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ленности  и  заграничнаго    отпуска    земледгьльческихъ    продуктовъ  въ 
Австралги. 

Колошя  Викторгя:  „Законы  и  правила  1888  года  о  расходова- 
ши  суммы  233,000  фунтовъ  стерлинговъ,  дарованныхъ  парла- 
ментомъ  для  поощрен1я  землед'Ьл1ю,  молочному  хозяйству, 
садоводству  и  винод'Ьл1ю".  Отчеты  министра  землед-Ьл^я  Викто- 
рш  (О.  МагЫп)  о  расходован1и  этой  суммы  за  1893  и  1894  годы. 
Отчетъ  г.  Вильсона,  зав-Ёдывающаго  молочнымъ  хозяйствомъ 
въ  Виктор1и,  за  1894—95  годъ;  правила  нагрузки  и  перевозки 
мороженаго    мяса  и  дичп  въ  Колонш  Викторхя. 

Колон1я  Новый  Южный  Валлисъ.  Отчеты  министра  землед'ЁЛ1я 
за  1893,  1894,  1895  гг.  Колонии  Южная  Австралия,  Квинслэндъ, 
Тасмангя  и  Новая  Зеландия:  ихъ  М'Ьропр1ЯТ1я,  по  отзывамъ  „Тайм- 
са"  для  развит1я  своей  сельскохозяйственной  промышленно- 
сти  и    заграничнаго    экспорта  342 
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Весной  1895  года,  направляясь  черезъ  Петербургъ 
за  границу  для  лЪчешя  отъ  серьезной  бол'Ьзни,  меня 
постигшей,  я  получилъ  черезъ  Владим1ра  Ивановича 
Ковалевскаго  предложен1е  отъ  Министерства  Финансовъ 
заняться,  во  время  пребыван1я  своего  въ  Западной 
Европ-Ь,  изсл'Ьдованхемъ  и  изучешемъ  торговыхъ  му- 
зеевъ,  складовъ  товарпыхъ  образцовъ  и  вообще  различ- 
ныхъ  государственныхъ  и  общественныхъ  учреждешй, 
предназначенныхъ  сод'Ьйствовать  и  поош,рять  загра- 
ничный сбытъ  или  отпускъ  нащональныхъ  продуктовъ, 
вопросъ,  которымъ  я  занимался  отчасти  и  въ  н'Ькото- 
рыхъ  своихъ  прошлыхъ  трудахъ.  ^).  Такъ  какъ,  во  вни- 
маше  къ  бол^Ьзненному  состоянш,  въ  которомъ  я  тогда 
находился,  мн-Ь  любезно  было  предложено  Министер- 
ствомъ  заняться  означеннымъ  вопросомъ  лишь  въ  пре- 
д-Ьлахъ,  которые  я  найду  для  своего  занят1я 
удобными  и  не  ст'Ьсняясь,  притомъ,  временемъ  и  м'Ь- 
стомъ  изсл'Ьдован1я,  то  я  нашелъ  возможнымъ  взяться 
за  это  поручен1е  и  настоящая  моя  книга  представляетъ 
собой  отчетъ  по  исполненш  заданной  мн-Ь  работы. 


'^)  Укажу  напр.  описан1е  Штутгартскаго  и  Нюренбергскаго  музеевъ 
въ  „Трудахъ  Нмператорскаго  Вольно-Экономическаго  Общества"  за 
1887  г.,  №  1. 


У1 


Посл-Ь  двухм-Ьсячнаго  отдыха  и  л'Ьчеяы,  въ  ше'Ь 
прошлаго  года  я  приступилъ  къ  посЬщешю  и  собира- 
шю  св'Ьд'Ьшй  о  торговыхъ  музеяхъ,  первоначально 
предполагая  ограничить  районъ  своего  изсл-Ьдоватя 
лишь  пред-йлами  Австро-Венгрхи  и  Германит,  но  впо- 
сл-ЬдстЕШ  пррюавивши  сюда  Бельгш  и  Англ1ю:  лите- 
ратура предмета,  въ  виду  крайней  юности  означенныхъ 
торговыхъ  учреждешй.изъ  которыхъ  самыястарыявозник- 
ли  не  ран'Ье  восьмидесятыхъ  годовъ,  оказалась  еще  скуд- 
нее, нежели  для  последней  моей  работы  о  синдикатахъ 
въ  Америк'Ь,  и  вся  заключалась,  не  считая  уже  уста- 
р-Ьвшую  книгу  проф.  Губера,  въ  трехъ  краткихъ  пра- 
вительственныхъ  отчетахъ  (два  французскихъ  и  одинъ — 
бельпйск1й),н'Ьсколькихъ  брошюрахъ,  немногихъ  десят- 
кахъ  организац1онныхъ  статутовъ  разныхъ  музеевъ  и 
складовъ  и  ихъ  отчетахъ,  (которые  достать  даже  на 
м-Ьст-Ь  очень  трудно,  а  купить  невозможно),  большею 
частш  краткихъ  и  разсЬянныхъ  зам'Ьткахъ  и  б-Ьглыхъ 
о  писан1яхъ  въ  доне  сен1яхъ  консуле  въ  и  дипломатическихъ 
чиновниковъ  разныхъ  странъ,  но  чаще  всего — англШ- 
скихъ  и  американскихъ  и,  наконецъ,  массЬ  газетныхъ 
и  журнальныхъ  мелочей  и  статеекъ  весьма  разнаго  до- 
стоинства. Такимъ  образомъ  мн-Ь  предстояло  при  ску- 
дости печатныхъ  источниковъ  объ'Ьхать  главн'Ьйшхе 
пункты  Европы  съ  ваяш'Ьйшими  учреждешями  этого 
рода,  посЬтить  и  ознакомиться  съ  ними  лично  и  путемъ 
распроса  и  бесЬды  со  св^Ьдущими  людьми  собрать 
недостающи  матер1алъ  по  данному  вопросу  и  зат'Ьмъ 
уже  привести  его  въ  порядокъ  и  разработать.  Первой 
половин'Ь  задачи — собирашю  свЪд'Ьтй — мною  было  по- 
священо прошлое   л'Ьто  и  обработк'Ь— настоящее, — 1896 
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года,  причемъ,  впрочемъ,  удалось  н-Ькоторые  склады  по- 
сЬтить  вновь,  а  собранныя  прежде  данныя  значительно 
пополнить  или  исправить. 

На  первыхъ  же  шагахъ  приступа  въ  прошломъ  году 
къ  изученш  вопроса,  пришлось  столкнуться  сътакимъ 
затрудненхемъ,  которое  я  не  могъ  раньше  должнымъ 
образомъ  взв'Ьсить  и  оц'Ьнить:  оказалось,  что,  за  исклю- 
чен1емъ  государ ственныхъ  или  немногихъ  обществен- 
ныхъ  торговыхъ  музеевъ  и  складовъ  (какъ  напр.  В-Ьн- 
€кШ  или  Брюссельск.Ш),  всЬ  остальныя  учрежден1я 
^того  рода,  подлежавш1я  моему  нзучен1ю,  вовсе  не  пуб- 
личны, мало  того  МН0Г1Я  изъ  нихъ  прямо  трудно  до- 
ступны для  всякаго  любознательнаго  лица,  а  т'Ьмъ  бо- 
л'Ье  иностранца;  въ  каждомъ  посЪтител'Ь  подобной 
выставки  или  склада  всегда  подозр-Ьвается  торговый 
или  промышленный  конкурентъ  или  просто  соглядатай, 
который  желаетъ  высмотр'Ьть  какой-либо  професс1ональ- 
ный  или  техническ1й  секретъ  или  вывЪдать,  напр.,,  цЪ- 
ны  и  т.  п.,  и  всЬмъ  лицамъ,  завЪдующимъ  подобными 
учреждешями  вм-Ьняется  въ  прямую  обязаность  не  до- 
пускать въ  склады  другихъ  лицъ,  кром-Ь  покупателей, 
и  то  часто  съ  разборомъ,  т.-е.  хорошо  зарекомендован- 
ныхъ...  Но  мнЪ,  разумеется  недостаточно  было  вид-^ть 
складъ,  а  необходимо  было  получить  о  немъ  возможно 
большее  количество  св'Ьд'Ьшй,  что  связано,  конечно,  съ 
еще  большими  препятств1ями. 

Чтобы  преодол'Ьть  эту  огромную  трудность,  а  глав- 
ное вызвать  дов'Ьрхе  при  разспросахъ  и  бесЬдахъ,  нуж- 
но было  заручиться  значительнымъ  количествомъ  пи- 
семъ  и  личныхъ  .рекомендаций  отъ  мЪстныхъ  жителей 
и  притомъ— съ  в-Ьсомъ  и  авторитетомъ,  которые  могли 
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бы  устранить  всякую  т'Ьнь  подозрительности.  Обращаться 
въ  этомъ  случа-Ь  за  помощью  къ  дипломатическимъ  пред- 
ставителямъ,къкоторымъяим'Ьлъ,  конечно,  рекоменда- 
щю  Министерства  Финансовъ,  во  многихъ  странахъ  Евро- 
пы, не  только  не  принесло  бы  пользы,  но,  по  ув'Ьренш 
опытныхъ  и  доброжелательныхъ  людей,  могло  бы  даже 
иногда  повредить  свободе  доступа  и  открытымъ  объясне- 
п1ямъ;  тотъ  разъ,  когда  я  ириб'Ьгъ  къ  этой  помощи,  мн-Ь 
любезно  предложенной  въ  Лондон'Ь,  я  действительно 
потерп'Ьлъ  неудачу  и  совсЬмъ  былъ  не  допущенъ  въ 
контору  „Вга(381гее1  Сотрапу'',  куда  хот'Ьлъ  проникнуть. 
Еслит'Ьмънемен'Ье,ядовелъ  свое  изсл-Ьдоваше  благо- 
получно до  конца  и  получилъ  возможность  доступа  почти 
во  всЬ  желательныя,  закрытыя  для  публики,  учрежденхя 
и  удалось  добыть  многю,  даже  конфиденщальные,  мате- 
р1алы  по  экспортной  торговл'Ь,  то  этому  обстоятельству 
я  обязанъ,  главнымъ  образомъ, своему  зван1ю  профессора 
и  тому  уважешю,  которымъ  на  Запад!)  и  особенно  въ 
Германш  это  зван1е  пользуется,  и  зат'Ьмъ  любезности 
и  дружелюбш  моихъ  добрыхъ  знакомыхъ  между  н'Ь- 
мецкими  профессорами  и  чехами-учеными,  меня  щедро 
снабжавшими  письмами  и  просьбами  къ  лицамъ,  зав1ь- 
дующимъ  учреждешями  или  имЪющимъ  къ  нимъ  каса- 
тельство. Изъ  лицъ,  въ  данномъ  случае  оказавшихъ  мн'Ь 
важное  сод'Ьйствге  и  пользу,  считаю  долгомъ  благодарить 
въ  особенности  Проф.  Фрейбургскаго  Университета  г. 
Шульце-Геверница,  Мюнхенскаго  —  Вальтера  Лоца  и 
Штутгартскаго  Политехникума  —  Губера,  г.  Саломона, 
вице-директора  Сощальнаго  Музея  и  г.  Артура  Раффа- 
ловича  въ  Париже,  Библютекаря  въ  Чешскомъ  Нац1о- 
нальномъ  Музе-Ь  въ  ПрагЪ  д-ра  Патера  и  начальника  от- 
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д-Ьденгл  Пражской  торговой  палаты  д-ра  Готовецъ,  син- 
дика Гамбургской  торговой  палаты  г.  Юргенсъ  и  секре- 
таря д-ра  Зоетбеера:  безъ  любезной  помощи  посл'Ьдняго 
тлкЬ  едва  ли  бы  удалось  познакомиться,  какъ  сл'Ьдуетъ, 
съ  организащей  этого  величайшаго  нын'Ь  въ  Европ1ь 
экспортнаго  пункта  и  его  складами  товар ныхъ  образцовъ. 
Точно  также  я  искренно  признателенъ  почтенному  д-ру 
Петерману,  Библютекарю  ^беЬе  ЗиПип^"  въ  Дрезден'Ъ, 
который  руководилъ  первыми  шагами,  такъ  сказать, 
въ  изсл'Ьдованш,  и  ввелъ  меня  въ  „Саксонсюй  экспорт- 
ный союзъ"  и  далъ  возможность  ознакомиться  съ  его 
интересной  д-Ьятельностш*,  одинаково  безъ  любезнаго 
сод'Ьйств1я  Берлинскаго  книгопродавца  Карла  Спгиз- 
мунда,  которому  приношу  мою  искреннюю  благодорность, 
я  не  въ  состоян1и  былъ  бы  собрать  многргхъ  св'Ьд'Ьшй 
о  справочныхъ  конторахъ  по  кредитоспособности,  адрес- 
ныхъ  бюро  и  пр. 

Собственно  для  ц^лей  изсл-Ьдоватя  мною  были  по- 
с'Ьш;ены  (въ  хронологическомъ  порядкЪ)  сл'Ьдуюш.хе 
города,  нм'Ьющхе  различныя  торговыя  учрежденхя  озна- 
ченнаго  характера; 

1.  Дрезденъ. 

2.  Прага  (Богем1я). 

8.  Бгьна  (два  учреждешя). 

4.  Будапештъ. 

о.  Штг/тгартъ  (два  учреждешя). 

6.  Франкфуртъ  на  Майн'Ь. 

7.  Брюссель. 

8.  Лондонъ. 

9.  Гамбурп  (одиннадцать  учреждешй). 
10.  Берлинъ. 


Сверхъ  того  мною  посещены  Мюнхенъ  и  Кельнъ, 
гд-Ь  прежде  были  экспортные  склады,  но,  какъ  оказа- 
лось изъ  справокъ  на  м-Ьст-Ь,  недавно  закрыты  и  д'Ья- 
тельность  прекращена.  Съ  другой  стороны,  я  счелъ  из- 
лишнимъ  "Ьхать  въ  Карльсруэ,  гд-Ь,  по  свЪд'Ьшямъ, 
мною  полученнымъ  предварительно  въ  Штутгарт'^  отъ 
секретаря  Вюртембергской  торговой  палаты  проф.  Гу- 
бера, тамошнее  экспортное  обп];ество,  а  съ  нимъ  и 
складъ  закрылись;  та  же  участь  въ  настоящемъ  году 
постигла  только  одинъ  годъ  существовавшШ  „складъ 
товарныхъ  образцовъвъ  Веймар'Ь";  наконецъ,  я  совсЬмъ 
не  вид-Ьлъ  торговый  музей  при  Франкфуртской  бирж-Ь, 
по  той  простой  причин-Ь,  что  не  зналъ  своевременно  о 
его  существованш,  всл'Ьдств1е  его  незначительности, 
хотя  дважды  посЬтилъ  за  посл'Ьднее  время  этотъ  го- 
родъ,  гд-Ь  осматривалъ  долго,  описанный  зд'Ьсь,  та- 
мошшй  „Экспортный  складъ  товарныхъ  образцовъ". 
За  этимъ  единственнымъ  исключешемъ,  я  посЬтилъ 
всЬ  пзвгьстные  мн'Ь  музеи  торговаго  характера  и  склады 
образцовъ,  им'Ьющ1е  государственное  или  общественное 
значеше  какъ  въ  Герман1и  и  Австро-Венгрш,  такъ 
въ  Бельг1и  и  Англ1и,  а  кром-Ь  того  десять  частныхъ  скла- 
довъ  въ  Гамбург-Ь — главной  родин-Ь  такихъ  учреждешй. 

Всего  мною  было  осмотр'Ьно  или  посещено  12  му- 
зеевъ,  экспортныхъ  союзовъ  или  складовъ  образцовъ 
общественнаъо  характера,  10  частныхъ  складовъ  товар- 
ныхъ образцовъ  для  вывоза  (Ехрог1-Ми81ег1а§ег)  и  дв-Ь 
справочныя  конторы  по  кредитоспособности  Шиммель- 
пфенга  (въ  Лондон-Ь  и  Берлин'Ь),  въ  виду  ихъ  подсобной 
важности  для  д-Ьла  экспорта  и  вообще  торговли.  Всего, 
сл'Ьдовательно,  въ  разныхъ  городахъ  Европы  мною  было 
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сд15лано  24  посЬщенхя  (н'Ьсколько  разъ  въ  отд'Ьльныхъ 
случаяхъ  повтор енныхъ),  конечно,  весьма  различной 
продолжительности,  разной  важности  и  съ  различными 
результатами:  наприм'Ьръ,  въ  Штутгартсшй  складъ,  тдЪ 
я  несколько  л-Ьтъ  раньше  былъ  принять  крайне  не 
охотно  и  допущенъ  съ  трудомъ,  я  проникъ  и  получилъ 
кое-как1я  св'Ьд'Ьн1я  лишь  благодаря  счастливой  слу- 
чайности, а  также,  моя^етъ  быть,  и  в'Ьсской  рекоменда- 
цш  мЪстнаго  банкира;  въ  Брюссел-Ь,  гд-Ь,  напротивъ, 
музей  открыть  всЬмъ  и  каждому— моему  изсл-Ьдовашю 
м'Ьшалъ  рядъ  католическихъ  праздннковъ  и  трудность 
потому  найти  чиновниковъ,  но  всего  негостепршмн'Ье  я 
былъ  принять  въ  Венгр1и— Будапешт-Ь,  гд-Ь  мног1е  часы 
пришлось  затратить  на  безполезное  сид-Ьихе  въ  пр1ем- 
ныхъ  и  въ  заключеше  услышать  даже:  „мы  охотно-де 
даемь  справки  и  пр.,  но  насколько  это  не  вредить 
венгерскимь  интересамь '■'■... 

Изь  двухь  главныхь  видовь  учрежденШ,  предназна- 
ченныхь  для  поош,рен1я  промышленности  и  торговли, 
настоящее  изсл-Ьдоваше  исключительно  посвяш,ено  лишь 
посл'Ьднимь,— т.  е.  им'Ьющимъ  своею  задачей  непосред- 
ственно содействовать  сбыту  товаровь  или  отпускной 
торговл'Ь;  разсмотр-Ьихе  многочисленныхъ  промышлен- 
ныхь  или  точн-Ье  художественно  -  промышленныхъ  му- 
зеевъ  отвлекло  бы  меня  слишкомь  далеко  отъ  главной 
ц'Ьли  всего  изсл^доватя,  а  его  бы  крайне  усложнило 
изучен1емъ  многихъ  побочныхъ  вопросовь  по  искусству 
и  техник'Ь.  Въ  то  же  время,  однако,  я  нашель  возмож- 
нымъ  и  даже  желательнымь  ввести  въ  качеств-Ь  „  П  р  и  л  о- 
л^енхя'-''  кь  своей  работ'Ь  чрезвычайно  важный  факторь 
новЪйшаго  развит1я  современной  торговли,   выше  упо- 
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мянутыя  конторы  или  бюро  по  опред-Ьдетго  кредито- 
способности, съ  которыми  я  познакомился  попутно,  а 
также  вопросъ  о  м-Ьрахъ  сод'Ьйствхя  заграничному  экс- 
порту сельскохозяйственными  продуктами  въ  колошяхъ 
Австралш.Происхождете  этого посл-Ьдияро  „П  р  и  л  о  же- 
Н1я^^  къ  моей  книг-Ь  совершенно  случайно:  прочтя  въ  ан- 
глШской  газетЪ  „Таймсъ"  въначал'Ь  1896года  интересную 
статью  объ  усп-Ьхахъ  экспорта  разными  сельскими  произ- 
веден1ями,  благодаря  ряду  правительственныхъ  м-Ьропр!- 
ЯТ1Й,  преимущественно  въ  британскихъ  колон1яхъ  Вик- 
тор1я,  Южный  Валлисъ  и  Новая  Зеланд1я,  я  попробы- 
валъ  обратиться  письменно  къ  министрамъ  земледЪл1явъ 
этихъ  трехъ  странахъ  и  получилъ  отъ  двухъ — разный  ма- 
тер1алъ  для  знакомства  съ  этимъ  вопросомъ  п  отчеты,  а 
изъ  первой  колоти,  отъ  г.  министра  Мартина,  даже 
крайне  любезное  и  съ  подробной  мотивировкой  письмо, 
съ  содержан1емъ  которыхъ  я  и  знакомлю  въ  конц'Ь 
книги.  Хотя  главный  предметъ  моего  изсл-Ьдоватя 
заключался  въ  изучеши  собственно  европейскихъ  уч- 
режденШ  по  экспорту,  и  сл-Ьдовательно,  вывоза  раз- 
личнаго  вида  лишь  промышленныхъ  въ  т-Ьсномъ  смысл-Ь 
товаровъ,  но  я  въ  данномъ  случа-Ь  сд-Ьлалъ  отступле- 
н1е  отъ  прямой  ц'Ьли  своего  поручешя,  руководствуясь 
важност1ю  для  насъ  этого  вида  торговли  и  желая  кстати 
огласить  полученный  изъ  Австралш  любопытный,  а  мо- 
жетъ  быть,  и  не  безполезный  матер1алъ  по  этому 
предмету. 

Если  затЪмъ  резюмировать  вкратц'Ь  всю  суть  или 
конечный  выводъ  моего  настояш;аго  труда  о  н'Ькото- 
рыхъ  путяхъ  и  средствахъ  къ  содЪйствш  и  поощренш 
отпускной  торговли   въ  разныхъ  странахъ  Европы,    то 
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лучше  всего  эту  суть  мояшо  выразить  словами  англШ- 
скаго  афоризма,  поставленнаго  при  заголовк-Ь  книги: 
^,Если  знанге — не  сама  сила^  то  оно  во  всякомъ  случать,  ука- 
зываешь путь  къ  силгь*\  Таковъ  главн'ЬйшШ  рычагъ,  дви- 
гающШ  всякую  страну  къ  торговому  и  вообще  эконо- 
мическому преусп'Ьяшю,  и  горе  той,  которая  объ  этомъ 
двигател'Ь  забываетъ... 

Въ  заключен1е  считаю  долгомъ  принести  мою  глу- 
бочайшую признательность  Г.  Министру  Финансовъ  и 
В.  И.  Ковалевскому,  безъ  пниц1ативы  коихъ  это  изсл-Ь- 
довав1е  едва  ли  могло  бы  состояться  въ  своемъ  на- 
стоящемъ  вид-Ь  и  увид'Ьть  св'Ьтъ... 


Иванъ  Янжулъ. 

Дрезденъ. 
Октябрь  1896  года. 


Посвящается 


^евО'О'&е'Н-'иб^'г^'     ^;^й;.^<^^^-^^ 


а 


с  ^  0^с^-9ь^О'.у^а^гГ/>     бУСт^б^о-^^^'^а^-и-б^ф-ё^  ^с-г/с^ 
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ВСТУПЛЕН1Б. 

Развит1е  промышленности  въ  Европе  и  поиски  новыхъ  рынковъ 
для  сбыта.— Промышленныя  выставки,  ихъ  значенхе  и  вл1ЯН1е.  Аргу- 
ментащя  въ  пользу  и  противъ  временпыхъ  выставокъ. — Выставки 
передвижныя  и  постоянный  и  причины,  ихъ  вызвавш1я. — Различные 
виды  торгово-промышленныхъ  выставокъ  и  классификац1я  ихъ.  — 
Торговые  музеи,  экспортные  союзы  или  общества  и  склады  товар- 
ныхъ  образцовъ. 

Если  велпк1я  техническ1я  изобр-Ьтенш  прошлаго  в'Ька 
въ  Англ1и. положили  начало  настоящимъ  формамъ  фаб- 
рично-заводской промышленности,  то  плодами  ихъ  вос- 
пользовалась вся  Европа  уже  въ  настоящемъ  стол'Ьтш: 
лишь  XIX  втЬкъ  по  преимуществу  создалъ  фабрично- 
заводскую  промышленность  и  развилъ  ее  до  настоя- 
щихъ  крупныхъ  разм-Ьровъ,  до  Н'Ькоторой  степени  ото- 
двинувши въ  отдЪльныхъ  странахъ  относительное  зна- 
чеше  сельскаго  хозяйства.  Первоначально  Англ1я  всецгьло 
пользовалась  результатами  своей  энерг1и  и  техническаго 
гешя  и  сохраняла  суверенитетъ.  монополию  въ  промыш- 
ленномъ  отношен1и;  но  мало  по  малу  друг1я  европей- 
ск1я  страны  и  даже  Америка  и  колон1и,  заботливо  раз- 
вивая собственную  фабрично-заводскую  деятельность, 
поколебали  это  первенство. 

ИзелЬд.  И.  П.  Яижулъ.  -1* 
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Уже  давно,  паприм'Ьръ,  прошло  время,  когда  европей- 
скШ  континентъ  былъ  лучшпмъ  мЪстомъ  сбыта  для 
англШскихъ  мануфэктуръ:  сама  Англ1я  получаетъ,  об- 
ратно съ  этнмъ,  н'Ькоторыя  пзъ  обработанныхъ  произ- 
веден1й  отъ  другихъ  европейскихъ  странъ.  За  посл-Ьд- 
нюю  четверть  стол'Ьт]я  почти  всЬ  европейсшя  государ- 
ства мало-по-малу  превращаются  въ  так1я  л^е  промыш- 
ленныя  страны,  ищущ1я  старательно  экспорта  своимъ 
мануфактурнымъ  произведен1ямъ  или  у  своихъ  мен-Ье 
усп'Ьшныхъ  конкурентовъ,  пли,  болЪе  всего,  въ  коло- 
Бхяхъ  за  океаномъ,  въ  Америк-Ь,  Африк-Ь  и  Австралш. 
Вывозъ  Гермаши,  который  составлялъ  въ  1880  году 
2976  мплл1оновъ  марокъ,  выросъ  къ  1895  уже  до  3424 
милл1оновъ  марокъ;  торговый  флотъ  ея,  который  не 
превосходилъ  въ  1871  году  81,994  тонъ,  увеличился 
въ  прошломъ  году  уже  до  893,046  тонъ,  сообразно  вы- 
росшей торговой  потребности,  т.  е.  увеличен1е  равна 
11  разъ...  ВсЬ  усил1я,  вообш,е,  соперничующихъ  съ 
Англ1ею  и  другъ  съ  другомъ  странъ  направлены  къ 
тому,  чтобы  расширить  по  возможности  вывозъ  своихъ 
произведенШ  и  Т'Ьмъ  содействовать  сохраненш  и  даль- 
нейшему развит1Ю  своихъ  фабрикъ  и  заводовъ. 

Какъ  бы  ирон1я  исторш  сказывается  въ  томъ,  что 
сама  именно  Англтя  бол-Ье  всего  расшатываетъ  устои 
своего  стараго  промышленнаго  первенства  и  помогаетъ 
противникамъ.  АнглШское  золото,  англ1йск1я  машины, 
англ1йск1е  техники  и  искусные  фабричные  рабоч1е  и 
руководители  ежегодно  стремятся  и  переселяются  въ 
Росс1ю,  Австрио,  Германш,  Балканстя  государства  и, 
содействуя  создан1ю  во  вс^хъ  этихъ  странахъ  новыхъ 
фабрикъ  и  заводовъ,  т^мъ  самымъ  помогаютъ  промыш- 
ленному развитш  этихъ  странъ,  более  и  более  делая 
ихъ  независимыми  отъ  своей  родины  Англхи  и  под- 
рывая въ  данномъ  отпошен1п  ея  старое  первенство. 
Достаточно  упомянуть,  что  англ1йск1е  капиталисты  по 
1)азсчету  компетентныхъ  статистиковъ  получаютъ  еже- 
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ГОДНЫЙ  доходъ  ОКОЛО  1,200   милл1оновъ    рублей    лишь 
отъ  свопхъ  капиталовъ,   вложенныхъ    въ    торгово-про 
мышленныя  предпр1ят1Я  заграницею  ^)! 

Не  говоря  о  важн'Ьйшемъ  оруд1и  для  усп-Ьшнаго  ро- 
ста промышленности — таможенномъ  покровительств'Ь — 
пользоваться  которымъ  всЬ  государства  могли  на- 
учиться у  самой  Англ1и,  не  смотря  на  ея  поздн'Ьйшее 
отрицаше  покровительственной  политики,  —  на  ряду 
государственныхъ  и  общественпыхъ  способовъ  поощре- 
шя  отечественной  промышленности  и  торговли  съ  ц'Ьлью 
ихъ  развит1я  уя«е  бол'Ье  ста  лЪтъ  повсюду  важное  м-Ьсто 
занимаютъ  такъ  называемыя  промышленныя  выставки, 
иливременныя  или  пер1одическ1я  собрашя  произведенШ, 
характернзующихъ  промышленную  или  художественную 
таюке  деятельность  тЪхъ  или  ппыхъ  странъ.  Непосред- 
ственною ц'Ьлью  кхъ  является,  такъ  сказать,  проверка, 
смотръ  наличнаго  промышленнаго  развит1я  участвую- 
щихъ  въ  таковой  выставк'Ь  странъ  или  отдЪльныхъ  ихъ 
ча:тей  и  м-Ьстностей.  Насколько  изв-Ьстно,  первый 
промышленныя  выставки,  какъ  это  и  сл-Ьдуеть  пред- 
полагать, совпадаютъ  съ  первыми  шагами  развит1я 
фабрично-заводской  промышленности.  Одной  изъ  ран- 
нихъ  считается  Лондонская  выставка  1756 — 1757  года, 
устроенная  тамъ  8ос1е1у  Гог  Ню  Ргото110п  оГ  Аг18,  Мапи- 
1'ас1иге8  ап(1  Соттегсе  съ  ц'Ьлями,  опред-Ьдяемыми  самимъ 
назван1емъ  этого  общества  и  его  задачами.  Сл-Ьдующая 
нзв'Ьстная  выставка  им'Ьла  м'Ьсто  въ  1791  г.въ  Праг'Ь, 
въ  Богем1и,  и  доставила  первое  широкое  знакомство  съ 
промышленностью  Чех1и;  зат'Ьмъ  сл'Ъдуетъ  выставка  въ 
Париж!)  въ  1798  г.  и  ц-Ьдый  рядъ  подобныхъ  выставокъ 
какъ   тамъ,  такъ  и  въ  другихъ   городахъ    различныхъ 


1)  См.  81;ге1Г2и§е  (1игс11  6гоз8Ъг11^п1еп  уоп  Ои81а1-  Р.  8Ье/]''еп.  Аиз 
йет  ЗсЬлуесИзсЬеп  уоп  В-г  0^1аг  Ееукег.  Зкии^агЬ  1896.  2луе1  ипй 
2ЛУап7Л§8Ье8  Кар11е1:  .,Ваз  §го881п(1из1пе11е  ЕхрогЬге§1те  ипй  сИе  еп^- 
ИзсЬе  Ьап(1%У1г1113с11аЛ.  Стр.  266. 
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странъ.  Первоначально  это  были  выставки  м-Ьстныл, 
предназначенныя  чаще  всего  даже  не  для  ц'Ьлыхъ  го- 
сударствъ,  а  для  отдЪльныхъ  частей  или  городовъ,  но 
поздн'Ье  вм'Ьст'Ь  съ  распространешемъ  в-Ьры  въ  ихъ 
пользу  и  ц-Ёлесообразноеть  расширяются  ихъ  пред'Ьлы 
до  значешя  м1ровыхъ  торжищъ,  промышленно-торговыхъ 
собранШ  и  образцовъ  произведешй  всего  св'Ьта  и  всЬхъ 
народовъ,  чего  наилучшимъ  образцомъ  была  последняя 
Чикагская  выставка  1893  года,  гд'Ь  рядомъ  со  всЬми 
образованными  нащями  выступили  на  поприще  промы- 
шлениаго  состязан1я  въ  первый  разъ  н'Ькоторые  полу- 
варварск1е  и  до  сихъ  поръ  въ  промышленномъ  отно- 
шен1и  мало  известные  народы. 

Первая  подобная  выставка  для  мирнаго  соперни- 
чества. всЁхъ  странъ  открыта  была  въ  томъ  же  Лон- 
дон'Ь  въ  1851  году.  Крупные  усп1.хи  ея  какъ  по  числу 
посетителей  и  экспонентовъ,  такъ  и  въ  матер1альномъ 
отношени!,  такъ  какъ  она  дала  перев^съ  доходовъ  надо 
расходами,  послужили  основан1емъц'Ьлаго  ряда  другпхъ 
или  между народныхъ  или  м'Ьстныхъ  выставокъ,  им'Ьв- 
шпхъ  своей  задачею  ознакомлеше  иногда  со  всею  про- 
мышленностью, иногда-же  съ  н-Ькоторыми  только  обла- 
стями ея.  Въ  настоящее  время  количество  выставокъ 
въ  тЪхъ  или  иныхъ  пунктахъ  цивилпзовапнаго  м1ра 
прямо,  мояшо  сказать,  ежегодно  насчитывается  многими 
десятками,  если  не  сотнями,  и  едва  закрывается  одна 
всем1рная  выставка,  какъ  уже  составляются  обширные 
планы  другой,  и  каждая  носл-Ьдияя  стремится  превзойти 
всЬ  предъидущ1я  какъ  колнчествомъ  экспонатовъ,  такъ 
и  числомъ  посетителей:  за  первой  Лондонской  1851  г. 
посл-Ёдовала  всем1рная  Пш1оркская  выставка  1853Д  г., 
Парижская  1855  г.,  Лондонская  2-я  1862  г.,  Парижская 
67  г.,  В-Ьнская  1873  г.,  Филадельфийская  1876  г.,  Париж- 
ская 1878  г.,  Парижская  1889  г. и  наконецъ  Чикагская  1893 
г.  При  этомъ  ежегодно  происходили  тЪ  или  иныяспец1аль- 
ныя  выставки  международнаго  характера,  не  считая  мно- 
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жества  выставокъ  мЪстныхъ  или  заключавшихъ  въ  себ-Ь 
продукты  только  отд'Ьльныхъ  государствъ,  провинщй  или 
городовъ.  Рядомъ  со  всеобщими  выставками  эти  вре- 
менныя  собранья  спещализируются  и  дробятся  до  край- 
ности, представляя  часто  одну  лишь  мелкую  часть  про- 
мышленной или  дал^е  умственной  жизни  даннаго  на- 
рода. Достаточно  привесть  так1е  прим-Ьры,  какъ  бога- 
тая международная  выставка  виноградныхъ  винъ  1875  г. 
въ  Лондоне,  по  горному  д-Ьлу  тамъ  же  1890  г.,  книж- 
ная выставка  въ  Лейпциг'Ь  того  же  года,  выставка  по 
принят1ю  мЪръ  противъ  несчастныхъ  случаевъ  въ  Ам- 
стердам-Ь,  способовъулучп1ен1я  бытарабочихъ  въ  Кельн-Ь, 
почтовыхъ  марокъ  въ  Лондон1ь,  ювелирная  въ  Берлин-Ь, 
Бетговенская  выставка  въ  Бонн'Ь,  тюремная  выставка 
(по  случаю  конгресса  криминалистовъ)  въ  Петербург'Ь, 
кухонная  выставка  (1891  г.)  въ  Берлине,  газетная  въ 
Палермо  и  т.  д.  и  т.  д. 

Несомн-Ьино,  такое  размножен1е  числа  м-Ьстныхъ  и 
всем1рныхъ,  общихъ  и  спец1альныхъ  выставокъ  объ- 
ясняется значительной  пользой  ими  приносимой.  Выгоды, 
ими  доставляемыя,  принадлежатъ  впрочемъ  скор^Ье  къ 
косвеннымъ,  нежели  прямымъ  ихъ  заслугамъ.  Во  1-хъ 
доставляя  ознакомлен1е  съ  положен1емъ  промышлен- 
ности и  техническихъ  пр1емовъ  въ  той  или  иной  стран'Ь, 
Т'Ьмъ  самымъ  онЪ  способствуютъ  распространенш  или 
сбыту  продуктовъ  какъ  за-граНицу,  такъ  и  въ  собствен- 
ной страп-Ь.  Некоторый  провинц1альныя  выставки  въ 
Герман1и,  наприм-Ьръ,  по  словамъ  профессора  Губера, 
впервые  познакомили  многочисленныхъ  потребителей 
съ  различными  туземными  произведешями,  которыя  до 
тЪхъ  поръ  наисно  считались  привозимыми  лишь  изъ 
Парижа  или  Лондона.  Во  2-хъ,  въ  техничеср:омъ  отпо- 
шен1и,  мнопя  выставки  оказали  непосредственное  вл1я- 
Н1е  благодаря  наглядному  превосходству  конку рпрую- 
щихъ  съ  ними  иностранныхъ  экспонатовъ.  Та  же  я-Ь- 
мецкая  промышленность,  по  сознан1ю    самихъ   герман- 
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цевъ,  благодаря  международнымъ  выставкамъ  за  по- 
сл'Ьднее  30-л'1^т1е  сд'Ьлала  больш1е  усп'Ьхи  въ  метал- 
лической фабрикащи,  шелковыхъ,  стеклянныхъ  и  мно 
гихъ  другнхъ  производствахъ  всл'Ьдств1е  ознакомлен1я, 
по  словамъ  Губера,  наприм'Ьръ,  со  многими  американ- 
скими двигателями  п  инструментами,  съ  образцами 
англШскаго  посуднаго  производства,  индийскими  худо- 
жественными работами,  французскими  тканями  п  пр. 
Вообще  общепризнаннымъ  фактомъ  сл'Ьдуетъ  считать 
какъ  въ  международныхъ,  такъ  и  въ  м'Ьстныхъ  про- 
мышленныхъ  отношен1Яхъ,  что  выставки  сбиваютъ 
иногда  народную  ссЬсь  и  способствуютъ  уничтожешю 
иац1ональнаго  самомн'Ьнхя,  тормозящаго  часто  всякШ 
успЪхъ  производства.  Какъ  известно,  Лондонская  вы- 
ставка 1851  г.  дала  первый  серьезный  урокъ  самомн-Ь- 
шю  англШскихъ  промышленниковъ  по  поводу  недостатка 
у  нихъ  художественнаго  вкуса  и  образовашя  и  привела 
за  собою  основан1е  знаменитаго  Южно-Кенсингтонскаго 
музея  съ  его  пособ1ями.  Точно  так^ке,  по  свидетельству 
Н'Ьмецкихъ  писателей,  берлинск1е  фабриканты  бронзо- 
выхъ  изд'Ьлхй  получили  хорошШ  урокъ  на  Нюренберг- 
скнхъ  художественно  -  промышленныхъ  выставкахъ 
восьмидесятыхъ  годовъ  и  во-время  спохватились  для 
того,  чтобы  употребить  старашя  къ  усовершенствовашю 
своихъ  произведен1й  и  удержашю  стараго  реноме.  Лишь 
участ1е  Герман1и  въ  ц-Ьломь  рядЪ  австрал1йскихъ  и 
южно-америкапскихъ  выставокъ  поколебало  въ  свою 
очередь  въэтихъ  отдаленныхъ  странахъ  в-^ру  въ  исклю- 
чительное достоинство  французскихъ  и  англ1йскихъ 
товаровъ  и  доставило  продуктамъ  н-Ьмецкой  промыш- 
ленности новые  рынки  сбыта. 

ВсЬ  эти  выгоды  промышленныхъ  и  худо.жественныхъ 
выставокъ,  и  особенно  всем1рныхъ,  легко  объясняютъ  т-Ь 
преувеличен1я,  идеальныя  представлен1я  объ  ихъ  значе- 
Н1и,  которыя  им'Ьли  м^сто  во  всей  Европ-Ь  прим-Ьрио 
до   семидесятыхъ   годовъ    настоящаго   вЪка.  Выставки 
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всегда  им'Ьли  обширный  хоръ  поклонниковъ,  которые 
не  находили  достаточныхъ  словъ  и  похвалъ  въ  своихп, 
сужден1яхъ  и  мн'Ьнхяхъ  о  значенйт  этнхъ  пер1одическихъ 
сопран1й  съ  промышленно-торговою  ц'Ьлью.  Когда-то 
ихъ  чуть  ли  не  считали  свсем1рными  торжищами,  веду- 
щими къ  братству  народовъ».  Въ  справочныхъ  слова- 
ряхъ  и  въ  описан1яхъ  выставокъ  он'Ь  часто  назывались 
тогда  »поучительнымъ  изображешемъ  воли  и  мощи  на- 
рода», «указателемъ  духовныхъ  и  матер1альныхъ  усп-Ь- 
ховъ  производительной  и  потребительной  способности 
нац1и>,  «верстовымъ  столбомъ  для  указан1Я  степени 
производительности  страны»  и  т.  д.  Какъ  справедливо 
замЪчаетъ  профессоръ  Губеръ,  тысячи  посетителей 
выставки  всегда  принесутъ  съ  нея  домой  что-нибудь  по- 
учительное: ихъ  область  знашя  расширится  и  увеличит- 
ся. «Какой  изъ  разумныхъ  дЪловыхъ  людей» ,  зам'Ьчаетъ 
онъ,  «посл'Ь  посЬщенхя  выставки  уйдетъ  безъ  пользы?» 
Равно  никто  не  можетъ  опровергнуть,  что  наглядное 
обучен1е  стоитъ  всЬхъ  теорШ  и  что  эта  наглядность 
больше  всего  остается  въ  памяти,  побуждая  челов'Ька 
къ  разнаго  рода  сопостановлешямъ  и  призывая  къ  под- 
ражанш  гораздо  больше,  чЪмъ  ц-Ьдые  тома  изложен- 
ныхъ  письменно  знанШ.  Такимъ  образомъ  выставка 
является  нич'Ьмъ  инымъ,  какъ  школой  нагляднаго  обу- 
чен1я,  и  отсюда  ея  неопровержимое  крупное  значен1е. 
Мало  того,  первыя  выставки  такъ  высоко  въ  общемъ 
мнЪнйг  ставились,  что  поэты  часто  восп'Ьвали  въ  звуч- 
ныхъ  рифмахъ  промышленныя  выставки  ^). 


1)  Келлеръ  посвятилъ  Будапештской  выставк-Ь  1885  года,  превоз- 
нося её,  какъ  высокопатрхотичесый  подвигъ,  сл'Ьдующгя,  наприм'Ьръ, 
стро]^ы: 

я11пй  еш  дапгез  Уо1к  луШ  1;а§еп 
Кшй  ип(1  Лйп^Ип^,  Мапп  ип(1  Ргаи 
Вг1пдеп  ]1о1Теп(1  Ьег^е^гадеп 
1Ьгег  Напйе  \Уегк  2иг  ЗсЬаи. 
01е1с1а  зШгтепйег  ^Vо1кеп  дезсЫоззепе  ВсИагеп 
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Съ  семидесяткхъ  годовъ  однако  повсюду  зам'Ьчается 
изм'Ьнен1е  взглядовъ  на  пер10дпческ1я  выставки  и,  такъ 
сказать,  охлажденхе  и  пресыщеше  ими  (Аиз^^еПип^з- 
МиШ^кеИ).  Появилось  большое  количество  противни- 
ковъ  выставокъ,  доказывающихъ,  обратно  съ  прежнимъ, 
малополезность  ихъ  для  иптересовъ  промышленности, 
ради  которой  главнымъ  образомъ  он'Ь  устраиваются,  и, 
что  всего  валгН'Ье,  неудовлетворительность  ихъ  въ  смы- 
сл-Ь  образовательномъ.  Много  причинъ  этому  явлен1ю. 
Прежде  всего  частое  повсем'Ьстное  повторен1е  выста- 
вокъ естественно  должно  было  утомить  внимаше  пуб- 
лики, и  зат'Ьмъ  каждая  подобная  выставка,  вынуждаю- 
п];ая  промышленниковъ  уя^е  въ  силу  конкуренциг,  по- 
мимо остальныхъ  соображенШ,  участвовать  въ  ней, 
нарушаетъ  до  н'Ькоторой  степени  обычно  заведенный 
порядокъ  въ  промышленной  д'Ьятельностп:  приходится 
употреблять  время  и  средства,  часто  значительныя,  па 
приготовлен1е  изв'Ьстныхъ  товаровъ  (и  при  томъ  образ- 
цовое, чтобы  не  ударить  лицомъ  въ  грязь),  а  т-Ьмъ, 
конечно,  отвлекаться  отъ  настояпдаго  д'Ьла  и  отъ  Д'Ьй- 
ствительнаго  усовершенствован]я  производства.  Почти 
каждая  сколько-нибудь  значительная  выставка  не  об- 
ходилась безъ  субсидхй,  иногда  многомилл1онныхъ,  со 
стороны  государства  или  общественныхъ  группъ,  не 
говоря  о  такихъ,  которыя  всец'Ьло  устраивались  на  ка- 
зенныя  средства.  Это  обстоятельство  вм'Ьст'Ь  съ  отсут- 
ств1емъ  прямыхъ  п  для  всЬхъ  очевидныхъ  прибыльныхъ 
результатовъ,  въ  свою  очередь,  разумеется,  должно  было 
охлаждать  рвен1е   къ  устройству  выставокъ,    особенно 


8о  ге111'п  81с11  (11е  Л'о1кег  ипй  йгап^еп  уогап 
Ва  д1и  ез  ги  з^екеп  ипй  81с11  гедепй  ги  луаИгеп. 
ЛУег  га51:е1;,  §еЫ  ип1ег  1га  81аиЪе  йег  Ва1ш! 
1п  81;е1ег  Велуе§ип^  егпаЬгЬ  81с11  (Зхе  КгаЛ; 
В]е  КиИ'Ие^!;  1ш  Неггеп  йеш  Мапие,  йег  зсЬай"!! 
См.  Р.   С.  НиЬег:    01е   Аи881еПип§еп   ипй  ипзеге  Ехрогип(1и81г1е. 
вши^аг!;  1886.  Стр.  11   и  12. 
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■всеобщихъ  и  т'Ьмъ  бол-Ье  всем1рныхъ.  Немнопя  сравни- 
тельно изъ  крупныхъ  выставокъ  окупили  расходъ  и 
Т'Ьмъ  бол-Ье  дали  барышъ.  Тамъ  же,  гд'Ь  он-Ь  устраи- 
ваются безъ  всякихъ  затрать  со  стороны  государства 
или  общественныхъ  учреждешй,  какъ  показьтваетъ  при- 
м-Ьръ  посл-Ьдией  Берлинской  выставки  1896  г.,  тамъ 
он-Ь  превращаются  въ  значительной  м-Ьр"}!  въ  сплошное 
увеселительное  заведен1е:  всЬ  старан1я  направлены  къ 
прпвлечешю  ирхЪзжихъ,  дабы  выставка  окупилась,  и 
почти  исключительно  пресл-Ьдуются  интересы  лавочни- 
ковъ  и  содержателей  ресторановъ  и  гостинницъ  '^). 

Но  помимо  того,  салта  образовательная  польза  отъ 
выставокъ,  говорятъ  ихъ  противники,  весьма  сомни- 
тельна. Каждый  экспонентъ  на  выставк-Ь  стремится 
представить  товаръ,  выработанный  наилучшимъ  спосо- 
бомъ,  часто  вовсе  не  им-Ьющимь  м-Ьста  въ  производств-Ь 
данной  страны.  Кром-Ь  того  самый  подборъ  экспонен- 
товъ  случаенъ,  и  на  нЪкоторыхъ  выставкахъ  въ  однихъ 


^)  Прекрасно  характерпзованъ  этотъ  переломъ  въ  воззрЪнаяхъ  на 
выставки  въ  р'Ьчи  французскаго  министра  при  раздаче  наградъ  на 
бывшей  въ  Париже  книжной  и  бумажной  выставк'Ь: 

„Первоначально  думали",  говорилъ  онъ,  „и  ожидали,  что  выставки 
показываютъ  производительную  способность  различныхъ  страйъ  въ 
разнообразныхъ  областяхъ  промышленности,  ремесла  и  искусства  и 
поощряютъ  произведен1я  челов1>ческаго  ума  и  промышленнаго  тру- 
да.—Нельзя  не  сказать  правды,  однако,  что  эта  точка  зр'Ьнз'я  при 
устройств'Ь  выставокъ  бол'Ье  илп  мен-Ье  утрачивается.  Мотивы  та- 
кихъ  предпр1ят1й  посл'Ьдняго  времени  характеризуются  двумя  на- 
правлсшями:  или  Д'Ьло  все  состоитъ  въ  томъ,  что  известный  городъ 
или  вообще  предприниматель  выставки  стремится  заполучить  боль- 
ш1е  доходы  черезъ  посЁщенхе  выставки,  или  же  онъ  разсчитываетъ 
на  такой  доходъ  отъ  самой  продажи  товаровъ  на  выставк!-..  Въ  пер- 
вомъ  случа*  пграютъ  главную  роль  т.  н.  „аигасНопз',  которыя  при- 
даютъ  всей  выставк^Ь  характеръ  чисто  увеселительнаго  учрежден1я; 
въ  посл'Ьднемъ  же  случа-Ь  выставка  превращается  въ  большой  ба- 
заръ,  въ  которомъ  царитъ  мелк1й  разнощикъ.  Часто  то  и  другое 
происходитъ  вм^Ёст-Ь".  Уо1к8лу1гШ8с11аШ1с]1е  ЛУосЬепзскг!^  л'оп  А1е- 
хапйег  Вот.  ЛМеп,  21  РеЬгиаг  1895,  №  582.  Стр.  1^Ъ. 
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отд-Ьлахъ  могутъ  участвовать  лишь  наилучшхе  произ- 
водители данной  страны,  наоборотъ,  въ  другихъ  — 
случайно  худш1е,  и  во  всякомъ  случа'Ь  на  основанш 
временныхъ  пер1одичесЕпхъ  выставокъ  трудно  судить 
безошибочно  о  положен1и  и  успЪхахъ  промышленности 
въ  томъ  или  пномъ  государств'Ь  или  его  части.  Ука- 
занные случайные  факты  могутъ  привести  къ  прямому 
заблужден1ю,  заставивши  считать  ихъ  постоянными 
явлен1ями.  Наконецъ,  технические  успехи  того  Гили 
иного  народа,  по  мн-Ьихго  противниковъ,  могутъ  быть 
оц-Ьниваемы  лишь  въ  томъ  случа-Ь,  если  изв'Ьстные 
продукты  не  только  выработаны  въ  предЪлахъ  данной 
страны  или  м-Ьстности,  но  исключительно  или  по  мень- 
шей мЪр'Ь  преимущественно  при  участхи  лишь  тузем- 
наго  труда,  знан]я  и  опытности,  съ  помощью  оруд1й  и 
машинъ  туземнаго  же  производства.  Точно  также  для 
правильнаго  знакомства,  наприм'Ьръ,  съ  положешемъ 
того  или  иного  производства  въ  стране  важно  знать 
среднгй  уровень  его,  обычный  или  наиболее  часто 
встр'Ьчаемый,  тогда  какъ  въ  этомъ  случа'Ь  чаще  всего 
выставки  гр-Ьшатъ  въ  иную  сторону,  доставляя  зна- 
комство не  съ  обычнымъ  и  постояннымъ  производствомъ 
страны  или  м'Ьстности,  а  съ  высгиимъ  и  исключитель- 
нымъ,  вовсе  не  соотв'Ьтствующимъ  среднему  уровню 
промышленнаго  развитая  и  вообще  д'Ьйствительнымъ 
услов1ямъ  данной  м'Ьстности  и  времени. 

Помимо  того  нер-Ьдко  приходится  слышать  еще  иное, 
бол1^е  солидное  возражен1е  протпвъ  временныхъ  выста- 
вокъ, какъ  оруд1я  поощрен1я  промышленности.  Вы- 
ставки и  особенно  всем1рныя  очень  не  рЪдко,  какъ 
доказываютъ  многочисленные  прим-^ры,  приносятъ  вы- 
году, способствуя  удачной  распродаж'Ь  и  рекламируя 
наилучшимъ  образомъ  произведен1я  того  или  иного 
отд'Ьльнаго  промышленвика,  особенно  удачно  ум-Ьющаго 
показать  товаръ  лицомъ,  или  действительно  удовлетво- 
ряющаго  наличной  потребности  или  вкусу  даннаго  вре- 
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менр1.  Между  т'Ьмъ,  разум'Ьется,  общественный  или 
всенародный  интересъ  заключается  не  въ  иоощрен1и 
выгодъ  отд'Ьльныхъ  производителей,  а  въ  содМствхи 
всей  промышленности  и  торговле,  чему  именно  вре- 
менный выставки,  благодаря  ц'Ьлому  ряду  случайныхъ 
услов1й,  наимен'Ье  всего  удовлетворяютъ.  ВсЬмъ  из- 
вестно, что  современная  крупная  промышленность,  по- 
строенная на  производств'Ь  съ  помощью  сложныхъ 
оруд1й  и  машинъ  и  съ  разд11лен1емъ  труда,  всегда 
им'Ьетъ  тенденц1ю  произвести  товаровъ  больше,  нежели 
ихъ  требуется  наличнымъ  спросомъ  для  ц^лей  потреб- 
лен1я.  Каждый  шагъ  впередъ,  каягдое  техническое  усо- 
вершенствонаше  усиливаетъ  это  несчаст1е,  бол-Ье  и 
болЪе  разверзая  пропасть  между  возможной  произво- 
дительностью и  наличнымъ  (при  данныхъ  услов1яхъ) 
потреблешемъ.  Такнмъ  образомъ  одной  изъ  гла;вн'Ьй- 
шихъ  задачъ  государственно-торговой  политики  и  на 
ряду  важн'Ьйгаихъ  общественныхъ  интересовъ  является 
всевозможное  содгьйствге  и  спосптиествованге  прочному  сбыту 
своихъ  товаровъ  или  собственньиъ  произведенгй  страны. 

Какъ  доказали  посл'Ьдствхя,  этой  важной  задаче, 
временныя  пли  пер1одическ1я  выставки  очень  часто 
не  удовлетворяютъ,  пресл'Ьдуя  ц'Ьли,  далек1я  отъ  не- 
посредственнаго  сбыта  товаровъ.  Очевидно,  сл'Ьдовало 
закргьпить  хорошгя  стороны  временныхъ  выставокь — возмож- 
ность для  публики  и  заинтересованныхъ  лицъ  знако- 
миться съ  качествомъ  и  родомъ  товаровъ — и  въ  то  же 
время  ослабить  въ  нихъ  элемента  случайности  и  придать, 
такъ  сказать,  выставке  бол'Ье  торговый  'характеръ,  спо- 
собствуя т-Ьми  или  иными  средствами  ближайшей  цЪли — 
сбыту  товаровъ  и  этимъ  поощрен1ю  какъ  промышлен- 
ности, такъ  и  торговли.  Пресл'Ъдованхе  этой  ц'Ьлн  вы- 
разилось прежде  всего  въ  стремлен1и  сд'Ьлать  выставки 
изъ  временныхъ — постоянными,  что  можетъ  быть  достигнуто 
двумя  способами: 

1)  Устройствомъ  передвижныхъ  выставокъ. 
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2)  Устройствомъ  постоянныхъ  Бьтставокъ  или  торго- 
выхъ  складовъ  и  музеевъ  со  справочными  бюро. 

«Если  гора  не  идетъ  къ  Магомету,  то  Магометъ  идетъ 
къ  гор-Ь»— если  покупатели  и  потребители  не  идутъ 
на  выставку,  то  выставка  идетъ  имъ  на  встречу — вотъ 
суть  идеи,  создавшей  перрдвижныя  выставки.  Истор1Я 
посл'Ьднихъ  тридцати  л'Ьтъ  представляетъ  собой  ц'Ьлый 
рядъ  подобныхъ  попытокъ  з^тилизировать  выставки  и 
ихъ  выгодный  стороны  въ  возможно  большемъ  коли- 
честв'Ь  пунктовъ.  Такъ  въ  1881  г.  Пфорцгеймская  вы- 
ставка въ  Баден^  по  ювелирному  Д'Ьлу.  которое  зани- 
маетъ  тамъ  много  рукъ,  объ'Ьхала  мног1е  города  Гер- 
ман1и  и  значительно  распространила  свои  изд'Ьл1я  и 
знакомство  съ  ними.  Наибол'Ье  удачнымъ  образцомъ 
такой  передвижной  выставки,  впрочемъ,  считается  пред- 
принятая въ  шестидесятыхъ  годахъ  въ  большомъ  раз- 
м-Ьр-Ь  по  пницхативЪ  н-Ьсколькихъ  купцовъ  въ  кантон-Ь 
С.  Галленъ,  въ  Швейцар1и,  экспедищя:  на  нЪсколькихъ 
парусныхъ  судахъ  нзъ  Генуи  они  отправились  по  Сре- 
диземному морю  и  обогнули  восточные  берега  Африки, 
всюду  распространяя  знакомство  съ  произведетями 
швейцарской  Тр;ацкой  промышленности  и  обезпечили 
себ'Ь  прибыльный  рынокъ  на  будущее.  Лондонская  вы- 
ставка 1885  года  въ  Южномъ  Кенсингтон'Ь  по  нов-Ьй- 
шимъ  изобр1этен1ямъ  перенесена  была  цЪликомъ  на  ко- 
рабль и  пропутешествовала  поздн'Ьевъ  Дублпнъ,  Глэзго, 
Ливерпуль  и  н'Ькоторые  друг1е  города.  Немного  поздн'Ье, 
въ  хгол-Ь  того  яге  188.3  года,  н-Ьсколько  англШскихъ 
фабрикантовъ  прхобрЪли  на  общШ  счетъ  большой  па- 
роходъ  и  объ'Ьхали  на  немъ  вокругъ  св-Ьта,  распро- 
страняя и  знакомя  повсюду  туземцевъ  съ  произведе- 
н1ями  фабрикъ  Лондона,  Бирмингама,  Манчестера  и 
другихъ  промышленныхъ  центровъ  Великобритан1и. 

У  насъ  въ  Росс1И  изв'Ьстна  подобная  выставка  по 
художествамъ  (передвижная  выставка  картинъ),    пере- 
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движная  выставка  пчеловодства  въ  Московской  губерпш 
и  пр.  и  пр.  Вообще  передвижныя  выставки  въ  послед- 
нее время  составляютъ  не  редкость  и,  заключаясь  боль- 
шею частью  лишь  въ  небольшомъ  тщательно  избран- 
номъ  количеств'Ь  образцовъ  т'Ьхъ  или  иныхъ  товаровъ, 
часто  сопровождаются  М'Ьстными  торговыми  агентами, 
постоянно  живущими  въ  данной  стран-Ь  или  М'Ьстности, 
и  къ  которымъ  местная  публика  или  покупатели  могутъ 
обращаться  за  товарами  по  данному  образцу  и  всеми 
нужными  св'Ьд'Ьнхями. 

Что  касается  до  идеи  постоянныхъ  выставокъ,  то  уже 
въ  самомъ  корн'Ь  временныхъ  выставокъ  лежитъ  осно- 
ваше  для  выставокъ  постоянныхъ.  Непосредственно  за 
закрыт1емъ  многихъ  временныхъ  выставокъ  посл-Ьдо- 
вало  основац1е  постоянныхъ.  Такъ  Венская  выставка 
1873  года  привела  къ  мысли  объ  основанш  такъ  назы- 
ваемаго  «Восточнаго  музея»,  нын1э  «Торговаго  музея», 
Лондонская  выставка  1851  г.  привела  къ  основан1ю 
Южно  Кенсигтонскаго  *  музея  худоя^ественно-промыш- 
леннаго  характера,  куда  частью  вошли  Н']Ё.которыя  изъ 
бывшихъ  на  выставке  коллекцШ,  Штутгартская  вы- 
ставка семидесятыхъ  годовъ  создала  существующШ 
нын'Ь  Ехрог!,  Миу1сг1а§ег  или  «Музей  промышленныхъ 
образцовъ»,  Московская  политехническая  выставка 
1872  г.  положила  начало  Политехническому  музею,  и 
индШская  выставка  въ  Лондон-Ь  80-хъ  годовъ  привела 
за  собой  основан1е  тамъ  одного  изъ  нов'Ёйшихъ  музеевъ 
торговаго  характера,  такъ  называемаго  Имперскаго  Ин- 
ститута. „Огромный  интересъ,  возбуяеденный  въ  Британ- 
ской имперш  Колон1альною  и  Ннд'ЬПскою  выставкою 
1886  г.  въ  Лондон-Ь,  говоритъ  офф;щ1альный  документъ 
по  этому  поводу,  наглядно  познакомилъ  съ  огромными 
естественными  богатствами  этихт)  странъ,  подалъ  мысль 
принцу  Вельскому  превратить  временную  выставку  въ 
постоянную  и  положить  такимъ  образомъ  начало  этому 
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учрежденш»  ^).  Но  еще  чаще,  нежели  д-Ьйствительно 
основанныя  постоянныя  выставки,  встречаются  много- 
численные всевозможные  проекты  и  предложешя  къ 
основан1ю  различнаго  рода  подобныхъ  выставокъ  и 
торговыхъ  музеевъ.  Такъ  н'ЬкШ  Стефанъ  Рейлендеръ 
въ  В-Ьн-Ь  въ  1883  и  1885  гг.  энергически  агитировалъ 
за  основан1е  обширнаго  торговаго  склада  или  выставки 
по  разнообразнымъ  товарамъ,  по  преимуществу, впрочемъ, 
ремесленнаго  производства,  въ  связи  съ  разнаго  харак- 
тера учрежден1ями  для  поощрешя  мелкаго  производ- 
ства. Еще  въ  1871  г.  Уеге1п  гиг  Ко1ч1ег1т^  йез  Сге\уегЬе- 
Яе188е8  Еъ  Берлин-Ь  составилъ  проектъ  устройства  въ 
Германской  столиц-Ь  постоянной  выставки  или  склада 
образцовъ  для  поднят1я  берлинской  промышленности. 
Наконецъ  съ  1893  г.  «Союзъ  для  устройства  между- 
народной выставки'*  въ  Берлин-Ь  выстроилъ  и  только 
что  открылъ  (въ  1895—96  году)  обширный  ВегИпег  Мезз- 
Ра1аз1  для  поощрешя  сбыта  и  продажи  м-Ьстныхъ  про- 
дуктовъ  2). 

ВсЬ  разнообразныя  выставки  подобнаго  рода,  которыя 
возникаютъ  и  множатся  во  всемъ  св'Ьт'Ь  за  посл'Ьднхе 
тридцать  л'Ьтъ,  являются  ли  он-Ь  въ  форм-Ь  передвиях- 
ныхъ  собран1й  образцовъ  товаровъ,  или  торговыхъ  му- 
зеевъ, или  наконецъ  своего  рода  постоянныхъ  торжищъ 
и  ярмарокъ,  во  всякомъ  случае  имЪютъ  между  собою, 
при  чрезвычайномъ  разнообразш  ц'Ьлей,  характера,  ор- 
ганизащи,  практической  ц-Ьнности  наконецъ,  то  общее 
свойство,  что  всЬ  онЪ— учрежден1я  постоянныя,  хотя- 
бы  и  изм'Ьнчивыя  по  составу  выставленнныхъ  товаровъ 


1)  ТЬе  1трег1а1  ТпзЫШк  оГ  Ше  Ипйей  К1п§(1ош,  Ше  Со1оше8  апй 
1п(11а.  1893(183116(1  ипйег  Ше  аиШоп^у  оГ  Ше  ЕхесиЫуе  СоипсИ)  Гтре- 
Г1а1  1пзии11;е  Коас!,  Ьопйоп,  8.  ^V. 

2)  ВегИпег  Меззе.  0тс1е11е8  Ог§ап  йег  1893  Уеге1п18чи1д  Гаг  1п1ег- 
па1шпа1е  Меззеп  111  ВегИп.  №  3. 

1893  Уеге1п18иг18'  Гиг  ]п1егпаиопа1е  Меззеп  1п  ВегИп  Вег  ВегИпег 
Ме88-Ра1а81:.  110  Акхапйппеп-зЬгаззе.  1895—1896 
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и  кругу  д-Ьятельности.  Само  собою  разум-Ьется,  другое 
общее  свойство  всЬхъ  этихъ  постоянныхъ  выставокъ, 
подъ  какимъ  бы  назван1емъ  он-Ь  ни  являлись,  состоитъ 
въ  томъ,  что  ближайшей  ихъ  ц-Ьлью,  посредственно 
или  непосредственно^  является  усил1е  сбыта  товаровъ 
или  путемъ  прямого  улучшеп1я  услов1й  собственно  тор- 
говли, или  путемъ  улучшешя  качества  товара  или  са- 
маго  производства,  какъ  это  посл-Ьдиес  им-Ьетъ  м-Ьсто 
при  всЬхъ  художественно-промышлеыныхъ  выставкахъ 
и  чисто  промышлепныхъ  музеяхъ  врод-Ь  Штутгартскаго 
государственнаго  Ехрог1ти:51;ег]а5ег. 

По  исторш  своего  возни кновен1я  и  по  своему  устрой- 
ству, вс-Ь  эти  постоянныя  выставки  различаются  прея:де 
всего  въ  двояко.чъ  отношен1и. 

1.  Смотря  по  ближайшимъ  ц'Ьлямъ,  для  которыхъ  та- 
кая постоянная  выставка  основана  или  учреждена. 

2.  Смотря  по  лицамъ  или  т-Ьмъ  учрея^'дешямъ,  кото- 
рымъ  принадлел^итъ  иниц1атива  основашя  подобной 
выставки  и  забота  о  ней. 

Въ  первомъ  отношеп1и  всЬ  постоянныя  выставки 
можно  подразд-Ьлить  на  двЪ  категор1и: 

а)  выставки,  иресл'Ьдующтя  ц-Ьли  общаго  блага  или 
общественной  пользы,  т.  е.  интересы  изв-Ьстной  страны, 

родины   пли   Ц-^ЛаГО    С0СЛ0В1Я   и 

б)  лишь  личные  интересы  небольшой  группы  уча- 
стниковъ  или  заинтересованныхъ  въ  подобной  выставк'Ь 
лицъ,  будутъ  ли  это  сами  экспоненты— промышленники 
или  лица,  принадлежащ1я  къ  торговому  обществу— вла- 
Д'Ёльцу  выставки,  или  же,  наконецъ— интересы  случай- 
наго  продавца  или  покупателя. 

Первая  категор1я,  пресл-Ьдующая  общественные  инте- 
ресы, распадается  на  сл'Ьдующ1е  виды  постоянныхъ 
выставокъ: 

1.  Торговые  музеи. 

2.  Промышленные  музеи. 

3.  Художественно-промышленные  музеи. 
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4.  Экспортныя  компан111  съ  постоянными  выставками 
образцовъ. 

Къ  категорш  пресл'Ьдующихъ  лишь  частные  пли  лич- 
ные интересы  относится  всего  одинъ  видъ  выставокъ 
товарныхъ  образцовъ— при  частныхъ,  или  коммиссхон- 
ныхъ,  экспортныхъ  агентствахъ,  прим-Ьромь  которыхъ 
могутъ  быть  Ехрог1пш81ег1а§ег  (далЪе  нами  описываемые) 
въ  Гамбург':^. 

По  лицамъ  или  учрежденхямъ,  которымъ  постоян- 
Еыя  выставки  принадлежать,  всю  первую  категор1ю, 
т.  е.  четыре  вида  выставокъ,  можно  подразд-Ьлить  на 
принадлежащ1я  или  казн-Ь  (какъ  большая  часть  торго- 
выхъ  музеевъ,  или  городамъ,  какъ  некоторые  художе- 
ственно-промышленные музеи,  или  акц1онернымъ  обще- 
ствамъ,  какъ  наприм'Ьръ  ФранкфуртскШ  экспортный 
музей,  или  спещальпымъ  комаан1ямъпромышленниковъ; 
при  чемъ  экспоненты  обыкновенно  являются  членами 
подобныхъ  компанШ  (^большая  часть  германскихъ  и 
австр1йскихъ  Ехрогк-Уегет) .  Въ  по сл-Ьднемъ  случае  по- 
добнаго  рода  общества  или  союзы  получаютъ  ту  или  иную 
субспдпо^  помопдь  отъ  государства,  земства,  сослов1я 
или  торговой  камеры,  или  же  ничего  не  получаютъ  и 
исключительно  ведутся  на  средства  участниковъ. 

ВсЬ  эти  разнообразные  виды  постоянныхъ  выставокъ^ 
встр'Ьчающ,1еся  въ  разныхъ  странахъ  Европы,  а  иногда 
н  въ  одномъ  и  томъ  же  город-Ь  подъ  разными  назва- 
Н1ЯМИ  (Напдс18ти8еит,  Мизее  соштета!,  Ехрог1ти81ег1а§;ег, 
Ехрог1  Уегет,  Ми81ег1а§-ег,  Регтапеп1е  Аи881е11ипд  и  т.  д.) 
отличаются  отъ  временныхъ  промышленныхъ  и  худо- 
жественно-промышленныхъ  выставокъ,  во  первыхъ,  сво- 
имъ  постоянствомъ,  т.  е.  т'Ьмъ,  что  онЪ  устроены  съ 
надеждою  на  продолжительное  существоваше,  а  не  пе- 
р1одически  лишь,  хотя  составъ  ихъ  часто  и  вполп-Ь 
обновляется;  самыя  торговыя  связи  этихъ  выставокъ, 
предполагается,  отличаются  также  постояннымъ  харак- 
теромъ,  а  не  случайной  продажей   того  или  иного    то- 
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вара,  попавшаго  на  выставку;  во  вторыхъ,  въ  то  время 
когда  на  временныя  выставки  стремятся  представить 
возможно  высш1е  въ  техническомъ  отношенш  образцы 
произведешя  труда,  на  постоянныхъ  выставкахъ  всякаго 
рода  им'Ьется  въ  виду  В11гсЬ8с1ш1и,8\уааге,  какъ  выража- 
ются н-Ьмцы,  или  средняю  качест*ш  товаръ,  который  мо- 
жетъ  явиться  д'Ьйствительнымъ  образцомъ  требуемаго 
изд-Ьлхя,  въ  виду  бол'Ье  практическаго  значешя  этихъ 
выставокъ,  Наконецъ,  глубокое  различ1е  состоитъ  въ 
томъ,  что  тогда  какъ  временныя  выставки  непрем'Ьнно 
отличаются  публичностью  и  устраиваются  съ  цЪлью 
привлечеп1я  возможно  большаго  количества  зрителей  и 
пос'Ьтителей,  мног1я  изъ  постоянныхъ  выставокъ  не 
только  не  публичны,  но  строго  закрыты  для  кого  либо, 
кром'Ь  покупателей,  а  иногда  и  посл-Ьдше  допускаются 
на  подобныя  выставки  лишь  по  рекомендащи. 

Въ  этомъ  отношенш  надо  различать  строго  всЬ  по- 
стоянныя  выставки,  основанныя  на  казенныя  деньги 
или  земсюя  или,  по  крайней  мЪр'Ь,  съ  субсид1ями  отъ 
такихъ  же  учрежден1й,  безъ  субсидШ  или  всец-Ьло  на 
частныя  средства.  ВсЬ  первыя,  какъ  правило,  публичны 
и  общедоступны;  вторыя,  такъ  сказать  прямо  пресл'Ьду- 
ющ1я  ц'Ьли  сбыта  даннаго  товара,  въ  большинств'К,  какъ 
мы  увидимъ,  изъ  опасен1я  конкурентовъ  и  страха  за 
торгово-промышленныя  тайны  замкнуты  и  замкнутость 
или  недоступность  ихъ  возрастаетъ  съ  ихъ  узко-прак- 
тическимъ  характеромъ.  Одн'Ь  изъ  нихъ,  какъэкспортно- 
коммисс1онныя  конторы  съ  выставками  въ  Гамбурге,  со- 
всЬмъ  недоступны,  исключая  лицамъ,  зарекомендован- 
нымъ  или  изБ'Ьстнымъ,  друпя  же,  какъ  постоянная 
выставка  экспортной  компаши  въ  Штутгартскомъ  Ехрог!;- 
тиз^егкгдег  или  же  въ  подобномъ  учреждеши  во  Франк- 
фурт'Ь,  доступны  исключительно  покупателямъ. 

Торговые  музеи,  заключая  въ  себ-Ь  коллекцш  торго- 
выхъ  образцовъ  или  иностранныхъ  продуктовъ,  кото- 
рымъ  м^Ьстные  производители  могли  бы  подражать  въ 
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интересахъ  сбыта,  или  свои  продукты,  пригодные  для 
этой  ц-Ёли,  пли  наконецъ  заморск1е  продукты,  пригод- 
ные обратно  для  привоза  или  перепродажи  въ  друпя 
страны,  въ  то  же  время  отнюдь  не  являются  предста- 
вителями изв'Ьстныхъ  экспонентовъ  и  очень  часто  та- 
кому музею  производитель  совсЬмъ  даже  неизв1эстенъ. 
Спец1ально  образовательный  характеръ  въ  смысл'Ь  про- 
стого указатя  на  возможность  того  или  иного  торго- 
ваго  пути  или  способа  для  сбыта  составляетъ  сущность 
этихъ  музеевъ,  тогда  какъ  наоборотъ  въ  постоянныхъ 
выставкахъ  экспортныхъ  компанШ,  какъ  общихъ  такъ 
и  частпыхъ,  фигурируютъ  лишь  непосредственно  пред- 
меты, изготовленные  для  сбыта,  и  каждый  выставлен- 
ный товаръ  непрем'Ьнно  предполагаетъ  заинтересован- 
наго  экспонента,  хотя  бы  имя  посл'Ьдняго  и  исчезало 
иногда  подъ  фирмой  его  агента. 

Торговле  музеи  весьма  значительно  отличаются  какъ 
отъпромышленныхъ,  такъ  и  художественно-промышлен- 
ныхъ  не  столько  по  своей  конечной  ц'Ьли,  сколько  по 
ближайшей  задач'Ь,  которую  они  пресл'Ьдуютъ.  ВсЬ  по- 
добныя  выставки  или  музеи  пм'Ьютъ  въ  конц'Ь  концовъ 
главн'Ьйшей  задачей  распространить  сбытъ, усилить  про- 
дажу произведен1й  своихъ  или  чужихъ;  но  въ  торговыхъ 
музеяхъ  илм  постоянныхъ  выставкахъ  торговаго  харак- 
тера на  государственный  ли  или  общественвый  счетъ, 
им'Ьется  въ  виду  непосредственно,  прямо  дать  стимулъ 
этому  сбыту  или  торговле,  при  чемъ  коллекц1И  или 
собраихя  товарныхъ  образцовъ  въ  такихъ  музеяхъ  мо- 
гутъ  лишь  различаться  въ  двухъ  отиошешяхъ:  пред- 
назначены ли  он'Ь  преимущественно  для  ц'Ьлей  экспор- 
та, когда  представляютъ  собой  продукты  иностранные, 
конкурирующхе  или  могущ1е  конкурировать  съ  произ- 
ведешями  даннаго  государства  въ  стран'Ь  ввоза, -или 
когда  выставлены  заморские  или  восточные  продукты, 
пригодные  опять  таки  для  ввоза  или  перепродажи.  Об- 
ратно съ  этимъ  промышленные,  какъ  равно  и  художе- 
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ственно-промышленные  музеи  предназначаются  спещ- 
ально  для  поощреп1я  и  спосп-Ьшествовантя  своей  про- 
мышленности: Бъ  первыхъ  музеяхъ  пресл-Ьдуется  пре- 
имущественно сторона  техническая,  во  вторыхъ — худо- 
жественная, но  разумеется  одинаково  въ  томъ  и  дру- 
гомъ  случа-Ь,  разъ  поощрен1е  и  содМств^е  оказываются 
действительными,  неизбежно  долженъ  усилиться  сбытъ 
своихъ  продуктовъ  или  ослабеть  сбытъ  иностранныхъ. 
Такимъ  образомъ  собственно  одна  и  та  же  ц-Ьль  въ  тор- 
говыхъ  музеяхъ  преследуется  прямо  или  непосредствен- 
но, въ  промышленныхъ  же  или  художественно-промыш- 
ленныхъ  косвенно,  путемъ  улучшен1я  способовъ  произ- 
водства, будетъ  ли  то  техническое  усовершенствоваше 
или  удешевлеше  продукта  или  улучшение  его  въ  смыс- 
ле изящества  и  красоты.  Въ  виду  этой  общей  цели 
все  три  означенныя  категорш  постоянныхъ  выставокъ 
являются  повсюду  публичными  и  открытыми  для  по- 
сещешя  не  только  заинтересованными  лицами,  но  и 
общей  публикой. 

Вследъ  за  этими  тремя  категор1ями  музеевъ,  стоятъ 
еще  две  категорш  постоянныхъ  выставокъ:  выставки, 
учреждаемыя  какими-либо  комиашями,  все  еще  пре- 
слелующ1я  до  известной  степени  общественныя  цели 
и  потому  отнесенныя  въ  нашей  классификащи  къ  пер- 
вой категор1и,  и  выставки  при  конторахъ  экспортныхъ 
агентовъ  или  коммисс1онныхъ  бюро,  преследуюштя,  ра- 
зумеется, исключительною  целью  получеше  наиболь- 
шаго  барыша,  оставтяя  въ  стороне  всяк1я  обществен- 
ныя побужден1я,  хотя,  какъ  увидимъ  дальше,  практи- 
чески припосящ1я  огромную  пользу  развит1ю  той  же 
промышленности  и  следовательно  экспорту.  Везде  эти 
последн1я  категор1и  отличаются  отъ  торговыхъ  музеевъ, 
какъ  уже  было  мелькомъ  упомянуто  раньше,  отсутств1емъ 
публичности:  на  выставки  экспортныхъ  компан1й  или 
союзовъ  допускаются  лишь  покупатели,  а  на  большин- 
ство выставокъ  экспортныхъ  агентовъ  даже  покупатели 
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допускаются  только  съ  разборомъ — зарекомендован- 
иые — или,  какъ  это  имЪетъ  м'Ьсто  въ  Гамбург-Ь,  въ 
сопровождеши  такъ  называемаго  «Экспортера»  или 
другого  посредника  по  вывозу  товара  за  границу  и 
большею  частью  зам-Ьняющаго  собой  самого  покупателя. 
ВсЬ  подобнаго  рода  выставки  въ  отлич1е  отъ  торго- 
выхъ  музеевъ  носятъ  въ  простор'Ьчш  назваше  «скла- 
довъ  образцовъ> — Ехрог1тш1;ег]а§ег,  не  смотря  на  глу- 
бокое различ1е,  какъ  мы  сейчасъ  увидимъ,  заключаю- 
щееся между  разными  видами  подобныхъ  выставокъ. 
ВсЬ  эти  выста;Вки  представляютъ  собой  обыкновенно 
коллекцш  образцовъ  товаровъ,  но  не  самые  товары. 
Покупатель  выбираетъ  по  такпмъ  образцамъ  продуктъ, 
который  ему  правится,  и  на  выставкахъ,  принадлежа- 
щихъ  Экспортнымъ  компатямъ  или  союзамъ  (^Ехрог1:-Уеге1п), 
управлев1е  выставки  или  сводить  покупателя  съ  про- 
изводителемъ,  сообщая  ему  просто  адресъ  послЪдняго, 
или  же  является  посредникомъ  въ  случа-Ь  прямого  по- 
ручен1я  или  просьбы  одной  изъ  сторонъ^).  ЦЪны  пред- 
метовъ  на  такихъ  выставкахъ  экспортныхъ  союзовъ  или 
компаний  обыкновенно  или  выставлены,  или  изв'Ьстны 
управлешю  и  по  первому  требовашю  сообщаются.  Со- 
вершенно иное  на  т-Ьхъ  же  выставкахъ  экспортныхъ 
аъентово.  Посл-Ьднхе,  предлагая  выборъ  и  осмотръ  сво- 
ихъ,  часто  очень  обширныхъ,  коллекцШ,  далеко  не  за- 
интересованы непрем-Ьнио  сводить  потребителя  съ  про- 
изводителемъ,  анаоборотъ— имя  производителя,  образцы 
товара  котораго  выставлены,  составляетъ  секретъ  вла- 
д-Ьльца  такой  выставки  и  иногда  ему  принадлежатъ  или 
сделаны  по  его  спещальному  заказу  и  за  его  счетъ. 
Сводя  покупателя  прямо  съ  продавцемъ,  понятно,  та- 
кой влад'Ьлецъ  Ехрог1;ти81ег1адег   лишился   бы    можетъ 


1)  Исключение  представляетъ  Штутгартсгай  Ехрог!;  Миз^ег  Ъа^ег, 
гд-Ё  всЬ  торговыл  сд-Ьдки  совершаются  обязательно  черезъ  посред- 
схьо  администращи  Выставки,  получающей  свою  комисс1Ю. 
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(5ыть  на  всегда  своей  обычной  прибыли.  Поэтому,  какъ 
правило,  въ  изв'Ьстномъ  вывозномъ  пункте  можно  ку- 
пить пзв'Ьстный  товаръ  (еп  ^гоз)  не  иначе,  какъ  черезъ 
посредство  экспортъ-агента  или  представителя  даннаго 
фабриканта.  Въ  этомъ,  конечно,  лежитъ  глубокое  раз- 
лич1е  двухъ  видовъ  Ехрог1;ти8(:ег]а^ег  и  этимъ  опред'Ь- 
ляется,  заключается  ли  въ  нихъ  общественный  элементъ 
или  в'Ьтъ. 

Другая  важная  черта  отличхя  Ехрог1ти81ег1а§ег'овъ 
всякаго  рода  уже  отъ  торговыхъ  музеевъ  состоитъ  въ 
томъ,  что  посл-Ьдше,  т.  е.  торговые  музеи,  не  совершая 
непосредственно  какихъ-либо  торговыхъ  сд'Ьлокъ  или 
не  способствуя  пхъ  заключешю  прямо  (за  исключетемъ 
особаго  по  своей  организацш  Венгерскаго  торговаго 
музея  въ  Будапеште),  могутъ,  разум'Ьется,  относиться 
совершенно  объективно  ко  всякимъ  справкамъ  или  за- 
просамъ,  къ  нимъ  обращаемымъ  публикой  и  коммер- 
ческими лицами.  Всяк1й  торговый  музей  въ  интересахъ 
именно  поощрешя  торговли  считаетъ  своей  непосред- 
ственной задачей  помогать  въ  этомъ  случа'Ь  посильно^ 
поэтому  при  всЬхъ  торговыхъ  музеяхъ  им'Ьются  такъ 
называемыя  справочныя  бюро  (ХпГогшаНопзЬигеаи),  гд-Ь 
всяк1й  желающ1й  можетъ  навести  справки  о  ц'Ьнахъ  про- 
воза, иностранныхъ  тарифахъ,  способахъ  упаковки,  най- 
лучшихъ  путяхъ  совершешя  той  или  иной  торговой 
сделки,  торговыхъ  обычаяхъ  разныхъ  странъ,  а  въ  н'Ь- 
которыхъ  даже  о  такомъ  суш,ественно  важномъ,  для 
торговли,  наприм'Ьръ,  обстоятельств'^,  какъ  кредито- 
способность т'Ьхъ  или  иныхъ  покупателей.  Эта  спра- 
вочная роль  торговыхъ  музеевъ  настолько  важна,  что 
въ  нЪкоторыхъ  странахъ,  наприм'Ьръ  во  Франц1и,  ее 
счнтаютъ  единственной  достойной  вниманхя  стороной 
д-Ьятельности  государственныхъ  или  обш,ественныхъ 
торговыхъ  музеевъ,  предполагаемыхъ  нын'Ь  къ  учреж- 
детю. 

Само  сабой  разумеется,  что  существован1е  справочной 
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конторы  уже  не  можетъ  считаться  существеннымъ  при 
выставкахъ,  принадлежащихъ  экспортнымъ  компан1Ямъ 
(Ехрог(уеге1п)п  совсЬмъ  не  пмЪетъ  мЪста  при  Ехрог1ти81ег- 
1а^ег'ах7э,  принадлежап;ихъ  экспортнымъ  агентамъ. 
Вообще  можно  считать  за  правило,  что  всякШ  торговый 
музей  основанъ  безусловно  на  базисЬ  общественной 
пользы,  понимая  въ  этомъ  случа'Ь  подъ  ней  широкое 
поощреше  туземной  торговли,  какъ  вывозной,  такъ  и 
ввозной,  тогда  какъ  выставки  образцовъ  экспортныхъ 
компанШ  и  экспортныхъ  агентовъ  построены,  конечно, 
на  базисЬ  прибыли  и  профита  съ  большимъ  или  мень- 
шимъ  прибавлен1емъ  въ  первомъ  случа-Ь  идеи  общаго 
интереса,  по  крайнМ  м'Ьр'Ь,  членовъ  одной  и  той  же 
компан1и.  Въ  силу  этого,  наприм'Ьръ,  н'Ькоторыя  услуги 
справо,чнаго  характера  оказываются  и  управлешемъ  вы- 
ставокъ  экспортныхъ  компанШ,  но  только  исключителено 
участникамъ  общества  или  экспонентамъ.  Между  т'Ьмъ 
торговые  музеи  не  отказываютъ  въ  справкахъ  и  посо- 
б1яхъ  справочнаго  характера  совершенно  чуждымъ  ли- 
цамъ  и  даже  иностранцамъ,  лишь  бы  справка  не  вре- 
дила, конечно,  своимъ  нащональнымъ  интересамъ  ^). 

Вообще  сообразно  базисамъ,  на  которыхъ  покоится 
ихъ  организацтя,  торговые  музеи  въ  выбор'Ь  коллекщй 
для  ихъ  выставокъ  отличаются  строго  нац1ональнымъ 
харектеромъ:  хотя  часто  эти  музеи  заключаютъ  въ  себ'Ь 
именно  произведен1я  заморсшя,  восточныя  или  вообще 
плоды  чужого  труда,  но  лишь  по  стольку,  по  сколько 
ознакомлен1е  съ  ними  своихъ  туземныхъ  промышлен- 
никовъ  и  торговцевъ  можетъ  быть  полезно  для  своей 
родной  торговли  и  промышленности.  На  постоянныхъ 
выставкахъ  товарныхъ  образцовъ  экспортныхъ  обществъ 
(Ехрог1;-Уеге1п)  уже  принципъ  нацюнальности  илиточн'Ье — 


1)  Такъ  мн-Ё  покрайней  м-Ьр*  отв'Ьтилъ  на  этотъ  вопросъ  г.  Шаш- 
вари,  директоръ  справочнаго  бюро  при  Венгерскомъ  торговомъ  музе-Ь 
въ  БудапешгЬ. 
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государственности  менЪе  строго  соблюдается  и  преиму- 
щественно съ  своими   допускается  часто  произведенхя 
сосЬднпхъ    родственныхъ    и    даже    совсЬмъ    чужихъ 
странъ;  наконецъ,на  выставкахъ  экспортныхъ  агентовъ 
господствуетъ  виолнЪ  космополитизмъ  и  отсюда  между- 
народный  характеръ    производства:   «всякШ  товаръ  хо- 
рошъ,  который  сбывается)^  а  поэтому  въ  Гамбургскихъ 
Ехрог1-Ми81ег-Ьа§ег'ахъ  иностранные  товары  фигурируютъ 
на  ряду  съ  н-Ьмецкими,  а  иногда,  какъ  увидпмъ  дальше, 
получаютъ    даже     предпочтевхе.    Наконецъ,    благодаря 
различ1Ю  происхожден1И,  самый  составъ  товарныхъ  кол- 
лекцШ  торговыхъ  музеевъ  значительно  отличается  отъ 
остальныхъ    постояниыхъ    выставокъ:    въ    первыхъ,  то 
есть  въ  торговыхъ  музеяхъ,  въ  виду  поучительнаго  ихъ 
назначен1я,  стремятся   всегда    коллекцпт  сд'Ьлать  какъ 
можно   полн'Ье   и   разнообразн'Ье    для    различн'Ьйшихъ 
производствъ.  Поэтому  эти  коллекцш  большею  частью 
обширны  и  заключаютъ  въ  себ-Ь  представительство  мпо- 
гихъ  отраслей    индустрш.  СовсЬмъ   другое  въ  коллек- 
щяхъ  экспортныхъ  обществъ:  тамъ  д-Ьло  уже  зависитъ 
вполне  отъ  случая— как1е  производители  состоятъ  чле- 
нами этого  Уегет  а  или  записались  экспонентами.  Вообш,е 
коллекщи  товаровъ  зд-Ьсь  меньше  и  однобразн'Ье,  а  вы- 
ставки  у   экспортныхъ   агентовъ,  по   самому    свойству 
ихъ  профессш— быть  представителями   производителей 
такого     товара  —  необходимо     спец1ализируются     еще 
больше.  Так1я  выставки   соетавляютъ   часто   коллекцш 
товаровъ  отъ  какого-либо  десятка  и  меньше  фабрикан- 
товъ    однороднаго    производства  и  даже  въ  одной    ин- 
дустрш   происходптъ    дальн-Ьйшее    спещализирован1е: 
наприм'Ьръ,  въ  Гамбург'Ь  встр-Ьчаются   больш1е  Ехрог!- 
Ми81ег-Ъаёег'ыоднОх1.  лишь  крупной  посуды  (фаяпсовыхъ 
и  фарфоровыхъ  умывальниковъ  и  вазъ),  выставка  ироиз- 
веденШ  лишь    одного   мебельнаго    фабриканта   (Тонета 
и  Кона),  одной  фабрики  панталонныхъ  матерхй  и  проч. 
Такая   спец1ализац1я  выставокъ   этого   рода  находится 
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повидимому,  въ  полномъ  ходу  развит1я  и,  по  словамъ 
знающихъ  людей,  годъ  отъ  году  усиливается. 

Вообще  выставки  торговыхъ  музеевъ  учатъ  или  даютъ 
знать  «какъ  продавать*  или  «как1е  товары  нужны  на 
рынк'Ь»,  а  экспортные  союзы  и  экспортные  склады  указы- 
ваютъ  лип1ь  исключительно  на  то  «что  продается» ,  или 
«предлагаемые  для  продажи  товары»,  почему  и  самыя 
коллекции  ихъ  по  необходимости  являются  ограничен- 
ными или  спец1ализированными  немногими  видами 
производства... 

Таковы  въ  общемъ  главн'Ьйш1я  черты  различхя  между 
тремя  важн'ЬОшпми  видами  постоянныхъ  выставокъ  кол- 
лекщй  товарныхъ  образцовъ,  употребляемыхъ  какъ 
средство  или  оруд1е  для  сод'Ьйствхя  развитш  вывозной 
торговли. 


ГЛАВА  ПЕРВАЯ. 

1. Торговые  музе  и. — Опред'ЬоТен^е  и  задачи  ихъ.— Т  о  р  г  о  в  ы  й 
музей  въ  Брюссел'Ь. — Истор1я  его  основания,  ц-Ьли  и  способы 
для  осущестЕлен1я  пхъ. — РСоллекц'ш  или  собранхя  товарныхъ  образ- 
цовъ. — Каталогъ  этихъ  собраний  и  прим-Ьрныя  выдержки  изъ  него. — 
Инструкщя  бельг1йскимъ  консуламъ. — Описанзе  самихъ  коллекщй. — 
Справочныя  бюро  Врюссельскаго  музея  и  ихъ  д-Ьятельность.  Сельско- 
хозяйственное отд'Ёленхе  торговаго  музея  въ  Брюссел-Ь. 

Хотя  МЫ  уже  достаточно  говорили  во  введеши  къ 
нашей  книг'Ь  о  торговыхъ  музеяхъ  и  ихъ  различ1и  отъ 
другихъ  подобныхъ  учрежденШ,  но  переходя  въ  настоя- 
щее время  къ  описашю  самихъ  осмотр'Ьнныхъ  нами  важ- 
н^йшихъ  торговыхъ  музеевъ  въ  Европ-Ь,  мы  должны 
вновь  остановиться  и  сд-Ьдать  предварительно  бол'Ье 
точное  и  обстоятельное  ихъ  опредЪлете. 

Что  такое  торговые  музеи?  задается  вопросомъ  автори- 
тетн-Ьйш^й  писатель  по  данному  предмету,  Штутгарт- 
скШ  профессоръ  Губеръ,  и  зат-Ьмъ  отв'Ьчаетъ,  что  если 
за  четыре  года  до  появлешя  въ  св-ЬтЪ  его  труда  о  вы- 
ставкахъ  (т.  е.  въ  1882  г.  противъ  1886  г.)  отв'Ьтить  на 
этотъ  вопросъ  было  трудно,  то  въ  1886  году  опред'Ь- 
лен1е  становится  уже  достаточно  яснымъ.  «Подъ  тор- 
говымъ  музеемъ»,  говоритъ  Губеръ,  «разумеется  торго- 
во-географическое  собран1е  образцовъ,  предназначенное 
для  практическаго  обучен1я  торговцевъ,  занимающихся 
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ввозомъ  и  вывозомъ,  которое  посредствомъ  постоянныхъ 
добавлен1й  съ  помощью  консуловъ  и  другихъ  загра- 
ничныхъ  агентовъ,  находится  всегда  на  уровн-Ь  нов'Ьй- 
шаго  положешя  торговаго  д1ьла.  Собрашя  эти  служатъ 
для  того,  чтобы  знакомиться  съ  потребностями  и  нуж- 
дами вая^н'Ьйшихъ  областей  сбыта  съ  наибол-Ье  ходки- 
ми товарами  въ  значительн'Ьйшихъ  торговыхъ  мЪстахтэ, 
чтобы  ор1ентироваться  относительно  ихъ  упаковки  и 
способа  доставки.  Доставлен1емъ  вс1Ьхъ  этихъ  св'Ьд'Ь- 
нШ  посредствомъ  музеевъ  им-Ьется  въ  виду  облегчить 
конкуренцш  съ  иностранцами»^).  Въ  теорш,  по  мн'Ь- 
шю  Губера,  ц^Ьнность  торговыхъ  музеевъ  въ  связи  съ 
реформой  консульскаго  института,  повсюду  признана, 
а  это  лучше  всего  доказываетъ  важность  подобныхъ 
учрежден1й.  «Музей,  пишетъ  Лейтенбергеръ  въ  томъ  же 
1886  г.,»  черезъ  бот'атыя,  многосторонтя,  постоянно  об- 
новляемыя  выставки  товарныхъ  образцовъ  и  черезъ  до- 
ставленхе  торговыхъ  и  точныхъ  справочныхъ  св'Ьд'Ьнхй 
о  фрахт'Ь,  услов1яхъ  провоза  и  т.  п.  долженъ  закр'Ь- 
плять  уже  существующ1й  экспортъ  пзъ  страны,  расши- 
рять его  и  открывать  новыя  пути  для  вывоза  и  обра- 
зовать по  отношен1ю  къ  экспорту  центральное  учрежде- 
ше» .  Несколько  съуживается  это  понят1е  о  торговыхъ 
музеяхъ  въ  изв'Ьстн'Ёйшемъ  меморандум'Ь,  поданномъ 
гг.  Кеннеди  и  Бэтманъ  британскому  правительству  и 
комисс1и  по  изсл'Ьдованхю  торгово-промышленнаго  кри- 
зиса въ  1885  г.  Подъ  торговымъ  музеемъ  они  понима- 
ютъ  «собрате  образцовъ  сырыхъ  товаровъ  и  мануфак- 
туръ,  ввозимыхъ  и  вывозимыхъ  изъ  чужихъ  странъ, 
но  исключительно  чужихъ  образцовъ  или  товаровъ,  не 
производимыхъ  въ  той  стран'Ь,  гд-ё  музей  устроенъ»  ^). 


1)  Р.Е.  Нидег:  Вхе  Аи881;е11ип§'еп  ипй  ипзеге  Ехрогипс1и81:-г1е.  81111,1;- 
§атЬ.  1886.  Стр.  131. 

2)  См.  Верге881оп  оГ  Тгайе  апй  1пс1и81гу.  Р1г81;  Ке- 
рог1;  о1"  1;11е  Коуа!  Сотт1881оп  арро1п1:е(1  1;о  шдихге  ш1;о  1;11е  Верге8810п 
оГТгайе  апс1 1п(1и81;гу.  Ьопйоп  (Еуге  апй  8роШе8\УОО(1е)  1886.  Стр.  207. 
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Такое  опред'Ьлен1е  сразу  исключило  бы  одинъ  изъ  су- 
ществующихъ  нын'Ь  въ  Европ-Ь  торговыхъ  музеевъ  — 
Будапештсшй — изъ  числа  такихъ  учрежден1й  и,  кром^Ь 
того,  безъ  нужды  съуживаетъ  для  будущаго  разносто- 
роншя  задачи  всякихъ  подобныхъ  учрежден1й.  Другой 
авторитетъ  по  данному  вопросу  Скала,  нын'Ьшн1П  ди- 
ректоръ  ВЪнскаго  торговаго  музея,  наоборотъ  съ  ан- 
гл1йскими  писателями,  весьма  расширяеть  задачи  тор- 
говыхъ музеевъ.  Въ  спещальной  стать1з  по   этому    по- 


Мг.  Соиугеиг    въ    своемъ   донесен1и  Парижской  торговой  камер'Ь 
съ  Антверпенской  выставки   о    торговыхъ   музеяхъ    совсЬмъ  даже 
возстаетъ   протнвъ   слова  „музей"  и   съ    страстностью,     достойной 
лучшаго,    ц'Ёлую    страницу  своего  маленькаго    отчета    посвящаетъ 
аргументамъ  по  этолу  поводу,  желая,  чтобы  Парижъ  завел ъ  у  себя 
подобное    учреждение,  но  возставая  противъ  самого  назвашя  и  пред- 
лагая ненрем'Ьнно    новое.  По   его  мн'Ьн^ю    слово  „музей"  предпола- 
гаетъ  что-то    старое,  обветшалое,   собран]'е    предметовъ    прошлаго; 
всяк1й    музей  и  въ  искусств'Ь  и  въ  наук1э  показываетъ  то  что  было; 
торговый  же  музей  обращается -де  къ  будущему,  указываетъ  новые 
пути,   почему   такое   назваше   зд'Ьсь  „музей"  и   не   соотв'Ьтствуетъ 
д'Ьйствительности,  особенно  съ  т'Ьхъ  поръ,  какъ  коллекщи  отступили 
на  второй  планъ  передъ  значен1емъ  справочной  конторы,  наприм-Ьръ 
Брюссельскаго  торговаго  музея.  Какъ  сильный  аргументъ  Сопугеиг 
приводитъ  тотъ  курьезъ,  что    въ    бельг1йскомъ  „А1тапас11  §ёпега1 
с1и  согатегсе  ек  йе  Ппйизкгхе"  Брюссельсшй  торговый  музей  пом-ё- 
щенъ  между  музеемъ  артиллер]йскимъ  и  музеемъ  старыхъ  монетъ!! . . 
Въ  заключеше  онъ  предлагаетъ  отказаться  совсЬмъ  въ  этомъ  случа'Ь 
отъ  назван1я  „музей"  и  зам-Ёнпть  его.  при  заведен1И  такихъ  учреж- 
ден1й   во    Франщи,    назван1емъ  ,.ОГйсе  пайопа!   роиг    1е    соттегсе 
й'ехрог^айоп",  а  въ  прост. 'р-Ёчш  будетъ    просто  называться  „ОШсе 
сГехрог^аиоп"  (бюро  вывоза).  По  соображен1ямъ,  въ  достаточной  сте- 
пени изложеннымъ  какъ  въ  настоящей  глав-Ь,  такъ  и  во  всей  книг*, 
мы  не  можемъ  согласиться  съ  г.  Куврёръ  и  считаемъ  слово  „музей". 
вполн-Ё  подходящимъ  зд'Ьсь   и    соотв-Ьтствующимъ  своему  назначе- 
шю  въ  отлич1е  отъ  складовъ  (Ехрог1тг18):ег1а§ег)  торговыхъ  компа- 
шй  и  экспортныхъ  агентовъ,  ибо  торговые  музеи,  какъ  и  всЬ  про- 
чее, пм'Ьютъ   своею   задачей  поучете  и  поднятае  торговыхъ  знашй, 
(См.  ЕхрозШоп  1п1егпа11опа1е  й'Апуегз.  Ехро.чШоп  8рёс1а1е  йез  Ми- 
8ёе8  Соттегс1аих.  Каррог!:-  ргё8еп1ё  раг  М.  X.  Соиггеиг  аи  пот  йе 
а  с1ё1ё§а1;1оп  с1е  1а  СЬатЬге  с1е  Сотгаегсе.  Стр.  407). 
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воду  въ  «Нап(1е]8ти8еит>  4  февраля  18Я0  г.  онъ  выста- 
вляетъ  торговый  музей  какъ  центральный  пунктъ  раз- 
ностороннихъ  торгово-географическихъ  стремлешй.  Онъ 
долженъ  быть  снабженъ  художественно-промышленны- 
ми и  этнографическими  коллекщями,  им'Ьть  справоч- 
ныя  бюро  какъ  о  сбыт'Ь  и  путяхъ  сообщев1Я,  так^^  и  по 
вопросамъ  кредита  (т.  е.  о  кредитоспособности  покупа 
телей),  доставлять  всятя  свЪд'Ьн1я  и  справки  не  только 
о  выставленныхъ  образцахъ  и  товарахъ,  но  вообще  обо 
всякихъ  хозяйственныхъ  вопросахъ,  касающихся  ино- 
странныхъ  государствъ,  и  выпускать  въ  св'Ьтъ  рядъ  спе- 
щальныхъ  пер10дпческихъ  изданШ.  Такимъ  образомъ 
по  мн'Ьн1ю  почтеннаго  представителя  В-Ьнскаго  музея, 
стремящагося  теггерь  на  практик-Ь  осуществить  свои 
широк1е  планы,  торговый  музей  долженъ  преследовать 
одинаково  ц^ли  поощрен1я  промышленности  какъ  и  тор- 
говли, что,  по  разнородности  задачъ  и  способовъ  ихъ 
достижен1я,  едва  ли  можетъ  быть  достигнуто  вполн-Ь 
успешно  однимъ  учрежден1емъ,  какъ  доказываетъ  при- 
м*ръ,  мы  увидимъ,  и  самого  В^Ьнскаго  музея.  Точно  так- 
же ни  одинъ  музей,  въ  томъ  числ'Ь  наиболее  пред- 
пр1имчивый  на  разныя  новыя  задачи  Будапештск1й,  не 
осуществляетъ  до  сихъ  поръ  основашя  въ  т-Ьхъ  широ- 
кихъ  разм-Ьрахъ  справочныхъ  бюро  по  всевозможнымъ 
вопросамъ  при  торговомъ  музеЪ,  о  которыхъ  мечтаетъ 
г.  Скала. 

Съужнвая  и  ограничивая,  сравнительно  съ  иосл-Ьд- 
нимъ,  понят1е  торговаго  музея  государственно  -  обще- 
ственнымъ  учрежден1емъ,  направленнымъ  исключитель- 
но для  поощрения  торговли  какъ  ввоза,  такъ  и  вывоза, 
все-таки  остается  ц-Ьлый  рядъ  практическихъ  трудно- 
стей, который  предстоитъ  преодол'Ьть  при  устройств'Ь 
въ  стран-Ь  подобнаго  учрежден1я.  ВсякШ  торговый  му- 
зей въ  интересахъ  сбыта,  во-первыхъ,  дол^кенъ  заклю- 
чать образцы  различныхъ  ввозныхъ  и  вывозныхъ  ино- 
странныхъ   продуктовъ,  могущихъ   представлять   инте- 
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ресъ  для  своихъ  собственныхъ  производителей  и  тор- 
говцевъ.  Коллекцш  эти  обязательно  должны  быть  быс- 
тро возобновляемы  и  изменяемы  сообразно  услов1ямъ 
рынка,  что  возможно  лишь  при  такой  организащи  кон- 
сульской службы,  которая  зам1)Щ,ается  лицами,  исклю- 
чительно близкими  къ  торговой  практике  и  которые  въ 
изв'Ьстномъ  отпошеп1и  находятся  въ  подчиненхи  упра- 
влешю  даннаго  торговаго  музея,  быстро  и  немедленно 
исполняя  всЬ  его  требоватя  и  указашя;  во-вторыхъ, 
подобный  торговый  музей,  практически  съ  пользою  ве- 
денный, долженъ  им'Ьть  массу  своихъ  собственныхъ 
представителей  въ  дополнен1е  къ  консуламъ,  которые 
обновляютъ  составъ  его  коллекц1й  прюбр'Ьтешемъ  но- 
выхъ  образцовъ  и  быстрой  посылкой  ихъ  въ  музей.  По- 
сл'Ьднее  т.  е,  быстрота  оборота  является  въ  торговыхъ 
отношешяхъ  въ  высшей  степени  важнымъ  обстоятель- 
ствомъ  и,  какъ  справедливо  отм'Ьчаетъ  свой  личный 
опытъ  профессоръ  Губеръ,  коллекц1я,  наприм'Ьръ,  дам- 
скихъ  тканей,  собранная  гд'Ь-нибудь  въ  Австралш  и  по- 
сланная въ  одинъ  изъ  европеПскихъ  музеевъ,  уси-Ьетъ 
потерять  свое  практическое  значеше  прежде,  ч'Ьмъ  при- 
детъ  на  м'Ьсто,  ибо  матер1и  къ  тому  времени  уже  вый- 
дутъ  изъ  моды.  Еще  труднее  можетъ-быть  найти  че- 
лов'Ька,  котораго  поставить  во  глав'Ь  торговаго  учре- 
жден1я,  ибо  въ  одно  время  онъ  долженъ  быть  и  высоко 
и  разносторонне  образованннымъ  какъ  въ  экономит,  такъ 
и  торговл'Ь,  и  въ  то  же  время  практически  знакомымъ 
съ  торговымъ  д-Ьломъ  и  им'Ьющимъ  въ  торговомъ  м1рЪ 
связи  и  положен1е,  чтобы  съ  пользою  занимать  свой 
трудный  постъ,  Вс1Ь  эти  многочпсленныя  затруднен1я 
на  практике  приводятъ  къ  тому  выводу,  что  каждый 
торговый  музей  отнюдь  не  долженъ  задаваться  слиш- 
комъ  широкими  задачами,  если  хочетъ  достигнуть  ихъ 
хотя  бы  на  половину  и  при  томъ  безъ  напраснаго  отя- 
гощешя  государственной  или  общественной  кассы  и  по 
возможности    безъ    излишнихъ   и   безполезныхъ   тратъ 
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навлекаемыхъ,  наприм'Ьръ,  во  многихъ  торговыхъ  му- 
зеяхъ  закупкой  и  хранен1емъ  безполезнаго  хлама  по- 
терявшихъ  значен1е  товарныхъ  образцовъ.  ПереПдемъ 
затЪмъ  къ  спещальному  ознакомленш  съ  главн'Ьйшими 
торговыми  музеями  Евроаы,  нами  лично  осмотр-Ьнными. 
Мизёе  соттегсаа!  въ  Брюссел-Ь — столиц'Ь  Бельгш,  дол- 
женъ  быть  поставленъ  первымъ  на  ряду  подобныхъ 
учреждешй,  какъ  стар'ЬПшШ  по  времени  своего  осно- 
ван1я,  такъ  и  по  удачному  веден11о  своего  д-Ьла,  бла- 
годаря чему  давно  выставляется  образцомъ  при  соста- 
влеши  проектовъ  правительствами  другихъ  странъ  за- 
вести у  себя  подобпыя  учрежденхя,  Какъ  и  многхе  дру- 
г1е  музеи,  БрюссельскШ  торговый  музей  получилъ  на- 
чало на  бельпйской  выставке.  1880  года,  гд'Ь  впервые 
появилась  опред'Ьленная  идея  о  его  основанш.  Уже 
давно  бельпйское  правительство  старалось  направить 
д'Ьятельность  своихъ  консуловъ  на  практически  торго- 
вую почву,  и  съ  разныхъ  странъ  м1ра  они  посылали  свои 
отчеты  о  торговыхъ  рынкахъ,  которые  съ  1855  г.  печа- 
тались въ  казенномъ  издапхи  «КесиеНз  сопзики-ез» ,  и  по 
временамъ  присылали  образцы  товаровъ,  которые  боль- 
шею частью  безъ  значительной  пользы  напопняли  по- 
м'Ьщен1я  торговЕлхъ  камеръ  и  н11которыхъ  коммерче- 
скихъ  учреяаденШ,  какъ  напримЪръ,  Антверпенской 
торговой  школы.  Выставка  1880  года,  доказавшая  бле- 
стя ш,1е  усп'Ьхи  бельгШской  промышленности  и  поиски 
бельпйскихъ  промышленниковъ  за  рынками,  подали 
мысль  переорганизовать  консульскую  службу,  утилизи- 
руя ее  еще  въ  большей  степени  для  поучительно  тор- 
говыхъ цЪлей,  и  устроить  музей  для  постоянной  вы- 
ставки присылаемыхъ  по  временамъ  консулами  пнострая- 
ныхъ  образцовъ  товаровъ.  Нам-Ьреше  осуш;ествилось 
довольно  скорей  въ  1881  г.  музей  уже  открылся  ^)  пер- 
воначально въ  здан1и  бывшей  Бельпйской  выставки,  а 


1)  Оффищально  лишь  въ  1882  году. 
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потомъ  въ  особомъ  здан1и,  прхобр'Ьтевномъ  для  этой 
ц'Ьлп  правительствомъ  вм'Ьст'Ь  съ  купечествомъ,  при 
чемъ  одна  покупка  подходящаго  дома  обошлась  бол'Ъе 
полъ-милл1она  франковъ,  на  содержан1е  же  было  асси- 
гновано правительствомъ  на  пять  лЪтъ  по  30  тысячъ 
франковъ  еяхегодно  ^).  Въ  настоящее  время  Мизёе  Сош- 
тегста!  пом^Ьщается  въ  прекрасномъ  трехъэтая^номъ  зда- 
Н1Н  Кие  с1е8  Аи^изНпз  19  и  представляетъ  изъ  себя  учре- 
ждеше  вполн'Ь  офиц1альное,  подв'Ьдомственное  бель- 
пйскому  министерству  иностранныхъ  д'Ьлъ  и  т-Ьсно  свя- 
занное съ  консульской  службой,  доставляющее  со  всего 
м1ра,  по  указашю  музея,  всевозможные  образцы  това- 
ровъ  и  св'Ьд'Ьшя.  Музей — учрежден1е  вполн'Ь  публичное 
и  со  всЬми  его  частями  открытое  иосЬтителямъ  еже- 
дневно отъ  972  ДО  4  часовъ,  кром-Ь  воскресныхъ  и  празд- 
ничныхъ  дней. 

„Ц'Ьль  музея'"^,  говорится  въ  проспект-Ь,  пзданномъ 
вскоре.  посл1>  основан1я  его,  .,состоитъ  въ  томъ,  чтобы 
знакомить  нашихъ  промышленниковъ  и  нашихъ  ком- 
мерсантовъ  съ  ходомъ  торговыхъ  дЪлъ  въ  иностран- 
ныхъ государствахъ,  облегчая  имъ  въ  то  же  время  ком- 
мерческ1я  сношентя  съ  потребителями  и  производите- 
лями этихъ  странъ*"'' . . .  „Настоящ1й  музей  долженъ  за- 
нять въ  области  коммерческихъ  наукъ  м1эСто,  занимае- 
мое въ  области  наукь  естественныхъ  коллекщями  ми- 
нералогическими, геологическими,  анатомическими  и 
т.  д.,  онъ  долженъ  снабдить  средствами  для  практиче- 
скаго  изучен1я  торговыхъ  д-Ьлъ;  онъ  долженъ  дать  про- 


1)  Въ  отчетЬ  г.  Малнссара,  бельг1йскаго  чиновника  министерства 
иностранныхъ  д-Ьлъ  о  торговыхъ  музеяхъ  но  поводу  Антверпенской 
выставки,  годомъ  основан]я  Брюссельскаго  торговаго  музея  выстав- 
ленъ  1882  г.,  у  г.  Вебера  въ  его  интересномъ  очерк'Ь  промышлен- 
ныхъ  музеевъ  за  границею,  даже  1883;  между  т-ёмъ,  на  сколько 
намъ  память  не  иам'Ьияетъ,  мы  твердо  помнимъ,  что  этотъ  музей 
существовалъ  уже  въ  1881  г.  въ  зданп!  выставки,  нами  только  что 
за  годъ  осмотренной. 
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изводителю  оружхе  противъ  конкуренц1и,  а  это  дости- 
гается не  только  тЪмъ,  что  передъ  его  глазами  пока- 
зываютъ  фабрикатъ,  предпочитаемый  въ  той  или  иной 
части  земнаго  шара,  но  что  ему  сообщаютъ  и  т1о  усло- 
В1Я,  при  которыхъ  этотъ  фабрикатъ  им'Ьетъ  сбытъ; 
музей  долженъ,  одпимъ  словомъ,  насколько  возможно 
оградить  фабриканта  отъ  торговыхъ  неудачъ,  который 
всего  чаще  происходятъ  отъ  недостаточнаго  знан1я 
вкуса  потребителей^^  ^). 

Средства  и  способы,  паходящ1еся  въ  распоряжеши 
музея  для  этихъ  поставленныхъ  ц-Ьлей,  суть  сл'Ьдующте: 

1)  Коллекцш  образцовъ  иностранныхъ  продуктовъ; 

2)  Справочное  бюро  по  внешней  торговл'Ь; 

3)  Распространен1е  и  сообщеше  св-Ьд-Ьшй,  относя- 
щихся до  важн'Ьйшихъ  поставокъ  и  подрядовъ  за  гра- 
ницей; 

4)  Кабинетъ  для  чтен1я; 

5)  Издан1е  двухнед'Ьльнаго  журнала. 

ВсЬ  коллекцш  товарныхъ  образцовъ,  которыми  вла- 
д-Ьетъ  коммерчесюй  музей,  собраны  дипломатическими 
агентами  и  консулами  Бельпи.  Это  обстоятельство  при- 
даетъ  даннымъ  коллекщямъ  характеръ  безпристраст1я 
и  ц'Ьнности,  которыя  не  могли  бы  быть  достигнуты, 
если  бы  он'Ь  собирались  частными  лицами  болЪе  или 
мен'Ье  заинтересованными.  Чтобы  стимулировать  духъ 
предпршмчивости  и  давать  толчекъ  къ  устройству  пря- 
мыхъ  отношенШ  бельг1йскихъ  производителей  съ  загра- 
ницей, музей  доставляетъ  пмъ  торговыя  данныя,  точныя 
и  вполн^Ь  достойпыя  дов-Ьрхя. 

Съ  другой  стороны  является  весьма  существеннымъ, 
чтобы  музей  могъ  пополнять  коллекщи  или  св^д'Ьн1я 
(справки),  которыя    окаягутся    недостаточными    въ  гла- 


1)Еоуаите  йе  Ве1ё^^ие.  Ье  Мизёе  Соттегт!,  зоп  ЬиЬ  е!; 
80П  ог§а1П8айоп.  ВгихеПез  1883.  (ВгосЬиге  (1181г1Ьиёе  ^гаЬиНешеШ; 
раг  1е  М1ш81;ёге  (1ез  Ай"а1гез  Е1:гап§ёгез). 
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захъ  людей  въ  нихъ  заинтересованныхъ  и  возобновлять 
ихъ,  когда  он'Ь  потеряютъ  интересъ  д'Ьйствительности. 
Государство  въ  этомъ  случае  прямо  для  данныхъ  ц'Ь- 
лей  возлагаетъ  изв'Ьстныя  обязанности  на  своихъ  аген- 
товъ  за  границей  и  передаетъ  немедленно  всЬ  получен- 
ныя  отъ  нихъ  свЪд^Ьнхя  въ  музей,  благодаря  чему  этотъ 
посл-Ьдихй  и  способенъ  удовлетворять  требоватямъ,  къ 
нему  обращаемымъ. 

ВсЬ  эти  коллекцш  образцовъ  подразделяются  на 
три  больш1я  категор1и:  образцы  продуктовъ  или  произ- 
веденШ  вывоза,  продуктовъ  ввоза  и  образчики  упаковки, 
укладки  и  убранства  товаровъ. 

Образцы  произведенш  вывош  (рго(]шк8  й'ехрогииоп)  со- 
держатъ  фабрикаты  или  обработанные  продукты,  про- 
даваемые иностранными  конкурентами  на  различныхъ 
рынкахъ  св-Ьта.  Эти  образцы  предназначены  показать 
или  сообщить  бельг1йскимъ  мануфактуристамъ  въ  как1я 
именно  страны  и  какого  рода  свои  произведешя  они 
могутъ  сбывать  съ  выгодой.  Св^д^шя  же  относительно 
ц-Ьны  предметовъ,  разм'Ьровъ  потреблешя,  услов1й  упа- 
ковки, обычныхъ  сроковъ  расплаты,  тарифовъ  по  пере- 
возк-Ь  и  таможеннаго,  а  также  н'Ькоторыя  спещальныя 
указан1я  на  привычки  и  капризы  покупающей  публики 
и  на  причины,  почему  тотъ  или  иной  предметъ  поль- 
зуется расположен1емъ,  все  это  даетъ  возможность  про- 
мышленнику выяснить  себ'Ь,  въ  состоянш  ли  онъ  кон- 
курировать съ  наличными  поставщиками. 

Образцы  произведенш  ввоза  (ргос^и^з  (1'1трог1:аг10п)  за- 
ключаютъ  въ  себ-Ъ  сырые  и  съестные  продукты,  непо- 
средственный ввозъ  которыхъ  изъ  страны  производства 
очень  часто,  какъ  необходимый  балластъ,  —  взам'Ьнъ 
экспортируемыхъ  товаровъ,  значительно  сокращаетъ  въ 
конц-Ь  концовъ  и  Ц'Ьну  тЪхъ  же  предназначенныхъ  къ 
вывозу  фабрикатовъ. 

Образцы  способовъ  упаковки  (ёсЬапШ1оп8  (1'ётЬа11а§ез) 
имЪютъ  цЪлью  указать  экспортеру,  какъ  онъ  долженъ 

Изсл'Ьд.  И.  И.  Янжулъ.  3 
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укладывать  и  въ  какую  обложку  од-Ьвать  (Шге  1а  ЮДеИе) 
товары,  принимая  въ  соображеше  клпматъ  изв'Ьстной 
страны,  ея  пути  сообщенхя  и  требован1я  покупателей. 
ВсякШ  предметъ  вывоза  въ  музе-Ь  поэтому,  хотя  бы 
онъ  даже  не  представлялъ  ничего  необычнаго  въ  смысл'Ь 
упаковки,  сопровождаемъ  т-Ьмъ  не  мен'Ье  нужными 
указан1ями  относительно  свойства  пакетовъ,  ихъ  раз- 
м-Ьровь,  в-Ьса  и  т.  п.  Д-Ьло  въ  томъ,  что  по  офиц1аль- 
ному  сознанш  самого  бельгШскаго  правительства,  въ 
его  проспект'Ь,  Бельг1я  стоитъ  или  точн'Ье  стояла  значи- 
тельно ниже  сравнительно  со  многими  изъ  своихъ  кон- 
курентовъ  въ  отношеши  способа  упаковки  и  убранства 
товаровъ  (ГёшЬаПа^е  е!  1а  1о11еие  йез  тагсЬапсИзез).  „Можно 
сказать  безъ  преувеличешя",  заявляетъ  этотъ  офи- 
щальный  документъ,  „что  причину  той  или  иной  не- 
удачи съ  нашимъ  товаромъ  на  заморскяхъ  рынкахъ 
надо  искать  именно  въ  недостатк'Ь  заботливости  о  над- 
лея^ащей  упаковк-Ь  и  въ  несовершенномъ  убранств'Ь^ 
товара  (ПтрегГесИоп  (Зе  1а  1о11еие)"  ^). 

Первоначально  система  доставлешя  образцовъ  въ  му- 
зей состояла  въ  томъ,  что  консулъ  какого-нибудь  важ- 
наго  коммерческаго  центра  долженъ  былъ  составить 
полную  коллекцш  всЪхъ  предметовъ  ввоза  и  вывоза 
дов'Ьреннаго  ему  района.  Но,  благодаря  обширности  и 
расплывчивости  такой  задачи,  которая  требовала  озна- 
комлешя  заразъ  со  всЬми  разнообразн-Ьйшими  отрас- 
лями промышленности  и  торговли,  получались  коллек- 
цш не  самыхъ  выдающихся  вещей  и  св'Ьд'Ьн1я  не  зна- 
чащ1я  и  не  подробныя.  Въ  настоящее  время,  поэтому 
управлен1е  музеемъ  придерживается  иной  системы.  Му- 
зей д'Ьлаетъ  консулу  запросъ  относительно  какой-ни- 
будь одной  категорш  производства,  обыкновенно  по 
требован1ю  кого-либо  изъ  бельгШскихъ    промышленни- 


1)  Е  о  у  а  и  т  е    (1  е    В  е  1  §  1  ^  и  е.  Ье  Мизёе  Соттегс1а1,   80п    Ьик 
е!  зоп  ог^ашзаиоп.  ВгихеИез,  1883. 
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ковъ,  которому  очень  часто  поручается  и  составлеше 
самихъ  вопросныхъ  пунктовъ,  такимъ  образомъ  отли- 
чающихся большей  практичностью  и  ц-йлесообразностью. 
Сами  ответы  на  так1е  вопросы,  какъ  касающ1еся  бол'Ье 
ограниченнаго  поля  д1ьйств1я,  естественно  оказываются 
болЪе  полными  и  мен'Ье  расплывчивыми,  ч-Ьмь  св'Ьд'Ьтя 
представляемыя  въ  отвЪтъ  на  запросы  общаго  харак- 
тера. 

БрюссельскШ  музей  им'Ьлъ  въ  1895  году  23,000  товар- 
ныхъ  образцовъ,  отр'Ьзки  которыхъ  пли  дублеты,  по 
возможности  раздаются  безвозмездно  желающимъ  про- 
мышленникамъ. 

Издан1е  каталога,  который  бы  оказался  дМствительно 
практичнымъ,  составляетъ,  по  мн-Ьихго  Малиссара,  одну 
изъ  самыхъ  большихъ  трудностей  при  организацш  тор- 
говаго  музея,  благодаря  постоянной  изм'Ьнчивости  и 
подвижности  коллекцШ,  вытекающей  изъ  самой  сути 
подобнаго  музея.  Во  избЪжаше  несоотв'Ьтств1я  каталога 
съ  постоянно  возобновляемой  и  пополняемой  выстав- 
кой, администрац1я  Брюссельскаго  музея,  кром'Ь  печа- 
таемыхъ  пер1одически  списковъ  наличныхъ  коллекц1й, 
еженед'Ьльно  въ  ВиПеИп  (1и  Мизёс  Соттегс1а1  сообщаетъ 
св'Ьд'Ьн1я  относительно  вновь  полученныхъ  и  классифи- 
цированныхъ  образцовъ.  Въ  свою  очередь  каталоги^ 
им'Ьющ1еся  въ  нЪсколькихъ  экземплярахъ  для  пользо- 
вашя  публики,  постоянно  пересматриваются  и  получаютъ 
нужныя  дополнешя  и  изм'Ьнен1я.  Кром'Ь  того,къ  каж- 
дому, выставленному  въ  музе1Ь,  образцу  приклеенъ  эти- 
кетъ  съ  наибол'Ье  существенными  указан1ями,  какъ: 
назваше  продукта,  м'Ьсто  происхожден1я,  цЪна  въ  из- 
в-Ьстный  моментъ  времени  и  т.  д. 

Сами  коллекцш  торговыхъ  музеевъ  могутъ  быть 
классифицированы  двоякимъ  образомъ:  по  роду  продук- 
товъ  и  по  странамъ.  Первая  система  выгодна  для  про- 
мышленника, производителя,  ибо  по  ней  онъ  можетъ 
сразу   ор1ентироваться  по  своей   спещальности;  вторая 
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удобн-Ье  для  торговца — экспортера,  который  можетъ 
прямо  обратиться  къ  той  стране,  которая  его  интере- 
су етъ. 

Коллекцш  Брюссельскаго  музея  разгруппированы  со- 
гласно первому  началу,  т. -е.  по  роду  продуктовъ;  но 
продукты,  составляющ1е  одну  и  ту  же  группу,  кром-Ь 
того  распред'Ьлены  еще  и  по  странамъ. 

Для  удобства  же  торговца,  какъ  и  промышленника 
каждый  томъ  каталога  снабженъ  алфавитнымъ  нндек- 
сомъ  какъ  продуктовъ,  такъ  и  рынковъ,  въ  которомъ  и 
тотъ  и  другой  могутъ  съ  перваго  взгляда  найти  то, 
что  имъ  нужно  ^). 

Въ  годъ  нашего  посЬщенхя  (августъ  1895  года)  ката- 
логъ  коллекцШ  им'Ьлся  уже  въ  четырехъ  издан1яхъ 
(последнее  отъ  1  декабря  1Я93  года),  при  чемъ  каждый 
заключалъ  въ  себ-Ь  четыре  тома  въ  двухъ  частяхъ  и 
производства  разнесены  на  44  гр^'ппы  и  387  классовъ. 

Для  знакомства  съ  разнообразными  и  богатыми  ката- 
логами Брюссельскаго  торговаго  музея  приведемъ  въ 
подлинник-Ь  несколько  выдержекъ  по  разнымъ  това- 
рамъ,  съ  умысломъ  ограничиваясь,  какъ  наибол'Ье  для 
насъ  интересными,  свЪд'Ьбхями  о  товарахъ,  получен- 
ныхъ  изъ  Россги,  хотя  и  разнообразнаго  происхождешя. 
Сначала  беремъ  данныя  для  продуктовъ  обработанныхъ 
изъ  второй  части  стараго  каталога  1886  года  ^). 


1)  М1п181;ёге  йе  ГАдг1сиииге,  йе  ПпйизЬпе,  йи  1гауаИ  ек  йез  1га- 
уаих  риЬИсй.  Ехро811;1оп  ип1уег8е11е  й' Апуегз  1894.  С1а88е  60.  М  и  8  ё  е  з 
соттегсхаих.  Каррогк  йе  М.  С11.  МаШвигЬ,  СЬеГ  йе  Вигеаи  аи  т1- 
Ш81;ёге  йез  ай'ахгез  ё1;гап§ёге8  а  ВгихеИез  риЬИё  раг  1е  Сотт1з8апа<; 
§ёпёга1  йи  боиуегпетепк.  ВгихеИез  1895.  Стр.  23—37. 

2)Коуаите  йе  Ве1§^^ие.  М1шзЬёге  йез ай'ахгез  ёкап^ёгез. 
Мизёе  соттегсха!  СаШо^ие  йез  соИесйопз  аггё1е  аи  15  Магз 
1886.  ЮесНопигге  соттегсга1  Пеихгете  рагНе  сотргепап!;.  РИз  еЬ  1188и8 
йе  койке  ёзресе.  Воппекегхе— Ып§ег1е.  Раззетепкепе— Уёштепкз  еЬ 
ассеззохгез.  ВгихеИез,  1886.  Стр.  180—181. 
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Соп$и1а{  дёпёга!  с1е  Ве1д|цие  а  Мозсои. 

(Епуог  йи  12  сЫсетЪге  1882). 

Ъе  гоиЫе  рар1ег  (100  коресз^  =  2  6.-.  50  с.  Ь'агсЫпе  = 
=  0°^  71.  Ьеуагс1=:0'°  914.  ЬезМШп^  (12  (1еп1ег8)  =  1  &. 
26  с.  Ье  роисе  =  0°^  02539. 

№  532.  ^иа^ап^е-(^еиx  ёсЬапШ1оп8  й''ёЬо(1ез  роиг  созШтез 
сотрЫз.  Ргоуепапсе:  Ро1о^пе.  Ьоп^иеиг:  30  агсЬшез  (21™  33); 
1аг§еиг:  2  агсЬшез  (1"  42).  Рпх  гепс1и  а  Моьсои:  3.30  гоиЫея 
ГагсЫпе  (11  &.  00  с.  1е  тё1ге). 

№  533.  ^иа^^е  ёсЬапНИопз  д,''ёЬо([е8 роиг  созЫтез  сотрШз. 
Ргоуепапсе:  Ро1о^пе. 

Ьоп^иеиг:  21™   33;  1агдеиг:   1     42. 

Рпх  гепс1и  а  Мозсои:  3.40  гоиЫе»  РагсЫпе  (11  й\  95  с. 
1е  тё1ге). 

Сез  ёс11ап11Поп8  ргоугеппеп!  с1е  1а  ^"аЬ^^^ие  МеуегЬоГ  с1е 
2§1ег2  (РеЬ^пе)  е!  оп1  П^игё  а  ГехрозШоп  па110па1е  де 
Мозсои  (1е  1882. 

№  534.  ШапеПез  роиг  гоЬез.  Ргоуепапсе:  Ееппз. 

Ьоп^иеиг:  40  те^гез;  кг^еиг  1™  24. 

Рпх  (1е  1аЬпдие  3  й*.  80  с.  1е  тё1;ге. 

Рпх  геп(1и  а  Мозсои:  2.10  гоиЫез  РатсЬше  (7  й\  38  с. 
1е  тё1ге) 

и  такъ  дал'Ье  въ  томъ  же  род'Ь  обо- 
значено еще  н'Ьсколько  нумеровъ  товарныхъ  образцовъ 
состасляющихъ  классъ  255  группы  XXV  музейныхъ 
коллекцШ Зат-Ьмь  пропечатаны: 

Ма!$оп$  (1МтрогЫ'юп  а  Мозсои: 

М.  М.   СЬаНез  Веккег,  К1ско18ку  ои]118а. 
Ст.   е.  бегтапоЩ  Туегзка]а  оиШза. 
М.  Е.   РороГГ  &  Й18,  Шпка  (татзоп  У1г§та). 
V.  Неупе,  №ско]8ку  ои111за. 
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N.   ВоГопоГ^  Шз,  КхскоМу  оиШза. 

^.    N.   Р1о1п1коГГ,  N^ско18ку  оитза. 

N.  Е.  ОахугИоЕ,  Зоикоппе  Кеас1  Шпка. 

^\\   8.  Маге18ку 

Зат'Ьмъ  сл'Ьдуютъ  любопытныя  и  несомн'Ьнно  крайне 
полезныя  общ1я  зам'Ьчан1я  относительно  характера 
производства  и  спроса  по  этимъ  товарамъ  на  москов- 
скомъ  рынк-Ь: 

'^Добавочныя  св%д'Ьн1я,  доставленныя  18  ноября  1884  года:> 

«Употреблен]*е  иностранныхъ  суконъ  и  шерстяныхъ  матерш 
гладкихъ  и  узорчаты хъ  ограничивается  товаромъ  посл'Ьдней 
моды  и  высокаго  качества.  Поощряемая  покровительствен - 
нымъ  тарифомъ  фабрикащя  шерстяныхъ  тканей  не  только 
получила  широкое  распространен1е,  но  и  оказала,  особенно 
въ  ПольшЬ,  замЬтные  успЬхи.  Польск1е  фабриканты  навод- 
няютъ  М0СК0ВСК1Й  рынокъ  и  могутъ  конкурировать  съ  луч- 
шими тканями  заграницы.  Въ  МосквЪ  фабрикуется  преиму- 
щественно гладкое  сукно  и  узорчатыя  матер1и  дешевыхъ 
сортовъ.  Въ  прошломъ  году  значительное  понижен1е  ц-Ьны 
этихъ  товаровъ,  какъ  посл-Ьдствхе  ихъ  перепроизводства,  вы- 
звало банкротство  многихъ  ткацкихъ  заведен1й> . 

«Въ  настоящее  время  положен1е,  невидимому,  улучшается, 
ц'Ьны  бол-Ье  устойчивы  и  на  н-Ькоторыя  шерстяныя  матерш 
он-Ь  даже  подверглись  повышен1ю,  прим-Ьрно  на  5  проц.,  срав- 
нительно съ  1883  годомъ>. 

<Услов1я  производства  этихъ  предметовъ  разнятся  въ  Мо- 
скв-Ь  отъ  Польши,  гд-Ь  фабриканты,  за  неим'Ьн1емъ  достаточ- 
ныхъ  капиталовъ,  спедхализуютъ  свою  промышленнность  од- 
нимъ  или  двумя  изъ  т-Ьхъ  процессовъ,  которымъ  подвергается 
товаръ,  прежде  ч-Ьмъ  быть  готовымъ  для  торговли,  тогда 
какъ  большинство  московскихъ  ткацкихъ  фабрикъ  им-Ьетъ 
прядильню  и  красильню>. 

«Для  матер1й  кардовой  шерсти  употребляются  всяк1е  сорта 
пряжи,  отъ  самыхъ  тонкихъ  и  вплоть  до  искусственной  шер- 
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сти,  но  только  производители  тканей  изъ  камвольной  шерсти 
покупаютъ  часто  иностранную  пряжу». 

«Обыкновенныя  сукна  работаются  исключительно  изъ  про- 
стой шерсти  иногда  въ  см'Ьси  съ  австрал1Йской  шерстью>. 

«Изъ  фланели,  только  св-Ьтлыя,  окраска  которыхъ  требуетъ 
особой  тщательности,  могутъ  подлежать  въ  настоящее  время 
ввозу>. 

«Фабрики  Московской  губерн1и  и  Польша  вполн-Ь  удовле- 
творяютъ  спросу  на  обыкновенные  сорта  товара». 

Переходимъ  зат-Ьмь  къ  продуктамъ  не  обработаннымъ 
и  беремъ  прим-Ьръ  изъ  новаго  каталога  (1893  года)  ^), 
наприм'Ьръ  относительно  выставленныхъ  въ  музсЬ  об- 
разцовъ  русскаго  хлЪба  (стр.  65)  каталога)  ^): 

Соп$и1а1  дёпёга!  (1е  ВеIд^^ие  (1ап$  1а  Ви$$'|е  $ер1еп1попа1е  е{ 
сеп1га1е  (Мо$сои). 

{Епуог  Ли  3  ЛёсетЪге  1886). 

Ьез  ёсЬапНИопз  №  528  а  537  оп1  ё1ё  Гоипнз  раг  1а  таг- 
8011  Меуег  е!  С^^  ,  с1е  Ь|Ьаи. 

№  528.  Лиоте  с1е  Соигкпйе.  ^иа1^^ё  зирёпеиге. 
№  529.      ас1.  М.  3±  Ъоипе. 

Л'о  530.      ^{1.  1Й.  ^с^.  тоуеппе. 

№  531.  ЛVо^пе  йе  Ки881е.  ^иа1^1ё  зирёпеиге. 


1)Воуаите  йе  Ве1§^^ие.  Мхшзкёге  йез  а^Гатгез  ё(;гапдегез_ 
Мизёе  Соттегс1а1.  Са1а1о§пе  (1ез  соИесИопз  аггёкё  аи  1-е 
<1ёсетЬге  1893.  В1сЫоппагге  соттегсга!.  ^иа1:г^ете  ёйхйоп.  Ргетгеге 
рагЫе,  сотргепапЬ:  Рго(1и11;8  Ьги1;з  йи  гё^пе  \ё§6Ьа1  еЬ  ди  гё^пе  ап1- 
та1.  Сопзегуез  аИтепШгез.  Ргойшкз  Гаг1пеих  ейеигз  йегхуёз.  Зисгез, 
ргойш^з  йе  1а  сопйзепе.  Огахззез  е!;  ЬиНез  поп  тхпегаЬз.  Во188оп8 
1егтеп1;ёез.  ТаЬасз  тапиГасЬигёз.  ВгихеИез,  1893. 

2)  Зам-Ьтимь  при  этомъ,  что  годъ  издан1я  каталога  впрочемъ  не 
им-Ьетъ  значеше  для  знакомства  съ  нимъ,  ибо  во  всЬхъ  издашяхъ 
онъ  составленъ  по  одному  плану. 


40  и.    и.    л  н  ж  У  л  ъ. 

^\^  532.      Л(1.  М.  Л(1.  тоуеппе. 

№  533.      Л{3.  И.  Лс1.  шГёпеиге. 

№  534.  ЛVОше.  ^иаШё  по1ге. 

№  535.  8егд1е, 

Л"»  536.    Огде: 

№  537.   ЗаггаНп. 
15  йесетЬге  1892.  —  КезиИа!?:  ^ёпегаих  бе  1а  гёсоИе  сё- 
гёа1е    еп  1891  еЬ  1892    (1ап8  1а  Ки88]'е  й'Еигоре   (еп  тИИегз 
йе  1сЬе1уег1:8;  1е  1с11е1уег1=209 .   СИгез  726): 
зд1ьсь   сл'Ьдуетъ   статистика  уро- 
жая   по    хл'Ъбамъ    за  1892   и  1892  гг.  въ  Европейской 

Россш,  нами  пропускаемая  

«Урожай  хл-Ьбовъ  (въ  1892  г.),  предназначееныхъ  для  про- 
питан1я  населен1я,  вполн*  можегъ  удовлетворить  нуждамъ 
страны  и  еще  дастъ  избытокъ  для  вывоза>  . 

«Въ  восточныхъ  губерн1яхъ  Европейской  Росс1и,  подверг- 
шихся въ  1891  г.  голоду,  сбора  хл-Ьбовъ  не  хватитъ  для 
м-Ьстнаго  потреблен1я  лишь  въ  н-Ьсколькихъ  уЬздахъ  губер- 
нш  Казанской,  Пензенской,  Самарской  и  Саратовской». 

«Вообще  губерн]и,  наибол-Ье  пострадавш1я  въ  1891  году 
отъ  голода,  оказались  въ  ньш4шнемъ  году  съ  наилучшими 
урожаями,  благодаря  м-Ьрамъ,  принятымъ  правительствомъ, 
которое  снабдило  своевременно  и  въ  достаточномъ  количе- 
ств-Ь  землед'Ьльцевъ  зерномъ  для  обсЬмененхя  полей». 

Заинтересованныя  лица  могутъ  познакомиться,  въ  конторахъ 
Торговаго  музея  (№  1/з).  ''^'ь  раскрашенными  картами,  изображаю- 
щими ц'Ьну  ржи  и  овса  въ  Росс1и  за  разные  пер1оды  до  1-го  1юня 
1893  года. 

Дал-Ье,  относительно  образцовъ  русскаго  льна  (стр.  33 
•  каталога): 

Соп$и1а^  дёпёга!  (1е  ВеIд^^ие  а  Мозсои. 

{ЕпVог  д,и  21  ^апV^е^  1893), 

Аи  28  с1ёсетЪге   1892,    1е    гоиЫе-сгё(111  уа1а11    2  Гг.  50  с, 
Ье  роис!-  16  кИо^.  381  §г. 
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№  352.  Ып,  Ргоуепапсе:  ^оиуегпетепк  Ко81;гота. 

^иаШё^  „Ршк  зигра". 

Рпх  аи  28  с1есетЬге  1892:  56  гоиЫез-сгёсЗИ:    1е8  10  роис1з 
(85  Гг.  45  с.  1е8  100  кИо^.),  1гапсо  зиг  луа^оп  а  Мозсои. 

Л?  353.  Ып.  Ргоуепапсе:  ^оиуегпетеп!;  с1е  Коз1гота. 

^,иа1^^ё:   „8 игра". 

Рпх  аи  28  йёсетЬге  1892:  48  гоиЫез-сгесШ  1е8   10  роийз 
(79  Гг.  35  с.  1е8  100  кИо^.),  Ггапсо  зиг  \Vадоп  а  Мозсои. 

№  354.  Ып.  Ргоуепапсе:  ^оиуегпегаеп!  с1е  Ко81гота. 

^иаШё:   „Рпта" . 

Рпх  аи  28  йёсетЬге  1892:  48  гоиЫез-сгёаИ;  (168   10  рои(1з 
(73  й.'.  25  с.  1ез  100  кПо^.), Ггапсо  зш*  \уа§оп  а  Мозсои.    . 

и  такъ 

дадЪе  еще  семь  образцовъ  льна  изъ  разныхъ  губерн1й 
Россш  съ  такими  же  подробностями  относительно  каче- 
ства и  стоимости  товара,  который  они  представляютъ . 

За  симъ  пом'Ьщево  сл'Ьдующее  описан1е  культуры 
льна,  а  также  пеньки  въ  Россш: 

«Культура  льна  и  пеньки  им-Ьетъ  громадное  значенхе  для 
сельскаго  населен1я,  которое  занимается  приготовлен1емъ 
этихъ  волокнистыхъ  веществъ  въ  такую  пору  года,  когда 
нельзя  заниматься  полевыми  работами.  Эта  культура  рас- 
пространена въ  обширныхъ  районахъ  губерн!й  нечернозем- 
ныхъ  и  зам'Ьняетъ  тамъ  хл'Ьба,  разведен1е  которыхъ,  по  свой- 
ству почвы,  является  менЬе  выгоднымъ.  Поля,  предназначае- 
мыя  для  разведен1я  льна,  занимаютъ  въ  Росс1и  согласно  сред- 
ней, выведенной  за  последнее  десятилЁт1е,  отъ  1,2  до  1,5 
милл1она  десятинъ  и  даютъ  ежегодно  отъ  17  до  18  миллш- 
новъ  пудовъ  этого  волокна.  Разсчитываютъ,  что  землед-Ьлхе 
доставляетъ  торговл-Ь  14  мнлл1оновъ  пудовъ  одного  льна, 
изъ  ковхъ  11,2  милл1она  отправляется  за  границу». 

«Количество,  поглощаемое  мануфактурами  страны,  состав- 
ляетъ  въ  среднемъ  2  миллюна  пудовъ.  Остальная  часть  еже- 
годнаго  производства  служитъ  нуждамъ  сельскаго  населен1я» . 
«Въ  губерн1яхъ  черноземныхъ  ленъ  преамущественно  раз- 
водится въ  интересахъ  получен1я  сЬмени .    Во  всякомъ  слу- 
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ча-Ь  культура  льна  сосредоточивается  главнымъ  образомъ  въ 
двухъ  областяхъ  нечерноземныхъ,  въ  которыхъ  производство 
этого  растен1я  достигаетъ  примерно  60  процентовъ  всего  ко- 
личества добываемаго  въ  Росс1п  льна.  Первая  изъ  этихъ  об- 
ластей лежитъ  на  запад-Ь  и  обнимаетъ  губерн1и  Витебскую, 
Ковенскую,  Лифляндскую,  Псковскую  и  Смоленскую.  Вторая 
область,  гораздо  бол-Ье  обширная,  тянется  на  восток-Ь  черезъ 
губерн1и  Владим1рскую,  Вологодскую,  Вятскую,  Костромскую, 
Нижегородскую,  Пермскую,   Тверскую  и  Ярославскую». 

«Урожай  прошлаго  года  былъ  неудовлетворителенъ  въ  гу- 
берн1яхъ  крайняго  сЬвера,  востока  (въ  Вологд-Ь  и  вдоль 
Камы)  и  отчасти  на  запад-Ь  въ  области  разведен1я  льна,  на- 
зываемаго  сланецъ  (81апе1'/)» . 

Дал'Ье  слЪдуетъ  урожай  льна  и  пеньки  за  1890  и 
1891  гг.  по  отм'Ьченнымъ  выше  областямъ  ихъ  куль- 
туры въ  Росс1и,  описан1е  условШ  вывоза  этихъ  про- 
дуктовъ  и  вообще  торговли  ими  (перечислеше  портовъ, 
черезъ  которые  они  обыкновенно  проходятъ  съ  дан- 
ными о  разм'Ьрахъ  экспорта  каждаго  изъ  нихъ  и  под- 
воза къ  нимъ,  зам-Ьчашя  относительно  характера  оценки 
и  расплаты  за  товаръ,  данный  относительно  вывоза 
его  жел-Ьзнодорожными  путями,  внутренн1я  ярмарки  и 
рынки  и  условхя  торговли  на  нихъ  и  т.  д.  и  т.  д.)  и 
наконецъ  сл'Ьдующтя  любопытныя  строки,  касающ1яся 
упадка  льняной  культуры  въ  Россш. 

<Всл'Ьдств1е  обезц-Ьвентя  льна  на  иностранныхъ  рынкахъ, 
настоящ1я  Ц'Ьны  уже  не  покрываютъ  издержекъ  тщательнаго 
приготовлен1я  и  оказываютъ  большое  вл]'ян1е  на  культуру 
этого  волокна.  Малоудовлетворительнымъ  качествомъ  сво- 
имъ  русск1й  ленъ  обязанъ  почти  примитивнымъ  прхемаыъ 
его  обработки.  Невысок1я  ц-Ьны  на  ленъ,  которыя  держатся 
вотъ  уже  несколько  лЪтъ,  заставляютъ  производителей  и 
перекупщиковъ  приб-Ьгать  къ  изв'Ьстнымъ  плутовскимъ  пр1е- 
мамъ  для  11рибавлен1я  в-Ьса  товара.  Крестьянинъ,  всл'Ьдств1е 
нужды  въ  деньгахъ,  всего  чаще  запродаетъ  впередъ  и  по 
низкой  ц-Ьн-Ь    весь  свой  урожай  льна.    Вс1>  эти  факты  ока- 
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зываютъ  вредное  влшню  на  качество  льна  и  такъ  часто 
вызывали  жалобы  со  стороны  иностранныхъ  покупателей, 
что  Министерство  Финансовъ  сочло  нужнымъ  принять  м1>ры 
для  регламентащи  экспорта  льна» . 

ВсЬ  эти  данныя  и  разсужден1я  по  поводу  выставлен- 
ныхъ  образцовъ  русскаго  льна  (занимающ1я  ц-Ьдый  рядъ 
страницъ  въ  катало г-Ь),  заканчиваются  цифрами  годич- 
наго  вывоза  этого  продукта  какъ  по  отдЪльнымъ  стра- 
намъ,  въкоторыя  онъ  направляется,  такъ  п  по  способу 
отправки  (морскими  или  железнодорожными  путями) 
и,  наконецъ,  по  отд'Ьльнымъ  экспортнымъ  изъ  Россш 
фирмамъ,  по-именно  приводимымъ  вм'Ьст'Ь  съ  количе- 
ствомъ  вывоза  льна  для  каждой  фирмы. 

По  этимъ  немногимъ  выпнскамъ,  сд'Ьланнымъ  нами 
изъ  каталога  Брюссельскаго  Мизёе  Соттета!  можно 
судить  о  той  тщательности,  ц'Ьлесообразности  и  прак- 
тичности, съ  которой  составляется  описан1е  коллекцШ 
этого  музея,  такимъ  образомъ  д-Ьйствительно  получаю- 
щихъ  живое  значете  для  знакомства  промышленника 
и  торговца  съ  шансами  экспорта  въ  каждой  данной 
области  товаровъ.  Такой  каталогъ  возможенъ  лишь, 
благодаря  т-Ьсной  связи  даннаго  учрежден1я  съ  кон- 
сульскимъ  институтомъ,  совм'Ьстно  съ  которымъ  Мизёе 
Соттета!  составляетъ  собственно  одинъ  общШ  депар- 
таментъ  при  мпнистерств'Ь  иностранныхъ  д'Ьлъ  и  одно 
неразрывное  ц-^лое.  Какимъ  духомъ  одушевленъ  этотъ 
представитель  Бельг1йскаго  министерства  иностранныхъ 
дЪлъ,  можно  судить  по  инструкц1ямъ  бельгШскимъ 
консуламъ,  выражающимъ  ту  крайнюю  заботливость 
объ  усп'Ьхахъ  своей  родной  промышленности  и  торговли, 
какою  руководствуется  въ  данномъ  случа-Ь  это  ведом- 
ство, въ  другихъ  странахъ  не  им'Ьюш.ее  прямого  отно- 
шешя  къ  фабричному  производству  и  сбыту  товаровъ. 
Циркуляръ,  паприм'Ьръ,  отъ  14  ноября  1885  года,  за 
подписью  министра  иностранныхъ  д-Ьлъ,  къ  иностран- 
нымъ  агентамъ  Бельгхйской  службы,  заключаетъ  въ  себе 
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сл'Ьдующ1я  указан1я,  которыми  они  должны  руковод- 
ствоваться, составляя  торговые  отчеты: 

,,1)  Представьте  общШ  взглядъ  на  коммерчесюя  опе- 
рацш  Вашей  резкденцш  и  ея  консульскаго  округа,  и 
спещальный  обзоръ  всего  что  касается  БельгШской 
торговли — съ  одной  стороны  ввоза,  съ  другой— вывоза. 
2)  Сравните  эти  выводы  съ  выводами  предъидущаго  или 
предъидущихъ  л-Ътъ.  3)  Подтвердите  цифры  и  стати- 
стическ1я  данныя  фактами  и  обстоятельствами  ихъ 
подкрепляющими.  4)  Укажите  бельгШсше  продукты, 
которые   потеряли   или  выиграли   на  м^стномь  рынк-Ь. 

5)  Приведите  так1е  изъ  бельпйскихъ  иродуктовъ,  еще 
неизв'Ьстныхъ  на  м'Ьстномъ  рынк'Ь,  которые  нашли  бы 
выгодный  сбытъ,    а  также   способъ   этого    достигнуть. 

6)  Если  изв'Ьстный  товаръ  изъ  чужихъ  странъ  предпо- 
читается подобному  же  продукту  изъ  Бельпи,  дайте 
причины  такому  предпочтен1ю.  7)  Обозначьте  продаж- 
ную Ц'Ьну  главнаго  предмета,  въ  поставк-Ь  котораго  съ 
нами  конкурируетъ  чужая  страна.  8)  Пришлите,  если 
можно,  образцы  такого  предмета,  тщательно  отм'Ьчен- 
ные,  чтобы  ихъ  можно  было  разсмотрЪть  съ  цЪлью 
удостов'Ьриться,  какимъ  услов1ямъ  наши  произведен1я 
должны  удовлетворять,  чтобы  соотв-Ьтствовать  требо- 
вашямъ  покупателей. 

„Если  агентъ  находитъ  нужнымъ  послать  ц'Ьлые  па- 
кеты образцовъ,  онъ  долженъ  предварительно  испро- 
сить на  то  дозволев1я.  Обыкновенно  консулъ  долженъ 
стараться  прхобр-Ьтать  образцы  безъ  денежной  затраты, 
если  же  затрата  неизбежна,  онъ  долженъ  представить 
см^ту  ея  правительству,  которое  и  рЪшитъ,  смотря  по 
обстоятельствамъ,  относительно  размера  допускаемыхъ 
на  этотъ  предметъ  расходовъ". 

„Сообщите  о  методе  упаковки  и  содержаши  каждой 
парт1и  товара,  такъ  чтобы  ее  можно  было  продать,  не- 
раскрывая  и  не  д'Ьля". 

,,Укажитс  Ц'Ьну  предметовъ,    которые    годятся    какъ 
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балластъ,  а  также  наибол-Ье  благопр1ятные  моменты  и 
обыкновенныя  услов1я  покупки  и  продажи,  самое  под- 
ходящее время  для  нагрузки;  назовите  мЪстныя  наибо- 
Л'Ье  славящ1яся  торговыя  фирмы,  сообщите  тарифъ  по 
фрахту  для  Антверпена,  Остенде,  Ганзейскихъ  горо- 
довъ  и  главныхъ  портовъ  Голланд1и,  Англ1и,  Франщи 
и  Итал1и,  услов1я  обм-Ьна  въ  этихъ  м-Ьстахъ,  страхова- 
н1я  и  т.  д.», 

„Консулъ  долженъ  также  присылать  „рго  1'огта''  счеты: 
1)  по  закупк'Ь  главныхъ  экспортныхъ  продуктовъ  кон- 
сульскаго  округа,  2)  по  продаж-Ь  главныхъ  бельгШскихъ 
продуктовъ  или  продуктовъ  другихъ  странъ,  ввозимыхъ 
въ  его  округъ.  Это  крайне  полезно,  такъ  какъ  позво- 
ляетъ  съ  перваго  взгляда  определить  результатъ  из- 
В'Ьстной  коммерческой  операщи.  Так1е  счеты  даютъ 
возможность  также  судрхть  съ  некоторою  приблизитель- 
ностш  о  годовомъ  потреблении  той  местности,  гд^  жи- 
ветъ  правительственный  агентъ"*. 

„Лгентъ  не  долженъ  пренебрегать  ни  ч^мъ,  что  слуэюить 
къ  упрочешю  сбыта  и  потреблетя  белыгыскихъ  продуктовъ 
и  онъ  долженъ  стараться  предупредить  ошибки  и  по- 
гр'Ьшности  въ  расчет'Ь  и  всего  что  можетъ  повредить 
торговле  или  угрожаетъ  добрымъ  мирнымъ  отношешямъ 
странъ". 

„Онъ  не  долженъ  бояться  давать  мелкхя  подробности 
или  даже  повторять  (когда  это  оправдывается  важностью 
предмета)  свои  прежн1е  отчеты^'  ^). 

Содержате  Брюссельскаго  музея  достаточно  опред'Ь- 
ляется  его  ц'Ьлями.  Большая  часть  обширнаго  пом'Ь- 
щен1я  занята  разнородными  европейскими  товарами, 
вывозимыми  въ  заморск1я  страны.  Встр-Ьчаются  рядомъ 
самые  разнородные  товары  отчасти  благодаря,  очевидно, 
запросу  со  стороны  промышленниковъ,  которые  теперь 


1)  См.:  Ттрепа!  шзй^ике   ^оигпа1.  Уо1.   I  №  5.  Мау  1895.    Статья: 
„Соип1еграг<;8  оГ  Ше  1трег1а1  1азЬИ;и1;е"  (№  V).  Стр.  189  и  190. 
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дпктуютъ,  ка?:ъ  мы  объяснили  раньше,  присылку  образ- 
цовъ  товаровъ,  такъ  можетъ  быть  и  вслЪдствхе  личнаго 
усмотр'Ьн1я  самихъ  консуловъ,  впрочемъ  ограниченнаго 
инструкц1ей;  такъ  наприм'Ьръ,  намъ  бросилась  въ  глаза — 
русская  водка  „Кеуа1ег  зри!** ,  присланная  изъ  Конго  въ 
Африк-Ь  и  таже  водка  доставленная  изъ  Москвы,  ве- 
роятно, уже  по  требованш;  русскШ  ситецъ,  привезенный 
изъ  Персш  и  нмЪющШ  тамъ  бойкШ  сбытъ  и  т.  д.  Весь- 
ма много  товаровъ  англШскнхъ  изъ  странъ  заморскихъ 
и  н'Ьмецкихъ  и  австр1йскихъ  товаровъ  изъ  Аз1и,  осо- 
бенно Турц1и.  Все  это  видимо  постоянно  обновляется. 
На  каждомъ  предмет-Ь  пом'Ьщенъ  ярлыкъ  съ  сл'Ьдую- 
щи]УП1  св'Ьд'Ьн1ями:  номеромъ  той  группы  и  класса,  подъ 
которыми  онъ  занесенъ  въ  каталогъ,  если  усп-Ьлъ  туда 
попасть,  или,  по  крайней  м'Ьр'Ь,  гд-Ь  занесены  одно- 
родные продукты,  к'Ьмъ  данный  образецъ  товара  при- 
слапъ  въ  торговый  музей,  свойство  продукта  и  зат-Ьмъ 
разныя  добавочныя  свед^шя,  которыя  могутъ  им-Ьть 
интересъ  и  ц'Ьну.  ВсЬ  указашя  приведены  въ  метриче- 
скихъ  м-Ьрахъ    а  ц'Ьны  переложены  на  франки. 

По  предметамъ  ввоза  БрюсельсскШ  музей  (во  время 
нашего  посЬш.ешя)  содержитъ  коллекцио  мпнераловъ 
въ  особомъ  пом'Ьш.енш,  разнообразные  образчики  дерева 
изъ  Америки  и  Австрал1и,  хл'Ьбовъ  изъ  разныхъ  странъ 
(наприм'Ьръ  овса  изъ  Финлянд1и);  но  всЬ  эти  коллек- 
ц1и,  надо  сказать,  значительно  б'Ьдн'Ье  первыхъ  и  от- 
личаются большею  случайностью,  вызывая  вероятно 
меньшШ  запросъ  со  стороны  заинтересованныхъ  лицъ. 
При  калгдомъ  образц-Ь,  сообразно  номеру  каталога,  вы- 
в'Ьшенъ  ярлыкъ  съ  посл'Ьдними  консульскими  сообще- 
тями,  порая^аюш,ими  иногда  своей  полнотой;  такъ,  на- 
прим'Ьръ,  ВСЯК1Й  образчнкъ  хлопка  снабженъ  ярлы- 
комъ,  на  которомъ  обозначено  откуда  данный  хлопокъ 
родомъ,  какъ  великъ  урожай  этого  выставленнаго  об- 
разца за  посл'Ьдн1й  годъ,  ч-Ьмъ  онъ  отличается  отъ 
хлопка    прошлогодняго    урожая,   на   какое    количество 
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настоящаго  урожая  можно  расчитывать  и  при  какой 
ц'Ьн'Ь,  на  сколько  прочна  означенная  ц-Ьна;  во  что 
обойдется  фрахтъ  отъ  м-Ьста  производства  до  такого- 
то  порта  Бельг1и,  как1я  услов1Я  платежей,  какъ  выпи- 
сывать товаръ  непосредственно  или  чье  посредство 
моя^етъ  считаться  вЪрнымъ  и  т.  д. 

Объяснен1я,  приводимыя  на  ярлыкахъ,  отличаются 
своею  практичностью,  какъ  и  т-Ь  выдержки,  которыя 
приведены  нами  выше  въ  подлинник'Ь  изъ  каталоговъ 
и  составляютъ  ихъ  непосредственное  дополнеше.  Такъ, 
наприм'Ьръ,  подъ  номерами  321—326  выставлены  однимъ 
бельгШскимъ  консуломъ  въ  Испан1и  н-Ьсколько  кол- 
лекщй  образцовъ  писчей  бумаги,  ввозимой  въ  Р1спанш 
изъ  Германш  и  Францш,  а  также  образцы  н'Ьсколькихъ 
испанскихъ  фабрикъ.  Объяснен1Я  на  ярлыкахъ  сл'Ьду- 
ющ1я;  „Представленные  зд'Ьсь  26  сортовъ  бумаги  поль- 
зуются напоол-Ье  прочнымъ  сбытомъ  въ  Испаши,  изъ 
которыхъ  кортонъ  (такой-то) — ироду ктъ  испанскихъ  фаб- 
рикъ— производится  въ  Барселоне  и  сбывается  по  40 
франковъ  за  100  киллограммовъ;  почтовая  бумага  (NN3 
бельпйскихъ  фабрикъ  сбыта  не  находитъ,  зато  на  при- 
лагаемые образцы  почтовой  бумаги  французскихъ  и 
н-Ьмецкихъ  фабрикъ — бойкое  требоваше;  типографш  и 
редакщи  газетъ  выписываютъ  прилагаемые  сорта  бу- 
маги (слЪдуютъ  номера  и  буквы)  изъ  Германш,  но  съ 
такимъ  же  усп'Ьхомъ  и  выгодой  поставка  этихъ  сортовъ 
бумаги  могли  бы  быть  принята  п  нашими  бельг1йскими 
фабриками.  Рекомендую  бельг1йскимъ  фабрикамъ  обра- 
тить вниман1ена  бумагу  образца  №  324,  имеющую  здЪсь 
прочный  сбытъ,  въ  Малаг-Ь  и  другихъ  м-Ьстахъ  Испа- 
ши она  употребляется  на  выкладку  внутренпихъ  сто- 
ронъ  ящиковъ,  въ  которые  укладываютъ  виноградъ. 
Кром'Ь  того  прочнымъ  сбытомъ  пользуется  зд'Ьсь  тон- 
кая бумага  №  325,  идущая  на  обертку  лимоновъ  и  апель- 
синовъ  и  картонъ  №  326,  который  испанск1я  бумажныя 
фабрики  еще  не  приготов  ляютъ;  онъ  тр  ебуется  испанскими 
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сапожниками,  употребляющими  его,  при  приготовлеши 
обуви,  для  перекладки  между  подошвами.  Количество 
потреблешя  этого  картона  составляетъ  около  сорока 
тысячъ  кипъ  въ  годъ*.  Дал'Ье  сл'Ьдуетъ  перечислете 
благонадежныхъ  импортеровъ  и  проч1я  св'Ьд'Ьшя,  важ- 
ныя  для  производителя,  желающаго  найти  сбытъ  сво- 
ему товару;  всЬ  эти  данныя  подписаны  консуломъ  ^). 

Но  какъ  не  поучительны  и  интересны  всЬ  выставки 
образцовъ  товаровъ  Брюссельскаго  музея,  во  всякомъ 
случа1ь,  какъ  благодаря  частому  ихъ  возобновлешю,  такъ 
и  изм'Ьнентю  услов1й  производства  и  даже  моды,  эта 
выставка  образцовъ,  представлявшая  въ  начал'Ь  осно- 
вашя  музея  главное  8и]е1;  (1'аигас1;юп,  относительно  те- 
ряетъ  въ  настоящее  время  свое  прежнее  значеше  и 
начинаетъ  играть  второстепенную  роль  сравнительно  съ 
другой  стороной  д-Ьятельности  музея — Справочнаго  Бю- 
ро, какъ  учреждешя,  доставляющаго  всевозможныя  до- 
полнительныя  св'Ьд'Ьн1я  запнтересованнымъ  лицамъ 
какъ  по  поводу  выставленныхъ  образцовъ,  такъ  и  сов- 
сЬиъ  отсутствующнхъ  товаровъ.  Св'Ьд'Ьшя  эти  касаются 
производства  и  торговли,  доставки  и  упаковки  товаровъ, 
таможенвыхъ  пошлинъ  и  процедуръ  и  кредитоспособ- 
ности покупателя;  „вообще,  по  справедливому  заключе- 
шю  Куврёра,  делегата  французскаго  правительства, 
посланнаго  для  изслЪдованхя  этого  музея,  можно  ска- 
зать, что  не  существуетъ  почти  вопроса  по  торговл'Ь, 
который  былъ  бы  чуждъ  Торговому  музею  и  по  кото- 
рому нельзя  было-бы  получить  отъ  него  удовлетвори- 
тельнаго  отв'Ьта.  Если  бы  вопросъ  былъ  даже  такъ 
спевдаленъ  или  случаенъ,  что  опытныя  лица  админи- 
страцш  музея  не  въ  состоя н1и  были  бы  на  него  отв-Ь- 
тить,  то  управлеше  музея  немедленно    обращается    къ 


1)  Примеры  взяты  изъ  интересной  статьи  К.  Вебера,  лично  посЬ- 
тившаго  дважды  Брюссельсшй  музей:  „Заграничные  промышленные 
музеи.  Очеркъ."  „В-Ьстникъ  Европы".  Апр-Ьль  1895  года. 
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консулу  данпой  страны  съ  требован1емъ  опред^Ьленнаго, 
часто  подробнаго,  объяспетпя  по  поводу  данпаго  вопро- 
са и  вызываетъ  иногда  ц'Ьлое  пзсл1эД0вап1е  — еп^ие^е,— 
которое  и  сообщается  потомъ  заинтересовапнымъ  ли- 
цамъ". 

Это  Справочное  Бюро  —  Вигеаи  (]е  гепзел'^петеп^з  при 
Брюссельскомт,  торговомъ  музе1э,  составляющее  драго- 
цЪннЪйшую  часть  его  существован1я,  слулатло  первона- 
чально единовременно  для  всякихъ  справокъ  и  всякаго 
рода,  но  мало-по-малу  посл'Ъдн1е  годы  деятельность 
Бюро,  такъ  сказать,  дифференцировалась  въ  силу  не- 
обходимости па  отд'Ьлен1я  пли  спещальныя  бюро,  в'Ь- 
дагощ1я  особыя  стороны  торговой  дЪятельностн.  Есте- 
ственно, на  первомъ  планЪ,  сообразно  главному  назна- 
чеп1ю  музея,  стоить  внешняя  или  вывозная  торговля 
и  Справочное  Бюро  даетъ  справки  и  св'Ьд'Ьн1я  по  этому 
предмету.  Точно  также  какъ  и  въ  коллекц1яхъ  образ- 
цовъ,  всЪ  справки  въ  этомъ  отд^лЪ  Бюро  разм15щаются 
по  классамъ,  смотря  по  свойству  продуктовъ.  Т-Ь  изъ 
добытыхъ  музеемъ  св-Ьд'Ьн^я,  напрпм'Ьръ,  путемъ  спе- 
ц1альнаго  запроса  или  пзсл'Ьдоващя,  которыя  получе- 
ны всл1ьдств1е  просьбы  отдЪльнаго  лица,  присоединя- 
ются потомъ,  посл'Ь  ихъ  сообщешя  лицу  заинтеросо- 
ванному,  въ  изв1зстномъ  порядке,  къ  общему  запасу 
св'Ьд1&п1^  и  при  Бюро  образовался  такимъ  образомъ  об- 
ширный архивъ  справочныхъ  матерьяловъ,  дающ1й  воз- 
моягяость  быстро  и  точно  отв-Ьтить  па  всяк1е  практи- 
ческ1е  вопросы  по  торговл'Ь.  „Такъ,  въ  моемъ  присут- 
ств1и",  сообщаетъ  наприм^ръ  г.  Веберъ,  „какой  то  мел- 
К1Й  фабрнкантъ  наводилъ  справки  о  стоимости  фрахта 
и  какпмъ  снособомъ  ему  доставить  товаръ.  Указавъ  ему 
гавани,  изъ  которыхъ  парусныя  суда  совершаютъ  по- 
стоянные рейсы,  служа Щ1Й  попросилъ  его  не  много  обож- 
дать. Порывшись  н-Ьсколько  минутъ  въ  текущихъ  бу- 
магахъ,  онтэ  сообпшлъ  ему:  „В!>1  можете  воспользоваться 
такимъ-то  пароходомъ,  такой-то   компан1и,  зашедшимъ 

Пзм1>д.  И.  П.  Янжулъ.  4 
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случайно  къ  намъ  и  отходящимъ  черезъ  пять  дней; 
въ  этомъ  случа-Ь  вашъ  товаръ  прибудетъ  на  м-Ьсто 
двумя  нед'Ьлями  раньше"-'  ^). 

Въ  1893  году,  Ягелая  удовлетворить  выросшей  не- 
обходимости въ  виду  частыхъ  запросовъ,  изъ-за  гра- 
ницы и  у  себя  дома,  по  разнымъ  предметамъ,  касаю- 
щимся собственно  бельгШской  промышленности,  при 
Бюро  музея  было  организовано  также  и  особое  Справоч- 
ное Отд'Ьлеше  собственно  по  внутренней  торговл-Ь  и 
производству  Бельпи.  Всяшй  бельгхйсюй  промышлен- 
нпкъ  можетъ  даромъ  пом^Ьщать  въ  этомъ  Отд'Ьлеши 
свои  каталоги,  проспекты,  прейскуранты  и  вообще  всЬ 
данпыя  о  своемъ  производств'Ь,  которыя  пожелаетъ  дать 
и  которыя  могутъ  вызвать  запросъ.  ВсЬмъ  именамъ 
промышленниковъ  и  сообщаемымъ  ими  св'Ьд"Ьн1ямъ 
ведется  алфавитный  указатель  по  роду  продуктовъ, 
такъ  что,  благодаря  такому  порядку,  весьма  легка 
ор1ентироваться  и  отв'Ьтить  желающимъ  на  мног1е  за- 
просы спец1ально  о  Бельпи— гд'Ь  наприм'Ьръ  такой  та 
то1заръ  купить,  производится  ли  онъ  вообще  въ  Бель- 
пи, как1е  сорта  и  по  какпмъ  цЪнамъ  и  т.  п. 

Еще  раньше  самого  Мизёе  Соттеша!,  въ  1889  году, 
при  Бельпйскомъ  минпстерств'Ь  я«ел'Ьзныхъ  дорогъ, 
почтъ  и  телеграфовъ,  открылось  Справочное  Транспорт- 
ное Бюро  нын'Ь  присоединенное  къ  музею  и  доста- 
вляющее всЬмъ  желающимъ  полн'ЬПш1я  точныя  св'ЬдЪ- 
и1я  по  столь  важнымъ  для  торговли  предметамъ,  какъ 
стоимость  и  время  перевозки  р-^-шительно  по  всЬмъ 
странамъ  м1ра.  Это  Вш-еаи  с1е  1гап5рог1,  находящееся  иодъ- 
завЪдывангемъ  Ьо1и8  81а(1е1ег,  зам-Ьчательно,  по  словамъ 
св-Ьд ующпхъ  лицъ,  своей  кипучей  д-Ьятельностью  и  прак- 
тичностью постановки  д'Ьла.  За  справками  одинаково 
молшо  обращаться  словесно  и  письменно,  и  ответы  сл'Ь- 
дуютъ  немедленно  безъ  проволочки.  „Раз  с1е  йИеге''-  гово- 


""З  Тамъ  же,  стр.  625. 
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рилъ  Г.  Стаделеръ,  рсаз  с1е  ГогтаШез.  Оп  т'ёспЬ  (Лгес1е- 
теп1,  |е  геропс18  (31гес1етеп1".  Бюро  ежем'Ьсячно  въ  сред- 
немъ  даетъ  до  четырехъ  тысячъ  справокъ,  на  половину 
письменныхъ,  на  половину  словесныхъ,  и  притомъ  безъ 
различ1я  своимъ  и  иностранцамъ:  по  словамъ  Куврера, 
при  немъ  однажды  д-Ьлалась  справка  и  полученъ  былъ 
отв-Ьтъ  подданнымъ  одной  сос1Ьдней  страны  (?)  о  про- 
воз'Ь  товара  въ  пред'Ьлахъ  его  же  государства,  не  вы- 
ходя совсЬмъ  за  границу  \1. 

0рганизац1я  собиран1я  св'Ьд'Ьтй  въ  Бельпи,  касаю- 
щихся иностранныхъ  таможенныхъ  тарифовъ  и  всЬхъ 
частыхъ  изм1ьненШ,  которыя  въ  нихъ  Д'Ьлаются,  им'Ьетъ 
также  свою  особую  истор1ю,  но  въ  конц'Ь  концовъ  это 
важное  для  торговли  дЪло  нигд-Ь  такъ  хорошо  не  по- 
ставлено, какъ  въ  томъ  же  Брюссел-Ь.  Еще  съ  1880  г. 
при  бельг1йскомъ  министерств'Ь  иностранныхъ  д-Ьлъ 
существовало  Бюро,  на  обязанности  котораго  лежало 
публиковать  и  переводить  тамол^енные  тарифы  всего 
св-Ьта.  Бельг1я,  справедливо  считая,  что  хорошая  и 
однообразная  обработка  этихъ  данныхъ  им'Ьетъ  всеоб- 
щШ  интересъ,  приняла  на  себя  иниц1ативу  устройства 
особаго  международнаго  Тарифнаго  Бюро,  и,  благодаря 
ея  настоян1ю,  5  шля  1890  года  въ  Брюссел'Ь  была  под- 
писана международная  конвенщя,  создавшая  новое  учре- 
жденхе  подъ  именемъ  „11п10п  1п1е1-па11опа1е  роиг  1а  риЬИсаИоп 
(1е8  1ап6  (1оиап1ег8" .  Постепенно  сюда  примкнуло  огромное 
большинство  цивплизованныхъ  государствъ,  которыя  и 
окупаютъ  его  издержки,  доставляя  въ  то  же  время  всЬ 
свои  тарифы,  изм-Ьнетя,  циркуляры,  торговые  договоры 
и  прочШ  матерьялъ,  необходимый  управленхю  Бюро  для 
выполнешя  его  назначен1я.  Имъ  издается  съ  этой  ц^лью 
„Ви11е1111  1п1егпа1шпа1  с1е  с1оиапе"  на  пяти  различныхъ 
языкахъ,    который    и    разсылается    заинтересованнымъ 


1)  Еаррогк  ргё8е1йё  раг  Ж  Ь.  Сотп-еиг,  Ехроз^иоп    1п1егпаиопа1е 
й'Апуегз.  ЕхрозШоп  8рёс1а1е  Дез  Мизёез  Соттегстаих,  стр.  401,  402. 
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государствамъ.  Мизое  Соттегс1а1  получаетъ  въ  свою  оче- 
редь изъ  этого  Бюро  всЬ  документы  и  св'Ьд'Ьн1я  въ 
области  даннаго  вопроса,  необходимые  для  разр-Ьшетя 
д-Ьлаемыхъ  у  него  публикой  справокъ. 

Но  помимо   этихъ    пезамЪнимыхъ  для  торговли  св'Ь- 
Д'ЬпШ  и  дапныхъ,  доставляемыхъ  „Справочпымъ  Бюро", 
къ  нему  присоединяется   во-первыхъ  еще  „Бюро  спра- 
вокъ о  подрядахъ   и   поставкахъ    въ    Бельпи",  также 
подчиненное  министерству  ^теелЪзныхъ  дорогъ,  почтъ  и 
телеграфовъ,  во-вторыхъ    „ Земле д'^Ьльчесшй    музей", 
подчиненный    министерству  землед'Ьл1я  и  торговли,  и 
„Справочное  Бюро  по  эмиграцш^'-,  находящееся,  одина- 
ково  съ   самимъ    торговымъ    музеемъ^    въ    вЪдомств'Ь 
министерства   ипостранныхъ    д15лъ.  Первое   изъ   этнхъ 
учреяаденШ — „Бюро  о  поставкахъ  и  подрядахъ" — доста- 
вляетъ    всЬ  св'ЬдЪн1я  по  данному  вопросу,  какимъ  бы 
в'Ьдомствомъ,  государствомъ,    провинцхальными    упра- 
влен1ями  или  отд'Ьльными    коммунами    изв'Ьстныя    по- 
ставки ни   требовались.  Бюро   даетъ   возможность    по- 
знакомиться    предпринимателямъ    со  всЬми     планами, 
проектами,    моделями    и    т.   п.    До   учреждешя    этого 
Бюро  промышленники    въ    каждомъ    данномъ    случа-Ь 
должны  были  обращаться  къ  соотв'Ьтствующей  админи- 
стращи    и  сл-Ьдить   по   разпымъ    офпц1альнымъ    изда- 
шямъ   за  вызовами   на   торги  и  за  подрядами.  Центра- 
лизащявсЬхъ  документовъ,  сюда  относящихся,  привела, 
по  мн'Ьн1ю  бельг1йскихъ  офиц1альныхъ  лицъ  къ  разно- 
образнымъ   иолезиымъ   посл1:.дстб1Ямъ   какъ  для  казны 
и  всякихъ  общественныхъ  учреяеденШ,  такъ  и  для  са- 
мой   публики.    Прежде    всего,   благодаря    ей,    заметно 
усилилась    конкуренц1я    предпринимателей,  съ   выгод- 
ными посл'Ьдств1ями,  конечно,  на  торгахъ  для  заинтере- 
сованныхъ  сторонъ,  начиная  съ  самой  казны. 

ОбщШ  земледЪльческай  кризисъ  послЪднихъ  л-Ьтъ 
вызвалъ  и  въ  Бельг1и,  какъ  повсюду,  старан1я  поднять 
различный    отрасли   сельскаго  хозяйства,  и  безь  того, 
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впрочсмъ,  высоко  стоящаго  въ  Бельг11г,  и  доставить  ему 
новые  рынки  сбыта  и  новыхъ  покупателей.  Виды  сель- 
скаго  хозяйства,  прикладные  къ  промышленности,  от- 
кормъ  скота,  огородничество,  плодоводство  и  молочное 
хозяйство  сд'Ьлали  тамъ  за  послЪдше  годы  зам-Ьчатель- 
ные  успехи,  а  чтобы  еще  бол1!.е  сод-Ьйствовать  пхъ  про- 
грессу, въ  1894  году,  Ммзбе  Соттета!  получплъ  новое 
отд'Ьлен1е — „Постоянную  Выставку  образцовъ  сельско- 
хозяйственныхъ  пропзведен1й,  предназначаемыхъ  для 
вывоза'-'  (Мизее  ас;псо1е).  Зд'Ьсь  находятся  образцы  фрук- 
товъ,  всевозможпымъ  овощей,  домашней  птпцы,  яицъ 
и  т.  п.  продуктовъ,  паибол'Ье  спрашпваемыхъ  на  пно- 
странеыхъ  рынкахъ,  валшая  выставка  способовъ  упа- 
ковки п  доставки  подобныхъ  продуктовъ,  и  имеются 
на  лицо  всЬ  нуяшыя  свЬд-Ьнгя,  въ  которыхъ  могутъ 
нуждаться  покупатели  этихъ  товаровъ. 

Это  Сельскохозяйственное  ОтдЪлете  торговаго  му- 
зея заключаетъ  въ  себ-Ь  сл'Ьдующхя  собран1я  или  кол- 
лекщи: 

1)  1голлекц1п  по  вывозу  домашней  птицы  (чего  нельзя 
долго  сохранять,  то  сд'Ьлапо  изъ  гипса).  2)  Коллекщи 
по  вывозу  фруктовъ,  овощей  и  всякой  зелени.  3)  Кол- 
лекц1и  по  вывозу  масла,  сыру,  молока  п  янцъ.  4)  Кол- 
лекц1И  по  вывозу  продуктовъ,  могущихъ  долго  сохра- 
няться. 5)  Коллекщи  меду  и  продуктовъ  пчеловодства. 
6)  Коллекщи  по  рыболовству.  Во  глав^  сельскохозяй- 
ственнаго  экспортнаго  музея  стоитъ  особый  директоръ, 
на  обязанности  котораго  между  прочимъ  лежитъ  пзу- 
чеп1е  вкусовъ  и  потребностей  на  чул^естраппыхъ  рын- 
кахъ, дабы  со  всЬми  требован1ями  пхъ  немедленно  зна- 
комить белычйскихъ  сельскихъ  хозяевъ;  для  этой  ц'Ьли 
директоръ  обязанъ  посещать  сельскохозяйственпыя  вы- 
ставки за  границею  и  въ  заключен1е  д-Ьлать  публичные 
доклады  и  сообщеп1я  о  наилучшихъ  способахъ  вывоза 
сельскохозяйственныхъпроизведешй.  Какъ  зам'Ёститель 
директора,  является  его  помощникъ,  на  которомъ  так;ке 
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лежать  и  секретарск1я  обязанности  по  ведешю  обшир- 
ной переписки  учрежден1я. 

Основан1е  Сельскохозяйственнаго  Отд-Ьдетя  было 
встр-Ьчено  во  всей  Бельг1И  съ  большой  радостью,  и 
лишь  съ  марта  по  шль  1894  года  770  хозяевъ  посЬ- 
тили  этотъ  музей,  а  секретарь  им'Ьлъ  за  тотъ  же  крат- 
к1й  пер1одъ  времени  289  входящихъ  и  947  исходящихъ 
бумагъ.  Со  всЬхъ  сторонъ  св-Ьта  къ  нему  уже  обраща- 
ются съ  запросами:  между  прочимъ  изъ  Россш  (Петер- 
бурга), Франц1п,  Германш  и  многихъ  другихъ  госу- 
дарствъ.  Достаточно  еще  сказать,  что  въ  первое  же 
полугод1е  своего  существовашя,  Сельскохозяйственное 
Отд'Ьлеше  Брюссельскаго  торговаго  музея  уже  участво- 
вало съ  своими  коллекщями  на  выставкахъ  въ  Антвер- 
пен-Ь  и  Остенде   и  везд-Ь  получило  высш1я  награды  ^). 

Главное  завЪдыванхе  вопросомъ  объ  эмигращи  въ 
Бельгии  поручено  министерству  иностранныхъ  д-Ьлъ,  ко- 
торое и  собираетъ  чрезъ  свопхъ  консуловъ  и  диплома- 
тическпхъ  чиновниковъ  всЬ  св'Ьд'Ьнхя,  могущ1я  интере- 
совать людей  при  ихъ  переселеп1и,  а  также  защищать 
нхъ  интересы.  Въ  разныхъ  м-Ьстахъ  страны  бельпйское 
правительство  устроило  особыя  съ  этою  ц'Ьлью  бюро, 
гдЪ  публика  можетъ  получить  необходимыя  по  этому 
предмету  справки;  Бюро  же  для  провинцш  Брабантъ 
присоединено  и  пом'Ьщается  въ  торговомъ  музе-Ь,  очень 
выгодно  расположенномъ  въ  центре  столицы  и  самой 
провинц1и,  и  посему  им-Ьетъ  возможность,  противно  дру- 
гимъ  подобнымъ  бюро,  снабжать  переселенцевъ  и  мно- 
гими другими  важными  св'Ьд'Ьн1ями. 

Какъ  бы  непосредственнымъ  дополнешемъ  къ  Спра- 
вочному Бюро  служитъ  читальня,  которая  пом'Ьщается 
рядомъ  съ  нимъ.  Входъ  въ  нее  открытъ  для  всЬхъ  без- 


^)  См.:  Уо1к8\У1г1:8сЬаШ1с11е  ЛУосЬепзсЬг^Й  топ  Л1ех.  Вот.  \У1еп, 
11  1иИ  1895,  №  620,  стр.  26. 
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платно,  какъ  и  въ  самый  музей.  Довольно  обширная 
комната,  предназначенная  для  этой  ц-Ьлн,  наполнена 
всевозможными  журналами  и  справочными  книгами  по 
торговл-Ь  и  промышленности  со  всего  м1ра;  выдающееся 
м-Ьсто  между  нпми  запимаютъ  естественно  журналы  и 
газеты  по  экспорту,  которыхъ  въ  настоящее  время  из- 
дается такое  множество.  Въ  числ^Ь  справочныхъ  кпигъ 
находятся  всЪ  ваяш'Ьйш1е  адресъ- календари,  списки 
промышленниковъ,  отчеты  акцюнерныхъ  обществъ  и 
различные  статистическ1е  ежегодники;  стЪны  увешаны 
таблицами,  картами  и  объявлен1ями  о  различныхъ  тор- 
гахъ,  поставкахъ,  а  также  зд-Ьсь  им-Ьется  списокъ  всЪхъ 
бельгШскихъ  консуловъ  въ  разныхъ  пуиктахъ  зем- 
наго  шара  съ  особымъ  указап1емъ  на  т'Ьхъ,  которые 
временно  находятся  въ  Бельг1и  и  къ  которымъ  желаю- 
щ1е  могутъ  обращаться  за  совЪтомъ  по  дЪламъ  тор- 
говли. _ 

Помимо  каталоговъ,  н-Ьсколько  разъ  перепечатанныхъ» 
Бргоссельск1Г1  торговый  музей  пм'Ьетъ  два  издан1я:  во- 
первыхъ,  „Ье  гесисИ  соп8и]а1ге'-',  то-есть  сборникъ  отче- 
товъ  и  допесенШ  бельпПскихъ  консуловъ  по  разнымъ 
вопросамъ  торговли  и  по  статистик1ь  разныхъ  странъ 
и,  во-вторыхъ,  „ВиПеИп  с1и  1\1и5ее  Соттегаа!.  ^ои^па1  ЬеЬ- 
с1ота.1ге",  который  заключаетъ  въ  себ-Ь  какъ  бы  допол- 
нен1е  къ  каталогамъ  и  появляется  еженед'Ьльно.  Содер- 
жан1е  его  преимущественно  фактическое  или  справоч- 
наго  характера  по  разнымъ  торгово-промышлепнымъ 
вопросамъ,  и  на  первомъ  планЪ,  конечно,  стоитъ  музей, 
для  всбхъ  изм-ЬненШ  котораго  ВиИсИп  является  точ- 
нымъ  указателемъ.  Сверхъ  того  въ  немъ  находится  по- 
дробный указатель  вызововъ  на  торги  и  поставки  какъ 
для  Бельгпт,  такъ  и  для  нностранныхъ  государствъ. 

Трудно  вычислить  всю  пользу,  приносимую  торговл-Ь 
и  косвенно  промышленности  такимъ  богатымъ  учрежде- 
Н1емъ  съ  разнообразными  задачами,  какъ  описанный 
БрюссельскШ  торговый   музей.  Никакой  точной  м'Ьрки 
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для  этого  пе  существуетъ,  т'Ьмъ  бол'Ье,  что  мног1я  услу- 
ги му;зея  въ  впдЬ  справокъ  (это  главная  его  нып'Ь  функ- 
ц1я)  получаются  свободно  письменно:  для  этого  не  надо 
даже  итти  въ  музей,  достаточно  послать  письмо  съ 
просьбою  о  желательной  справк/Ь  и  св'1эД'Ьн1и,  чтобы 
быстро  получить  отв'Ьтъ.  Т'Ьмъ  НС  мен'Ье  число  посе- 
тителей музея  съ  его  разнообразными  учрежден1ямц 
весьма  значительно,  особенно  принимая  во  впиман1е 
третьестепенное  значен1е  Брюсселя  по  величип^Ь  между 
европейскими  городами.  При  этомъ  число  посЬтителей 
годь  отъ  году  растетъ  и  интересъ  къ  музею  сл-Ьдова- 
тельно  увеличивается;  въ  .1884  году  ихъ  было  13.567 
челов1зКЪ,  въ  1885  году  — 14.867,  въ  1886  —  16.842,  въ 
1887— 17.1Я2,  въ  1888—18,732,  въ  1889  — 23.203,  въ  1890— 
24.801,  въ  1891  —  27.100,  ВЪ  1892  —  30.300  и  ВЪ  1893  — 
38.124/то-есть  за  десять  л'Ьтъ  число  интересующихся 
музеемъ  выросло  въ  три  раза,  при  чемъ  большая  часть 
публики  (свыше  половины)  посЬщаетъ  залу  для  чтеп1Я, 
а  остальные  распределяются  между  осмотромъ  ьюл- 
лекцШ  и  посЬщен^емъ  различныхъ  справочныхъ  бюро 
музея . 

Наконецъ  стоимость  содеря;ан1я  или  бюджетъ  соб- 
ственно музея,  не  считая  жалованья  слуя^ащихъ  и  стои- 
мости пом'Ьщен1я,  двадцать  тысячъ  фрапковъ  въ  юдъ;  въ 
сложности  же  всЬ  богатыя,  разнообразныя  услуги  бель- 
Г1ЙСК0Й  торговл-Ь  обходятся  нын'Ь  бельг1йскому  прави- 
тельству около  сорока  тысячъ  фрапковъ  въ  годъ,  кром'Ь  рас- 
ходовъ  Спхоп  1п1егпа11опа1е  роиг  1а  риЬИсаНоп  (Зез  1ап{"^  с1оиа- 
шег8,  которая,  какъ  мы  объясняли,  оплачивается  особо 
изъ  мея^дународныхъ  источниковъи,  такъ  сказать,  себя 
покрываегъ. 

Таковы  содержан1е,  задачи  и  организац1я  старЬПшаго 
изъ  европейскнхъ  торговыхъ  музеевъ,  пользующагося 
всеобщимъ  ува;кен1емъ  со  стороны  компетентныхъ  лицъ, 
хотя  бы  дая:е,  какъ  мы  увидимъ  поздн-Ье,  эти  лица  и 
находились  въ  числ^Ь  противниковъ  его  устройства.  Но 


БРЮССЕЛЬСКИ!    ТОРГОВЫЙ    МУЗЕЙ.  57 

судить  О  недостаткахъ  бо;!МОЖ110  лишь  сравнительно, 
а  для  этого  предстоитъ  намъ  познакомиться  съ  про- 
чими наибол-Ье  изв'Ьстными  музеями  Европы  и  тогда 
ул;е  высказать  свое  сужден1е  о  слабыхъ  сторонахъ 
какъ  и  относительныхъ  достоинствахъ  и  Брюссельскаго 
музея. 


ГЛАВА  ВТОРАЯ. 

В'Ьнск1й  торговый  му  з  е  й.— Истор1я  его  основашя.— В  о- 
ет  очный  му  3  ей  и  его  реформа.— Уставъ  В'Ьнскаго  торговаго 
музея.— Художественнопромышленный  характеръ  этого  музея  и  его 
образовательное  вл1ян1е. — Активная  д-Ьятельность  В'Ьнскаго  торговаго 
музея,  его  чтен1я  и  издан1я.— Экспортный  клубъ  при  музе*,  его  роль 
и  значенхе.— Торговая  экспедищя  Юл1уса  Бема  въ  Росс1ю  для  изу- 
чешя  УСЛ0В1Й  вывоза  австрхйскихъ  произведений.— Австр1йск1й  син- 
дикатъ  для  экспорта  въ  Росс1ю.— Проч1я  торговыя  учрежден1я  въ 
В^нЪ  для  поощрен1Я  сбыта. 

Вторымъ,  по  своему  значенхю  въ  Европ-Ь,  торговымъ 
музеемъ  можетъ  считаться  Ка18ег11сЬ-К(Зш§ИсЬ-Ое81егге1- 
сЫзсЬез  Напс1е]5тиРоит  въ  В'Ьн'Ь — .„АвстрШсюй  торговый 
музей",  существующ1й  съ  1886  года  и  въ  значитель- 
ной степени,  какъ  увидимъ  дальше,  устроенный  по 
образцу  и  подъ  непосредственнымъ  вл1ян1емъ  Брюс- 
сельскаго  Мизее  Соттегс1а1.  Собственно  существоваше 
его  бол-Ье  продолжительно,  нежели  даже  Брюссельскаго 
музея.  Подъ  имеяемъ  „Музея  Восточнаго"  (ОпеМаПзсЬез 
Мизешв)  онъ  основанъ  былъ  еще  въ  1874  году,  но  въ 
гораздо  болЪе  т-Ьсныхъ  рамкахъ  и  съ  бол'Ье  ограничен- 
нымъ  кругомъ  д'Ьятельности,  нежели  является.  нын-Ь 
или  ч-Ьмъ  былъ  всегда  БрюссельскШ  торговый  музей. 
Истор1я  его  основан1я  такова:  В-Ьнская  всемхрная  вы- 
ставка 1873  года  им-Ьла  прекрасно  составленный  подъ 
руководствомъ  Швегеля  восточный  отд'Ьлъ  или  коллек- 
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щи  товаровтз  съ  разныхъ  странъ  Аз1и.  Выставка  этимъ 
отд'Ьломъ  произвела  сильное  впечатл-Ьихе  въ  Австрш. 
По  своему  географическому  положетю,  торгово-промы- 
шленные интересы  Австрш  уже  давно  направляли  ея 
вниман1е  на  Востокъ  въ  видахъ  создан1я  тамъ  широ- 
каго  и  прочнаго  рынка  для  сбыта  австр1йскпхъ  продук- 
товъ  и  обратно  ввоза  тамошняго  сырья  въ  Австр1ю  для 
потреблен1Я  и  переработки  на  своихъ  фабрикахъ^).  „Вен- 
ская выставка  1873  года,  по  словамъ  г.  Швегеля,  от- 
крыла новый  св-Ьтъ  передъ  глазами  посетителей  про- 
мышленнаго  дворца  на  Пратер'Ь;  неоспоримо,  что  она 
проложила  дорогу  уб'Ьжден1го,  что  въ  богатыхъ  сокро- 
вищахъ,  собранныхъ  со  всего  Востока  и  присланпыхъ 
въ  В-Ьну,  заключается  неисчерпаемый  родннкъ  знан1я 
и  пзучен1я,  исходный  пунктъ,  чтобы  завязать  торговыя 
отношен1я  во  всЬхъ  направлешяхъ".  Въ  результат1ь 
такого  убЪжденхя  еще  во  время  выставки  образовался 
такъ  называемый  Восточный  комитетъ  (КотНее  Шг  йен 
Опеп1-  ипс1  081а51сп)  который  и  занялся  вопросомъ,  что 
можно  предпринять  въ  данномъ  направлен1и  для  инте- 
ресовъ  австр1йской  промышленности.  Посл-Ьдствхемъ 
работъ  этого  частпаго  кружка  и  было  основанхе  такъ 
называемаго  ОпепиПзсЬез  хМизешп  для  коллекцШ,  боль- 


1)  Приведемъ,  наприм'Ьръ,  указаше  на  любопытную  книгу  еще  со- 
роковаго  года: 

Ее18е  паск  йет  Ог1еп1  2иг  ЕгЬеЪип^  тегсапШег  КоМгеп  Гиг  0ез1;ег- 
гехск'б  1пс1из1г1е.  Уоп  1озерЬ  Аис^ивЬ  ВегпеИ.  \У1еп  1840. 

Ц-Ьль  путешествия  автора  была  троякая:  постараться  на  м-Ьст^Ь 
изсл'Ьдовать"  1)  каюя  продукты  австрийской  промышленности  могутъ 
им-Ьть  тамъ  наибол'Ье  выгодный  сбытъ;  2)  для  какихъ  товаровъ 
этотъ  сбытъ  можетъ  еще  бол-Ье  расшириться  я  3)  каше  предметы 
изъ  им1ьющихся  въ  обращен1инаВосток'Ё  могутъ  съ  пользою  вновь 
производиться  въ  Австр1и  для  сбыта  па  тамошн1е  рынки  (Ег81ег 
АЬзсЬши,  стр.  1). 

На  страниц-Ь  21  начало  (2^^'е^^е^  АЪзсИпхи)  авторъ  восклицаетъ  по 
поводу  устьевъ  Дуная;  „Зд-Ьсь  для  промышленности  Австрхи  гео- 
графически (естественно)  указывается  сбытъ  въ  Аз1ю"... 
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шею  частью  полученныхъ  безплатно  на  выставк-Ь.  Д'Ьлу 
помогли  щедрыя  полгертвован1я  и  учреяаден1е  музея, 
оставаясь  въ  начале  строго  частнымъ,  было  обезпечено 
на  первое  время  средствами.  При  музе1ь  началъ  изда- 
ваться журналъ  (существующИ!  и  до  нып'Ь),  называю- 
шдйся  „Ое81е1те1с]11^^с11е  Мопа188сЬпЙ  1иг  (1сп  Опеп!,",  Ц'Ьль 
музея,  какъ  выразился  его  основатель,  Швегель,  заклю- 
чалась въ  „безкорыстномъ  сод'ЬПств1и  развитш  торго- 
выхъ  отношенШ  АвстрШскоП  мопарх1и  съ  странами  Во- 
стока  „  .  .   .   .  „Ех  опеп1е  1их.  .  .  I   Распростра- 

нен1е  св'Ьд'Ьн1й  о  ВостокЪ  составляетъ  нашу  программу. 
Сод-Ьйствхе  всЬми  прпзнаннымтэ,  истинно  общественеымъ 
интересамъ  —  едпнствеопый  результатъ,  котораго  мы 
добиваемся.  .  ."^  ^).  Почти  единовременно  съ  основа- 
шемъ  „Восточнаго  музея"  въ  В'ён'Ь,  въ  РСонстаптино- 
полЪ'была  учреждена  въ  1874  году  ^Австро-венгерская 
торгово-промышленная  палата**,  предназначенная  такяге 
служить  „развитш  интересовъ  нацюнальной  торговли 
и  промышленности"  въ  этомъ  важн'^.йшемъ  пункт'Ь 
Турци!  и  всячески  помогать  тамъ  своимъ  торговцамъ 
и  промышленникамъ  -}. 

Прошло  десять  л-Ьтъ,  за  которыя  многое  на  Восток'Ь 
изм-Ьнилось.  Торговый  связи  и  значенхе  рынка  для  сбыта 
австр1йскихъ  продуктовъ,  какъ  увидимъ  мы  дал-Ье  въ 
нашей  книг'Ь,  постоянно  ростетъ  на  Востоке  и  годъ 
отъ  году  увеличивается.  Постепенное  проведен1е  же- 
Л'Ьзныхъ  дорогъ  на  Балканскомъ  полуострове  прибли- 
зило Австрш  къ  Востоку  и  открыло  ей  тамъ  новые 
рынки  для  сбыта  и  вывоза.  Часть  Турщи,  Босп1я  и 
Герцоговина,  благодаря  Берлинскому  трактату,  перешла 


1)  Епдиё1е  иЪег  Й1е  Аиз.дезЬиип^  йез  Опеп1аИ8с11еп  Мизеитз  ги 
ешет  а]1§ете1пеп  НапйеТз-Мизеит.  ЛУхеп,  1886.  Стр.  5. 

2)  См.:  ^'еие  Уо1кзлу1г1;8с111аШ1с11е  81и(11еп  иЪег  КопзЬапИпоре!  ипр 
йаз  апИе^епйе  СеЫеи  Негаиз^?е§еЪеп  уот  ОгхепЬаИзскеп  Мизеит  дп 
ЛУ1еп.  1882, 
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въ  фактическое  влад-Ьше  Австр1и.  Создаиная  русскпмъ 
орулаемъ  Болгархя   сд^Ьлалась    въ  торгово-промышлен- 
номъ  отношени!  постоянной  даиницей  Австргн;  жалобы 
на  австрЮскую  и  частью  п'Ьмецкую  конкуренц1ю  напол- 
няютъ  большинство  отчетовъ  и  донесенШ  британскихъ 
дипломатическихъ  агентов^   и   консуловъ  Балканскаго 
полуострова.  Обезпечивши  себ1^  рядомъ  энергнческихъ 
усил1й,  съ  которыми   мы   дальше    подробн1Ье  познако- 
мимся, значительный    рынокъ  на  Восток1ь,  Австр1я  за- 
ботливо стала  искать  и  другихъ  иунктовъ  на  земномъ 
шар'Ё,  куда  бы  могла  сбывать   произведен1я  своей  вы- 
росшей крупной  индустр1и.  Всем1рная  венская  выставка 
1873  года  им'Ьла  для  Австр1и  то,  между  нрочпмъ,  по- 
лезное  значен1е,    что    впервые    привлекла    въ  ВЬпу  п 
познакомила  съ  австр1йскими  произведен1ями  многихъ 
посетителей  пзъ  заморскихъ  странъ,  преимущественно 
изъ  Америки— северной    и    юлшой.    Въ    первый    разъ 
мног1е  американцы,  особенно  южные  (бразильцы,  чил1йцы 
и  пр.),  приБыкшхе  посещать  Европу  не  дальше  Парижа 
и  Лондона    и    не    знавш1е   другихъ    иродуктовъ,  какъ 
англхйсюе  и  французск1е,  познакомились  же  въ  первый 
зд'Ьсь  разъ  съ  разнообразными  аг11с1е8  (1е  У1еппе,  находя- 
щими сбытъ  въ  самомъ  Париже,  превосходнымъ  богем- 
скимъ  хрусталемъ  и  фарфоромъ,  дешевой  и  изящной  ме- 
белью и  т.  д.  Явился  новый  спросъ,  новые  потребители 
В'Ьнскихъ  иродуктовъ  и  при  томъ  бол'Ье  состоятельные 
и  богатые,  нежели  бсЬ  восточныя  народности.  Съ  другой 
стороны,  сами  австрШскхе  промышленники  не  упускали 
возможныхъ  случаевъ  познакомить  съ  своими  произве- 
ден1ями  даже  жителей  другого  полушарья,  посылая  на 
австралШск1я  выставки  1879  и  1880  года  (Сидней  и  Мель- 
бурнъ)  своп  произведешя  и  такимъ    образомъ  знакомя 
съ  ними  нашихъ  антииодовъ.  Усил1Я  оказались  и  зд^сь 
успешны    и    аБСтр1йск1е    фабрикаты,    появившись    на 
австрал1йскомъ  рынк'Ь,  не  смотря  па  всЬ  трудности  новаго 
дЪла,    начали    пробивать     себЪ    дорогу    и    составлять 
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серьезную  конкуренщю  прежней  монопол1и  апглхйскихъ 
и  американскихъ  товаровъ  ^).  Заморск1е  потребители 
австрШскихъ  продуктовъ  изъ  Австрал1и  и  Южной  Аме- 
рики начали  ихъ  выписывать  преимундественно  черезъ 
коммисс1онеровъ  Гамбурга  и  Парижа;  с^лверные  же  аме- 
риканцы, по  своему  всегдашнему  обыкновешю,  всту- 
пили въ  прямыя  отношетя  съ  различными  австрШскими 
производителями  и  завязали  твердыя  связи  съ  глав- 
н-Ьйшими  промышленными  центрами  этой  монарх1и  ^). 

Благодаря  ц'Ёлому  ряду  нам'Ьченныхъ  событ1й,  исклю- 
чительная забота  въ  торговомъ  отношен1и  объ  одномъ 
Востоке,  который  и  безъ  того,  по  крайней  м'Ьр'Ё  въ  вид'Ь 
Балканскаго  полуострова,  подпалъ  скоро  въ  экономи- 
ческое подчинеше  Австро-Венгр1и,  не  могла  удовлет- 
ворять дал-Ье  общественное  мн-Ьихе  австрШской  монар- 
х1и:  явилась  потребность  къ  обезпечен1ю  интересовъ 
сбыта  австр1йскихъ  товаровъ  на  всем1рномъ  рынк'Ь,  и 
правительство,  которое  первоначально  относилось  къ 
основашю  Восточнаго  музея  довольно  безучастно,  въ 
1885  году  обратило,  напротивъ,  на  этотъвопросъ  свое 
вниман1е  и  оказало  сод-Ьйствхе  къ  превращешю  Опеп- 
^аИзсЬез  Мизеит  въ  Ка18.  Коп.  11апс1е18ти8еит,  предназ- 
наченный для  бол-Ье  широкой  задачи  сод-Ьйствхя  всей 
промышленности  и  торговле  австр1йской  монарх1и  въ 
видахъ  ихъ  преусп'Ьян1я  и  расширен1я  на  всЬхъ  рын- 
кахъ,  въ  которые  удастся  проникнуть  на  поприш.'Ь  мир- 
наго  промышленнаго  состязан1я  съ  другими  народами. 


1)  См  :  интересную  и  умную  брошюру  по  этому  предмету  про- 
фессора Цедена: 

РгоГ.  В-г  Саг1  ^е/и/е«.0е81егге1с118  АиЛгекеп  аиГ  йет  Аи81гаИ8с11е11 
ЛУе11;тагк1;е.  Е1пе  Напйе18§ео§гар1118сЬе  ЗШсИе  (8ерага1;-АЬ(1гиск  аиз 
йет  ^а1^^е8Ье1•^с11^;е  йег  "\У1епег  НапйеТз-Акайетхе  рго  1582)  "\У1еп, 
1882. 

2)  См.:  по  этому  предмету  81и(11е  иЬег  Ше  Ьа^е  с1ег  НехгахбсЬеп 
Гп(1и81г1е  1п  Шгег  Ве21е11ипдеп  гит  ЕхрохЧ,  уоп  ^о1тпп  РгехЬеггп 
уоп  ЬеопЬапИ.  ^V^еп  1888. 
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Такимъ  образомъ  получилъ  свое  начало  В^ьнскгй  тор- 
говый музей  въ  1886  году.  Благодаря  бол'Ье  широкимъ 
задачамъ,  самыя  средства  его  были  усилены,  и  изъ 
частнаго  предпр1ят1я  онъ  превратился  почти  въ  такое 
^ке  государственное  учреждеше  какъ  и  БрюссельскШ 
музей,  только  съ  н'Ькоторымп  особенностями,  дающими 
больш1П  просторъ  частной  иниц1атив'Ь  и  отв'Ьчающими 
географическому  положенш  Австрш  на  границе  съ  Во- 
стокомъ.  Такъ  „Восточный  музей*-'  заключалъ  въ  сво- 
ихъ  коллекц1яхъ  преимущественно  образцы  восточныхъ 
товаровъ  художественно  промышленнаго  значен1я.  Позд- 
н-Ье  къ  нимъ  начали  присоединяться  продукты  евро- 
пейскаго  производства,  сбываемые  на  Восток-Ь.  Новыя 
широюя  задачи  музея  должны  были  расширить  эти 
коллекцш  и  сд'Ьлать  ихъ  еще  бол'бе  разнообразными, 
хотя  пресл'Ьдован1е  художественно  промышленныхъ  ц-Ь- 
лей  и  спец1альное  нзучеше  образцовъ  восточнаго  искус- 
ства остались  важнейшей  чертой  настоящаго  „В-Ьнскаго 
торговаго  музея",  которая  р'Ьзко  отлпчаетъ  его  отъ  та- 
кого же  Брюссельскаго  музея,  нами  раньше  описаннаго. 
Кром'Ь  того  В'Ьнсюй  музей  не  им-Ьотъ  своего  собствен- 
наго  здан1я,  какъ  БрюссельскШ,  а  пом'Ьщается  въ  зда- 
нш  Биржи,  а  это  обстоятельство  должно  непрем-Ьнио 
класть  довольно  т-Ьсныя  границы  и  на  самый  разм-Ьръ 
его  коллекцШ  ^). 

Первоначально  изложимъ  статуты  Австр1йскаго  тор- 
говаго музея,  которыя  познакомятъ  насъ  съ  общей  орга- 
низащей  этого  любопытн'ЬПшаго  учреждешя  (К.  К.  О. 
Нап(1е18ти8еит  ЗШи^еп  1887). 

Параграфъ  1-й  устава  В'Ьнскаго  торговаго  музея  упо- 
минаетъ  фактъ  расширен1я  круга  д'Ьятельпости  бывшаго 
Восточнаго  музея  и  превращенхя  его  въ  нын-Ь  суще- 
ствующШ  подъ  именемъ  Ка18.  Коп.  Ое81егге1сЫ8с11е8  Нап- 
сЫзтизеит.  Музей  по  прежнему  принадлежитъ  частному 


^)    Газеты  сообщаютъ,  что   В-ёнсшй    музей   7   ноября   этого  года 
будетъ  наконецъ  переведенъ  въ  собственное,  роскошное  зданхе. 
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обществу  и  съ  его  прежними  средствами,  по  въ  то  же 
время  находится  подъ  блиягайшимъруководительствомъ 
правительства,  отъ  котораго  получаетъ  значительную 
часть  своего  содержан1я.  Управлеше  музея  им'Ьетъ  пе- 
чать съ  государственпымъ  орломъ  и  хМ-Ьстопребыванье 
въ  В-Ьн-Ь. 

Сл'Ьдующ1П  (2)  параграфъ  такъ  опред1зляетъ  задачи 
вновь  преобразованнаго  музея:  „Ц-Ьль  общества  (зав'Ь- 
дующаго  музеемъ)  заключается  въ  поощрен1и  торговыхъ 
снои1ен1й  австр1йскоГ1  монархш  со  всЬми  иностранными 
государствами,  также  и  поощрен1п  промкшленныхъ 
патересовъ  съ  ними  связанныхъ.  Общество,  какъ  было 
и  до  сихъ  поръ,  обращаетъ  особенное  внимаше  на  про- 
изводство п  промышленное  развитге  восточныхъ  и  аз1- 
атскихъ  странъ. 

§  3.  Средствами  для  достия^ентя  его  ц-Ьлей  являются: 

а)  Выставки  всеобщихъ  коллекцШ  торговаго  характера, 
а  для  Востока  и  Аз1и — этнографическ1я  коллекц1и  и 
преилтущественно  худолгественно  -  промышленеыя;  до- 
ступъ  и  пользован1е  ими  должны  им'Ьть  м-Ьсто  въ  раз- 
лпчныхъ  промышленныхъ  центрахъ  всего  государства, 
будутъ  ли  это  'частныя  временныя  выставки  или  болЪе 
постоянный  выставки  дублетовъ. 

в)  Справочное  бюро  по  меяхдународнымъ  таможеннымъ 
и  торговымъ  отпошеи1ямъ  касательно  фрахта  и  всякихъ 
условШ  перевозки  товаровъ,  а  таклге  пностранныхъ  вы- 
зововъ  и  объявлешй  о  подрядахъ  и  поставкахъ. 

с)  Библ1отека  и  собран1е  географическихъ  картъ  и 
читальная  комната, 

б)  Поддержан1е  постоянныхъ  сношенШ  общества  или 
музея  съ  его  корреспондентами,  а  равно  съ  учеными, 
торговыми  и  промышленными  учрея;ден1ями.  корпора- 
щями  и  обществами. 

е)  Изучение   экономическаго    развит1я    пностранныхъ 

государствъ,  а  равно  землевлад'Ьшя  залюрскихъ  странъ. 

1)  Испытате  и  пзсл'Ьдован1е    сырыхъ    продуктовъ    и 
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мануфактурныхъ  пронзведен1й  чужихъ  странъ  и  изуче- 
ше  разныхъ  им-Ьющихъ  тамъ  м-Ьсто  промышленныхъ 
пртемовъ  и  обычаевъ. 

^)  Устройство  чтешй  и  въ  особенности  помимо  об- 
щихъ,  спещальныхъ  докладовъ  о  разныхъ  географиче- 
скихъ  областяхъ  и  видахъ  производства. 

Ь)  Выпускъ  журналовъ  и  другихъ  издашй,  которые 
должны  служить  средствомъ  для  сообщешя  и  распро- 
странен1я  прюбрЪтеннаго  опыта  и  всякихъ  изв'ЬстШ, 
касающихся  интересовъ  торговаго  М1ра. 

Матерьяльныя  средства  общества  слагаются:  изъ  суб- 
снд1й,  выдаваемыхъ  правительствомъ  {яъш'Ь  40,000  гуль- 
деновъ)  сверхъ  того  преяш1е  капиталы,  принадлежа- 
вш1е  Восточному  музею  и  пожертвованные  за  разное  время. 
Все  имущество  музея  составляло  въ  1893  году  115.240 
гульденовъ,  а  расходовъ  за  этотъ  годъ  51.376  гу.льде- 
повъ,  изъ  коихъ,  какъ  было  упомянуто,  40.000  гуль- 
деновъ покрывалось  казной. 

Во  глав"Ь  общества  стоитъ  протекторъ  или  покро- 
витель, одно  изъ  лнцъ  императорской  фамилит,  кото- 
рый назначаетъ  президента  и  вице-президента  общества. 
Подъ  покровительствомъ  протектора  ведется  все  упра- 
влен1е  обществомъ,  въ  которомъ  кром'Ь  президента  съ 
впце-президентомъ  участвуетъ  еще  такъ  называемый 
куратор1умъ  и  дирекция.  Куратор1умъ  состоитъ  кром'Ь 
президента  и  вице  президента  изъ  ц'Ьлаго  ряда  лицъ, 
частью  по  назначешю  протектора,  частью  какъ  пред- 
ставители н-Ьсколькихъ  министерствъ.  Ближайшая  за- 
дача куратор1ума  заключается  въ  наблюденхи  за  выпол- 
нешемъ  обществомъ  его  задачъ  и  контроле,  надъ  де- 
ятельностью директора,  назначаемаго  по  представлен1ю 
министра  торговли  императоромъ  и  зав'Ьдующаго  соб- 
ственно всЬми  д-Ьламп  музея.  Директору  непосредствен- 
но подчинены  всЬ  остальные  чиновники  и  служащ1е 
при  немъ  съ  правомъ  ихъ  назначен1я  и  отставки. 

^1лены  общества,  какъ  обыкновенно,  разделяются  на 

5 
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четыре  категор1и:  кром-Ь  не  д'Ьлающихъ  взносовъ  день- 
гами члеповъ  корреспондемповъ  и  почетныосъ  членовъ — обя- 
занные ежегодными  взносами  въ  20  флориновъ  — о^мк- 
новенные  члены  и  члены  основатели,  внесш1е  1000  флори- 
ноБъ  единовременно.  Важную  роль  въ  д'Ьятельности 
музея  играютъ  въ  действительности,  однако,  не  эти 
взносы,  окупающ1е  лишь  пятую  часть  стоимости  содер- 
жан1я  музея,  а  сод'Ьйствхе  агентовъ  музея  или  точн'Ье 
корреспондентовъ,  коихъ  насчитывается  до  двухъ  сотъ 
челов'Ькъ  въ  разныхъ  концахъ  св^та  и  при  томъ  раз- 
ной нац1ональности  и,  по  угвержден1ю  г.  Бёма,  завЪ- 
дующаго  торговымъ  отд'Ьломъ,  безплатно  исполняющизсъ 
поручетя  музея  и  разныя  справки,  нуяшыя  для  музея. 

Весьма  важное  значен1е  им-Ьютъ  два  сов'Ьщательныхъ 
органа  при  музе'Ь:  такъ  называемый  „дополнительный 
сов'Ьтъ  по  торговымъ''^  и  „дополнительный  сов'Ьтъ  по 
художественно-промышленнымъ  Д'Ьламъ'"^  (СоттетеИег 
Ве1га1}1  ип(1  Кип81§е\\'егЫ1с11ег  Ве1га111).  По  шести  членовъ 
въ  каждомъ  сов'Ьт'Ь  выбирается  самимъ  обп];ествомъ  изъ 
своихъ  сочленовъ,  а  остальные  назначаются  по  спе- 
щальности,  можно  сказать  изъ  лицъ  со  всей  страны. 
Такъ,  первый  сов'Ьтъ  торговый  имЪетъ  по  представи- 
телю отъ  26  торговыхъ  и  промышленныхъ  палатъ  или 
камеръ  нмпер1и,  отъ  ВЪнскаго  технологическаго  музея, 
Венской  торговой  академш,  отъ  биржи  и  различныхъ 
торговыхъ  и  промышленныхъ  союзовъ  и  обществъ.  Въ 
художественно-промышленный  совЪтъ  музея  назнача- 
ются представители  отъ  всЁхъ  музеевъ  подобнаго  рода 
со  всЬхъ  государствъ  и  учрежден1й  какъ  учебныхъ,  такъ 
и  образовательныхъ,  пресл'Ьдующихъ  во  всей  стран'Ь 
цЪлп  искусства.  Сверхъ  того  куратсрш  музея  предостав- 
ляется право  по  его  усмотр'Ьн1ю  и  по  м-Ьр-Ь  надобности 
приглашать  и  другнхъ  спец1алистовъ  въ  сов'Ьщанхя 
обонхъ  сов-Ьтонъ, 

Общество  пли  точн'Ье  музей  находится  въ  вЬдЬнйг 
министерства  торговли,  и  всЬ  постановлешя  куратор1я, 
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которыя  входятъ  въ  кругъ  д'Ьятельности  министерства 
торговли,  (подлежатъ  его  компетенц1и),  прежде  утвер- 
ждетя  протекторомъ,  представляются  на  усмотр-Ьше  ми- 
нистерства, но  въ  то  же  время,  что  составляетъ  любопыт- 
ную черту  этого  музея,  всЬ  споры,  возникающ1е  по  д-Ь- 
ламъ  общества,  разр-Ьшаются  окончательно  вовсе  не 
министерствомъ,  а  третейскпмъ  судомъ  (8с1йес18^епсЫ) 
изъ  членовъ  общества  по  выбору  спорящихъ  сторонъ 
изъ  коихъ  каждая  выбираетъ  своего  судью,  а  эти  — 
председателя,  въ  случаЪ  же  несоглас1я,  посд-Ьди^й 
назначается  протекторомъ^). 

Что  же  представляетъ  собой  въ  настоящее  время, 
посл-Ь  всЬхъ  сдЪланныхъ  въ  немъ  пзм'ЬненШ  въ  течен1е 
двадцати  четырехъ  л-Ьтъ  существован1я  В'Ьнск1й  торго- 
вый музей?..  Отъ  „Восточнаго  музея '•'  ему  осталась  въ 
насл-Ьдство,  какъ  мы  уже  упоминали,  богатая  коллек- 
ц1я  художественно -этнографическаго  характера,  спе- 
щально  относящихся  къ  Востоку.  Непосредственно  под- 
ражая сначала  Брюссельскому  музею,  какъ  объ  этомъ 
откровенно  им-Ьдъ  случай  высказаться  г.  Скала  2), — 
много  Л'Ьтъ  директоръ  музея  и  издатель  его  л«урна- 
ловъ, — къ  нему  были  прибавлены  справочныя  бюро  по 
вн'Ьшней  торговл'Ь,  по  таможеннымъ  пошлинамъ  и  усло- 
В1ямъ  перевозки,  бюро  казенныхъ  поставокъ  и  подря- 
довъ,  библ10тека  и  читальный  залъ.  Коллекц1я  художе- 
ственно-промып1леннаго  этнографическаго  характера, 
согласно  изм-Ьненхю  устава  музея  и  расширен1ю  его  за- 
дачъ,  начали  пополняться  разными  товарами,  им-Ьющими 
сбытъ  какъ  на  Восток-Ь,  такъ  и  въ  другихъ  странахъ. 
Но  посл'Ьдте  годы,   какъ   заявила  мнЪ  лично  админи- 


1)  Излолсено  на  основан1и  подлиннаго  устава  В'Ьнскаго  торговаго 
музея  въ  изданхи  1887  года. 

2)  См.:  его  „Рго^гатт  Гаг  (Ле  Аи8§е8{;аии11§  йез  ОпепЫ-Мизеитз 
2и  е1пет  а11§ете1пеп  Напс1е18  Мизеит.  Епдие1е  е^с  ЛУ1еп  1886,  стр. 
18—46. 
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стращя,  въ  виду  отсутств1я  почти  подобньтхъ  образцовъ 
на  выставк'Ь  музея,  эти  коллекщн  оказались  непрактич- 
ными по  двумъ  причннамъ:  во-первыхъ,  мода  быстро 
м-Ьняется,  и  образцы  стар'Ьютъ,  представляя  собою  ско- 
ро ЕМ'Ьсто  пользы  хламъ,  отъ  котораго  трудно  отд-Ъ- 
латься;  во-вторыхъ,  отдельные  фабриканты  обращаются 
часто  съ  запросомъ  о  типахъ  разпородныхъ  товаровъ, 
пригодныхъ  для  сбыта,  а  потому  гораздо  лучше  музей 
находить  въ  каждомъ  отд'Ьльномъ  случае,  если  воз- 
можно, ихъ  выписывать  и  доставать  отд'Ьльно,  вм'Ьсто 
того,  чтобы  запружать  музей  массою  товарныхъ  образ- 
цоиъ,  быстро  теряющпхъ  свое  значеп1е  ').  Помимо  того, 
какъ  мы  слышали  стороной  въ  ВЪн'Ь,  вн'Ь  музея,  при- 
чиной отсутств1Я  тамъ  коллекцШ  экспортнруемыхъ  об- 
разцовъ  въ  род1Ь  Брюссельской,  является  между  про- 
чимъ,  и  неудовлетворительная,  долгое  время,  ооратно 
съ  Бельпйской,  органнзац1я  австр1Йской  консульской 
службы.  Под  1иненные  сопсЪмъ  другому  в'Ьдомству, 
чЪмъ  музей,  и  пресл'Ьлуя  совс'Ьмъ  друг1я  задачи,  ав- 
сгр1йск1е  консулы  вовсе  не  были  такими  усердными 
слугами  торговаго  музея,  какими  являются  бельпйск1е 
консула  относительно  своего  Врюссельскаго  музея.  По- 
этому в'Ьпсмя  коллекц1и  заграничныхъ  импортныхъ  то- 
варовъ составлялись  слишкомъ  случайно,  обновлялись 
рЪдко,  а  потому,  конечно,  скоро  и  теряли  свое  прак- 
тическое значен1е*).  Лишь  посл'Ьдн1е  годы  произведены 
значительныя  улучшешя  всего  консульскаго  устава  въ 
Австр1и    (хотя    до    сихъ    поръ    эта  служба  въ  Австро- 


1)  Нами  посЬщенъ  В'Ьнск1й  торговый  музей  три  раза  въ  разное 
время.  Посл'Ьднее  время  (л-Ьтомъ  1895  года)  давалъ  намъ  объясне- 
н1я  почтенный  директоръ  торговаго  отдела  г.  Бёмъ,  объ  интересной 
по-Ьзяк*  котораго  въ  Росс11о  мы  будемъ  сообщать  дал^е. 

2)  Образцомъ  можетъ  быть  одинъ  изъ  немпогихъ  въ  этомъ  родЪ 
каталоговъ,  которые  усп-Ьлъ  издать  В-Ьнскхй  торговый  музей:  1т- 
роН-АгМсеС  ВгъНвсЬ  1пйгеп8.  Аиз  йет  Каи1о§  йег  соттегс1е11еп 
Затткш^еп  йез  ОпепкаИзсЬеп  Мизеитз  1п  "МУ'хеп.  1887. 
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Венгр1И  плохо  вознаграждается  сравнительно  съ  дру- 
гими странами),  и  последняя  инструкц1я  консульской 
службы  въ  Австр1и  возлагаетъ  на  нихъ  бол-Ье  прямую 
обязанность  содействовать  видамъ  торговаго  музея  п 
его  задачамъ. 

Кром-Ь  вышеупомянутыхъ,  существуютъ  и  особыя  при- 
чины въ  самомъ  устав'Ь,  которыя  ограни чпваютъ  со- 
ставъ  В-Ьнскаго  торговаго  музея  нын'Ь  главнымъ  обра- 
зомъ  восточными  художественно-промышленными  ве- 
щами. Какъ  мы  вид'Ьли,  пара1рафъ  3-й  устава  главный 
центръ  тяжести  относительно  Востока  именно  кладетъ 
въ  коллекц1и  художественно  промышленнаго  характера^ 
и  ВЪнск1й  музей,  всл'Ьдствхе  этого,  является  отчасти 
промышленнымъ  музеемъ,  то  есть  предназначеннымъ 
для  поощрен1я  промышленности,  въ  отлич1е  отъ  Брюс- 
сельскаго,  который  занимается  поощрен1емъ  исключи- 
тельно одной  торговли.  Но,  какъ  видно  изъ  пункта  а) 
того-же  §  3,  на  В-ЬнскШ  музей  возложена  обязанность 
во  всЬхъ  промышленныхъ  центрахъ  устраивать  возмож- 
но частыя  выставки  своихъ  коллекщй,  что  онъ  и  испол- 
няетъ  съ  большою  добросов'Ьстностью,  почему,  конечно 
полученныя  имъ  коллекц1и  и  не  могутъ  залеживаться 
въ  В'Ён'Ь;  он-Ь  постоянно  циркулируютъ  по  стран-Ь,  очень 
часто  выставленныя  при  разныхъ  школахъ,  непосред- 
ственно служатъ  къ  поднятш  промышленнаго  вкуса  и 
искусства,  а  черезъ  то  и  всей  промышленности.  ЦЪлый 
рядъ  школъ  и  промышленныхъ  пунктовъ  много  разъ 
воспользовался,  согласно  отчету  музея  за  18^794  годъ, 
коллекц1Ями  В'Ьнскаго  торговаго  музея  ^).  Такъ  иромЕ!- 
шленная  школа  въ  Габлонц!)  им'Ьла  у  себя  отъ  ВЪнска- 
го  музея  коллекцш  стекляннаго  товара  и  парижскпхъ  и 
англШскихъ  ювелирныхъ  работъ.  По  отзыву  ди'рекцш 
этой  школы,  выставка  эта  посещалась  представителями 


1)  К.  К.  ОезиггегсЫзиез  Напйе18-Ми8еит.   Вег1сЫ;    ап    Й1е    Оепега! 
Уег8атт1ипг  1893—94.  \У1еп  1894. 
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многихъ  экспортныхъ  фирмъ,  такъ  же  какъ  и  рабочими, 
которые  практически  воспользовались  экспонатами,  какъ 
образцами  для  своего  производства.  Мнопе  изъ  нихъ 
заявляли  по  этому  дирекц1и  школы  свое  желаше,  что- 
бы эти  выставки  повторялись  пер1одически.  Съ  образ- 
цовъ  филиграновыхъ  работъ,  также  выставленныхъ  въ 
этой  школ-Ь  изъ  В'Ьны,  было  сд-Ьлано  промышленника- 
ми этой  м-Ьстпости  много  прекрасныхъ  серебряныхъ  из- 
д-Ьлхй,  самый  сбытъ  которыхъ  даже  былъ  совершаемъ 
при  посредств'Ь  В'Ьнскаго  торговаго  музея. 

Въ  школахъ  Гайда  и  Штейншенау  (мЪста  стеклян- 
наго  производства)  выставлялись  пр1обр'Ьтенные  В'Ьн- 
скимъ  торговымъ  музеемъ  образцы  французскаго  и 
англ1йскаго  стекла  (въ  изд'Ьлхяхъ),  которые  настолько 
оказались  полезными  для  богемскихъ  стеклянно-завод- 
чиковъ  (они  массами  снимали  копш  съ  нихъ),  что  союзъ 
этихъ  промышленниковъ  прямо  обратился  къ  австрШ- 
скому  министерству  торговли  съ  просьбою  поручить 
музею  устройство  такихъ  выставокъ  въ  ихъ  м'Ьстности, 
если  возможно,  два  раза  въ  годъ. 

Въ  Карлсбад-Ь,  гдЬ,  какъ  известно,  процв'Ьтаетъ 
фарфоровое  производство,  а  также  въ  другомъ  подоб- 
номъ  пунктЬ — Теплиц'Ь,  музеемъ  устраивались  выставки 
въ  отчетномъ  году  современной  французской  и  англШ- 
ской  посуды,  китайскаго  и  японскаго  фарфора  вм'Ьст'Ь 
съ  богатой  коллекщей  японскихъ  рисунковъ  и  орна- 
ментовъ,  что  оказалось  опять  таки  не  безъ  практиче- 
скаго  вл1ян1я  на  м'Ьстное  производство. 

Въ  долинЪ  Огос1пег1Ьа1  игрушечное  производство,  со- 
ставляющее главное  занят1е  ея  жителей,  спасено  отъ 
упадка,  который  ему  угролшлъ,  съ  т-Ьхъ  поръ,  какъ 
туда  выписанъ  спещалнстъ-учитель  и  отъ  торговаго 
музея  постоянно  доставляются  образцы  хорошаго  псиол- 
пешя  игрушекъ  для  пользован1я  не  только  тамошней 
професс1ональной  школы  (игрушечной),  но  и  всЬхъ 
производителей    этого    товара.    Такими  же    образцами 
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пользуются  и  разбросанный  по  всей  стран'Ь  школы  для 
обработки  дерева  и  мебельнаго  производства,  и  нако- 
нецъ,  въ  посл'Ьднее  время,  благодаря  торговому  музею 
и  его  образцамъ  и  рисункамъ,  въ  стране,  при  посред- 
ств'Ь  техническихъ  школъ,  начинаетъ  развиваться  но- 
вая промышленность-- ручное  производство  ковровъ  по 
образцу  французскихъ  гобеленовъ. 

ВЪнсгай  На1к1е18тшеит  выказываетъ  вообще  большой 
интересъ  ко  всЬмъ  професс1ональнымъ  и  техническимъ 
школамъ  Австро-Венгерской  монарх1и,  особенно  къ 
тЪмъ,  которыя  представляютъ  собою  художественно- 
промышленной  элементъ,  каковы  школы  по  производству 
€текла,  фарфора  и  фаянса,  тканья  ковровъ  и  пр.,  число 
которыхъ  въ  Австрш  весьма  значительно.  Ученики, 
кончпвш1е  курсъ,  тоже  остаются  какъ  бы  подъ  покрови- 
тельствомъ  торговаго  музея,  дающаго  имъ  часто  заня- 
т1е  по  крайней  м-ЬрЪ  въ  течете  года,  пока  они  не  сд-йла- 
лись  мастерами  и  не  ирхобр-^ли  самостоятельнаго  зара- 
ботка, а  такя^е  выставляетъ  и  продаетъ  ихъ  труды. 
Такимъ  окончившнмъ  въ  професс1ональныхъ  школахъ 
ученикамъ  розданы  были,  наприм-Ьръ,  образцы  англ1й- 
ской  мебели,  и  ихъ  коп1и  разосланы  австрШскимъ  про- 
мышленникамъ  какъ  модели,  съ  пользою  одинаково  какъ 
промышленности,  такъ  и  самихъ  учениковъ. 

Н'Ьтъ  вообще  сторонъ  въ  явлен1яхъ  торговой  и  про- 
мышленной жизни,  которыя  бы  не  интересовали  В-Ьн- 
скаго  музея,  и  онъ  не  старался  бы  выказать  посильнаго 
участ1я  въ  общихъ  интересахъ  всего  государства.  Такъ, 
во  время  разгара,  наприм'Ьръ,  въ  1893  году  швейцар- 
ско-французской таможенной  войны,  В-ЬнскШ  музей  по- 
старался употребить  всЬ  зависящ1я  отъ  него  м-Ьры, 
дабы  австрШсгЛе  промышленники  воспользовались  этимъ 
столкновешемъ  и  часть  французскаго  экспорта  перешла 
въ  руки  австрШцевъ.  ВсЬ  австр1йск1е  консула  въ  Швей- 
царш  немедленно  получили  приказан1е  содействовать 
усил1ямъ  музея,  и  особый  комитетъ  д'Ьйств1я  подъ  на- 
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блюдетемъ  музея  былъ  немедленно  учрежденъ  въ  В'Ьн'Ь 
съ  этою  ц-Ьдью.  Съ  помощью  В-Ьнской  торговой  палаты 
австр1йск1я  фирмы  были  поставлены  въ  прямое  сношеше 
съ  швейцарскими  импортерами,  разослали  имъ  свои  ката- 
логи и  прейскуранты, музей  тотчасъ  же  открылъ  выставку 
австрШскихъ  продуктовъ  въ  Цюрихе,  и  презпдентъ  авст- 
р1йскихъ  государственныхъ  жел1ьзныхъ  дорогъ  сд'Ьлалъ 
немедленно  распоряжен1е  о  понижен1и  тарифа  на  ли- 
шяхъ  въ  направлеши  къ  Швейцарш,  Результаты  —  по 
словамъ  офиц1альпаго  отчета  музея — оказались  въ  выс- 
шей степени  удовлетворительными  для  австр1йскихъ  ин- 
тересовъ,  то  есть  Франц1я,  в-Ьроятно,  навсегда  поте- 
ряла многпхъ  своихъ  заказчиковъ  и  потребителей  въ 
Швейцарш.  Тотъ  я«е  самый  опытъ  былъ  повторенъ  въ 
западной  Швейцарш,  гд'Ь  подобная  выставка  была 
устроена  въ  Женев'Ь  и  оказалась  одинаково  усп'Ьшной. 
Стеклянное,  бронзовое,  мебельное  и  н1)Которые  друг1е 
виды  австрШскаго  производства  работали  съ  барышемъ 
и  получили  заказы  и  связи  для  будуш,аго.  Вообш,е 
австрхйская  торговля  прочно  установилась  въ  Швей- 
цар111,  тысячи  сотт18  уоуа^еигз  съ  образцами  австрШ- 
скихъ товаровъ  путешествуютъ  въ  стране,  и  едва  ли 
Францш  удастся  возвратить  тамъ  въ  будущемъ  свой 
прежшй  рынокъ  безъ  особыхъ  потерь:  конкуренц1я  Гер- 
маши,  какъ  съ  гордостью  заявляетъ  отчетъ  В'Ьнскаго 
музея  за  18974  года  не  въ  состояши  оказалась  умень- 
шить австр1йск1й  сбыть  въ  Швейцарш  ^).  Мало  того, 
въ  виду  важности  и  возмояшости  въ  будупдемъ  борьбы 
съ  французскою  конкуренщей,  музей  устроплъ  свое 
агенство  и  въ  самомъ  Париж1э  лодъ  управлен1емъ  из- 
в-Ьстнаго  Непп  Мозег. 

Вообще  ВЪнскШ  музей  идетъ  рука  объ  руку  съ  про- 
мышленными нуящами  времени  и,  повидимому,  не  упус- 


1)  Мы  увидимъ  дал-Ёе  при  описанхи  Саксонскаго  экспортнаго 
Союза,  что  и  Германцы  также  съ  большой  выгодой  воспользовались 
этой  таможенной  ссорой  Франщи  съ  Швейцар1ей. 
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каетъ  никакого  случая  и  повода  оказать  пользу  своей 
промышленности.  Такъ,  н1эСколько  лЪтъ  назадъ,  во 
время  суш,ествован1я  всеобщаго  промышленна!  о  кри- 
зиса, В-Ьнск!!}  музей  прииималъ  всяк1я  М'Ьры,  чтобы 
упрочиться  на  чужихъ  рыпкахъ  или  найти  тамъ  сбытъ 
для  австрШской  торговли.  Едва  выд-Ьлка  музыкальныхъ 
инструментовъ  въ  Егг^еЫг^е,  занимающая  тамъ  много 
рукъ,  начала  приходить  въ  упадокъ  вслЪдствте  умень- 
шен1я  сбыта  и  плохихъ  ц1ьнъ,  музей  забилъ  тревогу,  и 
всЬ  австр1йск1е  консульск1е  агенты  получили  немед- 
ленно инструкц1ю  собрать  свЬд-Ьнхя  по  этому  предмету, 
представить  отчеты  и  высказать  свое  мн-Ьнхе  въ  видахъ 
улучшен1я  этой  отрасли  промышленности.  Въ  резуль- 
тат-Ь  собрано  было  большое  количество  полезныхъ  ста- 
тистическихъ  свЪд-Ёшй,  которыя  подвергнуты  были 
изучешю,  и  приняты  правительствомъ  во  ппиманте  ука- 
занный М'Ьры.  Ц-Ьлый  рядъ  важн-Ьйшихъ  фпрмъ  по  ин- 
струментальной промышленности  прислалъ  въ  дирекц1ю 
музея  выражен1е  своей  прг.зиательности  за  сд-Ьланныя 
указан1я  и  принятыя  М'Ьры,  которыя  въ  скоромъ  вре- 
мени усп-Ьли  улче  оказать  полезное  д-Ьйств^е  для  ихъ 
пнтересовъ,  то-есть  оживили  ходъ  д-Ьла.  Точно  также 
мануфактуристы  въ  Грасслиц-Ь  обратились  къ  В-Ьнскому 
музею  съ  просьбою  прислать  пмъ  образцы  духовыхъ 
м'Ёдныхъ  и  деревянныхъ  инструментовъ,  им-Ьющихъ 
сбытъ  въ  Лондон^Ь  и  Париж-Ь,  которые  не  производи- 
лись до  т-Ьхъ  поръ  въ  Австр1и,  вм'Ьст'Ь  съ  подробнымъ 
наставлен1емъ  вывоза  этихъ  инструментовъ  въ  разныя 
колонш,  особенно  Австралш.  Просьба  была  немедленно 
исполнена  музеемъ,и  Грасслицкая  кустарная  промыш- 
левность,  которою  кормится  7000  человЪкъ,  получила 
иностранный  сбытъ  для  товара,  который  прежде  не  вы- 
возился и  отчасти  даже  совсЬмъ  и  не  производился. 

Проявляя  такую  разностороннюю  д-Ьятельность  и  за- 
ботливость о  поощрее1и  промышленности,  что  отличаетъ 
его,  какъ  мы  уже  зам1ьчали  не  разъ,  отъ  Брюссельскаго 
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музея,  В'Ьнсюй  музей,  однако  же,  подобно  и  посл'Ьднему, 
главный  центръ  своей  д'Ьятельностн  кладетъ  въ  хоро- 
шей организац1и  имеющихся  при  немъ  справочныхъ 
бюро.  Почти  невозможно  составить  точнаго  представ- 
лен1я  о  разм'Ьрахъ  и  важности  широкой  д'Ьятельности, 
которую  проявляетъ,  напрнм'Ьръ,  Соттегс1е11е8  1п{огтаиоп8 
Вигеаи  (Торговое  Справочное  Бюро)  В'Ьнскаго  музея. 
Сотни  писемъ  получаются  въ  Бюро  каждый  день  отъ 
разлпчныхъ  торговыхъ  фирмъ,  торговыхъ  камеръ,  ча- 
стныхъ  лицъ  и  т.  п.  съ  просьбами  о  томъ  или  пномъ 
св'Ьд'Ьши  по  какому-либо  предмету,  связанному  съ  вы- 
возной торговлею,  о  лучшемъ  М'Ьст'Ь  для  покупки  сы- 
рыхъ  продуктовъ  для  разныхъ  мануфактуръ,  объ  име- 
нахъ  иностранныхъ  импортеровъ  и  о  наиболее  надеж- 
ныхъ  агентахъ  въ  той  или  иной  чуждой  стран'Ь,  о 
солидности  и  даже  кредитоспособности  отдЪльныхъ 
фирмъ.  Очень  часто  къ  музею  обращаются  за  анализомъ 
какихъ-нибудь  сырыхъ  продуктовъ,  за  юридическимъ 
сов'Ьтомъ  и  заступничествомъ  въ  спорахъ  и  затрудне- 
шяхъ  съ  иностранными  покупателями,  за  указашемъ 
солидныхъ  адвокатовъ,  за  рекомендац1ей  для  сопишз 
уоуа§-еиг  и  т.  д.,  и  т.  д.  Достаточно  какой-нибудь  фирм'Ь, 
промышленнику  или  торговой  палат-Ь  обратиться  въ 
музей  съ  желашемъ  получить  коллекц1ю  образцовъ  то- 
вара, им-Ьющаго  спросъ  въ  какой-нибудь  дая^е  отда- 
ленной части  св-Ьта,  чтобы  эта  просьба  также  была 
удовлетворена  музеемъ:  телеграммы  или  письма  пдутъ 
къ  представителю  музея  въ  данной  стран'Ь,  образцы 
быстро  собираются,  упаковываются  и  отсылаются  въ 
В-Ьпу.  Расходы  несутся  промышленникомъ,  если  просьба 
исходила  отъ  одной  фирмы,  и  самимъ  музеемъ,  если 
необходимость  такой  коллекц1и  признавалась  всей  инду- 
стр1ей  (т.  е.  ц-Ёлаго  округа)  или  просьба  исходила  отъ 
торговой  палаты. 

Второе  Справочное  Бюро  при  В'Ьнскомъ  музе-Ь  назы- 
вается 21оШпГогта11оп8Ьигеаи   и    д'Ьятельно    занято  сооб- 
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щешемъ  публик-Ь  разнородныхъ  справокъ  о  существу- 
ющихъ,  а  иногда  даже  предполагаемыхъ  ставкахъ  та- 
моженнаго  тарифа  въ  разныхъ   иностранныхъ  государ- 
ствахъ;  цЪлый  рядъ  торговыхъ  договоровъ,  заключен- 
ныхъ  въ  последнее  время  съ  Румышей,  Росс1ей,  Аме- 
рикой, еще  бол-Ье  возбудилъ  деятельность  этого  бюро, 
породивши  на  практике  естественно  различныя  недора- 
зум'Ьн1я  въ   публик-Ь  по  т'Ьмъ  или  инымъ  статьямъ  та- 
рифа или  ихъ  прим-Ьненш.   Съ  ц'Ьлью  облегчить  справ- 
ки по  подобнымъ  вопросамъ,  В-ЬнскШ  музей  уже   пять 
Л'Ьтъ  издаетъ  е;кегодникъ  подъ  пазвашемъ  „гоПкотразз". 
Мал-Ьйшее  изм-Ьнен1е  въ  тариф-Ь  или  заключен1е  новыхъ 
торговыхъ    договоровъ    сообщается    музеемъ    въ  вид-Ь 
дополнешя  къ  этому  ваяшому  ежегоднику.  Помимо  него 
музей  выпускаетъ  въ  св'Ьтъ  ц-Ьлый  рядъ  другихъ  изда- 
нШ,  одно  другого  важн-Ье:   изъ  нихъ  первое  м-Ьсто  за- 
нимаетъ    еженед-Ьльный   журналъ  „Ваз  Напс1е18ти8еит'' 
по  преимуществу    экономическаго    содержан1я    и    при 
томъ    самаго    разнообразпаго,    хотя,  конечно,  преобла- 
даютъ  статьи  по  такъ  называемой  прикладной  экономш. 
Особенное  же    внимаше    посвящается    вопросамъ    тор- 
говли и  промышленности  въ  широкомъ  смысл!.,  всЬмъ 
видамъ  ассоц1ац1й  и  союзовъ  какъ  хозяевъ,  такъ  и  ра- 
бочихъ.  Въ  приложенхи  къ  нему  печатаются    отчеты  и 
донесен1я  австрхйскихъ  консуловъ  и  различныя  св-Ьд-Ь- 
н1я  справочнаго  характера.  (СоттетеПе  Вег1с111е  (Зег  К. 
К.  Оез!;.  Сп^.  Соп8и1ага;т1ег).  ТЪ  же  консульск1е  отчеты, 
которые    почему    либо    являются    конфиденщальными, 
хотя  въ  этомъ  пер1одическомъ  изданш  не  печатаются, 
но  еодержаше  ихъ  сообщается  для  св'Ьд'Ьнхя  торговымъ 
палатамъ    и  заннтересованнымъ  фирмамъ.  Н'Ькоторые, 
наконецъ,  отчеты,  такъ  называемые  СоттегаеПе  8рес1а1- 
ЬепсЫе,  для  облегчен1я  сбыта   какой-нибудь    спец1аль- 
ной  отрасли  австр1йской   промышленности  (наприм^ръ 
так1е  отчеты    были    о    зажигательныхъ    сиичкахъ,  объ 
обуви  и   т.  д.)  печатаются,  но  не  продаются   (1ис111  уег- 
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каиЙ1с11)  и  раздаются  съ  выборомъ  лишь  заинтересован- 
нымъ  лицамъ.  Сверхъ  того  музей  издаетъ  ея^ем'Ьсячно, 
или,  точн'Ье,  продолл^аетъ  издаше  „Ое81е1те1сЫ8сЬе  Мо- 
па18с11пЙ  Шг  йеп  Опеп1",  я^урналъ  начатый  Восточнымъ 
музеемъ  и  спещально  посвященный  этнографическимъ, 
географическимъ  и  художественно-промышленнымъ  св-Ь- 
д'Ьшямъ,  касающимся  странъ  Востока.  ЗатЪмъ  съ  ок- 
тября 1893  года,  по  иннц1атив'Ъ  члена  кураторхя  г.  Лей- 
тенбергера,  подъ  редакщей  г.  Галльвича,  начало  по- 
являться еще  новое  ежегодное  издан1е  музея — „Ехрог!;- 
.ЗаЬгЬисЬ",  какъ  указываетъ  назван1е — спец1ально  посвя- 
щенное статистиЕтЬ  вывоза  и  торговыхъ  оборотовъ  всей 
Европы  и  Америки  ^). 

Подобно  Брюссельскому  музею,  В'ЬнскШ  На11с1е18т извит 
им-Ьеть  библ10теку  съ  богатымъ  выборомъ  разныхъ  жур- 
наловъ  по  международной  торговл-Ь,  а  также  искусству 
въ  приложеши  къ  промышленности,  въ  особенности  по 
восточнымъ  странамъ.  Въ  читальной  комнатЪ  музея 
лежатъ  важн'Ьйш1е  экономнчесше  и  торговые  журналы 
всЬхъ  странъ  и  на  разныхъ  языкахъ.  Кром-Ь  того,  при 
Торговомъ  Бюро  им'Ьется  собрате  адресъ— календарей 
всевозможныхъ  странъ  п  государствъ  для  свободной 
справки  всЬмъ  желающимъ  (изъ  Бомбея,  Калькутты, 
всЬхъ  англШскихъ  колоши,  Япоши,  Китая,  Сиднея, 
Мельбурна,  Южной  Африки  и  т.  д.,  и  т.  д.).  Наконецъ, 
кромЬ  перходическихъ  изданШ,  В-ЬнскШ  музей,  въчемъ 
опять-таки  заключается  его  отлич1е  отъБрюссельскаго, 
посвящаетъ  много  средствъ  и  времени  на  спец1альныя 
издан1я  самаго  разнороднаго  характера  и  иногда  огром- 
ной научной  ценности,  особенно  въ  художественно- 
иромышленномъ  отношенш.  Не  им'Ья  возможности  пере- 
числять всЬ  эти  многочисленпыя  издан1я,  составляющ1я 


1)  К.  к.  ОезЬега-ехсйхзскеэ  Нап(1е18-Мизеит.  Ехрогк- 
^ТаЬгЬисЬ  1891 — 92.  См.  также  о  В'Ьнскомъ  музе*  и  его  деятель- 
ности 1трег1а1  1п81,11;и1е  ^ои^па1. 1895  МагсИ.  „Соип1еграг1з  оПтрепа! 
1118ЙЬи1;е",  стр.  103. 
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ц'Ьлый  каталогъ,  укажемъ  на  одинъ  сЬеГ  сГоеиуге  этой 
издательской  дЪятельностн  музея  подъ  названхемъ 
„ОпепЫ18с11е  ТерркЬе"— роскошный  альбомъ  красками 
восточныхъ  ковровъ  съ  монограс|лями  и  описательнымъ 
текстомъ,  по  отзыву  всЬхъ  знатоковъ — д'б.ло,  представ- 
ляющее ц1ьлую  заслугу  въ  научномъ  отношенхи,  а  по 
признашю  ,]ш'у  на  французской  выставк'Ь  объявленное 
превосходящимъ  все,  что  сдЪлано  до  сихъ  поръ  по 
репродукцш  тканей.  Одно  это  издан1е  обошлось  около 
дв'Ьнадцати  тысячъ  флориновъ,  и  понадобилась  гаран- 
т1я  н'Ькоторыхъ  богатыхъ  благотворителей,  чтобы  до- 
вести д-бло  до  благополучнаго  окончан1я.  Экземпляръ 
этого  издашя  продается  по  2С0  флорршовъ,  и  оно  до- 
ступно, конечно,  только  музеямъ  и  богатымъ  библ1оте- 
камъ.  ^мъ  не  менЪе  издаше  это,  благодаря  своему 
высокому  достоинству,  усп'Ьло  уже  окупиться,  почему 
вышло,  вслЪдствхе  выраженнаго  желав1я  въ  публике, 
дешевое  издаше  въ  вид'Ь  перепечатки  монограф1й  съ 
небольшимъ  количествомъ  рисунковъ  подъ  назван1емъ 
„ТерршЬ  Ег2еи^ип^  1т  Опеп!"  (5  гульденовъ).  Другое 
роскошное  пздан1е  художественно-промышлепнаго  ха- 
рактера касается  металлическихъ  произведегпй  и  только 
что  издано  подъ  названтемъ  „Тйгк18с}1е,  агаЫзсЬе,  рег- 
зтзсЬе,  сеп1га1а81а118с11е  ипй  шсИзсЬе  Ме1а11оЬ]ес1е'^  (30  фло- 
риновъ), и  готовится  новое  подобное  издаше  объ  араб- 
ской стеклянной  посудЪ  и  пр.,  и  пр. 

Не  ограничиваясь  этой  обширной  издательской  дея- 
тельностью на  пользу  промышленности,  музей  стре- 
мится распространять  различныя  прикладныя  знан1Я  и 
искусства  еще  путемъ  живого  слова,  посылая  лекторовъ 
и  устраивая  чтен1я,  а  иногда  и  ц^элые  курсы  въ  раз- 
ныхъ  частяхъ  страны.  Въ  1893  и  1894  годахъ  имЬлъ 
м-Ьсто,  наприм-Ьръ,  ц-Ёлый  рядъ  популярныхъ  лекцШ 
техническаго  характера,  въ  томъ  числ-Ь  о  стеклянномъ 
производств'^,  о  выд1ьлк'Ь  туалетнаго  мыла,  о  корзи- 
ночномъ  ремесл-Ь  и  пр.,  онЪ  были  прочитаны  въ  различ- 
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ныхъ  центрахъ  производства  соотв'Ьтствующихъ  това- 
ровъ  и,  по  свид'Ьтельству  компетентпыхъ  лицъ,  оказа- 
лись настолько  полезны  практически,  что  устройство 
подобныхъ  чтешй  ставится  В'Ьнскимъ  музеемъ  какъ  обя- 
зательная часть  его  д'Ьятельности  на  будущее  время.  Въ 
самомъ  музе-Ь,  наконецъ,  для  Венской  публики  читаются 
лекщи  бол'Ье  общаго  характера  и  опять  таки  разнород- 
паго  содеря^сан1я.  Назовемъ  для  образца  лишь  н-Ькото- 
рыя  изъ  прочитанныхъ  въ  прошломъ  отчетномъ    году: 

В-г.  М.  НаЬегЫпйЬ:  „ТпсИзсЬе  Шетйип^  ипй  ТехШкип51е". 

Е.  X.  Огъез^еИск:  „Бег  РгепкЗепуегкеЬг  уоп  '\У1еп,  Ви(1аре81. 
ипй  ВегИп'Ч 

Н.   ОШсЪтапп:  „215еипегш(1и81пе"' 

Р.  V.  МеНпдо:  „^[ИзсЬип^еп  а11ег  кип81§е\уегЫ1ес11ег 
0Ь]ес1е". 

Но^'гаШ  Вг.  Ж.  Р.  Ехпег.  „Ваз  1ес11Т118сЬе  Уег8исЬ8\уе8еп 
а18  Еас1;ог  с1е8  Нап(1е1зуегкеЬг8''. 

ВегскзгаИгзаЪдеопЫеЬег  Саг1  У^гаЪеи:  „ИеЪег  РгойисМу — 
ипс1  уег\уапс11е  ОепоззепзсЬаЙеп''^ 

Рго/'еззог  Вг  ТЬ.  РанШзскке:  „Б-г  РазсЬ'з  ^У1гк8атке11 
аиГ  11ет  Ре1с1е  с1ег  АГпкайг8сЬип§. 

В-г.  ^.  Згтоп:  „Аи^  йен  ОгакеЫШеп  уоп  Ве1рЬ1  ипс!  Ье- 
Ъас1е]а''Ч 

С.  V.   УшсепЫ:  „Ет  КШ  иасК  с1еш  Наигап". 

^г^ииз  ВдЬт:  ^Ъап(1  ипс1  Ьеи1е  1т  Рага{11е8''. 

Зав-Ьтной  мечтой  В'Ьнскаго  музея  является  постройка 
собственнаго  здашя  для  коллекцШ  и  всЬхъ  его  учре- 
ждешй,  включая  и  подобныя  лекц1и.  Какъ  сообщаетъ 
посл'ЬднШ  отчетъ,  съ  этою  Ц'Ьлью  сд'Ьлано  уже  несколь- 
ко крупныхъ  пожертвовашй,  и  весьма  возможно,  что 
черезъ  н'Ьсколько  л-Ьтъ  В-Ьнскхй  музей  сравняется  въ 
этомъ  отношеши  съ  Брюссельскимъ  музеемъ  и  полу- 
читъ  болЪе  достойное  пом-Ьщеше,  ч'Ьмъ  то,  которымъ 
онъ  нын-Ь  пользуется  ^).  (См.  стр.  63). 

1)К.  к.  Ое8кегге1с]118с11е8  Напйе18-Ми8еига.  ВепскЬ 
ап  (Не  Оепега!  Уег8атт1ип§  1893 — 94. 
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Но  при  В-Ьнскомъ  торговомъ  музе-Ь,  помимо  помяну- 
тыхъ,  им-Ьется  еще  одно  важное  учреждеше,  которое  со- 
БсЬмъ  не  существуетъ  въ  Брюссел'Ь:  это— „Экспортный 
клубъ"  изъ  членовъ  музея  и  подъ  предсЬдательствомъ 
изв'Ьстнаго  д-Ьятеля  барона  Дейтенбергера,  предназна- 
ченный для  того,  чтобы,  такъ  сказать,  путемъ  частныхъ 
усилШ  и  бесЬдъ  выяснять,  дополнять  и  т'Ьмъ  способ- 
ствовать достижен1ю  разнообразныхъ  задачъ  торговаго 
музея.  Въ  немъ  происходятъ  не  только  собесЬдовашя  п 
доклады  по  разнымъ  вопросамъ  вывозной  торговли,  но 
во  многихъ  случаяхъ  и  практическая  польза  прави- 
тельству въ  лиц'Ь  министерства  торговли  при  сов'Ьща- 
н1яхъ  по  поводу  торговыхъ  договоровъ,  новаго  жел'Ьз- 
нодорожнаго  тарифа  и  т.  п.,  такъ  какъ  члены  этого 
клуба  являются  часто  экспертами.  Мало  того  „Экспортный 
клубъ'*  предпринимаетъ  даже  ц'Ьлыя  экспедицшвъ  ви- 
дахъ  изсл-Ьдоватя  того  или  иного  торгово-промышлен- 
наго  вопроса  и  выискиваетъ  для  этого  необходимый 
средства.  Въ  этомъ  род-Ь,  именно,  во  время  заключешя 
Австр1ей  въ  1894  году  торговаго  договора  съ  Росс1ей, 
„Экспортный  клубъ'-^  рЪшилъ  предпринять  спец1аль- 
ное  нзсл'Ьдован1е  самой  Россш  въ  торгово-промышлен- 
номъ  отношен1и,  дабы  воспользоваться  выгодами  новаго 
таможеннаго  тарифа  въ  интересахъ  австр1йской  тор- 
говли. Съ  этою  Ц'Ьлью  „Экспортный  клубъ"  собралъ  не- 
обходимый средства,  чЪмъ  ему  помогло  и  правитель- 
ство, и  командировалъ  своего  сочлена  Юл1уса  Бема — 
начальника  торговаго  отдЪлешя  музея,  челов-Ька  не 
только  вполн'Ь  образованнаго  и  преданнаго  ннтересамъ 
музея,  но  и  вполн'Ь  компетентнаго,  по  самому  кругу 
своей  многол'Ьтней  Д'Ьятельности,  въ  д'Ьлахъ  торговли 
и  промышленности.  Ему  было  поручено  во  время  спе- 
Ц1альной  по'Ьздки  въ  Россхю  (продоллхавшейся  тУг  ме- 
сяца, съ  середины  апр'Ьля  по  конецъ  мая  1894  г.)  соб- 
рать так1я  св'Ьд'Ьшя,  которыя  могли  бы  быть  полезны 
для  экспорта  туземной,  то  есть,  австрШской  промышлен- 
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ности  и  по  возвращевш  представить  свои  соображе- 
шя  о  м'Ьрахъ  поднят1я  и  расшнрен1я  австрШскаго  вы- 
воза въ  Росс1ю,  Ю.  Бемъ  совершнлъ  означенную  поездку 
пос^тилъ  Петербургъ,  Ригу,  Варшаву,  Москву  и  Одес- 
су, какъ  важн'ЬЛш1е  торговые  центры  Россш  и,  при 
помощи  дипломатическнхъ  представителей  Австр1и  въ 
нашеП  стран'Ь  и  частныхъ  знакомствъ  въ  торговомъ 
м1р'1ь,  перезнакомился  и  перевидалъ  множество  лицъ 
торговаго  зван1Я  и  собралъ  весьма  интересный  матерь 
алъ,  который  и  представилъ  въ  томъ  же  годувъвид'Ь 
подробнаго  отчета  конфиденцшльнымъ  образомъ  членамъ 
„Экспортнаго  клуба"  и  чинамъ  правительства;  несколько 
поздн'Ье,  въ  1895  году,  отчетъ  этотъ  напечатанъ  (также 
„конфиденцгально'''' — уеИгаиИсЬ)  и  розданъ  австрШскимъ 
торговцамъ  и  промышленникамъ,  которые  могутъ  его 
содержашемъ  практически  воспользоваться  ^). 

Отчетъ  о  по'ЬздЕ'Ь  г.  Юлиуса  Бема  интересенъ  въ  вы- 
сшей степени  не  только  потому,  что  служитъ  характи- 
ристнкой  д'Ёятельности  В1!.нскаго  торговаго  музея  въ 
видахъ  сод'Ьйств1я  австрШской  торговл'Ь  и  пониманья 
имъ  своихъ  задачъ,  но  является,  кром1Ь  того,  важнымъ 
для  насъ,  какъ  сужден1е  умнаго  и  опытнаго  въ  торговле 
иностранца,  предназначенное  лишь  для  близкихъ  лю- 
дей, о  многихъ  сторонахъ  нашей  русской  торговли  и 
промышленности.  Въ  виду  этихъ  сообраясен1й  и,  нако- 
нецъ,  самой  рЪдкости  книги  г.  Бема,  считаемъ  нуж- 
нымъ  здЪсь  отклониться  отъ  прямого  изложен1я  вопро- 
са и  сдЪлать  пЪкоторыя  любопытный  выдержки  изъ 
этого  интереснаго  сочиненхя  о  нашемъ  отечеств'^. 

Содержанье  небольшого,  но  крайне  занимательнаго 
отчета  г.  Бема,  преслЪдуетъ  собственно   три  ц-Ьли:    во 


1)  Уп-ЬтиИсЬ.  Ехетр1аг  N ВелсЫ;    иЪег    Й1е    т  АиГсга^е 

<1ез  Ехрог1-С1иЬ  1т  К.  К.  Оезкегг,  Нап(1е1з-Ми8еи1П  пасЬ  Киззкпй 
ип1;егпоттепе  1пГоггаа11опз-Ке18е  уоп  7и1ги8  ВоЬт,  \''ог81;ап(1  йез 
Соттегс1е11еп  Вигеаи.  '\^1еп,  1894. 
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первыхъ,  нарисовать  картину  организащи  и  характера 
русской  торговли  и  относящихся  сюда  правовыхъ  от- 
ношешй;  во  вторыхъ  —  сдЪлать  очеркъ  развит1я  рус- 
ской промышленности  и  охарактеризовать  крупн'Ьйшхе 
центры  русской  торговли  и,  въ  третьихъ — перечислить 
важн-Ьйшье  виды  товаровъ  съ  оц'Ьнкой,  на  основан1и 
указанхй  опытяыхъ  лицъ  въ  Россш,  насколько  по  каж- 
дому товару  возможенъ  иностранный  ввозъ  и  как1е 
имЪетъ  шансы  австрШская  конкуренщя.  Въ  заключе- 
те  Бемъ  кратко  сообш,аетъ  о  значен1и  ярмарокъ  въ 
Россш,  о  Сибирской  жел-Ьзной  дорог-Ь  и  кончаетъ  весь- 
ма важнымъ  указанхемъ  способовъ,  какъ  наил}/чше  ор- 
ганизовать вывозную  торговлю  Австрпг  въ  Росс1ю  съ 
наибольшими  шансами  усп-Ьха.  Остановимся  преимуще- 
ственно на  начал'Ь  и  на  конц'Ь  отчета  и  познакомимся 
съ  его  содержашемъ  въ  сжатой  передач-Ь,  не  ст-Ьсняясь 
порядкомъ  изложен1я  автора  и  выбирая  лишь  для  насъ 
русскихъ  наибол'Ье  интересное. 

Прежде  всего  и  раньше  остального  содержания  книги, 
Бемъ  старается  представить  своимъ  соотечественникамъ 
отчетъ  о  томъ,  кто  такое  русскгй  купецъ,  какъ  бы  съ  той 
ц-^лью,  чтобы  они  знали  заран'Ье  съ  к-Ьмъ  имъ  придется 
им-Ьть  д-Ьло  при  экспорт'Ь  своихъ  товаровъ  въ  наше 
отечество  и  какъ  себя  въ  данномъ  случа-Ь  слЪдуетъ 
вести. 

„РусскШ  купецъ",  говорптъ  Бемъ,  „по  крайней  м-Ьр'Ь 
тотъ,  который  является  природнымъ  русскимъ,  совер- 
шенно лишенъ  западно-европейскаго  образованхя.  По 
общему  правилу  онъ  поступаетъ  въ  торговое  д'Ьло  въ 
качеств'Ь  ученика,  съ  первоначальнымъ  лишь  знанхемъ 
грамоты.  Его  ум-Ьнье  считать  все  покоится  на  счетахъ, 
безъ  которыхъ  онъ  едва  можетъ  обойтись.  Постепенно 
онъ  становится  приказчпкомъ,  а  зат'Ьмъ  можетъ  быть 
зав'Ьдующимъ  и  наконецъ  устраивается  какъ  самосто- 
ятельный торговецъ.  РусскШ — по  природ'Ь  мелочной 
торговецъ,  продавецъ  въ  розницу,  въ  высшей  степени 

Изсл4д.  И.  И.  Янжудъ.  6 
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ловкШ  и  снаровистый  въ  обращенш  съ  покупателемъ; 
къ  оптовой  же  торговл-Ь  онъ  не  им-Ьеть  нп  склонности, 
ни  нужнаго  разв11т1я,  и  встрЪчающгеся  исключешя  лишь 
служатъ  для  подтвержден1я  общаго  правила.  Онъ  и  не 
подозр'Ьваетъ,  сколько  долженъ  учиться  и  какъ  много 
обязанъ  знать  современный  купецъ  въ  Европе,  чтобы 
удовлетворять  своимъ  задачамъ!..  О  какихъ  либо  раз- 
счетахъ  и  соображешяхъ  на  широкую  ногу — окурсЬ,  о 
ведеши  кнпгъ  онъ  не  имЪетъ,  большею  частью,  никако- 
го П0НЯТ1Я.  Правда,  н-Ькоторые  изъ  готовящихся  къ 
коммерческому  поприщу  русскихъ  молодыхъ  людей  въ 
посл'Ьднее  время  нерЪдко  посЬщаютъ  имЪющхяся  во 
мпогихъ  м-Ьстахъ  протестантсия  школы  при  церквахъ 
(авторъ  очевидно  пмЪетъ  въ  виду  учебныя  заведенхя 
врод'Ь  Ре1ег — Раи18с11и1е  въ  Москв-Ь)  или  иныя  училища  и 
мног1е  изъ  нихъ,  получивши  такимъ  образомъ  лучшую 
школьную  подготовку,  даже  отправляются  на  н1экото- 
1)ое  время  за  границу  (преимущественно  въ  Герман1ю),  но 
по  возвращен1и  оттуда  чаще  всего  спещально  посвя- 
щаютъ  себя  банковому  д'Ьлу.  Но  и  тутъ,  въ  банковой 
службе,  они  являются  нередко  очень  хорошими  и  при- 
годными исполнителями,  но  имъ  не  хватаетъ  широка]^о 
взгляда  на  д-Ьло  ((1ег  ЬоЬеге  Се81сЫ8рипк1;),  они  лишены 
таланта  распред'Ьленхя— организацш  (ВхзрозШопзШеп!) 
и  потому  большинство  высшихъ  мЪстъ  въ  банкахъ  за- 
нято иностранцами"  (??). 

Разд-Ьленхе  торговли  въ  Россш  очень  простое,  по 
мн'Ьшю  Бема:  „Розничная  торговля  находится  преиму- 
щественно въ  русскихъ  рукахъ;  въ  отдельности  встр'Ь- 
чаются  н-Ькоторые  н-^мцы,  очень  мало  французовъ  и 
кое — гдЪ  одинъ  какой  нибудь  австр1ецъ.  Оптовая  же 
торговля^  какъ  ввозная  такъ  и  вывозная,  прежде  всего 
культивируется  н'Ьмцами  (  т.  е.  находится  въ  нгьмецкихъ 
рукахъ),  и  ходяч'^е  выраяген1е,  что  Росс1я  въ  коммерче- 
скомъ  отношен1и  ничто  иное  какъ  большая  н'Ьмецкая 
колотя,  по  заключешю  Бема,  вполне  им-Ъехъ  свое  осно- 
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ван1е" .  АвстрШцы,  по  его  наблюден1ямъ,  въ  русской 
оптовой  торговл'Ь  встр'Ьчались  до  сихъ  поръ  лишь  слу- 
чайно и  хотя  п  занимаютъ  въ  ней  почетное  мЪсто,  но, 
обратно  съ  немцами,  не  представляютъ  изъ  себя  такой 
прочной  организащи,  не  им-Ьготъ  такой  сильной  под- 
держки изъ  дому,  отъ  своей  родины  и  своимъ  усп'Ь- 
хомъ  обязаны  исключительно  единичной  энерпи  и  лнч- 
нымъ  качествамъ  отд-Ьльныхъ  лицъ. 

Вопросъ  о  торговомъ  кредит-Ь  въ  Россш,  по  словамъ 
Бема,  поставленъ  въ  отношен1и  импорта  неудовлетво- 
рительно. Прелгде  всего  трудно  найти  д'Ьловыхъ  людей, 
которые  могли  бы  доставить  точныя  св'Ьд'Ьнхя  и  справ- 
ки о  кредитоспособности:  дал^е  банки  и  банкиры  по 
этому  вопросу  мало  осведомлены.  Поэтому  случается, 
что  лица,  о  которыхъ  несколько  м-Ьсяцезъ  тому  назадъ 
получались  лучш1я  справки  по  этому  поводу,  внезапно 
прекращаютъ  платежи,  и,  если  бывшШ  прежде  въ  ходу 
переводъ  имущества  на  имя  жены  въ  значительной  сте- 
пени теперь  и  затрудненъ,  но  въ  этомъ  род-Ь  случается 
еще  и  нын'Ь  въ  отдЪльныхъ  случаяхъ.  Сроки  кредита 
въ  Росс1г1  вообще  длинны:  три,  четыре  м'Ьсяца  суще- 
ствуютъ  лишь  для  импортеровъ  и  для  розничной  тор- 
говли, въ  м'Ьстностяхъ  близкихъ  къ  границ  Ь— Варшаве, 
Одесс'Ь  и  т.  п.,  внутри  же  Россш  и  въ  розничной  прн- 
томъ  торговл'Ь  (потому  что  импортеры  довольствуются 
въ  Москв'Ь  и  Петербург-Ь  т-Ьми  же  тремя,  четырьмя  м-Ь- 
сяцами)  сроки  очень  длинные  —  шесть,  восемь  мЪся- 
це!5Ъ,  годъ,  а  на  Нижегородской  ярмарк'Ь  нер'Ьдко  да- 
же восемнадцать  мЪсяцевъ — въ  Сибирь  и  дальн1я  гу- 
берн1и.  Так1е  дальн1е  сроки,  объясняеттэ  Бемъ,  соста- 
вляютъ  собственно  остатокь  переживаю  я  отъ  того  вре- 
мени, когда  въ  Росс1и  не  было  жел'Ьзныхъ  дорогъ  и 
при  огромныхъ  разстоян1яхъ  и  плохихъ  путяхъ  сооб- 
щен1я  длинные  сроки  соотв'Ьтствовали  и  крайне  про- 
должительной доставке  товара.  Естественно  необходи- 
мое сокращен1е    этихъ    сроковъ   при  улучшеши  путей 
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сообщетя  далеко,  однако,  не  сл'Ьдовало  за  нимъ  въ  рав- 
ной степени,  что  при  консервативныхъ  привычкахъ  рус- 
скаго  купца  вовсе  не  удивительно.  Первый  вопросъ  при 
осмотр'Ь  коллекц1й  образцовъ  прйзжаго  комми-вояжера 
заключается  въ  Россзи  вовсе  не  въ  справк'Ь  о  ц-Ьн-Ь 
какъ  везд-Ь,  а  прежде  всего:  ^На  сколько  м'Ьсяцевъ 
даете  товаръ?'"''  Даже  самые  зая^иточные  русскхе  купцы, 
которые,  конечно,  при  наличномъ  платеж-Ь  могли  бы  пр!- 
обр-Ьсти  товаръ  много  дешевле  (въ  нер'Ёдкихъ  случаяхъ^ 
будто  бы,  пренебрегая  банками,  они  буквально  спятъ 
на  своихъ  кошеляхъ  съ  деньгами)  скор15е  настаиваютъ 
на  своихъ  привычныхъ  шести  мЪсяцахъ  кредита,  чЪмъ 
позаботятся  о  болЪе  быстрой  расплатЪ  и  оборот'Ы!... 

Поэтому  Бемъ  совЪтуетъ  своимъ  соотечественникамъ 
предпочитать  сдЪлки  съ  импортерами,  какъ  бол'Ье  в'Ьр- 
ныя  и  на  три  м1)Сяца,  чЪмъ  съ  розничными  русскими 
торговцами:...  ,.,бол'Ье  короткШ  срокъ  платежка,  д-Ьдо 
идетъ  гладко...  и  то  обстоятельство,  что  его  приходит- 
ся вести  съ  настоящимъ  купцомъ  вознаграждаетъ  по- 
терю тЪхъ  крупныхъ  прибылей,  как1я  мояшо  получить 
при  сд1.лкахъ  съ  русскими  розничными  торговцами '•'•. 
Вообш,е  нужно  не  забывать,  зам^.чаетъ  Бемъ,  что  въ 
Россш  всегда  предстоитъ  больш1й  или  меньшШ  рискъ 
при  торговл'Ь,  но  зато  онъ  покрывается  болпе  чпмъ  обык- 
новенными прибылями  и  бол'^)е  крупными  оборотами.  Въ 
этомъ,  то  есть  въ  болЪе  богатыхъ  заказахъ,  которые 
можно  получать  въ  Россш,  и  лежитъ  причина,  ^^почему 
она  сдгьлалась  для  нтъмцевь  столь  любимой  страной  экспор- 
та^''. Если  принять  во  вниман1е,  ут1Ьшаетъ  дальше  Бемъ 
своихъ  соотечественниковъ,  что  и  въ  Галицш  съ  Вен- 
грхей   нертЬдки  шестим''Ьсячпые   сроки  платея^ей^)  при 


1)  УтвердительЕО  могу  сказать  отъ  себя,  что  б-м-Ьсячный  кредцтъ 
составляетъ  вовсе  не  редкость  и  въ  Германи!  въ  н'Ькоторыхъ  отра- 
сляхъ  торговли,  наприм'Ьръ  въ  сигарной  ("розничная  торговля)  это 
обычный  терминъ  кредита. 
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плохихъ  при  томъ  цЪнахъ,  то  торговля  въ  Р0СС111  при 
т-Ьхъ  же    услов1Яхъ    и  при  очень  хорошихъ  цгьнахъ,  разу- 
меется, им-Ьетъ  преимущество,  если  только  покупатель, 
конечно,  кредитоспособенъ.  Впрочемъ,  н-Ьтъ   сомнЪшя, 
что    съ    дальн-Ьйшимъ    расширешемъ  с^Ьти  жел'Ъзныхъ 
дорогъ   въ  Россш   и   особенно  съ  проведешемъ  Сибир- 
скаго    пути,  должно    последовать    сокращенъе  платежныхъ 
сроковъ^  но  во  всякомъ  случа-Ь  переходъ  отъ  существую- 
щихъ  обычаевъ  молхстъ  совершиться  лишь  медленно. 
Значительное   м-Ьсто    въ  своемъ  отчет-Ь  Бемъ  посвя- 
щаетъ  вопросу,  весьма  важному  при  сбыт-Ь,  о  путеше- 
ствующихъ  приказчикахъ  или  комми-вояя^ерахъ  и  даетъ 
по  этому  поводу  ц-Ьлый  рядъ  наставлешй,  пзвлеченныхъ 
изъ  бесЪдъ  съ  опытными  людьми  въ  Росс1и.  Оставляя 
въ   сторон*    финансовыя    св-Ьд^шя    по  этой   части,  то 
есть  о  платеж-Ь  пошлинъ,  любопытно  знать  мн-Ьихе  ино- 
странца о  т'Ьхъ  услов1яхъ,  которыя  необходимы  для  ве- 
ден1я  усп^шнаго  д-Ьла  странствующимъ   приказчикамъ 
съ  образцами  товара.  Во-первыхъ,  знаше  русскаго  язы- 
ка представляетъ,  по  словамъ  Бема,  въ  торговомъ  от- 
ношен1и   большое   значеше    и    онъ  настоятельно  сов-Ь- 
туетъ  позаботиться  объ  этомъ  австрШскому  купечеству; 
лишь  знан1е  польскаго  языка  для  Привислянскихъ  гу- 
берн1й    можетъ   заменить    русск1й  языкъ,  т'Ьмъ  бол-Ье, 
что  почти  всЬ  тамошн1е  торговцы   говорятъ  по  н-Ьмец- 
ки.  Зат-Ьмъ,  Бемъ    не  совЪтуетъ    отнюдь   посылать   въ 
Росс1ю  агентовъ    неопытныхъ    и   слишкомъ   въ  своемъ 
усердш  посп'Ьшныхъ  молодыхъ  людей:  „Росс1я  предста- 
вляетъ   опасную  почву  для   малоосмотрительныхъ  про- 
давцевъ  и  удовольств1я,  которымъ  въ  ней  посвящаютъ 
очень  много  времени  и  часто  ночи,  легко  могутъ  дать 
поводъ  молодымъ  людямъ  перейти  доляшую  м'Ьру  бла- 
горазум1я  и  сдержанности.  Наилучшимъ  торговымъ  аген- 
томъ  для  Росс1и    долженъ   почитаться   мужчина  сред- 
нихъ  л-Ьтъ,  всего  лучше  отъ  30  до  40  л*тъ,  очень  здо- 
ровый и  жизнерадостный.  Русск1е,  а  также  и  живущ1е 
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въ  Росс1И  иностранцы,  любятъ  хорошо  и  обильно  по- 
кушать: коньякъ,  водка,  большое  количество  чаю,  огром- 
ное потреблен1е  папиросъ  и  долгое  вечернее  разсижи- 
ван1е  въ  веселой  компаши  составляютъ  ихъ  элементы, 
которымъ  агентъ,  желающШ  вести  усп'Ьшно  д'Ьло  въ 
Россш,  долженъ  ум-^ть  удовлетворять.  РусскШ  еш;е  отъ 
старыхъ  временъ  любитъ  всякую  сд'Ьлку  ,,спрыснут^'•^ 
и  приглашен1е  на  невинную  .,чашку  чаю'"^  обыкновенно 
изображаетъ  собою  разнообразн'Ьйшее  и  лукулловское 
объ'Ьденхе  и  выпивание.  Въ  русскомъ  ресторан-Ь,  такъ  на- 
зываемомъ  „трактир'Ь^^  большею  частью  и  совершаются 
ВСЯК1Я  сделки,  и  пастоящаго  русскаго  собственно  гораз- 
до чаще  можно  найти  въ  трактире,  нежели  въ  его  кон- 
тор'Ь.  Уклониться  пли  отказаться  отъ  предложен1я  вы- 
пить „чайку'"''  значитъ  нанести  русскому  оскорблен1е; 
кто  же  съ  нимъ  браяшичаетъ,  къ  тому  онъ  становится 
расположеяъ,  и  кто  этимъ  способомъ  заслужилъ  любовь, 
того  уже  конкурентъ  не  легко  выт'Ьснитъ,  хотя  бы  пред- 
лагалъ  товаръ  за  болгъе  дешевую  щьну.  Зд'Ьсь  не  нужно 
скупиться  на  н'Ьсколько  рублей,  которые  можно  съ  вы- 
годой затратить""'*...  Вотъ  поэтому  и  требуется  для  нс- 
полнен1я  этой  задачи  опытный  и  зр'Ьлый  челов'Ькъ,  ко- 
торый, по  зам-Ьчанш  Бема,  „во  время  удовольств1я  не 
терялъ  бы  изъ  виду  своихъ  обязанностей  и  д'Ьла'"'". 

Дал'Ье  Вемъ  сообщаетъ  въ  свое^мъ  отчет!!»  ц-Ьдый 
рядъ  полезныхъ  св'Ьд'ЁнШ  для  австрШскихъ  торговцевъ 
о  необходимыхъ,  вообще  крупныхъ  расходахъ  для  та- 
кихъ  путешествующихъ  приказчиковъ,  объ  образцахъ 
товаровъ,  таможенныхъ  съ  ними  формальностяхъ  и  о 
разныхъ  подробностяхъ  торговыхъ  сдЪлокъ,  очень  важ- 
ныхъ,  несомн'Ьнно,  на  практик'Ь  и  очевидно  извлечен- 
ныхъ  имъ  изъ  бесЬдъ  съ  опытными  лицами,  хорошо 
знающими  Россш.  Что  касается  до  нашихъ  правовыхъ 
отношен1й  или  судебныхъ  д'Ьлъ,  насколько  они  могутъ 
касаться  торговцевъ,  то  Вемъ  выступаетъ  р'Ьшитель- 
нымъ  противникомъ  распространеннаго  между  иностран- 
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цами  еще  стараго  недов'Ьр1я  въ  былое  время  къ  на- 
шимъ  судамъ  и  защищаетъ  ихъ  отъ  незаслуженныхъ 
упрековъ. 

Обозревая  важн-ЬЁшхе  торговые  пункты  Россш  въ 
отношеши  шансовъ  ввоза,  отчетъ  Бема  прежде  всего 
останавливается  на  11ете2)бг/риь.  Нашу  столицу  онъ  не 
считаетъ  значительнымъ  пунктомъ  для  австр1йской  вы- 
возной торговли,  потому  что,  какъ  онъ  выражается,  сона 
сзади  себя  не  им'Ьетъ  достаточно  потребителей;  сосед- 
няя Финлянд1я  въ  пр^мышленномъ  и  торговомъ  отно- 
шеши представляетъ  изъ  себя  совершенный  особнякъ 
а  сЬверо-западная  Росс1я  мало  представляетъ  спроса. 
Все  д-Ьло  сосредоточивается  въ  Петербург'Ь  съ  его  на- 
селешемъ,  состоящпмъ  изъ  большого  количества  войскъ 
и  чиновниковъ,  лишь  небольшая  сравнительно  часть  ко- 
торыхъ  пользуется  значительнымъ  благосостояшемъ, 
огромное  же  большинство  чиновниковъ  вознаграладается 
ск}'дно,  и  „Петербургъ  для  экспорта  поэтому  не  пред- 
ставляетъ выдающагося  же  интереса,  и  вообще,  по  его 
мн'Ьн1ю,  сбытъ  по  составу  населешя  не  имЪетъ  тамъ  бу- 
дущагоэ .  Въ  галантерейныхъ  и  мануфактурныхъ  това- 
рахъ  въ  Петербурге.  совсЬмъ  даже  н'Ьтъ  настоящихъ 
оптовиковъ,  только  розничные  торговцы,  которые  начи- 
наютъ  входить  въ  прямыя  сношен1я  съ  заграницей,  и 
Бемъ  предостерегаетъ  своихъ  соотечественниковъ,  со- 
ветуя имъ  въ  данномъ  отношенш  наблюдать  большую 
осторожность. 

СовсЬмъ  иначе  Бемъ  относится  къ  Москвиь,  находя, 
что  ее  по  справедливости-де  руссше  называютъ  *серд- 
цемъ  Росс1и» :  здЪсь  бьется  пульсъ  купеческой  жизни, 
по  его  выражен1ю,  сильн'Ье  всего  и,  какъ  онъ  утвер- 
ждаетъ,  изображая  картину  торговой  жизни  Москвы,  въ 
своихъ  новыхъ  рядахъ  Москва  представляетъ  такой 
современный  базаръ,  которому  подобнаго  нигд-Ь  въ 
Европ'Ь  н'Ьтъ...  «Обороты  Москвы  колоссальны,  и  до- 
статочно днемъ,  въ  биржевое  время  посЬтить  «Славян- 
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скШ  Базаръ>  или  вечеромъ  *Эрмитажъ>  и  взглянуть, 
какими  роскошными  явствами  угощаетъ  крупное  мо- 
сковское купечество  своихъ  провияц1альныхъ  покупате- 
лей или  узнать  случайно  о  страшныхъ  деньгахъ,  кото- 
рыя  платятся  за  наемъ  невиднаго  амбара  или  конторы 
въ  город-Ь,  чтобы  легко  заключить  по  этимъ  симпто- 
мамъ  о  всей  прибыльности  русской  оптовой  торговли> !.. 

Одесса^  одинъ  изъ  важн'Ьйшихъ  пунктовъ  русской 
хл-Ьбиой  вывозной  торговли,  въ  тоже  время  им'Ьетъ 
обратное  съ  Петербургомъ  большое  значенге  для  ввоза  въ 
Россгю,  (то  есть,  въ  данномъ  случа'Ь  для  австрШскаго 
экспорта).  Одесса  господствуетъ  въ  торговомъ  отноше- 
нш  надъ  всей  южной  Росс1ей,  Крымомъ  и  самимъ  Кав- 
казомъ  и  «наши»,  говоритъ  Бемъ  (т.  е.  австрШсюя) 
<торговыя>  стремлешя  встр'Ьчаютъ  зд'Ьсь  наибол'Ье 
дружественный  пр1емъ>  (?!).  «Если,  продолжаетъ  онъ 
дальше,  Петербургъ  изо  всЬхъ  другихъ  городовъ  РоссШ- 
ской  пмпер1и  наибол-Ье  забрала  въ  своп  руки  н'Ьмец- 
кая  торговля  (<Ие§;1  1т  Ваппе  йез  с1еи1яс11еп  Напс1е18>), 
если  Варшава  на  первомъ  м'Ьст'Ь  опирается  на  могуще- 
ственно развившуюся  промышленность  русской  Польши 
и,  наконецъ,  Москва,  гн'Ьздилище  стараго  русскаго  духа 
съ  отт'Ьнкомъ  шовинизма  (?!)  несовсЬмъ  доступна  ино- 
странцу, то  Одесса  есть  торговый  городъ  пов'Ьйшаго 
времени  съ  отпечаткомъ  вполн'Ь  международнымъ,  на- 
селенный купечествомъ  нов-Ьйшей  формащи,  которое 
обраш,аетъ  внимайте  только  на  Ц'Ьну  и  качество  и — это 
очень  странно  звучитъ,  хотя  и  должно  быть  констати- 
ровано —  таможенно-покровительственное  развит1е  рус- 
ской промышленности  встр'Ъчаетъ  зд'Ьсь  въ  ОдессЬ 
всего  меньше  симпат1и,  нежели  во  вс'Ьхъ  другихъ  го- 
родахъ  государства>...  (!!?). 

Переходя  къ  описашю  русской  промышленности,  Бемъ 
заранее  извиняется,  что  онъ  им'Ьлъ  слишкомъ  мало 
времени  подробно  изучать  ее  и  ограничивается,  посвя- 
ш.ая   все  время   спещальной  задач-Ь   путешеств1я,    во- 
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просу  объ  экспорт'Ь,  лишь  самымъ  краткимъ  очеркомъ 
въ  общихъ  чертахъ,  «Прежде  всего,  что  поражаетъ 
иностранцевъ  при  наблюдеши  разныхъ  русскихъ  про- 
дуктовъ  и  знакомств'^  съ  ними,  это  —  недостатокъ  въ 
Россш  изобр-Ьтательности.  РусскШ  промышленникъ  про- 
сто повторяетъ  европейск1е  образцы;  но  въ  то  же  время, 
сознаетъ  Бемъ,  недостатокъ  этого  дара  изобр-Ьтатель- 
ности  зам-Ьняется  достойнымъ  удивлен1я  даромъ  подра- 
жан1я  русскаго  челов-Ька.  Все,  повидимому,  наприм'Ьръ, 
д'Ьлается  въ  Россш,  чтобы  въ  обработывающей  волок- 
нистыя  вещества  промышленности  стать  скор-Ье  на  са- 
мостоятельную ногу.  Такъ,  въ  различныхъ  школахъ  ри- 
совашя,  наприм'Ьръ  Строгановской  въ  ЛГоскв'Ь,  образу- 
ются прекрасные  рисовальщики,  какъ  я  самъ  убедился, 
зам'Ьчаетъ  Бемъ,  изъ  ихъ  экзаменныхъ  работъ,  но  они 
въ  дальн'Ьйшей  фабричной  практик'Ь  превращаются  въ 
простыхъ  кошистовъ  иностранныхъ  образцовъ»  . 

Зат'Ьмъ  отчетъ  Бема  Д'Ьлаетъ  б'Ьглый  очеркъ,  впро- 
чемъ,  вполн-Ь  удовлетворительный  для  его  ц^Ьлей,  раз- 
витая русской  промышленности  и  приводитъ  фабрич- 
ную статистику,  обращая  особенное  вниман1е  на  раз- 
М'Ьръ  заработной  платы.  «Ба  результшть  продолжи- 
тельной покровительственной  системы,  признаетъ  Бемъ, 
получается  быстрый  ростъ  русской  промышленности,  спе- 
ц1ально  н'Ькоторыхъ  отраслей  ея.  Въ  хлопчатобумаж- 
ныхъ  товарахъ  иностранные  промышленники  навсегда 
потеряли  руссшй  рынокъ.  Ц'Ьны  русскихъ  хлопчато-бу- 
мажныхъ  произведенШ  вполн-Ь  соотв-Ьтствуготъ  нашимъ, 
такъ  что  мы  им'Ьемъ  еще  фрахтъ,  пошлину  и  иные  ра- 
сходы противъ  себя.  Ничего  при  такихъ  обстоятель- 
ствахъ  н-Ьтъ  удивительнаго,  что  Росс1я  им'Ьетъ  свыше 
6  милл1оновъ  веретенъ  и  почти  200  тысячъ  ткацкихъ 
станковъ».  Какъ  прим1эръ  процв-Ьтатя  русскихъ  бу- 
мажныхъ  фабрикъ,  онъ  приводитъ  акцшнерное  обще- 
ство Саввы  Морозова,  которое  при  5  миллхонахъ  акц1о- 
нернаго  капитала  и  4  миллхонахъ  запаснаго,    дало   въ 
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1893  году,  чистой  прибыли  бол-Ье  трехъ  милл1оновъ 
рублей.. . 

Усп-Ьхамъ  хлопчато-бумажной  промышленности  въ 
Росс1И  много  способствуетъ,  по  его  мн'Ьнхю,  пользоваше 
среднеаз1атскимъ  хлопкомъ,  улучшенхе  его  качества  и 
возрастан1е  количества.  Бемъ  пророчитъ,  что  со  време- 
немъ  возмолшо,  что  Росс1'я  если  не  будетъ  сама  выво- 
зить хлопокъ,  то  во  всякомъ  случа'Ь  не  будетъ  пере- 
рабатывать чужого  хлопка,  а  пользоваться  своимъ  соб- 
ственнымъ,  что  произведетъ  громадное  вл1ян1е  на  хлоп- 
чато-бумажные  рынки  всего  м1ра. 

Дал'Ье  сл-Ьдуетъ  важн^.йшая  для  австр1йцевъ  практи- 
ческая часть  отчета  Бема,  стоившая  ему  нав'Ьрное  наи- 
большаго  труда,  разспросовъ  и  справокъ,  а  именно:  онъ 
статья  за  статьей  таможеннаго  тарифа  перебираетъ  всЬ 
товары  австр1йскаго  вывоза,  обсуждая  шансы  сбыта  ихъ 
въ  Россш  сообразно  степени  производства  и  спросу  на 
каждый  отд-Ьльный  продуктъ,  а  также  конкуренцш  дру- 
гихъ  странъ.  Не  приводя  этихъ  страницъ  труда  Бема, 
имЪющихъ,  впрочемъ,  огромную  практическую  важность, 
зам'Ьтимъ  только,  что  въ  своемъ  перечислеши  онъ  не 
разъ  вынужденъ  отм-Ьтить  уси-Ьхи  русской  промышлен- 
ности и  поставить  крестъ  на  иностранномъ  ввоз'Ь  со- 
отв'Ьтствуюи1;аго  товара.  Такъ,  наприм'Ьръ,  онъ  зам'Ьчаетъ 
о  косметическихъ  товарахъ  и  парфюмерныхъ,  которые, 
по  его  словамъ,  Росс1я  производитъ  такъ  хорошо,  что 
австрШская  конкуренцхя  невозможна  уже  по  качеству 
и  ц'Ьн'Ъ  продукта;  одинаково  и  въ  хлопчато-бумажномъ 
и  полотняномъ  д'ЬлЪ  и  въ  изд'Ьл1яхъ  каучуковыхъ  и 
гуттаперчевыхъ;  точно  также  башмачный  и  сапожный 
товаръ,  за  исключен1емъ  высокаго  сорта  дамскихъ  баш- 
маковъ,  экипажи  за  исключеп1емъ  нЪкоторыхъ  сортовъ, 
сахаръ  и  спиртъ  не  могутъ  разсчитывать  на  ввозъ  въ 
Росс110  по  качеству  и  по  цЪн'Ь  и  т.  д.  Зат'Ьмъ  н-Ькото- 
рые  товары,  производство  которыхъ  стоитъ  весьма  низко 
(какъ,  наприм-Ьръ,  пиво,  по  словамъ  Бема,  во  всей  Рос- 
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сш  дурного  качества)  невозможны  для  ввоза  всл'Ьдств1е 
высоты  тарифа.  Зато  дал-бе  опъ  приводитъ  длинн15Й- 
шШ  списокъ  разнообразн'Ьйшихъ  австрШскртхъ  това- 
ровъ,  ввозъ  которыхъ  желателенъ  п  вполп'Ь  возможенъ 
(т. -е.  допускается  существующей  высотой  тарифа);  при 
чемъ  некоторые  изъ  подобныхъ  товаровъ  составляютъ 
уже  издавна  предметъ  австр1йскаго  вывоза  въ  Россш, 
вывозъ  я-ге  многихъ  другпхъ  безъ  всякаго  основанхя 
мало  практикуется  австр1йцами  и  Бе]\1ъ  настоятельно, 
въ  томъ  или  другомъ  случа'Ь,  сов1ьтуетъ  соотечествеп- 
никамъ  обратить  вниман1е  и  усилить  этотъ  сбытъ,  суля 
прямо  хорошую  продажу  въ  Росс1ю  съ  хорошими  ц^ь- 
нами  (гесЫ  §и1  уегкаиШсЬ).  Наконецъ,  въ  н'Ькоторыхъ 
товарахъ,  наприм^ръ  разныхъ  сортахъ  жел'Ьза,  Бемъ 
собол-Ьзнуетъ  о  сильной  конкуренц1и  нЪмцевъ,  крЪпко 
де  захватившихъ  русск1й  рынокъ  въ  свои  руки,  и  сов'Ь- 
туетъ  подвергнуть  этотъ  вопросъ  (т. -е.  о  русскомъ  же- 
Л'Ьзномъ  рынк'Ё)  спец1альному  пзученш,  дабы  им'Ьть 
шансы  въ  соперничеств-Ь  съ  Герман1ей  „под'Ьлить  наши 
ризы"... 

Пропуская  страницы  отчета,  посвященныя  описан110 
нашпхъ  ярмарокъ,  для  насъ,  русскнхъ,  не  представляю- 
щихъ  новаго,  перейдемъ  къ  заключительной  части  его 
изсл'Ьдован1я,  гд'Ь  онъ  рисуетъ  программу  д-Ьятельности 
будущаго  для  австрШсьшхъ  торговцевъ  и  промышлен- 
никовъ.  Прежде  всего  онъ  напоминаетъ,  что  Россхя 
всл'Ьдствхе  уже  своихъ  размЪровъ  и  быстраго  роста 
населешя  представляетъ  такой  обширный  рынокъ  для 
сбыта,  что  русская  импер1я  не  есть  уже  больше  страна, 
а  скор'Ье  ц'Ьлая  часть  св^та,  занимающая  седьмую  часть 
всей  земной  поверхности.. ,, следовательно  стоитъ  поду- 
мать и  поработать,  какъ  наилучше  получить  м^сто  на 
этомъ  рынк'Ь'*;  его  отчетъ,  по  мнЪнхю  автора,  представ- 
ляетъ лишь  легкую  справку  по  отношен1ю  къ  торговл'Ь 
Россш,  необходимо  ее  доиолнить  бол-Ье  спец1альными 
нзсл'Ьдован1ями,  ч'Ьмъ  должны  заняться  уже  отдельные 
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промышленники.  Они  должны  на  свой  счетъ  предпри- 
нять посылку  н'Ьсколькихъ  опытныхъ  лицъ  въ  Россш 
для  изучен1я  каждаго  отд'Ъльнаго  вида  ввознаго  то- 
вара, пригодности  его  къ  конкуренцш,  господствую- 
щаго  въ  Росс1и  вкуса  и  всЬхъ  вообще  требовашП  рус- 
скаго  покупателя.  ,,Передъ  всЬмъ  другимъ,  по  его  мн-Ь- 
б1ю,  желательно,  чтобы^  не  довольствуясь  даже  посыл- 
кой довЪренныхъ,  сами  П1ефы  разныхъ  производствъ, 
заинтересованные  въ  русскомъ  рынк'Ь,  хотя  бы  разъ 
про'Ьхали  сами  туда  и  составили  представленхе  объ 
этомъ  обширномъ  государств'Ь,  которое  совершенно  не- 
правильно, зам1зчаетъ  онъ,  мног1е  у  насъ  привыкли 
считать  чуть  ли  не  дикой  пустыней ^^  (!?). 

ЗатЪмъ,  сов'Ьтуя  австрШскимъ  промышленнпкамъ 
болЪе  ознакомиться  съ  русскимъ  рынкомъ,  Бемъ  въ  то 
же  время,  однако,  указываетъ  на  безполезность  или  не- 
достаточность однихъ  лишь  единичныхъ  усилШ  для 
того,  чтобы  завоевать  въ  торговомъ  смысл-Ь  такой  ц'Ьн- 
ный  рынокъ,  какъ  русскШ  „Русск1йчелов11КЪ",  по  его 
мн'Ьнш,  „очень  консервативенъ  въ  своихъ  торговыхъ 
отношен1яхъ,  и  трудно  вытеснить  поэтому  его  преж- 
няго  поставщика,  но  зат'Ьмъ,  ]  азъ  это  удалось,  можно 
разсчитывать  на  него,  какъ  на  в'Ьрнаго  и  постояннаго 
покупателя.  Разумеется,  надо  запастись  выдержкой  и 
терп'Ьн1емъ  и  не  ожидать  въ  трудномъ  д'Ьл'Ь  ско- 
раго  выигрыша"'.  Въ  конц-Ь  концовъ  Бемъ  предла- 
гаетъ  австрШскимъ  прол1ышленникамъ  и  торговцамъ 
сообгца  заняться  вопросомъ  пргобргьтенгя  совлтстмыми  уси- 
льями русскаго  рьшка\  для  достижен1я  этой  ц'Ьли  онъ 
сов'Ьтуетъ  соединиться  нЪсколькимъ  не  конкурирую- 
щимъ  другъ  съ  другомъ  фирмамъ,  чтобы  прхискать  въ 
Россш  общаго  агента,  а  при  нвмъ,  послать  на  общШ 
же  счетъ,  по  н-Ьсколько  путешественниковъ  —  прика- 
щиковъ,  которые  будутъ  разъ-Ьзжать  по  стран'Ь,  зна- 
комиться и  завязывать  связи  съ  покупателями,  изучая 
ихъ  вкусъ.  Все  это  онъ  совЪтуетъ  сд'Ьлать  безъ  всякаъо 
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шума,  скромно,  безъ  особой  помпы,  которая  можетъ 
только  повредить  Д'Ьлу.  Въ  случа-Ь  сочувств1я  къ  его 
предложетю  со  стороны  Экспортнаго  клуба  ЮлШ  Бемъ 
предложилъ  устроить  такъ  называемый  сопзогИит,  или, 
какъ  его  просто  перевелъ  бельпйскШ  делагатъ  Малис- 
саръ,  изсл'ЬдовавшШ  почти  одновременно  со  мной  т'Ь 
же  вопросы,  „ЗупсИса!;  роиг  Гехрог1аиоп  уегз  1а  Ки881е". 
На  первыхъ  порахъ  существоБан1я  этого  синдиката, 
Бемъ  рекомеядовалъ  устрорхть  по  его  плану  агентуры 
сначала  въ  трехъ  пунктахъ  нашего  отечества — ОдессЪ, 
Москв-Ь  и  Варшаве,  при  чемъ  онъ  выражалъ  готовность 
въ  случа'Ь  соглас1Я  на  его  планъ,  указать  поименно 
лицъ,  пригодныхъ  для  этой  роли,  а  также  представить 
и  денежную  см'Ьту  необходимыхъ  для  того  расходовъ. 
Отчетъ  ВЪнскаго  торговаго  музея  за  1894  годъ  за- 
являетъ  категорически,  что  Экспортный  клубъ  вполн'Ь 
согласился  и  принялъ  предложен1е  Бема  относительно 
Росс1и  и  съ  утверягден1я  дирекцш  музея  постановилъ 
немедленно  приступить  къ  осуществленш  его  мысли 
или  устройству  синдиката  или  „союза  для  вывоза  въ  Рос- 
сгю"  (СопзогИит  Шг  с1еп  Ехрог!;  пасЬ  Киззкпс!).  Мнопя 
солидныя  австр1йск1я  торгово-промышленный  фирмы 
заявили  немедленно  свое  желан1е  принять  учаспе  въ 
такомъ  согозтЬ,  онъ  уже  формально  составился  по  ука- 
затямъ  Бема  и  еще  въ  декабр-Ь  1894  года  дов-Ьренныя 
лица  должны  были  отправиться  въ  Росс1ю,  чтобы  осно- 
вать агентуры  въ  назначенныхъ  Бемомъ  трехъ  пунк- 
тахъ и  открыть  д'Ьйств1я,  по  выражешю  Бема,  <совмгь- 
стной  обработки  русскаю  ^ыш^'а— «^етешбате  ВеагЬеПип^ 
с1е8  ги8818сЬеп  Магк1:е8»   ^). 


^■)  Смотри: 

УеНтиИси.  ВегхсЬ!;  иЪег  сИе  1т  АиГ1га§е  йез  Ехрог{;с1иЪ  1т  К.  К. 
Оез^егг.  Напс1е18-Ми8еит  паск  Еи881ап(1  ип1егпоттепе  1пГогтайопз- 
Ке18е.  Уоп  ^и^^и^  Викт.  ЛМеп,  1894. 
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Кратко  изложенные  нами  отрывки  изъ  отчета  г. 
Юл1я  Бема  важны  не  потому,  конечно,  чтобы  это  из- 
сл'Ьдованхе  не  им'Ъло  своихъ  слабыхъ  сторонъ  или  да- 
я^е  прямыхъ  ошибокъ  или  преувеличешй,  вполн-Ь  воз- 
можныхъ  и  извинительныхъ  при  краткости  времени  пре- 
быван1я  иностранца  въРосс1и,  отчетъБема  весьма  важенъ 
для  характеристики  также  самого  В'Ьнскаго  музея,  насъ 
интересующаго,какъ  стремлеше  государственной  власти 
въ  Австр1и,  призвавшей  на  помощь  обществеоную  и  лич- 
ную иниц1ативу  въ  этомъ  учреждены!,  сделать  все  наи- 
возможное для  П0ДПЯТ1Я  и  усп'Ьховъ  сбыта  продуктовъ 
своей  промышленности  и  торговли.  По  справедливому 
выражешю  того  же  самаго  10л]'я  Бема  въ  бес^дЪ  со 
мною  въ  1895  году  при  посЬщенхи  этого  Торговаго 
музея,  ^^Впнскгй  торговый  музей  является  лучшимъ  ука- 
зателемъ,  совгьтчикомъ  и  помотникомъ  нашихъ  (т.  е.  авст- 
рШскихъ)  П2юизеогЫтелей  и  торговцевъ^^.. 

Добавимъ  къ  этому,  что  для  указанныхъ  интересовъ 
Австр1я,  или  даже  точн-Ье  В-Ьна  им-Ьеть  вовсе  не  одинъ 
только  11апс1е18ти8еит,  а  еще  несколько  сродныхъ  учре- 
ждешй:  такъ,  во-первыхъ,  Ехрог1-Уеге1п,  то  есть  частное 
экспортное  обшество,  имевшее  прежде  обширный  складъ 
товарныхъ  образцовъ,  нынЪ  закрытый  и  съ  деятель- 
ностью котораго  мы  познакомимся  дал1зе,  въ  четвер- 
той глав-Ь  нашей  книги;  во-вторыхъ  —  другое  справоч- 
ное бюро  помимо  находящагося  при  торговомъ  музе-Ь, 
им'Ьющееся  при  Ы^нской  торговой  палат'Ь,  съ  кото- 
рымъ  мы  не  усп-^ли  лично  познакомиться.  БельгШск1й 
делегатъ  Малиссаръ  такъ  описываетъ  задачи  этого 
бюро,  схож1я  съ  т-Ьми,  которыя  им-Ьютъ  м'Ьсто  и  въ 
ВЪнскомъ  торговомъ  музе-Ь  и  въ  Брюссельскомъ  въ 
ихъ  справочныхъ  бюро: 


а  также: 

К.  К.  Ое81егг.  Напёе18-Ми8еит.ВепсЫап  (Не  Сгепега1-Уег8атт1ип^. 
1893—94.  Стр.  5,  6  и  Ма1шаН:  М  и  8  ё  е  8  с  о  т  т  е  г  с  1  а  и  х,  стр.  16. 


В-БНСКШ   ТОРГОВЫЙ    МУЗЕЙ.  95 

1)  Снабя^ать  св^ЬдЪшями  о  кредитоспособности  ино- 
странныхъ  фпрмъ. 

2)  Подвергать  гласности  сообщешя  касательно  банк- 
ротствъ,  происходящихъ  въ  странахъ  заморскихъ  и  на 
Восток'Ь. 

о)  Указывать  на  пностранныхъ  пов'Ьренныхъ  для  взи- 
машя  запоздалыхъ  долговъ  или  для  представительства 
заинтересовапныхъ  лицъ  въ  процессахъ  и  случаяхъ 
банкротства. 

4)  Сл-Ьдить  за  д-Ьятельностью  изв'Ьстнаго  рода  фирмъ 
на  иностранныхъ  рынкахъ. 

Справки  по  вопросамъ  о  кредитоспособности  до- 
ставляются торговой  камер'Ь  конфнденц1ально  черезъ 
австро-венгерскихъ  консуловъ  и  иныхъ  представите- 
лей и  австрШскхе  негоц1анты  платятъ  камер'Ь  неболь- 
шое вознаграждец1е  за  доставленное  св'Ьд'Ьнге  ^).  Не- 
сомн'Ьнно  во  всякомъ  случа'Ь,  что  св'Ьд1эН1я  о  кредито- 
способности, по  ихъ  щекотливости  и  отв'Ьтственности, 
доставляются  этимъ  справочнымъ  бюро  такъ  5ке,  какъ  на- 
прим'Ьръ,  и  Брюссельскимъ  музеемъ,  лишь  въ  исклю- 
чительныхъ  случаяхъ,  когда  почему-лпбо  является  не- 
достаточными или  неудовлетворительными  частныя 
справочныя  бюро  о  кредитоспособности,  такъ  называе- 
мый АиькипЙзЬигеаи  или  АизкипЙе!,  которымъ  дальше 
будетъ  посвяпдена  у  насъ  особая  глава.  Не  надо  забы- 
вать такягс,  что  въ  Константинополь  съ  1874  года  су- 
ществуетъ  самостоятельная  австр1йская  торговая  па- 
лата, которая  нав'Ьрное  и  помогаетъ  своимъ  торговцамъ 
въ  подобныхъ  случаяхъ. 

Наконецъ,  въ  В'Ьн'Ь  существуетъ  четвертое  учрежде- 
ше,  имеющее  такя^е  прямое  отношен1е  къ  экспортной 
торговле),  это  такъ  называемый  «Уегет  Ое81егге1сЫ8сЬег 
6го88тск1ь1пе11ег>  (Союзъ    австр1йскихъ    фабрикантовъ), 


1)  31аИ$8аН.  стр.  17  и  18. 
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занимающ1йся  всЬми  интересами  промышленниковъ,  а 
въ  числ'Ь  ихъ,  конечно,  важн'Ьйшимъ  —  вопросомъ  о 
сбыт^  или  вывоз!..  Клубъ  этотъ  издаетъ  свой  журналъ 
МШЬеИап^еп  (1ез  1пс1и51;пе11еп  С1иЪ  подъ  редакц1ей  изв'Ь- 
стнаго  въ  Австрш  экономиста  Густава  Раунига  (Каиш^^). 
Журналъ  этотъ  посвящаетъ  много  м-Ьста  вопросамъ  о 
сбыт-Ь.  Такъ,  наприм'Ьръ,  ц'Ьлый  Л»  34  отъ  11  Октября 
1895  года  спец1ально  посвященъ  былъ  большому  ста- 
тистическому анкету  Раунига  о  всем1рной  торговл-Ь 
какъ  ввоза,  такъ  и  вывоза,  съ  переводомъ  всЬхъ  де- 
нежныхъ  единицъ  на  золотой  австр1йск1й  гульденъ. 

Итого  следовательно  въ  одной  В'Ьн'Ь  существуетъ 
цЪлыхъ  четыре  учреждешя,  имЪющихъ  одну  главную 
цЪль — сбытъ  австр1йскихъ  промышленныхъ  произведе- 
шй  за  границу  (Торговый  музей,  Экспортный  союзъ, 
разбираемый  въ  4  глав!,  нашей  книги,  Экспортный  клубъ 
и  Союзъ  австр1йскихъ  фабрикантовъ). 


ГЛАВА  ТРЕТЬЯ. 

Лондонек1Й  Имперек1Й  Инетитутъ  (1трег1а1  ЬгзИкгке). 
— И.стор1я  его  основания  и  нацхонально-патрютичесгая  поводы  къ 
тому:  общенародный  пожертвован1я.— Программа  занят1й  на  м'Ьсяцъ: 
скудное  внутреннее  содержанхе  и  характеръ  увеселительнаго  клуба, 
чуждаго  истиннымъ  пнтересамъ  нац1ональной  торговли.  —  В  е  н- 
герек1Й  торговый  музей  въ  Б  у  да  -  Пеш  т'Ь.—Исторхя 
его  основан1я,  его  уставы  и  правила,  практическая  торговая  д-Ья- 
тельность  и  ея  результаты. — 0рганизац1я  Справочнаго  Бюро  и  опи- 
сан1е  прочихъ  учрежден1й  музея  въ  Венгрии  для  поощрен1Я  сбыта 
на  Востокъ. — Торговые   музеи   въ   Италхи,    Швецш,    Франции  и  др. 

странахъ. 

Въ  предшествующихъ  главахъ  мы  познакомились  съ 
организащей  и  д-Ьятельностью  двухъ  стар'Ьйшихъ  тор- 
говыхъ  музеевъ  въ  Европ'Ь,  достоинство  и  заслуги  ко- 
торыхъ  на  пользу  своей  родной  промышленности  и  тор- 
говли являются  повсюду  общепризнанными.  Перейдемъ 
къ  ознакомлен1ю  съ  наиболее  юнымъ  изъ  всЬхъ  учреж- 
ден1й  подобнаго  рода  и,  судя  по  началу,  несмотря  на 
большая  матер1альныя  затраты,  едва-ли  особенно  удач- 
нымъ  музеемъ  этого  рода — мы  разумЪемъ  такъ  назы- 
ваемый „Лондонск1й  Имперск1й  Инетитутъ ^^  (ТЬе  1тре- 
па1  11181ии1е  о^"  Шс  11п11ес1  Кш^с1от,  ^Ье  Со1о1пе8  апс1  1псИа), 
заложенный  всего  въ  1887  г.,  а  открывш1й  д'Ьйств1я 
лишь  въ  1892  году.  Истор1я  этого  музея  такова:  въ 
1886  году  происходила  въ  Лондон1ь  Колошальная  и 
Инд-Ьйская  выставка,   которая   произвела  сильное  впе- 
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чатл'Ьше  своими  богатыми  коллекщями  какъ  естествен- 
ныхъ  продуктовъ,такъ  промышленныхъ  и  художествен- 
ныхъ  произведенШ.  Принцъ  ВельскШ,  насл'ЬдникъБрн- 
танскаго  престола,  покровитель  этой  выставки,  выра- 
зилъ  мысль  о  желательности,  въ  интересахъ  Брпташи, 
превратить  такую  выставку  въ  постоянный  институтъ 
п,  какъ  вн'Ьшнее  выражеше  процв'Ьтан1я  и  благополу- 
ч1я  Британской  имперш,  такая  выставка  или  музей  со- 
ставила бы  П0ДХ0ДЯЩ1Й  нац1ональный  памятвикъ  для 
пятидесятнл'Ьтняго  ю^>илея  царствован1я  его  август'Ьй- 
шей  матери  королевы  Викторхи,  который  долженъ  былъ 
праздноваться  годъ  спустя,  то-есть  въ  1887  г.  Мысль 
эта  встр-Ьтила  полное  сочувств1е  брнтанскаго  народа, 
и  спещально  въ  оффиц1альныхъ  кру.жкахъ,  и  немед- 
ленно былъ  основанъ  комитетъ  организац1и  музея  изъ 
наибол'Ье  видныхъ  и  вл1ятельныхъ  лицъ  англ1йскаго 
общества,  какъ  аристократш,  такъ  и  денежныхъ 
кружковъ. 

Организац1онный  комитетъ  выработалъ  общ1й  планъ 
основашя  Имперскаго  Института  и  принялъ  столь  энер- 
гичныя  мЪры  для  открыт1я  народной  подписки  въ 
пользу  этого  нацгональнаго  памятника,  что  уже  къ  концу 
сл1ьдующаго  года  (1887)  подписка  достигла  до  крупной 
цифры  350,000  ф.  ст.,  и  предпр1ят1е  можно  было  считать 
обезпеченпымъ.  Подписные  листы,  разсылаемые  по 
стран'Ь  и  по  колон1ямъ,  заключали  въ  себ-Ь  самыя  раз- 
нообразныя  пожертвовашя  — отъ  десяти  тысячъ  фунтовъ 
и  до  одного  пенни — отъ  лицъ  самаго  различпаго  иму- 
щественнаго  положен1я,  58  пожертвованШ  заключали  въ 
себ'Ё  по  500  ф.  и  выше;  рядомъ  съ  частными  впрочемъ 
были  и  крупныя  оффищальныя  пожертвован1я  въ  от- 
д'Ёльныхъколон1яхъ:  правительство  Канады,  наприм'Ьръ, 
подписало  20000  фунтовъ  стерл.  изъ  государственныхъ 
средствъ.  Въ  1893  году  сумма  пожертвованШ  прево- 
сходила уже  400,000  фунтовъ,  изъ  которыхъ  большая 
часть  употреблена  была  на  постройку  роскошнаго  здашя 
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Института,  а  141,000  оставлены  какъ  постоянный  капи- 
таль для  содеря«ан1я  Института  въ  будущемъ,  и  капи- 
таль этотъ  отданъ  на  сохранен1е  тремъ  избраннымъ 
попечителямъ  учреждев1я  (герцогъ  Файфъ,  графъ  Гоз- 
бери  и  лордъ  Гершель). 

ЗатЪмъ  быль  выработанъ  подробный  планъ  устрой- 
ства музея;  4  1юня  1887  г.  происходила  при  участш 
самой  королевы  закладка  Института,  а  въ  1892  г.  уже 
мало-по-малу  отгфылась  д'Ьятельность  новаго  учрежде- 
шя.  Для  завЪдыванхя  и  управлешя  и  вообще  исполне- 
шя  его  задачь  введена  весьма  многочисленная  и  пышная 
организац1я,  частью  по  назначетю  самой  королевы, 
частью  —  постояннаго  президента  Института,  насл'Ьд- 
наго  принца  Вельскаго.  Весь  составь  админнстрац1п, 
конечно,  вь  большинств'Ь  случаевъ  номинальный,  заклю- 
чаеть  вь  себ'Ь  не  мен'Ье  ста  двадцати  мяшг*  (12г>)  чело- 
в'Ькь:  12  такь  называемыхь  правителей  или  губерна- 
торовъ  (^о\егпог8)  исключительно  изь  лордовъ,  назна- 
чены королевой,  7  челов'Ькъ  назначены  президентомъ 
или  принцемь  Вельскимъ  и  8  зам'Ьняющихъ  ихъ  дол- 
жность; несколько  десятковь  такихъ  же  членовь  на- 
значены правительствами  Индпх  и  разныхь  колонШ, 
затЪмъ  избранные  члены  отъ  различныхь  м1ьстностей 
Англ1и  и  оть  всЬхь  торговыхь  палать^  оть  различныхь 
промышленныхь  и  торговыхь  ассощацШ.  ЗатЪмъ  имЪетъ 
м'Ьсто  не  мен-Ье  многолюдный  ^^исполнительный  сов'Ьтъ^^ 
(ЕхесиИув  Соипс11)  подь  предсЬдательствомь  лорда  Гер- 
шеля  и,  наконець,  такь  называемый  „исполнительный 
штабь"  то-есть  уже  настоящее  правлете  подь  предсЬ- 
дательствомъ  директора,  баронета  Фридерика  Абель  и 
помощника  его,  сэра  Сомерсета  Вайна  (У1пе),  которое 
состоить  вь  свою  очередь  изь  четырехь  отд'ЬленШ.  Въ 
заключете  во  всЪхь  важп1ьйп1ихъ  колошяхь  им'Ьются 
агенты — корреспонденты  Института. 

Лондонск1й  ИмперскШ  Институть  представляетъ  со- 
бой несомн'Ьнно  одно  изь  красив-Ьйшихь  и  роскошн-Ьй- 
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шпхъ  здашй  Лондона,  одна  постройка  котораго  погло- 
тила огромную  цифру  въ  300000  ф.  стерл.  (около  о72 
мил.  рублей).  Три  башни,  одна  огромной  высоты, 
господствуютъ  надъ  богатымъ  дворцомъ  и  уже  издали 
производятъ  сильный  эффектъ.  Здан1е  занимаетъ  обшир- 
ную площадь  и  кром-Ь  главной  постройки  множество 
боковыхъ— частью  соединенныхъ  галлереями.  Каждая 
изъ  многочисленныхъ  британскихъ  колоши  им-Ьеть 
зд'Ьсь  свое  спец1альное  м-Ьсто  и,  сверхъ  того,  остав- 
ленъ  рядъ  большихъ  комнатъ  для  временныхъ  выста- 
Бокъ.  Два  сада,  отд-Ьленные  частью  здашя,  съ  местами 
для  музыки  и  фонтанами  предназначены  для  увеселе- 
шй.  Первый  этажъ  огромнаго  здашя  и  часть  другихъ 
этажей  отведены  впрочемъ  для  разнообразныхъ  цЪлей, 
въ  распоряжен1е  членовъ  Общества,  которые  въ  зна- 
чительной степени  являются  какъ  бы  хозяевами  всего 
учрежден1я. 

0рганизац1я  Института    опред'Ьлена   въ  общихъ  чер- 
тахъ  организацюннымъ  комитетолгь  въ  декабре  1887  г. 
Согласно  этому  плану,  галлереи    здап1я  должны    были 
являться  живымъ  изображешемъ  матерхальныхъ  источ- 
никовъ  Британской  имперш  и  состояшя  ея  промышлен- 
ности и  торговли.  Повременамъ  должны  быть  органи- 
зованы выставки  колон1альныхъ  и  инд'Ьйскихъ  продук- 
товъ  и  спец1альныхъ  впдовъ  промышленности.  Коллек- 
ц1и  должны  быть  такимъ  образомъ  устроены  пописаны, 
чтобы  доставить    вполн-Ь   научно-В'Ьрныя   практическ1я 
и  торговыя    св'Ьд'Ьшя,  •  относящ1яся    къ    источникамъ, 
природЪ,  услов1ямъ    производства   какъ  хорошо  изв'Ь- 
стныхъ  естественныхъ  продуктовъ,  такъ  и  тЪхъ,  кото- 
рыхъ    промышлеино-торговая   ценность    еще    требуетъ 
своего  развит1я  и  признан1я.  „Ц'Ьль  Имперскаго  Инсти- 
тута, согласно  этому    первоначальному   плану,     долж- 
на   заключаться     въ    томъ,  чтобы   съ    помощью  всЬхъ 
подобныхъ   коллекцШ,  своихъ    бпбл1отекъ,   читальнаго 
зала  и  публичныхъ  чтенШ  сд-Ьлать  его  центромъ  добы- 
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вашя  и  распространен1я  разныхъ  знан1й  и  св'Ьд'Ьн1й, 
относящихся  къ  естественнымъ  п  промышленнымъ 
псточникамъ,  къ  ремесламъ  и  фабрикамъ  и  къ  торговл'Ь 
всей  Импер1и-  Пнститутъ  долженъ  облегчить  для  всЬхъ 
классовъ  народа  прхобр'Ьтеше  практнческихъ  знанШ, 
касающихся  какъ  изв'Ьстныхъ  ул^е,  такъ  и  новыхъ  про- 
дуктовъ,  всякихъ  изобр'Ьтешй  и  промышленныхъ  усо- 
вершенствовашй,  сд'Ьланныхъ  какъ  дома,  то-есть  въ 
Англит,  такъ  и  въ  колон1яхъ  и  за  границей.  Мануфак- 
турпстъ,  купецъ  и  ремесленникъ  въ  состоянти  будутъ 
черезъ  посредство  Института  получать  образцы  новыхъ 
колон1альныхъ  п  инд'Ьйскихъ  продуктовъ  и,  сверхъ 
того,  Пнститутъ  посредствомъ  м'Ьстныхъ  выставокъ 
свопхъ  коллекц1й,  библ1отекъ,  организации  чтенШ  и 
зас1ьдан1й  какъ  въ  своемъ  зданш.  такъ  и  въ  разныхъ 
проьинц1альныхъ  центрахъ  и  своимъ  сод'Ьйств1емъ  М'Ь- 
стнымъ  торговымъ  и  промышленнымъ  музеямъ,  будетъ 
поддерживать  постоянный  т-Ьсный  союзъ  между  собой 
и  всЬми  главными  пунктами  торговли  и  промышлен- 
ности всего  Соединеннаго  Королевства  Великобританш'*. 
Королевская  харт1я,  которой  утверждено  основаше 
Имперскаго  Института,  гораздо  точн1зе  и  подробн'Ье 
опредЪляетъ  задачи  будущаго  учреждешя  следующи- 
ми восемью  пунктами. 

1)  „Составлеше  и  выставка  коллекщй,  представляю- 
щихъ  важн-Ьйште  сырые  матерьялы  и  мануфактурные 
продукты  Импер1и  п  другихъ  странъ,такимъ  образомъ 
выбираемые,  чтобы  иллюстрировать  ходъ  землед^льче- 
скаго,  промышленааго  и  торговаго  прогресса  Имперш 
и  сравнительныхъ  усп'Ьховъ  въ  другихъ  странахъ; 

2)  Устройство  пли  поощрен1е  торговыхъ  музеевъ, 
складовъ  образцовъ  и  справочныхъ  бюро  въ  Лондоне 
и  другихъ  частя хъ  Имиерхи; 

3)  Собиран1е  и  распространеше  такого  рода  св-ЬдЪ- 
шй,  относящихся  къ  торговл'Ь  и  промышленности,  къ 
эмиграцш  и  другимъ  ц-Ьлямъ,,  здЪсь  указаннымъ,  как1я 
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только  могутъ  быть  полезны  подданнымъ  Импер1и; 

4)  Поощрен1е  промышленности  и  ремеслъ  выставками 
спец1альныхъ  отраслей  промышленности  и  торговли  и 
работъ  ремесленниковъ  и  учениковъ; 

5)  11оош;рен1е  техническаго  и  коммерческаго  образо- 
Бан1я  и  промышленнаго  искусства  и  зяашя; 

6)  Поощрен1е  систематической  колонизащи; 
7)Поощреше  всякихъ  чтешй  и  собес^Ьдовашй  въ  связи 

съ  общими  задачами  Института  и  облегчеше  торговыхъ 
и  друлгественныхъ  сношен1й  между  жителями  различ- 
ныхъ  частей  Британской  Импер1и; 

8)  Д'Ьлать  все  могущее  сод1ьйствовать  наилучшему 
выполнен1ю  вышеуказанныхъ  задачъ". 

Спрашивается  какъ  же  выполняетъ  Институтъ  свои 
главныя  задачи  и  какъ  онъ  пресл'Ьдуетъ  разнообразный 
ц'Ьли,  ему    указанныя  этимъ  д'Ьйствующимъ  уставомъ? 

Возьмемъ  для  образца  декабрь  18У5  года.  Р1мперск1й 
институтъ  заключалъ  въ  себ'Ь  въ  этомъ  м'Ьсяц'Ь  сл'Ь- 
дующ1Я  коллекц1и:  изъ  Капской  земли,  Натала,  Бе- 
чуанланда  и  Мэшоналанда,  изъ  Британской  Аме- 
рпки^  а  именно— Канады,  Бермудскихъ  острововъ, 
Вестъ-Инд1и,  Ямайки,  Фалкландскихъ  острововъ;  Бри- 
танской Австрал1и,  а  именно— Новаго  Южнаго  Валлиса, 
Виктор1и,  Южной  Австралш,  Квинсланда,  Западной 
Австралш,  Новой  Зеланд1и,  Фиджи;  изъ  Британской 
Инд]и,  изъ  Цейлона  и  другихъ  британскихъ  влад-Ьшй 
въ  Аз1и  и  наконецъ  изъ  европейскихъ  влад-Ьнхй  Вели- 
кобритан1н  — Мальты,  Гибралтара  и  Кипра.  Огромное 
большинство  продуктовъ  —  исключительно  сырье,  необ- 
ходимое для  британскихъ  мануфактуръ,  кром-Ь  неболь- 
шаго  количества  мануфактурныхъ  продуктовъ  изъ 
Инд1и  и  изъ  европейскихъ  колон1й  Великобриташи. 

По  второму  пункту  задачъ  музея  —  содЪйствш  къ 
устройству  торговыхъ  музеевъ  и  прочее,  по  краткости 
срока  своего  существован1я,  Имперск1й  Институтъ,  по- 
нятно, еш,е  ничего  не  могъ  сд-Ьлать  и  этого  ему  нельзя 
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ставить  въ  вину.  Для  того  же,  чтобы  судить  о  вы- 
полнен1и  третьяго  пункта  указанной  выше  программы, 
о  старан1яхъ  и  способахъ  распространешя  Институ- 
томъ  св^Ьд-Ьихй,  относящихся  къ  промышленности  и 
торговл'Ь,  лучше  всего  привести  офиц1альное  распре- 
д'Ьлен1е  занят1й  музея  въ  течен1е,  положимъ,  того  же 
декабря  1895  года. 

Воскресенье  1-го.  (День  рожден1я  Ея  Королевскаго  Высоче- 
ства Принцессы  Вельской).  Отъ  2  до  3  ч.  звонъ  въ  ко- 
локола и  исполнение  музыки  на  нихъ. 
Понед-Ьльникъ  2-го.  Отъ  6^2  ч.  до  8.  Табль  д'отъ:  об-Ьдъ 
Имперскаго  Института  («Ноизе»  Втпог)  въ  членскомъ 
зал-Ь. 
Среда  3-го.  Въ  6^2  ч.  «Концертный*  об'Ьдъ  (въ  Восточ- 
номъ  фойе). 

Въ  872-  Концертъ  въ  Большомъ  Зал-Ь  и  въ   10^2  **• 
вечера — въ  «Вестибюл'Ь». 
Четвергъ  5-го.  Въ    4^2  ч.    «Полуденное   чтен1е»  (АЙегпооп 
Рарег).  Вилл1ямъ  Бэръ:   «Землед'Ьл1е  и  денежное  обра- 
щен1е»  . 

Въ  2^2  ч-    годичное    собранхе  и  зат-Ьмъ    об'Ьдъ  (въ 
7  ч.)  Пащональной  ассощащи  Британскихъ  и  Ирланд- 
скихъ  мельниковъ. 
Понед'Ьльникъ  9-го.     Отъ    6^2  до  8  ч.   Табль  д'отъ:  об'Ьдъ 
Имперскаго  Института  въ  членскомъ  зал-Ь. 

Въ  8^2  ^-  лекщя  съ  иллюстращями:  Капитанъ  Отебби: 
«О  рыбоводств-Ь  въ  глубокихъ  моряхъ». 
Среда  11-го.   Въ  6^2  ч.    «Концертный»   обЬдъ. 

Въ  8^2  ч.  Концертъ  въ  большом'ь  зал-Ь  и  въ  Ю^Д  ч. 
вечеръ  въ  «Вестибюл-Ь» . 
Четвергъ  12-го.  Въ  41/2  ч.  «Полуденное  чтен1е» .  Гардингъ: 
«Британсшя  страховыя  компан1и  и  колон1альное  зако- 
нодательство» . 
Понед'Ьльникъ  16-го.  Въ  3  ч.  Р'Ьчь  лорда  Гершеля  (пре- 
зидента музея)  о  «ПрогрессЬ  д-Ьятельности  Импер- 
скаго Института» . 
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Отъ  О^г    ДО  8  ч.   Табль  д'отъ:   «Об-Ьдъ  Имперскаго 

Института». 

Въ  б^/з  ч.   Лекщя  съ  иллюстращями:    «Какъ   выво- 

дятъ  устрицъ  во  Франц1и?»  профессоръ  Гердманъ. 
Среда  18-го.    Въ  6^/^  ч.    «Концертный  об-Ьдъ» . 

Въ  В'/з  ч.    Концертъ.    Исполнители:    ЛюбителъскШ 

оркестрь  Института. 
Какъ  видно  пзъ  этого  списка  м'1Ьсячныхъ  занятШ  въ 
Инстптут'Ь,  Бзятаго  совершенно  на  удачу  ^),  такъ  какъ 
всЬ  м'Ьсяцы  бол'Ье  или  мен'Ъе  похожи  (кром-Ь  л'Ьтнихъ, 
когда  чтешя  совс^Ьмъ  прекращаются,  а  увеселешя 
продолжаются  въ  усиленномъ  разм'Ьр'Ь),  въ  обычной 
своей  д-Ьятельности  музей  не  много  времени  посвя- 
щаетъ  на  распространен1е  св'Ьд'Ьнхй  и  знан1й  по  про- 
мышленности и  торговл'Ь  и  задается  больше  на  прак- 
тике ц'Ьлями  развлечен1я,  нежели  поучен1я.  Самый  вы- 
боръ  темъ  для  чтен1я,  какъ  можно  судить  изъ  списка 
ихъ  на  разные  м'Ьсяцы,  мало  отв'Ьчаетъ  задачамъ  тор- 
говаго  музея,  кактэ,  наприм'Ьръ,  лекц1я  о  женш;инахъ 
въ  11ндш,  прочитанная  въ  январ-Ь  1895  г.,  объ  африкан- 
скихъ  прпключен1яхъ  Сейлуса  —  въ  томъ  я^е  м'Ьсяц'Ь, 
о  переселенш  птицъ,  въ  марттЬ  нын-Ьшняго  года— о  за- 
чаткахъ  австралШской  литературы  и  т.   п. 

Въ  первоначальный  планъ  Института  входило  особое 
„отд-Ьлеше  торговыхъ  св'Ьд'Ьтй"  для  распространешя 
знан1й  по  всЬмъ  вопросамъ  торгово  -  промышленнаго 
характера;  но  выполнеше  этой  задачи,  когда  ее  захо- 
тели осуществлять,  какъ  объясняетъ  управлен1е  музея 
въ  первомъ  номере  своего  журнала  ^),  потребовало  бы 
много  денегъ,  уже  безъ  тою  затраченныхъ  на  организа- 
цгю  коллекцгй  товаровъ  и  друг1я  надобности,  бол^е 
настоятельныя  по  мнешю  управлешя.  По  этому  даннаго 
отдЪленхя,   составляющаго    собственно    главную    га180п 


1)  1трепа1  1пзИиг1е  ^ои^па1.  1895,  Уо1  I  №  12.  Стр.  453. 
^)  1трег1а1  1п8и(:и1;е  ^ои^па1.  Уо1.  I  №  1.  Стр.  11. 
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■(1'ё1ге  всякаго  торговаго  музея,  до  сихъ  поръ  при  Лон- 
донскомъ  музе'Ь  не  существуетъ  и  его  зам'Ьняетъ  лишь 
издан1е,  однажды  сд'Ьланное  п  до  1897  г.  пр1остановив- 
шееся  (кром'Ь  незначптельнаго  добавлешя  къ  нему  въ 
прошломъ  году)  „Ежегодника  Имперскаго  музея"  (1т- 
рспа]  1п!^и1111е  Уеаг-Ьоок),  представляющаго  собой  книгу 
справочно-статистпческаго  характера  объ  англ1йскихъ 
колошяхъ,  довольно  подробно  составленную,  но,  при- 
нимая во  вниман1е  существоваше  въ  англШской  лите- 
ратур'Ь  такого  прекраснаго  статистическаго  сборника 
съ  однородными  же  св'Ьд'Ьн1ЯМИ,  какъ  КеШе'з:  „81а1е8- 
тап  УсагБоок^*-,  выходящаго  ежегодно  и  притомъ  съ 
данными  для  всего  мхра  и  библ1ограф1ей  каждой  страны, 
выпускъ  ежегодника  Имперскаго  Института  является 
почти  роскошью,  т'Ьмъмен'Ье  извинительною,  что  Инсти- 
тутъ  не  можетъ  поставить  во  главЪ  издан1я  лицо,  поль- 
зующееся такимъ  авторитетомъ,  какой  покойный  Фре- 
дерикъ  Мартинъ,  а  нынЪ  Кельти. 

Какъ  бы  добавлен1емъ  къ  его  ежегоднику  является 
съ  1895  года  выпускъ  Институтомъ  мЪсячнаго  жур- 
нала— 1трепа1  ХпзИийе  ^оигпа1;  но  издаше  это,  исключи- 
тельно при  томъ  фактическаго  характера,  лишено  вся- 
кпхъ  серьезныхъ  экономическихъ  статей,  которыми  на- 
прим'Ьръ,  такъ  богатъ  В'!'>нск1й  журналъ  «Вая  Напс1е18-Ми- 
5оит> ,  и  не  им-Ьотъ  въ  то  Яге  время  практическихъ  до- 
стоинствъ  лжвого  торговаго  листка,  какъ  Бюллетень 
издаваемый  при  Брюссельскомъ  музе1э  и  несомн'Ьнно 
очень  полезный  для  бельгШскихъ  промышленниковъ  и 
торговцевъ.  Укажемъ,  наприм'Ьръ  на  содеря^ан1е  посл'Ьд- 
няго  номера  1трепа1  1п8111и1е  ^ои^па1  за  августъ  1896 
года,  который  передъ  нами  леяштъ.  Во-первыхъ,  онъ 
состоитъ  изъ  такъ  называемыхъ  „общихъ  зам'Ьчашй" 
(Сгвпега!  по1;1се8),  заключающихъ  въ  себ-Ь  св'Ьд'Ьшя  о  но- 
выхъ  выборахъ  въ  члены,  пзвЪш.ешя  о  двухъ  выстав- 
кахъ  въ  1трепа1  1п8Ши1е,  безплатныхъ  для  членовъ  и 
платныхъ    для    публики:  г.  Цшилле   (йскШе)    собрате 
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древняго  оруж1я  и  второе  —  собрате  охотничьихъ  тро- 
фей и  досп'Ьховъ  герцога  Орлеанскаго  (??!).  Зат'Ьмъ  сдЪ- 
дуютъ  зам^чанхи  по  поводу  л'Ьтняго  сезона,  восхвале- 
•тя  австро-венгерскаго  оркестра,  пграющаго  въ  Инсти- 
тутЪ  въ  разные  дни  и  разныя  распоряжен1я  админи- 
страц]и  Института  о  ресторанахъ,  курительныхъ  комна- 
тахъ,  билльярдахъ  и  другихъ  подобныхъ  учрежден1яхъ 
для  членовъ  Института.  Дал^е  идутъ  четыре  руково- 
дящихъ  статьи  крайве  кратк1я  и  малосодержательныя — 
торговый  обзоръ  (соттета!  ге1го8рес1),  сельско-хозяй- 
ственный  (а^псиНига!),  финансовый  (йпапс1а])  и  рабоч1й 
обзоръ  (кЬонг  ге1;го8рес1).  Статьи  крайне  не  сложныя, 
чисто  фактическа10  характера,  безъ  всякаго  освЪщешя 
и  вообще  мен'Ье  содержательныя,  чЪмъ  как1я  мояшо 
найти  въ  любомъ  изъ  спецЫльныхъ  по  этимъ  четыремъ 
вопросамъ  журналовъ.  Кром'Ь  того  журналъ  содержитъ 
три  небольш1я  компплятивныя  статейки  по  разнымъ 
предметамъ  и  наконецъ  данныя  исключительно  спра- 
вочнаго  характера — отчеты  за  мЪсяцъ  товарныхъ  биржъ 
по  ввозу  и  вывозу,  торгово-статистечесшя  данныя  за 
посл'Ьднге  полъ-года,  выдержки  очень  кратк1я  из7  от- 
четовъ  британскихъ  консуловъ  и  торговыхъ  камеръ  и 
даже  почтовая,  телеграфная  и  зач'Ьмъто  извощичья  (?!!) 
таксы  для  Лондона  съ  ближайшими  окрестностями.  Къ 
этому  присоединяются  обширное  и  едва  ли  нужное  въ 
каждомъ  номер1ь  (очевидно,  чтобы  занять  м'Ьсто)  пере- 
числен1е  многочисленнаго  управлен1я  института  (§оуег- 
шп^  Ьо(1у),  аннонсы  или  объявлешя  о  музыкальныхъ 
удовольств1яхъ  и  даже  нумерованный  планъ  платныхъ 
М'Ьстъ  для  концертовъ!  ^). 


1)  Сверхъ  того  Имперскимъ  Инстнтутомъ  изданъ  рядъ  указан- 
ныхъ  ниже  брошюръ  о  разныхъ  сырыхъ  продуктахъ  колон^альнаго 
происхожден1я  и  случайнаго  подбора  и  содержан1я: 


№             Назван1е.  Щна. 

1.  Райаик ;     1  а 


№  Назван1е .  Ц-Ьна. 

17.  8а^^ап  апй  1п  ОИз    ...    3  (1 


2.  ГресасиапЬа 1  (1  1  18.  ^а1ар 1  (1 
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Отв'Ьчающимъ  ц-Ьлямъ  пункта  третьяго  программы 
явилось  бы  Справочное  Бюро  при  Нмперскомъ  Инсти- 
тут-Ь,  подобное  тому,  которое  им'Ьетъ  м'Ьсто  во  всЬхъ 
торговыхъ  музеяхъ;  но  и  эта  часть  (ТЬе  Епдшгу  ап(1 
1п^огта110п  ВгапсЬ)  еще  совс1ьмъ  не  организована  при 
музе^:  по  собственному  сознан1ю  управлен1я,  публик'Ь 
неизв'Ьстно  даже  о  возможности  такпхъ  справокъ  и  ни- 
какихъ  условШ  для  того  не  установлено.  Кром'Ь  того, 
какъ  видно  изъ  приводимыхъ  въ  журнал'Ь  прим'Ьровъ, 
немног1е  справки  тамъ  сд'Ьланныя,  были  совершенно 
случайны  и  до  сихъ  поръ  исключительно  письменнаго 
характера,  в'Ьроятно  улге  потому,  что  самый  ИмперскШ 
Институтъ  представляетъ  собою  учреяедеше,  вовсе  пе 
открытое  для  публики^  а  главнымъ  образомъ,  если  не 
исключительно,  лишь  для  членовъ  и  ихъ  ир1ятелей. 
По  правиламъ,  для  того  чтобы  проникнуть  во  мнопя 
изъ  отд1^лен1й  Института,  хотя  бы  это  былъ  фиктив- 
ный департаментъ  торговыхъ  св'Ьд'Ьн1й  или  даже 
об-Ьденный  залъ,  д'Ьловому  челов-Ьку  (Ьизшезз  гаап), 
необходимо  каждый  разъ  выправить  въ  бюро  учрежде- 
Н1Я  письменное  разрЪшеше  по  изв'Ьстной  форм'Ь  съ 
указашемъ  имени,  занят1я,  адреса  и  спецхальнаго  д-Ьла, 


№  Назван1е.  Ц-Ьна. 

3.  РойорЬуПит  етой!  ...  1  й. 

4.  ЗМа  йЬге 1  й 

5.  ^и1:е 1  й 

6.  Могшйа 3  (1 

7.  ТигрепИпе 3  Д 

8.  1гоп,  ЗоиШегп  В181пс1;8, 
Майгаз 3  (1 

9.  Соа1 18 

10.  А(1Ьа1;о(1а  тазка 1  й 

11.  Ыпзеей 4  (1 

12.  ВгизЬ  РхЬгез .  2  д. 

13.  СикЬ 3  й 

14.  КиЬ  (Т1ае  Соз1из) 1а 

15.  ТигреШ  (1п(11ап  ^а1ар  )  .  1  с1 

16.  Кате1а 16. 


№  Назваше .  Ц-Ьна. 

19.  М1са 2  (1 

20.  Саз^ог  ОП 6  а 

21.  01п§еПу  011 6  й 

22.  ЕазЬ      1п(11ап      \Уа1пи1; 
(А1Ы221а  ЬеЬЬек) 16. 

23.  811к     13 

24.  Огоипёпи!;    .' 3  с1 

25.  1па1а  ЕиЪЪег 3  (1 

26.  Ваг1еу 3  й 

27.  8сар81;опе 3  (1 

28.  8а1ер ,  .  .  16 

29.  СЬаиИпигга  011 3  й 

30.  В1аск\V00(^   ог  Еозелуоой 
(Ва1Ьег§1а  1а11Го11а).  ...  3  (1 
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по  которому    данное    лпцо    желаетъ  проникнуть  въ  то 
или  иное  отд-Ьденхе  (!!?)... 

Чтобы  пользоваться  свободнымъ  доступомъ  въ  Импер- 
ск1й  музей  съ  его  услугами,  выгодами,  какъ  и  удоволь- 
ств1ями,  необходимо  сд-Ьлаться  его  членомъ,  для  чего 
надо  быть  избраннымъ  и  платить  ежегодный  взносъ 
за  себя  2  ф.  ст.  и  за  жену,  если  пожелаютъ  ее 
ввести,  1  фун.  ст.  За  эту  плату  уже  членъ  не  толь- 
ко имЪетъ  въ  своемъ  расиоряжен1и  вс^Ь  учреждешя 
музея,  но  въ  исключительномъ  пользован1И  ц1ьлый  рядъ 
комнатъ  въ  различныхъ  этажахъ,  соотв^Ьтствующихъ 
обыкновенному  Лондонскому  клубу,  только  на  гораздо 
бол-Ье  выгодныхъ  услов1яхъ,  благодаря  очевидно  опла- 
т'Ь  главныхъ  издержекъ  пзъ  общественныхъ  суммъ. 
РСа^кдый  членъ  Института  прежде  всего  получаетъ  пра- 
во именоваться  таковьшъ,  прибавлять  къ  своему  имени 
соотв^ЬтствуIОщее  обозначен1е:  К.  I.  1п81.  (членъ  Импер- 
скаго  Института)  и  право  вводить  въ  Институтъ  едино- 
временно двухъ  знакомыхъ.  Почта  со  всЬми  операщя- 
ми,  телеграфъ,  телефонъ,  транспортное  отд1лен1е,  (т.  е. 
отд-Ьдете  посылокъ),  читальная  комната,  газетная  ком- 
ната, комната  для  писан1я,  залы  для  лекц1й,  туа1етныя 
комнаты,  особый  ресторанъ  и  кофейня,  садъ — все  это, 
вм'Ьст'Ь  со  всЪми  удовольств1ямн,  образцы  которыхъ 
мы  видЪли  —  къ  услугамъ  только  членовъ  даннаго 
учрежден1я  съ  ихъ  знакомыми,  а  не  общей  публики. 
Между  т'Ьмъ  учрежден1е  это  основано,  какъ  мы  вид'Ь- 
ли  не  на  частныя  средства,  а  на  общенародныя  пожерт- 
вовангя  и  д^же  частью  казенныя  деньги  и  обошлось 
Британской  имперхи  въ  общей  сложности  бол^е  четы- 
рехъ  милл1оновъ  рублей,  то  есть  такую  сумму,  которая 
нав'Ьрное  превосходитъ  стоимость  всЬхъ  европейскихъ 
торговыхъ  музеевъ,  вм'Ьст'Ь  взятыхъ,  не  принося  од- 
нако  и  десятой  части  ихъ  полезныхъ  результатовъ!.. 

Добавимъ    еще,  что   къ  Имперскому  Институту  такъ 
или  иначе  примыкаютъ  иныя  учрежден1я,  прямого  от- 
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ношешя  къ  торговл-Ь  не  им'Ьющтя— школа  новыхъ  вос- 
точныхъ  языковъ  (въ  томъ  числ'Ь  русскаго),  англо- 
русское общество,  справочная  комната  для  эмигрантовъ, 
въ  действительности  заключающая  въ  себ11  выставку 
безплатныхъ  нзданхй  Лондонскаго  лее  переселенческаго 
бюро,  даромъ  раздаваемыхъ,  безъ  возможности  сд'Ьлать 
въ  сущности  какую-нибудь  серьезную  справку  или  по- 
лучить нужныя  св'Ьд'Ьн1я  для  эмигранта. 

Вообще  Лондонсшй  Имперсгай  Инстптутъ  едва  ли 
справедливо  причисляетъ  себя  къ  категорхи  торговыхъ 
музеевъ,  какимъ  онъ  называлъ  себя  въ  ряд-Ё  статей: 
„Прототипы  Пмперскаго  Института"  (Со1ш1еграг18  оГ  1Ье 
1трег1а1  1п8111111е),  пом'Ьщенныхъ  въ  первыхъ  шести  но- 
мерахъ  своего  журнала  и  гдЪ  кратко  описываются  всЬ 
существующ1е  въ  Европ1э  д'Ьйствительно  торговые  му- 
зеи. Обратно  со  всЬми  англ1йскими  учрежден1ями  и 
т-Ьмъ,  что  мы  привыкли  въ  нихъ  видеть  и  ожидать, 
ИмперскШ  Инстптутъ  пропзводптъ  виечатл'Ьнхе  на  по- 
сетителя чего-то  д^ланнаго  на  показъ,  безжпзненнаго 
и  не  отв^чающаго  своему  прямому  назначен1ю.  Онъ 
бол^е  напоминаетъ,  по  нашему  уб^жденш,  клубъ  для 
развлечен1я  и  увеселен1я  зажиточныхъ  людей,  нежели 
серьезный  органъ  государства,  для  сод^йствхя  своей 
торговле  ^). 


1)  Повиднмому  сами  англичане  начинаютъ  смотреть  на  Имперсюй 
Институтъ,  какъ  на  учрежден1е  чуждое  истиннымъ  интересамъ  тор- 
говли. Авторъ  любопытной  статьи  въ  „ВаПу  Те1едгар11,  отъ  25  Ав- 
густа 1896  года  подъ  заглав1емъ  „Сигналь  опасности  для  торговли" 
СВап§ег-81§па1  1;о  соттегсе)  по  поводу  устроенной  при  Лондонской 
торговой  камер*  небольшой  выставки  импортныхъ  иностранныхъ 
продуктовъ  въ  н-Ькоторыя  англ1йск1я  колон1и,  д-Ёлаотъ  следующее 
предложен!е:  „Было-бы  весьма  желательно,  чтобы  эта  выставка  по- 
служила ядромъ  Торговаго  мугея  Лондонскаго  Сити.  Кто  нибудь  воз- 
разить, что  ее  следовало  бы,  пожалуй,  поместить  въ  РТмперскомъ 
Инстит.)  т'Ь,  но  говоря  откровенно,  роскошный  здан1я  этого  учрежде- 
н1я  пом-Ьщены  слишкомъ  далеко  (?!),  чтобы  сд-йлаться  м-Ёстомъ  еже- 
дневнаго  поучеы1я  Лондонскимъ  промышленникамъ  и  торговцамъ". 
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Во  многомъ  большую  разницу  отъ  Лондонскаго  Им- 
перскаго  Института  представляетъ  истор1я  и  органи- 
защя  Венгерскаго  торговаго  музея  въ  Будапешт'Ь,  воз- 
никшаго  почти  единовремевно  съ  первымъ.  Велико- 
бриташя  уже  давно  идетъ  во  глав-Ь  мануфактурныхъ 
странъ,  долго  была  поставщицей  промышленныхъ  про- 
изведенШ  для  всей  Европы,  за  иосл'ЬцЕШ  же  тридцать 
л'Ьтъ,  какъ  известно,  промышленная  гегемошя  Англш 
вм'Ёст'Ь  съ  развнт1емъ  мануфактуръ  въ  другихъ  про- 
мышленныхъ странъ,  прекратилась;  между  тЪмъ  сбытъ 
ея  товаровъ  вм'Ьст'Ь  съ  ростомъ  населешя  и  развит!- 
емъ  самой  индустр1и  долженъ  былъ  расширяться  и 
увеличиваться  На  м-Ьсто  Европы  главнымъ  рынкомъ 
для  этихъ  произведен1й  явились  страны  заморск1я  и 
между  прочимъ  мног1я  собственный  колон1и  Англ1и, 
разбросанныя  во  вс1ьхъ  частяхъ  св'Ьта.  Но  и  тутъ  Ве- 
ликобританскхй  экспортъ  встр'Ьчаетъ  бол'Ье  и  бол'Ье 
двухъ  противниковъ:  съ  одной  стороны  конкуренщю 
выросшей  мануфактуры  прочихъ  европейскихъ  госу- 
дарствъ  (особенно  чувствительна  для  нея  нын-Ь  н-Ьмец- 
кая  конкуренц1я  во  многихъ  заморскихъ  странахъ  и  на 
Восток^Ь);  съ  другой— стремленхе  самостоятельныхъ  ко- 
Л0Н1Й  (им'Ьющихъ  представительство)  оградить  свою 
промышленность  таможенными  покровительственными 
пошлинами  отъ  ввоза  въ  нихъ  произведешй  старой 
метропол1и.  Какъ  изв'Ьстно,  въ  новЪйшее  время  не  разъ 
подвергался  въ  англ1йской  печати  вопросъ,  не  выгод- 
но ли  ей  совсЬмъ  дая^е  отказаться  отъ  н-Ькоторыхъ 
колонШ,  предоставивши  имъ  полную  независимость? 
Впрочемъ  посл'Ьдн1е  годы  явился  новый  планъ,  бол'Ье 
и  бол1ье  пропагандируемый  въ  Англш  —  постараться 
сблизиться  съ  колошями,  сговориться  и  установить 
общШ  торговый  или  таможенный  союзъ  со  взаимными 
уступками  въ  пользу  другъ  друга  и  во  всякомъ  слу- 
ча'Ь  со  взаимными  преимуществами  для  британскихъ 
колонхальныхъ    продуктовъ     передъ     чуяшми     страна- 
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ми^).  Основан1е  Лондонскаго  Имперскаго  Института  яв- 
ляется какъ  бы  вн1ыпнимъ  выражетемъ  этого  сближен1я 
метропол111  съ  колошями  подъ  фирмою  единаго  государ- 
ства—11мпер1и.  Къ  помощи  этого  учреждешя  едва  ли 
обращаются  как1е-лпбо  солидные  англ1йск1е  торговцы, 
а  самъ  музей,  какъ  мы  вид1>ли,  вырождается  на  прак- 
тике въ  какой-то  увеселительный  клубъ  для  личнаго 
БОЛьзован1я  своихъ  членовъ,  вместо  удовлетворешя 
ц-Ьлямъ  общей  пользы.  Онъ  явился  лишь  какъ  нащо- 
нальный  памятнпкъ  юбилейнаго  торжества,  какъ  внгыитй 
знакь  обьединенгя  Британской  имперги  съ  ея  колотями^  столь 
желательнаго  для  всЬхъ  англичанъ.  Очень  можетъ  быть, 
что  изъ  теперешнее,  вышеупомянутой,  экспортной  вы- 
ставки въ  Лондонскомъ  Сити  осенью  1896  года  обра- 
зуется новый  настоящ1й  торговый  музей  или  складъ 
товарныхъ  образцовъ  гораздо  оол'Ье  жизненный  и  полез- 
ный, нежели  его  пышный  Имперски!  предшествеп- 
никъ. 

Иначе  происходило  учреждеше  торге ваго  музея  въ 
Венгр1и.  Какъ  изв'Ьстно,  эта  страна  получила  свою  на- 
цюнальную  самостоятельность  очень  недавно,  въ  1867  г. 
Венгр1я  всегда  была,  обратно  съ  Англ1ей,  страной  зем- 
лед'Ьльческой',  но  со  времен[1  ея  независимости  въ  ней 
зам'Ьчается  чрезвычайно  быстрое  развит1е  мануфактур- 
ной промышленности  изъ  которой  н'Ькоторые  виды,  на- 
прим'Ьръ  мукомольное  д'Ьло,  принимаетъ  так1е  круп- 
ные разм-Ьры,  что  Венгр1юпревосходитъ  въ  этомъ  про- 


1)  См.  наприм'Ьръ  талантливое  нов'Ьйшее  соч1шен1е,  над-Ьдавшее 
такъ  много  шуму,  „Майе  1п  Сегтапу"  Ъу  Е.  Е.  ЖйИата  1896,  Ав- 
торъ  прямо  предлагаетъ  этотъ  популярный  план.ъ,  т  -е.  общи"!  та- 
моженный союзъ  всец-Блой  Великобританской  имперхи  и  дифферен- 
цхальный  таможенный  тарифъ  со  стороны  метрополии— свободный 
ввозъ  колон1альныхъ  продуктовъ  и  обложен1е  чужестранныхъ;  со 
стороны  К0Л0Н1Й  —  уменьшенный,  сравнительно  съ  иностранцами, 
тарифъ  для  ввоза  англШскихъ  произведешй.  Стр.  166,  167. 
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изводств1э  разв'Ь  лишь  Америка  ^).  Составляя  ст:.  Австрхей 
въ  таможенномъ  отношеши  одну  страну,  венгерской 
промышленности  приходится  бороться  съ  сильными  со- 
перниками и  тЪмъ  не  мен-Ье  она  съ  честью  выдержи - 
ваетъ  досел'Ь  эту  борьбу  и  уяхС  не  довольствуется  ста- 
рой ролью  житницы  Европы,  на  которую  она  претен- 
довала прежде.  Населеше  ея  гораздо  зажиточн'Ье  преж- 
няго,  потребляетъ  относительно  больше,  и  если  ввозъ 
мануфактурныхъ  произведен1й  въ  Венгрш  растетъ  (съ 
374  миллшновъ  флориновъ  въ  1889  г.  до  406  миллш- 
новъ  въ  1893  г.),  то  въ  свою  очередь  растетъ  и  вывозъ 
венгерскихъ  мануфактурныхъ  произведешй  за  границу 
(съ  171  милл1оЕовъ  до  185  милл1оновъ  за  тотъ  же  пя- 
тил'Ьтшй  пер1одъ).  Будапештская  выставка  1886  года 
наглядно  познакомила  съ  этимт?  фактомъ  роста  про- 
мышленности страны  и  привела  венгерскихъ  государ- 
ственныхъ  людей  къ  мысли  основашя  торговаго  музея 
для  того,  чтобы  сводить,  сближать  потребителей  съ 
производителями,  вообще  облегчать  сбытъ  и  сод'Ьйство- 
вать  дальн'Ьйшему  росту  юной  венгерской  промышлен- 
ности, какъ,  впрочемъ,  и  землед'Ьл1ю  —  главному  про- 
мыслу Венгрхи  2). 

Такпмъ  образомъ  въ  1887  году  въ  здан1и  бывшей 
за  годъ  выставки,  въ  загородиомъ  паркЪ  Пешта,  Х''©- 
го8§о]1о-е1,,  скромно  открылся  «Венгерскш  торговый  му- 
8ей>  (А  Ма^уаг  Кеге8ке{1е1пп  Михеи т),  во  многихъ  отно- 
шешяхъ  представляющ1й  н-^что  новое  сравнительно  со 
всЬми  остальными  торговыми  музеями  Европы:  въ  то 
время    какъ   остальные  музеи    им'Ьютъ  исключительно 


1)  См.  Ееуне  (1'0г1еп1:  еЬ  йе  Ноп.дгхе.  ^о^ггпа1  роИидие,  ёсопот^^ие 
еЬ  80С1а1.  Вийа-РезШ,  19  Реупег  1895,  „РаЬ^^сап^з-Еxро^I:а1;еи^зНоп§- 
го^8.  Ьез  тоиИпз  (1'ехрог(;аио11".  Стр.  52  и  д. 

2)  См.  Ееуие  й'Опеп!:.  2  аи111е{,  1895.  №  -/6.  „Ье  Соттегсе  Ноп§- 
го1з  еп  Огхеп!".  Раг  Агтапй  Вазгагг,  а  также  книга: 

Ьез  РаЪг1сап1з -ЕхрогЫеигз  йи  Еоуаите  йе  Ноп§пе.  РиЬИё  раг 
1е  Мивёе  СоттегсДа!  Ноп^^гохз.  Вис1а-Ре8111  1894.  Ауап1— ргорое. 
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цЪлью  поученье  и  доставленге  свгьдгьнъй  и  справокъ  торгов- 
цамъ  (а  В-Ьнсшй— также  и  промышленникамъ),  Венгер- 
СК1Й  музей,  не  ограничиваясь  этими  же  функщями, 
сводить  также  покупателей  съ  продавцами,  угрямо  тор- 
гуешь и  беретъ  за  это  коммисс1онныя.  ЕдиноврехМенно 
ВенгерскШ  музей  является  какъ  бы  учителемъ  тор- 
говца и  промышленника,  давая  ему  указашя,  какъ  ку- 
пить и  продать,  какъ  лучше  устроить  торговое  пред- 
пр1ят1е,  и  въ  то  же  время  самъ  принимаетъ  на  себя 
хлопоты  по  выставк'Ь  товаровъ  и  по  пршсканш  поку- 
пателей. Однимъ  словомъ,  ВенгерскШ  музей,  обратно 
со  всЪми  остальными  музеями,  не  только  сод1ьйствуетъ 
сбыту,  но  и  принимаетъ  прямое  участ1е  въ  немъ  или 
представляетъ  соединемс  обычной  задачи  торговаго  му- 
зея съ  д-Ьятельностью  такъ  называемыхъ  экспортныхъ 
союзовъ  или  обществъ  купцовъ  пли  промышлениковъ, 
им-Ьющихъ  въ  виду  черезъ  выставку  непосредственный 
сбытъ  пхъ  продуктовъ.  Задачи  Венгерскаго  музея,  по 
личному  объяснешю  г.  Арнима  Шашвари,  зав-Ьдующаго 
справочнымъ  коммерческимъ  бюро  при  немъ,  можно 
подвести  подъ  три  слЪдующхя  рубрики: 

1}  Доставлять  венгерскимъ  промышленникамъ  и  тор- 
говцамъ  всЬ  необходимыя  справочныя  св'Ьд'Ьн1я  черезъ 
своп  бюро. 

2)  Посредствомъ  постоянной  выставки  венгерскихъ 
произведен1й  сод1.йствовать  сближенш  покупателей  съ 
продавцами,  ибо  выставка  заключаетъ  всевозможный 
венгерск1я  произведешя. 

3)  Оказывать  наконецъ  прямое  сод'Ьйствхе  сбыту  вен- 
герскихъ товаровъ  и  пршсканш  новыхъ  рынковъ  пре- 
имущественно на  ВостокЪ. 

Отъ  своего  ближайшаго  сосЬда  —  В'Ьнскаго  музея,  а 
равно  и  Брюссельскаго,  ВенгерскШ  отличается  весьма 
сильно,  во-первыхъ,  своей  торювою  д-Ьятельностью  и 
всл'Ьдств1е  того  выставкой  произведенШ  собственной 
страны  (чего  н'Ьтъ  въ  обоихъ  музеяхъ);  далЪе  въ  Пешт'Ь 

Изсл^д.  И.  И.   Явжу.гь.  8 
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существуетъ  небольшихъ  разм'Ьровъ,  подобно  Брюсселю 
и  чего  н1этъ  въ  В'Ьн'Ь,  собрате  образцовъ  экспортныхъ 
продуктовъ,  то  есть,  «экпортный  музей>  произведешй 
сбываемыхъ  въ  Болгарш,  Япошю,  Индш  и  друпя  во- 
сточныя  страны;  кром^  того,  такой  же  небольшихъ  раз- 
мЪровъ  «импортный  музей> ,  то  есть  собрате  образцовъ 
зам'Ьчательныхъ  восточныхъ  товаровъ,  пригодныхъ  для 
ввоза  въ  Европу.  Наконецъ,  при  Венгерскомъ  музеЪ 
им'Ьется,  чего  н'Ьтъ  во  всЬхъ  остальныхъ  торговыхъ 
музеяхъ,  спецгальный  кустарный  музей  съ  продажей  про- 
дуктовъ (Наи81п(1и81:г1е-Ва2аг)  въ  род-Ь  существующаго 
въ  Москв'Ь  земскаго  музея,  но  на  государственный 
счетъ,  какъ  отдЪлен1е  Торговаго  музея  ^). 

Средства,  на  которыя  содержится  ВенгерскШ  торго- 
вый музей,  составляются  изъ  сл'Ьдующихъ  источниковъ: 
во-первыхъ,  экспоненты  на  выставк'Ь,  нын-Ь  впрочемъ 
временно  закрытой,  какъ  было  объяснено,  платятъ,  1)  по 
10  гульденовъ  въ  годъ  (экспонентовъ  было  по  словамъ 
Шашвари  до  700  въ  посл-Ьдньй  разъ);  за  эту  плату  каж- 
дый членъ-эксионентъ  имЪетъ  право  на  изв'Ьстное  м'Ъ- 
сто  на  постоянной  выставк-Ь  въ  Пешт'Ь,  такъ  и  въ  от- 
дЪленхяхъ  Музея  внутри  страны  п  за  границей.  Сверхъ 
изв'Ьстнаго  пространства  экспоненты  платятъ  отъ  2  до 
5  гульденовъ  за  метръ  прибавочнаго.   Кром-Ь  того  Му- 


1)  Первая  выставка— венгерскихъ  товаровъ,  во  время  нашего  посЬ- 
щен1я,  лЪтомъ  1895  г.  была  закрыта  слпшкомъ  на  годъ  всл'Ьдств1е 
перед-Ьлки  и  приспособлен1я  ея  здан1я  къ  Венгерской  тысячел'Ьтней 
выставк-Ё  нын'Ьшняго  1896  года.  Впрочемъ  часть  этого  здашя— огром- 
ный залъ — часто  занимался  (какъ  сообщаетъ  Малпссаръ)  для  другихъ 
цЬлей — вм-Ьсто  постоянной  выставки— для  временныхъ:  въ  1888  году 
была  тамъ  выставка  сыровъ,  въ  1889  г. — принадлежностей  жел'Ьз- 
ныхъ  дорогъ  въ  1890  г.  —  кожевенная,  въ  1891  г.— посуды  и  т.  д. 
Остальные  отд-ёлы  музея  осмотрЬны  нами  въ  ихъ  временныхъ  по- 
м-Ёщен1яхъ  (уголъ  81еГап1е51;га88е  и  181:уапз(;га8зе).  Венгерск1й  кустар- 
ный музей  —  гораздо  б-ЬднЪе  и  однообразн-Ье  продуктами,  нежели 
Московсшй. 
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зей  получаетъ  2)  компссхонныя  (отъ  3  до  57о  по  сло- 
вамъ  Шашвари,  но  по  свид'Ьтельству  Малиссара,  бель- 
п'йскаго  делегата— 72  7о  ДО  107о,  смотря  по  товару  ^). 
ВсЬ  эти  частные  источники  даютъ  Музею,  по  словамъ 
Шашвари,  до  60  тысячъ  гульденовъ  и  министерство 
торговли  прибавляетъ  около  70  тысячъ,  такъ  что  весь 
бюджетъ  Музея  составляетъ  ежегодно  отъ  130  до  140 
тысячъ  (по  словамъ  Шашвари,  по  даннымъ  же  Малис- 
сара—  всего  лишь  105  тысячъ  флориновъ).  Музей  въ 
настоящее  время  —  учреждеше  вполн'Ь  официальное,  и 
члены-промышленники  голоса  въ  управлен1я  не  им-Ьготъ- 
председатель  Музея  (г.  Ратъ  —  Ка1Ь)  —  въ  то  же  время 
товарищъ  президента  торговой  камеры;  чиновники  му- 
зея состоятъ  на  государственной  служб'Ь,  но  пенсш  не 
получаютъ. 

Познакомимся  подробн'Ье  съ  организацтей  этого  за- 
м-Ьчательнаго  учрежден1я  по  его  подлиннымъ  стату- 
та мъ  или  уставу  ^). 

Ц'Ьли  основашя  Венгерскаго  музея  определяются  его 
уставомъ  слЪдуюшимъ  образомъ: 

Общая  ц-Ьдь  Венгерскаго  торговаго  музея  заключается 
въ  П0ДНЯТ1И  отечественнаго  производства,  увеличеши 
внутренней  и  вн'Ьшней  торговой  деятельности,  разви- 
тш  промышленности  и  расширен1и  вообще  всЬхъ  д-Ь- 
ловыхъ  сношенШ. 

Сюда  относятся  спещальныя  задачи  Музея: 
)  ,,Знакомство  со  всЬми  т^ми  товарами,  относительно 
которыхъ  отечественная  промышленность  способна  вы- 
держать соперничество. 


^)  Еаррог1;  йе  М.  Ск.МаИззаН.  Мизёез  Соттегсхаих. 
ВгихеПез  1895.  Стр.  18. 

2)  А  Ма§уаг  КегезкейеЬаи  Мигеит  бгегуегеи  82аЪа1у2;а1а.  Къ  со- 
жал^нтю  мы  получили  отъ  д-ра  Рата  лишь  венгерсгЛй  текстъ  этихъ 
статутовъ  и  знакомимъ  съ  ними  по  письменному  переводу  на  н-ё- 
мецк1й  языкъ,  сд-Ьланному  по  нашему  заказу  однимъ  знатокомъ 
мадьярскаго  языка. 

8* 
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Ъ")  0знакомлен1е  отечественныхъ  производителей  со 
всЬми  т'Ьми  товарами,  которые  заграницей,  спещально 
на  Восток'Ь,  находятъ  сбытъ. 

с)  Содействовать  тому,  чтобы  наши  производители 
были  своевременно  осведомлены  о  всякихъ  поставкахъ 
и  подрядахъ". 

Сл'Ьдующ1й  отд-Ьлъ  устава  посвященъ  подробностямъ 
органнзацш  управлен1я,  которыя  не  представляютъ  осо- 
баго  интереса.  Какъ  намъ  уже  известно,  высшее  за- 
ведыванхе,  а  также  и  назначен1е  должностныхъ  лицъ, 
принадлежитъ  въ  Венгерскомъмузее,  какъ  и  въ  В-Ьн- 
скомъ,  министру  торговли. 

Трет1й  отдЪлъ  устава  трактуетъ  вопросъ  для  насъ 
наиболее  интересный— о  постоянной  выставке  образ- 
цовъ  товаровъ.  „Постоянная  выставка  Венгерскаго  тор- 
говаго  музея  состоитъ  изъ  двухъ  главныхъ  частей: 

А.  Постоянная  выставка  отечественныхъ  или  тузем- 
ныхъ  продуктовъ  имеетъ  своею  задачей  дать  подроб- 
ную картину  туземнаго  производства  и  чтобы  частью 
обратить  вниман1е  своей  публики  на  потреблеше  вен- 
герскнхъ  товаровъ  и  необходимость  ихъ  распростране- 
шя,  частью  же  чтобы  доставить  случай  туземному  про- 
изводителю выгодно  сбыть  свои  продукты". 

„Вследствхе  этого  постоянная  выставка  принимаетъ 
всЬ  тЬ  отечественные  фабричные,  ремесленные,  кустар- 
ные и  художественно-промышленные  предметы  и  това- 
ры, которые  главнымъ  образомъ  служатъ  ежедневному 
употреблен1ю  и  распространен1е  которыхъ  заграницей, 
спещально  на  Востоке,  желательно  въ  интересахъ  ту- 
земной (т.  е.  Венгерской)  индустр1и.  Дал-Ье  выставка 
эта  принимаетъ  всЬ  так1я  собран1я  отечественныхъ  сы- 
рыхъ  и  иныхъ  матерьяловъ,  которые  отечественная  ин- 
дустр1я  переработываетъ  и  увеличиваетъ  въ  ценности 
съ  помощ,ью  всЬхъ  совремепныхъ  вспомогательно-про- 
мышленныхъ  средствъ.  Сообразно  этому  всЬ  отечествен- 
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пые  продукты  распадаются  на  выставк'Ь  на    три    глав- 
ный группы: 

1.  Склады  товарныхъ  образцовъ  (Миз^ег  Ьа^ег). 

2.  Товарные  склады  (\Уаагеп-Ьадег). 

3.  Кустарное  или  домашнее  производство". 

Особыя  правила  инструкции  опред'Ьляютъ  подробно- 
сти организац1и  венгерскихъ  отечественныхъ  продук- 
товъ,  качество,  количество  ихъ  и  способы  упаковки, 
группировки  и  классификац1и  ^). 

В.  Собран1е  иностранныхъ,  спещально  восточныхъ 
товарныхъ  образцовъ  съ  Ц'Ьлью  поощрещя  и  облегче- 
шя  туземнаго  экспорта.  Это  отд'Ьлете  состоитъ  изъ 
слЪдующихъ  группъ: 

а)  Коллекц1я  образцовъ  товаровъ,  которые  пзъ-за  гра- 
ницы доставляются  на  Востокъ  и  относительно  коихъ 
венгерская  промышленность  уже  способна  теперь  или 
въ  ближайшемъ  будущемъ  соперничать. 

Ь?  Собран1е  Лгел-Ьзнодорожныхъ  и  военныхъ  принад- 
лежностей и  вообще  такихъ  предметовъ,  которые  до- 
ставляются на  Востокъ  по  особымъ  заказамъ. 

с)  Собран1е  восточныхъ  продуктовъ^  которые  даютъ 
понят1е  о  вкусЬ  туземцевъ  и  о  прим'Ьненхи  этихъ  то- 
варовъ> . 

Дал1эе  уставъ  поясняетъ,  что  на  служащихъ  или  чи- 
новниковъ  возлагается  обязанность  давать  публикп,  объ- 
ясненгя  относительно  выставленныхъ  предметовъ,  ихъ 
цЪнъ,  условШ  доставки  и  другихъ  пунктовъ  и,  по  же- 
лаН1Ю,  принимать  заказы. 

Съ  такою  же  обстоятельностью  изложены  въ  уставе. 
Венгерскаго  музея  (въ  §  10)  разнородныя  задачи  д'Ья- 
тельности  Справочнаго  1)юро. 

„Справочное  Бюро  даетъ  св'Ьд'Ьшя  и  объяснен1я: 


1)  Нап(1е18-Мизепт  1п  ВийарезЬ.  Вебиттип^еп  Гиг  (11е  Регтапеп1;е 
Аиз81е11ип§  уа1:ег1ап(118с11ег  Ег2еи§п188е.  ВийарезЬ  1886. 
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а)  по  д-Ьданъ  таможеннымъ  и  условгямъ  доставки  то- 
варовъ; 

Ь)  по  кредитоспособности  и  солидности  иностранныхъ 
фирмъ; 

с)  по  конкурсамъ  или  подрядамъ,  объявляемымъ  го- 
сударствами или  общинами,  или  частными  учреждения- 
ми, или  приватными  предпр1ят1ями; 

(1)  относительно  иностранныхъ  конкурсовъ  спец1ально 
на  Восток-Ь  отечественнымъ  фирмамъ  по  желашю  да- 
ются точныя  св'Ьд'Ьнхя; 

е)  по  выставкамъ  отечественнымъ  и  иностраннымъ, 
ихъ  характеру  и  услов1ямъ; 

Г)  Справочное  Бюро  д'Ьлаетъ  доступными  заинтере- 
сованнымъ  лицамъ  главн'Ьйш1я  сообщешя  и  торговые 
отчеты  консуловъ. 

Во  глав1э  настоящаго  Справочнаго  Бюро  Венгерскаго 
музея  стоитъ  г.  Арнимъ  Шашвари,  по  его  словамъ,  въ 
течеше  двадцати  двухъ  л-Ьтъ,  состоящзй  журналистомъ, 
а  въ  последнее  время  секретарь  Венгерскаго  торговаго 
музея,  собственникъ  и  редакторъ  оффищозноП  полити- 
ческой и  экономической  еженед'Ьльной  газеты  на  фран- 
цузскомъ  язык'Ь  „Кеуие  й'Опеп!",  и  редакторъ  оффи- 
ц1альной  мадьярской  газеты,  издаваемой  музеемъ  „Ма- 
^уаг  Кеге8ке(]е1т1  Мигешп",  и  авторъ  Н'Ьсколькихъ  книгъ, 
между  прочимъ  весьма  любопытнаго  изсл'Ьдовашя^ 
результата  его  оффищальной  командировки  —  о  купе- 
ческихъ  справочныхъ  конторахъ  по  кредитоспособнос- 
ти ^).  Г.  Шашвари  отличается  талантомъ  зпан1я  множе- 
ства языковъ,  въ  томъ  числ'Ь  русскаго,  и  слЪдитъ  въ 
своей  газет-Ь  довольно  внимательно  за  экономическими 
явлен1ями  русской  жизни,  но  относится  къ  ней,  къ  со- 
жал'Ьн1Ю,  какъ  и  большинство  венгерцевъ,  безъ  долж- 
наго  безпристраст1я,  если  не  сказать  больше. 


1)  11еЪег    КаиГтапп^зсЬе   АизкипГ^е.    Вег1с1а1  уоп   Агтт   8а$каг1, 
8есге1аг  йез  Вис1арезЬег  Нап(1е18тизеит8.  Вийарез!;,  1893, 
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Ставя  на  практик-Ь,  повидимому,  своей  важнейшей 
ц-Ьдью  развит1е  венгерскаго  сбыта  на  Восток']^,  Торго- 
вый музей  въ  Будапешт-Ь,  нм'Ьетъ,  помимо  множества 
корреспондентовъ,  значительное  количество  филШ  или 
отд-ЬденШ  и  тому  подобныхъ  торговыхъ  представи- 
тельствъ.  Весь  Балканск1й  полуостровъ  покрытъ,  какъ 
сЬтью  взаимными  сношен1ями  между  этими  отд^Ьлен^я- 
ми,  агентами  и  корреспондентами  въ  разныхъ  м-Ьстахъ 
и  центральнымъ  управлен1емъ  въ  вЪд'Ьн1и  Торговаго 
музея  въ  Будапешт-Ь.  Въ  настоящее  время,  по  оффи- 
ц1альной  справк'Ь,  мною  сд-^ланной  у  Шашвари,  Вен- 
герскШ  музей  имЪетъ  12  отд-ЬленШ  на  Восток'Ь,  изъ 
которыхъ  одно,  впрочемъ,  въ  самой  Венгрш— въ  Ф1уме 
на  Адр1атическомъ  мор^Ь,  И  на  Балканскомъ  полу- 
остров^.:  Б'Ьлградъ,  Соф1я,  Константинополь,  Рущукъ, 
Филиппополь,  Сараево,  Салоники,  Бречка,  Баньялука, 
Мостаръ  и  Букарештъ.  13-е  отд'Ьленхе  открывается  въ 
настоящее  времл  въ  Бомбее  въ  Инд1и  для  сбыта  и  тамъ 
венгерскихъ  продуктовъ  ^).  При  каждомъ  такомъ  отд^Ь- 
ленш  музея  находится  по  крайней  м'Ьр'Ь  одпнъ  комми- 
вояжеръ,  т.  е.  путешествующ1й  торговецъ,  съ  коллек- 
щей  товарныхъ  образцовъ,  а  при  фил1яхъ— даже  зна- 
чительные склады  товаровъ  и  по  п'Ьсколько  служащихъ. 
Сверхъ  того,  при  кангдомъ  такомъ  отд'Ьлеши  или  агент- 
ств-Ь  им-Ьется  непрем-Ьино  по  п'Ьсколько  корреспонден- 
товъ, которые  для  ц-Ьдаго  учреждешя,  наверное,  м-Ьря- 
ются   сотнями:   въ  одномъ   лишь  Ф1уме,  наприм'Ьръ,  и 


1)  Въ  донесен!!!  Францускаго  консула  изъ  Фхуме  прошлаго  года 
сообщается  что  музей  предполагаетъ  завести  свои  агенства  или  отд'Ь- 
лен1я  еще  въ  Жгевгь,  Марселп,  Алеьхандрги  и  Ад<,'нп  вм-Ьст*  съ  по- 
стоянной выставкой  товарныхъ  образцовъ  венгерскаго  производства. 
См.  Ье  ^ои^па1  йез  1аг1Гз  е*  1га11ёз  йе  Соттегсе.  Раг13,  25  Ауп1 
1895.  Нов'Ь0ш1й  Американский  консульский  отчетъ  уже  сообщаетъ 
объ  открыта!  Венгерскимъ  музеемъ  еще  двухъ  агепствъ  въ  Алек- 
сандр1И  и  Нью-1орк'Ь. 
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для  одной  лишь  торговли  съ  Африкой  имеется  до  ста 
(100)  корреспондентовъ. 

ВсЬ  эти  отд-Ьленхя  Торговаго  музея  предоставлены 
къ  услугамъ  всЬхъ  венгерскихъ  промышленниковъ. 
Если  комми-вояжеръ  какого-нибудь  экспортера,  гово- 
рить г.  Малиссаръ,  отправляется  въ  одну  изъ  м-Ьстно- 
стей,  гд1ь  Музей  им'Ьетъ  свою  филш,  то  персоналъ  по- 
сл-Ьдией  обязанъ  сообщить  ему  всЬ  фирмы,  которыя 
обращались  къ  ней  за  соотв-Ьтствующимь  предметомъ, 
для  котораго  онъ  ищетъ  сбыта.  Его  обязаны  даже  свести 
съ  Т'Ьмп  изъ  негоцхантовъ,  которыхъ  онъ  пожелаешь  ио- 
сЬтить  ^). 

ВенгерскШ  Торговый  музей  имЪетъ  право  непосред- 
ственно сноситься  съ  дипломатическими  чиновниками  и 
австровенгерскими  консулами;  въ  важн'Ьйшихъ  же  слу- 
чаяхъ,  гд'Ь  приходится  возлагать  на  нихъ  слишкомъ 
слолшыя  и  трудно  исполнимыя  задачи,  Музей  обра- 
щается къ  нимъ  оффиц1альнымъ  путемъ  черезъ  мини- 
стерство иностранныхъ  дЪлъ.  Точно  также  торговыя 
камеры,  адмпнистрац1я  жел']Ё)Знодорожныхъ  и  пароход- 
ныхъ  компашй,  вообще  всЬ  учреждешя,  зависящ1я  отъ 
государства^  обязаны  по  требованш  Музея,  по  возмож- 
ности, доставлять  ему  всЬ  т'Ь  св'Ьд'Ьшя,  которыя  онъ 
пожелаетъ  получить. 

Познакомимся  съ  подлинными  инструкц1ями  коррес- 
пондентамъ  Венгерскаго  торговаго  музея,  а  также  съ 
законами,  опред'Ьляющими  существованхе  его  фил1й  или 
отд'ЬленШ,  или  такъ  называемыхъ  торговыхъ  представи- 
тельствъ  (Ое811аГкзогс1пип§:  с1ег  СоттегсхеПеп  Уег1ге1:ипд). 

БудапештскШ  торговый  музей,  гласитъ  пнструкц1я, 
для  поощрен1я  сбыта  отечественныхъ  продуктовъ  на 
Восток-Ь  и  ради  установлен1я  бол-Ье  т'Ьсныхъ  дЪловыхъ 
связей  учреждаетъ  должность  постоянныхъ  торговыхъ 
корреспондентовъ  въ  вая^н'Ьйшихъ  пунктахъ  Балканскаго 


1)  Каррог!  йе  МаИзйагк,  стр.  21. 
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полуострова.  Обязанности  эти  возлагаются  президен- 
томъ  Торговаго  музея  на  купцовъ,  пользующихся  хо- 
рошимъ  дов'Ьр1емъ  и  знакомствомъ  съ  м-Ьстными  торго- 
выми услов1ями.  Для  покрыт1я  расходовъ,  возникаю- 
щихъ  изъ  ихъ  д'Ьятельности  по  порученш  музея,  имъ 
уплачивается  по  четвертямъ  года  вознаграждеше,  опре- 
д'Ьляемое  въ  каждомъ  отдЪльномъ  случа-Ь.  Обязан- 
ности постоянныхъ  корреспондентовъ  заключаются:  1) 
въ  сообщен1и  Музею  какъ  въ  пер1одическнхъ  отчетахъ, 
такъ  и  по  спещальному  запросу  пли  требованш,  о  вал> 
нЪйшихъ  конкурсахъ,  предпр1ят1яхъ,  д-Ьловыхъ  собьг- 
т1яхъ  и  всякпхъ  осложнен1яхъ  (конъюнктурахъ);  объ 
услов1яхъ  потребленхя  и  торговой  д'Ьятельности  и  вобще 
о  всЬхъ  важныхъ  для  венгерскаго    экспорта   фактахъ, 

2)  Къ  ихъ  же  обязанности  относится  составлеше  кол- 
лекц1й  товарныхъ  образцовъ  по  поручешю  Музея,  при 
чемъ  инструкщя  заботливо  добавляетъ,  что  при  выбор-Ь 
образцовъ  за  счетъ Музея,  корреспонденты  должны  обра- 
щать наибольшее  внимаше  на  так1е  товары,  которые  въ 
Венгрш  ул^е  производятся  или  на  приготовлен1е  кото- 
рыхъ  въ  ней  существуютъ   уже  всЬ  наличныя  услов1я. 

3)  Обязаннностью  корреспондентовъ  является  также 
ознакомлеше  м1эСтной  публики  и  распространен1е  въ  за- 
интересованныхъ  кружкахъ,  съ  ц1!)Лью  поощрить  ихъ 
сбытъ,  всЪхъ  венгерскихъ  продуктовъ  по  присылаемымъ 
образцамъ  экспонентами  Торговаго  музея.  Если  я^е,  до- 
бавляетъ инструкц1я,  они  находятъ  извЪстный  товаръ 
не  мох^щимъ  выдержать  конкуренцш,  то  должны  сд1ь- 
лать  о  томъ  донесете  днрекцш  Торговаго  музея  съ  объ- 
яснетемъ  причины  этого  явлен1я  и  съ  предлой«ен1емъ  о 
средствахъ  устранить  затруднеше.  4)  По  требованш 
Торговаго  музея  или  его  справочнаго  бюро,  или  филщ, 
или  даже  агентовъ  Торговаго  музея,  или  представите- 
лей, корреспонденты  должны  сообщать  точныя  свЪд'Ь- 
шя  о  кредитоспособности  лицъ,  фирмъ  или  корпорац1й, 
а  также  давать  всяк1я  объяснен1я  по  вопросамъ  о  тари- 
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фахъ,  путяхъ  сообщенхя  и  вообще  всякихъ  вопросахъ 
по  торговл-Ь.  Постоянные  корреспонденты  Торговаго  му- 
зея им'Ьготъ  право  для  исполнен1я  ихъ  задачъ  всегда 
разсчитывать  на  поддержку  австро-венгерскихъ  кон- 
суловъ,  почему  посл'Ьднимъ  Министерство  торговли  и 
сообщаетъ  всяк1й  разъ  о  назначенит  новыхъ  корреспон- 
дентовъ  ^). 

Съ  такой  же  подробностью  н  добросов'Ьстностью,  какъ 
эта  инструкщя,  разработаны  всЬ  правила  и  положен1я, 
касающ1яся  (](зил1П  или  отд-Ьденхй  Торговаго  музея  въ 
разеыхъ  пунктахъ  Востока  и  такъ  называемыхъ  торго- 
выхъ  представительствъ.  Любопытно,  паприм'Ьръ,  наблю- 
дать какъ  Австро-Вепгр1я  посп'Ьшила  воспользоваться 
въ  торговомъ  отношенш  и  связать  съ  собой  т'Ьсными 
узами  матерьяльныхъ  ннтересовъ  оккупированныя  про- 
винщи  Турц1и  —  Босн1Ю  и  Герцоговину:  въ  1887  году, 
наприм1:>ръ  основанъ  бьтлъ  ВенгерскШ  торговый  музей, 
а  черезъ  два  года,  въ  1889  г.  онъ  уже  учреждаетъ  фил1ю 
или  полн'Ьйшее  отд'Ьленхе  музея  во  всЬхъ  отношешяхъ 
въ  Сараев1\  въ  Босши  и  издаетъ  органпзац1онный  уставъ 
Сараевской  фил1и,  открывая  въ  то  же  время  особое 
Босшйско-Герцоговпнское  отд'Ьлен1е  въ  самомъ  Буда- 
пештскомъ  музе'Ь.  Сараевская  фил1я  Музея  состоитъ 
какъ  изъ  коллекщй  товарныхъ  образцовъ,  такъ  и  изъ 
Справочнаго  Бюро.  Въ  коллекцш  поступаютъ  исключи- 
чительно  произведен1я  членовъ  пли  экспонентовъ  Му- 
зея, а  частью,  по  усмотрЪнш  директора,  допускаются 
даже  помимо  образцовъ  и  самые  товары  для  прямой 
продажи.  Во  всякомъ  случа-Ь  фил1я  за  собственный 
счетъ  никакихъ  торговыхъ  сдЪлокъ  не  совершаетъ,  а 
продажей  въ  ней  занимается,  во-первыхъ,  руководитель 
или  директоръ  фил1и,  а  зат-Ьмъ  путешествующ1е  отъ 
нея    прикащики   и    коммисс10неры,  по  ц'Ьнамъ    общаго 


1)  Кег€81:€(1е1т1  Мигеит  'Вийаре81еп.  ИказИаз  А  Вийарез!!   Кегезк©- 
Йе1т1  Мигеит  АНапбо  ТийоеНо!  бгатага. 


Л0НД0НСК1Й    И    БУДА-ПЕШТСК1Й    МУЗЕИ.  123 

прейсъ-курапта,  присылаемаго  дирекщей  Музея.  ВсЬ 
заказанные  товары  по  образцамъ  Музея  должны  быть 
доставляемы  отд'Ьлешемъ  совершенно  точно,  соотв'Ьт- 
ственно  образцу  и  по  твердо  установленной  ц'ЬнЪ,  всяк1я 
же  изм'Ьнен1я  ц'Ьнъ  немедленно  указываются  и  сооб- 
щаются. 

Кругъ  д'Ьятельности  Справочнаго  Бюро  Сараевской 
филш  пресл'Ьдуетъ  совершенно  т-Ь  же  задачи,  какъ  и 
бюро  при  главномъ  Музе^Ь  въ  БудапештЬ,  но  сверхъ 
того  на  Справочное  Бюро  фил1и  возлагается  и  обязан- 
ность корреспондентовъ,  указанная  нами  на  предше- 
ствующей страниц'Ь,  о  сообщен1и  Музею  разпыхъ  полез- 
ныхъ  для  венгерской  торговли  св'Ьд'Ьн1й.  Во  всЬхъ  бо- 
лЪе  ваяшыхъ  случаяхъ  или  предположетяхъ  директоръ 
или  руководитель  фил1и  сносится  съ  главнымъ  музеемъ 
и  только  въ  мен'Ье  важныхъ  случаяхъ  ему  предоста- 
вляется действовать  по  своему  усмотр^пхю  но  съ  т-Ьмъ, 
чтобы  онъ  немедленно  сообщилъ  о  своемъ  р'Ьшен1И 
дирекцш  музея  письмомъ  или  телеграфомъ.  Въ  помощь 
директору  или  руководителю  филш  въ  Сараев^Ь  дается 
такъ  называемый  „добавочный  сов'Ътъ"  (Вс1га111)  изъ 
четырехъ  лицъ  по  назначен1ю  Будапештскаго  музея  пзъ 
наиболее  почетныхъ  лицъ  Сараевскаго  купечества  ^). 

Единовременно  съ  основашемъ  своей  фнл1и  въ  Са- 
раев-Ь  предусмотрительный  Венгерск1й  музей  позабо- 
тился, какъ  мы  уже  говорили,  и  объ  открыт1и  особен- 
наго  Босшйско-Герцоговинскаго  отд'Ьленхя  въ  своихъ 
собственныхъ  ст^нахъ.  Считая  излишнимъ  подробно 
излагать  правила  Музея,  изданныя  по  этому  поводу, 
упомянемъ  только,  что  первый-же  параграфъ  ихъ  прямо 
установляетъ  задачей  отд'Ьленхя  усилить  и  оживить 
торговыя  сношен1я  оккупированныхъ  страпъ  съ  Венгр1ей 
и  всячески  облегчить    обм-Ьнъ    сельскихъ  продуктовъ 


^)  НапйеСз-Мизеит  гп  ВийарезЬ.  Ог§ап18аиоп8-81>т.1ик  йег  8ага)еуо- 
^ег  РП1а1е.  1889. 
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Босши  и  Герцоговины  на  промышленные  продукты  Вен- 
грш.  Съ  последними  боснШцы  знакомятся  у  себя  на 
м'Ьст'Ь  въ  Сараевской  фил1и  Торговаго  музея;  наобо- 
ротъ,  сельск1е  продукты  Босн1и  и  Герцоговины  напол- 
няютъ  отд'Ьлен1е  Музея  въ  Будапешт'Ь;  съ  той  разни- 
цей при  томъ  отъ  всЬхъ  нныхъ  коллекщй  этого  Музея, 
что  Босн1йско-Герцоговинское  отдЪлеще  им'Ьетъ  ха- 
рактеръ  не  только  собранхя  товар ныхъ  образцовъ,  но  и 
товарнаго  склада,  ибо  въ  отд-^леше  допускается  зна- 
чительное количество  товаровъ  одного  рода,  непосред- 
ственно покупателю  отчуждаемыхъ,  чего  въ  собствен- 
но Венгерскомъ  музе'Ь  н^тъ.  Точно  также  Босшйско- 
Герцоговинское  отд-Ьленхе  Будапештскаго  музея,  об- 
ратно съ  остальными  безплатное  и  за  выставку  това- 
ровъ ничего  не  платится,  лишь  за  прода/ку  ихъ  взи- 
мается въ  пользу  Музея  ум'Ьренная  К0МИСС1Я.  Наконецъ 
Справочное  Бюро  при  отдЪлен1и  босшйско-герцоговнн- 
скихъ  товаровъ  спец1ально  доставляетъ  заинтересован- 
нымъ  лицамъ  всевозможныя  справки  и  облегчен1я  для 
торговли  съ  Босн1ей  и  Герцеговиной;  при  этомъ  же  Бюрю 
предполагается  собран1е  образцовъ  иностранныхъ  то- 
варовъ, ввозимыхъ  въ  Боснш  и  относительно  коихъ 
венгерская  промышленность  въ  состояя1и  соперничать  ^). 
Подъ  именемъ  „торговаго  представительства^'■  Буда- 
пештскаго музея  (сИе  соттегс1е11е  Уейгеиш^  с1е8  В11с1аре81ег 
Напйе]8пш8еит8)  разум'Ьется,  собственно  говоря  то  же 
самое,  что  и  фил1я,  только  бол'Ье  скромныхъ  размЪ- 
ровъ.  Мы  имЪемъ  подъ  руками  два  устава  или  орга- 
низащонеыхъ  статута  такихъ  представительствъ:  одно 
въ  Соф1и  и  задача  его  по  уставу  заключается  въ  по- 
ощрен1И  сбыта  венгерскпхъ  продуктовъ  въ  Болгарш  п 
Восточной  Румел1и,    другое— въ    Ф1уме   и   цЪль   его — 


1)  Папёе18ти8еит  гп  ВшЫрезЬ.  Везйтпшп^еп  йЬег  с11е  ЕгпсИиш^ 
е1пег  Во8п18с11-Нег2о§'ОУ1п18с11еп  АЬШеИип^  1т  Напс1е1зти8еит.  Ви- 
с1аре8(;.  1889. 
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сбытъ  продуктовъ  въ  заморскихъ  странахъ  и  ввозъ  за- 
морскпхъ  (южныхъ)  продуктовъ  въ  Венгрш.  Уставы  и 
правила  этихъ  представительствъ  совершенно  одина- 
ковы; они  учреягдаются  чтобы  искать  рынковъ  венгер- 
скимъ  продуктамъ  въ  соотвЪтствующихъ  странахъ,  съ 
другой — чтобы  доставлять  о  нихъвсяшя  справки;  сред- 
ства для  того  одного  рода  съ  т'Ьми,  которыя  уже  намъ 
изв'Ьстны  и  которыя  входятъ  въ  кругъ  обязанностей 
фил1й  и  корреспондентовъ  Музея.  Съ  одной  стороны — 
выставлять  коллекщи  товарныхъ  образцовъ  пзъ  Венгр1и 
для  ознакомлен1я  мЪстныхъ  жителей  и  пр1обр'Ьтешя 
покупателей,  съ  другой  стороны — собирать  коллекциг 
м'Ьстныхъ  продуктовъ  и  посылать  ихъ  въ  Будапештъ, 
узнавать  на  мЪст'Ь  все  по  торговле,  и  промышленности, 
что  можетъ  только  заинтересовать  на  родинЪ  предпр!- 
имчивыхъ  людей,  вродЪ  конкурсовъ,  поставокъ,  под- 
рядовъ  и  т.  д.  и  добывать,  наконецъ,  всЪ  справочныя 
св'Ьд'Ьн1Я,  которыя  Музей  затребуетъ,  начиная  съ  кре- 
дитоспособности торговыхъ  лицъ  и  кончая  справками 
о  тарифахъ  и  путяхъ  сообщенхя.  Въ  то  время,  когда 
въ  фил1и  управлен1е  коллективное,  въ  коммерческомъ 
представительств'Ь — единоличное,  хотя  могуть  быть  и 
стстуилен1я.  Такъ  въ  Ф1ум1э  уже  посл'Ь  того,  какъ  тамъ 
учреждено  было  отд'Ьлен1е  музея  добавочное  постанов- 
леше  дирекцп!  Торговаго  Музея  въ  Пешт-Ь  прибавило 
къ  нему  особый  контрольный  сов'Ьтъ  изъ  пяти  членовъ, 
на  который  возложепъ  ц'Ьлый  рядъ  обязанностей  прежде 
лично  выполняемыхъ  чиновникомъ  зав'Ьдующимъ  пред- 
ставительствомъ  ^) . 

Весьма   долгой    задерягкой    для   развит1Я   торговыхъ 
оборотовъ  Вепгр1и    на  Балканскомъ  полуостров'Ь  было 


'^)  I.  Ог§ап1за11оп8-81;аи11;.  И.    еезс11а^1зог(1пип^  йег  Согатегс1е11е11 
Уегкгеишд  йез  Вис1аре8(:ег  Нап(1е1з-Ми8еига  1п  ЗорЫа,  1890.   ВШо.. 

111  Пигае  1890,  Ег^апгип^  йез  Ог^апхзаНопз  81а1:и1ей  (1ег  Сот- 

тегсюПеп  Уег1;ге1ип§  йез  ВийарезЬег  НапДеТзЬпизеит  1п  Пите. 
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отсутств1е  спец1альнаго  кредитнаго  учреяудешя,  ей  тамъ 
прпнадлежащаго,  п  вотъ  съ  ц-Ьдью  пополнить  этотъ  не- 
достатокъ,  по  мысли  бывшаго  министра  торговли  Ба- 
роса,  учрежденъ  банкъ  подъ  имепемъ  «Анонимнаго  Вен- 
герскаго  Акц1онернаго  Общества»  (Сп^апзсЬе  АсИеп  Пап- 
(1е18§е8с]]1зс11ай).  Банкъ  этотъ  имЪетъ  свои  конторы  на 
Восток'Ь  и  не  только  занимается  всЬми  обычными  банко- 
выми операщями,  по  главное  дпсконтируетъ  векселя 
восточныхъ  покупателей  и  т'Ьмъ  доставляетъ  возмож- 
ность не  задерживать  оборота.  Главное  управлеше  его 
находится  въ  Будапеште,  п  пмЪетъ  основного  капитала 
1  милл1онъ  флориновъ,  при  чемъ  правительство  заинте- 
ресовано въ  десятой  долЪ  этой  суммы,  то  есть  въ  100,000 
флорпнахъ.  Это  общество  пресл'Ь.дуетъ  своей  цЪлью 
также  вывозъ  предметовъ  венгерской  промышленностп 
и  ввозъ  какъ  па  Востокъ,  такъ  и  въ  Венгрш,  пред- 
метовъ общаго  употреблен1я,  при  чемъ  оно  ставитъ  сво- 
ей задачей  зам'Ьнить  своею  д-Ьятельностыо  косвенный 
прежде  ввозъ  многнхъ  восточныхъ  продуктовъ  въ  Вен- 
гр110  конкурентами— австр1йскими  купцами  и  торговыми 
обществами. 

Д-Ьятельность  этого  коммерческаго  общества  или 
банка  растетъ  и  увеличивается,  судя  по  отчетамъ, 
съ  большимъ  усп'Ьхомъ  и,  какъ,  наприм'Ьръ^  видно  изъ 
отчета  за  1894  годъ.  Анонимное  Венгерское  Коммер- 
ческое Общество  выдаетъ  ежегодно  хорошШ  днвидендъ 
акцюнерамъ  и  находитъ  возможнымъ  отр:ладывать  зна- 
чительную сумму  въ  запасный  капиталъ.  Венгерск1й  тор- 
говый музей  настолько  обязанъ  усп'Ьхомъ  въ  пресл'Ь- 
дован1и  своей  ц'Ьли  на  Восток-Ь  Анонимному  Торговому 
Обществу,  что  ихъ  сферы  д'Ьятельности,  по  словамъ 
Шашвари,  бол'Ье  и  болЪе  сближаются.  Наприм'Ьръ,  въ 
1894  году  Анонимное  Венгерское  Коммерческое  Обще- 
ство, какъ  видно  изъ  отчета  представленнаго  имъ  за 
этотъ  годъ  акщонерамъ,  усердно  занималось  въ  Ф1уме 
ввозомъ  кофе  и  усп'Ьло  въ  этомъ  д'ЬпЪ  установить  пря- 


I 
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мыя  сношешя  заморскпхъ  рынковъ  съ  Венгр1ей,  устра- 
нивши посредниковъ.  Точно  также  ввозъ  Обществомъ 
южныхъ  фруктовъ  припялъ  огромные  размеры:  оно  ввез- 
ло въ  1894  году  черезъ  Ф1уме  бол-Ье  2,000  ящиковъ 
апельспновъ  и  лпмоновъ,  такъ  что  снабжало  не  только 
Венгрш,  но  и  Австрхю,  а  отчасти  вывозило  за  границу. 
Благодаря  спецхальному  распоря?кен1ю  министерства  въ 
1894  году  Общество  получило  право  какъ  въ  Будапеште, 
такъ  и  въ  Ф1уме  продажи  съ  публичнаго  торга  южныхъ 
фруктовъ  и  воспользовалось  этимъ  правомъ  съ  крайне 
выгодными  результатами.  Вообще  фил1я  или  отд'Ьленье 
Анонимнаго  Венгерскаго  Общества  въ  Ф1уме  работаетъ 
особенно  удачно  въ  ц'Ьляхъ  Венгерскаго  музея.  Такъ  оно 
поставило  задачей,  между  прочпмъ,  снабжать  страны  Бал- 
канскаго  полуострова  колон1альными  товарами  и  завяза- 
ло въ  этомъ  отношенш  очень  выгод ныя  сношешя  съ  Ру- 
мышей,  Турщей,  Болгар1ей  и  Серб1ей  и,  какъ  водой  такъ 
и  сухимъ  путбхМЪ  посылаетъ  больш1е  транспорты  въ 
нихъ  различныхъ  колошальныхъ  товаровъ.  Въ  то  же 
время  оно  оказывало  за  текущШ  годъ  больш1я  услуги 
венгерскимъ  торговцамъ  и  промышленникамъ,  особен- 
но мелкимъ,  взыскивая  за  нихъ  долги  восточныхъ  по- 
купателей, дисконтируя  векселя  и  принимая  иногда 
гаранты!  за  восточныхъ  покупателей. 

Для  того,  чтобы  воспользоваться  новымъ  положешемъ 
созданнымъ  заключен1эмъ  въ  1894  г.  торговаго  дого- 
вора Австро-Венгр1и  съ  Росс1ей,  по  прпказашю  мини- 
стра, Анонимное  Венгерское  Торговое  Общество  орга- 
низовало агенстванаюг'ЬРоссш(К1евъ,Харьковъ,  Одесса) 
и  употребило  старан1я  къ  сбыту  тамъ  венгерскихъ  про- 
мышленныхъ  произведешй.  Старан1я  Общества  увен- 
чались, по  выражен1ю  отчета,  очень  хорошимъ  усп-Ь- 
хомъ  по  сбыту  главнымъ  образомъ  сельско-хозяйствен- 
ныхъ  машннъ,  сработапныхъ  въ  мастерскихъ  государ- 
ственныхъ  венгерскихъ  желЪзныхъ  дорогъ:  несмотря 
на    сильную   конкур енщю    изв'Ьстныхъ    англШскихъ    и 
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американскихъ  фирмъ,  агенствамъ  венгерскихъ  жел-Ьз- 
ныхъ  дорогъ  удалось  сбыть  въ  Россш  въ  первый  ,же 
годъ  бол'Ье  сотни  молотилокъ  п  локомобилей.  Въ  виду 
такого  прекраснаго  результата  Общество  р'Ьшило  рас-' 
ширить,  говорить  отчетъ,  свое,  „поле  д'Ьятельности" 
на  остальную  Россш  и  над-Ьется  что  венгерская  про- 
мышленность будетъ  снабжать  своими  продуктами  рус- 
СК1Й  рынокъ  ^). 

Одинаковый  характеръ  д'Ьятельности  Венгерскаго  му- 
зея въ  Будапешт-Ь  и  Анонимнаго  Торговаго  Общества 
привели  наконецъ  въ  1893  г.  къ  мЪр'Ь,  которую  сл-Ьдо- 
вало  ожидать  и  которая,  вероятно ,  окончится  дальн^Ьй- 
шимъ  сближенхемъ  этихъ  двухъ  учреждедШ,  а  именно 
Торговый  музей  заключилъ  договоръ  или  конвенщю  съ 
Аноннмнымъ  Обществомъ,  по  которой  передалъ  ему  всЬ 
матер1альныя  заботы  и  хлопоты  съ  своими  фшиями  и 
отд-Ьленхями  на  Балканскимъ  полуостров-Ь,  кром'Ь  впро- 
чемъ  Герцеговины  и  Босн1и,  которыя  оставилъ  за 
собою.  Отъ  Венгерскаго  музея  перешла  къ  Обществу 
также  вся  государственная  субсид1я  въ  50.000  флори- 
новъ  для  содержашя  имъ  восточныхъ  отд^Ьлен^й  Музея 
въ  Турц1и,  Болгар1И,  Румьш1и  и  Сербш  съ  т-Ьмъ,  что 
Анонимное  Торговое  Общество,  принимая  за  это  на  себя 
всЬ  издержки  содержан1я  этихъ  отд'ЬленШ,  въ  то  я^е 
время  пользуется  и  всЬмикомиссшнными  деньгами,  по- 
лучаемыми отъ  сд'Ьлокъ  въ  этихъ  отд'Ьлен1яхъ  на  Во- 
стоке. Что  же  касается  до  отношешя  филШ  и  пред- 
ставительствъ,  какъ  мног1я  изъ  нихъ  называются,  къ 
своему  Музею  въ  Будапеште,  то,  за  исключен1емъ 
этой   стороны,   они    остаются  въ   томъ-же    положеши, 


'^)  См.:  МаПззаН  стр.  21;  Вг.  КаН  Мап(Ы1о:  КйскЪИске  анГ  сИе 
Еп^дугскеТипё:  Дег  1шдаг1ес11еп  УоШзшгШзсЬаЛ  1т  Лакге  1894.  (8ера- 
га1аЪагиск  аиз  йет  „Резкег  Ыоу(1")  Видарезк.  1895.  Стр.  70.  Веюие 
(V  ОНепЬ,  9  АугП  1895,  №  14.  РагНе  ёсопотхсцш:  8ос1ё1ё  Апопуте 
Ноп§го18е  йе  Соттегсе.  Стр.  108. 
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какое  опред'Ьлено  приведеннтлми  выше  статьями  ихъ 
устава^). 

На  помощь  всего  этого  слолшаго  аппарата  Бенгер- 
скаго  музея  съ  его  филтями  на  юг'Ь  и  на  восток'Ь 
въ  союз-Ь  съ  Венгерскимъ  Торговымъ  Обществомъ  явля- 
ются еще  два  спещальньтя  учреждешя  въ  Будапешт1> 
для  той  .же  ц-^ли;  во-первыхъ,  такъ  называемый  „Нащо- 
нальный  клубъ  торговцевъ  и  промышленниковъ"  (С1иЪ 
паНопа!  с1е8  соттегсап^з  е^  т(1и81;пе18)  подъ  предсЬда- 
тельствомъ  Матлековица,  бывшаго  государственеаго  се- 
кретаря и  изв'Ьстнаго  венгерскаго  экономиста,  спец1аль- 
но  иосвящающШ  себя  ознакомлешю  съ  Востокомъ  и  въ 
особенности  съ  Балканскимъ  полуостровомъ.  Въ  клуб1> 
этомъ,  подобно  его  В^ьнскому  собрату,  читаются  разно- 
образные рефераты  и  лекцш  по  экономическимъ  вопро- 
самъ  и  иногда  происходятъ  какъ-бы  соединенныя  за- 
с'Ьдан1Я  непосредственно  съ  членами  самого  Венгер- 
скаго музея  1п  согроге  (какъ  приводитъ  о  томъ  указаше 
№  9  Кел'ие  сГОпеп!  1895  г.).  Точно  также,  подобно  по- 
мянутой выше  экспедицхи  Юл1я  Бема,  БудапештскШ 
клубъ  посылаетъ  свои  торговыя  экспедпц1п  въ  разныя 
страны  преимущественно  опять  таки  Востока,  съ  т-Ьмп 
же  самыми  ц'ЬлямР!— изыскивать  и  подготовлять  почву 
для  сбыта  венгерскихъ  продуктовъ. 

Другое  вспомогательное  учреягден1е  для  наилучшаго 
достижетя  ц-Ьлей  Венгерскаго  музея  уже  чисто  обра- 
зовательнаго  характера,  это  —  „школа  восточной  тор- 
говли" (Гёсо]е  с1е  соттегсе  опенка!),  устроенная  т'Ьмъ  же 
венгерскимъ  министерствомъ  торговли  спец1ально  для 
приготовлен1я  чиновниковъ  своего  Музея  на  Восток'Ь,  а 
также,  конечно,  зпающихъ  восточные  языки  торговцевъ 
и  комми-вояжеровъ  для  Турц1и.  Въ  эту  школу  прини- 
маются лица,  окончивш1я  курсъ  въ  обыкновенныхъ  ком- 
мерческихъ  училищахъ,  при  чемъ  обучаются  обязательно 


1)  МаИз8аг1;,  1.  с.  21. 

ПзстЬд.  II.  И.  Янжулъ. 
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двумъ  языкамъ  на  выборъ  (турецк1й,  ново-греческ1й, 
сербскШ,  румынсмй,  французскШ,  итальянскШ),  спе- 
щально  географш  и  этнографы  Востока,  исторш  Восто- 
ка, тамоя^е иному  законодательству  и  бухгалтер1и.  По 
сообщен1ю  Шашвари  въ  его  газет-Ь,  результатъ  обучешя 
превосходныП:  усп'Ьхн  учениковъ  въ  восточньтхъ  язы- 
кахъ  уднвляютъ  своей  быстротой  и  школа  является 
истиннымъ  питомннкомъ  для  приготовлен1Я  чиновни- 
ковъ  Венгерскаго  торговаго  музея  ^). 

Справочное  Бюро,  подъ  руководствомъ  г.  Шашвари, 
д^Ьятельно  работаетъ^  доставляя  венгерской  торговл'Ь 
и  промышленности  съ  помощью  своихъ  многочи(у1ен- 
ныхъ  агентовъ  и  корреспондентовъ  разнородныя  св-Ь- 
д1>Н1я.  Справки  доставляются  безплатпо  какъ  своимъ 
подданнымъ,  такъ  и  иностранцамъ;  по  отчету  Музея  за 
1894  г.  видно  сл'Ьдуюш.ее  распред'^Ьленхе  справокъ,  до- 
ставленпыхъ  Бюро  въ  течете  года: 

По  тамолгеннымъ  вопросамъ 352  справки. 

„     статистическимъ  даннымъ 169  ^ 

Полные  списки  поставщиковъ  и  по- 
требителей для  разныхъ  предме- 
товъ 407 

На  счетъ  кредитоспособности  и  иму- 

щественнаго  полол^ен1я 245  „ 

Вопросы  юридическ1я  и  др 336 

По  ц'Ьнамъ  перевозки 4525  ., 

Въ  чптальномъ  зал'Ь  при  Бюро  перебывало  2805  лицъ, 
который  пользовались  изъ  ея  библ1отеки  различными 
сочинен1ями  и  спец1альными  издашями^).  Число  всЬхъ 
ежедневныхъ  иосЬтителей  Торговаго  музея  не  указано 
въ  отчегЬ,  но,  по  словамъ  Ма.И88аг1'а  вт^  его  донесеши 
своему  правительству,  число  это,  въ  виду  нахождетя 
Венгерскаго   музея  вдали   отъ  центра  города,  въ  заго- 


1)  Кетие  и'Огхеп^,  №  26.  1895  года,  стр.  205. 

2)  Кеуие  сГОпеп!,  1-2  Реуг1ег,  1895,  №  6. 
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родномъ  парк'Ь,  состоитъ  въ  зависимости  отъ  погоды: 
л'Ьтомъ  доходить  въ  хорош1е  дни  до  600 — 700  чело- 
в'Ькъ,  а  зимой  падаетъ  до  15  пли  20  въ  какой-нибудь 
сн-Ьжинй  день;  въ  среднемъ  надо  считать  по  50  чело- 
В'Ькъ  въ  день— зимою  и  до  300— л'Ьтомъ^). 

Съ  цЪлью  наибол'Ье  распространить  изв'Ьстность  вен- 
герскихъ  пропзведенШ  за  границей  Музей  издалъ  въ 
1894  г.  систематически  каталогъ  съ  алфавитнымъ  ука- 
зателемъ  1200  венгерскихъ  промышленныхъ  фирмъ  на 
6  языкахъ,  кромЪ  венгерскаго  (н'ЬмецкШ,  англ1йск1й, 
итальянскШ,  румынскШ,  сербсюй  и  болгарск1й).  Ката- 
логъ  этотъ  съ  указатемъ  адресовъ  и  н'Ькоторыхъ  ста- 
тистическихъ  св'Ьд'ЬнШ  и  многими  торговыми  объявле- 
н1ями  былъ  разосланъ  во  многпхъ  тысячахъ  экземпля- 
ровъ  въ  разные  стороны  сбыта  венгерскихъ  произведе- 
шй  для  безплатной  тамъ  раздачи  ^).  Кром'Ь  того  въ 
1893  году  изданъ  Музеемъ  въ  н'Ьмецкомъ  переводе  от- 
четъ  секретаря  Музея  и  директора  Справочнаго  Бюро 
г.  Шашвари  о  такъ  называемыхъ  купеческихъ  справоч- 
ныхъ  конторахъ  по  кредитоспособности,  которыя  онъ 
изсл'Ьдовалъ  въ  разныхъ  городахъ  Австр1и  и  Герман1и. 
Особенное  внимаше  онъ  обратилъ  на  знаменитое  Спра- 
вочное Бюро  (АизкипПе!)  Шиммельпфенга  въ  Берлин'Ь, 
которому  вм'Ьст'Ь  съ  его  соперниками  будетъ  посвящена 
у  насъ  особая  глава.  Г.  Шашвари,  очевидно  научен- 
ный опытомъ  своего  бюро  всей  трудности  и  отв'Ьтствен- 
ности  доставлен1я  публике  свЪд'ЬнШ  по  кредито- 
способности, заключаетъ  свой  отчетъ  выражешемъ 
пожелатя,  „чтобы  справочное  центральное  учреждеше 
этого  рода  для  Венгрхи  образовалось  въ  Будапешт'Ь,  а 
въ  виду  космополитпчнаго   харар:тера    торговли,   чтобы 


1)  ЖаЫ88агЬ,   стр.   19,  1.  с. 

2)  Ьез  РаЪпсап1з-Ехрог1а1еигз  йи  Еоуаите  йе  Ноп§г1е,  РиЬПё,  зиг 
Гогбге  йе  М.  1е  М1п1з{;ге  Коуа!  Ноп§го18  йи  соттегсе,  раг  1е  Мизёе 
Соттегс1а1  Ноп§го13.  ВийарезЬ,  1894. 

9* 
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оно  стояло  не  особнякомъ,  а  р^акъ  составная  часть  круп- 
наго  среднеевропейскаго  учреждеЕ1я  такого  рода"  (оче- 
видно намекая  па  Шиммельпфенга). 

Въ  заключете  спрашивается  къ  какимъ  результатамъ 
привело  Венгрш  почти  десятилетнее  существовате 
Торговаго  музея  со  всЬми  его  фил1ями?Мы  будемъ  объ 
этомъ  подробн'Ье  говорить,  когда  познакомимся  съ 
В-Ьнскимь  экспортнымъ  общ^ствомъ  и  сл'Ьдовательно 
закончимъ  обзоръ  всЬхъ  этого  рода  важн'Ьйшихъ 
учреягденШ  Австро-Венгрш  и  ея  усил1й  расширить 
торговлю  на  Восток'Ь;  пока  же  ограничимся  лишь 
сл'Ьдующими  немногими  цифровыми  данными,  по- 
лученными изъ  вепгерскпхъ  офиц1альныхъ  источпи- 
ковъ.  По  отчету  1894  года,  благодаря  д-Ьятельности  раз- 
нообразныхъ  агенствъ  Венгерскаго  Торговаго  Музея, 
заключено  продажъ  разныхъ  товаровъ  въ  течете  года 
на  сумму  1,094,217  гульденовъ,  изъ  которыхъ  наибольшхе 
обороты  падаютъ  на  Сараево,  В^лградъ,  Мостаръ  и  Со- 
фш.  Изв-Ьстное  намъ  Анонимное  Венгерское  Торговое 
Общество  за  тотъ  же  годъ  дисконтировало  векселей  по 
сд-Ьдкамв,  заключеннымъ  агентами  Торговаго  Музея  на 
сумму  въ  222,480  гульденовъ.  КромЪ  того  въ  томъ  же 
отчетномъ  году  ВенгерскШ  Торговый  Музей  организо- 
валъ  выставку  машинъ,  двигаемыхъ  электричествомъ, 
которую  посетили  182,743  лицъ  и  выставку,  вм'Ьст'Ь  съ 
базаромъ  домашнихъ  промысловъ  (то-есть  такъ  назы- 
ваемыхъ  у  насъ  кустарныхъ  изд'ЬлШ),  им-Ьншую  13,108 
посетителей  '). 

Вообш,е  Музей  быстро  развивается  и  заметно  способ- 
ствуетъ  сбыту  товаровъ  на  Востоке,  хотя  собственно 
„для  венгерскихъ  товаровъ  предстоитъ  еще  хорошая 
Ячатва  въ  развитш  собственнаго  рынка",  замЪтилъ  мнЪ 
г.  Шашвари...  ^Весь  ежегодный  торговый  оборотъ  Му- 
зея съ  его  отд'Ьлен1ями^',  по  его    стовамъ,    „примерно 


1)  Ееуие  а'Опеп!,  12  Геупег  1895  Х»  6.  Стр.  45. 
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составляетъ  1,200,000  гульденовъ  въ  годъ,  да  кром'Ь  того 
промышленники,  сближаясь,  благодаря  услугамъ  Музея 
съ  покупателями  на  Восток-Ь,  продаютъ  имъ  помимо 
посредничества  Музея  уже  не  мен'Ье,  какъ  на  сумму 
вчетверо  больше  указанной'"'".  Сл'Ьдовательно,  если  выше- 
означенныя  офиц1альныя  свЪдЪшя,  данныя  мн'Ь  пред- 
ставителемъ  Музея,  вЪрны,  то  уже  въ  настояш,ее  время 
ВенгерскШ  музей,  стоющШ  государству  140  тысячъ  фло- 
риновъ,  ^)  доставляетъ  сбыть  своимъ  отечественнымъ 
произведен1ямъ  уже  прим'Ьрно  на  пять  миллгоновъ  фло- 
риновъ  ежегодно,  завязывая  при  томъ  ыостоянныя  связи 
своихъ  промышленпиковъ  съ  иностранными  покупателя- 
ми, знакомя  ихъ  съ  чужестранными  рынками  и  вообще 
установляя  бол^е  или  мен-Ье  прочные  устои  для  раз- 
ВИТ1Я  промышленности  въ  будущемъ.  Ч-Ьмъ  обширнее 
рынокъ  для  сбыта  промышленности,  т'Ьмъ,  конечно, 
больше  шансовъ  и  выгодныхъ  условхй  для  ея  развит1я 
и  усп-ЬхоБъ  въ  будущемъ  -). 


1)  Отчетъ  за  1894  годъ  показываетъ  146,027  гульденовъ  вс'ёхъ 
доходовъ  Венгерскаго  музея  п  141,007  гульденовъ  расходовъ.  Ееуце 
й'0г1епк  1895  Л»  6. 

-)  Нащональное  самовосхвалете  и  самовозвеличиванхе  состав- 
ляетъ, насколько  мы  зам-Ётнлн,  часто  встр-Ьчаемую  слабость  у  со- 
временныхъ  вепгерцевъ,  почему  ко  всему,  что  они  показываютъ  или 
пишутъ  объ  усп'Ьхахъ  своей  родины  нужно  относиться  съ  большой 
осторожностью т  но  въ  данномъ  случа-Ь,  относительно  деятельности 
Венгерскаго  музея  и  выше  приведенныхъ  ея  результатовъ,  вЪтъ 
основашя  быть  недов'Ьрчивымъ  ,  во-первыхъ,  потому,  что  указывае- 
мый выше  цифры  отчасти  подходятъ  близко  къ  показаннымъ  тор- 
говымъ  отчетамъ,  отчасти  потому,  что  значительные  усп'Ьхи  этого 
Музея  на  Восток'Ь  подтверждаются  отзывами  многихъ  компетентныхъ 
лицъ  разныхъ  нащопальностей  какъ  н-Ьмцевъ,  наприм-Ьръ,  такъ 
англичанъ  и  французовъ,  съ  которыми  приходилось  или  говорить 
по  этому  предмету  или  читать  отчеты.  „СеНе  епкергхве,  ди!  й.а,Ье 
йе  (Их  апз,  а  гепйи  йе  ^гапйз  зегуасез  аи  сошшегсе  Ьоп^гохз"  пи- 
шетъ  наприм-Ёръ  въ  донесенхи  своему  правительству  въ  1895  году 
4ранцузск1й  консулъ  въ  Ф1уме  о  Венгерскомъ  музс'Ё. 
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НовЪйшхй  отчетъ  американскаго  консула  въ  Буда- 
Пешт'Ь  (Е{^^Vа^с^  Р.  Т.  НаттопД)  зам'Ьчаетъ  между  про- 
чпмъ,  что  торговыя  сношен1я  Венгрйг  съ  Востокомъ  и 
спещально  Балканскпмъ  полуостровомъ  быстро  разви- 
ваются: „Венгерцы-де  не  только  экспортируютъ  туда 
собственные  товары,  но  и  являются  уже  въ  роли  посред- 
никовъ  для  сбыта  тамъ  многпхъ  пропзведешй  западно- 
европейскпхъ  государствъ,  что  для  послЪднихъ  чрез- 
вычайно важно..."  ^). 

Помимо  четырехъ  указанныхъ  торговыхъ  музеевъ,  съ 
которымн  мы  выше  уже  познакомились,  эти  учре- 
жден1я  для  сод'Ьйств1я  экспорту  существуютъ  так- 
же и  прп  томъ  во  множественномъ  числ-Ь  въ  Италш, 
гд'Ь  торговые  музеи  встр'Ьчаются  въ  Турин-Ь,  Милан-Ь 
и  Палермо,  составляя  постоянныя  выставки  товарныхъ 
образцовъ,  принадлежащихъ  м-Ьствымъ  торговымъ  ка- 
мерамъ  ^).  Въ  первомъ  город'Ь  (Турпн'Ь)  Торговый  му- 
зей основанъ  еще  въ  1884  году  непосредственно  самимъ 
правительствомъ  совершенно  по  образцу  Брюссельскаго 
„Мизее  сотте1'с1а1" ,  а  коллекц1и  собираются  итальян- 
скими консулами  и  торговыми  камерами  за  границей  п 
частью  по  порученш  Музея  покупаются  и  частными  ли- 
цами. Музеи  въ  Милане  и  Палермо— иного  типа,  и  кол- 
лекц1и  ихъ  см1)Шаннаго  характера,  частью  составляютъ- 
торговые  продукты,  собираемые  наиностранныхърынкахъ 
частью  же — пропзведен1я  итальянской  промышленности, 
безилатно  выставляемыя  своими  фабрикантами,  и  еще 
такъ  называемыя  „новости"  разнаго  рода  (поиуеаи1ё  йе 
1ои1е  езрёсе).  Коллекцш  иностранныя  въ  этихъ  музеяхъ 
плтютъ  цплью  облегчить  развит1е  мелгдународнаго  об- 
м-Ьна,  какъ  в'Ьжливо  выражается  г.  Малиссаръ   (&С1И1ег 


^)  Соп8и1аг  Керог1з.  Липе  1896.  Стр.  249—251.  „би^^езИоиз  Гог 
с1еуе1ор1П5  Тгайе  шШ  Аи8(:па— Нип^агу". 

2)  Сообщаемъ  данньш  объ  Итал1и  со  словъ  МаИззагЬ'а  „3/«8ее5  Сот- 
тегЫаих.  Стр.  4:2 — 46. 
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1е  йеуеЬрретеп!  (1е8  есЬап^ез  ш^егпаНопаих)  или  точ- 
н'Ье  сказать,  усилить  сбыть  своихъ  произведен1й;  съ 
другой  стороны  коллекция  продуктовъ  итальянскнхъ 
^новостей"  предназначена,  разумеется,  стимулиро- 
вать внутреннюю  торговлю  и  поощрять  промышлен- 
ный прогрессъ. 

Миланск1й  музей  получаетъ  небольшую  субсидхю  отъ 
государства  (отъ  9  до  10  тысячъ  франковъ  въ  годъ), 
ПалермскШ  же  ничего  не  получаетъ.  Первый  пзъ  нихъ, 
можетъ  быть,  благодаря  этой  стипенд1и,  им'Ьетъ  кор- 
респондентовъ  за  границей  въразныхъ  пунктахъ,  ко- 
торымъ  посылаетъ  образцы  нащональныхъ  продуктовъ^ 
съ  Ц'Ьлью  найти  пмъ  сбытъ.  Корреспонденты  знакомятъ 
публику  т'ЬхъмЪстъ,  гд-Ь  живутъ,  съ  этими  продуктами 
и  сообщаютъ  Музею  различный  коммерческ1я  св'Ьд'Ьнхя 
и  справки  о  странахъ,  въ  которыхъ  проживаютъ. 

Характерную  особенность  Пталйг  въ  отношенхи  дан- 
наго  вопроса  составляетъ  то,  что  въ  разныхъ  мЪстахъ 
это  государство  им1эетъ  торговыя  агенства  (БЪлградъ, 
Ласъ  Пальмасъ,  Брюссель,  Амстердамъ  и  Ливерпуль) 
и  съ  1893  года  при  этнхъ  агентствахъ  устраиваются 
постоянныя  выставки  итальянскнхъ  продуктовъ.  Образ- 
цомъ  можетъ  послужить  стар'ЬйШ1й  изъ  этихъ  складовъ 
итальянскнхъ  образцовъ,  учрежденный  въ  Б'Ьлград'Ь  въ 
Сербйт.  Правительство  отпускаетъ  ежегодную  сумму  въ 
руки  завЪдующаго  этой  постоянной  выставки,  который 
называется  директоромъ  и  назначается  правительствомъ; 
за  нимъ  наблюдаетъ  итальянское  посольство  въ  БЪлгра- 
д'Ь.  Кром'Ь  казенной  субсид1и  директоръ  постоянной  вы- 
ставки получаетъ  еще  комисс1ю  въ  27о  отъ  продажи, 
сд'Ьланной  черезъ  его  посредство,  сама  уке  выставка 
для  итальянскнхъ  промышленниковъ  собственно  безплат- 
на.  На  агентство  съ  этой  выставкой  возлагаются  всЬ 
т-Ь  обязанности,  которыя  по  извЪстнымъ  намъ  прави- 
ламъ  Венгерскаго  музея  лежатъ,  тамъ  на  корреспонден- 
тахъ,  то  есть,  доставлен1е  всякаго  рода  справокъ  про- 
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мышленникамъ  и  итальянскому  правительству  и  высыл- 
ка въ  случа'Ь  требовашя  различныхъ  образцовъ  м'Ьст- 
ныхъ  продуктовъ.  Вообще  итальянское  правительство 
имЪетъ  право  контроля  во  всЬхъ  отнопхенхяхъ  и  во  вся- 
кое время  надъ  агентствомъ  съ  постоянной  выставкой, 
но  отв-Ьтственность  за  деятельность  агента  съ  себя 
снимаетъ  '^). 

Если  не  считать  двухъ  торговыхъ  музеевъ  въ  Пор- 
тугалш  (Лиссабон'Ь  и  Опорто),  которые,  повиднмому,  не 
им'Ьютъ  никакого  серьезнаго  значен1Я  и  даже  располо- 
жены за  городомъ^  то  есть,  вдали  отъ  д-Ьловой  жизни 
и  съ  ничтожными  средствами,  а  также  «Колон1альнаго 
музея»  въ  Гаарлем-Ь  въ  Голландит,  им^ьющаго  спець 
альное  значен1е  лишь  знакомства  въ  т'Ьсномъ  смысл'Ь 
съ  своими  колон1ями  (почему  и  коллекцхи  носятъ  ха- 
рактеръ  преимуш;ественно  этнографическ1й),  то  въ  Ев- 
роп'Ь  им'Ьются  еще  два  торговыхъ  музея  въ  двухъ  весь- 
ма различныхъ  государствахъ — въ  Швещи  и  Турц1и. 
Въ  первой  находится  такъ  называемое  «Генеральное 
общество  экспорта  изъ  Швещи>  ( 48уеи§е8  АПтаппа  Ехрог!- 
Шгеп!!!^»  въ  Стокгольм'Ь).  Это  общество,  основанное  въ 
1887  году,  им1ьетъ  своею  ц-Ьлью  доставить  своимъ  чле- 
намъ  новые  рынки  или  сбытъ  за  границу;  оно  полу- 
чаетъ  довольно  значительную  субсид1ю  отъ  государства, 
отъ  35  до  50  тысячъ  кронъ  ежегодно-,  сверхъ  того  по- 
лучаетъ  отъ  членовъ,  которыхъ  около  пятисотъ,  по  10 
кронъ  при  вступлеши  и  по  20  кронъ  ея^егоднаго  взноса. 
На  эти,  очевидно,  довольно  значительныя  средства  Об- 
щество им-Ьетъ  осуществить  слЪдующхя  задачи: 

Во  1-хъ  основать  и  поддеряашать  въ  Стокгольм-Ь  Тор- 
говый музей  изъ  образцовъ  товаровъ,  собираемыхъ  аген- 
тами общества  за  границей,  очевидно  въ  м-Ьстахъ  в-Ь- 
роятнаго  сбыта. 


1)  МаИззагЬ,  42—45. 
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Во  2-хъ  доставлять  членамъ  всяк1я  справки,  которыя 
они  потребуютъ  о  ц'Ьнахъ  товара  за  границей,  стоимо- 
сти фрахта,  услов1яхъ  кредита  и  пр. 

Въ  3-хъ  посылать  за  границу  торговыхъ  агентовъ  съ 
ц-Ьлью  изучен1я  различныхъ  рынковъ  и  указанхя  т'Ьхъ 
товаровъ,  которые  шведсие  фабриканты  и  торговцы 
могли  бы  сбывать  за  границей,  входя  съ  иностранцами 
въ  прямыя  сношен1я. 

Въ  4-хъ  устраивать  склады  и  маленьк1я  выставки 
шведскихъ  продуктовъ  на  т'Ьхъ  рынкахъ,  гд-Ь  обще- 
ство им'Ьетъ  своихъ  агентовъ. 

Въ  5-хъ  издавать  отчеты  агентовъ,  шведско-норвея^- 
скихъ  консуловъ,  напечатать  иллюстрированный  ката- 
логъ  шведскихъ  экспортныхъ  продуктовъ  для  разсылки 
его  въ  разныя  м-Ьста  и  т.  д.  и  т.  д. 

Въ  заключен1е  добавнмъ,  что  это  общество  им'Ьетъ 
весьма  важное  право  прямого  сношешя  со  всЬми  швед- 
ско-норвежскими дипломатическими  агентами  и  консу- 
лали.  Къ  сожал'Ьнхю,  никакихъ  св'Ьд'ЬнШ  о  д'Ъятель- 
ности  этого  экспортнаго  общества  и  о  самомъ  МузеЬ 
мы  не  нм'Ьемъ  въ  своемъ  распоряженш. 

«Торговый  оттоманскШ  музей»,  въ  Константинопол'Ь 
(Мизее  Соттегсха!  ОНотап  а  Соп81;ап11пор1е),  какъ  видно 
изъ  краткаго  описашя  Малиссара,  представляетъ  собой 
учреждеше  весьма  любопытное,  но  въ  то  же  время  не- 
достатокъ  о  немъ  св'Ьд'Ьшй  лишаетъ  возможности  серь- 
езнаго  сужденхя.  Никакихъ  источниковъ  въ  другихъ 
м'Ьстахъ  по  этому  поводу  намъ  не  удалось  получить  ^). 
Видно  только,  что  это  учреждеше  частное,  хотя  и  на- 
ходится подъ  патронатомъ  его  правительства  (министер- 
ства торговли)  и  является  столько  я^е  по  своимъ  ц'Ь- 
лямъ  промышленнымъ,  какъ  и  торговымъ,     почему    и 


1)  Мизеез   Соттегсхаих.   Еаррог!;  йе  МаИззагк.  Голланд1я, 
Португал1я,  Швещя  и  Турщя,  стр.  45—50. 
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разд'Ьляется  на  дв-Ь  части.  При  немъ  находится  Спра- 
вочное Бюро,  добывающее,  повидимому,  самый  разнооб- 
разныя  св'Ьд'Ьшя,  въ  томъ  числ-Ь  о  кредитоспособности. 
ВсЬ  средства  существовашя  Оттоманскаго  музея  по- 
лучаются изъ  членскихъ  взносовъ  за  выставку  образ- 
цовъ,  а  также  за  право  получен1я  св'Ьд'Ьшй  отъ  Спра- 
вочнаго  Бюро  (по  46  франковъ  въ  годъ)  и  т.  д.  ^). 

Весьма  странная  судьба  торговыхъ  музеевъ  во  Фран- 
ЦП1.  Это  богатое  промышленное  государство  уже  не 
разъ,  повидимому,  приходило  къ  уб-Ьждетю  о  необхо- 
димости оказать  сод'Ьйствхе  своей  вывозной  торговл-Ь 
путемъ  устройства  такихъ  музеевъ  или  складовъ  то- 
варныхъ  образцовъ,  печать  не  разъ  поднимала  агитацш 
по  этому  поводу,  правительство  относилось  къ  идсЪ 
съ  полнымъ  сочувств1емъ,  отпускало  на  это  деньги; 
муниципальныя  власти  или  торговыя  палаты  также  по- 
могали или  давали  м-Ьсто;  собирались  даже  Н'Ькоторыя 
коллекцш  образцовъ,  изъ  которыхъ  немнопя,  давно 
забытыя,  существуютъ  и  попын-Ь  въ  разныхъ  городахъ 
Францш,  а  въ  конц-Ь  концовъ  можно  сказать  утверди- 
тельно, что  до  настоящаго  времени  во  Франц1и  торго- 
выхъ музеевъ  почти  н'Ьтъ,  и  она  все  еще  собирается 
ихъ  устраивать!... 

Такъ  еще  въ  1883  году  министръ  торговли  Фран- 
цузской республики  обратился  И  сентября  съ  цирку- 
ляромъ  къ  торговымъ  камерамъ,  рекомендуя  имъ  за- 
няться вопросомъ  объ  учреждеши  торговыхъ  музеевъ 
во  Францш.  Уже  въ  ноябр'Ь  того  же  года  была  состав- 


2)  Журналъ  апглхйскаго  Бюро  Торговли  сообщаетъ,  что  Турецк1Й 
музей  въ  Константинопол'Ь  предполагаетъ  въ  скоромь  времени  от- 
крыть Филш  въ  Япон1и  и  послалъ  уже  туда  для  выставки  большое 
количество  турецкихъ  товаровъ.  Тоже  самое,  по  словамъ  журнала, 
Шведское  экспортное  общество  предполагаетъ  сд'Ьлать  въ  Мексик1Ь, 
въ  Америк-Ё.  См.  Тке  Воагй  оГ  Тгайе  .;оигпа1.  Уо1.  ХУ1,  1894,  Стр. 
650—651. 
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лена  коммпссхя,  которой  поручено  выработать  м^Ьры, 
необходимый  для  оспован1я  такихъ  музеевъ;  въ  сл-Ьдую- 
щемъ  1884  г.  К0ММИСС1Я  представила  отчетъ,  содержащ1й 
въ  себ'Ь  проектъ  организац1п  торговыхт:)  музеевъ.  По 
предположешю  этп  музеи  должны  быть.  учрежден1лми 
М1.СТНЫМИ  при  торговыхъ  камерахъ  или  такъ  назы- 
ваемыхъ  синдикальныхъ  камерахъ  или  принадлежать 
городамъ;  но  въ  дополнен1е  къ  м1ьстнымъ  средствамъ 
они  получаютъ  также  субсидгю  отъ  государства.  Музеи 
должны  были  заключать  въ  себ'Ь  коллекщи  образцовъ 
какъ  ввозныхъ,  такъ  одинаково  и  вывозныхъ  товаровъ 
иностоанныхъ  государствъ;  н'Ькоторые  музеи  сверхъ 
того  заключаютъ  также  и  собрате  м'Ьстныхъ  продук- 
товъ,  какъ  сырыхъ  такъ  и  обработанныхъ.  Въ  резуль- 
тат'Ь  во  Франщи  и  Алжир'Ь,  въ  двадцати  городахь,  были 
заведены  торговые  музеи  или  склады  товарныхъ  образ- 
цовъ, которые,  что  составляетъ  наибол'Ье  странное  об- 
стоятельство, сущест^^уютъ  и  до  нып'Ь,  но  сугцествуютъ, 
повидимому,  совершенно  номинально,  такъ  какъ  сами 
французы  какъ  бы  забыли  о  н[1хъ  или  сомн^Ьваются 
даже  въ  пхъ  существован1и.  Такъ,  наприм'Ьръ,  деле- 
гатъ  французскаго  правительства  Соиугеиг  на  между- 
народной выставк'Ь  въ  Аптверпен'Ь  говорилъ,  что  <хотя 
у  насъ  есть  Постоянная  колон1альная  выставка,  по  еще 
н'Ьтъ  торговаго  музея >  («Коиз  п'ауопз  раз  с1е  Мизее 
сГёсЬапИНопз,  1Г1а18  поиз  роззе(1оп8  ипе  Ехро^-Шоп  регтапеп1е 
(1ез  Со1оп1е8»  ^).  Н'Ькто  Поль  Виберъ  (ТГшосЬге  У1Ьег1  Шз), 
энергично,  повидимому,  всю  жизнь  еще  съ  1872  года 
П0СВЯТИВП11Й  д'Ьлу  распространеп1я  идеи  о  необходимо- 
сти основан1я  во  Франц1и  торговыхъ  музеевъ  и  спе- 
щально  въ  Париж'Ь,  предпринявшШ  для  этой  ц-Ьди,  по 
его  выраженио,  дв-Ь  <кампанш>  (.«та  ргет1ёге  сатраёпе 


1)  ЕхробШоп  1п1егпа110па]е  й'Апуегз-ЕхрозШоп  8рёс1а1  йез  Мизёез 
Соттегс1аих.  Еаррог!  ргёзепкё  раг  М.  2.  Соиюгеиг  аи  пот  йе  1а 
дё1е§а11оп  йе  1а  СЬатЬге  йе  Соттегсе. 
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1886  —  1888,  та  зесоийе  сатра^'пе  1889— 1890. >),  въ  оффи- 
щальныхъ  кружкахъ  и  въ  печати  пропагандируя  усердно 
всю  важность  и  непреложность  этихъучрежденШ,  не  до- 
бился, однако,  до  настоящаго  времени  нпкакихъ  порядо- 
чныхъ  результатовъ  ^).  БывшШ  президентъ  Парижской 
торговой  палаты,  Кустэ,  всего  лишь  въ  1891  годуписалъ 
о  проекте  торговаго  музея,  ставя  ему  въ  образецъ  музей 
БрюссельскШ,  и  опять-таки  безъ  всякихъ  результатовъ: 
«Ъе  уоНа  с1опс,  се  Мизёе  соттета!  тоййе  1е1  дие  поиз  1е 
гёуопз  роиг  Рап8!>  ^}, 

Весной  настоящаго  года,  въ  виду  противор'Ьчивыхъ 
изв-Ьстхй  подобнаго  рода  о  существоваши  во  Францп! 
торговыхъ  музеевъ  и  предполагая,  въ  случа'Ь  надобно- 
сти, лично  познакомиться  съ  ними  и  ихъ  организац1ей, 
я  обратился  почти  единовременно  съ  письмами  въ  Па- 
рил^ъ  къ  г.  Шарлю  Саломону,  товарищу  председателя 
Общества  Соц1альнаго  Музея  (8ос1е1ё  (1и  Мизбе  8ос1а1),  и 
г,  Артуру  Раффаловичу,  агенту  нашего  Министерства 
Финансовъ,  съ  просьбою  сообщить  мн'Ь,  существуютъ  ли 
во  Франц1И  въ  дгьйствительности  торговые  музеи  и  гд'Ь 
именно?  Отъ  обоихъ  встр'Ьтилъ  любезную  готовность 
оказать  мн'Ь  сод'Ьйств1е  и  черезъ  несколько  времени 
получилъ  св-ЬдЪнхя,  почти  однородааго  содержан1я. 
„Въ  нЪкоторыхъ  французскихъ  городахъ",  пишетъ  мн'Ь 
г.  Саломонъ,  „были  употреблены  старашя  устроить  му- 
зеи, предназначенные  покровительствовать  вывозной 
торговл1з, — но  эти  музеи  вообще  оказались  мало  удач- 
ными и  превратились  въ  простыя  справочныя  агент- 
ства, субсидируемыя  торговыми  палатами. — Единствен- 
ный музей,  въ  г.  Лилл'Ь,  кажется,  им'Ьетъ  н-Ькоторую 
важность  и  жизненность".    Вм-Ьст-Ь   съ   тЪмъ   г.  внце- 


1)  Ьа  сопсштепсе  ё1гапдёге.  Ьез  Мизёез    Соттегс1аих  ек  Гехроз!- 

Поп   шпуегзеИе   де   1889   е1с раг  Раи1  УгЪеН   (ТЬёойоге  УхЬегк 

тз).  Рапз,  1892. 

2)  Соттсиг,  1.  с-  Стр.  409. 


ЛОПДОПСКХГГ    II    БУДА-ПЕШТСКПТ    МУЗЕИ.  141 

директоръ  .,Соц1альнаго  музея"  добавляетъ,  что  угке 
писалъ  для  меня  въ  управлен1е  Музея  въ  Лилль  и, 
какъ  только  получить  отв-^^тъ,  ми^  немедленно  его  пе- 
решлетъ.  Единовременно  я  получилъ  ув'Ьдомлен1е  и 
отъ  г.  Раффаловича,  который,  препровождая  мн'Ь  от- 
четъ  Куврера,  намъ  изв'Ьстный,,  сообщаетъ,  что  „тор- 
говая палата  г.  Парилка,  по  всей  впроятности,  органи- 
зуетъ  у  себя  торговый  музей  по  программ'^,  представ- 
ленной Кувреромъ.  Главное  м'Ьсто  въ  музе-Ь  займутъ 
справочное  бюро,  выставка  коллекцШ  отойдетъ  на  вто- 
рой планъ  и  будетъ  заключаться  какъ  въ  товарахъ, 
производимыхъ  и  продаваемыхъ  за-границей  съ  усп'Ь- 
хомъ  конкурентами  Францти,  такъ  и  сырыхъ  продук- 
тахъ,  прнгодныхъ  для  ввоза  во  Фрапц1ю".  Дал'±>е  г. 
Раффаловйчъ  ув'Ьдомляетъ  меня  опять  таки.  что  „един- 
ственный провинцтальный  музей,  мало-мальски  важный, 
находится  въ  г.  Лилл'Ь",  отчетъ  о  которомъ,  совершенно 
тождественный  съ  другимъ  экземиляромъ,  пересланнымъ 
г.  Саломономъ,  я  черезъ  п'Ьсколько  времени  отъ  г. 
Раффаловича  п  получилъ. 

Что  касается  до  Музея  въ  ЛиллЪ^  такимъ  образомъ 
единственно  претендующаго  считаться  во  Франц1и  въ 
чпсл'Ь  торговыхъ  музеевъ,  то,  по  полученнымъ  отъ  его 
управлешя  свЪд'^Ьн1ямъ,  видно,  во-первыхъ,  что  Музей 
зтотъ  уже  существу етъ  съ  1888  года  и  основанъ,  какъ 
это  прибавлено  къ  письму  отъ  вице-президента  Лилль- 
скаго  музея  къ  Франсуа  Карбонпель  въ  Мизёе  8ос1а], 
мн'Ь  пересланному,  по  образцу  музея  Брюссельскаго. 
Торговый  музей  въ  г.  Лилл'Ь  им'Ьетъ  до  ста  тысячъ 
образцовъ  товаровъ,  содержится  частью  на  правитель- 
ственный счетъ  (министерство  торговли),  частью  же  па 
счетъ  торговой  палаты  и  города  Лилля  (всего  600  фран- 
ковъ,  по  словамъ  Куврера!).  Любопытно,  что  онъ  не  илгЬ- 
етъ  еще  ни  печатныхъ  статутовъ^  ни  правилъ  (!!?)  Кол- 
лекщи  товарныхъ  образцовъ,  въ  пемъ  заключающтяся 
исключительно  состоять  изъ  иностранныхъ  фабричныхъ 
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произведешП,  ввозимыхъ  въ  пностранныя  же  государ- 
ства. Сверхъ  того,  приМузеЪ  находится  читальный  залъ, 
гд11  лежать  къ  услугамъ  публики  журналы,  издан1Я  и 
разныя  справочныя  книги,  съ  помощью  которыхъ  за- 
ннтересованпыя  лица  могутъ  получать  разнородный  нуж- 
ныя  въ  торговл1)  св'Ьд'Ьп1я.  ВсЬ  услуги  Музея  для  пуб- 
лики, конечно,  безплатны. 

Вотъ  въ  н'Ьсколько  сокращенномъ  вид^Ь  сущность 
оргапизацш  едпнственнаго  французскаго  торговаго  му- 
зея, по  оффиц1альнымъ  св'Ьд'Ьн1ямъ. 

Какъ  мы  упомянули  раньще  со  словъ  г.  Раффало- 
вича,  Парил^ская  торговая  палата  занята  въ  настоящее 
время  вопросомъ  объ  устройстве,  въ  столице  Францш 
настоящаго  торъовто  музея  ^).  Часть  его  обязанностей  въ 
Париже  —  по  торговымъ  справкамъ  (8етсе  с1е  геп^е!^- 
петеп18  соттегс1аих)  исполняетъ  особое  бюро  при  быв- 
шей ^Постоянной  Быставк'Ь  французскихъ  колоши"  (Ехро- 
зИюп  регтапе111е  йез  со1оп1е8  й'ап5а18ез);  но  по  всей  В'Ь- 
роятности,  и  это  д-Ьдается  довольно  неудовлетворительно; 
по  крайней  м-Ьр-Ь,  какъ  видно  пзъ  отчета  Куврера,  даже 
такихъ  важн'Ьйшихъ  и  всего  чаще  встр'Ьчаемыхъ  на 
практик-Ь  справокъ,  какъ  о  стоимости  транспорта  или 
перевозки,  совсЬмъ  не  даютъ  въ  министерств'^  торгов- 
ли— и  вообще,  по  его  словамъ,  и  въ  этомъ  дЪл'Ь  тре- 
буется много  добавлен1й,  прежде  чЪмъ  будетъ  достиг- 
нута  сколько-нибудь   совершенная    организац1я.    Какъ 


1)  Интересно,  какъ  примирить  следующее  противор'Ьч1е:  въ  пись- 
махъ  своихъ,  всл-Ьдствхе  нашего  запроса,  одинаково  какъ  въ  дирек- 
ц1ю  Соцхальнаго  музея,  такъ  и  г.  Раффаловичу,  вицепрезидентъ 
торговаго  музея  въ  Лнлл'Ь,  говорить  о  том7^,  что  коллекщи  его  со- 
стоятъ  исключительно  изъ  предметовъ  фабрикованныхъ  за  границей, 
и  ц-Ёлью  музея  является  собран1е  коллекщи  товаровъ  мануфактур- 
ныхъ  ((1е8  тагсЬапй^зез  тапиГаскигёев)  и  т.  д.  Между  т-Ьмъ  г.  Кув- 
рёръ  называетъ  Лилльск1й  музей  Мизе'е  1п(1из1;г1е1,  адггсте  и  т.  д. 
Что  же,  спрашивается,  въ  пемъ  землед'Ьльческаго,  и  кто  изъ  двух7> 
правъ? 
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сообщаютъ  нын'Ьшнимъ  л1ьтомъ  французстя  газеты, 
вновь,  повндимому,  французское  правительство  деятель- 
но занято  11реобразован1емъ  и  усовершенствоватемъ 
существующпхъ  у  себя  торговыхъ  учреукден1й  и  глав- 
нымъ  образомъ  основан1емъ  наширокпхъ  началахъ  спра- 
вочнаго  бюро  (Ьигеаи  с1е  геше1^петеп1:8  соттегтих)  и 
такъ  называемаго  бюро  торговаго  законодательства  (Ьи- 
геах  йе  1а  1ё§;1^:1а11оп  соттегс1а1е),  которое  должно  давать 
заинтересованнымъ  лицамъ  св-Ьд-Ьтя  о  таможенныхъ 
тарифахъ,  жел'Ьзнодорожныхъ  и  морскихъ  фрахтахъ, 
торговыхъ  договорахъ  и  т.  п.  ^). 

Единственная  страна  въ  Европ-Ь,  кром'Ь  Францш,  изъ 
большихъ  государствъ,  имеющая  также  всего  лишь 
одинъ  торговый  музеП  и  то  во  второстепенномъ  городе 
это — Гермашя,  въ  которой  недостатокъ  музеевъ  зам-Ь- 
няется  зато  развитхемъ  значительнаго  числа  однород- 
ныхъ  учрежденШ— экспортныхъ  союзовъ  или  обществъ 
(Ехрог1-Уегет)  и  кипучей  частной  деятельностью  по  эк- 
спорту, наиболее  характернымъ  выражен1емъ  которой 
могутъ  служить,  какъ  мы  увидимъ  въ  одной  изъ  буду- 
щихъ  главъ  нашей  книги,  Ехрог1ти81ег1а^сг  и  агенты 
Гамбургскаго  порта. 

Любопытно,  что  движете  въ  Европе  въ  последней 
четверти  текущаго  столЪтхя  къ  поощренш  экспорта  пу- 
темъ  разнородныхъ  государственныхъ  и  общественныхъ 
учрежден1й  перешагнуло  Атлантическ1й  океанъ  и  по- 
явилось тамъ  въ  форме  „панамериканизма" — идея  въ 
суп];ности  совершенно  одинаковая  съ  таможеннымъ  объ- 
единен1емъ  Британской  Имперхи,  которымъ  такъ  серь- 
езно заняты  въ  настоящее  время  мног1е  англШскге  по- 
литики и  печать.  1-го  мая  1894  года,  какъ  сообпдаетъ 
Малиссаръ.  была  основана  въ  Нью-1орке  Рап-атепсап 
Сотрапу— ..Постоянная  все-американская  выставка"  съ 
целью  развитхя  торговыхъ  сношен1й  между  Соединен- 


')  Лоигпа!  йез  ВёЪа18.  ^еи(^^,  И  ^и^п  1896. 
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ными  Штатами  и  прочими  государствами  Америки.  Вы- 
ставка разд-бляется  на  три  отд'Ьлен1я:  отд-Ьдъ  такъ  на- 
зываемый иностранныхъ  иравительствъ,  куда  входятъ 
коллекщи  сырыхъ  продуктовъ  Америки  Центральной, 
Южной  и  европейскнхъ  колон1й  въ  Америк-Ь;  второе 
отд'Ьлен1е  принадлежитъ  американскимъ  мануфактури- 
стамъ  и  содержитъ  вывозные  продукты  Соединенныхъ 
Штатовъ  съ  ц'Ьлью  распространить  ихъ  сбытъ.  Третье 
отдЪлеше  .,Все-американской  выставки^'  схоже  съ  кол- 
лекц1ей  Брюссельскаго  музея,  то  есть  заключаетъ  въ 
себЪ  образцы  разнородныхъ  произведешй  европейской 
промышленности, продаваемыхъ  въ  Центральной  и  Южной 
Америке)  и  ознакомлен1е  съ  которыми  америкапскихъ 
фабрнкантовъ  можетъ  доставить  имъ  необходимое  ору- 
ж1е  для  борьбы  съ  своими  настояп^ими  и  будущими 
конкурентами  ^). 


1)  МаИззаг!;,  1.  с.  стр.  34. 


ГЛАВА  ЧЕТВЕРТАЯ. 

Экепортныя  общества  или  союзы  (ЕхрогЬ-Уегеше):  А  в  с  т  р  о-В  е  п- 
герск1Й  экспортный  союзъ  въ  В'Ьн'Ь.  Истор1Я  его  осно- 
ванхя,  практнчесшя  ц-Ьли  союза  и  способы  ихъ  достижения.— Орга- 
низащя  В'Ьнскаго  экспортнаго  союза  п  отличхя  отъ  другихъ  подоб- 
ныхъ  же  учрежден1й — Статуты  В'Ьнскаго  союза  и  отчеты  о  деятель- 
ности за  посл'Ьдше  годы:  открыт1е  фил1й  или  отд-Ёленхй  союза  на 
Восток'Ё,  посылка  постоянныхъ  и  временныхъ  агентовъ,  т.  н.  кол- 
лектиБныя  путешеств1я  и  поиски  рынковъ  въ  заморскихъ  странахъ. — 
Отношешя  Австро-В^^нгерскаго  союза  къ  общимъ  интересамъ  страны 
и  правительству.  — Общ1е  итоги.  —  „Вывозной  союзъ  для  Че- 
х1и,  Морав1и  и  Си  лез!  и  въ  Праг1>".  0рганизац1я,  уставъ 
и  дЬятельность  чешскаго  торговаго  союза  для  сод'Ьйствхя  вывозу 
богемскихъ  продуктовъ,  —  Его  характерный  особенности  и  резуль- 
таты деятельности. 

До  сихъ  поръ  въ  трех7з  предшествующпхъ  главахъ 
мы  познакомились  съ  устройствомъ  и  д'Ьятельностыо 
торговыхъ  музеевъ,  то  есть  такихъ  государственныхъ 
или  общественныхъ  учреягдепш,  которыя  пресл-Ьдують 
свою  задачу  разв11Т1я  сбыта  или  отпуска  товаровъ  (за 
однимъ  только  исключенхемъ  Венгерскаго  музея  въ 
Будапешт'^)  лишь  косвеннымъ  путемъ,  не  занимаясь 
собственно  торговыми  операц1ями.  Другой  тршъ  состав- 
ляютъ  развитые,  главн-Ьйшимь  образомъ  въ  Австрш  и 
Герман1и,  экспортные  или  вывозные  союзы  (Ехрог1;-Уе- 
геше),  принадлежащ1е  обыкновенно  ассоцхащямъ  куп- 
цовъ  пли  иромышленниковъ  и  им'Ьющ1е  своею  прямою 
непосредственною  цтлью  сбытъ  товаровъ  своихъ  сочле- 
новъ  пли  экспонентовъ.  Обратно  съ  первыми  учрежде- 

10 
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шями  коллекц1и  или  собран1я  товарныхъ  образцовъ 
зд'Ьсь  не  существенны:  могутъ  им'Ьть  м-Ьсто  и  могутъ 
совсЬмъ  отсутствовать.  Такпмъ  образомъ  видъ  разсма- 
триваемьтхъ  нами  учреждешй  —  чисто  торговыя  обще- 
ства, хотя  это  не  исключаетъ  въ  нихъ  присутствия  въ 
больщей  или  меньшей  м'Ьр'Ь  общественнаго  элемента 
и  нащональныхъ  стремленШ:  все  зависитъ  отъ  того, 
насколько  государственная  или  общественная  власть 
принимаетъ  сама  участхе  въ  существованш  подобнаго 
экспортнаго   союза  и  контролируетъ  его  д-Ьятельпость. 

Однимъ  изъ  старЪйшихъ,  а  можетъ  быть  и  самымъ 
старымъ  въ  ЕвронЪ  (такъ  какъ  мног1я  учрежден1я 
подобнаго  рода  возникали  и  скоро  закрывались)  является 
„А^встро-ВенгерскШ  экспортный  союзъ"  въ  Ъ'Ьв.'Ь  („Бег 
Оез^еггекЫзсЬ-Ш^апзсЬе  Ехро1Ч-Усге1п" .  ^V^еп,^VоЫ2е^1е  34), 
основанный  еще  въ  1871  году  то  есть  задолго  до  открыт1я 
всЬхъ  описанныхъ  нами  торговыхъ  музеевъ— учрежде- 
шй вообще  нов^Ьйшаго  времени.  Въ  настоящее  же  время 
собственно  въ  В'Ьн'Ь  онъ  является  уже  четвертымъ 
учрежден1емъ  данной  категорш,  им-Ьющемъ  въ  виду 
поощреше  за-граничнаго  отпуска  ссоихъ  товаровъ,  а 
такъ  какъ  въ  Венгр1и  находится,  мы  вид'Ьли,  еще  два 
одпородныхъ  учреячдешя,  то  во  всей  Австро-Венгер- 
ской монархш,  сл'Ьдовательно,  существуетъ,  не  считая 
м'Ьстныхъ  пли  провинщальныхъ  учрежденШ  этого  рода 
(наприм'Ьръ  экспортная  бюро  въ  ПрагЬ,  Эгер-Ь  и  Буд- 
вейс'Ь),въ  настоящее  время  ц'Ьлыхъ  шесть  учреждешй, 
спец1ально  предназначенныхъ  для  поощрен1я  и  сод'Ьй- 
ств1я  отпуску  или  сбыту  товаровъ,  а  частью  и  пред- 
ставительству интересовъ  торговаго  класса. 

Австро-ВенгерскШ  экспортный  союзъ  основанъ  былъ 
по  ппиц1атив'Ь  В'Ьнской  торговой  палаты,  н'Ькоторые 
члены  которой  п  вошли  въ  составъ  союза.  Поздн:Ье 
однако  Лхе  (в'Ьроятно  съ  основания  В'Ьнскаго  Напс1е18- 
Мизеит)  онъ  утрат"  -ъ  всяк1й  офиц1альнып  характеръ 
и  въ  настоящее  время  является  совершенно  частнымъ 
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■обществомъ  и  содержится  исключительно  на  собствен- 
ныя  средства  своихъ  члеповъ.  Довольно  продолжитель- 
ное время  этотъ  союзъ  им'Ьлъ  постоянную  выставку 
товарныхъ  образцовъ  въ  В'Ьн'Ь  (Ехрог1ти81ег1а§ег)  по- 
мимо тЪхъ  складовъ,  которые  онъ  имЬлъ  въ  своихъ 
отд'Ьлешяхъ  за- границей,  но  съ  1894  года  закрьтлъ  эту 
выставку,  частью,  какъ  видно  изъ  отчетовъ  союза,  по 
экономическимъ  соображен1ямъ,  въ  виду  сильно  увели- 
чившихся расходовъ  на  пом'Ьщен1е  подъ  этотъ  складъ 
(Ехрог1ти81ег1а§ег)  и  естественнаго  съ  течен1емъ  времени 
увеличешя  самого  собран1я  образцовъ,  частью  5ке  и 
потому,  какъ  объяснялъ  при  моемъ  посЬщеши  секре- 
тарь союза  г.  Шварцъ,  что  „общество  признало,  будто 
бы,  такую  выставку  безполезной^*,  а  всяк1й  прИьзжШ 
покупатель  при  теперешнихъ  средствахъ  сообщешя 
немедленно  получаетъ  по  первому  заявлешю  всЬ  нуя^- 
ные  ему  образцы. 

Ц'Ьль  союза  далЪе  —  чисто  коммерческая  —  сбытъ 
австр1йскихъ  товаровъ,  принадлеяхащихъ  своимъ  со- 
членамъ,  за-границу,  для  чего  им15ются  въ  распоряя'^енхи 
союза,  по  объясненио  г.  Шварца: 

1)  Постоянные,  посланные  союзомъ,  агенты  (50  чело- 
Б'Ькъ)  въ  разныхъ  концахъ  м1ра. 

2)  М'Ьстные  агенты  изъ  м'Ьстныхъ  жителей  пли  такъ 
называемые    «представители»    союза  (до  200  челов'Ькъ). 

3)  Путешествующхе  приказчики  и  торговые  помощ- 
ники («Яе18еп(1е  А^еп1еп»   ипс1  «Напс1е18-Е1еуеп»). 

Первыя  дв'Ь  категор1и  агентовъ  или  помощниковъ 
получаютъ  комисс1ю  отъ  проданныхъ  товаровъ  обык- 
новенао  въ  разм'Ьр'Ь  отъ  3  до  б^о,  а  первые  кром-Ь  того 
им'Ьютъ  такя^е  и  постоянное  содержаше  отъ  союза, 
смотря  по  ихъ  ваяшости  или  значен1ю.  Третья  кате- 
гор1я,  то-есть  путешествующ1е,  обыкновенно  посылаются 
на  субсид1и  отъ  заннтересованныхъ  фирмъ,  исполняя 
такл^е^  впрочемъ,  и  поручешя  всего  общества. 

10* 
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Инищатива  сбыта  обычно  зависптъ  отъ  самого  про- 
изводителя и  торговца,  которые  указываютъ,  куда  то- 
варъ  пли  образцы  товара  отправить  ради  порюка  поку- 
пателей; но  часто  и  самъ  союзъ  даетъ  всяшя  справки 
и  указашя  своему  члену — фабриканту  на  новые  рынки, 
которые,  по  полученнымъ  св'Ьд'Ьтямъ,  ему  полезно 
испробовать.  Заинтересованные  члены  д'Ьлаютъ  въ  этомъ 
случа'Ь  складчину  или  условливаются  при  удач^ь  экспе- 
ДПЦ1И  о  постоянномъ  асспгнован1и  пер1одически  изв-Ьст- 
ной  суммы,  такъ  что  имъ  обходится  подобное  пред- 
пр1ят1е  сравнительно  недорого,  а  союзъ  и  его  правле- 
ние пр1искиваютъ  подходящее  компетентное  лицо,  кото- 
рое на  эти  средства  и  отправляется  куда-нибудь  на 
востокъ  или  ВТ)  заморск1я  страны  въ  поискахъ  за  по- 
купателями австрШскихъ  произведенШ.  Отт^  др^тихъ, 
поздн'Ье  возникшихъ  экспортныхъ  союзовъ  въ  разпыхъ 
частяхъ  Европы,  по  словамъ  г.  Шварца,  Австро-Вен- 
герск1й  Уеге1п  отличается  т-Ьмъ,  (наприм'Ьръ  отъ  Штут- 
гартскаго  союза),  что  въ  немъ  промышленнмкамъ  даются 
указан1я  или  какъ  бы  рекомеидац1и  агентамтз  или  кор- 
респондентамъ  союза  въ  разныхъ  частяхъ  св'Ьта,  и  тЪ 
уже  сами  сносятся  съ  ними,  условливаясь  о  вознагра- 
ждеши,  какъ  того  хотятъ^  правлен1е  союза  за  это  ни- 
чего но  получаетъ,  кромЪ  членскаго  взноса  (16  гуль- 
деновъ),  тогда  какъ  въ  Штутгартскомъ  наприм'Ьръ  союз'Ь 
всЬ  агенты  делятся  прибылью  съ  союзомъ,  почему  и 
вся  переписка  съ  экспортирующей  фирмой  ведется 
обязательно,  ради  контроля,  черезъ  правлен1е  союза. 
ВсЬхъ  членовъ  Австро-Венгерскаго  союза  въ  настоящее 
время  до  600  (началось  же  съ  50)  а  обыкновенный  до- 
ходъ  или  расходъ  «ферейна»  составляетъ  около  десяти 
тысячъ  гульденовъ  въ  годъ  ^). 

Перейдемъ  къ  ознакомлен1ю  съ  статутами   или  уста- 


■^)  Вс'Ь  Бышеприведениыя  св'Ьд'Ьп1я  объ  Австро-Вепгерскомъ  союз'Ь- 
записаны  со  словъ  г.  Шварца,  секретаря  общества. 
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вомъ  II  д'^Ьятельпостыо  общества  по  подлиннымъ  его 
отчетамъ  за  несколько  лЪтъ. 

Щль  Экспортпаго  союза,  по  уставу,  заключается  въ 
томъ.  чтобы,  не  ведя  самолично  торговли,  въ  тоже  время 
слулгить  центромъ  соединен1Я  и  поддержки  для  всякихъ 
общихъ  предпр1ят1й  по  вывозу  сельскимъ  хозяевамъ, 
(5ю)  фабрикантамъ,  ремеслепникамъ  и  купцамъ  Австро- 
Венгерской  монарх1и;  сверхъ  того  вообще  сод'Ьйство- 
вать  всякимъ  сгремлен1ямъ  къ  отпуску  пронзведонШ 
за-граиицу  какими  бы  то  ни  было  путями  (§  2). 

Средства  для  достижешя  поставленныхъ  ц'Ьлей  су- 
ществовап1я  союза  наилучше  всего  выра/кены  не  въ 
устав'Ь,  а  въ  такъ  называемой  программ-Ь  союза,  при 
уставе  приложенной:  «Направляя  свою  д-Ьятельность 
исключительно  къ  поднятхю  п  увеличен1ю  пашей 
экспортной  торговли,  Австро-ВеигерскШ  союзъ  обра- 
щаетъ  свои  усил1я: 

а)  на  завязываше  новыхъ  связей  съ  солидными  ино- 
странными фирмами  въ  нитересахъ  членовъ  Союза; 

Ь)  назначение  за  границу  агентовъ,  достойпыхъ  до- 
вЪр1я,  на  которыхъ  можетъ  быть  перенесено  предста- 
вительство пнтересовъ  членовъ  Союза; 

с)  посылка  купечески  образонапоыхъ  и  способныхъ 
молодыхъ  людей  за  границу  ради  устройства  и  содМ- 
ств1я  развитш  ввоза  туда  австрхйскихъ  произведенШ; 

(1)  сообщеше  св'Ьд'Ьн1й  о  фирмахъ  всЬхъ  государствъ 
за  уплату  д1эйствительныхъ  расходовъ; 

е)  доставлеп1е  точны хъ  справокъ  о  фрахтахъ,  тамо- 
л^:енныхъ  пошлпнахъ,  видахъ  страховки  и  т.  д. 

{)  доставлеше  возможности  пользоваться  всевозмож- 
ными всем1рными  адресъ-календарями,  которые  выстав- 
лены въ  бюро  Союза; 

^)  взыскате  сомнительныхъ  долговъ  за  границей  съ 
возмо?кным7з  изб-Ьжанхемъ  всякихъ  накладныхъ  расхо- 
довъ и  плате^кей; 
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Ь)  безплатное  доставлен1е  членамъ  журнала  «Уо1к5- 
луМЬзсЬайИсЬе  ДУосЬепзсЬпЛ» ,  какъ  органа  Австро-Вен- 
герскаго  экспортнаго  союза  '^■). 

Вотъ  въ  сущности  всЬ  тЪ  средства,  которыми  стре- 
мится В-ЬнскШ  экспортный  союзъ  къ  Быполнешю  сво- 
ихъ  задачъ,  и  намъ  остается  только  при  помощи  отче- 
товъ  посмотр-ЬтБ,  какъ  онъ  этими  средствами  поль- 
зуется. 

Самою  важною  частью  предпр1ят1я  такого  вывознаго 
союза,  несомн'Ьнно,  является  устройство  постоянныхъ 
агенствъ  и  отд^Ьлешй  общества,  что,  конечно,  служить 
также  и  хоропхимъ  мЪриломъ  д'Ьятельности  его  или 
м-Ьркой  успеха.  Въ  первомъ  отчет-Ь,  который  у  насъ 
имтЬется  за  1888  годъ,  говорится  объ  основаши  двухъ 
постоянныхъ  агентствъ  и  при  томъ  одно  съ  большимъ 
складомъ  образцовъ,  именно  въ  Соф1И,  въ  Болгар1и,  а 
другое  агентство — въ  Буэносъ-АйресЬ,  въ  Южной  Аме- 
рик-Ь.  О  СофШскомъ  отд'Ьлешп  упоминается,  какъ  о 
юномъ,  но  уже  открытомъ  учрежден1и,  причемъ  сооб- 
щаются усп-Ьхи  этого  торговаго  склада,  который  за 
н-Ьсколько  нед'Ьль  ул^е  усп'Ьлъ  получить  1В0  заказовъ 
на  различные  товары  и  кром'Ь  того  усп^лъ  доставить 
отъ  Болгарскаго  правительства  н-Ьсколько  выгодныхъ 
поставокъ  и  подрядовъ  австр1йскимъ  фнрмамъ.  Изъ 
Буэносъ-Айреса  сообщается  о  т-Ьхъ  трудностяхъ,  съ 
которылш  пришлось  бороться  Союзу,  прежде  ч-Ьмъ  онъ 
нашелъ  подходящее  лицо  —  Н'Ькоего  Юл1уса  Крпсту- 
фека,  котораго  онъ  могъ  сд-Ьлать  своимъ  агентомъ,  о 
томъ  тепломъ  сочувствш,  съ  которымъ  австр1йск1й  ми- 
нистръ— резидентъ  въ  Аргентинской  республг:I^'^.  помо- 
галъ  затъ'Ё  Союза,  указавши  между  прочимъ  вполн'Ь 
благонадежную  м-Ьстную  торговую   фирму  Николая  Ни- 


1)  См.  81а1и1еп  ипй  ОебсЬа^ёз— Огйпип§еп  без  0е81;егге1с1118с11-11п- 
§ап8сЬеп  ЕхрогЬ-Уегехпз.  'Л'аеп,  1895.  и  Оез^ег.— 11п§аг.  Ехрог1;-Л'е- 
ге1П. — Ргоегатт  йез  Уеге1П8. 
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гановпча,  такъ  же  австрШскаго  подданнаго,  который 
вошелъ  въ  соглашеше  съ  Кристуфекомъ  и  ими  зало- 
жено основан1е  агентства  Австро-Венгерскаго  союза, 
об'Ьщающаго  всякШ  усп^Ьхъ  въ  будущемъ. 

Въ  1891  году  сообщается  въ  отчет-Ь  объ  устрой- 
ств-Ь  постояннаго  австр1йскаго  агентства  въ  Кпта1ь,  въ 
Шанха-Ь:  нЪкто  Густавъ  Кремзиръ  первоначально  по- 
сланъ  былъ  въ  Китай  временнымъ  представптелемъ 
отъ  пятидесяти  австрШскихъ  фирмъ  черезъ  посредство 
членовъ  Союза  и  настолько  хорошо  повелъ  д-Ьла,  что 
правлен1е  общества  получило  отъ,  м-Ьстпаго  австр1й- 
скаго  генеральнаго  консула  въ  Шанха-Ь  самое  лестное 
сочувственное  письмо,  и  агентство  было  сд-^лано  по- 
стояпнымъ.  Дал-Ье,  въ  отчете  за  тотъ  же  годъ,  сооб- 
щается о  дальн-Ьйшихъ  успЪхахъ  отд'Ьлен1я  въ  Соф1и: 
оказывается,  что  за  короткое  время  цифра  оборотовъ 
сбыта  въ  Болгарпо  дошла  уже  до  миллхона  франковъ  и 
отчетъ  серьезно  толкуетъ  о  необходимости  устроить 
подобное  агентство  въ  Серб1и,  какъ  рынк-Ь,  обЪщаю- 
щемъ  хорошей  сбытъ  для  австрШскихъ  мапуфактуръ, . 
хотя  и  предвидится  большая  иностранная  конкуренщя. 

Отчетъ  за  1893  годъ  сообщаетъ  по  поводу  постоян- 
ныхъ  агептствъ  во-первыхъ  о  блестящемъ  ведети  д-Ьла 
въ  Соф1и,  гд-Ь  оборотъ  продажи  перешелъ  уже  за  мил- 
л1онъ  франковъ  и  продолжаетъ  дальше  расширяться, 
не  говоря  о  тЪхъ  связяхъ,  которыя  образовались  не- 
посредственно между  австр1йскими  производителями  и 
самими  потребителями  въ  Болгар1и.  Недавно  устроен- 
ное агентство  Союза  въ  Р1о-де  Жанейро  въ  Бразпл1и 
за  полтора  года  уже  доставило  Союзу  заказг.въ  на 
167,000  германскихъ  марор:ъ.  Въ  то  же  время  сооб- 
щается объ  основан1И  трехъ  агентствъ  совершенно  но- 
Еыхъ  въ  Сараев-Ё— Босши,  въ  Яффахъ  —  Малой  Аз1и, 
въ  Вальпарайзо  въ  Чили  (Южной  Америке)  и  о  пере- 
несенш,  по  соображен1ямъ  таможеннаго  свойства,  одной 
агентуры  пзъ  Алжира  въ  Тунисъ.  Въ  томъ  же    отчет^^ 
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за  1893  годъ  приводится  постановлеше  общества  о  за- 
крыты, по  причипамъ  нами  ран-Ье  упомянутымъ,  скла- 
да образцоБЪ  въ  В'Кш'Ь  и  зам'Ьн^Ь  его  конторой  товар- 
ныхъ  образцовъ  (?.Ти'>1ег-Сотр1оп-),  гд11  имеются  на  лицо 
всевозможныя  справочныя  пздашя,  прейсъ-куранты  и 
каталоги  всЬхъ  фирмъ,  вхолящихъ  въ  составь  Союза, 
но  лишь  небольшое  количество  необходим'Ьйшпхъ  об- 
разцовъ. Въ  случае  появлеп1я  покупателя  ему  немед- 
ленно по  телефону  или  по  телеграфу  выписываются 
всЬ  нужные  образцы  и  такимъ  образомъ  по  возмолх- 
ности  возм'Ьщается  отсутств1е  товара  на  лицо. 

Въ  отчет-Ь  1894  года  сообш,ается  по  данному  поводу 
о  предпололгеши  основать  складъ  образцовъ  и  посто- 
янное агентство  въ  АнгорЬ,  Малой  Аз1и,  для  сбыта 
австрШскихъ  товаровъ,  для  чего  Ангора,  благодаря 
проведен1ю  Яхел'Ьзной  дороги  и  прямому  сообщешю  съ 
Констаптинополемъ,  является  особенно  удобнымъ  пунк- 
томъ.  Так1я  же  старашя  къ  расширепш  сЬти  торговыхъ 
представительствъ  и  корреспондентовъ  были  употреб- 
лены въ  1894  году  въ  Швейцар1и  и  Росс1н,  гд-Ь  вы- 
бранъ  рядъ  новыхъ  для  этихъ  ц'Ьлей  пунктовъ. 

Посл'Ьдн1й  отчетный  годъ,  1895  г.  является  особенно 
богатымъ  въ  д'Ьятельности  Австро-Венгерскаго  союза 
по  устройству  особыхъ  агентовъ  и  отд'Ьлешй.  Такь 
основана  агентура  Союза  въ  Гамбург-Ь,  гд'Ь  она  вв'Ь- 
рена  очень  опытной,  изв^Ьстной  и  богатой  Гамбургской 
экспортной  фирмЪ  [])еигегип(1  Каийпа1ш]и  дляучаст1явъ 
выставке  образцовъ  въ  Гамбурге  уже  записалось  бо- 
л-Ье  сорока  членовъ  Союза.  Кром'Ь  того  въ  1895  года 
обсуждалось  въ  собранш  Союза  устройство  иостоян- 
наго  агентства  и  большаго  склада  австрШскихъ  това- 
ровъ въ  Берлин'Ь  и  устройство  склада  товарныхъ  образ- 
цовъ въ  Лейпцпг'Ь.  Въ  томъ  л^епрошломъ  году  Австро- 
Венгерск1й  экспортный  музей  получилъ  приглашенхе 
отъ  Японскаго  музея  въ  Ток1о  выслать  туда  для  по- 
стоянной выставки  образцы  австрШскнхъ  произведешй; 
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однако,  что  весьма  назидательно,  отъ  посл'Ьдняго  пред- 
лол^ен1я  Союзъ  ръшительно  отказался,  ссылаясь  на  ста- 
рый опытъ  за  много  л'Ьтъ  до  этого  назадъ  (годъ  не 
обозначенъ  въ  отчете)  когда  Экспортный  фервйнъ,  всл'Ьд- 
ств1е  подобной  же  просьбы  японскаго  посланника,  вы- 
слалъ  въ  торговый  музей  города  Оссака  большую  кол- 
лекцш  своихъ  товаровъ,  по  что  это  не  привело  за  со- 
бой никакихъ  благопр1ятныхъ  результатовъ,  въ  вид-Ь 
заказоБЬ  на  австр1йск1я  произведен1я,  а  къ  тому  лишь, 
что  ловкге  и  трудолюби;уьге  японцы  стали  усердно  копиро- 
вать эти  образцы.,.'^). 

Друпя  средства  къ  достия^енш  своихъ  ц'Ьлей,  ука- 
занныя  въ  программ'Ь  Союза,  приложенной  къ  уставу 
его,  пресл'Ьдовались  Ферейномъ  съ  такимъ  же  усер- 
дхемъ,  какъ  и  устройство  постоянныхъ  агентовъ  и  рас- 
ширеше  всей  д'Ьятельности  общества.  Такъ,  отчетъ  за 
1888  годъ  содержитъ  описаше  Д'Ёятельнаго  участхя,  ко- 
торое принималъ  Австро-ВенгерскШ  союзъ  въ  посылк^Ь 
австр1йскихъпроизведен1й  на  австрал1йск1я  выставки  въ 
СидпеЪ  и  Мельбурне  и  завязыван1и  тамъ  торговыхъ 
сношенШ.  Еще  раньше  въ  1882  году  Союзъ  издалъ 
цълый  толстый  томъ  (488  страницъ),  посвященный  тор- 
говому описан11о  Австралш  и  двухъ  всем1рныхъ  выста- 
вокъ,  нм'Ьвшихъ  тамъ  м4)Сто  '^).  Въ  1893  году  Союзъ 
принялъ  участ1е  въ  двухъ  заграничныхъ  выехав кахъ — 
выставки  по  произведен1ямъ  спорта  въ  Шевенинг'Ь  въ 
Голланд1и  и  другой,  бол1ье  обширной,  промышленной 
и  сельско-хозяйственной  выставк'Ь  Болгар1и,  въ  Фи- 
липпопол'Ь.  Несмотря  на  то,  что  обратно  съ  чешскимъ 
отд15лен1емъ  этой  выставки,  получившимъ  субсндио  отъ 


1)  ВепсЬке  иеЪег  г11е  огаепЬИсИеп  ОепегаЬУегзашткгпдеп  йез  Оез- 
{1егге1сЫ8сЬ-Пп§апзс11еп  ЕхроП-Уегешз.  1888,  1891,  1893,  1894,  1895. 

2)  М1Ш1еПип§еп  йез  ОезЬегг.  Пп§:аг.  Ехрог1:-Уеге1пз,  Ше  ВеШеШ- 
§ип§  Оез^еггехсЫзсЬег  1п(1из1пе11еп  Ье1  йеп  ^Vеи-Аиз8Ье11ип§еп  хи 
буйпеу  ипй  Ме1Ьоигпе  Ъе1:гей"еп(1.  \У1еп,  1882. 
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Болгарскаго  правительства,  какъ  ув-Ьряетъ  отчетъ  Со- 
юза за  1893  годъ,  ему  приходилось  устраивать  австрШ- 
СК1Й  отд-Ьлъ,  опираясь  лишь  на  собственныя  средства 
экспонептовъ,  тЪмъ  не  мен'Ье  результатъ  этого  участ1я 
въ  болгарской  выставк-Ь  получился  самый  благопр1ят- 
ный:  большая  часть  экспонептовъ  отдела  получила  выс- 
ш1я  награды,  дв'Ь  трети  всЪхъ  посланныхъ  на  выставку 
австрШскихъ  произведешй  были  распроданы  и  кром'Ь 
того  получено  мноя^ество  заказовъ  на   будущее. 

Экспедиц1и,  путешеств1я,  посылки  странствующихъ 
приказчиковъ  съ  образцами  товаровъ  и  коллективныя 
по'Ьздки  многихъ  членовъ  Союза  для  изучешя  вновь 
открываюш,ихся  рынковъ,  ихъ  потребностей,  вкусовъ 
становятся  годъ  отъ  году  чаще  и  въ  отчетахъ  имъ 
посвящается  много  м'Ьста.  Такъ,еще  въ  1888  году  Со- 
юзъ  изучалъ  или  точн'Ье  послаль  экспедицхю  въ  1око- 
гаму  въ  Япон1и  для  завязыван1я  австр1йскихъ  сноше- 
н1й  съ  этой  отдаленной  и  предпршмчивой  промышлен- 
ной страной.  Въ  1893  году  двадцать  человЪкъ  членовъ 
Австро-Венгерскаго  Союза  отправляются  въ  коллектив- 
ную по'Ьздку  на  Востокъ  по  важн^^йшпмъ  торговымъ 
пунктамъ  Серб!!!,  Болгар1и,  Турции  и  Грец1И.  Тамъ  ихъ 
везд-Ь  встр-Ьчали  агенты,  корреспонденты  Союза  и  пр., 
но  не  смотря  на  всЬ  овац111  и  празднества,  въ  которыхъ 
имъ  приходилось  принимать  участ1е  во  время  объ'Ьзда, 
они,  по  ув'Ьрен1ю  отчета,  ни  на  одну  минуту  не  упу- 
скали изъ  вида  главной  ц'Ьли  экскурсш— изучен1я  усло- 
в1й  сбыта  въ  посЬщаемыхъ  странахъ  и  усердно  завя- 
зывали Д'Ьловыя  отношешя  и  связи  на  Восток^Ь,  изучая 
каждый  м-Ьстныя  требован1я  на  свой  товаръ  и  устрой- 
ство его  сбыта.  Въ  конц'Ь  того  же  года  посл'Ьдовала 
всл-Ьдъ  за  первой  вторая  торговая  экспедиц1я  изъ  чле- 
новъ Союза  (18  челов'Ькъ)  въ  Египетъ  и  Сир1ю  подъ 
предводительствомъ  самого  вице-президента  общества. 
Въ  1894  году  въ  виду  плодотворныхъ  результатовъ 
указанныхъ    по'Ьздокъ  на  Востокъ,  на  общемъ  собранш 
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постановлено  было  предпринять  новую  коллективную 
экспедицио  на  этотъ  разъ  на  сЬверъ  для  посЬщенхяДа- 
нш,  Швец1п  и  Норвепи  п  постараться  въ  нпхъ  позна- 
комиться съ  м'Ьстными  торговыми  услов1ями. 

Въ  то  же  время  составился  и  планъ  коллективной 
псЬздки  въ  Россш,  въ  виду  только  что  заклю- 
ченнаго  торговаго  договора,  представлявшаго  ог- 
ромный интересъ  для  австр1йскихъ  промышленни- 
ковъ;  пока-же  дЪло  ограничилось  посылкой  въ  тор- 
говый объ-Ьздъ  Росс1и  представителя  въ  лиц^Ь  г.  Руффа, 
который  и  взялся  завязать  для  многихъ  члеповъ  торго- 
вый сношен1я  и  выяснить  самый  рынокъ.  Кром'Ь  того 
представитель  или  агентъ  Союза  въ  Варшаве  былъ  выз- 
ванъ  спец1ально  въ  В'Ьну  и  въ  течен1е  продолжитель- 
наго  пребыван1Я  тамъ  знакомилъ  сочленовъ  съ  услов!- 
ями  и  положеп18мъ  русскаго  рынка  и  завязыпалъ  для 
нихъ  сношен1я.  Въ  томъже1894  году  на  средства  пят- 
надцати члеповъ  представителей  различпыхъ  отраслей 
промышленности  г.  Александръ  Талеръ  былъ  посл;шъ 
въ  1Тнд1ю,  Китай  и  Малайскхй  Архипелагъ  для  изучен1я 
м'Ьстныхъ  рыпковъ  и  сбыта  произведен1й  своихъ  довЪ- 
ренныхъ  фирмъ.  Меп^Ье  нежели  въ  годъ,  каргь  сообщаетъ 
слЪдующхй  отчетъ  1895  года,  ему  удалось  уже  полу- 
чить заказовъ  для  Австр1и  бол^Ье  ч^Ьмъ  на  дв'Ьсти  ты- 
сячъ  флорпновъ  и  притомъ  прежде  даже  нежели  онъ 
усп-Ьдъ  закончить  свое  путешеств1е.  Въ  этомъ  же  по- 
сл'Ьднемъ  отчетномъ  году  собраны  были  Союзомъ  сред- 
ства, чтобы  отправить  въ  большое  кругосв'Ьтпое  путеше- 
ств1е  съ  торговой  ц1ьлью  въ  Восточную  Аз1ю,  Австрал1ю, 
С'Ьверную  и  Юлшую  Америку,  опытное  и  заслу^кепное 
лицо,  г.  Евгешя  Айнайгль,  много  л-Ьтъ  бывшаго  пред- 
ставителемъ  общества  въ  Болгар1и  съ  оиисаннымъ  уже 
выше  уси'Ьхомъ.  Деньги  для  этого  путешеств1я  собра- 
ны были  подпискою  не  только  между  членами  Союза, 
но  приняли  участ1е  мипистръ  торговли,  мног1я  торго- 
вый камеры,  В-Ьнская  торговая  академ1я  и  даже  паро- 
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ходное  общество  австрШскаго  Ллойда.  Такимъ  обра- 
зомъ  пуяшыя  средства  собраны  и  Айпайгль  отправил- 
ся на  полтора  года  для  и;зучен1я  заморскихърынковъ  въ 
ннтересахъ  австр1йской  промышленности  и  торговли  ^). 
Не  нужно  думать,  однако,  чтобы  это  купеческое  об- 
щество, пресл-Ьдуя  лип1Ь  свои  задачи  сбыта,  изъ-за 
своихъ  личныхъ  интересовъ  забывало  общ1е  интересы 
страны,  гдЪ  они  прямо  или  косвенно  соприкасаются  съ 
торговлей  и  одинаково  съ  выгодами  какъ  производитей, 
такъ  и  потребителей  въ  Австрхи.  Какъ  видно,  напри- 
м'Ьръ,  изъ  отчета  за  1891  годъ,  когда  прошелъ  амери- 
кански! билль  ]\1акъ-Кинлея,  полояа1вш1й  тамъ  начало 
новому  усиленно -покровительственному  тамо;кенному 
тарифу  и  крайне  зловредно  отразился  на  австрШской 
пром'ышленности  (особенно  перламутровомъ  производ- 
ств^Ь)^  то  не  разъ  обсуягдалось  на  собран1яхъ  Союза, 
какъ  помочь  этому  злу  и  противод'1зйствовать  насту- 
пившему кризису.  Точно  также,  когда  австр1йское  пра- 
вительство приступило  къ  попыткЬ  регулировать  свою 
денежную  валюту,  Австро-Вен1'ерск1й  союзъ  выступилъ 
на  помощь  правительственной  попытке,  обсуждая  во- 
иросъ  и  доказывая  всю  валшость  для  торговыхъ  ин- 
тересовъ возстаповлен1я  металлическаго  обращетя  въ 
стран1!.  и  т±,  плодотворпыя  посл'Ьдствхя,  который  отсюда 
должны  проистечь  для  общаго  благополуч1я. Точно  также 
этотъ  Экспортный  ферейнъ  обнарулпшалъ  д'Ьятельное 
участ1е  по  вопросу  о  я^елЪзно-доролгНыхъ  тарпфахъ, 
составлялъ  не  разъ  по  этому  предмету  докладныя  за- 
писки и  меморандумы  правительству  и,  меяхду  прочимъ, 
настоялъ  въ  1891  году  на  понияхенхи  фрахта  на  казен- 
ныхъ  я^ел'Ьзныхъ  дорогахъ  изъ  В-Ьны  въ  Трхестъ.  За- 
т1ьмъ,  хотя  Ферейнъ  и  называется  Австро-Венгерскимъ, 
но  тЪмъ   не   мен^Ье  со  времени   его    основан1я,  развив 


^)  Его  иитересные  отчеты  изъ  Пнди!  начали  уже  печататься  въ 
Л'о1к8\У1гШ8с11аШ1с11е  \Уос11епзсЬг1Г1  за  1895  годъ,  а  изъ  Япон1и  — 
въ  текущемъ  году. 
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шШся  австро-венгерсюй  дуалпзмъ  положилъ  такое  р-Ьз- 
кое  различие  экономпческпхъ  интересовт^  двухъ  поло- 
винъ  имперхп,  что  Союзу  не  разъ  приходится,  какъ 
видно  изъ  его  отчетовъ,  трактовать  веигерцевъ,  какъ 
своихъ  протпвниковъ,  и  бороться  съ  ихъ  односторон- 
ними стремлеп1ями.  Такъ  наприм'Ьръ,  въ  ионЬ  1890  года, 
Венгерское  правительство  запретило  ввозъ  свиней  изъ 
Серб1и,  что  немедленно  привело  къ  заминк-Ь  всЬхъ 
торговыхъ  отпошен1(1  Австр1и  съ  Серб1ей  и  къ  ре- 
прессал1ямъ  со  стороны  последней.  Австро  -  Венгер- 
СК1Й  экспортный  союзъ  получилъ  немедленно  множе- 
ство заявленШ  отъ  своихъ  сочленовъ  и  счелъ  своимъ 
долгомъ  довести  до  св'Ьд'Ьн1Я  министра  торговли  о 
вредныхъ  посл'Ьдств1яхъ  для  экспортныхъ  интересовъ 
этого  венгерскаго  распоряжен1я.  Въ  результат'Ь  этого 
конфликта  интересовъ  двухъ  половипъ  австршской  мо- 
нархш  (ВИННОЙ  вопросъ  покопчился  благополучно  и 
дружественныя  торговыя  сношен1я  съ  Серб1ей,  благо- 
даря вм'Ьшательстру  австр1йцевъ,  были  возстановлены. 
Для  распространен1я  какъ  изб^Ьст1й  о  своей  дЪятель- 
ности,  точно  также,  при  существован1и  преящяго 
М1181ег1а§ег,  ио  своей  выставк15,  Австро-Венгерск1й  союзъ 
въ  течен1е  своего  продолжительнаго  (въ  нын'Ьшпемъ 
году — 25-л'Ьтняго)  существованш  издалъ  ц-Ьлый  рядъ 
различныхъ  издан1й  помимо  журнала „Уо1к8\У1г1118с}1аШ1сЬе 
^УосЬепзсЬпП'-^.  Мы  указывали,  наприм'Ьръ,  раньше  боль- 
шое сочинен1е  объ  Австрал1и,  выпущенное  этимъ  обще- 
ствомъ  вовремя  поисковъ  тамъ  новыхъ  рынковъ  для  авст- 
р1йскихъ  произведенШ;  кром^Ь  того  Союзъ  издавалъ  не- 
сколько разъ  свой  каталогъ  выставленныхъ  иредметовъ 
въ  десяткахъ  тысячъ  экземпляровъ  и  на  многихъ  язы- 
кахъ,  торговые  плакаты  и  прейсъ- куранты  и  отд'Ьль- 
ные  отчеты  и  сочннешя  по  спец1альнымъ  вопросамъ, 
какъ,  наприм'Ьръ,  въ  1878  г,  весьма  любопытный  для 
русской  публики  отчетъ  агента  Союза  въ  Перс1и  по 
сбыту  тамъ  австрхйскихъ  произведен1й   („Ое81:егге1с1и5сЬ 
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Ш§;ап8с11ег  Ехрог!— Уегеш.  ДУ1еп.  1878").  ВсЬ  зпмшя  за- 
сЬдан^я  общества,  сверхъ  того,  проходятъ  въ  чтеши 
докладовъ  и  сообщеьий,  соотв'Ьтствующнхъ  по  своему 
содержанхю  цЪлямъ  и  задачамъ  Союза.  Въ  зиму,  на- 
пр11м1зръ,  181)2  и  1893  гг.  было  62  такнхъ  вечернихъ 
засЪдан1я  по  разпымъ  любопытнымъ  матер1ямъ  и  прав- 
лен1е  пли  совЪтъ  Союза  пм'Ьли  кром-Ь  того  еще  15  за- 
сЬданШ,  не  говоря  о  зас'Ьдап1яхъ  отд'Ьльпыхъ  секщй 
для  обсужден1я  тЪхъ  плп  иыыхъ  вопросовъ;  такихъ 
секщй  имелось  три:  секц1я,  зав-Ьдующая  чтешямп,  со- 
брап1ями  и  складами  товариыхъ  образцовъ,  секц1я  по 
транспортному  Д'Ьлу  и  секщя  по  вопросамъ  законода- 
тельства и  управлен1я.  Распред1ьлен1е  занят1й  по  этимъ 
секц1ямъ  и  предметамъ  несколько  разъ  изм'Ьнялось, 
по  существо  д1эла  оставалось  то  же  самое  п  можетъ 
служить  вн'Ьшппмъ  выражен1емъ  д-Ьятельности  Союза, 
За  указанную  зиму  1892/93  года  читались  и  обсуяеда- 
лись  въ  со')раи1яхъ  Союза  между  другими  сл'Ьдующ1е 
доклады:  ирезидентъ  Союза  Францъ  Впльгельмъ  про- 
челъ  докладъ  о  своемъ  пребыван1и  па  Восток-Ь  и  вы- 
несенпомъ  оттуда  торговомъ  опыт-Ь;  профессоръ  д-ръ 
Чикалекъ  прочелъ  лекц'ио  подъ  пазван1емъ  „Китай- 
ская культура,  какъ  конку рентъ  европейской";  г.  Бела 
Франкъ  —  о  своемъ  путешестви!  въ  Испанш;  Карлъ 
Шохамъ  — о  д'Ьйств1и  поваго  румынскаго  тарифа  и  т.  д. 
ВсЬ  эти  чтен1я  подвергались  обсуждешю  и  сопровожда- 
лись часто  очень  длинными  прен1ями  и  обмтЬномъ  мы- 
слей присутствующихъ. 

Д-Ьятельпость  Союза  въ  цЬломъ  значительно  растетъ, 
хотя  въ  отдЪльныхъ  отрасляхъ  и  колеблется;  таь^ъ,  на- 
прим-Ьръ,  сбытъ  въ  Болгар1ю  нослЬдихе  годы,  повиди- 
мому,  существенно  уменьшился  ^).  Въ  1892  году  прав- 


^)  Посл'Ьдеее  могло  произойти  отчасти,  можетъ  быть,  всл'Ьдств1е 
венгерской  конкуренц!!!  п  спец1ально  деятельности  тамошней  (въ 
Софи!)  фил1и  Вуда-Пештскаго  торговаго  музея.  См.  жалобы  па  вен- 
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лешю  пришлось  въ  течеше  года  разослать  писемъ  и 
изв'Ьщсшй  разнаго  рода  9178,  въ  слЪдующемъ  1893  г. — 
10,209,  въ  1894  г. —уже  18,502  и  въ  1895  г.- 17,279.  Спра- 
вочное бюро  въ  1893г.,наприм'Ьръ,  доставило  членамъ 
3364  справки,  изъ  которыхъ  2825  касались  рфедитоспо- 
собностп  иаостранныхъ  фирмъ.  Въ  211  случаяхъ  бюро 
нашло  для  членовъ  представителей,  въ  41  случае,  взы- 
сканы были  долги  съ  нееадежныхъ  должнпковъ,  въ 
132  случаяхъ  бюро  доставило  членамъ  св'Ьд'Ьнхя  по  по- 
воду тамеженныхъ  пошлинъ  и  заграничныхъ  фрахтовъ. 
Наконецъ,  въ255  случаяхъ  получены  справочнымъ  бю- 
ро запросы  изъ  заграницы  о  м'Ьстахъ  выписки  австрШ- 
скихъ  пропзведенШ  и  сдъланы  были  по  этому  поводу 
надлежащ,1я  распоряжен1я.  Въ  1894  году  отчетъ  не  по- 
казываетъ  общаго  числа  сд'Ьланныхъ  справокъ  и  лишь 
упоминаетъ,  что  2187  изъ  яихъ  относились  къ  креди- 
тоспособности иностранныхъ  фирмъ,  127— по  поводу  та- 
можни и  фрахтовъ,  въ  207  случаяхъ  указаны  членамъ 
представители  за-граннцей  и  наконецъ  сдЪлано  въ  те- 
чеши  года  СО  заиросовъ  отъ  иностранцевъ  объ  австрШ 
скпхъ  произведен1яхъ.  Наконецъ,  въ  посл'^Ьднемъ  отчет- 
номъ  году,  1895,  произведено  было  2560  справокъ  о 
кредитоспособности  иностранныхъ  фирмъ,  въ  222  слу- 
чаяхъ указаны  мЪста  и  услов1я  сбыта  отд'Ьльныхъ  то- 
варовъ,  въ  95— взысканы  денежныя  обязательства  за-гра- 
шщей  и  въ  534  случаяхъ  получены  изъ  за-границы  за- 
просы объ  австр1йскихъ  товарахъ  и  сделаны  по  этому 
поводу  надлежащхя  распоряжен1я.  Въ  1895  году  Ав- 
стро-Венгерск1й  Союзъ  им'Ьлъ  своихъ  представителей 
въ  сл'Ьдующчх7>  городахъ  разныхъ  странъ  п  частей  св-Ь- 


герскую  конкуренц110  Уо1к8^у1гШ8сЬаЯ1сЬе  \Уос11епзс11г1й,  \У1еп,  1895, 
№  603.  Посл-Ьднае    отчеты    союза    ничего  де  упомпнаютъ  о  склад-Ь 
товарныхъ  образцовъ  (Ехрог(;-Ми81:ег-Ьа§ег)  въ  Соф^п,  между  т'Ёмъ, 
судя  по  сообщен1ямъ  австровенгерскихъ  консуловъ  за  1894  и  95  г 
можно  думать,  что  онъ  почему  то  закрыть. 
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та:  Адрханопол-Ь,  Алеппо,  Александр111,  Амстердам'Ь, 
Афинахъ,  БарцелонЪ,  Бейрут-Ь,  Б-ЬлградЪ,  Берлин'Ь,  Бо- 
тушан-Ь,  Браил1?г,  Брюссел'Ь,  Букарест-Ь,  Буэносъ-Ай- 
ресЬ,  Каир'Ь,  Калькутт-Ь,  Кане-Ь,  Хрпст1аши,  Констан- 
тинопол-Ь,  Корфу,  Екатериподар-Ь,  Гамбург-Ь,  Яфф'Ь,  1еру- 
салпм1з,Яссахъ,  Лондон'Ь,  Мадриде,  Мплан'Ь,  Монтреал'Ь, 
Москв'Ь,  ОдессЬ,  ПадуЬ,  Палермо,  Париже,  ПатрасЬ, 
Филпппопол'Ь,  Портъ-Саид11,  Р10-де  Л-хапейро,  Рущук'Ь, 
Салоникахъ,  Шанха-Ь,  Сиднее,  Смпрн1э.  Ооф111,  С.-Иетер- 
бург-Ь,  Тангер'Ь,  ТифлисЬ,  ТриполисЬ,  ТунисЬ,  Варша- 
в'Ь,  Токагам-Ь  и  Цюрих-Ь — сл-Ьдовательно  всего  62  пред- 
ставителя. 

Изъ  трехъ  провпнц1альныхъ  обществъ  въ  Австрхн 
(Ехрогк-Вигеап)  для  сод'Ьйств1я  экспорту  м-Ьстнехъ  про- 
изведешь, учрежденныхъ  при  торговыхъ  палатахъ  Пра- 
ги, Будвайса  и  Эгера,  упомянемъ  недавно  устроенный, 
но  повидимому  удачно  себя  поставившхй,  несмотря  на 
ничтожныя  матер1альныя  средства,  такъ  называемый 
^Вывозной  союзо  для  Чехги,  Моравги  и  Силезги  въ  Цраг/ьг 
(УуУ02П1  8р6]ек  рго  Сеску,  Могауи  а  81с28ко  V  Ргаге,  8ра1епа 
иИса  24).  Союзъ  этотъ  существуетъ  всего  лишь  три  года 
и  совс-Ъмъ  не  им'Ьетъ  склада  образцовъ  (Ехрог1пш51ег- 
1адег)  въ  Праг-Ь,  но  зато  имЪетъ  таковой  въ  Соф1и  въ 
Болгарш,  такъ  какъ  Балканск1я  государства  предпола- 
гаются главнымъ  рынкомъ  сбыта  для  м'Ьстныхъ  това- 
ровъ  ^).  Средства  свои  Ч:ешск1й  экспортный  союзъ  по- 


1)  Зд'Ьсь,  очевидно,  разумеется  будущхй  сбытъ,  а  не  настоящхй  бо- 
гемскихъ  мануфактуръ:  какъ  видно  изъ  экспортнаго  адресъ-кален- 
даря,  изданнаго  Пражской  торговой  палатой  единовременно  н  а 
чешскомъ  и  п-Ёмецкомъ  язык'Ь  за  1893  годъ,  главный  сбытъ  про- 
изведен1й  этихъ  трехъ  славянскихъ  странъ  (сотни  фирмъ)  направ- 
ляется въ  остальныя  части  австро-венгерской  монархии  и  въ  сосЬд- 
нюю  Гермап11о;  въ  Боснаш  и  Герцоговииу,  напрпм1зръ,  вывозятъ  свои 
пронзведен1я  изъ  Богемхи  всего  лишь  32  фирмы,  въ  Балканскхя  го- 
дарства,  какъ  показали  неопред-Ёленно  производители,  31,  въ  Румы- 
Ш10-71,  Турщю--30,    Серб110  —  76,  Россш— 114,    неопред-Ьлепно  па 
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лучаетъ  изъ  трехъ  источниковъ:  3000  гульденовъ  по- 
соб1я  отъ  м'Ьстнаго  управлетя  п  отъ  земства  и  хмалень- 
к1я  субсидш — 300—400  гульденовъ  отъ  городовъ  Пиль- 
зена  и  Будвайса  и,  кром'Ь  того  членскШ  годовой  взносъ, 
который  устроенъ  довольно  оригинально  на  манеръ 
акщонерныхъ  обществъ— три  разряда  взносовъ  для 
обыкновенныхъ  членовъ:  при  25  гульденахъ  ежегодна- 
го  взноса  членъ  по  лучаетъ  три  голоса  на  собрашяхъ, 
при  10  гульденахъ— два    и  при  3  гульд.— одинъ. 

Задачи  Пражскаго  союза  опред-бляются  его  уставомъ 
сл'Ьдующимъ  образомъ:  «Ц-Ьдь  Союза>,  говорится  въ 
устав-Ь,  «состоитъ  въ  томъ,  чтобы  им'Ьть  попечете  о 
томъ,  чтобы  производство  трехъ  названныхъ  странъ 
СЧех1и,  Морав1и,  Силезш)  окр-Ьпло  до  той  мЪры,  чтобы 
во  всЬхъ  отрасляхъ  оно  могло  идти  наравн'Ь  съ  произ- 
водствомъ  другихъ  странъ,  и  сл-Ьдовательно  заботиться 
о  томъ,  чтобы  сбытъ  туземныхъ  произведешй  выросъ 
не  только  на  одномъ  внутреннемъ  рынк-Ь,  но  еще  глав- 
нымъ  образомъ  на  рынкахъ  заграничныхъ» . 

Средствами  для  достижен1я  этихъ  ц'Ьлей  уставъ 
Пражскаго  вывознаго  союза  выставляетъ: 

а)  устройство   отд'Ьлешй  или  филШ  Союза; 

Ь)  устройство  склада  образцовъ  и  его  фил1й  какъ  въ 
своихъ,  такъ  и  въ  чужнхъ  государствахъ; 

с)  учрежден1е  посредниковъ  или  представительствъ 
Союза; 

(I)  добыван1е  Союзомъ  разнородныхъ  справокъ  и  св^- 
д^Ьшй  для  членовъ  (ТпГогтабп!  зЫгЬа) 

е)  или  устройство  временныхъ  выставокъ  коллекц1й 
товарныхъ  образцовъ  отъ  В-Ьнскаго  торговаго  музея  ^), 


Вэстокъ— 28,  въ  Япон1Ю  —  2  фабрики,  Китай  —  3.  Уутогш  Айгеззаг 
Ргагзкёко  КотогпеЬо  ОЬтойи.  Ууба1а  ОЪЫюДп!  а  21упоз1еп8ка  Ко- 
тога  V  Ргаге.  1893. 

^)  Какъ  мы  знаемъ,  В'Ьнск1й  музей  ставитъ  своей  задачей  устраи- 
вать подобный  выставки  въ  провпнц1и. 

11 

И8сл*д.  Ц.   и.  Янжулъ. 
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конечно,  лишь  до  тЪхъ  поръ,  пока  въ  Праг-Ь  не  будетъ 
основанъ  свой  собственный  торговый  музей,  добавляетъ 
уставъ, — или  прхобр'Ьтеше  подобныхъ  образцовъ,  на 
сколько  позволяютъ  средства  Союза,  на  собственный 
счетъ; 

^)  читальное  и  книжное  отд11леше,  основанное  при 
Союз-Ь; 

^)  чтен1я  и  публичный  собран1я; 

Ь)  доставлен1е  льготъ  и  поощренхй  производителямъ, 
чтобы  они  соединенными  силами  могли  принимать  уча- 
ст1е  на  международныхъ  выставкахъ-, 

к)  отправка  спец1ально  подготовленныхъ  агентовъ, 
чтобы  они  изучали  чуж1е  рынки  и  завязывали  торго- 
выя  связи  ^). 

Какъ  видно  изъ  этой  выдержки  пзъ  устава  Пражскаго 
союза^  по  суш;еству  онъ  представляетъ  повторен1е  ор- 
ганизацп!  другихъ  австрШскихъ  учрежденШ  этого  ро- 
да, принаровленное  только  къ  т'Ьмъ  маленькимъ  сред- 
ствамъ,  которыми  Чешск1й  Музей  располагаетъ,  почему 
моя^етъ  быть  до  сихъ  поръ,  какъ  мы  выше  упомянули, 
онъ  и  не  им'Ьетъ  своего  Ми81ег1а§ег'а  въ  самой  Праг'Ь, 
а  равно  и  особаго  справочнаго  бюро,  обязанности  ко- 
тораго  исправляетъ,  какъ  видно  изъ  устава,  та  же  ма- 
ленькая канцеляр1я  общества.  Одинаково  съ  В'Ьнскимъ 
музеемъ  и  ПражскШ  союзъ,  если  мы  в'Ьрно  понимаемъ 
его  ц15ль,  заботится  столько  же  объ  усп-Ьхахъ  промыш- 
ленности, сколько  и  торговли  и  прямаго  сбыта,  поэто- 
му ему  не  чуждо  должно  быть,  какъ  и  В'Ьнскому  Нап- 
с1е18-Ми8сит  попечен1е   о     развит1И    художественно-про- 


^)  Считаю  долгомъ  оговориться,  что  эти,  какъ  и  посл-Ьдующ^я 
выдержки  изъ  устава  сд-Ьланы  нами  лично  съ  чешскаго  оригинала, 
такъ  какъ  н'Ьмецкаго  перевода  его  не  существу етъ  (по  крайней 
м'Ьр'Ь  мы  не  получили  при  своемъ  визит-Ь);  поэтому  мы  передаемъ 
только  общ1й  смыслъ  постановлен!!!,  не  будучи  достаточно  компе- 
тентны сд'Ьлать  буквальный  переводъ  чешскаго  подлинника. 
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:мышленныхъ  вкусовъ  и  снаровокъ   въ    мЪстномъ    про- 

ИЗВОДСТВ'Ь. 

Важн-Ьйшую,  какъ  мы  уже  знаемъ,  отрасль  д-Ьятель- 
ности  всЪхъ  торговыхъ  музеевъ,  а  также  и  В-Ьнскаго 
зкспортнаго  союза,  составляетъ  доставлен1е  всякихъ 
справокъ  и  св'Ьд'Ьн1й,  что  исполняется  въ  данномъ 
случа-Ь  въ  Пражскомъ  союзЪ  канцелярхей,  которая 
обязуется  доставлять  членамъ  справки  по  слЪдующимъ 
многочисленнымъ  вопросамъ: 

а)  о  таможенныхъ  и  жел'Ьзнодорожныхъ  тарифахъ,  о 
ходячихъ  торговыхъ  мЬрахъ,  обычно  употребляемыхъ 
на  пностранныхъ  рынкахъ. 

Ь)  о  солидности  и  в'Ьрности  иностранныхъ  фирмъ; 

с)  о  судебной  защите  на  иностранныхъ  рынкахъ; 

(1)  объ  услов1яхъ  и  выгодахъ  участ1я  на  иностран- 
ныхъ выставкахъ; 

е)  о  важн'Ьйшихъ  подрядахъ  и  поставкахъ,  объявляе- 
мыхъ  на  внутренпемъ  и  иностранныхъ  рынкахъ. 

1"}  о  важн'Ьйшихъ  частяхъ  офищальныхъ  консуль- 
скихъ  донесен1й,  имЪющихъ  значен1е  для  кого-либо 
изъ  экспортеровъ; 

§)  о  статистическихъ  данныхъ,  касающихся  вывоза  и 
ввоза  товаровъ  \). 

Мы  уже  упоминали  о  постоянной  выставк-Ь  товар- 
ныхъ  образцовъ  отъ  Пражскаго  вывознаго  союза  въ  Со- 
ф1и,  въ  Болгар1и-  сверхъ  того  союзъ  этотъ  устраиваетъ 
также  и  временныя  выставки  богемскихъ  продуктовъ 
за-границей  и  что  составляетъ  его  характерную  особен- 
ность отъ  прочихъ  однородныхъ  учрежден1и — выставки 
даже  сельско-хозяйственныхъ  произведенШ.  Такъ  на- 
прим'Ьръ,  ПражскШ  союзъ  черезъ  своихъ  представи- 
телей сбываетъ  хл'Ьбъ  и  друг1я  иодобпыя  землед'Ьль- 
ческ1я  продукты  въ  Берлин'Ь  и  другихъ  городахъ,  гд'Ь 


^)  Зкапоуу  Уууо2п1110  8р61ки  рго  СесЬу,  Могауи  а  81е2ко  V  Ргаге, 
С1.  3,  4,  8,  10. 

И* 
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по  временамъ  и  устраиваетъ  выставки  этихъ  продук- 
товъ.  Вторую  особенность  этого  же  Торговаго  союза 
составляетъ  его  стремлен1е  поощрять  и  покровитель- 
ствовать мелкой  кустарной  промышленности,  тогда  какъ 
обычно  вс'Ь  экспортные  союзы  и  торговые  музеи  суще- 
ствуютъ  главнымъ  образомъ  для  интересовъ  крупной 
или,  по  крайней  м-Ьр-Ь,  средней  по  разм'Ьрамъ  промыш- 
ленности и  торговли. 

Короткое  время  существовашя  Пражскаго  вывознаго 
союза  еш,е  не  даетъ  возможности  р'Ьшительнаго  суж- 
дешя  о  результатахъ  его  д'Ьятельности,  но  то  немногое, 
что  намъ  о  немъ  изв^)Стно,  говорить  за  энергш  его 
почтенныхъ  представителей  и  старан1е  съ  малыми  сред- 
ствами принести  своей  отечественной  промышленности 
и  торговли  какъ  молено  болЪе  пользы  и  выгоды;  Уууохпу 
8р61ек  стоитъ  д'Ьйствительно  всегда  на  стражЪ  вывоз- 
ныхъ  именно  интересовъ  своей  страны.  Такъ  въ  самый 
моментъ  основан1я  этого  вывознаго  бюро  при  Пражской 
торговой  палатЪ  им'Ьла  м-Ьсто  русско-н'Ьмецкая  тамо- 
женная война,  при  чемъ,  разум'Ьется,  об-Ь  воююш,1я 
страны  утрачивали  своихъ  обычныхъ  поставщиковъ  и 
вновь  рожденный  экспортный  союзъ  немедленно  вос- 
пользовался моментомъ  для  поднят1я  и  усилен1я  вывоза 
богемскихъ  произведенШ  въ  об-Ь  воюющ1я  страны.  Ради 
этой  ц'Ьли  новый  ПражскШ  союзъ  опубликовалъ  не- 
медленно въ  газетахъ  зам-Ьтки  о  всЬхъ  т'Ьхъ  выгодахъ, 
которыя  сулитъ  таможенная  война  австрШскому  экспорту 
въ  об-Ь  страны  какъ  Росс1ю,  такъ  и  Гермашю  и  указа- 
шя  на  подходящ1е  для  того  товары;  зат'Ьмъ,  собравши 
въ  компетентныхъ  источникахъ  св'Ьд'Ьн1я  о  валш-Ьй- 
шихъ  русскихъ  импортерахъ  по  разнымъ  товарамъ, 
выставилъ  ихъ  списокъ  въ  своемъ  бюро  для  всеобщаго 
иользовашя  м-Ьстныхъ  промышленниковъ  и  торговцевъ. 
Въ  то  же  время  Экспортный  союзъ  обратился  въ  торго- 
вое министерство  за  выясненхемъ  ц'Ьлаго  ряда  вопро- 
совъ    важныхъ    для  вывоза  о  прим'Ьненш,  напримЪръ^ 
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русскаго  таможеннаго  тарифа  къ  австр1йскимъ  продук- 
тамъ  провозимымъ  транзптомъ  черезъ  Герман1ю,  о  при- 
м-Ьненхи   его   обычныхъ    ставокъ  (русскаго    тарифа)  къ 
произведен1ямъ,  экспортируемымъ  пзъ  Австрш,  но  тамъ 
лишь    натуралпзированнымъ,     то-есть     ввознымъ     изъ 
за-границы  съ  оплатой  пошлины.  Так1е  же  запросы  сл-Ь- 
довали  и  относительно  экспортныхъ  въ  Гермашю  това- 
ровъ,  по  поводу  вывоза  туда  изъ  Богемш  вики,  хлЪба 
н'Ькоторыхъ  сортовъ  и  другихъ  произведешй,  по  поводу 
требовашя  германскими  таможенными    властями    коп- 
сульскихъ  свид'Ьтельствъ    о   происхожден1и    товара    и 
пр.  Вс1ь  полученныя  Вывознымъ   союзомъ  разъяснешя, 
толкован1я  и  указан1я  д-Ьдались  немедленно  известными 
черезъ  своихъ  членовъ  всЬмъ   заинтересованнымъ    ли- 
цамъ;  точно  также  новое  экспортное     общество     обра- 
щалось и  къ  министерству  иностранныхъ  дЪлъ  съ  прось- 
'бой  сдЪлать  распоряжен1е,  дабы  всЬ    австровенгерск1е 
консула  на  Восток'Ь  и  въ  такъ  называемыхъ  заморскихъ 
странахъ  сообщали  между  прочимъ  въ  бюро  Пражскаго 
союза   обо  всЪхъ  публикувхмыхъ   тамъ   иравительствеа- 
выхъ  и  общественныхъ  вызовахъ  на  подряды  и  постав- 
лен; черезъ  объявлен1е  въгазетахъ  ПражскШ  союзъ  пре- 
достерегалъ  заинтересованныхъ  лицъ  о  новомъ  англШ- 
скомъ   законе    по    обозначенхю    товаровъ    при     ввоз-Ь 
ихъ  въ  Англ1ю  и  о  формальностяхъ    при  этомъ  им'Ью- 
щихъ  быть,  точно  также  объ  онасностяхъ,  угрожающихъ 
для  богемской  промышленности  при  вывоз'Ь  ламповыхъ 
цилиндровъ  въ  Грецш,  экппажныхъ  осей  въ  Румышю 
и  н'Ькоторыхъ  другихъ  товаровъ  въ  Болгар1ю,  при  чемъ 
и  давались  объяснен1я,  какъ  изб'Ьгнуть  того  или  иного 
неудобства    для    экспортёра,    возникающаго     большею 
частью  отъ    какихъ-либо    изм'Ьнен1й    въ    иностранныхъ 
таможенныхъ  правилахъ.  Такимъ  же  образомъ  Экспорт- 
ный  союзъ  посп-Ьшилъ  опубликовать  объ  открывшихся, 
всл'Ьдств1е  частнаго  изм'Ьненхя  тарифовъ  Соединенныхъ 
Штатовъ,  благопр1ятныхъ  шансахъ  для  вывоза    перча- 
токъ  и  пр.  и  пр. 
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Въ  первый  же  годъ  своего  основан1я  (т. -е.  въ  1893  г.), 
МН0Г1Я  представлен1я  и  сношен1я  Пражскаго  союза 
къ  министерству  торговли  и  другимъ  оффищальнымъ 
учреждеп1ямъ  увенчались  полнымъ  усп-Ьхонъ  для  вы- 
годъ  отечественной  торговли  и  промыгнленности.  Такъ, 
напрнм'Ьръ,  Баварское  правительство  при  вывозЪ  изъ 
Богем1и  впки  освободило  экспортеровъ  отъ  обязан- 
ности представлять  свид'Ьтельства  о  происхоледети 
(11г5р1-ипо;52еи§п188),  довольствуясь  лишь  доказатель- 
ствомъ,  что  продуктъ— внутренняго  австро-венгерскага 
производства.  На  запросы  и  представлен1я  свои  о  рус- 
скомъ  тариф-Ь,  точно  также  Союзъ  получилъ  удовле- 
твс'рительныя  разъяснен1я,  важный  для  экспортеровъ. 
Одинаково  получены  были,  всл'Ьдств1е  просьбы  членовъ 
Пражскаго  союза,  различныя  объясненхя  и  свЪд'Ьтя  отъ 
жел'Ьзныхъ  дорогъ,  австрШскаго  таможеннаго  управле- 
н1я  и  т.  д.  Справочнаго  характера  св'Ьд'Ьн1я,  которыя 
приходилось  добывать  Пражскому  вывозному  обществу 
на  первыхъ  же  шагахъ  его  д'Ьятельности,  отличались 
большимъ  разнообраз1емъ  и  частью  д-Ьлались  словесно, 
частью  письменно.  Экспортный  союзъ  открылъ  свои 
дЪйствхя  23  1юля  1893  года,  а  ул^е  къ  концу  года  усп'Ьлъ 
доставить  своимъ  сочленамъ  136  справокъ  о  солидно- 
сти и  кредитоспособности  иностранныхъ  фирмъ  и  не- 
сколько сотъ  по  поводу  таможенныхъ  тарифовъ,  же- 
л^знодорожныхъ  формальностей  на  таможняхъ  въ  раз- 
личныхъ  странахъ,  адрессовъ  разныхъ  фирмъ,  правилъ 
иностранныхъ  штемпельныхъ  сборовъ  и  т.  д.  Для  одной 
экспортной  фирмы  были  добыты  даже  Союзомъ  образцы 
ходячихъ  товаровъ  въ  Аргентинской  республике  Юж- 
ной Америки  и  т.  д.  и  т.  д. 

Вотъ  все,  что  намъ  известно  о  первыхъ  шагахъ  дея- 
тельности новаго  экспортнаго  союза  въ  Праге,  что  со- 
вершенно достаточно,  чтобы  согласиться  съ  выводомъ, 
который  о  немъ  делаетъ  въ  своемъ  отчете  Прал^ская 
торговая  палата:    „Уже  опытъ  краткаго   суш,ествоватя 
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Экспортнаго  бюро",  говорится  въ  этомъ  отчет-Ь,  „пока- 
залъ  намъ,  что  его  устройство  не  только  вполн'Ь  со- 
отв-Ьтствуеть  живымъ  потребностямъ  экспортной  инду- 
стрш,  но  что  оно  способно  оживить  экспортную  дея- 
тельность торговаго  округа  палаты,  благодаря  достав- 
лешю  быстрыхъ  и  надежныхъ  справокъ  и  св-Ьд-Ьшй  по 
всЬмъ  возникающимъ  въ  экспортной  торговл'Ь  вопро- 
самъ  и  непрерывному  разсл-Ьдованш  и  изучешю  торго- 
выхъ  отношенШ  иностранныхъ  рынковъ"  ^). 


1)  ВепсЬ!;  иЪег  сИе  а11§ете1пе  огйепШсЬе  ЗИгип^  йег  Нап(1е18— ип^1 
белуегЪекаттег  ш  Рга§  ат  19.  Ос1;оЪег  1893.  Стр.  303— 306.  01110... 
ат  30  ВесетЪег  1893.  Стр.  416—419. 


ГЛАВА  ПЯТАЯ. 

II.  Экспортные  союзы  въ  Гер  май!  и. — Экспортный 
складъ  товарныхъ  образцоЕЪ  въ  Штутгарт'Ь  (Ехрог!: 
Ми81ег1а§ег  81:и1;1§аг1).  —  Исторхя  его  основашя  и  первоначальный 
планъ,  устройство  склада,  организация  п  уставъ. — Недостатки  Штут- 
гартскаго  союза  и  склада,  причины  незначительности  его  торговыхъ 
оборотовъ. — Дрезденск1й  „Экспортный  союзъ  для  ко- 
ролевства Саксонскаго".  —  Исторхя  его  основан1я  и  перво- 
начальная борьба  съ  недостаткомъ  средствъ.— Настоящая  органнза- 
ц1я  и  ц-Ьли  учрежден1я.  —  Способы,  коими  СаксонскШ  союзъ  поль- 
зуется для  сбыта  своихъ  продуктовъ.— Подробные  отчеты  о  деятель- 
ности Саксонскаго  союза:  усп-Ьхи  н'Ьмецкой  торговли  въ  Болгархи 
и  др.  странахъ. — Ф  ранкфуртская  выставка  товарныхъ 
о  б  р  а  3  ц  о  в  ъ  и  ея  организац1я. — В  ывозной  складъ  товар- 
ныхъ образцовъ  при  Гамбургской  бирж-Ё.  — Бер- 
лин ъ  и  его  торговыя  и  иныя  учреждешя,   способствующ1я  сбыту 

за-границу . 

Обратно  съ  Австр1ей,  Герман1я  им'Ьетъ  лишь  одинъ 
маловажный  торговый  музей  во  Франкфурте,  но  зато 
влад-Ьетъ  н-Ьсколькими  экспортными  союзами  и  скла- 
дами образцовъ,  не  говоря  о  большомъ  количеств-^  въ 
ея  торговыхъ  портахъ  частныхъ  складовъ  товарныхъ 
образцовъ  при  экспортныхъ  агентствахъ.  Консулъ  Сое- 
диненныхъ  Штатовъ,  въ  г.  ХемницЪ,  въ  Саксоши,  въ 
своемъ  отчет-Ь  въ  1894  г.,  такъ  описываетъ  усилхя 
Гермаши  для  развит1я  своей  экспортной  торговли: 

„Первымъ  факторомъ  обезпечить  иностранные  рынки 
для  германскимъ  мануфактуръ,  не  говоря  о  почти  абсо- 
лютной   необходимости    теперь    для    нея    им'Ьть   так1е 
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рынки,  является  огромный  интересъ  къ  выгодамъ  экс- 
портной торговли  даже  во  внутреннихъ  городахъ  Гер- 
маши.  По  всей  нмперш  образуются  общества  для  по- 
ощрешя  колонизац1и  и  отпускной  торговли.  Эти  союзы 
являются  дгьятельными  агентами  въ  стремленш  завоеват,ь 
иностранные  рынки.  Ихъ  методы  очень  просты  и  до  сихъ 
поръ  были  весьма  усп'Ьшны.  Они  поддерживаются  пе- 
чатью, властями  и  всЬмъ  германскимъ  народомъ"  ^). 

Изъ  первой  категорш  экспортныхъ  союзовъ  первое 
м-Ьсто  по  старшинству,  если  не  по  торговымъ  оборо- 
тамъ,  занимаетъ  въ  Германш  Штутгартсий  Ехрогк- 
Миь1;ег]аоег  (Кап21е1  39,  ^6е\\'егЬеЬа11е",  81иидаг1),  котораго 
отнюдь  не  сл'Ьдуетъ  см'Ьпхивать  съ  почти  одноименнымъ 
знаменитымъ  Ми81ег1а§ег  въ  Штутгарт-Ь,  принадлежа- 
щимъ  Вюртембергскому  правительству  и  им'Ьющимъ 
характеръ  промышленнаго  музея  (при  такъ  называемой 
Сеп1га181е11е,  (а  не  торговаго — и  который  прежде  пом-Ь- 
щался  въ  Ье^10П5ка8егпеп,  а  нын'Ь  въ  собственномъ 
прекрасномъ  здаши  ^^.  Основанъ  выше  упомянутый 
складъ  товарныхъ  образцовъ  въ  1882  году,  пос- 
л'Ь  Вюртембергской  выставки,  кружкомъ  преимуще- 
ственно фабрикантовъ  съ  ц^лью  сблизить  иностран- 
ныхъ  покупателей  и  вюртембергскихъ  промышленни- 
ковъ  другъ  съ  другомъ  и  тЪмъ  обезпечить  сбытъ  оте- 
чественныхъ  произведетй.  За  исключен1емъ  10,000  ма- 
рокъ,  потраченныхъ  на  его  основаше  и  полученныхъ 
съ  доходовъ  отъ  упомянутой  выставки,  ШтутгартскШ 
складъ  товарныхъ  образцовъ  никакихъ  субсидШ  не 
получаетъ  и  можетъ  считаться  вполн'Ь  частнымъ  учре- 
ждешемъ:  живетъ  на  получаемые  имъ  взносы  отъ 
членовъ  и  на  коммисс1ю  съ  продажи  ихъ  произведе- 
нШ.  Каждый  членъ  платитъ  отъ  25  до    50    марокъ    въ 


г)  См.  ТЬе  Воагй  оГ  Тгайе  ^оигпа1  Уо1  ХУ1.  1894.  Стр.  401. 
2)  См.  оиисан1е  послЪдняго  музея  въ  нашей  кннг'Ь  „Часы  досуга'' 
Москва,  1896. 
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годъ,  за  что  получаетъ  право  на  1  метръ  простран- 
ства въ  пом'Ьщен!»  выставки  для  установки  своихъ 
товарныхъ  образцовъ,  выкладывашя  своихъ  проектовъ, 
прейсъ-курантовъ,  рисунковъ  и  пр.;  т1Ь,  которые  же- 
лаютъ  занимать  больше  пом'Ьщен1я,  разумеется  пла- 
тятъ  особую  дополнительную  таксу.  Въ  настоящее 
время  насчитывается  около  400  членовъ.  Коммиссшн- 
вый  процентъ  колеблется  между  37о  и  5%,  смотря  по 
товару.  Днрекщя  склада  обязуется  членамъ  —  экспо- 
нентамъ,  что  выставленные  предметы  будутъ  показы- 
ваться не  иначе,  какъ  покупателямъ,  дабы  образцами 
не  могли  воспользоваться  конкуренты  '^). 

Статуты  или  уставъ  общества  (81а1и1еп  йез  Ехрог!- 
Ми81ег1а^ег  81ии§аг1)  такимъ  образомъ  опред'Ъляютъ 
ц-^ли  его: 

«Общество  «ШтутгарскШ  складъ  товарныхъ  образ- 
цовъ>  ставитъ  своею  задачей  поощрять  заграничный 
сбытъ  промышленныхъ  произведенШ,  вюртембергскихъ 
и  гогенцоллернскихъ>  §  2  гласитъ:  „Ц'Ьль  эта  пресле- 
дуется обществомъ  чрезъ  учрежден1е  въ  Штутгарте 
постояннаго  склада  товарныхъ  образцовъ,  въ  которомъ 
члены  выставляютъ  свои  произведен1я;  дал-Ье  черезъ 
посредничество  по  продаже  ихъ  товаровъ  за  счетъ  и 
страхъ  экспонентовъ,  чрезъ  приготовлеше  и  распро- 
ст ранете  каталоговъ  склада,  черезъ  доставлеше  чле- 
намъ всевозможныхъ  св^дешй  по  вывозу  и  вообще 
устройство  иныхъ  различныхъ  учрежденШ,  которыя 
будутъ  способствовать  достижешю  главной  ц^ли  об- 
щества> . 

Таковы  исходные  пункты  деятельности  ТПтутгарт- 
скаго  общества  ^). 


^'^  Нами  посЬщенъ  Штутгартсшй  ЕхрогЬгаи81ег1а§ег  два  раза:  въ 
1887  г.  и  въ  1895  г.  Первый  разъ  мы   явились   безъ    рекомендащи 


2)  8^а^и^еп  без  Ехрог(;-Миз1ег1адег8,  81и1;1даг1:  §  1  и  2. 
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Пресл'Ьдуя  свои  задачи,  ШтутгартекШ  складъ  образ- 
цовъ  открклъ  въ  1885  году  фпл1ю  въ  Гамбург1\.  Члены 
им'Ьютъ  право  пом'Ьщать  тамъ  для  выставки  свои  про- 
изведешя  безплатно,  но  за  могущую  случиться  продажу 
должны  платить  коммисс1ю.  Зат'Ьмъ  ШтутгартскК! 
складъ  устроилъ  было  торговый  агентства  на  всЬхъ 
главныхъ  рынкахъ  Европы,  но  д-Ьло  пошло  неудачно 
и  большинство  ихъ  было  закрыто.  Въ  настоящее  время 
представителей  Штутгартскаго  склада,  согласно  по- 
сл-Ьдиему  отчету, — 10  челов'Ькъ  ^),  которые  и  получа- 
ютъ  коммисс1ю  со  всЬхъ  заключенныхъ  черезъ  нихъ 
сд-Ьлокъ.  Что  же  касается  до  иностранныхъ  покупа- 
телей, то  посредничество  Штутгарскаго  общества  не 
доставляетъ  имъ  никакихъ  расходовъ,  но  за  то  заказы 
иностранныхъ  домовъ,  особенно  неизвЬстныхъ  покупа- 
телей, не  исполняются,  пока  они  не  вышлютъ  впередъ 
сумму,  равную  стоимости  товара  вм'Ьст'Ь  съ  другимъ 
необходимымъ  накладнымъ  расходомъ.  Благодаря  этому 
правилу,  строго  соблюдаемому,  зам'Ьчаетъ  отъ  себя 
Малиссаръ,  Штутгартсшй  складъ  не  несетъ  никакихъ 
потерь,  кромЪ  самыхъ  ничтожныхъ,  но  за  то,  конечно, 
мало  получаетъ  и  прибылей. 

Первоначально,  какъ  видно  изъ  приведенной  нами 
выдержки  изъ  устава  общества,   им'Ьлось  въ  виду  по- 


и  д-ръ  Циллннгъ,  директоръ  музея,  допустилъ  насъ  съ  большой 
неохотой  и  подозрительностью  и  лишь  только  благодаря  ссылк-ё 
название  фабричнаго  инспектора.  Второй  разъ  я,  в-Ьроятно,  вовсе  не 
былъ  бы  допущенъ,  если  бы,  по  счаст1Ю,  д-ръ  Циллингъ  не  отсут- 
ствовалъ  и  я  им-Ьлъ  возможность  представить  его  зам-Ёстителямъ 
хорошую  рекомендацхю  отъ  знакомаго  банкира  г.  Ульриха  изъ  города 
Ульма. 

1)  Цифра  10  стоитъ  въ  посл-Ьднемъ  отчет-Ь  общества  за  1895  г., 
на  словахъ  же  сынъ  директора,  г.  Циллингъ,  который  показывалъ 
мн-Ь  складъ,  назвалъ  15;  т*  же  15  называлъ  мн-Ь  г.  Арно  Бергнеръ, 
директоръ  Дрезденскаго  экспортнаго  склада,  говоря  мн'Ь  о  Швут- 
гартскомъ,  вЁролтно,  15— прежнее  число  представителей.^ 
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ощреше  исключительно  м-Ьстной  вюртембергской  вывоз- 
ной торговли,  но  скоро  обнаружились  въ  торговомъ 
емысл'Ь  неудобства  такого  порядка.  Чтобы  привлечь 
иностранпыхъ  и  особенно  заморскихъ  покупателей  въ 
Штутгартъ,  нужно  было  имъ  представить  разнообраз- 
ный выборъ  товаровъ,  чего  ограничен1е  членства  и  до- 
пущен1е  въ  складъ  однимъ  лишь  Вюртембергомъ  не 
могло  конечно  сд'Ёлать.  И  вотъ  4  1юля  1887  года  со- 
брате общества  расширило  программу  учрежден1я,  до- 
пустивши въ  принцип'Ь,  помимо  вюртембергскихъ,  то- 
вары иностраннаго  происхождешя  и  так1е,  которые  не 
фабрикуются  въ  Вюртемберг-Ь,  по  этому  ШтутгарскШ 
складъ  товарпыхъ  образцовъ  содеряштъ  въ  себ'Ь  про- 
дукты всевозможнаго  пропсхожден1я:  много  наприм'Ьръ 
товаровъ  баварскнхъ,  баденскнхъ,  саксонскихъ  и  даже 
парижскихъ  (оптическ1е).  Исключительно  представляя 
интересы  своихъ  членовъ,  ШтутгартскШ  складъ  имЪ- 
ётъ  д'Ьло  лишь  съ  крупными  промышленниками:  ре- 
месленниковъ  и  кустарей,  по  словамъ  г.  Циллинга 
младшаго,  тамъ  совсЬмъ  нЪтъ.  Точно  также,  обратно 
съ  извЪстнымъ  намъ  Австро-Венгерскимъ  экспортнымъ 
союзомъ  и  экспортной  д'Ьятельностью  Венгерскаго  тор- 
говаго  музея,  путешествуюпдпхъ  прикащиковъ  съ  образ- 
цами склада  для  распространешя  ихъ  товаровъ  за  гра- 
ницу Штутгартское  общество  не  им-Ьетъ,  ч'Ьмъ  отъ 
нихъ  р'Ьзко  и  отличается.  Другими  способами  для 
распространешя  своихъ  товаровъ  за  границей  Штут- 
гартскШ складъ  пользуется  такъ  же  повидимому  да- 
леко не  въ  достаточной  степени.  Такъ  имъ  изданы 
были  каталоги  на  н'Ьмецкомъ  и  итальянскомъ  язык-Ь, 
но  сравнительно  въ  небольшомъ  количеств'Ь,  такъ  что 
до  1895  г.  роздано  какъ  видно  изъ  посл'Ьдняго  отчета 
9340  экземпляровъ  каталога,  тогда  какъ  наприм'Ьръ 
Австро-Венгерск1й  союзъ  выпускалъ  единовременно  по 
н']Ьсколько  тысячъ  экземпляровъ  (25000  наприм'Ьръ)  и, 
насколько  я  понялъ  изъ  объяснен1я  дирекщи,  мн-Ь  по- 
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казывавшей  складтз  (д-ра  Циллинга  сынъ),  торговля 
производится  черезъ  разсылку  собственно  аннонсовъ 
и  проспектовъ,  каталогъ  же  былъ  изданъ  въ  двухъ 
издашяхъ,  носл^дшй  разъ  въ  1884  г.  ^)  и  съ  т-^хъ 
иоръ,  по  словамъ  г.  Циллинга,  не  возобновлялся,  такъ 
какъ  найдено  было  невыгоднымъ,  ибо  покупатель  узна- 
етъ  де  отсюда  адресъ  производителя  и  входитъ  съ 
нимъ  въ  непосредственныя  сношешя,  лишая  коммисс1и 
Штутгартское  общество  ^).  Иногда  складъ  входитъ 
по  этому  въ  сделку  съ  фабрикантомъ  даже  объ  исклю- 
чительномъ  сбыгЬ  его  товаровъ  (Лейпцигская  фабрика 
музыкальныхъ  ящиковъ  напрнм'Ьръ,  объяснилъ  мн-Ь  г. 
Циллингъ  сынъ,  им'Ьетъ  лишь  пять  представителей  и 
помимо  ихъ  (въ  томъ  числ'Ь  и  Штутгарскаго  ЕхрогЬ- 
Ми81ег1ао;ег)  купить  эти  изд'Ьл1я  невозможно). 

Роль  разсылки  каталоговъ,  нын'Ь  крайне  скудно  раз- 
даваемыхъ  и  устар'Ьвшихъ  (въ  прошломъ  году  ихъ  ра- 
зослано всего  только    125    экземпляровъ)  играетъ    по- 


1)  Ка1а1о§  йез  Ехрог1ти81;ег]а§ег  З^иИ^агк  (Сеп1;га1рипк1;  йеглуйг!;- 
1;егаЬег§18сЬеп  Ехрог1;1П(1и81;г1е).  81;апс11§е  Аи8з1е11ип§  аПег  Гйг  Ехрог!; 
ра88еп(^еп  Агике!,  КапгГехзЬгаззе  39  (Ое\уегЬе1аа11е)  1884.  2луе11;е  АиГ- 
1а§е,  81;ии§аг(;.  , 

2)  Въ  виду  такого  факта,  сообщеннаго  намъ  лично  представите- 
лемъ  дирекщи,  намъ  очень  странно  читать  въ  отчет*,  вообще  точ- 
номъ  и  обстоятельномъ,  г.  Малиссара,  мн'Ьнхе  будто  бы  Штутгарт- 
сшй  складъ  обнаруживаетъ  большую  д-Ьятельность  посредствомъ 
выпуска  публикаций,  каталоговъ  и  пр.  для  привлеченГя  иностран- 
наго  покупателя  (см.  его  Еаррог!;,  стр.  9).  Помимо  указаннаго  выше 
факта  на  счетъ  каталога,  намъ  отъ  старыхъ  членовъ  Штутгартскаго 
Ехрог1;-Ми81;ег1а§ег  приходилось  слышать  упреки  ему  именно  за  недо- 
статокъ  его  деятельности.  Каталога  общество  не  перепечатываетъ, 
путешествующихъ  приказчиковъ— этой  живой  рекламы  какъ  мы  ви- 
д'Ьли,  совсЁмъ  не  употребляетъ  въ  дЪло,  экспедищй  для  личнаго 
ознакомления  съ  рынками,  подобно  описаннымъ  уже  нами  учрежде- 
шямъ,  также  не  посылаетъ:  что  же  мудренаго,  что  доходъ  обще- 
ства падаетъ  я  деятельность  туго  развивается,  т^мъ  более,  что 
Штутгартъ  не  представляетъ  ничего  для  иностранца  особенно  при- 
влекательнаго,  какъ   напримеръ,  Парижъ,  Гамбургъ  или  Лондонъ. 
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видимому  разсылка  отчета  Ехрог1-Ми81:ег1а^ег,  до  нельзя 
краткаго  и  малосодеряхательнаго  и  такъ  называемыхъ 
пригласительныхъ  ьгартъ  (Е1п1а(1ип^8каг1еп);  за  прошлый 
1895  годъ  разослано  какъ  видно  нзъ  отчета,  10  тысячъ 
экземпляровъ  перваго  и  2  —  второго,  разсылка  кото- 
рыхъ  вмЪстЪ  съ  проспектами,  обошлась  правлешю  ц-Ь- 
лыхъ  3000  марокъ. 

Число  заказовъ,  какъ  и  покупателей  въ  Штутгарт- 
скомъ  склад'Ь  ростетъ  вм-Ьст^  съ  корреспонденц1ей  и 
расходами  на  нее,  но  обш,1й  торговый  оборотъ,  какъ 
говоритъ  посл-ЬдиШ  отчетъ,  не  только  не  увеличился, 
но  слегка  даже  уменьшился  (П<^Д)  1),  что  отчетъ  объ- 
ясняетъ  паден1емъ  ц'Ьнъ  на  товары  ^). 

Такъ  какъ  оффиц1альныхъ  данныхъ,  заключаюш;ихся 
въ  самомъ  отчет'Ь  Штутгартскаго  склада,  о  разм'Ьрахъ 
его  торговаго  оборота  не  имеется  и  я  получить  ихъ 
этпмъ  путемъ  не  могъ,  то  я  обращался  съ  разспросами 
къ  членамъ  общества  въ  Штутгарт'^  и  получилъ  отъ 
нихъ  ув-^реше,  что  во  всякомъ  случа'Ь  оборотъ  склада 
не  превышаетъ  1  милл1она  марокъ,  а  такъ  какъ  расходы 
на  управлен1е  достигаютъ  до  почтенной  цифры  25,000 
марокъ  въ  годъ,  то  очевидно,  результатъ  его  дЪятель- 
нооти  нельзя  считать  блестящимъ.  Какъ  меня  увЪряли 
люди,  близко  знающхе  его  дЬло,  управленш  Штутгарт- 


^)  См.  XIII.  ^а11ге8Ьег^с11^;  дез  ЕхрогЬ-Миз1ег1а§ег8  Зкии^агк  аиГ 
йеп  1  АргИ  1895.  ЕгзкаМе^  1п  йег  Сгепега1уегзатгп1ипд  уот  28  Ма! 
1895. 

2)  Вотъ  данныя  о  числ-ё  покупателей  и  .заказовъ  на  товары  изъ 
посл'Ьдняго  отчета  Штутгартскаго  Ехрог1:-Ми84ег1а§ег: 

1892  г.         1893  г.  1894  г. 

Покупателей  ...       295  323  343 

Заказовъ. 1712  2033  2124 

Общей  стоимости  проданныхъ  товаровъ  отчетъ  не  показываетъ, 
упоминая  лишь  глухо,  что  оборотъ  уменьшился  на  6%.  Такимъ 
образомъ  очевидно,  что  сделки  торговыя  этого  общества  все  мель- 
чаютъ  и  мельчаготъ. 
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скаго  Ехрог1ти81;ег1а§ег  недостаетъ  энерг1и:  оно  не  же- 
лаетъ  совершенно  нич'Ьмъ  рисковать,  что  совершенно 
не  по-купечески;  сводя  концы  съ  концами,  правлеше 
Штутгартскаго  склада  удовлетворяется  этимъ  резуль- 
татомъ;  между  прочимъ,  именно  указывалось  на  отсут- 
ств1е  при  учрежден1и  путешествуюп];ихъ  приказчиковъ 
и  вообш;е  малую  деятельность  въ  странахъ  сбыта  для 
ознакомлен1Я  тамъ  съ  произведешями  своихъ  сочле- 
новъ.  Первоначально  при  учрежден1и,  путемъ  устрой- 
ства Штутгартскаго  ЕхрогЬишз^еИа^ег  на  деньги  отъ 
Вюртембергской  выставки  им'Ьлось  въ  виду  эмансипи- 
ровать местную  вюртембергскую  промышленность  отъ 
зависимости  въ  заморской  торговл'Ь  отъ  Гамбурга  и 
другихъ  экспортныхъ  городовъ,  черезъ  которые  ихъ 
произведен1я  направляются  для  вывоза.  Въ  результат-Ь, 
однако,  какъ  мы  видЪли,  Штутгартск1й  складъ  потерялъ 
нащональный  характеръ  и  продаетъ  даже  иностранные 
товары  и  не  только  не  освободился  отъ  экспортной  ге- 
гемоши  гамбургскпхъ  посредниковъ,  но  самъ  посп'Ь- 
шилъ  устроить  тамъ,  т. -е.  именно  въ  Гамбург'Ь,  един- 
ственное отд'Ьлеше  своего  склада;  и  наконецъ,  общШ 
вывозъ  изъ  Гамбургскаго  порта  н'Ьмецкихъ  промы- 
шленныхъ  произведен1й,  не  говоря  о  прочихъ,  растетъ 
гораздо  быстрее,  нежели  претенщозная  д'Ьятельность 
Штутгартскаго  учрежден1я. 

Такимъ  образомъ,  общую  цЪль  учрежден1я  Штут- 
гартскаго склада  товарныхъ  образцовъ  едва  ли  можно 
считать  достигнутою^). 


^)  Въ  связи  съ  Штутгартскимъ  ЕхрогЬ-МизкеТа^ег,  въ  одномъдаже 
съ  нимъ  здан1и  (ОелуегЬеЬаИе)  и  подъ  однимъ  управлен]емъ  на- 
ходится „Нап(1е1з-(лео§гарЫе-Ми8еит"  то  есть  „музей  торговой  гео- 
графхи''.  Въ  немъ  представлены  довольно  обширныя  коллекц1и  разно- 
образныхъ  товаровъ,  частью  этпографическаго  значения,  изъ  Инд]и, 
Китая,  Турц1и,  Южной  Америки  и  Австрал1И.  Вещи,  тамъ  собран- 
ныя — отчасти    туземныя,  отчасти   привозныя,  европейск1я,  въ  томъ 
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Несравненно  серьезн^Ье  и  обширн^Ье  д^Ьятельность 
другого  германскаго  экспортнаго  союза — Дрезденскаго» 
или  какъ  онъ  называется  оффища,лъяо  ,,Экспортный  сою^ь 
для  королевства  Саксонскаю'^  Въ  то  время,  какъ  Д'Ьятель- 
ность  многихъ  подобныхъ  учрежден1й  начиналась  при 
самыхъ  благопр1ятныхъ  для  того  матер1альныхъ  усло- 
в1яхъ,  какъ,  наприм'Ьръ,  МюнхенскШ  и  КарльсрускШ 
Ехрог1-Уегете,  еще  раньше  своего  основан1я  уже  им'Ьли 
об-Ьщанную  поддержку  со  стороны  своихъ  правительствъ 
и  городовъ,  а  ШтутгартскШ  складъ,  какъ  мы  вид-Ьди, 
им'Ьлъ  10,000  марокъ  капитала  для  основашя  и  готовое 
пом'Ьщенхе,  судьба  не  баловала  такъ  Саксонскхй  вывоз- 
ный  союзъ.  Онъ  появился  на  св'Ьтъ  въ  большой  б-Ьд- 
ности,  ему  приходилось  выпрашивать  себЪ  иом'Ьщеше, 
то  у  частныхъ  лицъ,  то  у  правнтельственныхъ  учреж- 
денШ  и  перекочевывать  съ  своими  коллекц1ями  образ- 
цовъ  съ  мЪста  на  м-Ьсто  по  неим'Ьнхю  средствъ  и  воз- 
можности, подобно  бол-Ье  счастливымъ  своимъ  собра- 
т1ямъ,  сразу  завести  приличное  помЪщенхе.  Не  смотря 
на  все  это,  однако  же,  деятельность  Саксонскаго  экс- 
портнаго ферейна  по  истин'Ь  зам-Ьчательна,  какъ  своей 
энерг1ей,  такъ  и  результатами.  Въ  то  время,  какъ 
МюнхенскШ  и  Карльсруск1й  экспорные  склады,  посл-Ь 
кратковременнаго  существован1я  усп-^ли  закрыться,  а 
ШтутгартскШ  ведетъ  свои  дЪла  крайне  тихо  и  скор-Ье 


числ-Ё  И  н-Ьмещая.  Н-Ькоторыя  изъ  нихъ  были  на  Чикагской  вы- 
ставк-Ь  и  тамъ  прхобр-Ьтепы.  Зд-Ьсь  находятся:  издЪлтя  домашней 
утвари,  модели  жилищъ  и  оруд1й,  ткацк1Я  изд-Ьл^я  и  пр.  Съ 
другой  стороны  много  образцовъ  различной  шерсти,  химическихъ 
продуктовъ,  фаянса  и  фар|)ора  по  англхйскимъ  образцамъ,  но 
„тайе  1п  Оегтапу"  и  различные  каталоги  па  англгйскомъ,  испан- 
скомъ  и  др.  языкахъ. 

Добавимъ  еще,  что  для  Вюртемберга  и  Бадена  им-Ьется  еще  два 
спец1альныхъ  Ми51ег1а5ег  въ  РГоггЬехт  и  Отипйеп  спец1ально  для 
изд-Ьлхй  изъ  благородныхъ  металловъ,  устроенные  самими  фабри- 
кантами этой  отрасли  промышленности. 
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съуживаетъ  свою  д'Ьятельность,  нежели  расширяетъ  ее, 
Дрезденск1й  союзъ  паоборотъ  шагъ  за  шагомъ  завое- 
вываетъ  новые  рынки,  расширяетъ  свой  кругъ  клхеп- 
товъ:  южная  и  восточная  Африка,  Болгар1я  и  Кавказъ, 
Канада  и  Алжиръ,  всюду  можно  встретить  представи- 
телей Вывознаго  саксонскаго  союза  и  произведенШ  Сак- 
сонскихъпромышленниковъ.  Не  разъ  консульсюя  доне- 
Сен1я  австр1йск1я,  американск1я  и  англ1йск1я  отмЪчаютъ 
кипучую  Д'Ьятельность  этого  союза,  приписывая  ему 
изв'Ьстную  долю  торговаго  усп'Ьха  Гермаши,  побиваю- 
щей на  иностранпыхъ  рынкахъ  шагъ  за  шагомъ  Ве- 
ликобриташю  и  оттяпмающей  у  ней  старыхъ  кл1ентовъ 
и  покупателей. 

Въ  начал1ь  1885  года  появилась  первая  мысль  объ 
основан1и  экспортнаго  союза  для  Саксон1и.  Съ  этою 
цЪлью  въ  ма'Ь  того  же  года  произошло  первое  собра- 
н1е  сочувствовавшихъ  лицъ  въ  пом'Ьщен1И  Дрездепска- 
го  купечества  съ  ц'Ьлью  выработать  проектъ  общества. 
На  собран1и  выбранъ  былъ  комитетъ  изъ  Н'Ьсколькихъ 
преданныхъ  этому  Д'Ьлу  лицъ,  смотр'Ьвшихъ  на  него, 
какъ  на  дЪло  высокой  общественной  пользы  и  патр1оти- 
ческое;  планъ  скоро  былъ  выработанъ  и  одобренъ  со- 
брашемъ  и  правительствомъ  въ  иол±>  того  же  года,  и 
тогда  же  новый  Союзъ  оффиц1ально  началъ  свою  деятель- 
ность. Но  для  д-Ьятельности  необходимы  средства-,  ихъ- 
то  однако  въ  началЪ  своего  существован1я  Дрезден- 
ск1й  союзъ  совсЬмъ  не  имЪлъ  и  потому  первые  шаги 
его  должны  были  быть  направлены,  чтобы  вызвать  об- 
щее сочувств1е  и  черезъ  то  приливъ  необходимыхъ 
суммъ.  Правлеше  новаго  общества  оказалось  на  высот'Ь 
своей  задачи  и  съ  большимъ  старан1емъ  начало  аги- 
тац1ю  въ  стран-Ь  о  всей  важности  для  нацюнальной 
промышленности  обществс7та10  учрежден1Я,  о  необходи- 
мости такого  Вывознаго  союза,  который  поощрялъ  бы 
и  содЪЙствовалъ  отпуску  товаровъ  для  всей  Саксон1и — 
Тюрипгена,  создавая    для  того  благопр1ятныя     услов1я 

Изсл'Ьд.  II.  И.  Янжулъ.  -[О 
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для  всей  отечественной  промышленности,  а  не  для  ин- 
тересоБЪ  лишь  отд'Ьльныхъ  фабрпкантовъ.  Члены  пра- 
влешя  новаго  Союза  посЬщали  различные  промышлен- 
ные центры  Саксонскаго  королевства,  разъясняли  фа- 
брикантамъ  ц-Ьль  и  задачи  Союза  и  безустанно  пригла- 
шали всЬхъ  желаюш;ихъ  принять  участ1е  въ  общемъ 
д'ЬлЪ.  Въ  результат'Ь,  уже  въ  ноябр'Ь  того-же  года  новое 
общество  им'Ьло  200  членовъ  и  могло  дМствительно 
приступить  къ  своей  д'Ьятельности.  Необходимо  было 
еще  разр'Ьшить  вопросъ  о  пом'Ьщеши,  особенно  важ- 
ный въ  виду  нам'Ьрен1я  непрем'Ьнно  открыть  Ми81ег1адег, 
складъ  образцовъ.  Первоначально  Союзъ  съ  благодар- 
ностью принялъ  предложеше  одного  изъ  своихъ  сочле- 
новъ  и  пом-Ьстился  съ  своими  коллекц1ями  въ  гостинниц-Ь. 
„8ЬдьШ-.е[р'1щ'-\  зат'Ьмъ  н-Ьсколько  разъ,  приспособляясь  къ 
обстоятельствамъ,  Вывызной  союзъ  переселялся  съ  сво- 
ими собрашями  и  правлешемъ  изъ  дома  въ  домъ,  съ 
м-Ьста  на  мЪсто,  пока  наконецъ  общеполезная  деятель- 
ность его  настолько  сд'Ьлалась  очевидна  для  всЬхъ  и 
всЬми  признана,  что  глава  государства,  Саксонск1й  ко- 
роль принялъ  постоянную  выставку  союза  подъ  свое 
непосредственное  покровительство,  почетнымъ  его  пред- 
сЬдателемъ  сделался  принцъ  Фридрихъ  Августъ  и  Со- 
юзъ съ  его  засЬдатямъ  и  коллекц1ями  товарныхъ  об- 
разцовъ получилъ  пристанище,  невидимому  на  этотъ 
разъ  уже  прочное,  въ  одномъ  этаж'Ь  казеннаго  здан1я 
бывщаго  кадетскаго  корпуса,  нын^)  переведеннаго  въ 
лучшее  пом-Ьшенхе.  {Вгезйеп  Ы.,  Ше(1ег§гаЬеп  5,  1т  еЬе- 
та11§еп  Кбп1§11с11еп  Ка(1е1еп11аи5). 

Прежде  всего  опредЪлимъ  по  статутамъ  Союза  ега 
цЪли  и  задачи,  а  зат'Ьмъ  уже  познакомимся  съ  его  дЪ- 
ятельностьго  и  отлич1ями  отъ  другихъ  экспортныхъ 
союзовъ. 

„Экспортный  союзъ  для  королевства  Саксонш*^  (Ехрог!- 
Уегет  йг  {1а8  Коп1^ге1сЬ  ЗасЬзеп)  ставитъ  своей  цЪлью 
(§  2  устава)  способствовать  сбыту  промышленныхъ  про- 
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изведенШ  Саксон1и  (включая  сосЬднхе  германск]'е  округа) 
и  вообще  сод'Ьйствовать  подъему  торговыхъ  сношен1й 
съ  заграницей^^  (§  3).  Къ  достижен1ю  этихъ  цЪлей  слу- 
жатъ  сл'Ьдующ1я  средства  и  учреждешя: 

1.  Центральное  бюро  со  складомъ  товарныхъ  образ- 
цовъ  въ  Дрезден'Ь. 

2.  Фильяльныя  бюро,  по  возможности  соединенныя 
съ  складомъ  образцовъ,  и  агентуры  въ  другихъ  кон- 
тинентальныхъ  п  заморскихъ  городахъ. 

3.  Доставлеше  членамъ  Союза  св^Ьд-Ьшй  по  всЬмъ 
обстоятельствамъ,  касающимся  вывознаго  д-Ьла. 

4.  Собрате  образцовъ  иностранныхъ,  особенно  ход- 
кихъ  за  границей  фабрпкатовъ,  а  также  иностранныхъ 
для  н'Ьмецкаго  рынка  наибол-Ье  подходящихъ  сырыхъ 
продуктовъ  и  полуфабрикатовъ. 

5.  Посредничество  (^а  изв-Ьстный  комиссшнный  7о) 
для  продажи  товаровъ  за  счетъ  и  страхъ  самихъ  чле- 
новъ. 

6)  Посредничество  (также  за  комиссхонный  ^о)  Для 
закупки  чужихъ  сырыхъ  продуктовъ  и  фабрпкатовъ  за 
счетъ  отд-Ьльныхъ  или  н-Ьсколькихъ  членовъ. 

7.  Посылка  опытныхъ  лицъ  за  границу  на  коллектив- 
ный счетъ  ^). 

Членомъ  Саксонскаго  союза  можетъ  быть,  какъ  упо- 
мянуто выше,  каждое  лицо,  им'Ьющее  постоянное  пре- 
бываше  въ  Саксон1и  или  въ  сосЬднихъ  м'Ьстностяхъ 
Германш  и  пользующееся  политическими  правами.  Во- 
просъ  о  пр1емЪ  р'Ьшаетъ  правлен1е  (Уог81;апс1).  Каждый 
членъ  уплачиваеть  20  марокъ  въ  годъ,  за  что  полу- 
чаетъ  право  безденежныхъ  справокъ  и  свЪд-Ьнхй  по 
всЬмъ  вообще  вопросамъ  экспорта,  а  равно  и  осмотръ 
выставляемыхъ  въ  склад-Ь  иностранныхъ  товарныхъ  об- 
разцовъ. Что  же  касается  до  справокъ  заграничныхъ, 
то-есть  о  фирмахъ,    агентахъ,  или   доставлешя  изъ-за- 


1)  81аШ1еп  йез  ЕхрогЬ-Уеге1пз  Гиг  йаз  Коп1§ге1с11  ЗасИзеп. 
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границы  товарныхъ  образцовъ,  то  стоимость  такихъ 
справокъ  особо  оплачивается.  Сверхъ  тогокаладыйчленъ 
нмЪетъ  право  на  1  квадратный  метръ  поверхности  въ 
склад-Ь  товарныхъ  образцовъ  (Ма8^ег1а§;ег)  въ  Дрезден-Ь 
для  цом'Ьщеп1я  образцовъ  своихъ  произведенШ,  а  так- 
же безплатно  выставляетъ  прейсъ-куранты,  аннонсы, 
ъюделп  и  т.  п.  Сверхъ  этого  пространства,  занимаемое 
мЪсто  оплачивается  особо,  а  равно  оплачиваются  особо 
и  выставки  принадлежащихъ  членамъ  товаровъ  въ  скла- 
дахъ  Союза  иностранныхъ  или  фпл1альныхъ.  Наконецъ 
каждый  членъ  можетъ  поручить  правленпо  общества 
продажу  своихъ  товаровъ  съ  вознаграждешемъ  за  это 
въ  условленномъ  разм-Ьр-Ь.  Въобщемъсобранш  каждый 
членъ  имЪетъ  лишь  одинъ  голосъ  (обратно  съ  Праж- 
скимъ  вывознымъ  союзомъ). 

Такимъ  образомъ  СаксонскШ  Ехрог1-Уегеш,  въ  виду 
покровительства  ему  со  сторонй  правительства,  а  рав- 
но и  пользовашя  поддержкой  со  стороны  германскихъ 
консуловъ,  можно  считать  полу-оффпщальнымъ  учрежде- 
Н1емъ.  Содержится  оно  однако  безъ  пособ1я  казны,  лишь 
за  счетъ  упомянутыхъ  членскихъ  взносовъ  и  умЪрен- 
наго  вообще  комисс1оннаго  процента  съ  продажи  то- 
варовъ по  поручешю  членовъ:  всего  же  въ  годъ  Союзу 
приходится  затрачивать  прим'Ьрно  отъ  20  до  25  тысячъ 
марокъ,  не  спетая  путешествующихъ  съ  образцами  аген- 
товъ,  посылаемыхъ  ежегодно  и  оплачиваемыхъ  особо, 
обыкновенно  на  счетъ  т-Ьхъ  фирмъ,  которыхъ  они  пред- 
ставляютъ. 

Средства,  которыми  пользуется  СаксонскШ  союзъ  для 
сбыта  продуктовъ  за  границей,  весьма  разнообразны: 
во-первыхъ,  во  всЬхъ  мало-мальски  важныхъ  экспорт- 
ныхъ  м'Ьстахъ  ДрезденскШ  Экспортный  союзъ  содер- 
житъ  агентовъ  или  представителей.,  на  обязанности 
которыхъ  лежитъ  самая  широкая  пропаганда  саксон- 
скихъ  продуктовъ  и  возможный  пхъ  сбытъ;  при  мно- 
гихъ  изъ  нихъ  находятся  образцы  товаровъ  или  доста- 
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вляются  ПО  первому  требовашю  покупателя,  всевозмож- 
ные прейсъ-куранты,  списки  саксонскихъ  и  частью  иныхъ 
н-Ьмецкихъ  производителей  и  вообще  всяк1я  сыравочныя 
св'Ьд'Ьшя,  нужныя  для  оптоваго  покупателя.  Такихъ 
агентовъ  или  представителей  въ  прошломъ  отчетномъ 
году  состояло  46  въ  Европ-Ь  и  53— въ  другихъ  частяхъ 
св-Ьта,  не  говоря  о  второстепенныхъ  агентахъ  и  корре- 
спондентахъ  числомъ  до  200,  разбросанныхъ  по  всему 
м1ру1). 

Но  для  того,  чтобы  посылать  агентовъ  или  заводить 
корреспондентовъ  гд-Ь-либо,  необходимо,  конечно,  им'Ьть 
надежду,  что  данный  рынокъ  представляетъ  толкъ  для 
сбыта,  то  есть  надо  знать  ею,  и  вотъ  на  эту-то  сторону,  об- 
ратно съ  своимъ  Штутгартскимъ  собратомъ.  Дрезденское 
общество  всегда  обращало  большое  внимаше,  стараясь 
знакомиться  по  м-Ьр-Ь  возможности  съ  требован1ями  и 
услов1ями  всем1рнаго  рынка  и  посылая  для  этой  ц'Ьлп 
опытныхъ  и  св'Ьдущихъ  торговыхъ  людей,  конечно,  съ 
образцами    товаровъ    и  съ  обязанностью    представлять 


1)  Лишь  представители  или  главные  агенты  Союза  находились  въ 
Евро 011  въ  1894  году  въ  слЪдующихъ  городахъ:  Гамбургъ,  Бре- 
менъ,  Амстердамъ,  Брюссель,  Антверпенъ,  Парижъ,  Лондонъ,  Глазго, 
Бирмингамъ,  Мадридъ,  Барселона,  Лиссабонъ,  Порто,  Бергенъ,  Хри- 
ст1ан1я,  Копенгагенъ,  Рейкхявикъ  (Псландгя),  В-Ёна,  Будапештъ, 
Габлонцъ,  Миланъ,  Неаполь,  Флоренц1я,  Генуя,  Палермо,  Рущукъ, 
СоФгя,  Вуаарестъ,  Б-Ёлградъ,  Константинополь,  Афины,  С.-Петер- 
бургъ,  Москва,  Б-Ёлостокъ,  Одесса,  Варшава,  Харьковъ,  Кхевъ, 
Ковно,  Рига,  Ростовъ  на  Дону,  Вильна;  и  вн-Ь  Европы  въ  сл'Ьдую- 
щихъ  м-Ьстахъ:  Ньюйоркъ,  Чикаго,  Монреаль,  Торонто,  Мексика, 
Гаванна,  Рш  де  Жанейро,  Порто-Алегре,  Буэносъ-Айресъ,  Вальпа- 
райзо,  Ареквипа,  Сидней,  Мельбурнъ,  Аделаида,  Окландъ  въ  Новой 
Зеландш,  Бомбей,  Лагоръ,  Куррачи,  Дели-Каунпуръ,  Калькутта, 
Рангунъ,  Мадрасъ,  Коломбо,  Сингапуръ,  Батав1я,  Серабайя,  Банг- 
кокъ,  Гонгконгъ,  Шанхай,  Поко  (Оссако),  1окагама,  Александрхя, 
Кипръ,  Триполисъ,  Тунисъ,  Танжеръ,  Казабланка,  Алжиръ,  Смирна, 
Салоники,  Бейрутъ,  Алеппо,  Самсунъ,  Амаз1я,  Трапезуятъ,  Тиф- 
лисъ,  Капштадтъ    (для  южной  Африки). 
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отчеты.  За  десять  первыхъ  лЪтъ  своего  существовашя, 
съ  1885  до  1895  года,  СаксонскШ  Ехрог!  -  Д'^егв!!!  истра- 
тилъ  на  этотъ  предметъ,  то-есть  на  посылку  торговыхъ 
экспедищй  сравнительно  крупную  сумму— до  330.000 
марокъ.  Первое  путешеств1е  посл'Ьдовало  въ  1887 
году;  изсл-Ьдованы  были  вь  торговомъ  отношеши  сл'Ь- 
дующ1я  государства  Южной  Америки:  Венецуэла,  Ко- 
лумб1я,  Эквадоръ,  Перу,  Болив1я  и  Чили.  Второе  пу- 
тешеств1е,  въ  виду  скромныхъ  средствъ  и  изъ  эко- 
Н0М1И  въ  складчину  съ  н'Ьсколькими  фирмами,  въ 
восточный  страны  Европы  и  Аз1ю.  Третье  путешеств1е, 
какъ  и  всЬ  поздн'Ьйш1я,  уже  самостоятельно  отъ  Эк- 
спортнаго  ферейна,  обнимали  собою  страны:  Мексику, 
Канаду,  Вестъ  Индио,  Кубу,  Венецуэлу,  Бразилш,Ура- 
1  вай  и  Аргентину.  Четвертое  путешествхе  большею 
частью  касается  отд'Ьльныхъ  местностей  государствъ, 
уже  посЬщенныхъ:  Урагвай,  Аргентина,  Чили,  Перу, 
Нквадоръ  и  Гватемала.  Пятое  путешеств1е  было  напра- 
влено въ  Азш*,  пос'Ьш;ены  ц^лый  рядъ  городовъ  въ 
Пндш,  Кита-Ь  и  Япоши.  Шестое  путешествхе  предста- 
вляло собой  повтореше  раннихъ  по'Ьздокъ  по  Южной 
Америк-Ь.  Для  седьмого  путешеств1я  избрана  была  Юж- 
ная Африка  со  вс1)Ми  ея  важн'Ьйшими  пунктами;  на- 
конецъ,  восьмое  путешеств1е  по  порученш  экспортъ- 
ферейна  происходитъ  въ  настоящее  время  и  опять  таки 
въ  Юлшой  Африк'Ь  въ  виду  того  важнаго  значен1я,  ко- 
торое прхобр'Ьтаетъ  южпо-африканскШ  рынокъ  годъ  отъ 
году  для  всемхрной  торговли  и  спецтально  для  герман- 
ской промышленности,  которая  тамъ  все  бол-Ье  и  бол-Ье 
усп-Ьшно  вытЪсняетъ  англ1йское  соперничество  и  зани- 
маетъ  новые  рынки. 

Третьимъ  средствомъ,  которымъ  широко  пользуется 
СаксонскШ  экспортный  союзъ,  является  печатан1е  и 
распространеше,  крайне  широкое,  каталоговъ  и  прейсъ- 
курантовъ  своихъ  фирмъ,  которые  постоянно  перепе- 
чатываются  и  выпускаются  въ  св-Ьтъ  на  разныхъ    язы- 
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кахъ,  въ  разномъ  вид-Ь.  Съ  1885  года  до  1895  разосла- 
но, напримЪръ,  110,000  экземпляровъ  каталоговъ  от- 
д-^льно  на  н-Ьмецкомь,  англхйскомъ  и  одновременно 
на  пяти  различныхъ  языкахъ  и  справочныя  книги  тоже 
на  пяти  языкахъ  для  знакомства  съ  саксонской  про- 
мышленностью ^)  въ  48,000  экземпляровъ;  дал-Ье,  ве- 
ликол1Ьпные  и  весьма  ц1энные  альбомы  Н'Ькоторыхъ 
выдающихся  саксонскихъ  мануфактуръ  были  розданы 
въ  70  экземплярахъ,  а  корреспонденцхя  Экспортъ- 
ферейна  за  эти  десять  л-Ьтъ  заключаетъ  въ  себ-Ё  бол-Ье 
155,000  номеровъ:  однихъ  лишь  печатныхъ  циркуля- 
ровъ  было  разослано  бол'Ье  135,000.  Сверхъ  того  еже- 
годно правлен1емъ  Союза  издаются  такъ  называемыя 
^V^пке  (указан1я)  и  Ка^ЬзсЫа^е  (сов'Ьты)— брошюры  кон- 
фиденцгальнаъо  характера,  распространяемыя  исключи- 
тельно между  членами  обш,ества,  почему  въ  продал^'Ь 
найти  нхъ  не  возмоя^но,  написанныя  большею  частью 
лицами  путешествовавшими  на  счетъ  Союза  на  дальн1е 
эаморсше  рынки.  ЦЪль  ихъ  познакомить  своихъ  зем- 
ляковъ  съ  новымъ  рынкомъ,  указать  гдЪ  и  что  можно 
продать,  какимъ  образомъ  лучше  это  сд^Ьлать,  на  что 
обратить  особенное  вниман1е  и  катя  предосторожности 
принимать  во  всЬхъ  отношен1яхъ  '*). 


1)  Ехрог(;  Уегеш  Гиг  (За8  Кош^гетсИ  ВасЬзеп.  МасЬзЫа^е-ВисИ 
8атт1;ИсЬег  Ехрог1;-1п(1из1;г1е-Ег2еи§п1з8е  ЗасИзепз  ипй  Т11иг1п§еп8, 
т1^  Ап^аЬе  йег  11аир1засЬИс1181еп  Негз1;е11ип§зог1;е  1891.  (1п  ГйпГ 
бргасЬеп:  (1еи1зсЬ,  ^1020818011,  еп^Изск,  11;аИешзс11,  зрашзсЬ). 

2)  Я  получилъ  одну  изъ  подобныхъ  секретпыхъ  брошюръ  отъ  г. 
директора  Саксонскаго  ЕхрогЬ-Ми8<;ег1а§ег  г.  Арно  Бергнера  съ  об*- 
щан1емъ  не  знакомить  публику  съ  ея  содержан1емъ,  надо  ска- 
зать довольно  интереснымъ  лишь  въ  торговомъ  отношен1и.  Пола- 
гаю, что  я  не  нарушу  долга  скромности  однако,  если  приведу  н*- 

сколько    заключительныхъ  словъ  ея  и  самое  назван1е „Но  л 

сов-Ьтую  настоятельно",  говоритъавторъ  г.  Луисъ  Келигъ,  въ  инте- 
ресахъ  развит1Я  тамъ  (въ  Африк'Ь)  н-Ьмецкой  торговли  ввозить 
только  хорошге  товары  и  вообще  торговать  вполн-Ь  добросов-Ьстно: 
чрезм'Ьрныя  ц-Ьны  и  дурные  товары  могутъ  конечно  въ  данную  ми- 
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Въ  другомъ  род'Ь  п  съ  весьма  выгодными  посл-Ьд- 
ств1ЯМ[1  было  иное  печатное  предпр1ят1е  Союза,  а  имен- 
но издаше  въ  1893  г.  отд^Ьлен1емъ  Саксонскаго  союза 
или  фил1ей  въ  Соф]'и  въ  Болгар1и  „Болгарскаго  аль- 
манаха" на  1893  годъ  со  множествомъ  публикащй  и 
объявлен1й  нЪмецкихъ  промышленниковъ.  Альманахъ 
им'Ьлъ  большой  усп-Ё-хъ  и  былъ  распространенъ  въ 
Болгар1и  въ  огромномъ  числЪ  экземпляровъ,  всюду 
знакомя  заиптересованныхъ  въ  торговл-Ь  лицъ  съ  адре- 
сами и  достоинствами  преимущественно  саксонскихъ 
фирмъ  и  именами  всЬхъ  представителей  и  корреспон- 
дентовъ  этого  предпршмчиваго  общества  въ  этой  стра- 
Н'Ь,  отъ  которыхъ  всяк1й  любопытный  болгарскШ  тор- 
говецъ  можетъ  тотчасъ  же  получить  всЬ  нужныя  св'Ь- 
д'Ьн1я  и  справки.  Уже  въ  своемъ  отчете  слЪдующаго 
года  Саксонск1й  ферейнъ  д-Ьлаетъ  сл'Ьдующее  любо- 
пытное заявлен1е:  „Весьма  благопр1ятны  для  н'Ьмецкой 
вывозной  торговли  ваши  д-Ьла  въ  Болгарш:  изъ  дан- 
ныхъ  торговой  статистики  видно  даже,  что  ввозъ  н-Ь- 
мецкихъ  произведенШ  посл'Ьдн1е  годы  въ  Болгар1ю 
выросъ  въ  бол'Ье  высокой  степени,  нежели  ввозъ  ка- 
кой-либо другой  страны  въ  ту  же  Волгар1ю.  Какъ  сви- 
д'Ьтельствуютъ  консульск1е  отчеты,  немецкая  торговля 
этимъ  усп'Ьхомъ  обязана  тому  обстоятельству,  что  гер- 
манское купечество  обнаружило  большую  энерг1ю  и 
инищативу  и  лучше  приспособляло  товары  къ  требо- 
ван1ямъ  спроса  ^). 


нуту  оказаться  выгодными,  но  пом'Ьшаютъ  установлев1Ю  прочны хъ 

торговыхъ  сношений" Несомп'Ьнно  это— золотыя  слова,  которыя 

не  м-Ьшаетъ  помнить  всЬмъ  торговцамъ  и  каждой  страны.  Назва- 
ше  этой  брошюры  сл'Ьдующее.  "ЛСз  МапизспрЬ  деЛгисЫ".  Ехрог!- 
Уеге1п  Гаг  йаз  Коп1§ге1с11  ЗасЬзеп  Огезйеп.— N.  бепегаЬВепсЬЬ 
ипзегез  СоПеиу-Кехзепйеп  Т^оигз  КакЫд  йЬег  (11е  ОезсМйзгехзе  пас11 
8и(1-ип(1  0з1;аГг1ка  1т  ЛаЬге  189З/94. 

См.  ОезсЬайзЪегхсЬЬ  йЬег  йхе  пене  огйепШсЬе  ОепегаЬЛ^егзашт- 
1ип§  йез  Ехрог1;-Уеге1пз  Гиг  йаз  Кбп1§ге1с11  Заскзеп  анГ  йаз  ^а11г 
1893/д^.  Вгезйеп,  1894. 
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Наконецъ,  въ  настоящее  именно  время  правлен1е 
Союза  занято  Г1риготовлен1емъ  въ  печать  новаго  вывоз- 
наго  каталога  подъ  назван1емъ  „Указатель  или  Путе- 
водитель по  Саксонско-Тюриыгенской  вывозной  про- 
мышленности". (ГиЬгег  с1игс11  сИе  8асЬ81зс11-Т11иг1п§1с11е 
Ехрог!  1пс1и81пе),  который  будетъ  имЪть  изящную  вн-Ьш- 
ность,  заключать  въ  себ-Ь  адресы  всЪхъ  мало-мальски 
важныхъ  саксонскихъ  и  тюглшгенскихъ  промышлен- 
ныхъ  фирмъ  на  пяти  языкахъ  съ  указателемъ  това- 
ровъ  и  съ  такимъ  распорядкомъ,  что  всякую  справку 
о  м'Ьст'Ь  производства  изв'Ъстнаго  продукта  интересу- 
ющШся  легко  можетъ  найти.  Издаше  это  появится  въ 
15,000  экземплярахъ  и  будетъ  им'Ьть  широкое  распро- 
странеше  черезъ  представителей  Союза  и  германскихъ 
консуловъ  во  всЬхъ  концахъ  м1ра. 

Но  вся  эта  издательская  д-Ьятельность  съ  ближай- 
шею ц-Ьдью  аннонсировать,  распространить  повсюду 
св'Ьд'Ьшя  о  саксонскихъ  произведен1яхъ  составляв"  ъ 
собственно  лишь  очень  маленькую  часть  д'Ьятельности 
Дрезденскаго  общества:  постоянное  поле  ея  или  сфера 
лежитъ  все-таки  въ  двухъ  складахъ  образцовъ,  такъ 
называемыхъ  постоянномъ — своихъ  произведенШ  и  ере- 
менномъ  пли  точнЪе  пер1одически  выставляемыхъ — иво- 
странныхъ  продуктовъ  и  зат-Ьмъ  въ  непрерывномъ  об- 
щен1и  членовъ  Союза  съ  его  правлен1емъ,  обм'Ьн'Ь  св'Ь- 
д-ЬнШ,  получаемыхъ  по  экспорту  отовсюду,  указашяхъ, 
предупрежден1яхъ,  совЪтахъ  и  прямыхъ  объявлен1яхъ 
для  всЬхъ  заинтересованныхъ  лицъ.  Эти  стороны  д'Ья- 
тельности  Союза  трудно  взвесить  и  перечислить,  но 
въ  ихъ  огромной  польз-Ь  для  усп-^ховъ  германской  тор- 
говли сомн-Ьваться  невозможно.  Для  лучшей  характе- 
ристики приведемъ  кратк1я  извлечен1я  изъ  отчетовъ 
Саксонскаго  союза  за  посл-Ьдше  пять  л'Ьтъ;  кстати  за- 
л1'Ьтимъ,  что  отчеты  эти  составляются,  обратно  напри- 
м-Ьръ  съ  Штутгартскимъ  и  даже  съ  Венгерскимъ,  крайне 
обстоятельно   и   сравнительно  подробн1ье  и  мног1е  изъ 
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нихъ  почти  представляютъ  полную  картину  мхровой 
торговли  за  данный  годъ. 

Отчетъ  шестого  годичнаго  собрашя  Саксонскаго  союза 
за  18&0— 91  годъ  сообщаетъ  между  прочимъ,  сл-Ьдую- 
1ц1я  о  себ-Ь  свФ.д'Ьнш:  Число  членовъ  было  414,  а  фирмъ 
вновь  поступившихъ  было  36.  Включая  издержки  на 
два  коллективныя  путешествия  въ  Восточную  Азш  и 
Южную  Америку,  расходъ  Союза  за  отчетный  годъ  со- 
ставилъ  56773  марки.  Постоянный  складъ  образцовъ 
увеличился  въ  этомъ  году  и  былъ  представленъ  225  чле- 
нами, а  посЬщенъ  былъ  620  заинтересованными  ино- 
странцами со  всЬхъ  концовъ  М1ра. 

Справокъ  о  кредитоспособности  заграничныхъ  фирмъ 
было  сд-Ьдано  для  членовъ  союза  въ  1990 — 91  году  921. 
Входящихъ  бумагъ  поступило  6675  (противъ  4668  пред- 
шествующаго  года),  исходящихъ  было  7982  (противъ 
5691  предшествуюшаго  года).  Экспортныхъ  заказовъ 
было  исполнено  203  (противъ  591  въ  предшествующемъ 
году)  на  сумму  720,000  марокъ,  но  въ  д-Ьйствительно- 
сти  ихъ  собственно  было  гораздо  больше,  такъ  какъ 
во-первыхъ,  мног1е  еще  не  были  выполнены,  а  во-вто- 
рыхъ  за  заказами  образцовъ  обыкновенно  сл-Ьдуетъ  го- 
раздо больш1е  заказы;  наконецъ,  въ-третьихъ,  благо- 
даря издаваемымъ  адресамъ,  катологамъ  и  другимъ 
издан1ямъ  Союза  часто  завязывались  прямыя  сношен1я 
туземныхъ  промышленниковъ  съ  иностранными  экспор- 
терами уже  помимо  в-Ьд-Ьтя  Союза. 

Въ  течеше  года  Союзъ  обращалъ  внимаше  сочленовъ 
на  1)  ув'Ьдомлеп1е  Веи15сЬ-А51а1:18с11е  Вапк  въ  Берлин'Ь 
объ  издаши  у,081а81аи8с11ег  11оу(]",  органа  посольствъ  и 
консульствъ  въ  Восточной  Аз1и;  2)  на  необходимость 
строгаго  соблюден1я  въ  Остъ-Индхн  законовъ  объ  охране 
торговыхъ  клеймъ;  3)  на  товарныя  посылки  въ  Перу  и 
введенныя  при  этомъ  формальности;  4)  на  соотв-Ьтству- 
ющ1е  отчеты  о  н15мецкомъ  экспорт-Ь  въ  Напс1е18-АгсЫу; 
Г))  на  жалобы  о  неудовлетворительной  упаковке;  6)  на 


ГЕРМАНСК1Е    ЭКСПОРТНЫЕ    СОЮЗЫ.  187 

новые  случаи  сбыта  или  завяз анныхъ  отношен1й  съ  т'Ь- 
ми  или  иными  странами;  7)  Союзъ  предостерегалъ  про- 
тивъ  иностранныхъ  мошенническихъ  фирмъ  и  прод!.- 
локъ  и  пр.  и  пр. 

Союзомъ  были  изданы  и  прочитаны  доклады  о  пред- 
стоявшей Чирсагской  выставк'Ь,  объ  основан1И„Н'Ьмецко- 
АвстрШскаго  Банка"",  объ  открытш  новаго  пароходнаго 
сообщен1я  Германш  съ  южной  Аз1ей  и  т.  д. 

Уеге1п  состоялъ  въ  ближайшей  связи  съ  Беи18сЬег 
Со1оп1а1уегет  (АЫЬе11ш1§  Вгезйеп),  а  также  съ  Сеп1га1- 
уегет  (1еи18сЬег  ДУо1Ьуааге11ГаЬпка111еп  и  съ  прочими  не- 
мецкими экспортъ-ферейнами,  съ  Беи^зсЬе  Ехрог!  Вапк 
въ  Берлия'Ь,  1)еи18с11е  Ьеуап1е-Ып1е  НатЬигд,  ОгоззЬегго^- 
■ИсЬ  Ва(318сЬе  Ьап(1е8^е\уегЬеЬа11е  КагкгиЬе  и  Миланскимъ 
торговымъ  музеемъ. 

Восточно-аз1атск1я  и  южно-американск1я  по1ьздки  аген- 
товъ  не  только  доставили  возможность  участвуюпдимъ 
завязать  необходимыя  д'Ьловыя  сношен1я,  но  и  послу- 
жили вообще  ц'Ьнными  указками  для  дальн'Ьйшаго  уста- 
новлешя  этихъ  связей  въ  будущемъ.  Черезъ  посредство 
саксонскаго  министерства  эти  агенты  особенно  реко- 
мендовались везд-Ь  внимашю  представителей  герман- 
скаго  государства. 

Изъ  осторожности  и  опасешя  конкуренщи,  преиму- 
щественно иностранной,  Уегеш,  какъ  говорится  въ  его  от- 
чете, удерживается  отъ  бол'Ье  подробнаго  обсуждешя 
и  сообщен1я  данныхъ  о  своей  д-Ьятельности,  умалчивая 
совсЬмъ  даже  о  многихъ  своихъ  предпр1ят1яхъ;  но  и 
то  что  въ  немъ  сообщено  и  что  мы  вкратце  лишь 
могли  здЪсь  привести,  оправдываетъ  радужное  заклю- 
чен1е,  делаемое  самимъ  отчетомъ  о  д-Ьятельности  Союза 
въ  1890 — 91  году,  которая  сказывается  уже  въ  увелп- 
ченш  числа  заказовъ  на  цЪлыхъ  сто  процентовъ.  ") 

1)  Сгезс11аГ(;8-Вег1с111;  Гйг  (Не  зес'лзк  огДепШске  Оепега! УегзаштТиа^ 
йез  ЕхрогЬ-Уегехп  Шг  йаз  Коп1§ге1с11  8ас1гзвп  аиГ  йаз  ^а11Г  ХбЭО/э^^. 
Вгезйеп,  1891. 
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Отчетъ  сл'Ьдующаго  года  (1891 — 92)  сообщаетъ  объ 
увеличенш  числа  членовъ  до  488  и  о  поступленш  въ 
Союзъ  новыхъ  14  фирмъ;  249  фирмъ  прислали  свои 
образцы  въ  складъ  саксонскихъ  товарныхъ  образцовъ, 
который  былъ  посЬщенъ  800  заинтересованными  лица- 
ми. Одновременно  выросъ  и  складъ  пностранныхъ  об- 
разцовъ. Входящихъ  бумагъ  было  7920,  исходящихъ 
9285.  Экспортныхъ  заказовъ  было  сд-^лано  1920,  уже 
на  сумму  1.150.800  марокъ. 

Даже  иностранные  консула  оффищально  указываютъ, 
какъ  говорится  въ  отчет!),  на  полезную  д'Ьятельность 
саксонскаго  Ехрог1-Уегеш .  Такъ,  обстоятельство,  что  въ 
ТрнполисЬ  н-Ьмецкая  индустр1я  стала  на  твердую  почву, 
приписывается  австрШскимъ  консуломъ  въ  его  доне- 
сенш  прямо  этому  ферейну-  о  пользе  1еуа111е-1ш1е,  (съ 
которой  ДрезденскШ  Союзъ  им-Ьетъ  т'Ьсную  связь  и 
которую  рекомендуетъ  своимъ  членамъ)  для  экспорт- 
ной торговли  въ  Грец1ю,  оффищально  признано  бъ 
Напс1е18-АгсЬ1У  на  основанш  торговыхъ  отчетовъ  изъ 
Пирея,гд'Ь  прямо  этому  обществу  приписывается  распро- 
странен1е  тамъ  н1эмецкихъ  продуктовъ  и  т.  д. 

Агентъ  Дрезденскаго  союза  посылался  въ  этомъ  от- 
четномъ  году  въ  Южную  Америку.  Кром-Ь  того  на  Во- 
стокъ  'Ьздилъ  самъ  директоръ  г.  Бергнеръ,  съ  сл'Ьдую- 
щими,  какъ  сообщаетъ  отчетъ,  результатами  своей  по'Ьзд- 
ки:  „Нашъ  директоръ  вывезъ  уб'Ьжден1е,  что  для  Бал- 
канскихъ  государствъ  обработывающая  немецкая  и 
спещально  саксонская  промышленность  еще  можетъ 
расчитывать  на  больш1е  усп'Ьхи,  если  только  поста- 
раться изучить  получше  вкусъ  и  обычаи  тамошняго 
насел ешя"...  „Много  разъ  въ  бесЬдахъ  съ  н'Ьмецкими 
тамъ  старожилами,  хорошо  и  близко  знакомыми  съ 
страной,  ему  приходилось  слышать,  что  со  стороны  на- 
шихъ  промышленниковъ  требуется  лучшее  знан1е  м'Ьст- 
ныхъ  и  торговыхъ  отношен1й  и  меньшая  ригорозарсть 
въ  д-Ьловыхъ  услов1яхъ^'.  Этому  обстоятельству,  то  есть 
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плохому  знакомству  съ  м-Ьстными  услов1Ями,  Бергнеръ 
прпписываетъ  господствующШ  о  восточныхъ  купцахъ 
(спещально-левантинцахъ)  пессимизмъ.  „Безъ  посред- 
ничества хорошо  зарекомендованнаго  представителя", 
признаетъ  онъ  однако,  „на  Восток'Ь  нельзя  успешно 
работать".  Поэтому  директоръ  вошелъ  въ  связь  съ  м-Ьст- 
ными  банками,  ^чтобы  облегчить  сношен1я  н-Ьмецкихъ 
промышленниковъ  и  спасти  ихъ  отъ  многихъ  потерь''... 
...(стр.  6  отчета).  Р^акъ  видно  изъ  того  же  отчета  наи- 
болъш1я  выгоды  и  усп-Ьхъ  саксонскШ  экспортъ  за 
189V92  годъ  получилъ  именно  на  Балканскомъ  полу- 
остров^э  и  въ  Левант'Ь  ^). 

Отчетъ  Саксонскаго  союза  за  189^93  годъ  описываетъ 
промышленный  кризисъ,  который  начался  въ  1887  го- 
ду и  выразился  съ  одной  стороны  въ  увеличиваю- 
щемся годъ  отъ  году  производств'Ь,  съ  другой  сторо- 
ны —  въ  задержкахъ  къ  сбыту;  высоты  своей  онъ  до- 
стигъ  въ  1890  году.  Задержкамъ  способствуетъ  общая 
тенденц1я  роста  покровительственныхъ  тарифовъ,  ко- 
торая подъ  конецъ  выразилась  относительно  Росс1и 
прямо  въ  таможенной  войн-Ь  и  послЪдовавшихъ  зат'Ьмъ 
переговорахъ. 

Число  членовъ  общества  въ  1892/93  отчетномъ  году 
было  503  и,  несмотря  на  кризисъ,  въ  него  вступило 
новыхъ  21  фирма.  Экспортныхъ  заказовъ  черезъ  „Союзъ" 
было  сд'Ьлано  2150  на  сумму  1.390.000  марокъ.  .  Союзъ 
доставилъ  сочленамъ  1285  справокъ  о  кредитоспособ- 
ности... Цифра  входящихъ  бумагъ  по  корреспонденщи 
была  8960,  исходящихъ  11625...  Болгар1И,  по  ея  при 
роднымъ  услов1ямъ  и  энергичному  характеру  ея  жите- 
лей, отчетъ  сулитъ  большую  (выдающуюся)  роль  въ 
торговополитическпхъ  отношен1яхъ  на  Восток'Ь.  По- 
этому .^Союзъ'^  обратилъ  на  нее  особое  внимаше  и  от- 


1)  ВепсМ  йез  Ехрог1;-Уеге1П8  Шг  йаз  Коп1§ге1с11  8ас1а8еп  Гиг  йапз 
Ое8сЬаГЦ]"а11г  1891/92. 


190  и.    и.    я  н  ж  у  л  ъ. 

крылъ  большой  Ми81ег1а^ег  въ  Соф1и,  поручивши  веде- 
н1е  д-Ьла  фирм'Ь  Оагауу  и  С.  Подобный  же  складъ  от- 
крыть ферейномъ  въ  В'Ьн'Ь  и  имъ  зав-Ьдуеть  Антоно- 
вичъ,  бывшШ  представитель  въ  Б'Ьлград'Ь  ^). 

Отчетъ  за  189"/9^  годъ  содержитъ  въ  себ-Ь  обзоръ  \й- 
ровой  торговли  и  отношен1я  къ  ней  собственно  н'Ьмец- 
кихъ  интересовъ.  Годъ  вообще  весьма  неудовлетвори- 
тельный вопервыхъ,  благодаря  перепроизводству  всл'Ъд- 
ств1е  стремлен1я  всЬхъ  странъ  къ  чрезмерному  развитхю 
своей  промышленности:  такъ  Соединенные  Штаты  Се- 
верной Америки,  которыхъ  всецелое  производство  со- 
ставляло въ  1880  году  5369  милл1оновъ  долларовъ  уве- 
личили его  въ  1890  году  уже  до  9370  милл10Н0въ  дол- 
ларовъ, ч^мъ  естественно  доллшо  было  быть  вызвано 
уменьшенхе  нЪмецкаго  экспорта.  Какой  затЪмъ  пзъ 
европейскихъ  странъ  отчетъ  не  касается,  всюду  заме- 
чается та  же  картина,  то  есть  ростъ  собственной  фабрич- 
ной промышленности,  а  съ  ней  сокращеше  сбыта  или, 
по  крайней  м^ре,  затруднен1е  для  немецкихъ  ману- 
фактуръ.  Такъ  между  прочимъ  отчетъ  указываетъ  наше 
отечество  —  Росс1ю,  утверждая,  что  по  открытш  рус- 
скаго  рынка,  благодаря  заключенш  торговаго  договора, 
нгьмцы  тотчасъ  почувствовали  невыгоды  узеличенгя  и  роста 
въ  Россги  собственной  промышленности.  Изъ  азхатскихъ 
странъ  быстро  поднимается  и  совершенствуетъ  свое 
производство  Япон1я:  съ  1881  по  1892  годъ  разм^ръ 
ея  торговыхъ  оборотовъ  увеличился  въ  шесть  разъ  и 
притомъ  последн1е  годы  заметно  перевесъ  получается 
на  стороне  ея  вывоза  именно  Японсшя  произведен1я 
яачинаютъ  на  Востоке  становиться  серьезными  кон- 
курентами европейской  промышленности. 

Другой  причиной,  вредно  отражавшейся  на  отпускной 
торговле  следуетъ  считать  денежный  крпзисъ  въ  Со- 
единенныхъ  Штатахъ,  имевш1й  место  какъ  разъ  во  вре- 


1)  В11;1;о:  1891/э2. 
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мя  КолумбШекой  выставки,  который  привелъ,  какъ  из- 
В'Ьстно,  къ  масс1^  банкротствъ  (15000  бапкротствъ  на  4 
милл.  долароБъ)  и  ослабилъ  ея  покупательную  силу. 
Не  мен'Ье  неблагопрхятную  картину  за  отчетный  годъ 
представлялъ  другой  рынокъ  для  германскихъ  произве- 
дешй — южно-америкаНск1я  государства,  которыя  всл'Ьдъ 
за  Соединенными  Штатами  пережили  серьезный  кри- 
зисъ  всл-ЬдстЕхе  обезц'Ьнен1я  серебра.  Австрал1Я,  сд'Ь- 
лавшаяся  весьма  прибыльнымъ  м'Ьстомъ  сбыта  произ- 
веден1й  немецкой  промышленности,  въ  отчетный  годъ 
страдала  результатами  спеку ляц1П,  рядомъ  банковыхъ 
краховъ,  которые  опять  таки  неблагопр1ятно  отража- 
лись на  иностранномъ  ввоз-Ь.  Во  всей  Аз1И  остались 
слЪды  обезц'Ьнен1я  серебра  въ  Индш:  дешевое  серебро 
затрудняло  ввозъ,  поош,ряя  вывозъ  и  основаше,  осо- 
бенно предпршмчивыми  японцами  новыхъ,  промышлен- 
ныхъ  предпр1ят1й.  Изъ  европейскихъ  государствъ  срав- 
нительно благопр1ятное  положен1е  для  нЪмецкихъ  ин- 
тересовъ  занимали!  три  государства:  Румышя,  Болгар1я 
и  Швейцар1я.  Въ  первой,  не  смотря  на  сильную  кон- 
куренщю  со  стороны  другихъ  европейскихъ  государствъ 
(в-Ьроятно  разум-Ьется  Австр1я).  Герман1я  давно  уже 
отвоевала  себ^>  первое  м'Ьсто;  но  кризисъ  и  тамъ  им-Ьв- 
шШ  м-Ьсто^  отразился  довольно  неблагопр1ятно  на  д'Ь- 
ловыхъ  отношен1яхъ  и  отчетъ  сов'Ьтуетъ  своимъ  зем- 
лякамъ  большую  осторожность,  не  теряя  изъ  виду  не- 
обходимость удержать  за  собою  завоеванную  область  и, 
при  наступившихъ  опять  благопр1ятныхъ  услов1яхъ 
им'Ьть  твердую  точку  опоры  для  дальн'Ьйшаго  разви- 
т1я  своихъ  коммерческпхъ  отношешй.  Болгар1я  уже 
много  л'Ьтъ,  по  словамъ  отчета,  является  желанной  стра- 
ной для  н'Ёмецкаго  экспорта  и  ввозъ  н'Ьмецкихъ  про- 
изведен1й  туда  ростетъ  быстр'Ье  нежели  у  другихъ  го- 
сударствъ. Наконецъ  относительно  Швейцарш  189З/94  г. 
принесъ  Германш  благополуч1е  въ  вид'Ь  французско- 
швейцарской  таможенной  войны,  которою,  подобно  Ав- 
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стрш,  она  воспользовалась  и  Саксонсшй  союзъ  не 
преминулъ  также  усилить  свой  сбытъ  въ  Швейцарш, 
взам'Ьнъ  того  проб-бла,  который  оставили  французы. 

Переходя  къ  внутреннимъ  д-Ьдамт^  Союза  и  положенш 
учрежденШ  его,  отчетъ  сообщаетъ  сл'Ьдующхя  данныя 
о  складахъ  товарныхъ  образцовъ:  складъ  саксонскихъ 
произведенШ  представленъ  былъ  за  отчетный  годъ  265 
фирмами,  произведен1я  которыхъ  занимали  850  квадр. 
метровъ  пространства,  такъ  что  въ  распоряжеши  Союза 
осталось  очень  ограниченное  м'Ьсто  для  новыхъ  кол- 
леквдП.  Музей  этотъ  былъ  посЬщенъ  900  заинтересо- 
ванными лицами  изъ  разныхъ  концовъ  м1ра  и  завяза- 
лись новыя  торговыя  отношен1я.  Правлеше  союза  поль- 
зуется случаемъ  напомнить  сочленамъ,  участвуюп];имъ 
въ  выставк-Ь,  о  необходимости  чаш;е  м'Ьнять  и  возоб- 
новлять выставленные  предметы.  Другой  складъ,  ино- 
етранныхъ  произведенШ,  увеличился  въ  теченш  отчет- 
наго  года,  бол-Ье  ч-Ьмъ  на  700  номеровъ  какъ  сырыхъ, 
такъ  и  обработанныхъ  произведешй  изъ  Китая,  Схама, 
британской,  французской  и  нидерландской  Индш,  Аф- 
рики и  пр. 

Экспортные  заказы  въ  отчетномъ  году  увеличи- 
лись числомъ  до  2680  и  ц-Ьнностыо  до  1,675,800  ма- 
рокъ  (противъ  1,390,600  марокъ  въ  предшествующемъ 
году).  Отчетъ  опять  напоминаетъ,  что  данные  заказы 
лишь  слЪдуетъ  считать  пробными  заказами  (РгоЬеЬез^е!- 
ктдеп),  такъ  какъ  завязавш1й  д'Ьло  съ  промышленни- 
комъ  иностранный  покупатель  уже  самъ  продолжаетъ 
его  дальше,  минуя  Союзъ  и  не  ув-Ьдомляя  его,  конечно 
о  своихъ  дальн'Ьйшихъ  отношешяхъ.  Такимъ  образомъ 
разм'Ьры  торговой  д'Ьятельпэсти  Саксонскаго  союза  со- 
вершенно совпадаютъ  съ  таковой  же  Будапештскаго  тор- 
говаго  музея  при  гораздо  меньшихъ  расходахъ  со  сто- 
роны частныхъ  лицъ  и  безъ  всякой  денежной  помоп];и 
со  стороны  государства.  Такова  сила  энергш  и  частной 
инищативы  сравнительно  высоко  культурнаго  народа.,  ; 
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Справочная  д-Ьятельность  Союза  за  1893/94  годъ  вы- 
разилась во-первыхъ  въ  выдач^Ь  членамъ  1420  спра- 
вокъ  по  кредитоспособности  иностранныхъ  фирмъ  (про- 
тивъ  1285  въ  предшествовавшШ  годъ).  Соотв-Ьтственно 
увеличилось  и  число  справокъ  по  таможеннымъ  вопро- 
"Самъ,  по  отчетъ  не  сообщаетъ  цифры  этихъ  справокъ. 
Корреспонденщя  за  тотъ  же  годъ  (считая  вм'Ьст'Ь  вхо- 
дя1ц1я  и  исходяпця  бумаги)  до  12,870  (противъ  11,625  за 
предшествовавш1й  годъ).  Посредническая  роль  прав- 
лен1я  Экспортнаго  союза  принимала  также  какъ  и  кор- 
респонденщя,  бол'Ье  и  бол'Ье  широк1е  разм'Ьры:  прихо- 
дилось вступать  въ  переговоры  съ  разными  должно- 
стными лицами,  транспортными  компан1ями,  н-Ьсколько 
разъ  приб'Ьгать  къ  третейскому  суду  и  выступать  для 
взыскан1я  денегъ  съ  иностранныхъ  должннковъ  по  по- 
ручен1ю  сочленовъ. 

Дал'Ье,  въ  общественныхъ  д-Ьлахъ  участхе  Саксон- 
скаго  Союза  выразилось  въ  подач'Ь  германскому  рейхс- 
тагу особенной  петиц1и  въ  форм'Ъ  памятной  записки, 
съ  выражешемъ  просьбы  и  желан1я  саксонскихъ  про- 
мышленпнковъ  скор'Ьйшаго  зарелючен1я  съ  Росс1ей  тор- 
говаго  договора,  которое  вскор'Ь  и  посл-Ьдовало.  Еще 
бол'Ье  д'Ьятельную  роль  Союзъ  игралъ,  разсылая  все- 
возможныя  указания  и  сов-Ьты  (\У1пке  ипс!  Ка^ЬзсЫа^е) 
то  въ  форм-Ь  писемъ,  то  въ  форм-Ь  циркуляровъ  и 
брошюръ  по  различнымъ  важпымъ  торгово-политиче- 
скимтэ  вопросамъ  и  по  случайнымъ  событ1ямъ  экономи- 
ческаго  или  административнаго  характера  или  просто 
событ1ямъ  въ  торговомъ  или  промышленномъ  мхр-Ь,  но 
интереснымъ  или  важнымъ  для  сочлеповъ.  Многочи- 
сленные циркуляры  разсылались  наприм'Ьръ  по  поводу 
торгово-промышленныхъ  вопросовъ,  касающихся  Бол- 
гарит,  Румын1и,  Росс1и,  Грецш,  Португал1и,  южно- 
африкгшскихъ  республикъ  п  пр.  Союзъ  доставлялъ 
также  св'ёд"Ён1я  и  предостережен1я  сочленамъ  по  по- 
воду   новыхъ    изм'Ьнен1й    въ   конкурсномъ  порядк'Ь  въ 
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Румынш,  о  кредитньтхъ  отношен1яхъ  въ  Серб1и,  о  та- 
моженныхъ  предписан1яхъ  для  странствующихъ  лри- 
кащпковъ  во  Франщи,  о  новомъ  закон-Ь  покровитель- 
ства фабричныхъ  клеймъ  въ  Грец1и,  о  торговыхъ  клей- 
махъ  (хМегсЬапсИзе  Магкз  Ас!)  въ  Англ1и,  о  таможенной 
реформ!)  въ  Канад-Ь;  о  способахъ  упаковки  разныхъ 
товаровъ  и  несколько  разъ  Союзъ  предостерегалъ 
также  своихъ  сочленовъ,  называя,  по  полученнымъ 
св'Ьд'Ьн1ямъ,  сомнительныя  или  просто  мошенническ1я 
фирмы,  особенно  н'Ькоторыя  нидерландск1я  фирмы  въ 
Амстердам'Ь,  Роттердам!»,  Гааг'Ь  и  Антвернен'Ь.  Въ 
цЪломъ  въ  течен1и  года  Союзомъ  было  разослано  до- 
15  тысячъ  циркуляровъ. 

Въ  заключеше  отчетъ  1893  —  94  года  приводить 
списокъ  н'Ёмецкихъ  пароходныхъ  компашй  въ  разные 
концы  св'Ьта  съ  указан1емъ,  что  всЬ  справки  о  тари- 
фахъ  можно  получить  въ  бюро  Союза.  Н-Ькоторыя  изъ 
этихъ  компан1й,  особенно  немецкая  Левант1йская  ли- 
шя  рекомендуются  за  свой  дешевый  тарифъ  и  точ- 
ность доставки  и  приводятся  по  этому  поводу  свиде- 
тельства н'Ьмецкихъ  и  австрШскихъ  консуловъ,  а  такъ 
же  указаше  пунктовъ  жел^зныхъ  дорогъ,  откуда  им^- 
ютъ  силу  комбинированные  билеты  для  Германской 
Левант1йской  лин1и  по  удешевленному  тарифу  ^). 

1894 — 95  годъ  является  десятымъ  годомъ  д-Ьятель- 
ности  Саксонскаго  ферейна  и  отчетъ  его  им^етъ  до 
н'Ькоторой  степени  юбилейный  характеръ,  представляя 
ретроспективный  взглядъ  на  сушествоваше  Музея  за. 
10  лЪтъ  и  содеря^^итъ  историческ1я  справки,  которыми 
мы  въ  значительной  степени  уже  воспользовались  рань- 
ше, почему  и  не  будемъ  останавливаться  на  этой  части 
отчета,  достаточно  знакомые  съ  обпдимъ  характеромъ 
д!.ятельности   Саксонскаго    союза.    Постараемся    лишь 


1)  ОезсЬаЛвЬепсЫ;  Гиг  (Не  пеип1е  ог(1епи1с11е  Оепега1уег8атт1ип§^ 
йез  Вхрог(;-Уеге1ПЗ  Гйг  йаз  Кбп1^ге1с1г  ЗасЬзеп  аиГ  баз  ЛаЬг  1893/д4. 


ГЕРМАНСК1Е     ЭКСПОРТНЫЕ    СОЮЗЫ.  195 

подвести  итоги  всей  польз-Ь,  сделанной  Союзомъ  для 
своей  отечественной  промышленности. 

Въ  течете  десяти  л1Ьтъ  съ  1885  по  1895  годъ  складъ 
образцовъ  въ  Дрезден-Ь  былъ  посЬщенъ  8000  заинте- 
ресованныхъ  лицъ. 

Число  справокъ  о  кредитоспособности  иностранныхъ 
фирмъ,  доставленное  въ  течен1и  т'Ьхъ  же  десяти  лЪтъ 
Союзомъ  своимъ  сочленамъ  составляло  прим'Ьрно  око- 
ло 9000. 

Число  пробныхъ  заказовъ  прошедшихъ  черезъ  прав- 
.лен1е  Союза  за  десять  л'Ьтъ,  составляло  около  13,000 
на  сумму  7,000,000  марокъ.  Заказы  эти,  повторяетъ 
посл'ЬднШ  отчетъ,  только  пробные^  ибо  ц-^ль  Союза 
заключается  вовсе  не  въ  томъ,  чтобы  заработать  какъ 
можно  больше  комисс10нныхъ  и,  разъ  сведя  потреби- 
теля съ  производителемъ  путемъ  выполнен1я  одного 
заказа,  Союзъ  дальше  уже  не  им-Ьотъ  и  не  получаетъ 
св'Ьд'ЬнШ  о  посл'Ьдующихъ  сд'Ьлкахъ,  которыя  могутъ 
продолжаться  ц'Ьлые  годы.  Поэтому  отчетъ  Союза 
предполагаетъ,  что  общее  число  торговаго  оборота, 
произведеннаго  съ  помощью  Союза,  можно  получить, 
лишь  увеличивши  втрое  пли  четверо  указанную  цифру 
заказовъ.  Такимъ  образомъ,  если  одинаково  съ  тЪмъ 
разсчетомъ,  который  пронзводилъ  г.  Шашвари  относи- 
тельно разм'Ьровъ  д'Ьятельности  Венгерскаго  музея, 
умножить  на  четыре  цифру  оффищально  полученныхъ 
заказовъ,  чтобы  вывести  цифру  д'Ьйствительныхъ  зака- 
зовъ, вызванныхъ  Музеемъ,  то  7Х'^  дадутъ  28,  то-есть 
общ1й  минимальный  итогъ  сд'Ьланнаго  Саксонскимъ 
ферейномъ  для  сбыта  произведен1й  немецкой  пндуст- 
рш  выразится  за  десять  л-Ьтъ  28.000.000  марокъ 
(около  14.000.000  рублей).  Конечно,  цифра  эта  весьма 
незначительна,  если  ее  сопоставить  съ  ц'Ьлымъ  гер- 
манскимъ  экспортомъ,  достнгающимъ  нын'Ь  громадной 
цифры  свыше  трехъ  съ  половиною  милл1ардовъ,  но 
во-первыхъ  д-Ьятельность  Союза   ограничивается   глав- 

13* 
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пимъ  образомъ  маленькой  Саксошей  л,  во-вторыхъ 
нельзя  относиться  съ  пренебрежен1емъ  къ  этому  срав- 
Н[1тельно  хотя  бы  и  скромному  разм^.ру  (какъ  это  дЪ- 
лаетъ  авторъ  одн'^й  англШской  статьи  ^)  потому  уже, 
что  пользу  существован1я  торговыхъ  учрежден1й  какъ 
Саксонск1й  экспортный  союзъ  невозможно  и  не  пра- 
вильно изм-Ьрять  лишь  одвимъ  количестБОмъ  ммрокъ 
ихъ  оборота.  Они  им'Ьютъ  значен1е  въ  смысл1ь  образо- 
вательномъ  и  въ  смысле  объед[шен1Я  и  живого  обм-Ьна 
мыслей  лицъ  съ  одинаковыми  интересами  несравненно 
большее,  нежели  всякое  торгово-комисс1онное  учреж- 
деше.  Такой  союзъ  пресл'Ьдуетъ  на  первомъ  планЪ 
общественныя  ц'Ьли  въ  смысл'Ь  удовлетворен1я  интере- 
совъ  всей  отечественной  промышленности,  а  не  отдЪль- 
ныхъ  только  лицъ,  какъ  это  д-Ълается  въ  простомъ 
комнссюнномъ  учреждеши:  сближен1е  промышленнн- 
ковъ  одной  небольшой  страны,  им'Ьющее  зд-Ьсь  м-Ёсто, 
развпваетъ  и  поднимаетъ  между  ними  духъ  солидар- 
ности, поддержки  общаго  интереса,  а  такпмъ  прежде 
всего  является  нын'Ь  д-Ьло  экспорта  для  выросшей 
промышленности.  Т'Ь  разнообразныя  св'ЬдЪн1я,  при- 
меры, указан1я,  совЪты,  наглядныя  иллюстрацш,  тол- 
ковангя  и  предложешя,  которые  получаются  членами 
Союза  путемъ  ли  циркуляровъ  и  писемъ  отъ  правле- 
н1я,  путемъ  ли  живой  бесЁды  съ  ихъ  агентами  и  об- 
щимъ  представителемъ,  вернувшимся  изъ  по'Ьзлки  иъ 
далек1е  края,— все  это  будитъ  энергш  промышленника 
и  торговца,  расширяетъ  его  кругозоръ,  способству*'Тъ 
практическому  знакомству  съ  своимъ  д-Ьломъ  и  иочти 
не  можетъ  быть  заменено  или  прюср-Ьтено  инымъ 
удобнымъ  способомъ.  Союзъ  и  знанхе  являются  той 
силой,  которая  ведетъ  за  собой  победу  во  всякомъ 
дЪл'Ь;  тому  же  результату  долишо    способствовать    въ 


^)  См     ТЬе   Воагй   оГ  Тгайе   ^оигпа1   Уо1  XX,  №  188.  ТЬе   8ахоп 
ТЬиг1п§1ап  Ехрог!;  А83ос1аиоп,  ра§е  524. 
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трудномъ  д-ЬдЪ  теперешней  отпускной  торговли,  встр1> 
чающей  конкуренщю  множества  лицъ,  и  образовап1е 
обществъ,  подобныхъ   намп   описанному   въ  Дрездеп1]>. 

Закончпмъ  нап1у  мысль  следующими  словами  посл'Ьд- 
няго  отчета  этого  почтеннаго  представителя  духа  еди- 
нен1Я  и  комбпнац1И  въ  современной  германской  про- 
мышленности и  торговли,  ведущаго  ихъ  к:о  многп>гь 
поб'Ьдамъ  въ  сфер'Ь  м1ровой  торговли. 

„Съ  неимоверно  усилившимся  ростомъ  всякихъ  тор- 
говыхъ  сношешй,  со  вступленхемъ  ц^лаго  ряда  госу- 
дарствъ  и  странъ  въ  разрядъ  промышленно-самостоя- 
тельныхъ,  съ  гораздо  большимъ  ч^мъ  прежде  собствен- 
нымъ  производствомъ,  сократилась  почва  для  сбыта 
тЪхъ  странъ,  которыя  раньше  мо^кетъ  быть  царили  на 
рынкахъ  совершенно  безъ  конкуренцш  или  съ  конку- 
ренщей  ничтожной.  По  этому  требуются  особенныя  уси- 
л1я  со  стороны  нашихъ  промышленниковъ,  если  они 
хотятъ  обезпечить  себе  экспортъ  въ  тЪ  страны,  кото- 
рыя остались  сравнительно  свободными  для  ввоза. 
По  этому  экспортный  Союзъ  ныне,  какъ  и  прежде,  счи- 
таетъ  своей  ближайшей  задачей  настаивать  на  выска- 
занномъ  факте  и  указывать  на  него  своимъ  членамъ 
ВСЯК1Й  разъ,  когда  является  вопросъ  о  новомъ  рынке 
для  сбыта,  не  уклоняясь  въ  то  же  время  и  отъ  пря- 
мыхъ  предложешй  и  советовъ  для  завязыван1я  сноше- 
шй съ  нимъ.  Чтобы  разсчитывать  на  сбытъ  немецкихъ 
товаровъ  на  всем1рномъ  рынке,  ихъ  необходимо  пред- 
лагать и  быть  готовымъ,  въ  виду  конкуренцш,  на  раз- 
ный въ  начале  жертвы.  При  современныхъ  услов1яхъ 
отпускная  торговля  уже  не  можетъ  по  старому  сосре- 
доточиваться въ  немногихъ  купеческихъ  рукахъ  и  все 
болуье  и  болпе  становится  настоятельно  необходимымъ  сое- 
диненге  п2юизводителей  въ  сплоченныя  группы,  какъ  для 
облегчешя  экспортнаго  дела,  зондирован1я  и  раскры- 
т1я  новыхъ  областей  экспорта^  такъ  и  для  своевремен- 
наго  осведомлен1я  относительно  изменяющихся  услов1й 
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спроса  и  предложешя  въ  странахъ  вывоза  и  вообще 
для  установлен1я  постояннаго  непосредственнаго  зна- 
комства съ  требован1ями  и  нуждами  заграничныхъ 
рынковъ.  ^} 

Совершенно  своеобразную  организацш  учреждешя 
для  экспортной  торговли  получилъ  торговый  складъ  въ 
когда  то  вольномъ,  а  яыкЬ  прусскомъ  город'Ь  Франк- 
фурте на  Майн!),  изв1эСтномъ  торговомъ  и  промышлен- 
номъ  центр'Ь  южной  Герхманхи.  Благопр1ятное  положеше 
этого  стараго  города,  его  историческая  важность,  сильно 
и  разнообразно  развитая  промышленность  всей  окру- 
л^ающей  страны  п  мноукество  л'Ьчебныхъ  м']Ё)Стъ  и  мине- 
ральныхъ  водъ  въ  близкомъ  разстояши  отъ  Франкфурта, 
все  это  давно  привлекаетъ  туда  значительное  количество 
иностранцевъ.  Воспользоваться  ихъ  частнымъ  присут- 
ств1емъ,  такъ  какъ  между  ними  притомъ  много  торго- 
выхъ  людей,  показать  имъ  на  постоянной  выставк'Ь 
германскихъ  мануфактурныхъ  произведешй  всЬ  това- 
ры, могущ1е  имЪть  сбытъ  за  границу,  значитъ  конечно 
способствовать  облегчешю  и  усилешю  ихъ  вывоза.  И 
вотъ  въ  этихъ  видахъ  въ  1885  году  составилось  акц1о- 
нерное  общество  во  Франкфурт!»  (а  Гопс18  регйи)  съ  ка- 
питаломъ  въ  40,000  марокъ  и  съ  Ц'Ьлью  устроить  по- 
стоянную выставку  нЪмецкихъ  мануфактурныхъ  произ- 
веден1й.  Задача  состояла,  такъ  сказать,  съ  одной  сто- 
роны въ  томъ,  чтобы  иностранцамъ  доставить  возмож- 
ность быстраго  обзора  образцовъ  главн'Ьйшихъ  отраслей 
немецкой  промышленности  и  выбора  т-Ьхъ  изъ  нихъ 
для  прюбр'Ьтешя,  которые  они  пол^елаютъ,  съ  другой 
стороны— н'Ьмецк1е  мануфактуризты  получаютъ  возмо^к- 
ность,  благодаря  такой  выставке,  дешево  и  выгодно 
знакомить  иностранные  рынки  съ  своими  продуктами. 


1)  Ехрог1;-Уеге1п  1'иг  йаз  Кош^ге^ск  ЗасИзеп.  ВепсЫ  Гиг  йаз  Ое- 
8с11аГI;8^а11^  1894/дз  гаИ  е1пега  ЕйскЪИск  аиГ  (Не  пиптеЬг  геЬгуаЬп^е 
ТЬай^кеИ;  йез  Уеге1П8. 
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Съ  1-ГО  января  1886  года  означенная  Выставка  была 
открыта  и  существуетъ  почти  въ  Т'Ьхъ  же  разм'Ьрахъ 
(около  300  экспонентоБъ).  Существенное  отлич1е  франк- 
фуртскаго  учрежден1я  отъ  всЬхъ  нами  описанныхъ  со- 
стоитъ  въ  томъ,  что  зд'Ьсь  им'Ьется  на  лицо  исключи- 
тельно одна  выставка,  которая,  какъ  мы  вид'Ьли  передъ 
другими  сторонами  д'Ьятельности,  въ  Дрездене,  отопхла 
на  второй  планъ,  а  въ  В'Ьнскомъ  Ехрог1-Уегеш  совсЬмъ 
уничтожена.  Ни  „экспортнаго  союза",  ни  общества  для 
поощрешя  вывоза  во  Франкфурт-Ь  не  существуетъ,  а 
существуетъ  лишь  Выставка  для  этой  ц-бли.  Лица  уча- 
ствующ1я  въ  Выставке  поэтому  даже  не  называются 
членами,  а  просто  экспонентами  (Аи881;е]1ег).  Въ  отлич1е 
отъ  Штутгарта  и  Дрездена,  никакихъ  взносовъ  здЪсь 
отъ  членовъ  не  берется,  а  лишь  плата  за  м'Ьсто  на  вы- 
ставк'Ё. 

Комисс1я  по  правиламъ  Выставки,  т.-е.  комисс1онное 
вознаграждеше  администрацш  выставки,  (состоящей 
всего  лишь  изъ  двухъ  челов1эКъ),  за  посреданчество 
по  продаж'Ь  и  покупк-Ь  товаровъ,  допускается,  но  фак- 
тически, по  объяснен1ямъ  г.  Шмидта;  р-Ьдко  берется 
и  прйзлгШ  покупатель,  осмотр-Ьвши  на  выставк-Ъ  об- 
разцы, большею  частью  непосредственно  вступаетъ  въ 
«дЪлку  съ  промышленникомъ,  минуя  чаще  всего  адми- 
нистрац1ю  Выставки.  Вообще  въ  отлич1е  отъ  Штутгарт- 
€каго  Ехрог1-Ми81ег1а§ег  Фраикфуртсюй— комисс1оннымъ 
д-Ьломъ  почти  не  занимается,  хотя  отъ  него  не  отка- 
зывается. Главная  задача— выставка  и  выставка,  какъ 
выразился  показывавпий  мн*  ее  директоръ. 

За  отсутств1емъ  спецгальныхъ  статутовъ  или  устава, 
Выставка  имЪетъ  такъ  называемую  программу  или 
услов1я  вместо  нихъ,  изъ  которыхъ  мы  извлечемъ  важ- 
Н'ЬйШ1е  параграфы: 

§  1.  Ц^Ьль  Ехрог^Ми81ег1а^ег'а  во  Франкфурт-Ь  на  Майн-Ь 
заключается  въ  поощреши  вывоза  н-Ьмецкихъ  товаровъ. 

§  2.  Ехрог!  -  Ми81г1а§ег  или  „Складъ  товарныхъ  образ- 
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цовъ"  принимаетъ  на  себя  выставление  товарныхъ  пробъ, 
моделей,  рисунковъ,  плакатовъ,  адресовъ,  прейсъ-курап- 
товъ  и  пр.  для  промышленныхъ  и  мануфактурныхъ  из- 
д'ЬлШ  со  всЬхъ  частей  Германской  импер1и. 

§  3.  Доставленные  на  Выставку  образцы  товаровъ  вы- 
ставляются въ  пом^щенш  склада  въ  Франкфурте  на 
Майн'Ь,  въ  изв-Ьстномь  порядке.,  по  отраслямъ  произ- 
водства, дабы  доставить  возможность  иностранному  по- 
купателю сд1элать  быстрый  обзоръ  предметовъ  Н'Ьмец- 
кой  вывозной  промышленности  и  распорядиться  зд-Ьсь 
своими  заказами. 

§  4.  Быставленнымъ  предметамъ  долженъ  быть  прило- 
женъ  нумерованный  точный  списокъ  на  нЪмецкомъ  язы- 
кЪ;  необходимо  такя^е  точное  указание  ц'Ьны,  М'Ьры,  вЪса 
и  иныхъ  св'Ьд'ЬнШ  для  ор1ентировки,  по  возможности 
то  же  самое  на  англ1йскомъ  и  французскомъ  язык'Ь. 
Желательны  также  образцы  укупорки  товара  и  его 
отд'Ьлки. 

Изъ  другихъ  частей  этой  программы  Франкфуртскаго 
склада  образцовъ  добавимъ  указан1я,  что  плата  съ  участ- 
ника берется  по  30  марокъ  въ  годъ  за  м-Ьсто  въ  1  кв. 
метръ;  затЪмъ  небольш1е  сборы  за  шкафы  и  разстанов- 
ку,  но  всего,  добавляетъ  директоръ,  не  бол'Ье  4  5  марокъ 
въ  годъ.  За  посредничество  по  продалх!»  товаровъ  §  11 
правилъ  допускаетъ  по  соглашешю  комиссш  въ  пользу 
дпрекщи,  которая,  какъ  было  помянуто,  тоже  р'Ьдко 
берется,  по  объяснешю  директора.  Сверхъ  того  пола- 
гается еш,е  плата  съ  члсновъ  за  пропечаташе  въ  ката- 
лог1Ь  (10  марокъ  въ  годъ);  §  13  правилъ,  наконецъ, 
допускаетъ  посылку  складомъ  агентовъ  въ  заморск1я 
страны  и  устройство  фпл1альныхъ  выставокъ,  но  до 
сихъ  поръ  таковыхъ  не  имЪется  и  агентовъ  не  посы- 
лается. По  крайней  м-Ьр-Ь  г.  директоръ  Шмидтъ  отв-Ь- 
тилъ  мнЪ  на  этотъ  вопросъ  отрицательно,  добавляя  къ 
этому,  что  Складъ  им'Ьетъ  представителей  заграницею 
не  бодЪе  разв-Ь   двухъ   или  трехъ  („е1п  Гаа^'■^);  ни  кор- 
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респондентовъ,  ни  путешествующихъ  прикащиковъ  со- 
всЬмъ  не  им'Ьетъ^). 

Франкфуртская  постоянная  выставка  сама  но  себ^ 
разнообразн-Ье  п  богаче  Штутгартской  и  еще  бол'Ье  ли- 
шена м'Ьстнаго  колорита  то  есть,  не  пр1урочена  К7>  одной 
части  импер1и,  а  одинаково  распространяется  на  всю 
страну:  Прусс1я,  Баденъ,  Бавар1я  и  Гамбургъ  выста- 
вляютъ  тамъ  одинаково  свои  произведен1я.  Между  про- 
чимъ  на  Франкфуртской  выставк-Ь  довольно  много  ма- 
шинъ,  чего  въ  Штутгарте,  да  и  Дрезден'Ь  почти  н'Ьтъ. 
Участники  въ  выставк'Ь,  какъ  видно  по  роду  изд'ЬлШ  и 
изъ  объясненШ  дирекц1и,  главнымъ  образомъ  крупные 
промышленники,  ремесленниковъ  н'Ьть  совсЬмъ. 

Птчетъ  дирекщи  за  посл1ьдн1й  1894  годъ  единствен- 
ный нами  полученный,  отличается  крайне  малой  содер- 
жательностью, заключается  больше  въ  жалобахъ  на 
продолжаюш,1йся  кризисъ  во  многихъ  м'Ьстахъ  и  за- 
труднен1я  для  экспорта  вслЪдствхе  развипя  многими 
государствами  собственной  промышленности^).  Главная 
д-Ьятельность  дирекщи  состоитъ,  кром'Ь  выставки,  въ 
печаташи  каталоговъ  на  н'Ьмецкомъ,  англ1йскомъ  и 
испанскомъ  языкахъ  и  разсылк'Ь  ихъ  въ  разныя  м'Ьста. 
Этими  м11стами  сбыта  товаровъ,  выставляемыхъ  на  Франк- 
фуртской выставк'Ь,  повсгдимому  являются  главнымъ 
образомъ  такъ  называемыя  заморсшя  страны,  а  не  Во- 
стокъ  или  Аз1я,  играющ1е  для  ея  сбыта  ничтожную 
роль.  Обратно  со  Штутгартомъ  каталоги  печатаются 
очень  часто,  почти  ежегодно,  или  ц'Ьликомъ  или  въ 
дополнен1яхъ.  Разм'Ьръ  торговыхъ  сд'Ьлокъ  въ  отчет-Ь 
совсЬмъ  не  указанъ  и  директоръ  г.  Шмидтъ  отозвался 
незнашемъ,  говоря  только,  что  количество  ихъ  во  вся- 


^)  Ргоётатт  ипй  Аи881е11ип^8  -  Вейшдип^еп  йез  Ехрог^  -  Ми81:ег- 
1а^ег8  РгапкГигЬ  ат  Ма1п. 

2)  Ехрог1-Ми81;ег1а§ег  РгапкГиг!;  ^Маш.  ВегкЬ*  йег  ВхгесМоп  Гйг 
(1а8  С^е8сЬаЙ8^а11^  1894. 
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комъ  случа-Ь  незначительно  и  гораздо  ниже  наприм'Ьръ, 
Штутгартскихъ  ^) .  Что  обороты  его  д'Ьйствительно 
малы  видно  уже  изъ  того  обстоятельства,  что  м'Ьстная 
торговая  палата,  Е^акъ  упоминается  въ  отчет'Ь,  считаетъ 
нужнымъ  выдавать  этому  Складу  ежегодную  субсидш 
въ  скромную  цифру  1000  марокъ. 

КронЪ  описанной  Постоянной  выставки  образцовъ  во 
Франкфурте,  на  Майн-Ь  существуетъ  также  небольшой 
Торговый  музей  въ  зданш  биржи,  состоящ1й  изъ  кол- 
лекц1й  по  образцу  Брюссельскаго  Мизёе  Соттета!  пре- 
имущественно мануфактурныхъ  товаровъ,  ввозимыхъ  въ 
заморск1е  страны  государствами,  конкурирующими  съ 
1''ермашей  и  сырыхъ  продуктовъ,  пригодяыхъ  для  при- 
воза въ  Гермашю.  При  немъ  находится  Справочное  бю- 
ро, зала  для  чтен1я  и  между  прочимъ  особое  отд^уле- 
Н1е  для  справки  о  выдач-Ь  патентовъ  въ  разныхъ  стра- 
нахъ.  Музей  этотъ  пользуется  весьма  малою  извест- 
ностью и  намъ  ни  разу  не  приходилось  о  немъ  слышать, 
кром-Ь  краткаго  отчета  Бланшвиля  и  упоминан1я  у  Ма- 
лиссара^).  Основанъ  онъ  еще  въ  1885  году  торговой 
камерой  и  ею  поддерживается .  Входъ  въ  него  илатный, 
посЬтители  платятъ  50  пфенниговъ. 

Р1зъ  другихъ  городовъ  Гермаши  ЕхроН  Ми81ег1аёег  или 
складъ  товарныхъ  образцовъ,  предназначаемый  для  по- 
ощрен1я  вывоза  и  приналлежащ1й  обществу,  находится 
еще  въ  Гамбург'Ь,  гдЪ  онъ  носитъ  назван1е  .,ЕхрогЬ- 
М^^8^е^ — АиззЫЫпд  т  сТег  НатЪнгуег  Ббг8е'-\  то  есть  „Эс- 
71ортная  Выставка  товарныхъ  образцовъ    при    Гамбургской 


1)  ПредсЁдатель  акщонернаго  общества,  которому  принацлежитъ 
Выставка,  изв'Ёстный  г.  Зоннеманъ  (Воппетапп)  издатель  РгапкГиг- 
1;ег  ХеПип^,  къ  которому  я  им-Ьлъ  рекомендательное  письмо  и  кото- 
рый можетъ  быть  далъ  бы  мн'Ь  больше  св'Ьд'Ьнхй  о  д'Ьятельности 
склада,  къ  сожал'Ьн1ю  отсутствовалъ  изъ  Франкфурта  во  время 
моего  посЁщенхя. 

2)  См.  Еаррог!.  йе  МаИзвагЬ:  М  и  з  ё  е  8  С  о  т  т  е  г  с  1  а  и  х,  стр.  12  и 
13.  Къ  сожал-Ьн^ю  во  время  моего  посЬщешя  Франкфурта  на  Майн*  и 
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быржп,'^.  Онъ  основанъ  и  прпнадлежитъ  биржевому  акщо- 
нерному  обществу,  подъ  назван1емъ  Кеие  ВбгзепЬаИе  и 
возникъ  по  мысли  н'Ькоего  г.  уоп  ЫоИ-,  дирер:торомъ  же  его 
состоитъ  нынЪ  предсЬдатель  биржеваго  общества  г.  Ро- 
зацинъ.  Такимъ  образомъ  эта  Постоянная  выставка  какъ 
бы  составляетъ  собственность  м'Ьстной  биржи  и,  нахо- 
дясь въ  самомъ  здан1и  ея,  рядомъ  съ  читальнымъ  за- 
ломъ  биржи,  благодаря  выгодному  положенхю  должна 
бы  им'Ьть  практическШ  усп'Ьхъ,  но,  какъ  оказывается 
изъ  осмотра  нами  сд'Ьланнаго  и  изъ  разспросовъ  син- 
дика торговой  камеры  г.  Юргенса,  намъ  показывавшаго 
эту  выставку,  предпр1ят1е  это  вообще  усп'Ьхане  имЪло. 
Въ  немъ  участвуютъ  какъ  промышленники,  такъ  и 
торговцы,  которые  платятъ  за  м'Ьсто  и  притомъ  до- 
вольно дорого  (отъ"  150  до  250  марокъ  за  шкафъ).  Ни- 
какихъ  комисс1онныхъ  Гамбургская  Ехрог1ти81е1'аи881е1- 
1ип^  не  беретъ  и  вообще  отъ  себя  торговлей  не  за- 
нимается, а  даетъ  прйзжимъ,  посЬщающимъ  этотъ 
музей,  адресъ  торговца  или  промышленника.  Никакихъ 
особенныхъ  выгодъ  членамъ,  кром'Ь  участ1я  въ  катало- 
г'Ь  и  выставк-Ь  своихъ  прейсъ-курантовъ,  не  дается. 
Каталоги  перепечатывались  уже  несколько  разъ  и  ха- 
рактерную особенность  ихъ  составляютъ  иллюстращи, 
изъ  которыхъ  нЪкоторыя  никакой  связи  съ  Выставкой 
не  им'Ьютъ  и  предназначаются  какъ  бы  въ  подарокъ 
посетителю  ея.  Во  вступленш  къ  этимъ  каталогамъ 
н^мецше  фабриканты,  которые  им^готъ  постоянныхъ 
экспортныхъ  агентовъ  въ  Гамбург-Ь  и  пом-Ьщаютъ  свои 
ироизведешя  въ  частныхъ  складахъ  товарныхъ  образ- 
цовъ  (Ехрог1пш81:ег1а^ег),  приглашаются  бол'Ье  тн- 
пичныя   произведен1я  своего    искусства    пом-Ьщать    на 


тамошняго  Ехрог1;-Ми81ег1а§ег,  мн'Ь  совершенно  ничего  не  было 
изв-Ьстно  объ  этомъ  музе-Ё,  почему  я  его  и  не  посЬтилъ.  См.  о 
немъ:  Мизёез  Соттегс1аих  еп  Ве1§1дие,  АПета^пе,  Аи1:п- 
сЬе  е1с  (Аппехе  аи  МопНеиг  ой'хсхе!  йи  Соттегсе  йи  8  Ма!  1894.  Рапз). 
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Биржевую  постоянную  выставку,  дабы  получить  лишн1е 
шансы,  что  ихъ  произведен1я  увидятъ  заморсше  посе- 
тители Гамбургской  биржи  и  заинтересуются  осмотромъ 
бол-Ье  полвыхъ  коллекцШ  ихъ  товаровъ  въ  частныхъ 
Ехрог1ти81ег1а§ег  или  на  сам  ихъ  фабрикахъ... 

Эти  надежды,  однако,  повидимому,  не  осуществились 
и,  какъ  объяснилъ  мн-Ь  сивдикъ  г.  Юргенсъ,  сначала 
дЪло  пошло  бойко  съ  Выставкой,  но  теперь  идетъ  пло- 
хо. Прежде  Выставка  занимала  три  комнаты,  въ  насто- 
ящее время— только  одну  и  то  половина  шкафовъ  пу- 
стуетъ.  „Товары  на  подобной  Выставк'Ь'^,  зам-Ьтилъ  г. 
Юргеноъ,  „доллшы  постоянно  обновляться  и  пополнять- 
ся; между  тЪмъ  при  организащи  биржевой  выставки 
это  трудно  достижимо,  ибо  Выставка  едва-ли  окупается, 
государство  же  ей  не  помогаетъ".  Вообще,  обратно  со 
всЬми  предшествовавшими  складами  и  выставками  со- 
юзовъ  и  обществъ,  Гамбургская  биржевая  выставка  — 
д1эЛо  совершенно  торговое,  не  пресл'Ьдующее  обществен- 
пыхъ  иптересовъ,  а  потому  нельзя  не  согласиться  съ 
зам'Ьчан1емъ  г.  Юргенса,  что  подобнаго  рода  предпр!- 
ят1е,  какъ  чисто  торговое  учреждеше,  скор-Ье  можетъ 
быть  д-Ьломъ  частной  иниц1ативы,  нежели  биржеваго 
общества,  пресл'Ьдующаго  совсЬмъ  иныя  ц^ли,  для  него 
несравненно  бол1эе  важныя,  нежели  занят1е  выставкой 
товарныхъ  образцовъ,  могущей  во  всякомъ  случае  дать 
лишь  ничтожный  доходъ. 

Подобно  своему  сопернику  Парижу,  Берлинъ  не 
им-Ьетъ  ни  торговаго  музея,  ни  экспортнаго  союза,  по- 
хожаго  па  вышеописанные  въ  другихъ  м'Ьстахъ  Герма- 
Н1И,  если  не  считать  общества  отдЪльныхъ  промыш- 
ленниковъ  спещальныхъ  отраслей,  устрапвающихъ  по- 
стоянныя  или  временныя  экспортныя  выставки  (какъ 
наприм'Ьръ  машиностроительныхъ  фабрикантовъ  въ 
Константинопол'Ь).  Р1зв'Ьстной  заменой  этого  недостатка 
служитъ  въ  Берлине  во-первыхъ  значительное  развит1е 
экспортныхъ  агентовъ  и  при  нихъ  иногда  выставокъ  то- 
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варныхъ  образцовъ  ^)  и  зат'Ьмъ  существованте  много- 
различныхъ  частью  ученыхъ,  частью  политнческихъ  и 
сословныхъ  обществъ,  если  не  прямо,  то  косвенно  со- 
дМствующихъ  п  поощряющихъ  экспортъ.  Такимъ  об- 
ществомъ  наприм'Ьръ  является  „Центральный  Союзъ  Тор- 
говой Геогрпфш  и  поощренгя  нуьмецкихъ  интерссовъ  за  грани- 
цей'^ {СепЬга1-Уегеъп  (иг  НапМздеодгарЫе  гтс(,  РбЫегипд 
^виискег  ТпЬегеззеп  гт  АизЫгкХе  зи  ВегИп).  Общество  это, 
какъ  гласить  его  уставъ,  (§.  2)  им'Ьетъ  своею  задачею 
„установлять  и  поддержртвать  живую  связь  меяеду  нем- 
цами живущими  за  границей  и  ихъ  родиной,  а  равно 
изучать  и  распространять  св'Ьд1ьн1я  объ  естественныхъ 
и  общественныхъ  улов1яхъ  т-Ьхъ  странъ,  гд'Ь  н'Ёмцы  по- 
селяются'■'■. 

На  основаны!  пр1обр'Ьтеннаго  знакомства  съ  заграни- 
цей, Союзъ  стремится  направлять  переселен1е  въ  тЪ 
страны,  которыя  благопр1ятны  для  поселен1я  н'Ьмцевъ 
и  въ  которыхъ  сознан1е  н1Ьмецкой  народности  можетъ 
сохраняться  въ  полной  силЪ.  „Союзъ  надЪется  черезъ 
учрежден1е  торговыхъ  и  мореходныхъ  станц1й  сод'Ьй- 
ствовать  основан1ю  н'Ьмецкихъ  колоши".  ^)  Въ  одномъ 
изъ  сл1^дующнхъ  пунктовъ,  §  4,  уставъ  Союза  Торговой 
Географ(и  уже  прямо  упоминаетъ  какъ  свою  обязанность 
составлен1е  н  поддержап1е  не  только  ученыхъ  обществъ 
для  изучеп1я  иностранныхъ  государствъ,  но  и  обществъ 
для  торговыхъ  цгьлей.  Опираясь,  вероятно,  на  эту  ста- 
тью устава,  довольно  изв'Ьстный  экопомистъ  и  весьма 
предпр1имчивый  челов'Ькъ  д-ръ  Яннашъ  9  мая  1883  года 
втэ     закрытомъ   зас1Ьдаши    правлбн1я    Союза   Торговой 


1)  См.  о  торговл'Ь  и  промышленности  Берлина:  „Вег1с111;  бЪег  Напйе! 
ипй  Тпйиз^г^е  уоп  ВегИп  1т  ^а11^е  1895  ег81:а1;ЬеЬ  уоп  (1еп  Ае1(:е81еп 
йег  КаиГгааппвсЬаП;  уоп  ВегИп  18Р6. 

■'')  8а1;2ип^еп  Дез  Сеп1;га1уеге1п8  Гиг  Нап(Зе1з§ео5гар111е  ипй  Рогйе- 
гип§  (1еи1зсЬег  1п1еге8зеп  1т  Аи81апс1е  г\х  ВегИп  паск  йен  уоп  йег 
Сгепега1уег8агат1ипг  ат  27  КоуетЬег  1879  ^еГа8з1;еп  ВезсЫйззеп. 
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Географти  прочелъ  доклпдъ,впосл'Ьдств]и  напечатанный, 
какъ  строго  копфиденцгальпый  или  секретный  доку- 
ментъ,  о  необходимости  основать  для  поощрешя  герман- 
ской торговли  ^^Экспортный  банкъ^  и  при  немъ,  какъ 
отд'Ьлъ,  Ехрог!  Вигеаи,  съ  подробной  мотивировкой  сво- 
его мн'Ьн1я,  изложен1емъ  ц-Ьдей  и  задачъ  новаго  банка 
и  проектомъ  его  устава.  ^)  Мн-Ьихе  д-ра  Яннаша  было 
принято:  основанъ  Ехрог1-Вапк,  котораго  онъ  и  является 
дпректоромъ,  равно  какъ  и  Ехрог1-Вигеаи.  Задача  посл'Ьд- 
няго,  согласно  его  правиламъ,  заключается  въ  томъ, 
чтобы  быть  посредникомъ  въ  обоюдныхъ  торговыхъ 
сношен1яхъ  фирмъ  туземныхъ  и  иностранныхъ  и  для 
этой  цЪли  поддерживать  торговый  отношен1я  со  всЬми 
иностранными  преимущественно  заморскими  страна- 
ми, производства  и  рынки  которыхъ  им'Ьютъ  важ- 
ность для  н'Ьмецкой  торговли.  ^)  Для  выполнешя  этой 
задачи  Экспортъ-бюро  указываетъ  и  рекомендуетъ 
солидный  фрхрмы  за  границей,  комиссюнеровъ,  аген- 
товъ  съ  ц'Ьлью  завязать  торговыя  сношешя  и  т.  д., 
доставляетъ  всякаго  рода  справки  для  экспортныхъ 
фирмъ,  хотя  съ  оговоркой,  что  Экспортное  бюро 
отнюдь  не  является  обыкновенной  справочной  кон- 
торой по  кредитоспособности;  служитъ  посредни- 
комъ для  выполнен1я  поручен1й  и  заказовъ  иностран- 
ныхъ фирмъ,  для  выписки    нЪмецкихъ  произведешП  и 


1)  Рго^гатт  Гиг  йхе  уоп  йет  „Сеп1:га1уеге111  Гиг  Нап(1е18§ео§гарЫе 
ипй  Рогйегипд  йеи^зскег  1п1егез8еп  1т  Аи81апс1е  ги  ВегИп"  ги  уег- 
Го1§еп(1е  Ехроги1ап(1е18— гшй  Со1оп1а1роИик,  еп^УОгГеп  уоп  0-г.  В 
^аппазс1^  ипй  уоп  (Зхезет  ап  с1еп  Уогз1;апс1  1п  йег  ат  9  Ма1  1883 
аЪ^еИаНепеп  Уог81:ап(188112ип§  Ьег1с111;е1:.  А18  Мапи-слхЛ  деДгисЫ. 
81гепд  гегЬгаиНсЬ.  ВегПп.  Оейгиск!  Ъе1  -ТиИиз  Ь^ПепГеМ.  1883. 

^)  Самъ  г.  Яннашъ  несомц'Ьнно  им-ёль  много  случаевъ  по-знако- 
миться  съ  торговой  географ1ей:  ему  принадлежптъ  напрпм'Ьръ  из- 
в^Ьстный  трудъ:  В1е  йеи^зске  Нап(1е18-ехре(1Шоп  1886,  уоп  В-г  ^ап- 
па8с11  —  оппсанге  торговой  экспедицш  подъ  его  руководствомъ  съ 
подвнжнымъ  складомъ  товарныхъ  образцовъ  въ  Марокко. 
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наоборотъ  для  закупки  иностраннаго  сырья  для  Герма- 
нш,  доставляетъ  советы  и  справки  всякаго  рода,  не 
исключая  юридическихъ  казусовъ  и  принимаетъ  на 
себя  взыскан1е  долговъ  въ  заморскихъ  странахъ,  прЬ 
пскиваетъ  пнженеровъ  и  техниковъ,  устраиваетъ  вы- 
ставки заморскихъ  продуктовъ  въ  Германш,  а  н^мец- 
кихъ— въ  заморскихъ  странахъ  и  даже  об'Ьщается  упот- 
реблять старанге  заинтересовать  иностранную  и  особенно 
заграничную  тьмецкую  печать,  нЪмецкхя  общества  и  со- 
юзы за  границей  поощрешемъ  интересовъ  немецкой  вы- 
возной торговли  (!!!...)  М 

Намъ  не  изв-Ьстна  къ  сожал-Ьнш  практическая  д-Ья- 
тельность  Экспортнаго  банка  и  Экспортнаго  бюро  г. 
Яннаша,  въ  лиц-Ь  котораго  теперь  сосредоточиваются 
эти  два  учреждешя,  а  отчасти  и  Центральный  союзъ 
Торговой  Географш,  котораго  онъ  состоитъ  предсЬдя- 
телемъ;  но  на  основаши  знакомства  за  много  л'Ьтъ  съ 
органомъ  этого  учрежден1я  „Ехрог!"  нздаваемымъ  Ян- 
нашемъ  и  личнаго  посЬщешя  его  бюро  (маленьк1я  три 
комнаты  на  заднемъ  дворЪ  дома  въ  отдаленной  улиц^ 
города)  2)  можно  заключить,  что  д-Ьла  этихъ  трехъ  учреж- 
ден1й  практически  идутъ  едва-ли  блестяще,  хотя  одинъ 
лишь  абонементъ  для  пользовашя  общаго  характера  услу- 
гами Экспортъ-бюро,  помимо  порученШ,  стоитъ  50  ма- 
рокъ.  По  справкамъ,  которыя  я  наводилъ  въ  берлин- 
скихъ  коммерческихъ  кругахъ,  д'Ёятельность  г.  Яннаша 
по  экспорту  нЪмецкихъ  продуктовъ  совершенно  нич- 
тожна и  посл'Ьднее  время  онъ  занимается  главнымъ 
образомъ  практически  не  вывозомъ,  а  ввозомъ  (порту- 
гальскихъ  винъ).  '•^) 


1)  Веи(;8с11е8  Ехрог1;-Вигеаи,     ВегИп  ^\^,  ЬиШегз^газзе  5. 

2)  Самого  г.  Яннаша,  къ  сожалън^ю,  мы  въ  Берлин-Ё  не  застали, 
а  потому  и  не  могли  съ  ннмъ  лично  познакомиться. 

*)  „Ваз  НагкЗеТз-Мизеит"  отъ  12  Мая  1892  года  сообщаетъ  между 
прочимъ  что  за  1891  годъ  у  „Веи^зсИе  ЕхрогШапк"  очистилась  при- 
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Гораздо  большее,  в-Ьроятно,  значете  для  косвеннаго 
сод'Ьйств1я  н'Ьмецкому  товарному  отпуску  им'Ьетъ  въ 
Берлин'Ь  Н'Ьмецкое  Колонхальное  Общество,  обладаю- 
щее значительными  денежными  средствами  (однихъ 
лишь  членскихъ  взносовъ  96,000  марокъ  въ  годъ)  и 
249  иногороднихъ  отд-Ьлетй  общества  не  только  по  всей 
Герман1и,  но  существуютъ  даже  филш  въ  Антверпен'Ь, 
Врюссел-Ь,  Лондоне  и  Токю.  Оно  обнаруживаетъ  кипу- 
чую д'Ьятельность  во  всЬхъ  новыхъ  н-Ьмецкихъ  земель- 
ныхъ  прюбр'Ьтен1яхъ,  въ  смысл'Ь  разносторонняго  изу- 
чен1я  ихъ,  поддержан1я  эмиграцш  и  вс'Ь.хъ  экономи- 
ческаго  характера  м'Ьропр1ятШ,  слуя^ащихъ  къ  поднят1ю 
колонШ  и  знакомству  съ  ними  н'Ьмецкой  публики,  на- 
чиная съ  попытокъ  и  опытовъ  укрощен1я  африканскихъ 
слоновъ  на  службу  челов'Ька  и  введешя  въ  нЪмецкихъ 
африканскихъ  колошяхъ  воловьихъ  упряжекъ  и  пере- 
возки волами  и  кончая  устройствомъ  колон1альныхъ 
выставокъ  въ  разныхъ  м'Ьстахъ  (Любек'Ь,  Берлине  и 
пр.)  и  собранхемъ  колошальныхъ  продуктовъ  разнаго 
рода  и  снабжен1емъ  ими  разныхъ  германскихъ  музеевъ 
и  складовъ  ^)  Пунктъ  5  этого  зам'^.чательнаго  обще- 
ства, пм-Ьющаго  бол-Ье  19,000  членовъ,  прямо  ставитъ 
своей  задачей:  „поддерл^ивать  и  сод-Ьйствовать  укрЪп- 
лешю  экономическихъ  и  духовпыхъ  связей  за  границей 
живущихъ  н'Ьмцевъ  съ  ихъ  родиной".  ^) 

Къ  такого  же  рода  обществамъ,  косвенно  несомн'Ьнно 
вл1яющимъ  на  экспортъ,  принадлежитъ  также  въ  Бер- 


быль  всего  лить  въ  787  марокъ!!..  Уже  тогда  торговый  оборотъ  съ 
Португалией  составлялъ  для  Яннаша,  повндпмому,  главное  д-ёло  и 
упадокъ  курса  за  1891  г.  португальской  валюты  ослабилъ  покупа- 
тельную силу  тамошняго  рынка  и  уронилъ  весь  ОезсиаГЬ  Экспорт- 
наго  банка  до  настоящихъ  ничтожныхъ  разм-Ьровъ. 

'^)  ^а11^е8Ъе^^сЬ^  йег  Веи^зсЬеп  Ко1оп1а1§е8е1]8сЬаГ(;.  1895    ВегИп. 

2)  См.  В111е-Ьоок.  Роге1§п  ОйПсе,  1894.  №  346.  М18се11апеоп8  зепез. 
ЕерогЬз  оп  8иЪ]ес1з  оГ  §епега1  ап(1  соттегс1а1  1п1еге8Ь.  (хегтапу.  Ке- 
рог{;  оп  й\е  Оегтап  СоЬшез  1и  АГг1са  апй  Ше  ЗоиШ  Рас1Пс.  стр.  4. 
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линЪ  Уегехп  ВегИпег  КаиГ1еи1е  ипй  1пс1и51пе11ег,  который 
исполняетъ  для  свопхъ  сочленовъ,  во-первыхъ,  обязан- 
ности безплатнаго  справочнаго  бюро,  то  есть  одну  изъ 
функцШ  торговыхъ  музеевъ  (впрочемъ  кром-Ь  вопросовъ 
кредитоспособности)  и  сверхъ  того  съ  189  3  года  при 
немъ  основанъ  центральный  комитетъ  (Сеп1га1аи8811и88), 
им'Ьющ1й  своей  задачею  „сов-Ьщате  по  вопросамъ  тор- 
говли и  промышленности,  представляющимъ  спецгаль- 
ный  интересъ  и  требующпмъ  общаго  д'Ьйств1я''.  Въ  со- 
ставь этого  комитета  входятъ  помимо  союза  берлин- 
скихъ  купцовъ  и  промышленниковъ  еще  19  торгово- 
промышленныхъ  союзовъ  разныхъ  специальностей  ^). 
Понятно,  что  вопросы,  касающ1еся  экспорта,  могутъ  со- 
ставлять нер-Ьдко  предметы  обсуждешя  и  возд-Ьйстихл 
этого  комитета  и  всЬхъ  подобныхъ  корпорацШ. 


1)  Союзы  эти  носятъ  сл'Ёдующ1Я  названия: 

Уегеш  ВегИпег  КаиПеи^е  йег  Ко1оп1аиуаагепЬгапсЬе. 

Л^егЬапй  аеи1зс11ег  ЗсЫгтГаЪгхкапкеп  ипй  йег  1п«;егез8еп1:еп  Увг- 
луапй^ег  ВгапсЬеп. 

Уеге1п1§(;е  ВегПпег  8ре(Шеиге. 

ВеШзсЬег  Рар1егуеге1п. 

Уеге1п  йег  деи1зс1аеп  НиНпйиз^пе. 

Уегехп  ВегИпег  Ко1оп1аЬуаагеп11ап(11ег. 

„2опеп1:апГ-*,  Уеге1п  Гиг  ЕхзепЬакпгеГогш. 

Л^егет  ВегИпег  ЬейегЬапсИег. 

Л"еге1п  (1ег  ЗсЬиЬ-ипс!  ЗсИайе-ГаЪгхкатеп. 

СезеИзсЬаП  ВегИпег  ЛУазс1ге-РаЬг1кап1еп. 

Уеге1П  ВегИпег  А^етеп. 

Уеге1п  йег  ВегИпег  Ре1:го1еига-0гоз811апс11ег. 

Ьоса1уеге1п  оег  ВегИпег  Таре^епЬапсИег. 

Рте'1е  \егетщ\1п§  йез  ОоМ  ипс1  ЗхШеглуаагеп^елуегЬез  ги  ВегИп. 

Рге1е  Уеге1п1,5ип§  йег  ВегИпег  Рго(1ик1:еп-Вог8е. 

Уеге1п  аИег  ТаЬак1п1егеззеп1еп  Гиг  ВегИп  ипй  Пт§е§еп(1. 

\'еге1п1§ип§  ВегИпег  В1итепГаЪг1кап1:еп  ипй  Огозз1зЬеп. 

1893-ег  Уеге1п1§ип§  йег  1п1егпа<:1опа1еп  Меззеп  1п  ВегИп. 

Уегехп  ВегИпег  6гозз(1е8иИа{;еиге. 

См.  Ла]1гезЬег1сЛ11;  йез  Уегехпз  ВегИпег  КаиПеи1е  ипй  ТпйизМеИег 
1'иг  йаз  Е1:аЦ]а11Г  1895—1896.  ВегИп,  1т  АргИ  1896.  Стр.  28. 

Нзсл^д.  и.  и.  Янжулъ.  14 
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Къ  учрежден1ямъ,  '  им-Ьющимь  значен1е  для  отпуск.- 
ной  торговли,  нельзя  не  причислить  также  вновь  учреж- 
денныя  въ  Верлин'Ь  торговыя  ярмарки  (весеннш  и  осен- 
шя),  посЬщаемыя  между  прочимъ  и  купечествомъ  изъ 
Госсш.  Ярмарки  эти  (возникш1я  изъ-за  конкурренщи 
съ  Лейпцигомъ)  плохо  шли  сначала,  не  им-Ья  собствен- 
наго  пом'Ьщешя  и  вотъ  съ  этой  ц-^лью  было  основано 
особое  общество  для  международныхъ  ярмарокъ  въ 
Берлин'Ь  (такъ  называемое  ^1893-ег  Уегетщип^  йг  1п1.ег- 
Ба1юпа]еп  Меззеп  1п  ВегИп"),  которое  только  что  воздвигло 
прекрасное  здан1е  (еще  не  совсЪмъ  законченное  отд'Ьл- 
кой),— „Берлинсшй  ярмарочный  дворецъ'-^.  {Вег  ВегИпег 
Ме.^8  Ра'азЬ^  А1ехап(1гшеп81газ8е  ПО),  гд-Ь  за  общедоступ- 
ную плату  каждый  можетъ  пом'Ьстить  на  время  ярмарки 
свои  товары,  а  затЪмъ  общество  заботится  различными 
путями  объ  интересахъ  об'Ьихъ  сторонъ  какъ  покупа- 
телей, такъ  и  продавцовъ,  ставя  своей  ближайшей  за- 
дачей, какъ  гласитъ  §  2  устава  его,  поощреше  между- 
народныхъ торговыхъ  сношешй  въ  интересахъ  своихъ 
сочлеповъ  и  облегченхе  закупокъ  для  покупателей  на. 
ярмаркахъ;  обществомъ  издается  особый  АйгеззЬисК 
каждой  ярмарки  съ  указашемъ  всевозможныхъ  торго- 
выхъ фирмъ,  адресовъ,  анонсовъ;  оно  помогаетъ  пр1- 
•Ьзяшмъ  устроиться  указашемъ  отелей  и  пр.,  употреб- 
ляетъ  однимъ  словомъ  съ  своей  стороны  всЬ  усил1я 
для  развит1я  своей  международной  ярмарочной  тор- 
говли. Какъ  сообщаетъ  посл'Ьднхй  отчетъ  старшинъ 
берлинскаго  купечества,  нами  цитованный  (стр.  236)^ 
уже  мног1е  частные  склады  товарныхъ  образцовъ  (Миз- 
1ег1а^ег)  переселяются  въ  Ъш8еп81ас11,  местность  Бер- 
лина, гд'Ь  находится  новый  ярмарочный  дворецъ  '^). 


^)  Издан1я  Берлинскаго  общества  для  международныхъ  ярмарокъ: 
81а1и<;  ипй  ОезсЬаПзогйпип^  (1ег  1893-ег    Уеге1ш^ип§  Шг  Ыегпа- 
1;1опа1е  Мевзеп  1п  ВегИп,  ВегИпег  Меззе.  ОЙ'хсхеИез  Ог§'ап  йег  1893ег 
Уеге1п1§ип§... 
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Изъ  другихъ  городовъ  Гермаши  еще  въ  недавнее 
время  существовали  экспортные  союзы  (Ехрог1-Уеге1пе) 
съ  бол-Ье  или  мен-Ье  общественнымъ  характеромъ  и  съ 
поддержкой  отъ  общественныхъ  учрежденШ  или  го- 
сударства, въ  Мюнхен'Ь,  Карльсруэ,  Кельн-Ь  и  Веймар-Ь; 
всЬ  они  закрылись  въ  посл'Ьднхе  годы  по  разнымъ  при- 
чинамъ,  которыя  намъ  не  удалось  выяснить,  хотя  везд'Ь  и 
о  томъ  разспрашивали,гд'Ь  было  возможно.  Лишь  опред'Ь- 
ленное  указан1е  далъ  намъ  изв'Ьстный  знатокъ  этого 
д-бла  д-ръ  Губеръ,  секретарь  Вюртембергской  торговой 
палаты  въ  Штутгарт-Ь,  относительно  Мюнхенскаго  экс- 
портнаго  склада  товарныхъ  образцовъ;  по  его  мн'Ьшго 
причина  его  неудачи  сл'Ь дующая:  во-первыхъ,  „Мюнхен- 
скШ  складъ  велся  не  по-купечески",  во-вторыхъ,  не 
влад^лъ  достаточнымъ  капиталомъ,  чтобы  рисковать  и 
выжидать  и,въ-третьихъ..  „самъ  Мюнхенъ  вовсе  не  центръ 
промышленности". 


Бег  ВетИпег  Мез8-Ра1а81  110  А1ехап<1г1пеп8(;га8зе. 

ВегИпег  Меез-АйгевзЬисЬ.  РгйЬ.^а11Г8те88е  1896. 

См.  также  интересный  отчотъ  по  этому  вопросу  американскаго 
генеральнаго  консула  въ  Берлине  Чарльза  де  Кэ  (Кау):  Сопзи1аг  Ке- 
рогкз,  Мау  1896,  стр.  110,  111 
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ГЛАВА  ШЕСТАЯ. 

Гамбургъ  и  его  экспортная  торговля.  —  Значенхе 
его  для  Германскаго  отпуска  въ  заморсшя  страны— Организащя 
Гамбургской  экспортной  торговли,— Экспортеры  и  экспортъ-аген- 
ты.— Ихъ  польза  и  важность  для  развитая  заграничнаго  отпуска.  — 
Образован1е  гамбургскаго  купечества,  какъ  экономичесшй  факторъ 
усп'Ьха  н-Ьмецкой  экспортной  торговли.— Десять  гамбургскихъ  скла- 
довъ  товарныхъ  образцовъ,  ихъ  описан1е  и  характеристика. — Общ1е 
выводы. — Шансы  въ  Гамбург*  для  русской  отпускной  торговли. 

Общеизв'Ьстенъ  быстрый  ростъ  германской  промыш- 
ленности за  посл'Ьдп1е  тридцать  л'Ьтъ:  изъ  страны  по 
преимундеству  землед'Ёльческой,  вывозившей  хл-Ьбъ  въ 
друг1Я  страны,  Герман1я  быстро  превратилась  въ  сильно 
мануфактурное  государство,  не  только  удовлетворяющее 
большую  часть  собственныхъ  потребностей  въ  обрабо- 
танныхъ  произведешяхъ,  помимо  чужой  помощи,  но 
им'Ьющее  свой  обширный  вывозъ  промышленныхъ  про- 
изведенШ  заграницу,  годъ  отъ  году  растущШ  на  цЪлые 
миллшны.  Въ  1880  году  вывозъ  однихъ  фабрикатовъ 
изъ  Герман1и  уже  составлялъ  почти  два  милл1арда 
марокъ  (1934  милл1она),  а  въ  1893  году  стоимость 
фабричнаго  экспорта  Гермаши  уже  перешла  далеко  за 
эту  цифру  и  составляла  2330  миллшновъ  и  им'Ьетъ 
постоянную  тенденщю  рости  и  увеличиваться  даже  въ 
самые,  невидимому,  затруднительные  для  Германии  года, 
какъ  ея  таможенная  война  съ  Росс1ей  и  денежный 
кризисъ.  Когда  то,  еще  весьма  недавно,  Великобрита- 
шя  была  царицей  всего  торговаго  М1ра  и  пользовалась 
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ПОЧТИ  монопол1ей  производства   и   сбыта  многихъ  про- 
дуктовъ.  Въ  настоящее    время  картина  р-Ьзко  измени- 
лась къ  ея   невыгод^Ь:    друг1я    страны  и  во  глав-Ь  ихъ 
Гермашя  кусокъ  за  кускомъ  выхватываютъ   ея   старые 
рынки  не  только  въ  чужихъ  странахъ,  но  въ  собствен- 
ныхъ  британскихъ  колошяхъ.  Поставленная  въ  несрав- 
ненно болЪе  трудное  положеше,  нежели  въ  какомъ  была 
Великобритан1я  при  начал'Ь  ея  фабричной  промышлен- 
ности въ  прошломъ  в'Ьк'Ь,  Гермашя  встрЪчаетъ  повсюду 
торговыхъ  соперниковъ    и    стремится   ихъ  поб11Дить  и 
выт-Ьснить  съ  рынка  дешевой  ц-Ьной  и  качествомъ  сво- 
ихъ  произведешй   и,  наконецъ,  что  всего  опасн-Ье  для 
конкурентовъ,  „установлешемъ  новой  тактики  и  новаго 
искусства  въ  своей  отпускной   торговл-Ь  (сознается  съ 
горечью    виликобрптанск1й    генеральный    консулъ    во 
Франкфурт'^    въ    своемъ  отчет'Ь),  которымъ   англ1йск1е 
экспортные  дома  обязаны    подражать,  если  только  ан- 
гл1йская  торговля  желаетъ  удержать  въ  иностранныхъ 
государствахъ  равное    мЪсто  съ  немецкими  противни- 
ками" ^).  Даже  въ  самой  Англш  ростъ  германскаго  эк- 
спорта весьма  значителенъ  и  начршаетъ   серьезно  тре- 
вожить   общественное   мн^Ьн^е:   въ  1883  году  Гермашя 
ввезла  мануфактурныхъ  товаровъ  въ  Соединенное  Коро- 
левство на  16,629,987  фунтовъ   стерлинговъ,  а    черезъ 
десять  л-Ьтъ,  въ  1893  году  ввозъ  ея  составлялъ  21,632,614 
ф.  с,  то-есть  увеличеше  на  30,08  процента  или  въ  сред- 
немъ  по  3%  ежегодно!... 

Всякое  крупное  экономическое  явлеше  им-Ьетъ,  разу- 
меется, мног1я  сложный  причины  и  лишь  н'Ькоторыя 
изъ  нихъ  мы  постараемся  выяснить  въ  настоящей  книг-Ь. 
Какъ  ни  важна  та  по  истин-Ь  замечательная  энерпя, 
которую  обнаружнваютъ  немецк1е  промышленники  для 
распространешя  своихъ  произведешй,  то  „новое  искус- 
ство" и  та  „новая  практика",  о  которой  выше  говоритъ 


1)  Роге1§п  ОЙПсе,  1894.  МхзсеПапеоиз  8ег1ез  ^N^  340. 
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генеральный  консулъ  сэръ  Оппенгеймеръ,  подразум'Ьвдл 
зд-Ьсь  совокупность  м'Ьръ,  употребляемыхъ,  для  того, 
чтобы  товаръ  пришелся  лучше  по  вкусу  покупателя  и 
сбытъ  его  усилился,— не  смотря  на  все  это,  на  всЬ 
старан1я,  Герман1я,  моясетъ  быть,  не  им^ла  бы  такого 
блестяш,аго  успеха  въ  развитш  своей  промышленности 
и  торговли,  если  бы  не  обладала  нынЬ  въ  своихъ  пре- 
д'Ьлахъ  прекраснымъ  портомъ  и  стариннымъ  центромъ 
для  всем1рной  торговли,  какъ  вольный  городъ  Гамбургъ. 
,'  Въ. течете  многихъ  стол'Ьт1й  своего  существоватя, 
какъ  членъ  могущественнаго  когда-то  Ганзейскаго 
союза,  всегда  открытый  безпошлинно  для  кораблей 
всего  М1ра,  съ  богатымъ,  высокообразованйымъ  купе- 
ческимъ  классомъ  во  многихъ  покол-Ьнхяхъ  практически 
изучавшимъ  торговлю  во  всЬхъ  концахъ  св'Ьта,  съ  тор- 
говыми колон1ями  во  всЬхъ  частяхъ  его,  съ  прочными 
связями  и  знакомствами,  Гамбургъ  представляетъ  собою 
ташя  благопр1ятныя  условтя  для  посредничества  въ 
сбыт'Ь  и  распространеши  произведешй  германскаго 
труда,  как1я  только  можно  было  пожелать.  По  своему 
выгодному  географическому  положенш  близъ  моря  и 
въ  то  же  время  съ  прекраснымъ  портомъ  и  на  бере- 
гахъ  р-Ьки,  составляющей  старинный  и  удобный  путь 
сообш;ен1я  не  только  съ  центромъ  Гермаши  и  притомъ 
наибол-Ье  промышленнымъ,  но  и  съ  сосЬдней  Австр1ей, 
Гамбургъ  былъ  издавна  вывознымъ  пунктомъ;  еще  когда 
фабричныя  трубы  не  дымились  въ  Гермаши,  Гамбург- 
ск1е  купцы  уже  вели  обширную  международную  тор- 
говлю, вывозя  промышленныя  ироизведешя  другихъ 
европейскихъ  странъ  и  обм-Ьнивая  ихъ  на  продукты 
далекихъ  заморскихъ  государствъ  и  Востока.  Когда  въ 
-КОЕЦ'Ь  семидесятыхъ  годовъ  начала  усиливаться  гер- 
манская промышленность  настолько,  что  уже  покрывала 
потребность  внутренняго  рынка  и  требовала  вывозу 
избытковъ  на  далек1е  непзв'Ьстные  рынки,  то  естествен- 
нымъ    по  ере  дником^ъ  ^явился   на   по;мощь    германской 


ГАМБУРГСК1Е    ЭКСПОРТНЫЕ    СКЛАДЫ.  215 

промышленности  именно  Гамбургск1й  портъ  съ  его 
сложной,  но  превосходной  организащей  международнаго 
обм-Ьна.  Первоначально  н'Ькоторымъ  препятств1емъ  для 
полной  утилизацш  Гамбурга  въ  интересахъ  н-Ьмецкой 
индустр1и  служила  таможенная  обособленность  Гам- 
бурга. Какъ  нзв'Ьстно  въ  1867  году  при  основан1и  С'Ъ- 
веро-германскаго  союза,  городъ  Любекъ  со  всей  его 
территор1ей  присоединился  къ  германскому  Таможен- 
ному союзу  (2о11уеге1п),  его-же  товарищи  по  Ганз'Ь  Гам- 
■бургъ  и  Бременъ  р-Ьшительно  не  согласились  на  это 
и  значительная  часть  ихъ  территорш  осталась  по  преж- 
нему порто-франко.  Въ  восьмидесятыхъ  годахъ  однако 
печать  Герман1и  и  общ;ественное  мн'Ьнхе  начали  сильно 
настаивать  на  полномъ  присоединеши  Гамбурга  къ  Та- 
моженному союзу,  считая,  что  до  т-Ьхъ  поръ  пока  это 
не  совершится,  а  3-й  параграфъ  конституцш,  который 
гласитъ,  что  „Гермашя  составляетъ  одну  таможенную 
область,  окруженную  обш,ей  таможенной  границей'-'-! 
остается  не  прим'Ьненнымъ.  Въ  1888  году,  не  смотря 
на  сильную  оппозицтю  населенхя  Гамбурга,  желаше 
Герман1и  было  исполнено  и  онъ  присоединенъ  къ  Тамо- 
женному союзу,  отъ  котораго  прежде  былъ  отд-Ьленъ 
таможенной  лишей*,  свободенъ  отъ  пошлинъ  остался 
въ  Гамбург-Ь  лишь  портъ  и  небольшая  часть  города, 
не  им'Ьющая  промышленнаго  значешя  (всего  2500  акровъ 
земли  и  воды). 

ВсЬ  мрачныя  предсказан1я  оппозицш  о  гибельныхъ 
будто  бы  посл'Ьдствхяхъ,  которыя  грозятъ,  благодаря 
этой  м^р-Ь,  Гамбургу,  не  только  не  оправдались,  но 
м'Ьра  эта  оказалась  лишь  блестящимъ  усп'Ьхомъ  какъ 
для  торговли  Гамбурга,  такъ  и  для  интересовъ  всей 
Герман1и.  Во-первыхъ,  германская  промышленность  не 
только  ирхобр'Ьла  800,000  новыхъ  потребителей  въ  вид-Ь 
жителей  Гамбурга  съ  его  окрестностями,  но  герман- 
сше  продукты,  не  отд'Ьленные  уже  барьеромъ,  сд'Ьла- 
лись  бол-Ье  знакомыми    гамбургскимъ   экспортерамъ   и 
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быстро  пошли  въ  ходъ,  заменяя  собой  иностранны5У 
мануфактурныя  произведен1я  (за  исключен1емъ  богем- 
скихъ,  благодаря  географическому  положешю  Гамбурга). 
Торговый  и  промышленвыя  отношешя  этого  города  съ 
Импер1ей  усилились,  и  короче  „Гамбургъ  сделался  тъми 
воротами,  черезъ  которыя  германск1й  экспортъ  нашелъ 
свой  путь  на  м1ровые  рынки^''  ^).  Вывозная  гамбургская 
торговля  моремъ  съ  1851  года  по  1871  годъ  увеличи- 
лась въ  зУг  раза,  а  съ  1871  по  1890  годъ  въ  4  раза, 
то  есть  еще  быстрее.  Если  же  сопоставить  1851  г.  съ 
1890,  то  увеличеше  составляетъ  иУг  Р^зъ!  ^).  За  этотъ 
пер1одъ  времени  по  количеству  (по  в'Ьсу)  ввозъ  моремъ 
увеличился  на  87?>7о,  а  ц'Ьнность  на  52б7о-  Такой  гро- 
мадный вывозъ  и  ввозъ  объясняется  исключительно 
тЪмъ  именно,  что  Гамбургъ  сд'Ьлался  величайшимъ 
торговымъ  пунктомъ  быстро  ростущаго  экспорта  и  им- 
порта Германской  импер1и.  Уже  три  года,  какъ  Гам- 
бургъ обогналъ  величайш1й  прежде  портъ  Ливерпуля 
количествомъ  или,  точн'Ье,  вм-Ьстимостью  судовъ  (1:оп- 
па^е),  его  посЬщающихъ... 

О  результатахъ  изм-Ьнеихл  экономическаго  положешя 
Гамбурга  въ  отношен1и  н'Ьмецкой  торговли  лучше  всега 
можно  судить  по  сл'Ьдующимъ  процентнымъ  отноше- 
шямъ  ввоза  мануфактурныхъ  и  промышленныхъ  това- 
ровъ  въ  Гамбургъ  до  и  посл'Ь  присоединешя  его  къ 
Таможенному  союзу: 

Мануфактурные  товары: 

1878  г.        1888  г.       1889  г.       1890  г. 

Ввозъ  изъ-за  границы.   407о        20,17о     16,6%     17,9% 
„    Германи!     .   б07о        79,9%     83,47о     81, 1% 


1)  См.  Соп8и1аг  Еерог^з,  (11ш<;е(1 81;а1е8),  ГеЪгиагу  1896.  \Уа8Ып§{;оп. 
Стр.  178-179. 

2)  НатЬиг§з    Нап(3е1    ипс1   УегкеИг.   Ехрог(;-Нап(1Ъис1а,    1692  —  94,. 
АЬзсЬши  I.  Стр.  385. 
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Промышленные  товары: 

Ввозъ  изъ-за  границы.    33,27о     19,47о     18г'>7о     19,1^0 

„    Гермаши   .     66,8%     80,6%     81,57о     80,97о  ^). 

Такимъ  образомъ  при  огромномъ,  какъ  мы  видели, 
ростЪ  Гамбургской  ввозной  и  вывозной  торговли,  его  от- 
пускъ  товаровъ  за  границу  хотя  и  остается  по  преяг- 
нему  международнымъ,  но  бол'Ье  и  бол-Ье  ирхобр-Ьтаеть 
нащональный  н-ЬмецЕхй  характеръ.  Въ  течен1е  многихъ 
л'Ьтъ  Гамбургъ  вывозилъ  преимущественно  иностран- 
ные продукты  и  лишь  въ  сравнительно  недавнее  время 
Н'Ьмецше  товары  заняли  главное  м'Ьсто,  довольно  бы- 
стро выт'Ьсняя  чужеземные  продукты.  Путемъ  долго- 
л'Ьтняго  опыта  составился  экспортный  рынокъ  и  пр1- 
обр'Ьтены  были  постоянные  покупатели,  которые  начали 
ц'Ьнить  по  достоинству  и  произведешя  германской  ин- 
дустрш.  При  всей  доброкачественности  этихъ  продук- 
товъ,  однако,  они  бы  не  могли  получить  такого  быст- 
раго  распространешя  и  германскШ  отпускъ  такихъ 
огромныхъ  разм'Ьровъ  безъ  готовыхъ  услугъ  настоящей 
экспортной  организац1и  Гамбургскаго  порта. 

Одна  изъ  важн'Ьйшихъ  причинъ  усп-Ьха  лежитъ  тамъ 
въ  организащи  всего  распорядка  сбыта  товаровъ,  осно- 
ваннаго  на  великомъ  принцип'Ь  раздтленгя  труда.  „Фа- 
бриканты должны  производить  товаръ,  купцы  сбывать 
его".  Тамъ,  гд-Ь  производители  и  потребители  живутъ 
рядомъ  или  въ  хорошо  знакомыхъ  странахъ  съ  знако- 
мыми обычаями,  нравами  и  законодательствами,  какъ 
это  до  изв-Ьстной  степени  относится  къ  внутренней 
торговл-Ь  наиболее  культурныхъ  странъ  св'Ьта,  тамъ 
посредники,  часто  даже,  излишни  и  являются  помехой, 
увеличивая  лишь  рыночную  ц'Ьну  продуктовъ;  тамъ 
производитель  знаетъ  вкусъ,  обычаи  и  требован1я  сво- 
ихъ  потребителей:    куда,    какъ    и  когда  товаръ  лучше 


1)  Ыатдигд'з    Напйе!  ипй    УегкеЬг.    Ехрог1-Нап(1Ьис11  1892  —  94 
АЪ8с1ши  I.  Стр.  381. 
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сбыть  п  какой  оборотъ  для  него  возможенъ.  Вт:)  свою 
очередь  потребитель  въ  пред'Ьлахъ  одной  и  той  же 
страны  часто  хорошо  знаетъ  или  легко  можетъ  узнать, 
гд'Ь  онъ  можитъ  отыскать  нужны?!  товаръ  и  какого 
рода.  Посл'ЬднШ,  т.  е.  родъ  товара,  форма  его  или  спо- 
собъ  выд'Ьлки  бол'Ье  или  мен-Ье  опытному  потребителю 
заран-Ье  знакомо:  въ  предметахъ  однородныхъ  даже 
прямо  устанавливаются  общ1е,  какъ  изв1эСтно,  образцы 
(81;апс1агс18),  по  которымъ  возможно  выписывать  товаръ 
и  торговать  имъ,  вовсе  даже  не  видя  его.  Съ  этой 
ц'Ьлью  существуетъ  т,  н.  классификащя  или  градащя 
(§гас1!п§)  товара,  связанная  обычно  съ  установлешемъ 
инспекцш  за  его  торговлей. 

Совс1Ьмъ  въ  другомъ  п'оложеши  находится  отпуск- 
ная торговля  въ  отдаленные  рынки  къ  мало  знакомымъ 
и  мало  культурнымъ  народамъ  и  народцамъ  съ  незна- 
комой политической  организащей  и  отличными  отъ 
нашпхъ— вкусами,  привычками  и  требован1ями.  Къ  та- 
кимъ  народамъ,  выражаясь  торговымъ  н'Ьмецкимъ  язы- 
комъ,  можно  причислить  всЪхъ  „ПЬегзеег"  —  заморсмя 
страны  или  жителей  Африки  (преимущественно  Южной), 
Австралхи,  Африки  и  н'Ькоторыхъ  частей  Азш.  Зд'Ьсь 
въ  большинств'Ь  случаевъ  прямыя  непосредственныя 
сношешя  производителя  съ  потребителемъ  или  даже 
посл'Ьднимъ  продавцемъ  почти  совсЬмъ  немыслимы, 
ибо  они  другъ  друга  не  знаютъ.  Сбытъ  въ  отдаленные 
рынки  Южной  Америки,  Африки,  Австралш  нашли  и 
находятъ  не  фабриканты,  выдЪлывающхе  товаръ,  а  по- 
средники, такъ  называемые  экспортеры  и  экспортные 
агенты,  съ  обязанностями  которыхъ  мы  и  должны  зд-Ьсь 
познакомиться. 

Всяк1й  фабрикантъ  и  вообще  производитель  на  не- 
известные рынки,  какимъ  является  современный  пред- 
ставитель крупной  промышленности,  при  ускоренномъ 
теми-Ь  всей  нын'Ьшней  промышленной  жизни,  запнте- 
ресованъ,  какъ  можно    скор-Ье    сбыть    приготовленный 
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продуктъ,  получить  за  него  деньги  и  пустить  ихъ 
скор'Ье  въ  оборотъ.  Ч'Ьмъ  быстрее  совершается  весь 
этотъ  процессъ,  т4>мъ  производитель  можетъ  усп'Ьшн'Ье 
работать  и  побеждать  своихъ  конкурентовъ.  Но  при 
вывозной  торгозл'Ь  въ  заморск1е  края  оборотъ  не  мо- 
жетъ совершаться  быстро,  несмотря  даже  на  всЬ 
усовершенствованные  нын-Ь,  ускоренные  способы  сооб- 
щешя:  пройдутъ  мног1е  м'Ьсяцы  прежде,  ч1^мъ  срабо- 
танный въ  Европ'Ь  товаръ  попадетъ  въ  руки  какого-ни- 
будь жителя  внутреннихъ  областей  южной  Америки 
или  Австрал1и.  Съ  одной  стороны  европейскШ  фабри- 
кантъ,  привыкш1й  къ  короткимъ  у  себя  дома  срокамъ 
расплаты  (большею  частью  3,  самое  большее  6  м-Ься- 
цевъ),  не  можетъ  ждать,  положпмъ,  годъ,  что  въ  замор- 
ской торговл-Ь  при  долгой  доставк-Ь  товара  составля- 
етъ  весьма  частый  срокъ;  съ  другой  —  заморсюй  тор- 
говецъ  гд-Ь-нибудь  въ  Африк'Ь  или  въ  Австралхн  въ 
свою  очередь,  обладая  полной  платежной  благонадеж- 
ностью, не  желаетъ  покупать  товара  на  наличный,  а 
въ  кредитъ,  срокъ  котораго  бол'Ье  пли  мен'Ье  длинный. 
И  вотъ  примпрен1е  этихъ  противоположныхъ  стремле- 
шй  со  стороны  европейскаго  производителя  и  замор- 
скаго  покупателя  монгстъ  въ  данномъ  случа'Ь  разр-Ь- 
шиться  лишь  путемъ  посредничества:  когда  явится 
особое  лицо,  которое  заплатитъ  стоимость  товара  фаб- 
риканту и  въ  то  же  время,  обладая  хорошимъ  знан1емъ 
(большею  частью  личнымъ)  заморской  торговли  и  тор- 
говцевъ  въ  отдаленныхъ  рынкахъ,  согласится  дать  за- 
морскому покупателю  требуемый  кредитъ.  Такова  втЬ- 
роятно,  первичная  причина,  которая  вызвала  необходи- 
мость въ  отпускной  торговл'Ь  въ  заморск1е  края,  въ 
созданш  посредниковъ. 

Но  кром-Ь  того  существуетъ  еще  ц'Ьлый  рядъ  при- 
чинъ  какъ  въ  отношен1и  лтста  сбыта,  такъ  и  въ  от- 
ношен1и  самаю  товара,  которыя  обусловливаютъ  необ- 
ходимость существовашя  посредниковъ. 
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Въ  первомъ  отношенш: 

а)  Заморск1я  страны,  по  крайней  м'Ьр^Ь,  большинство 
ихъ,  какъ  Южная  Америка,  Африка  и  часть  Австралш 
и  Азш  далеко  вообще  не  отличаются  т-Ьмъ  обезпече- 
шемъ  правъ  или  правовымъ  порядкомъ,  къ  которому 
мы  привыкли  въ  Европе,  почему  торговля  въ  нихъ 
всегда  представляетъ  значительный  рискъ,  и  практи- 
ческое благоразум1е  рекомендуетъ  европейскому  про- 
мышленнику по  возможности  снять  съ  себя  этотъ  рискъ 
или  разд'Ьлить  его  съ  другимъ  лицомъ,  въ  видЪ  по- 
средника. 

б)  Тотъ  же  рискъ  усиливается  политическою  неустой- 
чивостью во  многихъ  заморскихъ  странахъ,  какъ,  на- 
прим'Ьръ,  Южной  Америк-Ь,  при  чемъ,  благодаря  ча- 
стымъ  зам-Ьшательствамъ,  револющямъ  дЪлаются  не- 
возмолгными  солидные  расчеты  и  уничтожаются  самыя 
вЪрныя  сд'Ьлки. 

в)  Кредитоспособность,  на  которой  зиждится  самая  воз- 
можность непосредственныхъ  сношенШ  европейскаго  фа- 
бриканта съ  заморскимъ  потребителемъ,  представляетъ 
для  перваго  совершенно  неизвестную  величину.  Наилуч- 
ше осв-Ьдомленвыя  справочныя  конторы,  върод-Ь  Брадст- 
ритъ  К"  и  Шнммельпфенга,  могутъ  дать  въ  этомъ  случа'Ь 
лишь  сомнительныя  свЪд'Ьнхя:  въ  странахъ  землед'Ьльче- 
скихъ  вообще  усп'Ьхъ  торговаго  оборота  для  самыхъ  бла- 
гонадежныхъ  торговцевъ  нельзя  предсказать  вм'Ьст'Ь  съ 
колнчествомъ  урожая  часто  даже  за  короткШ  перюдъ 
времени.  Не  ходя  далеко  можно  указать  прим-Ьри  въ 
Европ-Ь,  не  говоря  о  заморскихъ  странахъ.  Отчеты 
австрШскихъ  и  нЪмецкнхъ  консуловъ  наполнены  жало- 
бами на  частую  несостоятельность  болгарскаго,  напри- 
м'Ьръ,  купечества  и  необходимость  съ  ними  большой 
осторожности  и  значительныхъ  справокъ  изъ  разнкхъ 
источниковъ  на  м'Ьст1з,  прежде  открыт1я  кредита.  <Чер- 
ный  лнстъ>  (8сЬлуаг2е8  Вки),  составляющШ  строго  кон- 
фиденц1альное  приложгн1е  къ  германскому  экспортному 
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Адресъ-Календярю,  испещренъ  перечислешемънеблаго- 
надежныхъ  фирмъ  болгарскихъ  и  румынскихъ  не  по- 
тому, разумеется,  чтобы  эти  посл-Ьднхя  страны  отлича- 
лись особой  недобросовестностью  купечества,  а  потому 
что  самая  кредитоспособность  тамъ  быстро  изменяется 
а  можетъ  быть  также  и  кредитъ  оказывался  слишкомъ 
легко,  безъ  достаточнаго  знакомства  съ  местными  усло- 
в1ями  и  местными  торговыми  деятелями  ^).  Темъ  бо- 
лее, конечно,  знакохмство  съ  кредитоспособностью  за- 
труднительно въ  странахъ  отдаленныхъ,  какъ  какая- 
нибудь  Бразил1я,  или  Тринидадъ,  или  Новый  Южный 
Валлисъ  и  т.  п.  места  заморскаго  сбыта  немецкихъ 
товаровъ.  Здесь  фабрикаптъ-экспортеръ  при  личныхъ 
сношешяхъ  былъ  бы  совершенно  безпомощенъ  и  не- 
обходимо для  решен1я  вопроса  требуется  спец1альный 
посредникъ,  более  знакомый  съ  услов1ями,  если  не 
лицами  страны  сбыта  или  экспорта. 

г)  Все  расчеты  экспортирующаго  торговца  непре- 
менно покоятся  на  знакомстве  не  только  съ  разме- 
ромъ,  но  и  со  всей  совокупностью  таможенныхъ  пра- 
вилъ  и  распорядковъ  страны -экспорта.  Взимаются  ли 
пошлины  съ  весу,  или  съ  цены,  взимается  ли  одно- 
образная пошлина  съ  каждаго  вида  изделШ  пли,  на- 
противъ,  съ  пзвестнаго  лишь  сорта  его  и,  положимъ, 
позолота  на  посуде,  или  примесь  шелку  къ  меогимъ 
бумажнымъ  и  пр.  издел1ямъ  сразу,  во  много  разъ  по- 
вышаетъ  тарифную  ставку  и  уничтожаетъ  расчетъ, 
какъ  это  прим1"няется  къ  нашему,  напр.,  тарифу.  Въ 
добавокъ  таможенные  тарифы  и  правила  подвержены 
постояннымъ  колебан1ямъ,  изменен1ямъ  и  переделкамъ. 


1)  Хас11Г]сЫеп  иЬег  ^п(^из1;г^е.  Напйе!  ипй  УегкеЬг  аиз  йет.  8(;а- 
1;1зЫз118с11еп  Вераг1;етеп1;  1т  К.  К.  Напйе1зт1п181ег1ит  ЫУ  Вап<1. 
ЛакгезЬепсЫе  с1ег  К.  ипс1К  бз1;егге1с11-Гп§аг13с11еп  Соп5и1а1:Ье11бг(1еп. 
\У1еп  1895  стр.  647.  также  „Зс/исаггев  ЫаИ"  Ве11а§е  гит  ЕхрогЬ 
Напй  АйгеззЬисИ  уоп  ВеиЬзсЫапс!  189й— 97.  ВеагЬе11е1;  уоп  Вг  Н. 
КИпсктиШг .  ВегИп  1896. 
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Все  это  опять  такй,  за  н-ЬкотОрымй  иск лю четями,  при 
экспортной  торговЛ'Ь  лишаетъ  возможности  производи- 
теля обходиться  безъ  помощи  св'Ьдующаго  и  опытнаго 
посредника. 

д)  Родъ  и  способы  денежной  расплаты  и  расчета 
весьма  различны  въ  разныхъ  странахъ,  и  также  въ  каж- 
домъ  отд-ЬдьЕомь  случае  требуется  близкое  знакомство- 
со  всЬми  существующими  правилами  и  обычаями.  Ан- 
гличане, наприм'Ьръ,  теряютъ  на  Восток-Ь  (напр.^  въ 
Болгар1и)  и  въ  Росс1и,  не  соглашаясь  иногда  на  длин- 
ные сроки  платежа,  а  н'Ьмцы,  по  утвержденш  амери- 
канскихъ  консуловъ,  значительно  въ  этомъ  случа-Ьвы- 
игрываютъ  ^). 

е)  Наконецъ,  важнымъ  предметомъ  расходовъ  при 
заморской  торговле  является,  разум-Ьется,  перевозка, 
фрахтъ.  Удовлетворительное  разр'Ьшеше  этого  вопроса 
опред'Ьляетъ  часто  выгодность  или  невыгодность  всей 
торговой  сд-Ьлки.  При  огромныхъ  разстояшяхъ,  при 
полной  свободе  провозныхъ  тарифовъ,  при  договорахъ 
и  спндикатныхъ  соглашешяхъ,  ихъ  измЪняющнхъ,  тре- 
буется, разумеется,  въ  каждомъ  отд-бльнонъ  случа-Ь 
большая  опытность  и  практическое  знаше  дЪла,  чтобы 
р'Ьшить  вопросъ  удовлетворительно  и  избрать  наибол'Ье 
выгодныя  услов1я  перевозр:и  товара. 


1)  „Н'Ьмецкое  первенство  въ  русской  торговлЪ  есть  простой  ре- 
зультатъ  здраваго  смысла,  терп'Ьшя.  добросов'Ьстности  и  энерпи 
приложенныхъ  къ  д'Ьловымтд  отношен1ямъ,  которымъ  благопр1ят- 
ствуютъ  расовый  и  географичесюя  услов1я.  Причинами  победы  н'ём- 
цевъ  надъ  ихъ  торговыми  соперниками  въ  России,  во-первыхъ,  надо 
считать  ихъ  же  систему  долги  хъ  и  растяжимыхъ  кредитовъ  и, 
во-вторыхъ,  высшее  знаше,  искусство  и  трудолюбхе  германскихъ 
агентовъ,  которые  ум'Ьютъ  выставить,  публиковать  и  продать  н*- 
мецк1й  товаръ  въ  Россхи".  Дал-Ье  онъ  же  утверждаетъ,  что  „н-Ьм- 
цы  единственный  торговый  народъ,  который  не  тяготится  давать 
русскимъ  длинные  сроки  кредита".  См.  Отчетъ  Франка  Масона, 
американскаго  консула  во  Франкфурт*  на  Майн-Ё.  1894  года,  Мая 
14-го.  Сопзи1аг  КерогЬз,  Магс11. 1895  ХУазЫп^коп  1895.  Стр.  382  и  д. 
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Вотъ  т'Ь  важныя  причины,  которыя  д-Ьлаютъ  необхо- 
димымъ  въ  большинств'Ь  сдЪлокъ  экспортной  торгов- 
ли создаше  особыхъ  посредниковъ,  такъ  называемыхъ 
экспортеровъ.  Большая  часть  сдЪлокъ  въ  Гамбурге  м 
многихъ  другихъ  экспортныхъ  пунктахъ  совершается 
не  иначе,  какъ  черезъ  такпхъ  экспортеровъ.  Каждый 
„11еЬег8еег",  то-есть  торговецъ  изъ  заморскихъ  странъ 
не  только  не  можетъ  выбрать  товара  заочно,  но  даже, 
пр1'Ьхавши  въ  Гамбургъ,  едва  ли  оказался  бы  въ  со- 
стояшн  совершить  выборъ  товара  безъ  посредства  та- 
кого экспортера;  поэтому  кая;дый  покупатель  изъ 
отдаленныхъ  рынковъ,  ведущШ  д-Ьло  черезъ  Гамбургъ, 
непрем-Ьнио  им^ьетъ  тамъ  своего  экспортера,  который 
одновременно  является  его  посредникомъ  при  всЬхъ 
закупкахъ  и  его  главнымъ  кредиторомъ,  ибо^  какъ  пра- 
вило отпускной  торговли  въ  заморсше  края,  за  выбран- 
ный товаръ  уплачивается  экспортеромъ  наличными  (въ 
течен1е  тридцати  дней)  и  затЪмъ  экспортеръ  получаетъ 
отъ  заморскаго  торговца  векселя  отъ  6  м'Ьсяцевъ  до 
1  года,  куда,  конечно,  включается  и  его  куртажъ.  Тат 
кимъ  образомъ  экспортеръ  непосредственно  стоитъ  рука 
объ  руку  съ  заморскимъ  торговцемъ,  часто  его  личный 
знакомый.  Весь  рискъ  или  большую  часть  (такъ  какъ 
иногда  часть  денегъ  вносится)  принимаетъ  на  себя 
экспортеръ,  обыкновенно  очень  богатый  челов'Ькъ  и  въ 
свою  очередь  пользующШся  шпрокимъ  кредитомъ  въ 
м-Ьстныхъ  кредитныхъ  учрежден1яхъ.  Но  мало  того,  для 
хорошаго  исполнешя  своей  важной,  комиссюнной  обя- 
занности онъ  долженъ  хорошо  знать  ту  страну,  обычаи, 
порядки,  кредитоспособность  лицъ,  въ  которую  сбываетъ 
товаръ,  однимъ  словомъ,  долженъ  быть  постоянно  аи  сои- 
гап1;  всЪхъ  т'Ьхъ  данныхъ,  которыя  нами  выше  изло- 
жены и  которыя  являются  необходимыми  услов1ямп 
хорошей  организащи  экспортной  торговли. 

Что  Яге  д-Ьлаетъ  для  этого  м'Ьстное  купечество?  На 
это  даетъ    отвЪтъ    одинъ    изъ  прекрасныхъ  амерпкан- 
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скихъ  консульскихъ  отчетовъ  за  нын'Ьштй  годъ:  „Рас- 
пространен1е  германскаго  влхяшя'"'',  говоритъ  консулъ 
Робертсонъ,  ,^по  всему  св'Ьту  оказало  сильное  возд-Ьй- 
ствхе  на  германскую  торговлю  и  бол1Ье  всего,  можетъ 
быть,  на  Гамбург ь,  такъ  какъ  не  существуетъ  другого 
города,  который  бы  въ  такой  степени  строго  сл'Ьдовалъ 
д^Ьловымъ  стремлен1ямъ.  Едва  ли,  наприм'Ьръ,  гд-Ь-нибудь 
считаютъ  столь  важнымъ,  чтобы  каждый  молодой  че- 
лов-Ькъ  былъ  посланъ  въ  иностранныя  государства  изу- 
чать чуж1я  страны,  чуж1е  рынки  и  прхемы  торговли. 
Мног1е  изъ  этихъ  молодыхъ  людей — Д'Ьти  богатыхъ  от- 
цовъ,  стоятъ  во  глав'Ь  цвЪтущихъ  старинныхъ  фирмъ 
и  могли  бы  совершенно  легко  оставаться  спокойно  дома 
и  даже  ничего  не  д-Ьлать.  Но  происходить  совсЬмъ  не 
такъ:  они  отправляются  за  границу,  шагъ  за  шагомъ 
проходятъ  всЬ  градац1и  торговой  служебной  1ерархш, 
начиная  съ  низшихъ  положешй,  и  въ  конц'Ь  концовъ 
вступаютъ  въ  торговое  дЪло  за  свой  счетъ,  часто  при 
томъ  совсЬмъ  другого  рода,  нежели  то,  которымъ  за- 
нимаются ихъ  отцы  дома...  При  этомъ  всякШ  н1.мецъ 
въ  чужой  странЪ  сохраняетъ  чувство,  которое  вложено 
въ  него  было  еще  дома,  обязанность  быть  в'Ьрнымъ 
ннтересамъ  и  усп-Ьхамь  своего  отечества"')...  Но  и  не- 
богатые слои  Гамбургскаго  купечества,  какъ  и  всего, 
впрочемъ,  этого  класса  въ  Германш,  заботятся  не  ме- 
н'Ье  сильно  о  своемъ  образован1и.  Достойный  прим'Ьръ 
представляетъ  собой  „Гамбургское  Общество  Торговыхъ 
Приказчпковъ"  (НатЬиг^ег  Уеге1п  Шг  Нап(1е18сотт18).  По- 
дробный отчетъ  о  его  д-Ьятельности  сообщилъ  недавно 
также  американстй  консулъ  изъ  Хемница.  Общество 
это  существуетъ  40  лЪтъ.  Въ  течен1е  своего  существо- 
вашя  оно  опред1ьлило  на  торговый  м'Ьста  до  40,000  мо- 
лодыхъ людей  и  им'Ьетъ  въ  настоящее  время  членовъ 


1)  „Ргее  рогк  оГ  НатЬиг§"  Ъу  Сопзи!  ЕоЪегЫп.  Соп8и1аг  Керогкз 
РеЬгиагу  1896.  Стр.  180,  181. 
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ц-Ьлыхъ  42,000.  Общество  это  пресл'Ьдуетъ  прежде  всего 
образовательныя  ц-Ьди,  иж'Ь&тъ  обширную  школу,  гд-Ь 
въ  свободное  время  молодые  люди-приказчики  попол- 
няютъ  свои  св'Ьд'Ьнхя  въ  наукахъ,  изучаютъ  всевозмож- 
ные новые  языки  и  всЬ  отрасли  торговаго  знан1я.  Взаим- 
ная помош,ь,  поддержка  при  болЬзни  и  безработиц'^ 
вм'Ьст'Ь  съ  образовательными  учрежден1ями  т'Ьсно  свя- 
зываютъ  членовъ  этого  обширнаго  союза.  „Небывалое 
торгово-промышленное  преусп^яше  Германхи  за  посл'Ьд- 
ше  40  л'Ьтъ^^,  говоритъ  консулъ,  „въ  немалой  степени 
обязано  труду  этихъ  самыхъ  приказчиковъ.  Германское 
вл1яше  въ  Англ1и,  Австрхи,  Южной  Америке  и  Соеди- 
ненныхъ  Штатахъ  обязано,  и  притомъ,  въ  большой  сте- 
пени, такимъ  союзамъ.  РазсЬянные  по  всему  св-Ьту  и 
тЪмъ  не  монЪе,  поддерживаюш,1е  прочную  связь  съ  ро- 
диной, перепиской,  всЬ  подобные  приказчики  или  тор- 
говцы становятся  какъ  бы  агентами  для  своего  фатер- 
ланда.  Связанные  т-Ьсно  другъ  съ  другомъ  узами  по- 
добныхъ  союзовъ  и  н'Ьжной  привязанностью  къ  ихъ 
родному  языку,  можетъ  быть,  безсознательно  но  неиз- 
М'Ённо,  они  находятъ  иностранные  рынки  для  германскихъ 
произведенгй  и  м'Ьста  для  своихъ  товарищ,ей  —  Н'Ьмец- 
кихъ  приказчикоБъ"".  ^^Если  знанге — не  сама  сила^  то  оно 
во  всякомъ  случагь  показываетъ  путь  къ  силп>^\  говоритъ 
руководящая  статья  перваго  номера  журнала,  издавае- 
маго  этимъ  Гамбургскимъ  обществомъ  приказчиковъ. 
И  д'Ьйствительно:  не  пренебрегая  всЬми  видами  само- 
помощи, так1я  общества  приносятъ  массу  знатя,  а  въ 
данномъ  случа'Ь  распространяютъ  экономическое  вл1я> 
ше  и  значете  своего  отечества  1). 


1)  См.  Т1ае  Воаг(1  оГ  Тгайе  ^оигпа1.  Уо1  XVII,  1894.  Сентябрь,  стр. 
265.  Британск1й  консулъ  Ньюманъ  въ  Вальпарайзо  (Чили)  въ  Юж- 
ной Америк*,  говоря  объ  усп'Ьхахъ  тамъ  немецкой  ввозной  тор- 
говли, приписываетъ  это,  отчасти  именно,  тому  обстоятельству,  что 
мног1е  энергичные,  знающге  н-Ьмцы-приказчики,  живущхе  тамъ,  за- 

Изсл*д.  И.  И.  Янжулъ.  15 
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'  Вотъ  тотъ  путь,  благодаря  которому  Гамбургъ  сд'Ь- 
лался  величайшимъ  торговымъ  пунктомъ  М1ра,  и  та 
школа,  которую  проходитъ  Гамбургское  купечество, 
дающее  д-кльное  и  сильное  руководительство  всей  Гер- 
манской экспортной  торговл-Ь  въ  лиц-Ь  свопхъ  экспор- 
теровъ.  Мног1е  изъ  нихъ  прошли  всЬ  ранги  въ  торговл-Ь, 
отъ  солдата  до  генерала  включительно  и  поражаютъ 
своими  разнообразными  познашями. 

Но  выполняя  свои  нелегк1я  обязанности,  требующ1я 
образовашя  и  большого  знан1я  людей,  экспортеръ  въ 
то  же  время  не  можетъ,  однако,  оставаться  единствен- 
нымъ  посредникомъ  между  мЪстнымъ,  положпмъ  н'Ь- 
мецкимъ,  производителемъ  и  какимъ  -  нибудь  замор- 
скймъ  торговцем!!:  экспортеръ  хорошо  знаетъ,  предпо- 
лагается, заморскаго  покупателя,  его  страну,  но  мо- 
жетъ совершенно  не  знать  того  товара,  который  ему 
требуется,  т'Ьмъ  бол'Ье,  что  заморскШ  торговецъ  очень 
часто  ведетъ  самую  разнообразную  торговлю  разнород- 
ными продуктами  и  прх'Ьхавши,  наприм'Ьръ,  въ  Гам- 
бургъ, лично  желаетъ  единовременно  пополнить  своп 
склады — фарфоромъ  и  мануфактурными  товарами,  же- 
л'Ьзомъ  и  домашней  утварью,  мебелью  и  галантереями: 
очевидно,  для  каждаго  товара  требуется  свой  особый 
спец1алистъ,  который  при  томъ  не  только  бы  понималъ 
хорошо  толкъ  въ  изв'Ьстномъ  товар-Ь  и  могъ  руководить 
его  выборомъ,  но,  подобно  экспортеру,  им-Ьлъ  бы  зна- 
комство съ  страной  экспорта,  ея  вкусами,  обычаями  и 
торговыми  условиями  лишь  въ  другомъ  род'Ь  и  съ  дру- 
гой стороны  —  въ  отношенш  спец1ально  товара.  Такой 
посредникъ  называется  экспортнымъ  агентомъ  и,  какъ 
экспортеръ  идетъ  рука  объ  руку  съ  иностраннымъ  по- 
купателемъ  и  часто   его  представляетъ,  такъ   экспорт- 


ручившись  небольшимъ  кредитомъ  въ  Гамбург'Ё,  открываютъ  тамъ 
торговлю  и  нер'Ьдко  преусп-Ьваютъ.  См.  Рогех^п  ОШсе.  1887  №  227. 
СЫ1е.  Еерогк  Гог  Ше  Уеаг  1886  оп  Ше  Тгайе  оГ   Л'а1рага180. 
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н.ый  агентъ  является  ближайшимъ  посредникомъ  и  пред- 
ставителемъ  для  фабриканта.  Онъ  отыскиваетъ  экспор- 
тера, которому  нуженъ  его  товаръ,  онъ  выставляетъ, 
рекламируетъ  п  распространяетъ  его  изд'Ьлхя. 

Представляя  преягде  всего  интересы  фабриканта, 
экспортный  агентъ,  разумеется,  им'Ьетъ  образцы  всЬхъ 
его  произведешй.  Изъ  этихъ  образцовъ  въ  последнее 
время  выросли  огромные  склады,  своего  рода.постоян- 
ныя  выставки,  которыя  насчитываются  въ  одномъ  Гам- 
бург-Ь  сотнями.  Разм'Ьры  и  наружность  этихъ  скла- 
довъ  —  Ехрог1ти81ег1а§ег  —  разнообразятся  и  зависятъ 
прежде  всего  отъ  рода  Ктропзводства,  которое  они  пред- 
ставляютъ:  у  экспортнаго  агента  мануфактурныхъ  то- 
варовъ,  гд'Ь  всЬ  образцы  заключаются  въ  маленькихъ 
обрЪзкахъ  матерШ,  наклеенныхъ  на  картонъ,  вся  вы- 
ставка содержится  въ  н'Ьсколькихъ  ящикахъ  и  поме- 
щается въ  одной  комнате,  не  смотря  намилл1онное  д^ло; 
у  экспортнаго  агента  фарфора  или  фаянса,  мебели  или 
съестныхъ  припасовъ— Ехрог1ти81ег1а§ег  можетъ  зани- 
мать не  только  несколько  этажей,  но  целые  дома,  по- 
хож1е  на  дворцы.  Когда  заморскШ  покупатель  пр1ез- 
жаетъ  въ  Гамбургъ  или  обращается  съ  лисьменнымъ 
заказомъ  къ  своему  экспортеру,  последнШ,  въ  свою 
очередь,  привозитъ  покупателя  къ  экспортнымъ  аген- 
тамъ  соответствующихъ  спец1альностей  и  съ  ними  со- 
ветуется относительно  выбора  товаровъ.  Во-первыхъ, 
покупатель  пли  его  заместитель,  въ  данномъ  случае 
экспортеръ  имеетъ  возможность  лично  по  образцамъ 
сделать  свой  выборъ;  наконецъ,  экспортный  агентъ  — 
лицо  непременно  пользующееся  довер1емъ  и  съ  хоро- 
шимъ  знан1емъ  дела  въ  пределахъ  избранныхъ  имъ 
спещальностей:  онъ  часто  путешествовалъ  весьма  много, 
жилъ  въ  стране  экспорта,  знаетъ  мног1е  иностранные 
языки  и  подчасъ  можетъ  съ  какимъ-нибудь  мексикан- 
демъ  объясняться  на  лучшемъ  кастильскомъ  наречш, 
Бъ  конторе   экспортнаго    агента  нередко,  какъ  я  убе- 

15* 
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дился,  корреспонденщя  можетъ  вестись  единовременно 
на  н'Ьсколькихъ  иностранныхъ  языкахъ;  страна  сбыта,  ея 
обычаи  ему  хорошо  изв'Ьстны,  а  потому  часто  экспорт- 
ный агентъ  знаетъ  требоваше  какой-нибудь  бразиль- 
ской или  мексиканской  публики  въ  отношен1и  товара 
лучше  нежели  самъ  заморскШ  покупатель. 

Еще  важнее  роль  экспортнаго  агента  для  промыш- 
ленника. Тутъ  экспортный  агентъ  часто  фактически 
руководить  всЬмъ  производствомъ  и  даетъ  ему  тонъ 
и  характеръ.  Сбывая  по  преимуществу  изв-Ьстный  родъ 
товаровъ,  наприм'Ьръ,  посуду,  въ  качеств'Ь  представи- 
теля н'Ьсколькихъ  или  многихъ  н'Ьмецкихъ  и  иностран- 
ныхъ фабрикъ,  экспортный  агентъ  можетъ  допускать, 
какъ  мы  увидимъ  дальше  при  описанш  нашихъ  посЬ- 
щешй,  и  друг1е  товары,  но  уже  какъ  имЪющхе  для 
него  побочный  интересъ.  Главное  же  его  внимаше  со- 
средоточивается на  важн'Ьйшемъ  продукт'Ь,  въ  данномъ 
случа-Ь  на  посуд-Ь  и  онъ  руководить  фабриканта,  на- 
правляя его  производство  къ  наилучшему  удовлетво- 
решювкуса  итребовашй  заморскаго  потребителя.  Приве- 
демъ  прим'Ьры  изъ  нашихъ  бесЬдъ  съ  н-Ьсколькими  эк- 
спортными агентами:  для  Бразил1и  наприм'Ьръ  черный 
цв'Ьтъ  во  всЬхъ  издЪлхяхъ  старательно  изб-Ьгается,^ 
такъ  какъ  не  пользуется  расположешемъ  публики,  бо- 
гемсшя  стеклянныя  люстры  д'Ьлаются  часто,  вм'Ьсто 
бЪлыхъ,  съ  цветными  подв'Ьсками,  что  совершенно  пор- 
титъ  люстру  съ  европейской  точки  зр-Ьшн  (какъ  мы, 
уб-Ьдились  изъ  сравнен1я  нЪсколькихъ  люстръ  въ  склад-Ь- 
Густава  Штера),  но  нравится  южно-американской  пуб- 
лике. Точно  также  кофейныя  чашки  для  Южной  Аме- 
рики, въ  виду  тамошняго  обычая  часто  угощать  и  пить 
кофе,  доведены  до  крайней  мия1атюрности  и  совершенно 
особой  формы.  Прим'Ьръ  изъ  другого  производства: 
между  металлическими  изд'Ьлхями  каждый  самый  мелк1й 
ничтожный  предметъ  непрем'Ьнно  доля^енъ  соотв-Ьт- 
ствовать  местному  вкусу,  привычкамъ  или  свойствамъ- 
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употреблешя.  При  осмотр'Ь  одного  склада  образцовъ 
такихъ  изд'ЬлШ  въ  Гамбург-Ь  я  вид-Ьлъ,  наприм-Ьръ,  де- 
сятки сортовъ  не  только  карманныхъ  ножей,  различа- 
ющихся по  своей  формЪ  и  виду  для  разныхъ  полуди- 
кихъ  племенъ  и  народовъ,  но  разныхъ  видовъ  шпоръ 
и  стремянъ  и  различн'Ьйшхе  косари,  наприм'Ьръ,  для 
рубки  сахарнаго  тростника:  для  одной  страны,  (гд'Ь  трост- 
никъ  отличается  особой  крепостью),  косарь  острый 
какъ  ножъ,  для  другой  страны — косарь  съ  широкимъ 
лезвхемъ,  для  третьей — съ  узкимъ  и  длиннымъ;  однимъ 
словомъ,  для  выд'Ьлки  дал^:е  такихъ,  повиднмому,  про- 
стыхъ  предметовъ  требуются  различныя  этнографиче- 
€К1я  и  географическгя  познангя  разныхъ  племенъ  и  наро- 
довъ съ  ихъ  произведешями  и  природой. 

Наконецъ,  отд'Ьлка  окончательная  товара  для  посылки, 
упаковка  играетъ  весьма  важную  роль:  Гаи-о  1а  1оПеие 
(какъ  говорятъ  французы)  каждой  вещи  составляетъ 
своего  рода  науку  и  показать  товаръ  лицомъ  даетъ 
шагъ  впередъ  передъ  конкурентомъ,  хотя  бы  при 
высшей  ц'Ьн'Ь  предмета.  Н'Ъмцы  долго  не  придавали 
этому  значен1я  и  часто  проигрывали;  въ  настоящее 
время  при  развит1и  заморскпхъ  сношешй,  экспортные 
агенты  обратили  должное  вниман]е  на  эту  сторону  тор- 
говли и  въ  ней  замечается  значительный  прогрессъ, 
дающ1й  лучш1й  сбытъ  экспортируемымъ  изъ  Гамбурга 
товар  амъ. 

Но  роль  экспортнаго  агента  не  ограничивается  даже 
всЬми  указанными  сторонами  его  косвеннаго  вл1яшя 
на  производство,  онъ  можетъ  являться  не  только  со- 
в'Ьтчикомъ  для  фабриканта,  а  прямо  заказчикомъ,  ко- 
торый своимъ  знан1емъ  потребностей  и  вкусовъ  въ  дан- 
ную минуту  въ  какой-нибудь  далекой  странЪ  можетъ 
искусственно  даже  создавать  усиленный  спросъ  тамъ, 
ГД'Ь  бы  его  не  было  и  т-Ьмъ  возд'Ьйствовать  на  разм'Ьры 
не  только  сбыта,  но  и  всего  производства  своей  страны. 
Образцомъ  такого  экспортнаго  агента, напрпм'Ьръ,  можетъ 
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служить  Бродерсенъ  въ  Гамбург*Ь,  им'ЬющШ  большой 
складъ  образцовъ  преимущественно  крупной  фарфоро- 
вой и 'фаянсовой  посуды.  Не  ограничиваясь  одной  пас- 
сивной ролью  представителя  т'Ьхъ  или  иныхъ  посуд- 
ныхъ  фабрикантовъ,  онъ  д'Ьлаетъ  больш1е  заказы  по- 
суды за  свой  собственный  счетъ  и  рискъ  сл'Ьдующимъ 
образомъ:  сл-Ьдя  тщательно  черезъ  многочисленныхъ 
корреспондентовъ,которыхъ  онъ  им'Ьетъ  въ  Центральной 
и  Южной  Америк'Ь,  въ  мЪстахъ  сбыта,  за  всЬми  изм'Ь- 
нешями  вкуса,  общественными  и  даже  политическими^ 
событ1ями,  онъ  получаетъ  немедленно  рисунки  и  фотогра- 
ф1п  всЬхъ  выдающихся  событ1й  и  людей,  заказываетъ 
тотчасъ  же  съ.соотвЪтствующимъ  рисункомъ  тотъ  или 
иной  предметъ  потреблешя  изъ  фарфора  или  фаянса 
и  посылаетъ  по  м-Ьсту  назначен1я  куда-нибудь  въ  Мон- 
тевидео или  Р1о  де  Жанейро,  гдЪ  посуда  съ  портре- 
томъ  м-Ьстнаго  героя  или  популярной  п'Ьвицы  быстро 
раскупается.  Но  мало  того,  желая  согласовать  требо- 
ван1я  европейской  моды,  которая  в-Ьдь  касается  даже 
такихъ  предметовъ,  какъ  умывальная  посуда,  съ  нац1- 
ональнымъ  вкусомъ  и  м-Ьстными  особенностями,  Бро- 
дерсенъ прод-Ьлываетъ  следующее:  н'Ьсколько  л-Ь^тъ 
назадъ,  разсказывалъ  онъ  мн-Ь,  была  мода  на  пейзажи 
на  посуд'Ь  и  вотъ  онъ  телеграфомъ  заказалъ  своему 
агенту  въ  Монтевидео,  чтобы  тотъ  немедленно  купилъ 
или  заказалъ  собрате  лучшихъ  фотографШ  пейзаже 
въБуэносъ-АйресЬ.  Присланныя  фотографы  онъ  послалъ 
хорошимъ  художникамъ  въ  Парижъ  и  Мюнхенъ  съ  за- 
казомъ  нарисовать,  составить  изъ  н-Ьсколькихъ  одно- 
родныхъ  пейзажей  одинъ  идеальный,  или  какъ  онъ 
сказалъ,  сд-Ьдать  ^мотивъ",  причемъ  заплатилъ  сотни 
марокъ  за  работу.  „Мотпвъ"  былъ  готовъ  и  заказанъ 
во  множеств'Ь  экземпляровъ  на  фарфоровыхъ  или  фаян- 
совыхъ  фабрикахъ;  въ  результат*  блестящШ  торговый. 
усп'Ьхъ  и  по  его  словамъ  онъ  продалъ  въ  Буэносъ- 
АйресЬ  въ  тотъ  разъ  больше  ста  тысячъ  однихъ  лишь 
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кувшпновъ  II  тазовъ  съ  этимъ  пейзажемъ.  Другой  разъ 
то  же  самое  повторилось,  когда  мода  была  на  посуд'Ь 
изображать  птицъ.  Бродерсенъ  потребовалъ  отъ  своихъ 
корреспондентовъ  въ  БразилЙ1  присылки  рисуяковъ 
всевозможныхъ  бразильянскихъ  птицъ  и  поручилъ  опыт- 
нымъ  художникамъ  составить  изъ  нихъ  епзетЫе:  въ 
результате  изобр'Ьтательвыйи  предпршмчивый  экспорт- 
ный агентъ  опять,  в-Ьроятно,  нажилъ  крупныя  деньги,  а 
н'Ьмецкаяфаянсо-форфоровая  промышленность  получила 
хорош1й  сбыть  и  скр'Ьпила  свои  связи  на  будущее  съ 
заморскими  потребителями... 

Очевидно,  такой  посредникъ  не  только  не  составляетъ 
тягости  для  производства  своей  комисс1ей,  которую 
олъ  наживаетъ  на  сд^лк-Ь,  но  прямой  выигрышъ  для 
той  страны,  производство  которой  онъ  поощряетъ,  вызы- 
вая спросъ  тамъ,  гд'Ь  его  не  было  и  создавая  новые 
рынки  и  новыхъ  ценителей  данной  промышленности. 
Прямой  подъемъ  ея,  путемъ  приспособлешя  къ  спросу, 
а  также  всл'Ьдств1е  художественно-промышленнаго  про- 
гресса, составляетъ  несомн^Ьнную  заслугу  такого  посред- 
ничества и  едва-ли  иными  путями,  минуя  это  посред- 
ничество, могли  бы  быть  достигнуты  т-Ь-же  результаты. 
Хорош1й  промышленникъ  устремляетъ  все  свое  вни- 
маше  на  улучшеше  и  расширен1е  своего  д^ла  и  не 
им^еть  поэтому  возможности  рисковать  затратами  на 
предпр1ят1я,  образчикъ  которыхъ  мы  привели  выше. 

Съ  другой  стороны  фабрикантъ  во  многихъ  случаяхъ 
и  не  можетъ  предпринять  т'Ь  или  иныя  д'Ьйств1я  для 
сбыта  своихъ  товаровъ,  хотя  бы  и  шелъ  на  изв'Ьстныя 
затраты  въ  виду  опять-таки  недостаточнаго  личнаго 
знакомства  съ  услов1ями  сбыта.  Если  только  онъ  не 
состоитъ  членомъ  какого-нибудь  экспортнаго  союза,  въ 
род-Ь  нами  оппсанныхъ,  произведешя  его  фабрикацш 
могутъ  навсегда  оставаться  неизвестными  заморскому 
потребителю  и  онъ  никогда  не  будетъ  им^ть  возмож- 
ности  оценить    ихъ    достоинство    или   дешевизну.  Въ 
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этомъ  случа-Ь  экспортный  агентъ  является  ему  на  по- 
мощь и,  получая  отъ  производителя  изв'Ьстное  услов- 
ленное вознаграждеше,  что  зависитъ  отъ  разм-Ьронъ 
сбыта  и  рода  товара,  экспортный  агентъ  переводитъ 
прейсъ-куранты  и  каталоги  изд-Ьлхй  своего  кл1ента  на 
французск1й,  англ1йскШ,  испанскШ  и  можетъ  быть  друг1е 
языки  и  разсылаетъ  въ  разныя  части  св'Ьта  иностран- 
нымъ  экспортнымъ  фирмамъ  и,  конечно,  всЬмъ  Гам- 
бургскимъ  экспортерамъ.  Онъ  печатаетъ  часто  подоб- 
ныя  издан1я  съ  множествомъ  красивыхъ  изящныхъ 
иллюстрацШ  и  дорогой  ц'Ьны:  мы  внд'Ьли  у  н'Ькоторыхъ 
Гамбургскихъ  агентовъ,наприм'6ръ,  роскошные  альбомы 
посуды  по  н-Ьсколько  сотъ  марокъ  ценностью.  Экспорт- 
ный агентъ  знаетъ  и  то,  кому  и  когда  можно  продать, 
сл'Ьдитъ  за  этимъ,  д'Ьлаетъ  соотвЪтствующхя  предло- 
жешя  экспортнымъ  фирмамъ,  тщательно  прислуши- 
вается къ  голосу  экспортеровъ  и  потребителей,  желая 
лучше  уловить  ихъ  требовашя  и,  въ  свою  очередь,  воз- 
дМствуетъ  на  промышленника  въ  смысл'Ь  вьшолнешя 
этихъ  требован1й  и  удовлетворенхя  этихъ  желашй  съ 
экспортной  стороны. 

Такова  организащя  Гамбургскаго  заморскаго  отпуска 
товаровъ,  усиливающая  и  способствующая  развитш  и 
сбыту  н'Ьмецкой  промышленности,  несмотря  на  суще- 
ствовате  еще  тамъ  свободнаго  порта.  Между  производи- 
телемъ  и  потребителемъ  стоятъ  зд-Ьсь,  мы  внд'Ьли,  не- 
прем-Ьнно  два  посредника:  экспортный  агентъ  и  экспор- 
теръ;  и  между  т-Ьмъ  они,  эти  посредники,  по  моему 
уб'Ьждешю,  не  только  получен1емъ  своихъ  комисс1он- 
ныхъ  доходовъ  не  тормозятъ  и  не  задерживаютъ  ходъ 
промышленности,  но  напротивъ  значительно  толкаютъ 
все  д'Ьло  торговаго  оборота  впередъ,  поднимая,  расши- 
ряя и  улучшая  самое  производство.  Во  всЬхъ  крупныхъ 
центрахъ  Европы,  въ  Париж-Ь  и  Лондоне,  Берлин-Ь  и 
ВЪн'Ь  существуютъ  конечно  комисс1онныя  экспортныя 
учреждешя  и  собрашя  товарныхъ  образцовъ,  но  нигд-Ь 
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н^Ьтъ  ТОЙ  стройной  описанной  организацш,  которая 
им-Ьеть  М'Ьсто  въ  Гамбург-Ь  и  при  томъ  въ  такихъ  раз- 
м'Ьрахъ,  такъ  какъ  количество  экспортеровъ  и  экспорт- 
ныхъ  агентовъ  насчитывается  зд-Ьсь  многими  сотнями. 
Вся  эта  организац1я  работаетъ  главнымъ  образомъ  на 
пользу  средняго  производителя,  у  котораго  не  можетъ 
быть  столько  денегъ,  чтобы  заниматься  экспортной  тор- 
говлей самолично  съ  сопровождающимъ  ее  рискомъ. 
ВсЬ  лишн1я  деньги  такой  фабрикантъ  стремиться  за- 
тратить на  улучшеше  своей  фабрики,  въ  своемъ  есте- 
ственномъ  желаши  изъ  средняго  производителя  скор'Ье 
повыситься  въ  рангъ  крупнаго  промышленника. 

Такимъ  образомъ  экспортеръ  является  спец1алистомъ 
относительно  людей,  экспортный  агентъ — относительно  то- 
вара. Первый  для  хорошаго  исполнешя  своихъ  обязан- 
ностей долженъ  знать  покупателя,  которому  онъ  кре- 
дитуетъ  и  страну  экспорта  съ  ея  государственнымъ  и 
правовымъ  складомъ,  им15ть  для  того  на  м'Ьст'Ь  по 
возможности  корреспондентовъ-агентовъ;  экспортный 
агентъ  точно  также  долженъ  быть  знакомъ  съ  замор- 
скимъ  краемъ,  куда  товаръ  отправляется,  но  уже  съ 
другой  стороны,  въ  прим'Ьненш  къ  товару  и  всЬмъ 
его  особенностямъ.  Заморскому  покупателю  экспортеръ 
гарантируетъ  хорошее  качество  товара,  какъ  личнымъ 
выборомъ  такъ  и  хорошимъ  выборомъэкспортнаго  агента, 
за  который  онъ  въ  данномъ  случа'Ь  является  отв'Ьт- 
ственнымъ  и,  наконецъ  самое  главное,  доставляетъ  ему 
долговременный  кредитъ.  Съ  другой  стороны  существо- 
вате  экспортера  избавляетъ  фабриканта  отъ  неизб'Ьж- 
наго  риска,  который  бы  онъ  им'Ьлъ  въ  случа-Ь  кредита 
въ  незнакомую  для  него  и  далекую  страну,  и  незнако- 
мому также  покупателю. 

Не  мен'Ье  важную  обязанность  исполняетъ  и  экспорт- 
ный агентъ;  онъ  несетъ  двойную  ответственность:  пе- 
редъ  фабрикантомъ,  товаръ  котораго  выставляетъ  и 
продаетъ    и    передъ   экспортеромъ,   которому   онъ  ру- 
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чается,  что  выберетъ  и  укажетъ  товары  соотв'Ьтствую- 
щаго  качества  и  которые  понравятся  заморскому  поку- 
пателю, большею  частью,  можетъ  быть,  ихъ  и  не  впдавг 
шему.  Задача  его,  какъ  выразился  одинъ  ГамбургскШ 
экспортный  агентъ,  состоитъ  въ  томъ,  чтобы  найти 
1116  г1дЫ;  аг11с1е  Гог  1Ье  Г1^Ы  тап  т  ^Ъе  гщЫ  р1асе  („надле- 
жапцй  предметъ  для  надлежащаго  челов-Ька  въ  надле- 
жащемъ  м'Ьст'Ь").  Поэтому  онъ  долженъ  им'Ьть  хорошее 
знаше  не  только  экспортной  м-Ьстности  и  всЬхъ  час- 
ностей  тамошней  торговли,  но  и  оказывать  должную 
поддерягку  фабриканту,  который  пожелаетъ  следовать 
его  указашямъ  ^). 

Не  нужно,  впрочемъ,  думать,  чтобы  вся  отпускная 
торговля  Гамбурга  и  всегда  велась  черезъ  руки  непре^ 
м-Ьнно  этихъ  двухъ  посредниковъ— экспортера  и  эк- 
спортнаго  агента.  Могутъ  быть  случаи,  когда  роль 
этихъ  посредниковъ  становится  излишней,  хотя  и  срав- 
нительно р-Ьдко.  Во-первыхъ,  очень  крупныя  фабричныя 
фирмы,  противно  общему  правилу,  по  которому  каж- 
дый фабрикантъ  им'Ёетъ  въ  Гамбург'Ь  своего  экспорт- 
наго  агента,  могутъ  имЪть  прямо  собственный  складъ 
товарныхъ  образцовъ  и  собственнаго  представителя. 
Такъ,  наприм'Ьръ,  устроили  въ  Гамбург*  свои  д'Ьла  по 
экспорту  изв'Ьстныя  мебельныя  фирмы  Тонеттъ  и  Конъ, 
влад'Ьюш.хя  тамъ  своими  собственными  Ехрог!  Ми81ег1а- 
^ег'ами.  Во-вторыхъ,  суш;ествуютъ  товары,  преимуще- 
ственнно  полу-фабрикаты,  закупаемые  въ  большомъ  ко- 
личеств'Ь,  относительно  которыхъ  отпускная  торговля 
иногда  обходится  безъ  посредства  агента.  Наконецъ,  въ- 
третьихъ,  сЬверо-американцы,  какъ  правило^  стараются 
въ   своихъ    экспортныхъ   сдЪлкахъ    миновать  всякихъ 


1)  См.  Докладъ  нзв'Ёстнаго  экспортнаго  агента  Вильгельма  Деу- 
рера  (Веигег)  въ  Австро-Венгерскомъ  экспортъ-ферейн'Ё  13  Января 
1895.  Vо1к8^V^^^;118сI1аШ^с11е  \Уос11епзсЬг1Г(;,  XXI  ИВапй,  №  579.  (\У1еп. 
31  ^аппа^  1895.). 
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посредниковъ  н  вступаютъ  большею  частью  въ  сделки 
по  вывозу  непосредственно  съ  фабрикантомъ.  Но  это 
возможно,  какъ  единогласно  утверждаютъ  всЬ  лица, 
съ  которыми  я  по  этому  поводу  бесЬдовалъ,  потому 
лишь,  что  американцами  закупки  совершаются  всегда 
огромными  массами,  такъ  что  по  зам'Ьчан1ю  одного 
экспортъ-агента  „маленькаго  фабриканта  они  н'Ьсколь- 
кими  заказами  превращаютъ  въ  крупнаго".  Потомъ  за- 
казы эти  всегда  совершаются  на  однообразный  товаръ, 
не  приспособляющШся  къ  индивидуальному  вкусу  и 
спросу,  которому  гораздо  легче,  конечно^  удовлетво- 
ряетъ  Ехрог1ти51ег1ао'ег  агента,  представляющ1й  часто 
изд'Ьл1я  двадцати  и  даже  пятидесяти  фабрикъ. 

Спрашивается,  не  могутъ  ли  об'Ь  эти  обязанности, 
экспортера  и  экспортнаго  агента  соединяться  вм-Ьст-Ь, 
ч-Ьмъ  конечно  были  бы  сбережены  накладные  расходы 
на  торговле,  и  комисс1оный  процентъ  уплачивался  бы 
однимъ  разомъ  меньше?  ВсЬ  лица  торговаго  класса, 
къ  которымъ  я  обращался  съ  этимъ  вопросомъ,  а  равно 
и  мое  личное  лш+зше  сходятся  на  томъ,  что  такое  со- 
единен1е,  въ  настоящее  время,  едва  ли  возможно  по 
многимъ  причинамъ.  Вильгельмъ  Деуреръ,  крупный 
экспортный  агентъ  отв'Ьтилъ  мн'Ь  на  этотъ  вопросъ, 
что  „это  потребовало  бы  совсгьмъ  другой  дгьятельности  и 
большого  денежнаго  риска^'- .  Его  же  д-Ьло  (Ехрог^-Адепии-- 
ОезсЬаЙ)  основано  главнымъ  образомъ  на  знан1и  и  на 
личномъ  дов1.р1и  къ  нему  какъ  со  стороны  экспортера, 
такъ  и  фабриканта.  Другой  агентъ  (Фоссъ)  на  тотъ  же 
вопросъ,  возможно  ли  такое  соединеше,  то  же  отв-Ьчадъ 
отрицательно:  по  его  мн-Ьнш  „экспортеръ  необходпмъ 
во-первыхъ,  какъ  человЪкъ  денежный,  во-вторыхъ,  опыт- 
ный и,  въ-третьихъ,  знающШ  м-Ьстные  вр:усы.  Поэтому 
об-Ь  професс1п  Ехрог1:-А§еп1иг  ОезсЬаЛ  и  Кошт1881опз- 
^езсЬаЙ  (т.  е.  экспортера)  р'Ёдко  соединяются  въ  одномъ 
лиц'Ь  или  фирм'Ь  и,  во  всякомъ  случать,  такое  лицо  не 
пользуется  обычнымъ  уважен1емъ  и  довЪраемъ  въ  Гам- 
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бургЪ".  ДМствительно,  если  припомнить  всЬ  т-Ь  тре- 
бован1я,  который  предъявляются  хорошему  ведешю 
дЪла  экспортеромъ,  то  они  трудно  и  р-Ьдко  соединимы 
съ  д'Ьловыми  обязанностями  экспортнаго  агента.  Пер- 
вому, какъ  челов'Ьку  съ  крупнымъ  капиталомъ,  прихо- 
дится думать  и  заботиться  больше  всего  о  деньгахъ 
и  кредит-Ь;  поэтому,  какъ  мы  слышали,  большинство 
экспортеровъ  въ  Гамбург-Ь  является  биржевыми  Д'Ья- 
телями  и  значительную  часть  своего  времени  прово- 
дятъ  на  бирж-Ь.  При  той  возн'Ь,  которая  имъ  всегда 
предстоитъ,  въ  случае»  прх'Ьзда  въ  Гамбургъ  кл1ента, 
бразильянца  или  мексиканца  для  закупки  товаровъ, 
съ  которыми  имъ  приходится  постоянно  няньчиться  и 
тратить  много  времени,  вести  кромЪ  того  огромную 
переписку,  исполняя  порученхя  многихъ  подобныхъ 
покупателей  изъ  далекихъ  странъ,  все  это  лишаеть 
возможности  экспортеровъ  заниматься  практическимъ 
изучешемъ  товаровЪд'Ьшя  въ  прим-Ьненш  къ  каким!)- 
нибудь  мексиканскимъ  или  бразильянскнмъ  требован!- 
ямъ  и  спросу.  Достаточно  того,  что  онъ  выбралъ  н'Ь- 
сколько  дЪятельныхъ,  свЪдущихъ,  достойныхъ  дов-Ьрхя 
экспортныхъ  агентовъ— спец1алистовъ  по  разнымъ  то- 
варамъ  и  пров'Ьрилъ  на  опытЪ  ихъ  доброкачествен- 
ность. ЗатЪмъ  уже  дальше  онъ  полагается  на  ихъ  суж- 
деше  при  выбор'Ь  товаровъ,  а  толкуетъ,  можетъ  быть, 
только  о  ц'Ьн'Ь. 

Любопытно,  что  по  такому  важному  вопросу,  какъ 
расиред'Ьлен1е  экспорта  между  посредниками,  Гамбург- 
ская статистика  весьма  сильно  хромаетъ,  и  всЬ  мои  по- 
пытки получить  точныя  св'Ьд'Ьн1я  привели  къ  самымъ 
разнор'Ьчивымъ  даннымъ.  Такъ  наприм'Ьръ  Вильгельмъ 
Деуреръ  въ  своемъ  доклад'Ь,  въ  засЬдаши  австро-вен- 
герскаго  ферейна,  а  равно  лично  мнЪ,  опред'Ьлялъ 
количество  экспортныхъ  агентовъ  въ  Гамбург-Ь  со  скла- 
дами   образцовъ  въ  500,  а  всего  экспортныхъ    фирмъ 
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включая  представительства  фабрикъ,  до  700.  ^)  Круп- 
ный экспортный  агентъ  Штеръ  въ  Гамбург-Ь  ув'Ьрялъ 
меня  напротиБЪ,  что  всЬхъ  экспортныхъ  агентуръ  въ 
Гамбург'Ь  не  мен'Ье  4-хъ  тысячъ,  и  изъ  нихъ  четвертая 
часть,  «скажемъ — тысяча,  им^еть  склады  образцовъ.>Од- 
нихъ  экспортеровъ,  по  его  словамъ,  насчитывается  до 
700.  Г.  Левъ  Раффаловичъ  въ  своей  докладной  запи- 
ск-Ь  по  поводу  посЬщенхя  Гамбурга,  ради  ознакомлешя 
съ  вопросомъ  о  сбыт!)  русскихъ  товаровъ,  упоминаетъ 
о  существованш  въ  Гамбург'Ь  всего  лишь  500  экспорт- 
ныхъ фирмъ.  Никакихъ  статистическихъ  данныхъ  по 
этому  поводу  въ  Гамбургской  торговой  камер-Ь  я  до- 
быть не  могъ;  въ  гамбургскомъ  же  экспортномъ  ад- 
ресъ-календар-Ь,  ^)  представляющемъ  собою  толст-Ьй- 
шШ  фол1антъ  (не  менЪе  100  печатныхъ  листовъ),  при- 
водится множество  объявленШ  отдЪльныхъ  экспортъ- 
агентовъ  съ  ихъ  складами,  но  никакого  подсчета  не 
сд'Ьлано  и  итога  не  выведено.  Я  свелъ  эту  сумму  са- 
молично, и  оказалось,  что  въ  Гамбург'Ь  пятьсотъ  восемь- 
десятъ  шесть  (586)  агентуръ,  что  вероятно  близко  къ 
истин-Ь,  такъ  какъ,  по  словамъ  опытныхъ  людей  въ  Гам- 
бург-Ь,  адресъ-календарь  содержитъ  въ  себ-Ь  всЪхъ 
сколько-нибудь  изв'Ьстныхъ  лицъ,  занимающихся  эк- 
спортной агентурой,  прямо  заинтересованныхъ  попасть 
въ  эту  справочную  книгу.  Число  экспортеровъ  не  из- 
в-Ьстно;  во  всякомъ  случа-Ь  бол-Ье  крупныхъ  и  видныхъ 
нужно  считать  гораздо  меньше,  ч'Ьмъ  агентовъ. 

Нами  посещено  и  осмотр-Ьно  не  безъ  большихъ  за- 
труднен1й,  какъ  это  упомянуто  въ  предислов1и,  десять 
(10)  складовъ,  преимуш;ественно  экспортныхъ  товарныхъ 


1)  Л'о1кзлУ1гШ8с11аШ1с11е  \Уос11еп8сЬпй  уоп  А1ех.  Вот,  \У1еп.  XXIII. 
Вапа.  31  ^аппе^  1895. 

2)  НатЪигд'з  Напйе!  ипй  УегкеИг.  111из1пгке8  Ехро1Ч-Нап(1Ьис11  йег 
Вогзеп  На11е.  1892—94.  НатЬиг^  1892. 
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обра'зцбвъ;  при  чемъ  каждый  разъ  съ  представителемъ 
фирмы  велась  бесЪда  съ  цЪлью  познакомиться  со  всей 
,организац1ей  экспортнаго  дЪла,  представляющей  для 
отд'Ьльныхъ  фирмъ,  какъ,  увидимъ  дальше,  разныя  ста- 
■д1и,  повидпмому,  торговаго  развит1я  и  значительныя  не- 
р-Ьдко  особенности,  Перечислимъ  эти  фирмы  и  сд'Ь- 
лаемъ  затЪмъ  кратк1я  зам'Ьчашя  о  нихъ,  такъ  какв 
многое  выясненное  изъ  ихъ  осмотра  уже  вошло  въ  обп];ее 
раньше  сделанное  описаше  Гамбургскаго  экспортнаго 
д-Ьла: 

1.  Наагйег  и .  с[е     Vоз8.  Огоззе  Виг81аЬ  81га88е,   36 — 38. 
-    2.  Леигег  и.   Каи(тапп.  АИег  ^Vа11,  20. 
.     3-.   &т^аV  8Ыкг.  АИег  \Уа11  40. 

4.  С.  и.  М.  8с1гед,е.  бгоззег  ВигзиЬ  30. 

5.  \Уг1]ге1т  У 055.  АИег  Огоп1пдег81га88е,    30. 

6.  Нагтз  и.  Магст.  АИег  \Уа11,  62. 

7.  ЗсЫ/'/'ег  г1.  Лай.  Ого55е  ВМсЬеп  37. 

8.  ВгоЛегзеп.  Мбпкес1атт,  5 — 6. 

9.  }УНке1т  Угапк.  бгоззег  Вигз^аЬ,  36 — 38. 
10.  Е.  Г.   ОгеИ.  А(Зт1гаИ1а1881га.88е,  40. 

Экспортный  складъ  Гардеръ  и  де  Фоссъ  избранъ  былъ 
нами  для  перваго  пос'Ьш.ешя  Гамбургскихъ  складовъ, 
потому  что  онъ  единственный  крупный  складъ  въ  Гам- 
бурге, который  обратно  со  всЬми  прочими,  совершен- 
но открытъ  для  публики  и  пе  требуется  никакой  ре- 
комендацш  для  его  посЬп^енхя.  Складъ  этотъ,  пом-Ь- 
п],аюш,1йся  въ  одномъ  этаж-Ь  огромнаго  дома,  предста- 
вляетъ  собой  ц-Ьлую  выставку  разнообразн'Ьйшихъ  жиз- 
ненныхъ  припасовъ  всякагородаи  со  всЬхъ  странъ  м1ра: 
къ  сожал'Ьнш,  я  лишь  не  нашелъ  тамъ  ничего  изъ  Рос- 
сш,  которая  между  т'Ьмъ,  несомн'Ьнно  могла  бы  пред- 
ставить на  подобную  выставку  много  прекрасныхъ  об- 
разчиковъ.  Вино  всякаго  рода,  начиная  съ  француз- 
скаго  шампанскаго  и  пспанскаго  аликанте  и  кончая  под- 
дельными англШсками  винами,  консервы  всякаго  рода, 
ветчина  и  колбасы^    сыръ,   конфекты    и  разнообразныя 
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лакомства,  масло  и  пр."  По  объяснен1ю  представителя, 
фирма  собственно  сама  ничего  не  продаетъ,  а  такъ  ска- 
зать, сводить  заморскаго  покупателя  или  чаще  всего 
его  экспортера  съ  промышленникомъ  изв-Ьстнаго  про- 
дукта. Фирма  ничего  не  получаетъ  отъ  экспортера  и 
даже  тратится  обыкновенно  на  угощен1е,  а  им^Ьетъ  комис- 
сгю  всецпло  отъ  производителя  или  промышленника  и  поль- 
зуется пзв'Ьстнымъ  монопольньгмъ  правомъ:  изв'Ьстный 
продуктъ,  наприм'Ьръ  ту  или  иную  марку  французскаго 
шампанскаго,  которая  у  него  въ  складе  имеется,  нель- 
зя купить  въ  Германш  для  вывоза,  наприм'Ьръ,  въ  Рос- 
С110  иначе  какъ  у  ихъ  фирмы  или  точн1эе  черезъ  посред- 
ство ихъ  с|)ирмы,  то  есть  у  НааМег  и.  (1е  Уозз.  По  сло- 
вамъ  представителя,  таково  всеобщее  правило  въ  экс- 
портной торговл-Ь  и  большая  часть  промышленниковъ, 
такъ  сказать,  поделена  подобными  экспортными  конто- 
рами. Многихъ  товаровъ  нельзя  купить  здЪсь  иначе, 
какъ  у  подобныхъ  представителей  промышленниковъ. 
Между  т'Ьмъ  это  обоюдно  выгодно:  контора  Гардеръ 
им'Ьетъ  обширную  кл1ентелу  и  связи,  посылаетъ  во  всЬ 
концы  множество  каталоговъ  (н^которые-доропеЗи  рас- 
пространяетъ  сбытъ  товара  въразныхъ  странахъ,  тогда 
какъ  отд'Ьльный  промышленпикъ  собственными  уси- 
л1ями-де  р-Ьдко  можетъ  расчитывать  на  значительный 
и  быстрый  сбытъ. 

Второй  экспортный  складъ,  нами  посещенный  „Веигег 
и  КаиГтапп"  по  рекомендащи  и  указан1ю  местной  ре- 
дакци!  газеты  „Согге8роп(1еп1",  оказался  еще  большихъ 
разм'ЬроБъ  и  содержалъ  въ  себ-Ь  преимущественно  га- 
лантерейныя  вещи,  часы,  музыкальные  ящики  и  частью 
дал^^е  мебель,  машины  и  пр.  Представитель — г.  Деу- 
реръ — челов'Ькъ  вполн-Ь  образованный,  бывшШ  студентъ 
Гейдельбергскаго  университета  и  сынъ  тамошняго  про- 
фессора. Последнему  обстоятельству^  можетъ  быть,  я 
обязанъ  крайне  любезнымъ  пр1емомъ,  который  мн-Ь 
былъ  оказанъ,  и  готовностью  со  стороны   Деурера   да- 
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вать  всяшя  объяснешя  на  всЬ  мои  разспросы  по  поводу 
организацш  Гамбургскаго  экспортнаго  дЪла  и  устрой- 
ства складовъ. 

Въ  экспортной  торговл'Ь,  объяснялъ  онъ  мн'Ь,  суще- 
ствую гъ  четыре  ступени:  производитель,  агентъ,  экспор- 
теръ  и  заморскхй  покупатель.  Агентъ,  какимъ  является 
самъ  Деуреръ,  въ  его  Ехрог1-Ми81ег1а§ег  держитъ  у  себя 
образцы  товаровъ  отъ  большаго  или  меньшаго  числа 
производителей  для  показыван1я  ихъ  покупател^п  или 
его  агенту,  то  есть  экспортеру.  Если  покупатель  лично 
прйзжаетъ  въ  Гамбургъ,  то  онъ  является  съ  своимъ 
экспортеромъ  въ  Ехрог1-Ми81ег1а§ег,  гд'Ь  ему  объясняютъ 
качества  и  преимупдества  разнаго  товара,  и  онъ  уже 
своему  экспортеру  поручаетъ  закупку  выбранныхъ  пред- 
метовъ  черезъ  посредство  экспортъ-мустерлагера.  По- 
сл-Ьднхй,  то  есть  экспортный  агентъ,  получаетъ  свою 
провиз]ю  или  комисс1онный  процентъ  отъ  производителя, 
величиною,  смотря  по  товарамъ  и  по  разм-Ьру  заказа; 
съ  экспортера  же  или  покупщика  никакого  дохода  не 
получаетъ,  но  зато,  съ  другой  стороны,  экспортный 
агентъ  кредита  не  даетъ  и  риска  не  несетъ.  Каждый 
Ехрог1-Миз1ег1а^ег  является  единственнымъ  въ  Гамбург'Ь^ 
представителемъ  данныхъ  фабрикъ,при  томъ  единственно, 
впрочемъ,  для  заморскаго  экспорта. 

Занят1е  экспортнаго  агента,  какъ  онъ  мн'Ь  объяснялъ, 
согласно  со  всЪми  иными  данными,  им'Ьетъ  большое 
значен1е  въ  смысле  указан1я  фабриканту  на  тотъ  то- 
варъ,  тотъ  способъ  его  выд'Ьлки  и  ту  упаковку,  кото- 
рые необходимы  для  экспорта.  Находясь  постоянно  въ 
сношенш  черезъ  экспортеровъ,  а  часто  и  лично  съ  за- 
морскими покупателями,  экспортный  агентъ  обладаетъ 
большою  опытностью  въ  товарахъ,  им'Ьющихъ  ходк1й 
сбытъ,  и  понимаетъ  вкусы  и  требован1я  той  м'Ьстности, 
куда  товары  предназначены;  его  обширный  складъналич- 
ныхъ  образцовъ,  застрахованныхъ  въ  100.000  марокъ, 
предоставляетъ    большой   выборъ    на   всяк1е    вкусы   и 
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ц'Ьны.  Экспортному  агенту  не  всегда  приходится  выдер- 
живать строгую  спец1ализац1ю  товара  по  многимъ  для 
того  причинамъ  и  между  прочимъ  уже  потому,  что 
заморскШ  покупатель,  прюбр'Ьтая  свой  главный  товаръ 
у  него,  кстати  беретъ  въ  меньшемъ  количестве  и  то- 
вары второстепеннаго  значешя;  это  же  удобно  часто  и 
для  экспортера,  который  обращается  въ  экспортный 
складъ. 

Желая  выяснить  себ^  мнЪше  образованнаго  и  опыт- 
наго  лица,  т'Ьмъ  бол'Ье  представителя  австро-венгер- 
скаго  экспортнаго  союза  какъ  Деуреръ,  я  обратился  къ 
нему  съ  Бопросомъ  по  поводу  его  взглядовъ  на  значе- 
ше  такихъ  союзовъ  и  общественныхъ  мустеръ-лагеровъ. 
Какъ  п  следовало  ожидать,  Деуреръ  отнесся  къ  нимъ 
отрицательно:,  онъ  возражалъ  противъ  общественныхъ 
складовъ,  что  они  тогда  только-де  могутт^  пойти  хо- 
рошо, если  къ  нимъ  приставленъ  опытный  торговый 
челов'Ькъ,  а  такого  нанять  очень  трудно,  потому  что 
онъ  самъ  можетъ  заработать  гораздо  больше,  нежели  ему 
можетъ  дать  государственный  торговый  музей  или  об- 
щественный складъ.  Отъ  челов'Ька  же,  потерп-Ьвихаго 
неудачу  въ  торговле,  хотя  бы  даже  не  по  своей  бин'ё 
(а  так1е  неудачники  и  поступаютъ  главнымъ  образомъ 
въ  хранители  общественныхъ  музеевъ),  учреждешю 
пользы  мало.  Ехрог1-Ми51ег1а^ег,  утверждалъ  Деуреръ, 
тогда  только  им'Ьетъ  жизненное  значен1е  и  не  является 
однпмъ  лишь  „кладбшцемъ  съ  нгьмыми  памятниками'^, 
когда  при  немъ  состоптъ  челов'Ькъ,  который  можетъ 
объяснить  покупателю,  почему  ему  выгодно  именно  ку- 
пить то  или  другое,  можетъ  указать  на  неизв'Ёстнаго 
ему  еще,  но  весьма  надежнаго  производителя  и  т.  д.  ^) 


1)  Совершенно  аналогично  возралсаль  противъ  общественныхъ 
музеевъ,  показывая  намъ  таковой  при  Гамбургской  биржЁ,  почтен- 
ный синдикъ  и  старш1й  секретарь  тамошней  торговой  палаты  г. 
Юргенсъ:  по  его  словамъ,  „никогда  общественный  музей  или  складъ 
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Влад'Ьлецъ  частнаго  экспортнаго  склада  товарныхъ 
образцовъ,  дополнялъ  Деуреръ,  постоянно  -Ьздитъ  па 
разнымъ  фабрикамъ,  выискивая  предметы,  подходящ1е 
для  своего  покупателя,  п  очень  часто  "Ьздитъ  также 
въ  страны  сбыта,  такъ  что  нер-Ьдко  знаетъ  лучше  ме- 
стный вкусъ,  ч'Ьмъ  даже  самъ  заморскШ  покупатель.. 
Кром-Ь  того  Деуреръ  приводилъ  противъ  обществен- 
ныхъ  музеевъ  и  другой  аргументъ,  невидимому,  до- 
вольно вЪскШ  и  часто  встр'Ьчаемый  '},  а  именно,  что 
производители  лучшихь  своихъ  произведенгй^  изъ  боязни 
подражашя  и  подд'Ьлки  конкурентами  (что  особенно 
легко  для  вывоза  въ  какую-нибудь  отдаленную  страну,. 
гдЪ  и  законовъ-то  о  подд'Ьлк'Ь  люжетъ  быть  н'Ьтъ), 
публично  выставлять  не  будутъ  и  въ  свою  очередь  поку- 
патель явно  не  будетъ  давать  и  своего  заказа.  Поэтому, 
добавляетъ  г.  Деуреръ,  лично,  они,  то  есть  влад-Ёльцы 
Гамбургскихъ  складовъ  товарныхъ  образцовъ,  не  пу- 
скаютъ  къ  себ'Ь  фабрикантовъ  для  осмотра,  а  если  за- 
м'Ьтятъ  въ  посЬтителЪ  скрывающагося  производителя, 
то  стараются  сбивать  его  уклончивыми  советами  и 
указан1ями.  Часто,  по  словамъ  Деурера,  къ  нимъ  также 
приходятъ  не  покупать,  а  выв'Ьдывать  ц'Ьны,  чтобы  по- 
томъ  прижать  своего  поставщика,  а  потому  они  очень 


не  зам'Ёнитъ  частныхъ  выставокъ  пли  складовъ,  основанныхъ  на 
личной  выгод'Ь.  Когда  пр1'Ьзжаетъ  въ  Гамбургъ  Ъ'еЪегбеехзсЬег  Каи- 
1ег,  наприм-Ьръ  Бразильянецъ,  то  зд-ёшехй  представитель  частнаго 
экспортъ-мустерлагера,  а  также  и  экспортеръ,  ухаживаютъ  за  нимъ, 
кормятъ  и  поятъ  п  не  отказываются  ни  отъ  какихъ  услугъ,  отыски- 
ваютъ  ему  какой  угодно  товаръ,  получая  конечно  за  то  свою  вы- 
году". „Съ  покупателемъ  надо  ум-Ёть  обойтись",  добавилъ  Юргенсъ, 
а  этого,  конечно,  государство  и  общество  не  умЪютъ  да  и  не  ста- 
нутъ  заниматься". 

■^)  Совершенно  согласно    съ  этимъ   г.  Раффаловичъ    изъ  Парижа 
по  тому  же  предмету  писалъ  мн-Ь  о  французскихъ  производителяхъ: 
„Лз  оп1  сопуа1псиз  С1ие    1е8  §:епз  пЧгоп!;  ^ата^з  у  ехрозег  1еиг  йег- 
1пёге  сгеаИоп,  се11е  ^и^  а  1е  р1из  йе  сЬапсе  й'ёЬге  уепйие  е1;  се1а    йе- 
сга1п1:е  ^и'оп  1еиг  уо1е  1еиг  то(1ё1е", 
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осторожно  допускаютъ  даже  покупателя,    большею  ча- 
стью, съ  экспортеромъ  или  по  его  рекомендацш  ^). 

Въ  настоящее  время,  въ  заключеше  объяснялъ  мнЪ 
г.  Деуреръ,  Гамбургская  торговля  спец1ализируется 
больше  н'Ьмецкпми  товарами  —  за  посл'Ьдте  годы  по- 
тому, что,  благодаря  большему  удобству  путей  сообще- 
шя,  заморскШ  покупатель  идетъ  за  французскими  то- 
варами во  Францш,  за  англ1йскими  въ  Англ1ю,  но  въ 
то  же  время,  однако,  благодаря  притягательности  Па- 
рижа для  многихъ  иностранцевъ,  тамъ,  т.е.  въ  Па- 
рижп^  имгьются  также  склады  и  для  нгьмецкихъ  товаровъ, 
главнымъ  образомъ  въ  рукахъ  австро-венгерскихъ  евре- 
евъ;  бразильянцы,  мексиканцы  и  друпе  южно-амери- 
канцы  стремятся  въ  Парижъ  ради  удовольств1Я  и  сл-Ь- 
давательно  нЪмцы  не  теряютъ  и  тутъ  своего. 

ТретШ  осмотр'Ьнный  нами  складъ  въ  Гамбурге  Гу- 
става Штэра  былъ  едва  ли  не  самый  крупный  Ехрог!- 
Ми81;ег1адег  въ  город'Ь  и  ценность  однпхъ  образцовъ  его 
(а  н'Ьтъ  двухъ  образцовъ  одинаковыхъ)  —  150,000  ма- 
рокъ  ^).  Главный  товаръ  фарфоръ  и  фаянсъ  н'Ьмецкихъ 
и  австр1йскихъ  фабрикъ,  между  прочимъ  подражан1е 
или  подделка  подъ  старый  МейссенскШ  и  французск1й 
фарфоръ,  по  значительно  удешевленнымъ  ц-Ьнамъ;  кром'Ь 
того  огромное  количество  образцовъ  богемскаго  хру- 
сталя разныхъ  фабрикъ  и  немного  н-Ьмецкаго.  Но  во- 
обще спец1ализац1Я  слабо  проведена  въ  этомъ  склад-Ь 
и  много,  такъ  сказать,  добавочныхъ  предметовъ,  кромЪ 
посуды,  входящихъ  въ  пред'Ьлы  этого  громаднаго  мно- 
гоэтажнаго  склада  образцовъ:  нанрим-Ьръ  цЪлый  этажъ 


^)  Этпмъ  же  в1>роятно  объясняется  та  чрезвычайная  подозритель- 
ность н  неохота,  съ  которой  я  былъ  допущенъ  въ  Дрезденсшй  и 
Штутгартск1й  Ехрог1;-Ми81;ег1а§ег. 

2)  Въ  этомъ,  какъ  п  всЬ  остальные  склады  я  былъ  допущенъ 
благодаря  любезной  рекомендащп  д-ра  8ое1;Ьеег,  секретаря  Гамбург- 
ской торговой  палаты. 

16* 
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занятъ  я^изненными  припасами,  н'Ьмецкими  винами  и 
консервами  и  обширной  коллекц1ей  кур^олъ  изъ  Тюрин- 
генвальда.  Г.  Штэръ  оказался  также  челов'Ькомъ  очень 
образованнымъ,  знающимъ  пять  языковъ  (а  его  служа- 
щ1е  тоже  говорятъ  на  Н'Ьсколькихъ)  и  сообщилъ  намъ 
много  любопытныхъ  данныхъ,  которыми  мы  уже  частью 
воспользовались,  а  частью  приведемъ  дальше,  въ  сл'Ь- 
дующей  глав-Ь.  Укажемъ  только,  что  обратно  съ  Деу- 
реромъ,  который  передавалъ  намъ,  что  Ехрог1-Ми81ег1а- 
^ег'ы  въ  Гамбург'Ь  развились  недавно  и  лишь  съ  конца 
восьмидесятыхъ  годовъ,  Штэръ  утверждаетъ,  что  въ 
этомъ  будто  бы  вид-Ь  они  существуютъ  не  менЪе  ста 
л-Ьтъ  и  не  составляютъ  особенности  Гамбурга,  а  нахо- 
дятся также  въ  Лондон-Ь  и  ПаршкЪ.  Рядомъ  конкрет- 
ныхъ  прим'Ьровъ  и  Штэръ  познакомилъ  насъ  и  уб.'Ь- 
дилъ  въ  важности  того  вл1ян1я,  которое  можетъ  и  дол- 
женъ  д-^льный  экспортный  агентъ  оказывать  на  про- 
изводство. Тамъ  гд'Ь  н'Ьтъ  разнообраз1я  вкусовъ,  нЪтъ 
выбора,  н-Ьтъ  и  д'Ьла  экспортному  агенту;  для  прим-Ьра 
Штэръ  указывалъ  на  тотъ  фактъ,  что  Гамбургск1е  экс- 
портные агенты  не  ведутъ  торговли  съ  сЬверной  Аме- 
рикой, потому  что  тамъ  вкусъ  такъ  однообразенъ  и 
опред'Ьленъ,  что  покупатель  прямо  заказываетъ  свой 
товаръ  на  фабрикахъ  большими  парт1ями,  не  гоняясь 
за  новинками  и  за  т-Ьмъ,  что  называется  1'ап1а181е. 

Случайно,  благодаря  даннымъ  рекомендац1ямъ,  изъ 
осмотрЪнныхъ  дал'Ье  Ехрог1-ти81ег1а^ег'овъ  въ  Гамбург'Ь 
два  опять  пришлось  на  склады  фарфора  и  хрусталя 
нтьмецкихъ  и  богемскихъ  фабрикъ.  Хотя  въ  общихъ 
чертахъ  организац1я  та  же  самая,  но  выяснилось  много 
новаго,  представляющаго  дальнЪйшхй  шагъ  и  особен- 
ность въ  развитш  экспортнаго  д-Ьла.  Такъ,  въ  круп- 
но мъ  склад-Ь  Шефферъ  и  Дау  (ЗсЬай'ег  и  Баи)  объяснили 
мн-Ь,  что  ведутъ  свое  д'Ьло  двоякимъ  образомъ:  экспорт- 
ная агентура  ведетъ  свое  д'Ьло  или  за  счетъ  фабрикан- 
та,   то-есть    агентъ    направляетъ    къ    нему  экспортера 
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ИЛИ  же  ведетъ  за  свой  счетъ^  то  есть  замЪсто  фабри- 
канта; въ  посл'Ьднемъ  случа'Ь  агентъ  или  Ехрог1-Ми81ег- 
к^ег,  обратно  съ  господствующимъ  порядкомъ,  полу- 
чаетъ  кредитъ  отъ  фабриканта  (3  м'Ьсяца);  обыкновен- 
но же,  какъ  было  упомянуто  раньше,  сд'Ьлки  фабриканта, 
агента  и  эксперта  или  комиссшнера  ведутся  на  чистыя 
деньги^  но  д-Ьдо  экспортера  съ  покупателемъ — въ  кредитъ, 
обыкновенно  до  6  м'Ьсяцевъ,  а  иногда  и  дальше.  За- 
морск1е  покупатели,  пр1'Ьзжа101ц1е  въ  Гамбургъ,  часто 
н-Ьмцы,  переселивш1еся  въ  Центральную  или  Юяшую 
Америку,  а  также  испанцы,  рЪже   туземцы. 

ТретШ  складъ  образцовъ  фарфора  и  фаянса,  который 
намъ  пришлось  осмотр-Ьть  въ  Гамбург-Ь  Бродерсена  во 
всЬхъ  отношешяхъ  весьма  зам'Ьчателенъ  и  представ- 
ляетъ  образецъ  самой  большой  спещализащи,  которую 
пришлось  намъ  вид'Ьть.  Складъ  постепенно  ограничи- 
ваетъ  въ  своей  выставл-Ь  виды,  но  увеличиваетъ  за  то 
число  образцовъ,  сосредоточиваясь  исключительно  на 
крупныхъ  предметахъ  домашняго  обихода  (тазахъ,  блю- 
дахъ,  вазахъ  и  т.  п.)  и  отбрасывая  художественныя 
мелочи,  въ  томъ  числ'Ь  и  чайную  посуду.  Лишь  такая 
спещализащя,  ув-Ьрялъ  насъ  г.  Бродерсенъ,  д-Ьлаетъ 
возможнымъ  удовлетвореше  вкусовъ  заказчиковъ  и 
усовершенствоваше  производства.  Ежегодно,  какъ  было 
упомянуто  раньше,  онъ  заказываетъ  мотивы  кувшиновъ 
настояш,имъ  парижскимъ  и  мюнхенскимъ  художникамъ; 
собственные  же  рисовальщики  лишь  пользуются  этими 
мотивами  и  разнообразятъ  ихъ.  Сд'Ьлки  съ  экспорте- 
рами онъ  заключаетъ  исключительно  за  свой  счеты  ни 
экспортеры,  ни  покупатели  пе  знаютъ  даже  имени  про- 
изводителя и  Ехрог1:-Ми81ег-1а^ег  находитъ  интересъ  его 
скрывать,  чтобы  не  потерять  посредничество,  когда  онъ 
войдетъ  въ  изв1)Стность,  чему,  по  словамъ  Бродерсена 
не  разъ  бывали  примеры.  Фабрикантъ  иолучаетъ  га- 
рант1ю  сбыта  (за  комисс1ю  разм'Ьромъ  отъ  1%  до  5%) 
и  чистыя  деньги  при  продаж-Ь,  но  за  то  обязанъ    всЬ 
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или  изв^^стный  видъ  изд'ЬлШ  (изд'Ьл1я  изв-Ьстнаго  „бо- 
разца")  сбывать  исключительно  данному  экспортъ-аген- 
ту.  Такой  порядокъ  указываетъ  повидимому  на  новое 
течеше  въ  экспортной  торговле:  товаръ  обезличивается 
какъ  хл-Ьбъ  въ  американскомъ  элеватор-Ь  и  въ  то  же 
время  та  ц'Ьпь  лицъ,  черезъ  руки  которыхъ  проходитъ 
каждая  торговая  сд'Ьлка,  лишается  какъ  бы  своего  глав- 
наго  звена— производителя,  а  на  его  м-Ьсто  становится 
экспортный  агентъ,  обязанности  коего  стремятся  по- 
степенно слиться  съ  д'Ьломъ  экспортера,  Какъ  я  слы- 
шалъ  въ  Гамбург'Ь,  такого  рода  торговыя  комбинацш, 
т.  е.  продажа  экспортнымъ  агентом ъ  за  свой  счетъ  рас- 
пространяются и  встр'Ьчаются  все  чаще  и  чаще:  для 
наличности  ихъ  необходимы  со  стороны  агента  два 
услов1Я — деньги  и  желан1е  рисковать.  Им'Ья  то  и  дру- 
гое, агентъ,  обладающШ  хорошимъ  знашемъ  заморскаго 
рынка,  легко  можетъ  совершать  значительныя  торговыя 
операц1и  на  собственный  счетъ. 

Добавлю  къ  этому,  что  изъ  знакомства  моего  съ 
Гамбургской  экспортной  торговлей  и  бесЬдъ  съ  экс- 
портными агентами  вытекаетъ  также  несомн'Ьнно  и  дру- 
гое течен1е  въ  отпускной  торговле  съ  заморскими  стра- 
нами, мелькомъ  раньше  указанное.  Вся  отпускная  тор- 
говля въ  современной  ЕвропЪ  обнаруживаетъ  довольно 
ясно  годъ  отъ  году  бол'Ье  выступающую  тенденцш 
двоякаго  рода:  относительно  покупателя  или  поисковъ 
за  нимъ  торговля  становится  все  болЪе  и  бол'Ье  между- 
народной: «(11е  "N^611181  к1е1пег  де\У0гс1еп  т  ]ес1ег  ВегхеЬип^» 
какъ  выражается  одинъ  н'Ьмецк1й  писатель:  нЪтъ  по- 
видимому  ни  одного  уголка  м1ра,  куда  бы  ни  прони- 
калъ  пытливый  торговецъ  съ  образцами  товара  и  на 
который  бы  не  обращалъ  внимашя  въ  своихъ  комби- 
нац1яхъ  экспортеръ.  Другое  течение  зам'Ьчается  отно- 
сительно продавца  или  поисковъ  за  товаромъ;  здЪсь  тор- 
говля принимаетъ  все  бол'Ье  и  бол'Ье  нацюнальный  ха- 
рактеръ,    то  есть  побуждаемые  конкур енц1ей  и  многими 
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другими  причинами  всяк1й  товаръ  стараются  купить  на 
его  родин'Ь,  на  м-Ьст-Ь  производства;  потому  англШск1й 
товаръ  прхобрЪтается  преимущественно  въ  Англш, 
французск1й  — во  Франц1и  и  т.  д. 

Изъ  представителей  другихъ  видовъ  производства 
■осмотр'Ьны  мною  два  склада  товарныхъ  оОразцовъ  по 
мануфактурной  отрасли  производства  Шеде — по  бумаж- 
нымъ  и  шерстянымъ  матерхямъ  и  Вильгельма  Франкъ — 
по  бумажнымъ,  шерстянымъ  и  шелковымъ.  Всл'Ьдств1е 
рода  товара,  такъ  какъ  выставка  состоитъ  въ  малень- 
кихъ  кусочкахъ  матер1и,  эти  склады  занимаютъ  весьма 
ограниченное  м-Ьсто,  всего  по  какой-нибудь  комнате, 
не  смотря  на  огромные  размеры  д-Ёла,  частью  также 
за  собственный  счетъ.  Франкъ  наприм'Ьръ,  по  его  сло- 
вамъ,  вывозитъ  въ  Китай  однихъ  тесемокъ  будто  бы 
на  500.000  марокъиконкурируетъ,  заявилъ  не  безъ  гор- 
дости, съ  русскими  во  Владивосток-Ь,  при  чемъ  впро- 
чемъ  выразился  довольно  нелестно  вообще  о  достоин- 
ствахъ  нашихъ  мануфактурныхъ  произведенШ,  выхва- 
ляя въ  то  же  время  качество  и  дешевизну  итальянскихъ 
матерШ,  большое  количество  образцовъ  которыхъ  намъ 
и  показывалъ.  Любопытной  чертой  посЬщешя  мною 
этихъ  мануфактурныхъ  складовъ  можно  считать,  въ 
первый  разъ  обративппя  мое  внимаше,  жалобы  на  япон- 
скую конкуренцш  и  вредъ,  который  отсюда  происте- 
каетъ  для  европейскихъ  интересовъ,  а  главное  опас- 
ность за  будущее  для  всей  европейской  промышленно- 
сти, если  индустр1яЯпошибудетъпо-прежнему  развивать- 
ся также  быстро,  „^арап^^,говорплъ  инЪ  Франкъ,  „181  еш 
§1-08868  Ь^л§1иск  Гиг  Еигора''^,  то-есть  Япошя  составляетъ 
величайшее  несчаст1е  для  Европы  и  ея  промышлен- 
ныхъ  и  рабочихъ  классовъ,  если  вполне  овлад'Ьетъ 
европейскими  оруд1ями  производства  и  къ  этому  она 
близка  по  своимъ  техническимъ  и  промышленнымъ 
усп'Ьхамъ.  Онъ  мнЪ  показывалъ  между  прочимъ  япон- 
ск1е    шелковые    платочки,    вышитые    по  европейскимъ 
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образцамъ  отъ  руки,  которые  ввозитъ  за  свой  счетъ- 
пзъ  Японш  въ  Европу  и  продаетъ  по  4  марки  дюжину 
съ  барышемъ,  конечно,  для  себя:  между  ттЬмъ  одгтъ  ма- 
те]ргалъ  въ  Гамбурге,  не  считая  работы,  стоить  до- 
роже. ') 

Весьма  интересный  и  поучительный  складъ.  сопро- 
вождаемый при  томъ  еп^е  бол1ье  интересными  объясне- 
шями,  представляетъ  изъ  себя  экспортный  складъ 
Вильгельма  Фосса  металлическихъ  изд'Ьл1й.  Онъ  со- 
стоить  изъ  большого  собрашя  всевозмояшыхъ  сельско- 
хозяйственпыхъ  инструментовъ,  замковъ,  оруж1я,  иго- 
локъ,  ^келЪзныхъ  п  мЪдныхъ  принадлежностей  при 
постройк-Ь  жилищъ  и  т.  д.  Интересъ  осмотра  заклю- 
чался въ  томъ,  что  каждый  предметъ,  напримЪръ,  то- 
поръ,  ножъ,  заступъ,  косарь  разнообразился,  смотря 
по  м-Ьстнымъ  нацшнальнымъ  или  природнымъ  особен- 
ностямъ  страны  экспорта  и  представитель  Фосса  (самъ 
хозяинъ  былъ  въ  отсутствпт),  показывавшШ  намъ  складъ, 
давалъ  немедленное  обстоятельное  объяснеше,  почему 
данный  предметъ^  наприм1эръ  ножъ  или  косарь,  им'Ьетъ 
такую,  а  не  иную  форму,  какое  племя  Южной  или  Сред- 
ней Америки  его  употребляетъ  и  как1я  свойства  отъ 
него  требуются,  Самъ  хозяинъ,  по  его  объяснешю, 
много  путешествовалъ,  долго  жилъ  въ  Южной  Америк-Ь 
и  подъ  его,  частью,  вл1ян1емъ  разнообразится  немец- 
кая жел'Ьзная  индустрхя.  Въ  Герман1и  будто-бы  суще- 
ствуетъ  шесть  ножевыхъ  фабрикъ,  спепхально  вызван- 
ныхъ  на  св'Ьтъ  потребностями  экспорта,  и  работаютъ 
преимущественно  нояш,  сабли,  наконечники  копьевъ, 
косари  для  разныхъ  отдал енныхъ,  частью  дикихъ  странъ. 
Между  прочимъ   представитель  г.  Фосса  указалъ  какъ 


1)  Точно  также  сильно  жаловалась  на  конкуренц1ю  японцевъ  эк- 
спортная фирма  8с11аГГег  &  Ваи,  торгующая  частью  за  свой  счетъ- 
съ  Юлспой  Америкой.  Японцы,  оказывается,  начали  ввозить  туда 
свой  фарФоръ,  но  приготовленный  но  европейскпмъ  образцамъ  и 
весьма  дешевый. 
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ва  р-Ькое  исключен1е,  на  одну  фирму  въ  Гамбурге 
Нагтз  и.  Магсиз,  которая  представляетъ  собою  соеди- 
ненхе  обязанностей  экспортера  и  экспортъ-агента. 

При  посЬщеши  нами,  зат-Ьмъ,  этого  по сл-Ьдеягоучреж- 
ден1я,  оно  д-Ьйствительно  не  произвело  на  насъ  благо- 
пр1ятнаго  впечатл-Ьтя  и  вполн'Ь  подтвердило  то  пре- 
дуб'Ьждеше,  которое,  какъ  мы  говорили  раньше,  им'Ьется 
въ  Гамбурге  противъ  такого  соединен1я  обязанностей. 
Гармсъ  сообщилъ  намъ,  что  онъ  экспортъ  ведетъ  только 
башмаками  собственнаго  производства,  для  которыхъ 
им-Ьеть  филхальную  торговлю  въ  Африк-Ь,  въ  осталь- 
ныхъ  же  товарахъ,  образцы  которыхъ  лел^атъ  по  ком- 
нат-Ь,  матерш,  од'Ьяла,  платки  и  пр.  онъ-де  является 
только  агентомъ  и  что  эти  два  д-Ьла  строго  разд'Ьлены 
и  ничего  другъ  съ  другомъ  обш;аго  не  имЪютъ,  только 
значатся  подъ  одной  общей  фирмой.  Вообще  же  онъ 
отнесся  подозрительно,  допустилъ  неохотно  и  уклонялся 
отъ  отв-ЬтоБЪ. 

Посл'Ьднхй  десятый  складъ  мною  осмотр-Ьиный  -  Грелль, 
оказалось,  лишь  по  ошибк'Ь  торговой  палаты  занесенъ 
былъ  въ  экспортные,  а  въ  д-Ъйствительностн  представ- 
ляетъ собой  складъ,  состоящ1й  изъ  двухъ  отд^лешй, 
образцовъ  импортныхъ  товаровъ,  то  есть  для  ввоза  въ 
Европу:  одно  отд^Ьлеше  наполнено  исключительно  ве- 
щами, преимущественно  металлическими,  изъ  Соеди- 
ненныхъ  Штатовъ  С-Ьверной  Америки,  другое— японски- 
ми изд'Ьл1ями— лакированныя  вещицы,  фарфоръ,  дере- 
вянныя  изд-Ьлхя  и  пр.  также  для  ввоза  въ  Европу; 
ЭЕСпортомъ  Грелль,  по  его  словамъ,  совсЬмъ  не  за- 
нимается. 

Четыре  года  тому  назадъ  (въ  1892  году)  н'Ьсколькимъ 
лицамъ,  частью  русскимъ,  пришла  мысль  обратить  вни- 
маше  русскихъ  фабрикантовъ  на  возможность  открыт1я 
новыхъ  рынковъ  для  ихъ  произведен1й  при  посред- 
ничеств-Ь  Гамбурга.  Несмотря  на  всЬ  затруднешя,  при 
каждомъ  начинаши  естественныя,  имъ  удалось  не  толь- 
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ко  собрать  фактически  матер1алъ,  доказывающ1й  воз- 
можность для  русскихъ  производителей  работать  съ 
заморскими  рынками,  но  и  доказать  на  д-Ьл-Ь  н-Ьсколь- 
кимн  торговыми  сд-^лками  возмояшость  для  русской 
промышленности  во  многихъ  ея  частяхъ,  соперничать 
усп-Ёшно  на  заморскихъ  рынкахъ  съ  другими  европей- 
скими странами,  которыя  принято  считать  опередившими 
ее.  Этими  предпр1нмчивымп  лицами  доставлено  было 
въ  Гамбургъ  пять  различныхъ  категорШ  товаровъ  раз- 
наго  содержан1я  (ситецъ,  фармацевтическ1е  припасы,  ка- 
нитель, обувь  и  сладости  разнаго  рода).  Попытка  ув'Ьн- 
чалась  полнымъ  усп'Ъхомъ,  всЬ  эти  товары  на  сумму 
66,394 марки  были  проданы  и  получены  дальн'Ьйшхе  за- 
казы товаровъ.  Выясненныя  изъ  первыхъ  шаговъ  д'Ьла 
затруднения  (высота  тарифа  или  я^ел'Ьзнодорожнаго  про- 
воза и  таможенныя  формальности)  оказались  не  настоль- 
ко повидимому  серьезными,  чтобы  ихъ  нельзя  было  въ 
будущемъ  устранить.  Мысль  о  вывоз'Ь  русскихъ  про- 
изведен1й  за  границу  черезъ  Гамбургъ,  какъ  доказалъ 
это  оиытъ,  совершенно  вЪрная  и  осупдествлеше  ея, 
какъ  справедливо  зам'Ьчаетъ  въ  своей  интересн'Ьйшей 
докладной  записк-Ё  г.  Левъ  Раффаловичъ  „легко  до- 
стижимо, повидимому,  на  благо  странЪ  при  сод'Ьйствхи 
правительства,  но  безъ  жертвъ  для  казны" ^). 

Съ  своей  стороны,  кончая  описаше  организащи  Гам- 
бургской экспортной  торговли,  могу  лишь  съ  полнымъ 
сочувстБ1емъ  присоединиться  къ  этой  мысли  почтенной 
попытки,  дальнейшая  судьба  которой  мн'Ь,  къ  сожал'Ь- 
н1ю,  неизв'Ьстна.  Осмотръ  личный  значительнаго  коли- 
чества складовъ,  разговоры  со  множествомъ  разнообраз- 
ныхъ  лицъ  въ  Гамбург-Ь  меня  вполн'Ь  уб'Ьждаютъ  въ 
возмояшости   и   л^елательности   для   Росс1и    выступить 


^)  „Сбытъ  товаровъ  русскаго  производства  на  заморскихъ  рын- 
кахъ черезъ  Гамбургъ".  Льва  Анисимовича  Раффаловича.  Доклад- 
ная записка.  Петербургъ,  Декабрь  1894  г. 
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въ  качестве  страны,  экспортирующей  въ  заморск1е  края. 
Несомн'Ьнно,  что  мног1е  изъ  нашихъ  фабричныхъ  и 
частью  даже  кустарныхъ  изд'ЬлШ,  ни  по  качеству  ни 
по  ц'Ьн'Ь,  нисколько  не  уступаютъ  многимъ  образчикамъ 
мною  вид'Ьннымъ,  товаровъ,  которые  посылаются  въ 
отдаленные  рынки.  Я  зам-Ьтилъ  еще  раньше,  при  моемъ 
б-бгломь  описан1и  склада  Гаардеръ  и  де-Фосса,  отсут- 
ств1е  многихъ  нашихъ  жизненныхъ  или  пищевыхъ  при- 
пасовъ,  которые  бы  могли  съ  честью  фигурировать  на 
ряду  съ  европейскими  товарищами  на  отпускномъ  рын- 
к-Ь.  То  же  самое  относится  ко  многимъ  другимъ  изд'Ь- 
Л1ямъ:  думаю,  наприм'Ьръ,  что  мног1я  металлическ1я 
издЪлхя  у  Вильгельма  Фосса  для  вывоза  африканскимъ 
и  американскимъ  дикарямъ  были  бы  вполн'Ь  по  плечу 
нашимъ  павловскимъ  кустарямъ.  Если  только  наши  про- 
мышленники не  могутъ  довольствоваться  своимъ  тузем- 
нымъ  рынкомъ,  то  предпринять  дальн-Ьйшхя  попытки 
для  сбыта  русскихъ  товаровъ  черезъ  Гамбургъ  въ  бо- 
л-Ье  широкихъ  разм-Ьрахъ  и,  уже  устранивши  замЪчен- 
ныя  затруднен1я  является,  по  моему  мн'Ьнгю,  весьма  и 
весьма  желательнымъ  въ  большей,  наприм1^ръ,  даже 
степени,  ч'Ьмъ  устройство  нашего  сбыта  въ  Болгарш, 
гд'Ь  мы  встр'Ьтимъ  бол'Ье  сплоченную,  какъ  мы  вид-Ьди, 
конкурренцио,  болЪе  ограниченный,  сравнительно  со 
всЬми  заморскими  странами,  рынокъ  и  весьма  неудобный 
моментъ   для   начала   въ  ней   торговыхъ   д'Ьлъ  ').  Хотя 


1)  Гамбургская  газета  „Ехрог1;еиг"  сообщаетъ,  что  австрШско-вен- 
герск1й  Бхрог1;-Уеге1П  только  что  разослалъ  своимъ  сочленамъ  цир- 
кулярно  оффпщально  полученный  пмъ  свЪд'Ьпхя  о  торговомъ  поло- 
жеши  въ  Болгарии:  уже  три  четверти  года  въ  Соф1и  продолжается 
сильный  финансовый  кризисъ  и  лишь  за  два  посл^дше  м-Ьсяца  52 
фирмы  прекратили  свои  платежи:  большинство,  будтобы,  Соф1Йскаго 
купечества,  согласно  этому  сообщен1ю,  раззорено  или  находится  на 
краю  раззорен1я.  Дал'Ье  циркуляръ  этотъ  сообщаетъ,  что  всл'Ьдъ 
за  обанкротившимися  могутъ  пострадать  и  мног1я  друг1я  солидныя 
фирмы  Болгарии  и  такъ  какъ  конца  кризиса   въ  ближайшее   время 
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Гамбургъ,  какъ  мы  говорили,  и  становится  бол'Ье  на- 
цюнальнымъ  н-Ьмецкимъ  рынкомъ,  но  т'Ьмъ  не  мен-Ье 
въ  его  складахъ  свободно  допускаются  рядомъ  и  то- 
вары, какъ  мы  вид'Ьли,  всЬхъ  странъ  и  народовъ  и 
„торговцу",  какъ  выразился  г.  синдикъ  Юргенсъ,  въ 
разговор-Ь  съ  нами,  „все  равно  какими  бы  товарами  ни 
торговать  лишь  бы  было  выгодно".  Поэтому  мног1е  рус- 
ск1е  товары  при  сходной  ц'Ьн'Ь  могутъ  см-Ьдо  выступить 
въ  складахъ  Гамбургскихъ  экспортныхъ  агентовъ  на 
ряду  съ  другими  международными  произведешями  для 
сбыта  въ  заморск1е  края. 


пе  предвидится,  то  настоятельн'Ьйшимъ  образомъ  рекомендуетъ  осто- 
рожность и  бо.те  тщательныя  справки  прежде  отпуска  товара.  Ех- 
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Общ1я  заключен1я.  —  Значен1е  отпускной  торговли  п  средства  для 
ея  развхшя.  -  Знанхе,  какъ  оруд1е  торговаго  прогресса:  недостаточ- 
ность единолнчныхъ  усилШ  и  необходимость  сод-Ьйствхя  государства 
или  примЪнешя  принципа  ассощащи. — Различные  типы  торговыхъ 
музеевъ,  ихъ  сравнительные  достоинства  и  недостатки.  —  Три  типа 
экспортныхъ  союзовъ  и  ихъ  сравнительная  оц'Ьнка. — Характеристика 
складовъ  товарныхъ  образцовъ  и  услов1я  торговаго  успеха.  —  Ре- 
зультаты всЁхъ  описанныхъ  выше  учреждешй  (музеевъ,  союзовъ 
и  складовъ  образцовъ)  для  развит1я  отпускной  торговли  Германш 
и  Австро-Венгр1и.—  Нов'Ёйш1е  отчеты  и  донесен1я  по  этому  предмету 
американскихъ  и  британскихъ  консуловъ.  —  Упадокъ  англ1йскаго 
экспорта  и  причины  его.  —  Общ1е  выводы  въ  прим-Ьненхи  къ  Рос- 
С1и:  что  можно  сдЪлать  для  усилен1я  нашего  заграничнаго  отпуска. 

Изв'Ьстно  всЬмъ  значеше  отпускной  торговли:  всякое 
государство,  какъ  бы  ни  былъ  обширенъ  его  собствен- 
ный рынокъ,  не  моягетъ  имъ  исключительно  довольство- 
ваться и  ищетъ  непрем'Ьнно  потребителей  своихъ  про- 
изведешй  гд'Ь  нибудь  въ  сторон'Ь,  вн'Ь  граннцъ  соб- 
ственнаго  государства,  въ  обм'Ьнъ  на  чужхе  продукты, 
нужные  для  собственнаго  потреблешя.  Но  господству- 
ющей тенденц1ей  всего  культурнаго  челов'Ьчества  въ 
его  экономической  жизни  является  ростъ  обрабатыва- 
ющей промышленности,  принимающей  везд'Ь  болЪе  и 
бол-Ье  крупные  размеры.  Не  существуетъ  почти  государ- 
ства, которое  не  старалось  бы  такъ  или  иначе  поддер- 
жать развит1е  своей  фабричной  промышленности  и  въ 
то  же  время  обезпечить  ей  чул^естранные  рынки.  Въ 
самой  сущности  и  характере  фабричнаго  производства 
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между  прочимъ  лежитъ  настоятельная  причина  къ  даль- 
н-Ьйшей  его  концентрац1и  или  принятие  все  бол'Ье  круп- 
ныхъ  разм1Ьровъ.  Мнопе  виды  фабричнаго  производ- 
ства, наприм'Ьръ  такое  важное  ,какъ  машинное,  могутъ 
въ  настоящее  время  быть  выгодны  лишь  при  значи- 
тельныхъ  разм-Ьрахъ  обш;аго  оборота  производства, 
д'Ьлающихъ  возможными  какъ  значительное  раздЪлеше 
труда  и  спец1альныхъ  отраслей  его,  такъ  и  прим-Ьнеше 
къ  нему  сберегающихъ  время  и  издержки  техническихъ 
прхемовъ  и  присиособлешй.  Фабричное  производство 
для  своего  усп-Ьха  должно  быть  непрерывно,  а  при 
этомъ  условиг  оно  всегда  стремится  перерости  спросъ 
на  м'Ьстномъ  рынк-Ь  и  нуждается,  въ  большей  или  мень- 
шей м'Ьр'Ь,  въ  сбыт'Ь  за  границу.  Въ  новомъ  статисти- 
ческомъ  исчислеши  австрхйскаго  экономиста  Дгра  Ра- 
унига  за  1892  годъ  ^)  мы  находимъ  сл'Ьдующ1я  дан- 
ныя  процентнаго  распред'Ьлешя  вывоза  на  всем1рной 
торговл'Ь  для  важнЪйшихъ  государствъ  по  категор1ямъ: 

Государства:  Сырые  продукты.  Фабрикаты.  Проч1в  товары.  Благородные  метал- 

ды  п  деньги. 

Великобриташя  .  12,17о 
Герман1я  ....   20,57о 

Франщя 34,77о 

Австро-Венгрхя  .   50,37о 

Итал1Я 68 

Росс1я 83,87о 

Изъ  вн'Ь-европейскихъ  государствъ: 

Соединен.  Штаты 

СЪвер.  Америки.   66,87о  23,97о  0,37о  9,7о 

Япошя 64,27„  23,7%  2,4%  9,7% 

Китай 69,97о  21,47о  8Л7о  — 


74,80/, 

1,97о 

И, 2% 

73,27о 

0,17о 

6,27о 

57,97о 

1,б7о 

5,87о 

47,37о 

— 

2,47о 

26,7С/, 

— 

5,37о 

14,37о 

1,27о 

0,77о 

1)  См.  ЛПиЬеПип^еп  йез  1п(1и81пе11еп  С1иЪ  сVеге^п  Оез^еггехсЫзсЬеп 
СгГ088111с1и81;г1е11еп)  уоп  Она^ау  Ваипгд,  ЛУ1еп  №  34.  11  Ос1оЪег  1895. 
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Такимъ  образомъ  изъ  всЬхъ  приведенныхъ  госу- 
дарствъ  преимущественно  землед'Ьльческ1й  вывозъ  остал- 
ся лишь  въ  Россш  (бол'Ье  75  общей  суммы),  хотя  она, 
подобно  всЬмъ  другимъ  государствамъ,  стремится  вполн'Ь 
естественно  высвободиться  изъ  подъ  промышленной  за- 
висимости отъ  другихъ  странъ,  развивая  усиленно  въ 
посл'Ьднее  время  собственную  промышленность.  Во 
глав'Ь  же  важн'Ьйшихъ  индустр1альныхъ  государствъ 
слЪдуетъ  поставить  Великобритат1ю  и  Германш,  при 
чемъ  посл-Ьдияя  быстро  догоняетъ  первую  въ  относи- 
тельномъ  значенш  своего  фабричнаго  вывоза,  состав- 
ляющая, подобно  Великобриташи,  почти  ^4  всЬхъ  из- 
бытковъ  страны.  Только  что  опубликованныя  данныя 
для  Пруссш  доказываютъ  несомн-Ьнио,  что  она  годъ  за 
годомъ  все  бол'Ье'  утрачиваетъ  свой  старый  землед'Ьль- 
ческШ  характеръ  и  большинство  населешя  получаетъ 
свой  заработокъ  отъ  промышленности  и  торговли.  Въ 
1895  году  землед'Ьльческое  населен1е  собственно  Прус- 
сш составляло  11.375.096,  а  живущее  промышленностью 
(горное  д'Ьло,  мануфактура,  ремесло  и  строительное 
Д'Ьло)— 12.196.352;  торговлей  и  транспортнымъ  д-Ьломъ— 
3.585.430.  Землед-Ьльческое  населете  въ  1882  году  рав- 
нялось 43, в%  всего  населен1Я,  а  въ  1895  г.  ул^е  только 
36,1%;  промышленное  населете  въ  1882  году  составляло 
34,4%,  въ  1895  г.  38,7%;  и  въ  торговле— съ  10%  дошло 
до  11,4%.  Даже  число  женщинъ,  занимающихся  тор- 
говлей, поднялось  за  этотъ  пер1одъ  съ  15,42%  по  отно- 
шешю  къ  общему  числу  женщинъ  до  17,03%,  а  занятхе 
домашними  работами  папротивъ  уменьшилось  съ  6,16% 
до  5,11%. 

Не  смотря  на  всЬ  гЬневыя  стороны  обработывающей 
промышленности,  достаточно  обнаруживш1яся  въ  тече- 
те текущаго  стол'Ьт1я,  всЬ  государства,  невидимому, 
стремятся  завести  какъ  бы  полное  хозяйство  со  всЬми 
его  видами,  отнюдь  не  мирясь  съ  ролью  быть  постав- 
щиками   сырья    для   своихъ  бол'Ье  развитыхъ   въ  про- 
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мышленномъ  отношенш  сосЬдей.  Уже  слишкомъ  сто 
Л'Ьтъ  англ1йская  литература  усердно  доказываетъ  не- 
обходимость международной  дифференщацш  занятШ, 
то-есть, что  каждая  страна  должна  посвящать  себя  исклю- 
чительно Т'Ьмъ  видамъ  промышленной  д-Ьятельности, 
которые  для  нея  являются-де  наибол'Ье  естественными 
и  такимъ  образомъ  всЬ  землед'Ьльческ1я  государства 
должны  по  преимуществу  оставаться  землед'Ьльческнми 
и  получать  изъ  Англ1и  готовые  фабрикаты  въ  обмЪнъ 
за  отпускаемое  ими  сырье,  Т-Ьмъ  не  мен-Ье,  какъ  из- 
вестно, сов'Ьтъ  этотъ  остался  пропов'Ьдью  въ  пустын1з 
и  всЬ  культурныя  страны  за  последнюю  четверть  сто- 
летия усердно  стремятся  превратиться  въ  страны  инду- 
стр1альныя,  отчасти  при  помощи  того  л^е  англ1йскаго 
капитала,  широкой  рЪкой  въ  поискахъ-за  примененхемъ, 
притекающаго  во  всЪ  страны  къ  различнаго  рода  про- 
мышленпымъ  и  торговьтмъ  предпр1ят1ямъ.  Каждая  стра- 
на какъ  бы  желаетъ  жить  особнякомъ,  не  смотря  на  всЬ 
развитыя  ныне  международныя  сообщешя  и  ояшвлен- 
ное  движете.  Но  заводя  собственную  промышленность, 
каждое  государство  заботится  вместе  и  о  созданш  для 
нея  отпускныхъ  рынковъ.  Объ  этомъ  думаютъ,  какъ  мы 
видели  раньше,  дая^е  столь  мало  развитыя  въ  про- 
мышленномъ  отношенш  государства  какъ  Португал1я  и 
Турщя. 

Все  средства,  употребляемыя  для  наилучшаго  дости- 
жешя  этихъ  целей  помимо  чисто  механическаго,  —  по- 
кровительственныхъ  пошлпнъ  (загражден1я  конкуррен- 
цщ),  сводятся,  собственно,  къ  одному, — къ  знатю,  раз- 
ными путями  получаемому  и  распространяемому: 

во-1-хъ,  посредствомъ  подъема  какъ  общаго  народ- 
наго  образованхя,  такъ  и  спещальныхъ  видовъ  его,  что 
несомненно,  усиливая  производительность  народнаго 
труда  и  улучшая  техничесме  пр1емы,  непосредственно 
способствуетъ  росту  промышленности; 

во-2-хъ,  путемъ  подъема  и  облегчешя  спец1ально  тор- 
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говыхъ  знан1й  и  св'Ьд'Ьн1й  посредствомъ  устройства  торю- 
выхъ  и  промытленныхо  музеевъ^экспортныхъ  обгцествъ,  скла- 
довъ  товарныхъ  образцово  и  пр.  и  пр.  ВсЬ  подобнаго  рода 
учреждешя,  описанныя  въ  нашей  книг'Ь,  по  своему  су- 
ществу предназначены  такъ  или  иначе  для  поученгя, 
для  распростран1я  св'Ьд'Ьн1й  между  заинтересованными 
лицами  какъ  наилучше  и  легче  продать  данные  товары  и 
какимъ  для  того  услов1ямъ  они  должны  удовлетворять, 
то-есть,  какъ  известный  товаръ  долженъ  быть  сд1^ланъ. 
упакованъ,  отправленъ,  какъ  наилучшимъ  образомъ 
должна  быть  организована  сама  торговая  сд'Ьлка  и  во- 
обще какъ  долженъ  совершаться  весь  торговый  обо- 
ротъ?  Прежде,  когда  торговыя  связи  устанавливались 
в'Ькамп  и  обнимали  сравнительно  небольшое  число 
странъ,  сношен1Я  съ  которыми  поддерживались  подол- 
гу, всЬ  необходимыя  для  наилучшаго  устройства  тор- 
говли знашя  и  св'Ьд'Ьнхя  ирхобр-Ьтались  путемъ  личнаго 
опыта  и  такъ  сказать  переходили  въ  професс1ональ- 
ныхъ  классахъ  по  наслЪдству^  въ  настоящее  же  время 
поиски  чужихъ  рынковъ  распространяются  на  весь  зем- 
ной шаръ  и  острая  международная  конкуренщя  встр'Ь- 
чается  на  каждомь  шагу,  почти  въ  каждой  отрасли 
торговли,  гдЪ  только  пе  загражденъ  для  нея  доступъ 
таможенными  пошлинами.  Наконецъ,  когда  мног1я  стра- 
ны на  глазахъ  живущаго  покол'Ьн1я„  какъ  наприм'Ьръ, 
та-жеГерман1я,  изъ  государствъ  землед'Ьльческихъ  пре- 
вращаются въ  промышленныя  и  начинаютъ  отбивать 
первенство  у  Англш,  —  личнаго  знан1я  и  .личной  опыт- 
ности отд-Ьльныхъ  людей  уже  недостаточно  для  удо- 
влетворительнаго  ведее1я  современнаго  сложнаго  меж- 
дународнаго  обмана  товаровъ:  требуется  добавить  или 
пополнить  этотъ  недостатокъ  новыми  средствами  до- 
ставления спец1альныхъ  нужныхъ  для  того  св1ьд'Ьн1й 
путемъ  привлечешя  знашя  и  опыта  многихъ  лицъ. 

Правительство,  устроившее  торговый  музей  или  соб- 
ственныя   усил1я   производителей,  образовавш1Я    союзъ 

Иасл'Ьд.  И.  И.  Янжулъ.  17 
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для  экспортной  торговли  или  наконецъ,  экспортный 
складъ  экспортнаго  агента  или  опытность  экспортера 
пм'Ьютъ  своимъ  назначешемъ  собственно  одно  Р1  то  же — 
дать^  доставить  знате,  необходимое  въ  нын'Ьшней  между- 
народной торговл-Ь  гораздо  больше  прежняго.  Приве- 
демъ  прим'Ьры:  первое  услов1е  усп'Ьха  всякой  торговли, 
это— знать  вкусъ  покупателя,  чего  именно  и  какой  то- 
варъ  онъ  хочетъ  получить.  Удовлетворить  этой  цЪли 
паприм'Ьръ,  стремится  ВЪнскШ  торговый  музей  съ  своей 
выставкой  различныхъ  восточныхъ,  преим}'щественна 
художественныхъ,  промышленныхъ  произведешй:  доро- 
гой старинный  персидскШ  коверъ,  оригинальныя  ла- 
кированныя  изд'Ьл1я  китайцевъ,  положимъ,  сразу  зна- 
комятъ  со  вкусомъ  этихъ  народовъ,  съ  т-Ьмъ,  какъ 
нужно  д'Ьлать  предназначенныя  для  нихъ  изд'Ьл1Я,  ка- 
кихъ  рисунковъ  или  сочетанШ  цв-Ьтовъ  надо  держаться^ 
Въ  промышленномъ  городк^Ь  въ  БудвейсЬ  въ  той  же 
Австр1и  намь  пришлось  вид'Ьть  выставку  рисунковъ 
м1Ьстныхъ  техническихъ  или  ремесленныхъ  школъ  и 
между  прочимъ  раскрашенное  подражаше  матер1ямъ 
въ  восточномъ  вкусЬ  подъ  очевиднымъ  вл1ян1емъ  ука- 
занныхъ  выставокъ  и  коллекц1й  В-Ьискаго  музея,  кото- 
рые, какъ  мы  вид'Ьли,  разсылаются  въ  разные  города 
для  распространешя  спещальныхъ  знанШ.  Ц'Ьлый  рядъ 
прим-Ьронъ  о  В'Ёнскомъ  музеЪ  нами  приведенъ  былъ  и 
раньше.  Точно  также  Ревельская  водка  (Келуа1ег  8рп1,), 
присланная  въ  БрюссельскШ  музей  бельг1йскимъ  кон- 
суломъ  пзъ  Конго,  гд'Ь  она  потребляется  охотно  негра- 
ми и  та  же  водка,  доставленная  бельгШскимъ  консуломъ 
изъ  Москвы  для  сличешя  и  сравнешяихъ,  сразу  даетъ 
бельгШскому  производителю  возможность  знать,  какой 
продуктъ  этого  рода  онъ  долженъ  посылать  въ  Конго 
и  съ  ч'Ьмъ  ему  придется  конкурировать  и  т.  д.  Посл-Ь 
осмотра  вещей  въ  Брюссельскомъ  музе-Ь  бельпйскШ 
фябрикаптъ  быстро  можетъ  р'Ьшпть  вопросъ,  въ  состоя- 
ши  ли  онъ  производить  такой-то  товаръ   въ  Бельпи  и: 
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отправлять  на  заграничный  рынокъ  и  притомъ  по  ц-Ь- 
намъ  равнымъ  п  даже  ниже  его  конкурентовъ.  Точно 
также  торговые  музеи  съ  ихъ  справочными  конторами 
даютъ  въ  руки  всЬ  св'Ьд'Ьн1я  для  р'Ьшен1я  вопроса,  мо- 
жетъ  ли  онъ  изв-Ьстную  партш  товаровъ  попытаться 
отправить  въ  страну  экспорта  или,  напротивъ,  ввести 
въ  Бельпю  для  переработки  и  вынесетъ  ли  она  издерж- 
ки провоза  и  пр. 

Объяснеше  металлическихъ  вещей  экспортнымъ  аген- 
томъ  Фоссомъ  въ  его  Гамбургскомъ  склад'Ь,  назначен1е 
каждаго  предмета,  ножа  ли  или  косаря,  спец1ально  для 
изв'Ьстнаго  племени  и  по  такимъ  то  причинамъ,  опять- 
таки,  конечно,  представляетъ  собой  новый  источникъ 
знан1я  и  указашя  промышленнику,  какимъ  образомъ 
онъ  долженъ  производить  товаръ  или  продавать  его. 
Дал-Ье  посылка  странствующпхъ  приказчиковъ  въ  да- 
лек1я  страны  съ  спец1альною  ц'Ьлью  изучен1я  рынковъ 
и  завязывашя  связей,  устройство  въ  провинцш  вре- 
менныхъ  выставокъ  изъ  коллекцШ  главяаго  торго- 
ваго  музея,  командировка  В-Ьнскимъ  экспортнымъ  клу- 
бомъ  Бема  въ  Россш,  чтобы  подготовить  тамъ  рынокъ 
для  австрШскихъ  произведенхй  и  попытки  Пражскаго 
музея  поддержать  местное  кустарное  производство  пу- 
темъ  установлешя  новаго  сбыта  я  ознакомлешя  съ  но- 
выми образцами  и  пр.  и  пр.— все  это  вмЪст'Ь  предста- 
вляетъ собой  удовлетворенхе  одной  руководящей  ц-Ьди 
всЬхъ  подобныхъ  учрежден1й  —  распространенгя  знати 
въ  торговомъ  д)ьл)ь. 

Ц-Ьль  эта,  какъ  мы  вид'Ьли,  преследуется  различ- 
ными путяш!:  во-первыхъ,  посредствомъ  устройства 
такъ  называемыхъ  торговыхъ  музеевъ,  то  есть  постоян- 
ныхъ  выставокъ  различнаго  рода  товаровъ.  Мы  позна- 
комились съ  тремя  типами  такихъ  учрежден1й: 

1)  Брюссельск1й  торговый  музей,  куда  можно  при- 
числить также  и  ФранкфуртскШ. 

2)  В-Ьнскхй  торговый  музей. 

17* 
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3)  Буда-Пештск1й. 

Им'Ья  общую  указанную  ц'Ьль — доставить  знаше  В7) 
торговле  путемъ  своихъ  коллекц1й,  эти  три  типич- 
ныхъ  музея  организованы  различно.  Первый  Врюссель- 
скШ — им-Ьетъ  въ  виду  выставкой  товарныхъ  образцовъ 
иностраннаго  происхождения  въ  стран-Ь  экспорта  ука- 
зать и  научить  бельпйскаго  промышленника  как1е  и 
куда  товары  онъ  долженъ  везти  или  что  именно  тре- 
буется покупателями  страны  экспорта.  Второй  музей, 
ВЪпскШ, — не  им1ьетъ  постоянной  выставки  подобнаго 
рода,  лишь  временныЯ;  вслЪдствхе  запросовъ  отд-Ьль- 
ныхъ  промышленниковъ  и  большею  частью  так1я  вы- 
ставки циркулируютъ  по  провинц1и.  ЗатЪмъ  собствен- 
ная коллекц1я  В'ЬЕузкаго  музея  состоитъ  преимущест- 
венно пзъ  восточныхъ  предметовъ  художественно  про- 
мышленнаго  характера  и  вообще,  въ  отлич1е  отъ  Брюс- 
сельскаго,  этотъ  посл-ЬднШ  музей  стремится  значительно 
къ  задачамъ  художественно  промышленнаго  учрежде- 
шя,  Онъ  старается  развивать  изящный  вкусъ  и  осо- 
бенно знакомство  въ  этомъ  отношен1и  съ  восточными 
образцами,  не  пренебрегая  впрочемъ  и  западомъ.  Какъ 
мы  вид'Ьли,  В'Ьнскхй  музей  усердно  и  д'Ьятельно  уст- 
раиваетъ  разнородныя  выставки  въ  промышленныхъ 
пунктахъ  и  м'Ьстностяхъ  страны,  то  выставку  француз- 
скаго  стекла  въ  Богем1и  въ  округахъ  хрустальнаго  про- 
изводства, то  выставку  англШской  мебели  и  игрушекъ, 
гд-Ь  он'Ь  выработываются  и  т.  д,  Зат-Ьмъ,  въ  отлич1е 
отъ  своего  Брюссельскаго  сотоварища,  В'ЬнскШ  музей 
стремится  активно  вм'Ьшиваться  въ  дЪла  промышлен- 
ности, то  являясь  ходатаемъ  за  промышленниковъ, 
какъ  это  было,  припомнимъ,  по  случаю  упадка  сбыта 
музыкальныхъ  инструментовъ,  приготовляемыхъ  въ  Ег2- 
§еЬ1г^е,  гд'Ь  произведено  было  ц'Ьлое  пзсл'Ьдован1е  по 
этому  поводу  и  найдены  средства  помощи,  то,  пользу- 
ясь таможенной  ссорой  Францхи  съ  Швейцар1ей,  уст- 
раиваетъ  временную  выставку  въ  ЦюрихЪ,  привлекая  ав- 
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стр1йскихъ  промышленппковъ  къ  посылке  туда  своихъ 
произведен1й  на  м'Ьсто  французскпхъ  п  даже,  для  вя- 
щагоуспЪха  конкуренщи,  открг^тваетъ  спещальное  агент- 
ство въ  самомъ  Парпж'Ь.  Наконецъ  трет1й  типъ  торго- 
выхъ  музеевъ,  венгерскШ  въ  Буда-ПештЪ,  стремится 
въ  себ-Ь  все  соединить.  ИмЪя  собран1я  товаровъ  и  сле- 
довательно задачи  обоихъ  своихъ  коллегъ,  Будапешт- 
сшй  музей  принялъ  па  себя  и  обязанность  экспорт- 
ныхъ  союзовъ — прямое  участ1е  въ  торговл-Ь  путемъ  по- 
средничества, а  черезъ  свое  союзное  предпр1ят1е  (Ано- 
нимное Венгерское  Общество)  ведетъ  разнородныя  бан- 
ковыя  операщи  и  занимается  экспортомъ  въ  широкихъ 
размЪрахъ.  ВсЬ  наконецъ  три  торговыхъ  музея  одина- 
ково служатъ  отпускной  торговл'Ь  путемъ  своихъ  спра- 
вочныхъ  бюро  и  доставлешемъ  промышленникамъ  и 
торговцамъ  разнообразныхъ  св'Ьд'Ьнт,  что,  можетъ  быть, 
дал^е  составляетъ  наиважнЪйшую  часть  ихъ  полезной 
деятельности. 

При  указанныхъ  сходствахъ  и  различ1яхъ  всЬхъ  трехъ 
видовъ  торговыхъ  музеевъ,  каждый  изъ  нихъ  им^етъ 
свои  спец1альныя  трудности  при  практическомъ  осу- 
ществлен1И  своихъ  задачъ.  Затруднен1я  музеевъ  Брюс- 
сельскаго  типа  ле:катъ  прежде  всего  въ  общей  орга- 
низацш  консульской  службы.  Въ  Бельгш  Музей  л  кон- 
сулы подчинены,  къ  счастью,  одному  и  тому  же  ведом- 
ству и  представляютъ  какъ  бы  0тд1эльныя  части  одного 
и  того  же  департамента.  Ближайшей  задачей  консу- 
ловъ  является  помощь  Музею  и  исполнеше  его  пору- 
чешй.  Каждый  бельпйскШ  консулъ,  почему  либо  съ 
места  своей  слулгбы  воротивш1йся  на  родину  и  нахо- 
дящШся  въ  Брюсселе,  обязанъ  даже  сообщать  свой 
временной  адресъ  Торговому  музею^  дабы  онъ  и  его 
кл1енты  могли  его  всегда  найти.  Кроме  того,  съ  недав- 
нихъ  поръ,  при  калгдомъ  почти  генеральномъ  консуле, 
какъ  сообщаютъ  британск1е  консульскхе  отчеты,  бель- 
пйское  правительство  установило    по  два  особыхъ  чи- 
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новника,  такъ  называемыхъ  „путешествующихъ  консу- 
ловъ",  функщя  которыхъ- -Ьздить  по  стран'Ь,  изучать 
ея  торговлю  и  промышленность  и  представлять  спец1- 
альный  по  этому  поводу  отчетъ  ^).  Какъ  мы  приводили 
наконецъ  ранЪе  отрывки  изъ  инструкцш  бельгШскимъ 
консуламъ,  ихъ  обязанности  д-Ьйствительно  сводятся 
на  службу  родной  торговл-Ь  и  промышленности.  По- 
нятно, что  так1я  лишь  благопр1ятныя  услов1я  создаютъ 
возможность  для  Брюссельскаго  музея  выполнять  образ- 
цово свои  обязанности  какъ  по  получешю  всЬхъ  не- 
обходимыхъ  для  него  торговыхъ  св'Ьд'Ьн1й,  такъ  и  об- 
новленш  коллекцШ.  Последнее  является  особенно  за- 
труднительнымъ  какъ  въ  виду  расходовъ,  связанныхъ 
съ  закупкой  новаго  товара  для  Музея,  такъ  и  съ  во- 
просомъ,  что  сд'Ьлать  съ  товарами,  пом'Ьщенными  уже 
въ  Музе'Ь,  которые  быстро  стар'Ьются  и  превращаются 
изъ  полезнаго  объекта  въ  негодный  хламъ.  Все  это 
приводитъ  конечно  къ  тому,  что  подобная  закупка,  ве- 
дущая за  собою  больш1е  расходы,  можетъ  совершаться 
лишь  по  указанш  самого  Музея  и  требуетъ  большой 
осторожности. 

Трудность  В-Ьнскаго  типа  торговыхъ  музеевъ  иного 
рода:  онъ  не  захватываетъ  такъ  въ  свое  распоряжеше 
времени  и  труда  представителей  консульской  службы 
и  этотъ  вопросъ  для  него  второстепеннаго  значешя. 
Главная,  по  моему  мнЬтю,  трудность,  съ  которою  при- 
ходится бороться,  въ  организахци  В-Ьнскаго  торговаго 
музея  состоитъ  въ  раздвоенш  его  цЪли:  въ  одно  и  то  же 
время  В11НСК1Й  музей  является  и  торговымъ  и  худо- 
жественно -промышленнымъ,  —  послЪднимъ,  пожалуй, 
больше  всего.  Онъ  заботится  много  въ  своихъ  роскош- 
ныхъ  издан1яхъ  о  заакомств'Ь  съ  изящными  издЪлхями 


1)  См.  Соп8и1аг  Еерог1з,  ^и15^  1894.    '\УазМп§1;оп.  Соттегс1а1   Ее- 
рогкз  4о  Еигореап  СгОУегптеп18  Ъу  81ер1геп   ВепзШ^  8есге1;агу  оГ  Ье- 
§аиоп,  стр  456. 
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Востока  и  точно  также  старается  помогать  Габлонцскимъ 
и  Грасслицкимъ  кустарямъ,  руководить  д'Ьятельностью 
л-Ькоторыхъ  школъ  и  посвящаетъ  много  времени  на 
свои  перюднческы  издан1я,  редактируемыя  весьма  до- 
^росов'Ьстно  и  сл'Ьдовательно  требующ1я  много  хлопотъ. 
Все  это  вм'Ьст'Ь  составляетъ  и  достоинства  и  недостат- 
ки В'Ьнскаго  музея,  такъ  какъ  отвлекаетъ  отъ  глав- 
ной задачи— усилешя  сбыта  товаровъ  и  т'Ьмъ,  в'Ьроятно, 
объясняется  единовременное  существован1е  въ  В'Ьн'Ь 
Н'Ьсколькихъ  однохарактерныхъ  учрежденШ. 

Трудности  Будапештскаго  музея  также  многочисленны 
какъ  и  обязанности,  которыя  онъ  на  себя  взялъ:  при- 
нимая на  себя  непосредственную  роль  по  продаж'Ь  то- 
варовъ, Буда-ПештскШ  музей  перешелъ  черезъ  обыч- 
ную грань  д-Ьятельности  однородныхъ  казенныхъ  учреж- 
денШ и  взялъ  во-первыхъ  на  себя  большую  отв-Ьтствен- 
ность  какъ  передъ  заграничными  покупателями,  такъ  и 
своими  производителями,  которые,  конечно,  въ  данномъ 
случа'Ь  будутъ  относиться  къ  государственному  учреж- 
ден1ю  несравненно  требовательнее.  Общее  правило  фи- 
нансовой политики  заключается,  какъ  изв'Ьстно,  въ  томъ, 
что  государство  должно  сторониться  всякихъ  чисто 
купеческнхъ  предпр1ят1й  или  рискованныхъ,  въ  виду 
трудности  и  неудобства  вести  ихъ,  когда  стимуломъ,  по 
обыкновен1ю,  у  ихъ  руководителей  не  можетъ  быть  лич- 
ная выгода  и  самые  руководители,  наконецъ,  связаны 
въ  своей  предпршмчивости  строгимъ  контролемъ  и 
отв'Ьтственностью.  По  всей  в-Ьроятности,  Буда-Пештск1й 
музей,  не  смотря  на  приличные  результаты  своихъ  тор- 
говыхъ  операцШ,  самъ  созналъ  неудобства  своего  по- 
лол^етя,  почему  и  передалъ  нын'Ь,  какъ  мы  знаемъ, 
самую  трудную  часть  д'Ьятельности,— большинство  сво- 
ихъ фил1й,  кром'Ь  Воснш  съ  Герцеговиной,  въ  зав'Ь- 
дыванхе  Анонимному  Венгерскому  Акцшнерному  торго- 
вому обществу. 

Второй  видъ  торговыхъ  учреждетй  —  обычно  созда- 
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ваемые  иницхативой  самихъ  промышленниковъ — экспорт- 
ные союзы  или  общества,  пресл'Ьдующ1е  ту  же  собственно 
ц'Ьль  доставлен1я  св'Ьд'Ьн1й  въ  торговл'Ь  и  тЪмъ  увели- 
чешя  ея  сбыта,  но  н-Ьсколько  уя^е  иными  путями.  Если 
въ  торговыхъ  музеяхъ  коллекц1и  товаровъ  отступаютЪ- 
иногда  можетъ  быть  на  второй  планъ,  то  въ  большин- 
ствЪ  экспортныхъ  союзовъ  кром-Ь  того  вида  ихъ,  ко- 
торый спец1ально  созданъ  для  выставки  товаровъ,  эти 
коллекщи  им'Ьютъ  еще  меньшее  значен1е  и  могутъ  ча- 
сто совсЬмъ  отсутствовать.  Во  всякомъ  случа'Ь,  обратно 
съ  большинствомъ  коллекцШ  въ  музеяхъ,  гд-Ь  поме- 
щены чуж1е  товары  иностраннаго  происхожден1я,  зд'Ьсь 
выставлены  свои,  самихъ  участннковъ  союза.  ВсЬ  эти 
союзы  или  общества  можно  подвести  подъ  три  кате- 
горш: 

а)  В1энск1й,  ПражскШ  и  Дрезденск1й  союзы, 

б)  ШтутгартскШ  Ехрог1-Ми81ег1а§ег. 

в)  Франкфуртск1й  и  Гамбургск1й  Ехрог1-Ми81е1-1а^ег. 

Первые  три  союза  заключаютъ  въ  себ'Ь  въ  значитель- 
ной части  общественный  элементъ  и  пресл-Ьдуготъ  обще- 
полезныя  ц'Ьли,  служа  своей  отечественной  промышлен- 
ности въ  большей  степени  нежели  остальные.  Въ  во- 
просе сбыта  первые  три  союза  лишь  ограничиваются 
тЪмъ,  что  сводятъ  покупателя  съ  продавцами  пли  пу- 
темъ  своихъ  каталоговъ  указываютъ  продавцовъ.  Иначе 
дЪло  поставлено  въ  Штутгартскомъ  музе'Ь,  который 
является  бол-Ье  комисс10ннымъ  учрелгдешемъ,такъ  какъ 
агенты  д'Ьлятся  съ  ферейномъ  прибылью,  почему  вся 
переписка  агента  съ  экспортирующей  фирмой  ведется 
черезъ  посредство  управлен1я  союза.  Роль  справочнага 
бюро  въ  н"Ькоторыхъ  союзахъ  исполняется  тЪмъ  же  упра- 
влешемъ  его,  почему^  конечно,  оно  не  можетъ  быть  по- 
ставлено такъ  хорошо  и  обстоятельно,  какъ  им'Ьетъ  м'Ьсто, 
положимъ,  въ  Брюссельскомъ  музе!..  Но  зато  всЬ  союзы, 
кром'Ь  двухъ  посл'Ьднихъ,  им'Ьютъ  обычно  за  границей 
агентовъ,    а  В'Ьнсгай    и  Дрезденсюй  носылаетъ  также 
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значительное  число  на  общШ  счетъ  членовъ,  какъ  мы 
вид-Ьли,  странствующнхъ  приказчиковъ  и  совершаетъ 
такъ  называемьтя  коллективныя  путешеств1я  съ  цЪлыо 
ознакомлен1я  съ  рынками  и  сообщещя  о  нихъ  св'Ьд'ЬнШ, 
чЪмъ  въ  значительной  степени,  конечно,  подготовляется 
и  самый  сбытъ  товаровъ. 

Въ  Штутгартскомъ  экспортно мъ  союз'Ь  и  двухъ  по- 
сл-Ьднихъ  складахъ  товарныхъ  образцовъ  —  Гамбу ргскомъ 
и  Франкфуртскомъ  сильно  выступаютъ  на  сцену  инте- 
ресы отд-Ьльныхъ  фабрикантовъ  или  членовъ.  Кром'Ь  того 
ШтутгартскШ  союзъ  пм-Ьотъ  гораздо  меньше  агентовъ 
заграницей,  а  путешествующихъ  приказчиковъ  совсЬмъ 
не  пм'Ьетъ,  а  следовательно  сборъ  торговыхъ  св^д-Ь- 
шй  за  границей  происходитъ  въ  гораздо  меньшемъ 
разм^рЪ  и  этотъ  иосл^дшй  союзъ  уже  приближается 
къ  типу  обыкновенныхъ  комисс1онныхъ  учреждешй.  ^1то 
касается  Франкфуртср:аго  и  Гамбургскаго  складовъ, 
принадлежащихъ  акц1онернымъ  компан1ЯхМЪ,  то  въ  нихъ 
собственно  центръ  тяжести  лежитъ  въ  постоянной  вы- 
ставк'Ь,  а  не  какихъ-либо  иныхъ  м'Ьрахъ,  употребляе- 
мыхъ  для  развит1я  отпуска  указанными  раньше  экспорт- 
ными союзами.  Разсылка  печатныхъ  каталоговъ  п  ан- 
нонсовъ  является  для  нихъ  уже  почти  единственнымъ 
средствомъ  сближен1я  продавца  съ  покупателемъ  и  та- 
кимъ  образомъ  характеръ  деятельности  Франкфурт- 
скаго  и  Гамбургскаго  Ехрог!;  -  Ми81ег1а^ег  еще  больше 
пассивный  нежели  Штутгартскаго:  Штутгартск1й  складъ 
ждетъ  покупателя  скорее,  нежели  тцетъ  его,  какъ  это 
дЪлаютъ  напротивъ  ДрезденскШ  или  ВЪнсий  союзы* 
а  Франкфуртск1й  и  Гамбургск1й  склады  совсЬмъ  не  им-Ь- 
ютъ  агентовъ  и  корреспондентовъ  за  границей  и  не 
употребляютъ  для  распространешя  известности  склада 
и  завязывашя  связей  даяхс  такихъ  невинныхъ  средствъ, 
какъ  поездка  директора  Штутгартскаго  склада  (д-ра 
Циллинга)    на  Чикагскую   выставку    съ   целью  "  попы- 
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таться  предложить  тамъ   свои  изд'Ьл1я   и  поискать  по- 
купателей. 

Третья  категор1я  разсмотр'Ьнныхъ  нами  экспортныхъ 
учрежден1й>  это — Ехрог1;-Ми81ег1а§ег  или  склады  товар- 
ныосъ  образцовь  при  частныхъ  экспортныхъ  агентствахъ 
въ  Гамбурге.  Деятельность  ихъ  повидимому  уже  со- 
вершенно пассивная:  образцы  товаровъ  выставлены  въ 
складЪ,  приходитъ  покупатель  или  экспортеръ,  выби- 
раетъ  по  образцамъ  товары,  которые  ему  понравились 
и  заказываетъ  ихъ  производителю  или  прямо  агенту. 
Отъ  личности,  известности,  ловкости  и  знашя  самого 
агента  зависитъ,  какъ  идетъ  все  дЪло  сбыта  товаровъ: 
если  онъ  св^дущШ,  опытный  челов^къ,  какимъ  дол- 
женъ  быть  хорошШ  агентъ,  въ  требован1яхъ,  вкусахъ 
и  обычаяхъ  иностранцевъ— потребителей  товара,  то  онъ 
можетъ  и  долженъ  оказывать,  какъ  мы  видЪли  на  при- 
м-Ьрахъ  Фосса  и  Бродерсена,  р-Ьшительное  вл1ян1е  на 
самою  промышленность,  до  некоторой  степени  руководя 
самимъ  характеромъ  производства.  По  указатямъ  экс- 
портнаго  агента  могутъ  иЗхменяться  не  только  самыя 
формы  или  внешность  приготовляемаго  товара  или 
саособъ  его  упаковки,  но  должны  находить  удовлетво- 
рен1е  даже  прихоти  и  предразсудки  покупателей,  что, 
какъ  доказываетъ  опытъ,  оказываетъ  на  сбытъ  огром- 
ное вл1яше.  Вообще  въ  экспортной  торговле  ни  одно 
обстоятельство  относительно  товара,  если  оно  не  сов- 
падаетъ  съ  местными  вкусами  и  условхями,  не  можетъ 
считаться  мелкимъ  и  ничтожнымъ,  и,  наоборотъ,  пустая 
мелочь  часто  ведетъ  за  собой  остановку  сбыта  или 
предпочтете  конкурента.  На  основаши  сведешй,  поме- 
щенныхъ  въ  новейшемъ  изданш  экспортнаго  руковод- 
ства и  адресной  книги  для  Германш,  приведемъ  при- 
меры всей  важности  такихъ  мелочей,  указывающихъ 
на  необходимость  коллективнаго  опыта  многихъ  людей, 
будетъ  ли  это  экспортный  союзъ  или  экспортный  агентъ 
съ  экспортеромъ,  для  успеховъ  сбыта. 
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Относительно  Китая  наприм'Ьръ,  нравовъ  и  обыча- 
евъ,  влхяющихъ  прямо  на  сбытъ  изв-Ьстныхъ  това- 
ровъ,  Ехрог1^-Нап(1-А(1ге88Ьис11  приводить  рядъ  сов^товь 
для  экспортеровъ  и  случаевъ  сообщенныхъ  опытными 
и  хорошо  знаюш,ими  Востокъ  людьми.  Такъ  наприм'Ьръ 
не  разъ  предразсудки  китайцевъ  относительно  счастлн- 
выхъ  и  не  счастливыхъ  цв^Ьтовъ  оказывали  решитель- 
ное вл1ян1е  на  сбытъ.  Черный  и  зеленыП  цв'Ьтъ,  напри- 
м'Ёръ,  означаетъ  несчаст1е  по  ихъ  мн'ён1ю  и  большая 
парт1я  англШскихъ  иголокъ  однажды  совершенно  оста- 
лось нераспроданной,  потому  что  завернута  была  въ 
черную  бумагу.  То  же  самое  случилось  съ  однимъ  ка- 
лендаремъ  на  китайскомъ  языкЪ  вм'Ьст'Ь  съ  анонсами, 
напечатаннымъ  одной  предпршмчивой  фирмой  для  Ки- 
тая на  зеленой  бумаг'Ь.  Парт1я  лошадпныхъ  подковъ 
съ  клеймомъ  европейской  фирмой,  изображаюп^имъ  под- 
кованнаго  дракона  была  возвращена  изъ  Китая  назадъ, 
такъ  какъ  драконъ  стоитъ  на  нац1ональномъ  герб-Ь  ки- 
тайцевъ и  они  не  могли  допустить  мысли,  чтобы  лоша- 
ди топтали  нац1ональный  гербъ.  Дал'Ье  китайцы  им-Ь- 
ютъ  обыкновеше  готовить  пищу  въ  жел'Ьзныхъ,  весьма 
плоскихъ  и  съ  тонкими  ст-Ьиками,  сосудахъ,  которые,  бла- 
годаря посл'Ьднему  обстоятельству  быстро  перегораютъ 
и  служатъ  лишь  коротшй  срокъ  н'Ьсколькихъ  м'Ьсяцевъ. 
Одна  англШская  фирма,  предполагая  в'Ьроятно  уничто- 
жить возможность  Бсякаго  соперничества,  прислала 
парт1ю  гораздо  бол'Ье  тяжелой,  солидной  и  прочной 
жел'Ьзной  посуды,  продавая  ее  въ  то  же  время  за  бол-Ье 
дешевую  ц'Ьну.  Черезъ  короткое  же  время  къ  удивле- 
шю  фирмы,  сбытъ  ея  продуктовъ  совсЬмъ  остановился 
и,  какъ  оказалось,  по  той  простой  причине,  что,  бла- 
годаря толстымъ  стЪнкамъ,  рисъ  въ  новыхъ  горшкахъ 
варится  гораздо  медленн'Ье  и  требуетъ  больше  топли- 
ва, которое  во  многихъ  м'Ьстахъ  Китая  очень  дорого,  по- 
чему, разсчитали  китайцы,  для  нихъ  выгодн-Ье  прежняя 
тонкая   посуда,  которая,  правда,  скор'Ье  приходитъ  въ 
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негодность:  по  зато  сбережете  на  топливе  покрываетъ 
съ  избыткомъ  всю  разницу  въ  ц-Ьн-Ь!  Ввозъ  шалей  и 
платковъ  въ  Китай,  по  утвержден1ю  этого  опытнаго 
экспортнаго  органа,  очень  часто  терпитъ  неудачу  п 
прекрасные  образцы  возвращаются  назадъ  только  по- 
тому, что  не  обращается  достаточнаго  вепмантя  на  со- 
гласованхе  цв'Ьтовъ  и  господствующ1е  въ  этомъ  отно- 
шенш  предразсудки. 

Т'Ь  же  самые  промахи  всл'Ьдств]е  необращен1я  вни- 
ман1Я  на  м-Ьстные  обычаи  и  нравы  повторяются  во  всЬхъ 
р-Ьшительно  странахъ  Востока  и  весьма  часто  экспортъ 
въ  Турщю,  по  словамъ  той  же  справочной  книги,  те- 
ряетъ  отъ  изображен1я  на  товарахъ  какихъ  либо  эмблемъ, 
или  фигуръ,  не  соотв'Ьтствующихъ  нравамъ  и  религюз- 
нымъ  воззр'Ьн1ямъ  населенхя.  Ц'Ьлыя  партш  стекляпой 
посуды  и  бумаги  съ  изображешемъ  крестоносца  были 
наприм'Ьръ  забракованы  въ  Турц1и.  Да/ке  высококуль- 
турные сЬверо-американцы-янки  не  чужды  н'Ькоторыхъ 
своихъ  предразсудковъ,  которые  должны  приниматься 
въ  соображен1е  экспортерами  при  сношен1яхъ  съ  ними. 
Такъ  Ехрог1;-Напс1Ьис11  сообщаетъ  ц'Ьлый  рядъ  совЪтовъ 
для  своихъ  соотечественниковъ  н'Ьмцевъ,  им%ющихъ 
дЪла  съ  Соединенными  Штатами,  такого  рода  напри- 
м-Ьръ:  всЬ,  дЪловые  американцы  давно  привыкли  писать 
не  иначе,  какъ  на  пишущихъ  машинахъ  и  им-Ьготъ  пред- 
разсудокъ  относиться  сь  пренебрежен1емъ  ко  всякимъ 
письменнымъ  снощен1ямъ,  д-Ьланнымъ  въ  форм'Ь  обык- 
новеннаго  писан1я,  почему  и  совету ютъ  въ  сноше- 
шяхъ  съ  американцами  употреблять  непрем-Ьвно  пи- 
шущую машину.  Точно  также  во  всЬхъ  своихъ  ан- 
нонсахъ  и  публикац1яхъ  американцы  привыкли  къ 
превосходной  степени  и  съ  недов'Ьрхемъ  относятся 
къ  скромнымъ  о  себ-Ь  и  своихъ  товарахъ  заявлен1ямъ; 
по  этому  экспортеръ  въ  своихъ  спошепхяхъ  съ  Соеди- 
ненными  Штатами   обязательно    долженъ  не  упускать 
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этой  слабости  американцевъ    изъ   виду  и  объявлять  о 
своихъ  произведен1яхъ  бьющимъ  въ  глаза  способомъ  ^). 

Такимъ  образомъ,  не  говоря  о  важныхъ  услов1яхъ 
всякой  торговли,  каковы  знан1е  доброкачественности 
покупателя,  которому  приходится  кредитовать,  разм'Ь- 
ровъ  и  формальностей  взимашя  таможенныхъпошлинъ, 
издержекъ  перевоза  и  пр.,  далхС  так1я  мелочи,  примеры 
которыхъ  приведены  выше,  необходимо  знать,  чтобы 
вести  успешно  торговыя  сдЪлки  съ  надеждой  найти 
достаточно  широк1й  сбытъ.  ВсЬ  перечисленныя  до  сихъ 
поръ  учрежден1я,  начиная  съ  торговыхъ  музеевъ  и 
кончая  экспортными  агентурами  въ  Гамбург'Ь  разными 
путями  собственно  исполняютъ  ту  же  самую  роль,  до- 
ставляя и  распространяя  знанье  разнообразныхъ  условъи 
экспорта. 

Перейдемъ  къ  наиважн'Ьйшей  части  нашего  заклю- 
чен1я:  постараемся  именно  опред'Ьлить  насколько  всЬ 
перечисленныя  учрежден1я,  ограничивая  свое  изсл'Ьдо- 
ван1е  Австр1ей  и  Герман1ей,  усп'Ьли  въ  действитель- 
ности оказать  вл1ян1е  на  расширеше  сбыта  своихъ  оте- 
чественныхъ  произведешй. 

Весьма  трудно  разум-Ьется  опред'Ьлить  точнымъ  об- 
разомъ результаты  описанныхъ  торговыхъ  учреждетй 
уже  потому,  что  всЪ  соц1альные  факторы  ндутъ  рука 
объ  руку  вм-ЬотЪ  и  выд'Ьлить  вл1ян1е  одного  лишь 
фактора  часто  прямо  невозможно.  Рядомъ  съ  указан- 
ными благопр1ятными  для  экспорта  учреждешями  ока- 
зываетъ  воздМствхе  на  усп-^хъ,  конечно,  вся  государ- 
ственная и  народная  жизнь:  такъ,  образованхе,  энергхя, 
честность,  стремлеше  къ  единенш,  приспособляемость 
къ  чужимъ  вкусамъ  и  нравамъ,  всЪ  этп  свойства,  по- 
ложимъ,  нацхональнаго  характера  германцевъ  оказыва- 


^)  ВхрогЬ  Напй-АйгеззЬиск  Гиг  Веи^зсМапй.  1896—97.  КИпсктйЧег. 
ВегИп  1896  стр.  45,  372,   386  и  др. 
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ютъ  не  меньшее  вл1яте  на  результаты  ихъ  поисковъ 
за  новыми  рынками,  ч-Ьм!.  учреждеше  экспортныхъ 
союзовъ  и  складовъ;  поэтому,  за  невозможностью  точной 
оц'Ьнки  значешя  этихъ  посл'Ьднихъ  учрежденШ  прихо- 
дится довольствоваться  такъ  сказать  лишь  показашями 
свид'Ьтелей,  преимуп];ественно  прнтомъ,  торговыхъ  со- 
перниковъ  для  н'Ьмцевъ  и  австрхйцевъ  и  для  т-Ьхъ 
только  странъ,  какъ  Востокъ  и  въ  особенности  Балкан- 
скШ  полуостровъ,  конмъ  особенно  посвящены,  мы  ви- 
д'Ьли,  заботы  объ  экспорт'Ь  со  стороны  разныхъ  музеевъ 
и  союзовъ. 

„Удивительный  прог])ессъ,  сд'Ьланный  Гермашей  за  по- 
слЪднхе  годы  въ  ея  экспортной  торгов л'Ь'"'',  пишетъ  въ 
своемъ  отчет-Ь  американскШ  консулъ  изъ  Штутгарта, 
„несомн'Ьнно  обязано  въ  значительной  степени  старатямъ 
такихъ  обществъ,  какъ  ШтутгартскШ  Ехрог1-Ми81ег1адег"... 
„Эти  настойчивыя  усил1я  германцевъ"^,  говоритъ  онъ, 
познакомивши  н-Ьсколько  съ  д'ЬятельностьЮ  обш,е- 
ства,  намъ  известною,  „произвели  настоящую  рево- 
люцш  въ  торговл-Ь  и  бол'Ье  при  томъ,  ч-Ьмъ  въ  одной 
отрасли  ея  и  часто  къ  ущербу  Соединенныхъ  Шта- 
товъ".  ДалЪе  Джонсонъ  приводитъ  параллельно  быст- 
рый ростъ,  для  прим'Ьра,  германской  экспортной  тор- 
говли въ  Японш  за  посл1ьдте  три  года  и  упадокъ 
такой  же  торговли  Соединенныхъ  Штатовъ  и  рекомен- 
дуетъ  основаше  общества  подобнаго  Штутгартскому  въ 
Соединенныхъ  Штатахъ  ^). 

Черезъ  годъ  тотъ  же  консулъ,  сообщая  содержан1е 
только  что  вышедшаго  въ  св-Ьтъ  годичнаго  отчета 
Штутгартскаго  союза,  опять  повторяетъ  ту  же  мысль: 
„Д-Ьятельность  Штутгартскаго  экспортнаго  склада  об- 
разцовъ  и  другихъ  подобныхъ  обществъ  въ  Германш 
должна  показать  нашимъ  промышленникамъ,  что  ихъ 
дЪло  встр'Ьчаетъ  зд^сь  конкуренц1ю  во  всЬхъ  пунктахъ 


1)  Соп8и1аг  Керог18.  ОесетЬег,  1895.  ЛУ^авЫп^^^оп,  стр.  45 9. 
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и  что  безъ  равной  энерг1И  съ  ихъ  стороны  и  безъ  жела- 
шя  приспособиться  къ  покупателю  и  узнать  лучше  его 
вкусы,  они  просто  будутъ  выт'Ьснены  съ  рынка"'...^). 

РТзв'Ьстный  американск1й  консулъ  Монаганпъ  въ  Хем- 
ниц'Ь  такъ  характеризуетъ,  наприм'Ьръ,  деятельность 
н'Ьмцевъ  для  усилешя  отпуска  и  причины  благопр1ят- 
ныхъ  для  того  результатовъ: 

„Первымъ  факторомъ  въ  стремленш  обезпечить  ино- 
странные рынки  для  нЪмецкихъ  мануфактуръ  (помимо 
абсолютной  необходимости  заполучить  так1е  рынки), 
заключается  въ  общемъ  и  чрезвычайномъ  интересЬ  къ 
этому  ц'Ьлой  Германхи,  даже  внутреннихъ  городовъ  ея. 
Повсюду  во  всей  стране  организованы  общества  для  по- 
ощренгя  колонизацги  и  экспорта.  Эти  союзы  являются  дгья- 
тельными  агентами  для  завоевания  иностранныхъ  рынповъ. 
Ихъ  методы  просты  п  въ  то  же  время  очень  усп-Ьшны: 
они  поддерживаются  прессой,  правительствомъ  и  всЬмъ 
народомъ.  Они  практикуютъ  и  приводятъ  въ  исполне- 
н1е  всевозможные  планы  обратить  внимаше  иностран- 
цевъ  на  н'Ьмецк1е  товары.  НЪмецюе  переселенцы  по- 
всюду въ  чужихъ  странахъ  стоятъ  кр'Ьпко  за  употре- 
блеше  нЪмецкихъ  же  продуктовъ.  Саксонсмй  эскспорт- 
ный  союзъ  открылъ  постоянную  выставку,  наприм^ръ, 
товарныхъ  образцовъ  изъ  Гермаши  въ  Болгарш  и  вотъ 
издаются  тамъ  альманахи  съ  сотними  адресовъ  про- 
мышленныхъ  фирмъ  въ  Гермаши  и  ихъ  иллюстрациями 
и  распространяются  быстро  по  всей  стран'Ь.  Ц'Ьль  со- 
стоитъ  въ  томъ,  чтобы  доказать  болгарамъ,  что  Герма- 
шя  вполн^Ь  способна  удовлетворить  всякой  ихъ  надоб- 
ности и  спросу  по  части  мануфактуръ...  Со  времени 
основашя  Саксопскаго  экспортнаго  союза  въ  1887  году, 
онъ  истратилъ  уже  на  однихъ  странствующихъ  агентовъ 
до  23,800  долларовъ,  разослалъ  135,000  печатныхъ  цир- 
куляровъ  и  94,000  писемъ.  За  то  же  Союзъ  и  получилъ 


2)  Тоже,  ^и1у,  1896,  стр.  516. 
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7,000  однихъ  пробныхъ  заказовъ  на  1.070,000  долла- 
ровъ"...  ДалЪе  тотъ  же  Монаганнъ  приводить  въ  ка- 
честве. краснор-Ьчивой  иллюстрацш  немецкую  энергш 
я  старан1е  завлад'Ьть  русскимъ  рынкомъ,  даже  въ  тя- 
желое длян'Ьмцевъ  время  таможенной  войны  1892 — 93  г.: 
въ  ц'Ьломъ  ряд-Ь  перечисляемыхъ  американскимъ  кон- 
суломъ  фабричныхъ  ироизведен1й  Германш,  удалось 
ввести  въ  Росс1ю  больше  прежняго  и  побить  своихъ 
торговыхь  соперниковь.  „Н-Ьмедшй  корресиондентъ", 
пишеть  изь  Петербурга,  что  несмотря  на  руссюя  диф- 
ференц1альныя  пошлины  и  всЬ  старан1я  соперниковъ 
и  противниковъ,  н'Ьмцы  продавали  машины  лучше 
прежняго  во-первыхь,  благодаря  своей  систем'Ь  кре- 
дита, а  во-вторыхъ,  благодаря  искусству  своихъ  аген- 
товь  и  торговцевъ,  берущихъ  верхъ  надо  всЬми  дру- 
гими нац1ями.  Н-Ьмедъ  им1ьетъ  способность  войти  въ 
полол^ен1е  другого  челов^Ька,  понять  его  услов1я  и  об- 
стоятельства, узнать  если  не  почувствовать,  его  нужды; 
его  способность  въ  этомъ  отношенш  такъ  велика,  что 
онъ  р'Ьшительно  не  им^-еть  соперника  меяеду  другими 
нащями.  Не  только  онъ  изучаетъ  язькъ  народа,  среди 
котораго  живетъ,  но  спещальио  даже  знакомится  съ 
его  сельско-хозяйственными  и  промышленными  нужда- 
ми. Когда  н'Ьмецъ  продаетъ  булавки  или  иголки,  онъ 
уже  выглядывает^!,  гдЪ  можно  продать  вязальную  ма- 
шину или  плугъ.  Не  только  эта  способность,  но  самое 
восппташе  обучаеть  его  умЪшю  обходиться  съ  поку- 
пателемь,  особенно  гд'Ь  надо  предложить  что-нибудь 
новое"...  „Прогрессъ  Германии  за  посл-Ьдше  двадцать 
л'Ьтъ'"^,  въ  закл1очен1е  иишетъ  въ  своемъ  отчете  Мона- 
ганнъ,— „срокъ  крайне  краткШ  для  такой  старой  страны, 
почти  невероятный:  старамгя  ея  союзовъ^  энерг1я  ея  аген- 
товъ,  патрхотизмъ  ея  народа,  сод'Ьйств1е  ея  прави- 
тельствъ,  воспитанге,  даваемое  ея  школами^  превосходство 
ея  продуктовъ,  точность,  съ  которою  исполняются  тор- 
говые  заказы,  уменье,    съ  которымь   н'Ьмцы  въ  торге- 
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выхъ  сд'Ьлкахъ  идутъ  павстр'Ьчу  желан1ю  другихъ  на- 
родовъ,  являются  лишь  немногими  изъ  многихъ  фак- 
товъ,  которые  дЪлаютъ  это  государство  богатымъ,  цв'Ь- 
тущимъ  и  прогрессирующимъ.  Интересъ  германской 
нацш  къ  иностранной  то  есть,  отпускной  торговле  чрез- 
вычайный: газеты  переполнены  всякаго  рода  св1зД'Ьн1ями 
сюда  ОТНОСЯЩИМИСЯ;  дня  не  проходитъ,  чтобы  консулъ 
не  нашелъ  любонытныхъ  фактовъ,  ц-Ьнныхъ  и  для  на- 
шихъ  торговцевъ  и  промышленниковъ'"''^). . . 

АмерпкапскШ  консулъ  Теодоръ  Стефанъ  пишетъ 
своему  правительству  обстоятельный  отчетъ  о  быстрыхъ 
успЪхахъ  Германской  торговли  въ  Болгар1п,  гд^  раз- 
бираетъ  все  экономическое  положеше  этой  посл-Ьдией 
страны  и  какимъ  образомъ  въ  ней  упрочилось  н-Ьмец- 
кое  торговое  значенхе.  Всл'Ьдъ  за  извЪстнымъ  намъ 
отчетомъ  Саксонскаго  Экспортнаго  союза,  Стефанъ 
повторяет!.,  что  этимъ  посл'Ьднимъ  фактомъ  н'Ьмцы 
обязаны  не  только  энергш  своихъ  купцовъ,  но  и  тому 
обстоятельству,  что  посл'Ьдше  изучаютъ  старательно 
вкусы  и  требовашя  того  народа,  куда  везутъ  товаръ  и 
согласуются  съ  ними.  Немецкая  колон1Я  въ  Софш,  хо- 
тя и  мала,  стоитъ,  однако,  въ  прямой  связи  съ  герман- 
скимъ  генеральнымъ  консуломъ,  который  активно  по- 
могаетъ  и  протежируетъ  всячески  нЪмецкимъ  поддан- 
нымъ  и  т'Ьмъ  сод'Ьйствуетъ  развитхю  торговли.  Изъ 
приводимыхъ  имъ  статистическихъ  данныхъ  видно,  что 
съ  1888  года  по  1893-й  годъ  Н'Ьмецк1й  ввозъ,  состав- 
лявш1й  въ  1888  году  всего  лишь  7%  суммы,  увели- 
чился до  137о1  то  есть  почти  вдвое,  въ  то  время  какъ 
англШскШ ввозъ  зато  же  время  съ  307о  упалъ  на  227о  1)- 


1)  Сопки1аг  Еерог18.  МагсЬ,  1894.^^'■а8Ып§^оп.  Оегтаи  Ехрог!;  Пшопз. 
Ву  I.   С  МападЬап  Соп8и1.  стр.  459  и  др. 

2)  Соп8и1аг    Керогаз.  Аи^из!  1895.  Ви1§аг1ап    Хпйиекпа!    Веуе1ор- 
теп1:,  Тгайе  е1с.  Ву  ТЬеойог  М.   8ир1шп.  Стр.  638  и  др. 

Изв'Ёстный  намъ  консулъ    Монаганъ  въ  Хемнг1ц1>  въ  март1>  1896 
года  сообщаетъ  въ  своемъ  донесеши  объ  усп'Ьхахъ   немецкой  тор- 

Изсл^д.  И.  И.  Янжулъ.  18- 
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Возьмемъ  для  оц'Ьнки  результатовъ  описанныхъ  тор- 
говыхъ  учреждешй  свЪд'Ьнтя  изъ  другого  источника, 
отъ  главн1Ё.йшихъ  соперниковъ  той  же  Герман1и  и  Ав- 
стр1и  на  Балканскомъ  полуостров'^— англичанъ.  Бри- 
танскШ  консулъ  Дэрннгъ  изъ  Софхи  сообщаетъ  за  1892 
годъ,  что  „самой  зам'Ьчательной  чертой  за  этотъ  годъ 
въ  торговомъ  отношеши  въ  его  округ'Ь  является  чрез- 
вычайное увеличен1е  германской  торговли  съ  Болгар1ей 
какъ  въ  отношенш  ввоза,  такъ  и  вывоза".  „Я пм'Ью  основа- 
ше  приписывать  это,  говоритъ  Дэрингъ,  въ  огромной 
мЪр'Ь  д'Ьятельности  и  энерг1и  ихъ  странствующихъ 
приказчиковъ  и  сугцествованъю  постояннаю  склада  товар- 
ныхъ  образцовъ  (Ехрог1Ми81ег1а^ег)  съ  отд'Ьлен1ЯМИ  въ 
различныхъ  большихъ  городахъ  Княжества".  Дал'Ье 
тотъ  Яге  апглШск1й  консулъ  на  особомъ  м'Ьст'К  своего 
отчета  доказываетъ  необходимость  учрежденгя^  ради  тор- 
ховыхъ  ашлгйскихь  интересовъ^  брит,анскаго  склада  товарныхъ 
образцовъ  (ВгШзй  Соттегс1а1  8атр1е  Мизеит).  „Не  разъ 
было  указано,  говоритъ  онъ,  что  складъ  товарныхъ 
образцовъ  подобный  существующимъ  въ  Софш  австро- 
венгерскому  и  германскому  долженъ  быть  устроенъ  въ 
Болгарш  и  для  великобританской  торговли.  Ц'Ьль  та- 
кого учрежден1я  склада  въ  Соф1и  и  иныхъ  важн-Ьй- 
шихъ  торговыхъ  центрахъ  страны  состоитъ  въ  томъ, 
чтобы  имелось  готовое  депо,  куда  бы  могли  британск1е 
мануфактуристы  присылать  образцы  своихъ  товаровъ, 
а  болгарскШ  нмпортеръ  и  потребитель  получилъ  бы 
возможность  выбрать  для  себя  подходящ1й  товаръ.  Му- 


говли  въ  той  же  Болгар1и  добавляя,  что  примиренхе  посл-Ёдней 
съ  Россаей,  должно  однако  сократить  размЪръ  торговыхъ  сношешй 
н'Ёмцевъ  съ  этой  страной  и  напротивъ  усилить  торговое  значеше  Рос- 
сш.  „Требоваше  въ  Волгарш  на  руссюе  продукты,  шагъ  за  шагомъ 
будетъ  следовать  за  ростомъ  ея  политическаго  тамъ  вл1ян1я"  .... 
„славянск1е  народы,  заключаетъ  Монагапъ,  естественно  (паи1га11у) 
обращаются  къ  Росс1п..."  См.  Сопзи1аг  Керог18,  Мау  1896  „Оегтап- 
:Ви1§апап  Тгайе".  Стр.  130. 
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зеи  подобнаго  рода  уже  существу10Щ1е  въ  Болгарш  ока- 
зались весьма  благотвориыми  для  интересовъ  странъ, 
товары  которыхъ  выставлены^  и  если  только  устроить 
какъ  сл'Ьдуетъ,  то  британское  предпр1ят1е  этого  рода 
несомп'Ьнно  окажетъ  большую  помощь  британской  тор- 
товл-Ь  особенно  въ  виду  того  обстоятельства,  что  глав- 
нымъ  препятств1емъ  для  развит1я  этой  торговли  яв- 
ляется недостатокъ  агентовъ  и  странствующихъ  прика- 
зчиковъ,  представляющихъ  британск1Я  фирмы^^.  ^) 

Отчетъ  британскаго  генеральнаго  консула  изъ  Кон- 
стантинополя о  торговл-Ь  въ  Турщи  за  1893  годъ  сооб- 
щаетъ  однородныя  данпыя  объ  усп-Ьхахъ  Германш  и 
неудачахъ    Англ1и  и  по  тЪмъ  же    самимъ    причинамъ: 

^Страны,  которыя  показываютъ",  говоритъ  онъ,  „наи- 
большее пропорциональное  увеличенхе  въ  ихъ  ввоз-Ь  въ 
Турщю,  суть  Герман1я  и  Бельпя.  Первая  устроила  свой 
ввозъ  съ  1890  г.,  а  вторая  увеличила  на  ЗО^о'^-  Къ 
:этому  генеральный  копсулъ  добавляетъ,  что  значитель- 
ная часть  нЬмецкихъ  товаровъ  входптъ  въ  Турщю  че- 
резъ  иностранные  порты,  а  потому  германскШ  ввозъ 
въ  сущности  еще  больше  показаннаго.  „Пололгеше,  ко- 
торое германская  предпр1имчивость  получила  въ  Тур- 
щи  по  части  устройства  желъзныхъ  дорогъ,  естествен- 
но много  способствуетъ  распрострааешю  и  германской 
торговли.  Немецкая  колотя  въ  Константинополе  ви- 
димо растетъ,  а  съ  нею  вм-ЬсгЬ,  конечно,  и  требовашя 
на  н-Ьмецкхе  товары.  Большая  часть  жел-Ьзнодорожнаго 
матер1ала  за  посл-Ьдше  два  года  была  доставлена  изъ 
Германш  и  какъ,  изъятая  изъ  таможенныхъ  пошлинъ, 
не  попала  въ  статистическ1е  списки;  н-Ьмецкое  пиво 
зд-Ьсь  повсюду  пьютъ,  а  дешевые  н'Ьмецк1е  товары, 
особенно  матер1и  охотно  покупаются  туземцами".  „Зд-Ьсь 


1)  Роге1§п  ОШсе.  1893.  Аппиа!  8ег1е8  №1300.  В1р1огааис  апйСоп- 
-8и1аг  Еерог18  оп  Тгайе  апй  БЧпапсе.  ВиЬуапа.  Ьоп(1оп  1893,  стр.  11 
и  друг. 
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повторяется",  говорить  дальше  англШскШ  отчетъ,  „ста- 
рая истор1я  уже  много  разъ  разсказанная  въ  отчетахъ 
а  именно,  что  н-Ьмецше  производители  обращаютъ  го- 
раздо бол'Ье  внимашя  на  потребности  своихъ  покупа- 
телей п  объ  нихъ  заботятся^'...  „Зд-Ьсь,  (т. -е.  въ  Кон- 
стантинопол'Ь)  существуетъ  германская  ассоцгащя,  устро- 
енная за  самое  посл-Ьдисе  время,  которая  выказываетъ 
нам'Ьренхе  усилить  значительно  сбытъ  мап1инъ  н-Ьмеи- 
каго  производства.  Ассощащя  эта  называется  Ехрог!; 
"\'егЬап(1  (1еи1;5сЬег  МазсЫпепГаЬпкеп  ипй  НиНелусгке  и  была 
устроена  въ  Берлин'Ь  н'Ьсколько  лЪтъ  назадъ;  она  пред- 
ставляетъ  собой  100  нЬмецкпхъ  фирмъ  и  продаетъ  то- 
вары исключительно  п'Ьмецкаго  производства".  ^) 

Несмотря  на  свои  очевидные  успехи  на  Восток-Ь  и 
прекрасные  торговые  результаты,  между  прочимъ^  суще- 
ствующихъ  тамъ  нЪмецкихъ  союзовъ  и  складовъ,  н1э}*1- 
цы  отнюдь  не  желаютъ  довольствоваться  достигнутымъ 
и  одинъ  нЪмецкхй  отчетъ  изъ  Софхи  распространяется 
о  важности  устройства  дальн-Ьйшпхъ  нЪмецкихъ  скла- 
довъ товарныхъ  образцовъ  па  Востоке,  указывая  въ 
данномъ  отношенй!  на  прим-^ры  австр1йскаго  купече- 
ства, достигшаго  этими  способами-де  весьма  плодо- 
творныхъ  резулгтатовъ  на  Балканскомъ  полуостров^!.  ^) 
Д'Ьйствительно  несомп-Ьнио,  что  энергическая  деятель- 
ность Австрш  и  Вепгр1и,  съ  которой  мы  раньше  позна- 


1)  Роге1§п  ОГПсе.  1894.  Аппна!  8ег1е8,  Л»  1384.  В1р]огаа11С  апс1 
Соп8и1аг  Керог1;8  оп  Тгаде  ап(1  Рхпапсе.  Таг1-еу.  стр.  2,  3,  8.  На- 
сколько это  н-Ьмецкое  общество  машиностроителей  д-Ьйствуетъ 
энергично  на  Восток-Ё  можно  судить  по  слЪдующимъ  дапнымъ  изъ 
другого  источника:  уже  въ  первый  годъ  своего  существоватя  эта 
ассощащя  устроила  обширную  выставку  машинъ  въ  Афинахъ  и  уч- 
редила агентства  во  множеств-Ь  городовъ  (Корфо,  Занте,  Патрасъ, 
Каламата,  Сира,  Вало,  Солоники,  Смирна  и  др.)  Въ  результате  зна- 
чительное число  заказовъ  было  получено  еще  до  нстечен1я  перваго- 
года  и  д-Ьло  Союза  упрочилось  на  Восток-Ь...  См.  „Ваз  Напде!»- 
Мибеит"  отъ  10  Марта  1892  г.,  стр.  144. 

2)  ЕхрогЬ-АагеззЪиск  Гиг  Веи18оЫап(1.  1896—97  стр.  67. 
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комились,  увенчалась  на  Восток'Ь  сравнительно  бле- 
стящими результатами,  какъ  это  единогласно  подтверж- 
дается всЬми  иностранными  свид'Ьтельствами.  ^1361!.- 
стный  англ1йск1й  ученый  Дайси  въ  своемъ  прекрасномъ 
сочкнеши  о  Болгар1и  („Крестьянское  Царство'^)  вышед- 
шемъ  въ  св^тъ  еще  въ  1894  году,  такъ  выражается,  на- 
прим-Ьръ,  объ  этомъ  факт-Ь:  ^Какъвъ  настоящее  время 
д'Ьла  стоятъ,  существуетъ  вероятность,  что  эксилоата- 
Ц1Я  Болгар1и  попадетъ  въ  руки  Австр1и,  которая  и  те- 
перь уже  повел1>ваетъ  Болгарскимъ  рынкомъ.  Испол- 
нится или  н^тъ  это  предполол^еше,  добавляетъ  онъ, 
это  зависитъ  отъ  другихъ  европейскихъ  владЪющихъ 
капиталами  странъ  и  спещально  отъ  Англ1и".  „Еще 
въ  1887  году^  говоритъ  Дайси,  Англ1я-де  господство- 
вала въ  Болгарш  и  ввозила  въ  нее  на  сумму  1.354.500 
фунт,  стерл.,  а  въ  1891  году  эта  цифра  понизилась 
уже  до  780.400  фунт.   ст".  ^) 

По  сведенгямъ,  почерпнутымъ  изъ  англ1йскихъ  оф- 
фиц1альныхъ  источниковъ,  ввозъ  въ  Болгарш  находится 
теперь  главнымъ  образомъ  въ  рукахъ  Австро-Венгрш, 
точно  также,  какъ  въ  Румынш — въ  рукахъ  Гермаши. 
Въ  то  время,  когда  цифра  австро-венгерскаго  ввоза  въ 
Болгар1ю  ежегодно  и  за  больпюй  перюдъ  времени  (съ 
1880  г.)  непрерывно  растетъ  и  увеличивается  (изъ 
456,000  въ  1880  Г.  ввозъ  Австро-Бенгр1и  въ  Болгарш 
дошелъ  до  1.359.000  ф.  с.  въ  1891  г.),  для  другихъ 
странъ,  какъ  наприм'Ьръ  Великобританш,  онъ  колеблется 
годъ  отъ  году,  то  увеличиваясь,  то  падая,  такъ  что 
за  посл^диШ  указанный  годъ  составлялъ  лишь  639.900, 
а  въ  цЪломъ  понижается  такТ)-же  какъ  и  въ  Румышю. 
Такимъ  образомъ  первостепенное  мЪсто  въ  болгарской 
торговле  остается  несомненно  за  Австро-Венгр1ей.  Ве- 
ликобритан1я  занимаетъ  второе,  но  надо  полагать  рань- 


^)  „ТЬе    Реазап!;    81:а1е''.    Ап  Ассоип!;  оГ  Ви1§аг1а  1п  1894.  Ву  Ш- 
гоагй  Югееу.  ^оп(1оп.  1894  ТоЬп  Мштау. 


278  и.   п.    я  н  ж  у  л  ъ. 

ше  или  позже,  всл'Ьдств1е  конку ренц1и  утратитъ  и  его"^ 
Отчетъ  консула  Дэринга  изъ  Соф1и  сообщаетъ  данныя 
о  постепенномъ  увеличенш  австрхйской  и  Н'Ьмецкой 
торговли  въ  Княжеств'Ь.  „Австр1я,  говоритъ  онт:.,  съ 
честью  занимаетъ  м-Ьсто  главнаго  импортера  Болгархи, 
при  чемъ  въ  отчетный  годъ  ея  ввозъ  увеличился  на 
18000  тоннъ,  ц-Ьниостью  на  180.000  ф.  ст.". 

Британск1й  вицеконсулъ  Макгрегоръ  изъ  Бургаса, 
сообщая  объ  общемъ  уменьшенш  какъ  ввоза,  такъ  и  вы- 
воза Великобриташи  черезъ  этотъ  портъ,  повторяетъ 
изв-ЬстЕНЯ  намъ  указан1я  на  недостатки  британской 
торговли  и  преимущества  австрШской  и  немецкой 
(посылка  странствующихъ  приказчиковъ  съ  образцами,. 
переводы  прейсъ-курантовъ  на  французск1й  или  даже 
болгарск1й  языкъ)  и  вообще  совгътуетъ  держаться  при- 
мера австршскихъ  торювцевъ,  если  британцы  хотятъ 
расширить    свой  сбытъ  въ  Болгарш.  ^) 

Въ  отчет'Ь  сэра  Никольсона  за  1894  годъ  изъ  Софхи 
сообщается  между  прочимъ  сл-Ьдующее  любопытное 
зам-Ьчаше:  „Австро-Венгр1я  и  Герман1я-де  несомн'Ьнно 
им'Ьютъ  больш1я  выгоды,  проистекающ1я  отъ  ихъ  бли- 
зости и  дъятельности,  которую  они  обнаруживаютъ, 
толкая  свою  торговлю  посредствомъ  страпствуюгцихъ  при- 
казчиково  и  устройства  торювыхъ  музеевъ  или  складовъ  и 
благодаря  готовности  мануфактуристовъ  сл'Ьдовать  м'Ь- 
стнымъ  вкусамъ  и  можетъ  быть  также  давать  долпй 
кредитъ'''.  Зат'Ьмъ  консульскШ  отчетъ  обращаеть  вяи- 
ман1е  англШскихъ  производителей  на  необходимость 
свои  циркуляры  или  объявлен1я  переводить  по  крайней 
м-Ьр-Ь  на  французск1й  или  н-ЁмецкШ  языкъ  (между  т-Ьмъ 
какъ  мы  знаемъ,  н'Ьмцы  переводятъ  свои  объявлещя 
прямо  на  болгарсшй  языкъ),  помещать  ц-Ьны  не  въ 
англШской,  а  во  французской  валют'Ь  и  для  м'Ьръ— пе- 


1)  Роге1§11    0Й"1се.    1594.   №  1448.  ВиХуапа  Керогкз    Гог    Ше    Уеаг 
1893.  стр.   4,  17. 
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реводить  ихъ  на  метрическую  систему.  Зат-Ьмъ,  просма- 
тривая предметъ  за  предметомъ  ввоза  Англш  въ  Болга- 
рио,  британск1й  консулъ,  статья  за  статьей  находитъ 
уменьшен1е  и  соответственный  ростъ  у  другихъ  странъ. 
Ввозъ  Соединеннаго  Королевства  съ  847.735  ф.  см.  въ 
1889  г.  понизился  до  806.929  ф.  ст.  въ  1894  году,  тогда 
какъ  наоборотъ  для  Австро-Венгрш  за  т-Ь  же  годы  съ 
809.687  ф.  с.  онъ  поднялся  до  1.404.231  ф.  с.  и  ввозъ 
Гермаши — съ  156.434  на  483.862  ф.  с.  Даже  турецкШ 
ввозъ  въ  Болгархю,  благодаря  в'Ьроятно  тому,  предпо- 
лагаетъ  отчетъ,  что  черезъ  Турц1ю  идутъ  мног1е  евро- 
пейск1е  товары,  значительно  увеличился  въ  посл'Ьдте 
годы.  ^) 

БританстП  консулъ  въ  МалоП  Аз1и,  въ  ТрапезонтЪ, 
въ  своемъ  отчет-Ь  за  1894  годъ,  указывая  на  разные 
недостатки  м'Ьстной  торговли  англ1йскими  товарами, 
настоятельно  сов-Ьтуетъ  открыть,  тамъ  но  примеру  дру- 
гихъ иностранцевъ,  постоянную  выставку  товарныхь  об- 
разцовъ,  карсъ  наилучшее  средство  усилить  сбытъ  бри- 
танскихъ  товаровъ,  познакомивши  съ  ними  публику, 
для  которой  аннонсы  и  публикац1и,  по  ея,  в'Ьроятно, 
неразвитости  и  безграмотности,  не  имЪютъ  почти  ни- 
какого значен1я 

Британск1й  вице-консулъ  Дпллонъ  въ  далекомъ  Алеп- 
по, въ  Малой  Азш,  сообщаетъ  о  быстрыхъ  усп-Ьхахъ, 
которые  дЪлаетъ  тамъ  Германская  торговля.  Торговля 
эта  ведется  черезъ  Гамбургъ,  первоначально  совер- 
шенно незнакомый  сир1йскимъ  купцамъ,  а  теперь  сд-Ь- 
лавшШся  очень  важнымъ  пунктомъ  какъ  для  вывоза 
м'Ьстнаго  сырья,  такъ  и  по  ввозу  многихъ  товаровъ, 
продаваемымъ  по  такимъ  низкимъ  цЪнамъ,  для  кото- 
рыхъ  не  мыслима  конкуренц1я.  Между  прочимъ  онъ 
сообщаетъ  интересный  случай  торговой  ловкости  н'Ьм- 


1)  Роге1§п  Ойсее.  1895.  №  1603.  ВиЬуаНа.  ЕерогЬ  Гог  Ше  Уеаг  1894. 
оп  Й1е  Тгайе  е1;с.  оГ  Ви1§апа.  стр.  2,  3,  14. 


280  и.  и.  я  н  ж  у  л  ъ. 

цевъ:  они  первые  и  съ  огромнымъ  усп-Ьхомь  начали 
продавать  на  м-Ьстномь  рынк-Ь  эмалированныя  жел'Ьз- 
ныя  изд'Ьл1я,  какъ  об-Ьденные  такъ  и  чайные  сервизы, 
очень  изящво  расписанные,  которые  вс1^ми  охотно  пред- 
почитаются фарфору  въ  виду  отвратительнаго  состо- 
яшя  м-Ьстныхъ  дорогъ,  по  которымъ  трудно  фарфоръ 
и  фаянсъ  перевозить  не  разбивши.   ^) 

Непосредственнымъ  продолжешемъ  д-Ьятельности  тор- 
говыхъ  музеевъ  и  союзовъ  являются  странствующхе 
приказчики  съ  образцами  товаровъ.  Ихъ  можно  считать 
въ  супдности  передвижными  Ехрог1-Ми81ег1а§ег — складами 
товарныхъ  образцовъ.  Прйзжая  на  м-Ьсто,  особенно  на 
Восток'Ь,  гдЪ  каждый  подобный  приказчикъ  представ- 
ляетъ  много  промышленниковъ  и  им-Ьетъ  большое  ко- 
личество образцовъ,  онъ  нанимаетъ  въ  город-Ь  несколь- 
ко комнатъ,  раскладываетъ  товаръ  и  приглашаетъ  всЬхъ 
желающихъ  для  осмотровъ  и  заказовъ.  Мы  уже  внд-Ьли 
раньше  изъ  отчетовъ  американскихъ  и  англШскихъ 
консуловъ,  какъ  всюду  д'Ьятельность  экспортныхъ  со- 
юзовъ и  торговыхъ  музеевъ  неразрывно  связывается  и 
съ  д-Ьятельностью  странствующихъ  приказчиковъ:  о  не- 
достатк'Ь  ихъ,  какъ  одной  изъ  причинъ  неудачъ  бри- 
танской торговли  на  Восток'Ь  единогласно  говорятъ  всЬ 
отчеты.  Вритансгай  генеральный  консулъ,  наприм'Ьръ, 
Блентъ  въ  Салоникахъ,  въ  своемъ  посл'Ьднемъ  отчет'Ь 
за  1893/94  г.  сообщая  печальный  фактъ  объ  упадк-Ь 
англ1йскаго  ввоза  по  П'Ькоторымъ  товарамъ,  зам-Ьчаетъ 
что  „пренебрежен1е,  съ  которымъ  относятся  къ  Сало- 
никамъ  британсше  странствующ1е  приказчики,  р'Ьдко 
его  посЬщающхе,  составляетъ  р'ЬзкШ  контрастъ  съ  ча- 
стыми посЬщешями  Салоникъ  французскими,  немец- 
кими, швейцарскими  и  австр1йскими  торговцами"  ^). 


1)  Роге1§п  ОПсе.  1895.  Тигкеу.  Еерогк    Гог  Ше    Уеаг  1894    оп  Ше 
Тгайе  оГ  1;Ье  Соп8и1аг  В181г1сЬ  А1ерро.  Ьопйоп  1895.  стр.  5. 

2)  Роге1§п  ОШсе.  1896  №  1663  ТиН-ег/.  КерогЬ  Гог  Ше  Уеагз  1893—94. 
оп  «16  Тгас1е  оГ  Ше  Сопзи1аг  ВхзкпсЬ  оГ8о1оп1са.  Ьопйоп  1895.  стр.  5. 
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БританскШ  консулъ  въ  Ангор-Ь,  въ  Малой  Аз1и,  Кем- 
бербатчъ  сообщаетъ,  что  даже  изъ  такъ  назыеаемыхъ 
англ1йскихъ  товар овъ  въ  его  округ-Ь  за  исключешемъ 
манчестерскаго  коленкора  и  ситца,  небольшаго  коли- 
чества Шеффильдскаго  ножеваго  товара,  изъ  осталь- 
ныхъ  ввозимыхъ  мапуфактурныхъ  товаровъ  едвали  боль- 
шинство д'Ьйствительно  британскаго  происхожденхя, 
такъ  какъ  всЬ  товары  везутся  черезъ  Константинополь 
м^Ьстными  фирмами  и  нЪтъ  никакой  гарант1И  ихъ  англШ- 
скаго  происхождешя.  Зат'Ьмъ  консулъ  выражаетъ  цЪ- 
лый  рядъ  пожеланШ  для  поднят1я  англ1йскаго  сбыта  и 
во  глав^Ь  ихъ  стоитъ  опять  таки  выставка  товарныхь 
образцовъ  въ  Ангор'Ь  и  присылка  странствующихъ  при- 
казчиковъ  и  даже  необходимость  им^ть  тамъ  постоян- 
наго  агента  и  представителя  Британской  соединенной 
торговой  палаты  для  поощренхя  тамъ  и  наблюден1я  надъ 
торговыми  интересами  своей  страны  ^). 

Англ1йск1й  консулъ  въ  Алеппо,  Малой  Аз1и,  Томасъ 
Яго  или  Дл^его  (Да§о)  доноситъ  въ  своемъ  отчете  за 
1893  годъ  британскому  правительству  на  ту  же  тему  и 
притомъ  весьма  образно  выраженную:  „Считаю  дол- 
гомъ",  говоритъ  г.  Яго,  „высказать  свое  мн-Ьше,  что 
Соединенная  торговая  палата  Великобрнтан1и  должна 
сд'Ьлать  подписку  для  посылки  сюда  странствующихъ 
приказчиковъ,  которые  могутъ  усилить  торговлю  здЪсь 
и  поднять  оборотъ.'•^  „Посл'Ь  нЪсколькихъ  л-Ьтъ  моего 
пребывашя  въ  этой  стран-Ь,  пишетъ  консулъ,  я  былъ 
вынужденъ  силой  обстоятельствъ  и  противъ  моей  воли 
прхобр'Ьсть  иностранные  вкусы:  если  я  желаю  напри- 
М'Ьръ  им'Ьть  новые  сапоги,  я  долженъ  получить  ихъ 
изъ  Франц1и,  если  хочу  выпить  элю,  получаю  его  изъ 
Гермаши  или  еще  лучше  изъ  Бельг1и;  эль  изъ  Стра- 
сбурга, какъ  я  слышалъ,  доставляется  регулярно  каж- 


1)  Роге1§11  Отсе.  18Э4.  №  1368.  ТшЫу.  ЕерогЬ    Гог  Ше  Уеаг  1893 
оп  Ше  Тгайе  е1;с:  оГ  Ап^ога  Ьопйоп,  1894.  стр.  8,  9. 
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дый  день  въ  Турщю.  Это  состояше  вещей  можетъ  и 
должно  быть  изм'Ьнено,  какъ  я  раньше  упоминалъ,  при- 
сылкой англ1йскихъ  странствующихъ  приказчпковъ". 
„Мы  медленно  теряемъ  нашу  торговлю "-^  говорить  дальше 
Яго,  „и  м'Ьстные  жители  англичане  должны  пр1обр'Ь- 
тать  лишь  то,  что  имъ  доставляется,  благодаря  иностран- 
нымъ  странствующимъ  приказчикамъ"....  „Печально"", 
продолжаетъ  консулъ,  „видЪть  этотъ  недостатокъ  пре- 
дусмотрительности со  стороны  англ1йскихъ  купцовъ. 
Сидя  въ  своей  конторе  я  ничего  не  им-Ью  около  себя 
англ1йскаго,  кром-Ъ  своего  тЪла  и  костей  (?!)  А  между 
т'Ьмъ  средство  помочь  такъ  близко  и  легко""...  ^). 

Какъ  велико  должно  быть  число  этихъ  передвижныхъ 
складовъ  образцовъ,  о  которыхъ  такъ  вздыхаетъ  ори- 
гинальный англ1йскШ  консулъ  изъ  Алеппо  можно  су- 
дить потому,  что  г.  Мордтманъ,  германск1й  консулъ  въ 
Салоникахъ  передавалъ  мть  лично,  что  въ  этомъ  вто- 
ростепенномъ  турецкомъ  порт-Ь  ему  приходится  еже- 
годно отм-Ьчать  у  себя  въ  конторъ  свыше  200  паспор- 
товъ  н-Ьмецкихъ  странствующихъ  приказчиковъ!  ^). 

Британсмй  генеральный  консулъ  во  Франкфурт'^  на 
Майн'Ь,  въ  своемъ  превосходномъ  отчет'Ь  (нами  раньше 
упомянутомъ)  который  обратилъ  всеобщее  внимаше, 
весьма  обстоятельно  разбираетъ  всю  торговую  политику 
Гермаши,  указывая  слабыя  стороны  британскаго  торго- 
ваго  класса  и  давая  ему  хорош1й  урокъ. 

„Весьма  важно  для  англ1йской  промышленности  по- 
знакомиться во  многихъ  отношен1яхъ",  пишетъ  сэръ 
Оппенгеймеръ^  „съ  д'Ьловою  тактикой  германскихъ  тор- 
говцевъ  и  промышленниковъ  и  позаимствовать  отъ  нихъ 


1)  01^0:  КерогЬ  Гог  Ше  уеаг  1893  оп  Ше  Тгайе  оГ  А1ерро.  Ьопйоп 
1894  стр.  12,  13. 

2)  До  какой  степени  развитъ  вообще  у  н'Ьмцевъ  инстптутъ  „стран- 
ствующихт.  приказчиковъ"  можно  судить  потому,  что  лишь  внутри 
Герман1и  и  исключительно  для  внутренней  торговли  численность 
ихъ  насчитывается,  по  частнымъ  св'ёд'ён1ямъ,  до  71,800  челов-Ькъ.. 
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все  хорошее  и  что  ув'Ьнчалось  усп'Ьхомъ.  Несомн1ьнно 
англ1йскШ  экспортъ  получилъ  бы  значительное  поощ- 
рен1е,  если  бы  лица  имъ  занимающаяся  привыкли  об- 
легчать покупателю  самую  покупку  товаровъ,  какъ  это 
д'Ьлаютъ  Н'Ьмцы,  наприм'Ьръ,  отправкой  товаровъ  и  до- 
ставкой ихъ  по  м^Ьсту  наоначентя,  включая  сюда  про- 
возъ,  уплату  пошлинъ  и  всЪ  расходы,  упаковкой  това- 
ровъ и  обд;Ьлкой  ихъ  согласно  М'Ьстнымъ  вкусамъ  по- 
требителей, предлолхен1емъ  своихъ  ц^Ьнъ  на  товаръ  въ 
монет'Ь  той  страны,  для  которой  товаръ  предназначенъ, 
посылкой  къ  покупателямъ  странствующихъ  приказчи- 
ковъ,  которые  не  только  знаютъ  ихъ  языкъ,  но  знакомы 
со  многими  таможенными  порядками  и  наконецъ,  когда 
такой  спец1альный  приказчикъ  обошелся  бы  для  одного 
промышленника  слишкомъ  дорого,  цЪлый  рядъ  не  кон- 
курирующихъ  фирмъ  складывается  вмЪст-Ъ  и  посылаютъ 
приказчика  сообща  и  т.  д.^)"...  „ВсЬ  эти  указанные  пунк- 
ты считаются  символомъ  в'Ьры  для  германскихъ  экспор- 
теровъ  и  въ  то  же  время  калчдый  англичанинъ  хорошо 
знаетъ,  какъ  они  странно  звучатъ  во  многихъ  случаяхъ 
для  уха  англ1йскаго  купца.  Британская  экспортная  тор- 
говля развилась  раньше  германской  и  не  им-Ьла  нужды 
конкурировать  до  такой  степени  съ  соперничествомъ 
другихъ  странъ  уже  съ  развившеюся  промышленностью; 
теперь  же  даже  землед^Ьльческ1я  страны  подобныя  Рос- 
с1и  и  Румыши,  стараются  развить  собственную  промыш- 
ленность и  сд'Ьлаться  независимыми  отъ  иностраннаго 
экспорта.  Какъ  бы  ни  была  невыгодна  эта  политика  съ 
экономической  точки  зр'Ьн1Я,  по  нельзя  оставить  безъ 
вниман1я  экспортеру  уже  того  обстоятельства,  что  но- 
вая промышленность  этихъ  странъ,  часто  притомъ  съ 
большими  иособ1ями  отъ  государства,  стоитъ  около  сво- 


•^)  Т-е.  то  именно,  что  и  д'Ёлаютъ,  какъ  мы  знаемъ,  всё  почти 
экспортные  союзы  и  торговые  музеи,  является  такимъ  образомъ, 
по  прнзнан11о  англичанина,  благод-Ьтельнымъ  дляусп-Ьховъ  герман- 
ской отпускной  торговли. 
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ихъ  собственныхъ  потребителей  и  хорошо  знаетъ,  что 
имъ  нужно.  Что  касается  до  этихъ  странъ,  то  же  отно- 
сится II  къ  соперничеству  Гермаши  и  иныхъгосударствъ, 
экспортирующпхъ  мануфактурныя  произведен1я.  Гер- 
ман1я,  которой  экспортъ  на  первыхъ  же  шагахъ  дол- 
женъ  былъ  считаться  съ  этимъ  ростомъ  промышлен- 
ности отд'Ьльныхъ  странъ,  нашла  уже  всЬ  рынки  пе- 
реполненными англШскими  товарами,  почему  была  вы- 
нуждена употребить /.гов^/ад  тактику  я  искусство  для  сво- 
его экспорта  и  нтЬмеикШ  усп'Ьхъ  можно  считать  устано- 
вившимся фактомъ  и  ту  же  тактику  и  пр1емы  должны 
принять  и  подрая^ать  старые  англШск1е  экспортные 
дома,  если  только  англ1йская  промышленность  желаетъ 
конкурировать  въ  иностранныхъ  государствахъ  съ  сво- 
имъ  германскимъ  соперникомъ.  Въ  нЪсколькихъ  словэхъ 
можно  очертить  разл11ч1е  между  старой  англШской  и 
новой  н'Ьмецкой  тактикой  экспортной  торговли.  Пока 
Англ1я  влад'Ъла  неограниченнымъ  первенствомъ  (моно- 
пол1й)  на  всем1рномъ  рынкЪ  какъ  экспортеръ  мануфак- 
турныхъ  произведен1й,  потребители  должны  были  обра- 
щаться къ  ней  и  приспособливаться,  какъ  могли,  къ 
англ1йскимъ  обычаямъ,  англШскому  вкусу,  англ1йскимъ 
привычкамъ  и  аглШскШ  промышленный  экспортъ  англи- 
зировалъ  весь  св'Ьтъ;  теперь  же.  когда  намъ  хорошо 
изв'Ьстно  перепроизводство  во  многихъ  отрасляхъ  про- 
мышленности, увеличившееся  количество  предложешй 
товаровъ  для  экспорта  и  конкуренц1я  иностранныхъ 
государствъ,  теперь,  употребляя  общеизв'Ьстное  сравне- 
Н1е  „пророкъ  долженъ  идти  къ  гор'Ь^^  и  экспортеръ 
дол^кенъ  обраш,аться  къ  потребителю  и  приспособли- 
ваться сколько  можетъ  къ  ихъ  требован1ямъ  и  привыч- 
камъ. у,  Поэтому  атлгйская  промышленность  и  торговля  дол- 
жны принять  эту  тактику  въ  своемъ  экспорт1ь^  если  только 
не  желаютъ  остаться  позади  Германъи''''  ^). 


1)  Рогехдп  ОШсе.  1894.  №  340.  Керог1з  оп  8иЪ^ес^8  оГ  Оепега1ап(1 
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Т-Ь  же  самыя  идеи  о  важныхъ  усп'Ьхахъ  новаго  тече- 
шя  германской  экспортной  торговли  и  о  необходимости 
подражать  имъ  слышимъ  мы  совс^^мъ  съ  другой  сто- 
роны, отъ  сЬверо-американцевъ.  Изъ  одного  изъ  цепт- 
ровъ  германскаго  машиностроительнаго  производства 
Хемница  изв-Ьстный  намъ  американск1й  консулъ  Мона- 
ганъ  доноситъ  своему  правительству:  „Н1^мцы,  придя 
къ  уб'Ьжден1ю,  что  машиностроеше  не  можетъ  развиться 
въ  Германской  промышленности  въ  выгодное  д-Ьло, 
пока  экспортъ  значительно  не  увеличится^  ищутъ  ста- 
рательно пути  и  средства  для  увеличешя  его.  Тузем- 
пое  производство  машинъ  превосходитъ  потреблен1е 
ихъ;  машины,  сд'Ьланныя  въ  Англш,  уже  давно  замФ^- 
нены  своими;  машины,  изобр'Ьтепныя  или  иатентован- 
ныя  въ  Америке,  отлично  д1.ла1отся  въ  Берлин'Ь,  Манн- 
гейм'Ь,  Магдебурге,  Бармен'Ь  и  Хемниц'Ь.  Ничего  по- 
лезнаго  или  практичнаго  не  изб'Ьгаетъ  вниман1я  или 
подражательной  способности  германскаго  народа. 
Лучшая  чулочно-вязальная  машина  въ  св-Ьт-Ь  была  изо- 
бр-Ьтена  въ  Соединенныхъ  Штатахъ,  однако  же  Хем- 
ницъ  снабжаетъ  за  посл'Ьдше  три  года  фабрики  Аме- 
рики полнымъ  комплектомъ  чулочпо  -  вязальныхъ  ма- 
шинъ. Разнообразные  планы  циркулируютъ  во  всей 
Германш,  дабы  в'Ьрн'Ье  и  легче  открыть  иностранные 
рынки  для  германскихъ  машннъ  и  другихъ  продуктовъ". 
Дал'Ье  Монаганъ  подробно  передаетъ  знакомые  нам!. 
средства  и  способы,  которыми  н'Ьмцы  стремятся  завла- 
Д'Ьть  между народнымъ  рынкомъ:  точное  исполнен1е  за- 
казовъ  „не  въ  томъ  вид'Ь,  который  намъ  нравится  и 
и  какъ  намъ  захочется,  а  въ  томъ  вид'Ь,  какъ  нравится 
заказчику",  посылка  возможно  часто  за  границу  аген- 
товъ  и  странствующихъ  приказчиковъ,  въ  сопровожде- 
н1и  образцовъ,   высылка  въ  складчину  иллюстрирован- 


Соттегс1а1  1п1еге8(:.  Оегтапу.  Соттегсха!  Ке1аНоп8  оГ  Оегтапу  ^V^и1. 
Гоге1§п  Соип1:г1е8.  Ьопйоп,  1894.    стр.  5,  6. 
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ныхъ  каталоговъ  и  прейсъ-курантовъ  машинъ  съ  пере- 
водомъ  на  кспанстй  языкъ  и  посылка  въ  разные  пункты 
Южной  Америки  механиковъ  и  техниковъ,  которые  бы 
научили  туземцевъ  влад'Ьть  этими  машинами,  чинить 
ихъ,  а  главное  пропагандировали  бы  между  туземцами 
ихъ  достоинства.  Восхваляя  свои  отечественный  аме- 
рикансюя  машины,  Монаганъ  т'Ьмъ  не  мен-Ье  сов'Ьтуетъ, 
если  желаютъ  американцы  им'Ьть  для  нихъ  рынокъ, 
идти  всл-Ьдъ  за  н'Ь.мцами  и  употреблять  т'Ь  же  м'Ьры 
для  ихъ  распространен1я  ^). 

Выше  приведенные  прим'Ьры  и  выдержки  изъ  офи- 
щальныхъ  отчетовъ,  которые  легко  можно  было  бы  уве- 
личить, доказываютъ  достаточно  какъ  усп-Ьхи,  которые 
д"1ьла10тъ  Герман1я  и  Австр1я,  и  особенно  первая,  въ 
своей  отпускной  торговл'Ь  мануфактурныхъ  пропзведе- 
нШ,  такъ  полную  ц-Ьлесообразность  и  полезность  т-Ьхъ 
средствъ,  который  они  употребляютъ  для  этой  цЬли, 
средствъ  рекомендуемыхъ  и  распространяемыхъ  т-Ьми 
самыми  торговыми  музеями,  эскпортными  союзами  и  экс- 
портными складами,  съ  организац1ей  которыхъ  мы  въ  на- 
шей книг-Ё  познакомились.  ВсЪ  эти  постоянныя  и  пер1оди- 
ческ1я  выставки  въ  странахъ  экспорта,  изучеше  ихъ  пос- 
редствомъ  агентовъ  и  коллективныхъ  путегаеств1й,  стара- 
шя  узнать  и  следовать  всЬхъ  вкусамъ,  привычкамъ  и  да- 
же слабостямъ  своихъ  покупателей,  какъ  мы  видили  это- 
му многопрнмЪровъ  раньше,  все  это  входитъ  въ  политику 
т'Ьхъ  же  экспортныхъ  учрежден1й  и  постоянно  рекомен- 
дуется и  указывается  въ  ихъ  издан1яхъисобран1яхъ.  Духъ 
едикешя  и  общен1я  между  торговыми  лицами  и  про- 
изводителями кр'Ьпнетъ  и  развивается,  благодаря  по- 
добнымъ  обществамъ  и  ихъ  собран1ямъ,  а  взаимный 
обм'Ёнъ  мыслей  и  авторитетный  голосъ  опытнаго  иску- 
шеннаго  въ  экспортной  торговле  лица  доставляетъ  ча- 


1)  СопзиТаг    Керогаз.    МотетЬег    1893.  \Уа8Мпд1;011   „ТКе  Оегтапз 
8еек1п§  Гоге1§11  ^гайе".  Ву  МопадЬап^  стр.  318,  319. 
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сто  незам'Ьнимыя  по  своей  полезности  свЪд'Ьнгя  к  указа- 
н1я  для  промышленника  и  торговца,  которыя  стимули- 
руютъ  и  поднимаютъ  духъ  предпршмчивости,  за  нимъ 
и  весь  отпускъ    страны. 

Мы  вид'Ьли  раньше  выражеше  сожал'Ьн1я  со  стороны 
англичанъ  объ  отсутствхи  у  яихъ  на  м'Ьстахъ  сбыта 
складовъ  товарныхъ  образцовъ  (Ехрог1-Ми81ег]а§ег)  и 
недостатокъ,  если  не  отсутств1е  и  неудовлетворитель- 
ность немногихъ  странствующихъ  приказчиковъ,  тру- 
дами которыхъ  они  пользуются,  ^)  но  отсутств1е  услугъ 
торговыхъ  музеевъ  и  экспортныхъ  союзовъ  чувствуется 
у  нпхъ  не  меньше.  ч-Ьмъ  складовъ  и  коммивояжировъ 
особенно  при  той  рутинности  и  консервативности,  ко- 
торою отличаются,  по  зам-Ьчанш  св'Ьдущихъ  лицъ, 
мнопе  нын'"Ьшн1е  англШскхе  производители  сравнительно 
съ  немцами.  ^)  Лучше  всего  возьмемъ  прим-^ры  у  са- 
михъ  же  англичанъ,  чтобы  въ  точности  ихъ  не  сомнЪ. 
ваться. 

Эрнестъ  Эдвинъ  Вилльямсъ  въ  своей  сенсац1онной 
книг-Ё  ,,Мас1е  1п  Оегтапу",  въ  одинъ  годъ  выдержавшей 
три  издан1я,  представляетъ  ц'Ьлый  обвинительный  актъ 
противъ  англШскихъ  промышленниковъ  и  подборъ  кра- 
снор'Ьчивыхъ  фактовъ  объ  усп-Ьхахъ  н-Ьмцевъ  вырвать 
не  одинъ  лакомый  кусокъ  по  экспортной  торговл'^Ь  изъ 
рукъ  Джонъ  Булля.  Со  словъ  англ1йскаго  консула  въ  Б'Ьл- 
град-Ь,  Вилльямсъ  сообщаетъ  между  прочимъ  слЪду- 
ЮЩ1Й  любопытный   фактъ:    ^СербскШ    покупатель,    пи- 


1)  Какъ  мы  слышали  отъ  одного  изъ  германскихъ  консуловъ  на 
Восток-Ё,  весьма  не  р1Ьдко  странствующими  приказчиками  у  англи- 
чанъ, которые  мало  по  малу  начинаютъ  ихъ  посылать,  являются 
т-Ь  же  н'Ьмцы,  за  недостаткомъ  своихъ  англичанъ,  спещально  для 
этого  подготовленныхъ. 

2)  См.  прекрасную  книгу  о  современной  Англ1и  Шведскаго  пи- 
сателя Густава  Стеффена,  на  которую  уже  приходилось  ссылаться: 
81.ге1Гги§-е  йигск  Огоз5Ъг11апп1еп  уоп  Оиз1:ау  81е{(еп.  81;и1к§аг1;.  1896. 
Особенно  важна  глава  22-я. 
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шетъ  консулъ,  крайне  копсервативенъ  въ  своей  при- 
верженности къ  традпц1оннымъ  формамъ  и  образцамъ 
своихъ  домашнихъ  вещей  и  объ  этомъ  онъ  привыкъ 
гораздо  больше  заботиться  нежели  даже  о  качеств-Ь 
товара.  Кухонный  ножъ,  наприм'Ьръ,  является  доволь- 
но важнымъ  пнструментомъ  въ  дом-Ь,  съ  помощью  ко- 
тораго  сербы  привыкли  разрубать  кости  и  мясо;  лезв1е 
ножа  должно  быть  при  этомъ  спец1ально  широкимъ,  гдЪ 
вделывается  въ  ручку  для  того  же  чтобы  влад'Ья  имъ 
сербъ  не  ударилъ  руку  и  не  ободралъ  ея.  Н-Ьмедтй 
промышленникъ  немедленно  уступилъ  этому  желан1ю 
и  далъ  лезв1е  требуемаго  образца,  англШскШ  же  про- 
изводитель решительно  отказался  изменить  привычную 
у  него  форму  кухоннаго  ножа:  въ  результате  получился 
трхумфънемецкаго  ножа,  которымъ  можно  рубить кость^ 
надъ  англШскимъ  той  я^:е  ц^ны  при  высшемъ  каче- 
стве"- ^). 

Другой  случай  имелъ  место  въ  Росс1и:  ,,много  летъ 
назадъ,  по  словамъ  Вилльямса,  Англ1я  ввозила  боль- 
шое количество  кумачныхъ  платковъ  въ  Россш:  они 
употреблялись  тамъ  женщинами  для  покрыван1я  голо- 
вы и  были  удлиненной  формы.  Покупательницы-русск1я 
женщины  охотно  предпочли  бы  квадратную  форму  плат- 
ковъ. Ихъ  желан1е  было  доведено  наконецъ  до  сведе- 
н1я  Ланкашира.  Но  Ланкаширск1е  фабриканты,  однако, 
считали  себя  лучшими  судьями  въ  этомъ  деле  осо- 
бенно потому,  что  перемена  формы  платка  означала  и 
перемену  машины:  и  такъ  русскхя  девушки  продолжали 
проклинать  свой  головной  уборъ,  пока  ихъ  горе  не  пре- 
вратилось въ  радость,  благодаря  вмешательству  нем- 
цевъ.  Ихъ  головы  покрыты  ныне  красными  платками, 
но  эти  платки  привозятся   уже  не  изъ   Ланкашира"  2). 

1)  „Мас1е  1п  бегшапу."  Ву  ЕгпеьЬ  Еёюш  ^Vги^ат8.  Ьопйоп  (Нехпе- 
тапп)  1896  с1г.  56. 

2)  ^(^ет,  стр.  72. 


РЕЗУЛЬТАТЫ   И    ВЫВОДЫ.  289 

Еще  прим'Ьръ,  бол'Ье  краснор'Ьчивый,  представляетъ 
небольшая,   но   чрезвычайно  интересная  импортная  ко- 
лоБ1альная  выставка^  только  что  им-^^вшая  м-Ьсто  въ  Лон- 
донскомъСити  осенью  настоящаго  года  (1896  г.)  Еще  въ 
прошломъ    ноябр'Ь   министръ    Чемберлэнъ,    подъ  вл1я- 
шемъ,  в'Ьроятно,  возрастающей  иностранной  конкурен. 
щи  и  упадка  вывоза  англШскихъ  товаровъ  въ  колоти, 
обратился  съ  циркулярной  депешей  къ  колон1альнымъ 
властямъ  съ  просьбою    объяснить   во-первыхъ,    почему 
все   чаще   отдается  тамъ    предпочтен1е    иностраннымъ 
продуктамъ  передъ  англ1йскими  и  по  возможности  при- 
слать образцы   этихъ    пностранныхъ   товаровъ.  Въ  ви- 
дахъ  выполнешя  этого  распоряжетя,  министерство  ко- 
лоши начало  получать  различные  образцы  товаровъ  съ 
разныхъ    концовъ    св-Ьта   и  на  первый  разъ  коллекщю 
ихъ  съ  Тринидада,  Барбадоса,   Вагамскихъ  острововъ, 
Бермудскихъ    и    Сайта    Луч1я.    Товары  эти,  состоящ1е 
изъ  довольно  разнообразныхъ  предметовъ,  начиная  съ 
пилъ  и  топоровъ  и  кончая   посудой,  веревками  и  баш- 
маками, были  выставлены  въ  сентябр'Ы896  г.  на  корот- 
кое   время  (которое    было   продолжено   всл'Ьдствхе  на- 
плыва и  требовашя  публики)  въ  торговой  палат'Ь  Сити 
Лондона,  привлекли  чрезвычайное   впимаше   заинтере- 
сованныхъ   кружковъ,  преимущественно   промышленни- 
ковъ,  и  вызвали    большхе  толки  въ  печати   и  жестоше 
нападки  на  косность   британскихъ    промышленниковъ. 
Какъ  видно   изъ  двухъ   обстоятельныхъ  статей  по  по- 
воду этой,  надо  думать,  зам-Ьчательной  выставки, въ  Ва11у 
Те1е§гар11  отъ  25  и  26  августа  настоящаго  года,  британ- 
ская промышленность    получила  н^Ьсколько  весьма  не- 
прхятныхъ  откровешй  по  своему  адресу.  Оказалось,  на- 
прим'Ьръ,  что  въ  Тринидад-Ь  изъ  всего  ввоза  Герман1я 
и  Франция  за  посл^дн1е    годы    усп-бли    захватить  75% 
по  причинамъ,  какъ  видно  изъ  объясненШ,  что  британ- 
ск1е  товары,  наприм'Ьръ,  разныя  матерш,  слишкомъ  тя- 
желы для    тамошняго  климата,    дороги  и  не    соотв'Ьт- 
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ствуютъ  м'Ьстному  вкусу.  Англ1йск1е  инструменты  со- 
вершенно безполезно  д-Ьлаются  съ  ручками  изъ  дорогого 
дерева,  что  конечно  значительно  возвышэетъ  ихъ  ц-Ьну 
и  наконецъ  мног1е  иные  товары,  присылаемые  изъ  Ве- 
ликобритан1и  или  гораздо  хуже  или  дороже  доставля- 
емыхъ  изъ  другихъ  иностранныхъ  государствъ.  Но 
курьезный  фактъ  обнаружился  относительно  предпочте- 
н1я  жителями  Тринидада  австрШской  обуви  передъ 
англ1йской:  какъ  оказалось  туземцы-Тринидада  им-Ьготъ 
бол'Ье  плоскую  ногу  нежели  англичане  и  т'Ьмъ  не  ме- 
нЪе  англ1йск1я  фабрики  обуви  продолжали  настойчиво 
много  л'Ьтъ  работать  башмаки  для  экспорта  въ  Трп- 
нидадъ  по  модели  англШской  ноги,  пока  наконецъ  бол-Ье 
догадливые  и  издавна  наученные  заботами  своихъ  торго- 
выхъучрежден1й  австр1йцыне  прислали  Тринидадскимъ 
жителямъ  своей  обуви,  сд'ЬтанноП  по  специальной  ко- 
лодк'Ь,  сообразной  особенностямъ  ихъ  ноги,  и  разу- 
м'Ьется,  немедленно  завоевали  рынокъ.  Точно  такъ-же 
французское  бЪлье,  выт'Ьснившее  апглШское  изъ  н'Ь- 
которыхъ  ея  К0Л0Н1Й,  оказалось  несравненно  бол-Ье 
изящнымъ,  лучше  отд-Ьланнымъ  и  въ  то  яге  время  нил№ 
ц'Ьной.  Н'Ьмецк1я  пханино  выт-Ьснили  англ1йск1я  потому, 
что  за  ту  же  ц1ьну  даютъ  лучшхй  товаръ  и  главное 
лучше  приспособлены  къ  тропическому  климату,  о  чемъ, 
очевидно,  англ1йск1е  производители  забываютъ  или  не 
зпаготъ.  „Постепенное  зам-Ьщенхе  англ1йскихъ  товаровъ 
иностранными,  пишетъ  президентъ  англ1йской  торговой 
палаты  въ  Тринидад'Ь,  составляетъ  совершенный  сюр- 
иризъ  для  многихъ".  „Однимъ  словомъ*--,  говоритъ  ВаПу 
Те1е^гарЬ,  „австр1йцы  побиваютъ  насъ  на  обуви,  амери- 
канцы на  инструмептахъ  и  оруд1яхъ,  н'Ьмцы  на  мате- 
р1яхъ  и  другихъ  товарахъ  и  въ  результат-Ь  чуть  не  дв'Ь 
трети  ввоза  въ  эту  колон1Ю  (Тринидадъ)  ускользаетъ 
подъ  носомъ  у  насъ,  благодаря  болгьв  знающимъ  и  св^ь- 
дущимъ  иностранц'гмъ'^ . 
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Длинный  списокъ  перечислешй,  дЪлаемыхъ  Вилльям- 
сомъ  прпчинамъ  быстрыхъ  усп-Ьховь  нЪмцевъ  на  тор- 
гоБомъ  попрнщ'Ь  сравнительно  съ  англичанами,  сводит- 
ся къ  одной  нричпнЪ,  которую  можно  выразить  словомъ 
знанге.  Такъ,  разбирая,  наприлх'Ьръ,  огромные  усп1^хи, 
которые  сд'Ьлала  германская  химическая  промышлен- 
ность, во  многихъ  отрасляхъ  выт-Ьснившая  и  зам-Ьнив- 
шал  Англш,  Вилльямсъ  Д'Ьлаетъ  выводъ,  что  главная 
причина  этого  заключается  въ  томъ,  что  въ  Германш 
рабоч1е,  такъ  же  какъ  и  профессора,  получаютъ  научную 
подготовку  и  эту  подготовку  прилагаютъ  къ  д'Ьлу  въ  сво- 
ихъ  мастерскихъ;  въ  Англ1и  же  напротивъ  техническое 
образоваше  сильно  отстало  и  рабочимъ  не  достаетъ  зна- 
н1я.  Въ  парфюмерномъ,  наприм'Ьръ,  д'Ьл'Ь,  по  словамъ 
Вилльялюа,  германскШ  уси'Ьхъ  есть  просто  усп'Ьхъ  науки 
надъ  нев'Ёжествомъ.  Совершенно  въ  униссонъ  съ  нимъ 
говоритъ  объ  усп-Ьхахъ  химической  промышленности 
въ  Герман1И  изв'Ьсуный  американсшй  консулъ  Мона- 
ганъ:  .^Высокое  въ  этомъ  отношеши  положеше,  занятое 
Герматей,  обязано  тому  обстоятельству,  что  каждое  ея 
усмлге  построено  на  строго -научньгхъ  основангяхъ.  Ни  въ 
какой  другой  стране,  научная  хим1я  не  изучается  такъ 
серьезно  и  усердно,  какъ  въ  Гермаши.  Предпршмчивые 
промышленники  Гермаши  обладаютъ  достаточнымъ  смы- 
сломъ  и  предусмотрительностш,  чтобы  вид'Ьть,  способ- 
ност1ю,  чтобы  соперничать  и  искусствомъ,  чтобы  пре- 
взойти своихъ  соперниковъ;  Гермсдорфъ— этотъ  вели- 
чайшШ  красильщикъ  въ  свЪт'Ь,  совершенствовалъ  свое 
производство  и  разр':Ьшалъ  всЬ  его  трудныя  проблеммы, 
поставивши  ученыхъ  химиковъ  въ  своихъ  лаборатор1яхъ 
и  мастерскихъ  бокъ  о  бокъ  съ  простыми  рабочими... 
Энерг1я,  усил1я  разума  и  научный  анализъ — вотъ  и  всЬ 
секреты  его  усп-Ьховъ . . .  Когда  подумаешь,  заключаетъ 
американецъ,  о  промышленномъ  прогрессЬ  Гермаши  за 
посл'Ьдте  тридцать  л-Ьтъ,  то  невольно  хочется  уб'Ьдйть 
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свой  собственный  народъ  испробывать  т-Ьже  средства, 
чтобы  добиться  такого  же  огромнаго  усп-Ьха""'*  ^). 

Обсуждая  дальше  причину  относительной  дешевизны 
многихъ  н-Ьмецкихъ  продуктовъ,  Вилльямсъ  опять-таки 
повторяетъ,  что  техническое  знание  н-Ьмецкаго  рабочаго 
много  выше  нелгели  англичанина  въ  томъ  же  положеши. 
Въ  спец1альной  глав-Ь  Вилльямсъ  называетъ  важнгьй- 
гиимъ  изъ  факторовъ  германскаго  успгьха  образован1е  и, 
разбирая  разные  виды  его  въ  Гермаши  сравнительно  съ 
Англ1ей,  обращаетъ  внимаше  на  отношеше  въ  Германш 
государства  къ  народному  образован1ю  и  спец1ально 
техническому,  которое  пользуется  признашемъ  всего 
св'Ьта.  Разбирая  дальн'Ьйш1я  причины  второстепеннаго 
сорта,  онъ  указываетъ  и  на  лучшую,  будто  бы,  орга- 
низац1ю  въ  Германш  консульской  службы,  низшШ  же- 
л'Ьзнодорожный  тарифъ,  настойчивость,  съ  которою  н^м- 
цы  прокладываютъ  себ'Ь  дорогу  во  всемъ,  въ  томъ  числ'Ь 
и  торговл'Ь  и  прим'Ьняемость  или  приспособляемость  къ 
обстоятельствамъ  (а(1ар1;аЪ1И1у);  но  посл-Ьдвее  качество 
опять  таки  относится  собственно  къ  тому  же  запасу  пра- 
ктическихъ  знатй,  которыми  н'Ьмцы  ум'Ьютъ  пользоваться 
больше,  нежели  англичане,  посылая  повсюду  стран- 
ствующихъ  приказчиковъ,  агентовъ  для  изсл'Ьдованхя 
иностранныхъ  рынковъ,  стараясь  лучше  изучить  обы- 
чаи и  вкусы  потребителя,  обращая  большее  внимаше 
на  упаковку  и  вн'Ьшнюю  отд-Ьлку  предмета.  „Вообще", 
заключаетъ  Вилльямсъ,  „если  охарактеризовать  кратко 
общую  причину  германскаго  усп'Ьха,  то  она  выражается 
въ  ихъ  живой  прогрессивности,  которая  составляетъ  бле- 
стящШ  контрастъ  съ  консервативной  неподвижностью 
(;81ирог)  насъ  англичанъ.  Хорошо  было  прежде  вести 
старое,  давно  налаженное  д'Ьло  по  старой  систем-Ь,  но 


1)  СопзиШг  ЕероНв.  ЗеркетЬег,  1896.  \V"а811^п§1;оп    1896.  Стр.    156. 
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теперь    мы  должны    прилежно    изм'Ьнить   свои   прхемы 
торговли  и  сд'Ьлать  ихъ  современными'"''  ^). 

Усп'Ьхи  германской  промышленности  и  между  про- 
чимъ  жел'Ьзо-и  сталед'Ьлательной  настолько  повл1яли 
на  общественное  мн'Ьше,  что  въ  1894  году  общество 
желЪзод'Ьлательныхъ  промышленннковъ  (ВшИзЬ  1гоп 
Тгайе  А88ос1а11оп)  послало  на  континентъ  Европы  и  осо- 
бенно въ  Герман1ю  ц-Ьлую  экспедищю  изъ  опытныхъ  и 
практически  св'Ьдущнхъ  лицъ,  которая,  возвратившись, 
представила  о  своихъ  трудахъ  подробный  и  обстоятель- 
ный отчетъ.  Комисс1я  -эта  въ  самыхъ  лестныхъ  выраже- 
тяхъ  Босхваляетъ  устройство  и  высок^'^ю  степень  тех- 
ническаго  совершенства  осмотр'Ьнныхъ  ею  въ  Гермаши 
горновъ,  жел1\зод'Ьлательныхъ,  сталелитейныхъ  и  др. 
подобныхъ  заводовъ.  Въ  числ'Ь  многихъ  преимуществъ 
и  выгодныхъ  сторонъ  германскихъ  промышленныхъ  за- 
веден1й,  сравнительно  съ  подобными  же  англхйскими, 
К0МИСС1Я  пом-Ьщаехъ  —  выгодную  транспортировку  или 
дешевизну  фрахта  германскихъ  жел-Ьзныхъ  дорогъ  и, 
главное,  достоинство  рабочаго  и  служебнаго  персонала 
фабрикъ  и  заводовъ.  Во-первыхъ,  англичане  восхища- 
ются удивительной  дисциплиной  между  ними  господ- 
ствующей, „машиноподобной  точностью  и  правильностью, 
съ  которою  рабочие  совершаютъ  свои  обязанности'""  и 
во-вторыхъ,  что  „не  только  надсмотрщики  и  контролеры 
на  н'Ьмецкимъ  мета-ллическихъ  заводахъ,  но  даже  и 
старшге  рабочге  въ  большинапвп  случаевъ  приготовляются 
къ  ихъ  труду  спецгальнымъ  научнымъ  и  техническимъ  образо- 
вангемъ^  въ  результате  чего  получается  не  только  пре- 
красное и  экономное  управлен1е,  но  и  сердечныя  и 
самыя  симпатичныя  отношен1я  между  управителями  и 
ихъ  подчиненными"...  Дал-Ье  комиссхя  излагаетъ  раз- 
нообразныя  учреждешя  въ  Гермаши  образовательнаго 
характера,  съ    цЪлью    всячески    поднять   и   возвысить 


1)  „Майе  1п  Оегтапу".  Ву  ^V^11^ат8,  стр.  102,  108,  151,  152. 
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уровень  знанШ  рабочаго,  какъ  главн'Ьйшее  услов1е  всего 
промышленнаго  усп-Ьха  этой  страны  и  счастливаго  со- 
перничества съ  Англ1ей  ^). . . 

Считая  пользу  и  важное  значен1е  описанныхъ  учреж- 
дешй  для  усп'Ьховъ  отпускной  торговли  достаточно  до- 
казанными и  самый  вопросъ  исчерпаннымъ,  обращаемся 
въ  заключеше  изсл'Ьдовашя  къ  нашему  отечеству  и 
постараемся  ответить  кратко  на  два  пункта:  во-пер- 
выхъ,  необходимо  ли  ему  развивать  дальше  и  стараться 
расширять  вывозъ  и  отпускъ  своихъ  продуктовъ,  спе- 
ц1ально  промышленныхъ,  за  границу  и  зат-Ьмь  как1е  изъ 
указанныхъ  способовъ,  предполагая  утвердительный  от- 
в'Ьтъ,  ему  наилучше  избрать? 

Что  касается  до  перваго  вопроса,  то  утвердитель- 
ный отв'Ьтъ,  по  нашему  мн-Ьихго,  не  можетъ  подлежать 
спору:  развивши  свою  промышленность  уже  до  значи- 
тельныхъ  разм-Ьровъ,  если  не  относительно,  то  абсо- 
лютно, какъ  и  всЬ  культу рныя  государства,  Россъя  не 
можетъ  остановиться  на  полъ-дороъгь  и  силой  вещей,  по 
самому  свойству  машиннаю  крупнаго  производства  должна 
идти  дальше,  расширять  ею  размгьры^  а  вм'Ьст'Ь  съ  тЪмъ 
сл'Ьдовательно,  и  искать  постоянно  новыхь  рынковъ  сбы- 
та. Конечно,  сама  Росс1я  велика  и  представляеть  въ 
будущемъ  нав'Ьрное  весьма  значительный  рынокъ  и 
съ  развит1емъ  общаго  благосостояшя  значеше  этого 
рынка  будетъ  подниматься;  но,къ  сожал'Ьнш,  по  мно- 
гимъ  причинамъ,  которыя  зд-Ьсь  не  м-Ьсто  обсуждать, 
покупательная  сила  нашего  населен1я,  хотя  и  развива- 
ющаяся, значительно  отстаетъ  отъ  роста  промышлен- 
ности, какъ  это  доказываютъ  многочисленные  факты 
относительнаго  перепроизводства  разныхъ  промышлен- 
ныхъ отраслей.  РСром'Ь  того  расширеше  сбыта  за  пре- 
делы страны  н-Ькоторыхъ  нашихъ  мануфактурныхъ  про- 


1)  Соп8и1аг  Еерогкз,  1ипе,  1896„Оегтап  уз.  ВпйзЬ  ^^оп  апй  8(;ее1 
МапиГасЬге",  стр.  205—209. 
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дуктовъ  необходимо  какъ  условге  далънгьйшаго  инду- 
стргальнаю  развитгя:  мнопя  спещальныя  отрасли  фаб- 
рично-заводской продукцш  возникаютъ  и  мыслимы,  на- 
прпмЪръ  въ  машино-механическомъ  отд'Ьленш,  только 
при  очень  крупныосъ  размгьраосъ  сбыта.  Мнопя  машины, 
какъ  и  нЪкоторыя  друпя,  впрочемъ,  изд'Ьл1я,  не  приго- 
товляются въ  Росс1и  вовсе  не  всл-Ьдстихе  техническихъ 
трудностей  пли  недостатка  капитала,  а  исключительно 
всл'Ьдствхе  малаго  относительно  спроса  или  недоста- 
точныхъ  разм'Ьровъ  сбыта  или  невозможности  за-гра- 
ничнаго  отпуска.  Лишь  широшй  неограниченный  сбытъ 
обусловливаетъ  создаше  и  сущ,ествован1е  многихъ  от- 
раслей промышленности^).  Высота  покровительственной 
пошлины,  даже  самая  значительная,  недостаточна  часто 
для  того,  чтобы  вызвать  появлеше  на  св'Ьтъ  изв-Ьстной 
индустрш,  пока  ей  не  обезпеченъ  широкШ  рынокъ. 
Этимъ  между  прочимъ  объясняется  повсюду  стремлеше 
всЬхъ  экспортеровъ  мануфактурныхъ  продуктовъ,  въ 
широкомъ  смысл'Ь,  продавать  свой  товаръ  за  границу, 
хотя  бы  со  скидкой  противъ  ея  цЪны  на  внутреннемъ 
рынк-Ь, 

Форма  соединен1я  промышленниковъ  въ  товарнш;е- 
ства,  компанш,  общества,  многомилл1онныя  предпр1я- 
т1я  —  синдикаты  вызываетъ   также    потребность,    все 


^)  Въ  изв-Ьстной  газет-Ь  „ЗЫг!  ипй  Ехзеп"  сообщалось,  что  йъ 
кружкахъ  н'Ьмецкихъ  машиностроителей  созр-Ьдо  и  выработалось 
уб^ждеше,  что  именно  по  этой  причине  машиностроенхе  въ  Гер- 
маши  неможетъ  развиваться  должнымъ  образомъ:  „развит1е  маши- 
ностроен1я— все  бол-Ье  и  болФе  стремится  къ  образовашю  „спещ- 
альностей",  для  чего  основнымъ  условгемъ  является  возможно  обширный 
рынокъ  сбыта".  Въ  этихъ  интересахъ  именно  Германскхе  заводчики 
послали  въ  Южную  Америку  на  общ1й  счетъ  19  фирмъ, 
трехъ  ннженеровъ  для  личнаго  ознакомления  съ  местными  требо- 
ван1ями  и  множество  прейсъ-курантовъ  икаталоговъ.  Министерство 
1Шостранныхъ  д'Ьлъ  выказало  этому  торговому  предпр1ят1ю  боль- 
шую симпат1ю  и  оказало  съ  своей  стороны  возможную  помощь.  См. 
„Баз  Нап(1е1з-Мизеит",  ЛУ1еп,  24  Аи^из!:,  1893,  стр.  454. 
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бодЪе  и  бол'Ье  возрастающую,  къ  расширевш  во  чтобы 
то  ни  стало  сбыта,  что  возможно  лишь  съ  существо- 
ван1емъ  доступа  на  всем1рные  рынки.  Когда  известный 
мануфактурный  продуктъ  выработанъ  несовершеннымъ, 
преимущественно  ручнымъ  способомъ,  съ  малымъ  раз- 
д^Ьлен^емъ  труда,  то  цЪна  этого  фабричнаго  или  ре- 
месленнаго  продукта  необходимо  значительно  превос- 
ходить стоимость  сырыхъ  матерьяловъ,  идущихъ  на 
его  выд-Ьлку;  ч'Ьмъ  бол'Ье  совершенные  пр1емы  употреб- 
ляются для  получен1я  этого  продукта,  такъ,  наприм'Ьръ, 
пользуются  сберегающими  время  и  силы  механизмами, 
разд-^леше  труда  принимаетъ  широк1е  размеры,  что 
возможно  лишь  при  очень  крупномъ  производств'Ь^ 
т-Ьмъ  бол'Ье  проявляется  тенденц1я  сближешя  между 
ц'Ьной  этого  промышленнаго  произведешя  и  ц'Ьной  сы- 
рыхъ матерьяловъ,  идущихъ  для  его  выд'Ьлки,  что 
возможно  опять  таки  при  услов1и  неограниченнаго 
сбыта. 

А1ы— руссрае,  имЬемъ  теперь  (по  разсчету  Раунига) 
не  бол'Ье  14%  вывоза  фабрикатовъ  изъ  общей  суммы 
нашего  вывоза  и  изъ  всЬхъ  европейскихъ  дерл^авъ 
Росс1я  составляетъ  наибол-Ье  землед'Ьльческую  страну, 
но  это  служитъ  лишь  новымъ  аргументомъ  для  уста- 
новлешя  постоянныхъ  и  широкихъ  рынковъ  для  на- 
шихъ  промышленныхъ  произведенШ.  ДЬло  въ  томъ, 
что  существуютъ,  помимо  другихъ  соображенШ,  мно- 
жество отраслей  промышленности,  им'Ьющихъ  прямое 
непосредственное  вл1ян1е  на  самое  сельское  хозяйство 
или  даже  составляющихъ  различныя  формы  его  интен- 
сивнаго  развит1я.  Одностороннее  производство  зерна 
всюду  вызываетъ  противъ  себя  возрастающШ  протестъ, 
но  развитее  молочнаго  хозяйства,  мясного  хозяйства, 
садоводства,  огородничества,  производство  фабричныхъ 
растеши  немыслимо  безъ  услов1й,  сод'Ьйствующихъ  и 
способствующихъ  росту  обработывающей  промышлен- 
ности,   а    въ    нихъ    важн'Ьйшимъ   сопсЛИо   зше  ^иа  поп 
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является    опять    таки    доступъ  на  тЬ  же   иностранные 
рынки. 

Въ  виду  высказанныхъ  соображен1й,  изъ  описанныхъ 
нами  типовъ  торговыхъ  учреждешй,  предназначенныхъ 
стимулировать   сбытъ,  больше  всего  нашимъ  русскимъ 
услов1ямъ  съ  перваго  взгляда  соотв'Ьтствуетъ,  пожалуй, 
типъ   В-Ьнскаго   музея,  который    столько  же  заботится 
о  поощреши    промышленности,    сколько    и    торговли, 
оказывая    содЪйств1е    одинаково  мелкому   и  крупному 
производству,    развивая    вкусъ,    изящество    въ    нащо- 
нальныхъ   изд'Ьл1яхъ   и   въ   то   же   время  указывая  на 
иностранные  рынки  и   содМствуя   сбыту.   Но  сущест- 
веннымъ  недостаткомъ    этого  прекраснаго  учреждешя, 
какъ  мы    уже    говорили,  является   раздвоете  ею  задачъ 
(забота  единовременно  о  промышленности   и  торговле) 
которыя  отнюдь    не    всегда    совпадаютъ:  производство 
лучшаго    въ   техническомъ    отношенш    предмета  и  въ 
смысл-Ь    изящества  не  значитъ    непрем'Ьнно,  что   тотъ 
же    предметъ    наилучше    удовлетворяетъ    торговымъ 
требован1ямъ   и    услов1ямъ    сбыта.    Мы    внд'Ьли  доста- 
точно образцовъ,  какими   случайностями,    независимы- 
ми отъ  качества  предмета,  часто  опред1ьляется  усп'Ьхъ 
сбыта.  Припомнимъ    указан1е    Ехрог1-Напс1Ьис11  о  сбыт'Ь 
жел'Ьзной  посуды  китайцамъ  и  живой  прим-Ьръ  о  ф1ас- 
коанглШской   торговли   обувью  у   жителей  Тринидада! 
Поэтому,    намъ    кажется,    заботы  о  разБит1и    промыш- 
ленности   и    торговли,    въ    сущности  конечно  близшя, 
тЪмъ  не   мен-Ье   должны  быть   разд'Ьлены    между  спе- 
щальными  для  того  учрежден1ями.  Съ  другой  стороны 
типъ    Брюссельскаго    музея,    разумея    его    коллекцш, 
является    для    насъ    не    вполне  подходящимъ  во-пер- 
выхъ    по    несоотв1ьтств1ю    нашей    консульской  службы 
съ  бельпйской,  гд-Ь  она  является   главнымъ  образомъ, 
а  въ  нЪкоторыхъ    своихъ    органахъ  (такъ    называемые 
путешествующ1е   консула)   исключительно,— торговымъ 
учрежден1емъ;    во-вторыхъ    Бельг1я    государство   уже 
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мануфактурное  и  ведетъ  торговлю  промышленными 
произведен1ями  съ  цЪлымъ  м1ромъ,  мы  же  пока  почти  съ 
однимъ  Востокомъ  и  то  до  сихъ  поръ  лишь  въ  неболь- 
шихъ  разм'Ьрахъ. 

Зат'Ьмъ  третШ  типъ  —  Венгерскаго  музея  въ  Буда- 
Пешт'Ь  несомн'Ьнно  весьма  привлекателенъ  своею  д'Ья- 
тельностью  и  н'Ькоторымъ  достигнутымъ  имъ  усп'Ьхомъ, 
но  въ  то  же  время  нельзя  отвергать,  что  путь,  приня- 
тый Будапештскимъ  музеемъ— торговое  посредничество 
казны  въ  частныхъ  сд'Ьлкахъ,  весьма  опасный  и  риско- 
ванный и  такихъ  предпр1ятШ,  разум-Ьется,  казна  должна 
чуждаться.  Два  факта  изъ  нов'Ьйшей  исторш  Буда- 
пештскаго  музея,  какъ  передача  имъ  за  небольш^ими 
иеключен1ями  своихъ  филШ  въ  в-Ьд-Ьихе  Анонимнаго 
Венгерскаго  Акщонернаго  Общества  ^)  и  зат'Ьмъ  за- 
'крыт1е  на  ц1элыхъ  два  года  выставки  венгерскихъ  про- 
изведешй,ради  тысячел-Ьтней  юбилейной  выставки  1896 
года,  указываготъ,  во  первыхъ,  на  открытое  признан1е 
самимъ  венгерскимъ  правительствомъ  в-Ьрности  только 
что  высказаннаго  нами  выше  соображешя  и  во-вторыхъ 
на  сравнительную  маловажность  склада  образцовъ,  если 
ради  интересовъ  выставки  его  можно  было  закрыть  на 
ц'Ьлыхъ  два  года  ^).    Наконецъ  два  практическихъ  со- 


^)  Еще  раньше  этого,  а  именно  въ  ]893  г.  венгерскШ  минпстръ 
Лукачъ  приглашалъ  свопхъ  торговцевъ  и  промышленниковъ  соста- 
вить „экспортный  союзъ",  которому,  Буда-Пештск1й  музей  могъ  бы 
передать,  съ  пособхемъ  при  томъ  отъ  казны,  свои  отд-Ёлентя  и  Д'Ьятель- 
ность  на  Балканскомъ  полуостров-Ь.  По  словамъ  В'Ьнскаго  журнала 
„НапйеТз-Мизеит"  (отъ  3  Авг.  1893)  такой  венгерск1й  союзъ  уже 
было  составился,  но  по  какимъ-то  причинамъ,  сд'Ьлка  не  состоялась  и 
фил1и,  какъ  вид-Ёли,  были  переданы  Анонимному  Венгерскому  Об- 
ществу. 

'^)  Любопытны  и  поучительны  въ  этомъ  отношеши  слова  синдика 
и  старшаго  секретаря  Гамбургской  торговой  палаты  г.  Юргенса, 
показывавшаго  намъ  тамошн1й  складъ  товарныхъ  образцовъ  при 
бирж-Ь:  по  его  словамъ  никогда  общественный  музей  не  зам-Ёнитъ 
въ  торговл-Ь  частныхъ  выставокъ,  основанныхъ  на  личной  выгод*. 
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ображешя  говорятъ  противъ  выставки  образцовъ  соб- 
ственныхъ  мануфактуръ  въ  подобномъ  музеЪ:  чтобы 
им^ть  д-Ьйствительный  интересъ  для  покупателей,  та- 
кой городъ  долженъ,  конечно,  посещаться  ими  или 
привлекать  иностранцевъ;  поэтому  всякаго  рода  склады 
современныхъ  товарныхъ  образцовъ  ум-Ьстны  лишь  въ 
большихъ  европейскихъ  центрахъ  или  портовыхъ  го- 
родахъ  врод-Ь  Парижа,  Лондона  и  Гамбурга,  почему, 
н'Ьтъ  сомнЪшя,  ни  въ  Буда-Пешт-Ь,  ни  въ  Штутгарт-^Ь 
нельзя  ждать  большаго  оживлешя  и  пользы  отъ  такой 
постоянной  выставки:  въ  Россш  же  иностранцы  со- 
всЬмъ  мало  Ъздятъ.  Сверхъ  того,  такая  выставка  соб- 
ственныхъ  произведен1й,  чтобы  им-^ть  интересъ,  должна 
постоянно  обновляться,  а  это  связано,  во-первыхъ,  съ 
большими  практическими  затруднен1ями  и  расходами 
и,  во-вторыхъ  трудно  достижимо,  если  сами  экспоненты 
образцовъ  не  достаточно  живо  заинтересованы  въ  ней, 
что  трудно  ожидать  въ  Росс1и,  особенно  первое  время 
Наконецъ,  какъ  мы  приводили  ран-Ье  мн-Ьн^е  одинаково 
французскихъ  какъ  и  н'Ьмецкпхъ  производителей,  вы- 
ставка многихъ  вещей-новинокъ  непр1ятна  и  даже  опа- 
сна для  фабриканта,  дабы  конкуренты  не  воспользовались 
мыслгю  ею,  какъ  моделью  и  не  скопировали  ее;  поэтому 
МН0Г1Я  наибол-Ье  интересныя  новинки  производства  всегда 
минуютъ  выставки. 

Въ  виду  всЬхъ  высказанныхъ  причинъ  мы  считаемъ 
для  интересовъ  Росс1и  за  наилучшее  заботиться  прежде 
всего  объ  основаши,  во-первыхъ,  собственно  промыгилен- 


„Когда  прх-Ьзжаетъ  въ  Гамбургъ,  разсказывалъ  Юргенсъ,  заморсшй 
покупатель  (11еЪегзее18с11ег  КаиГег)  наприм1>ръ  Бразильянецъ,  то 
зд-Ьшитй  представитель  частнаго  Ехрог!;  МизЬег1а§ег  ухаживаетъ  за 
нимъ,  кормить  и  поитъ  и  не  отказывается  иг*  отъ  какихъ  услуъъ: 
отыскиваетъ  ему  какой  угодно  товаръ,  получая  за  то,  конечно, 
свою  выгоду".  „Съ  покупателемъ  надо  ум-Ьть  обойтись,  въ  заключе- 
н1е  зам-Ётилъ  Юргенсъ,  „а  этого,  конечно,  государство  и  общество 
не  ум-Ьготъ,  да  и  заниматься  не  станутъ". 
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наго  музея  или  музея  промышленныхъ  образцовъ  на 
манеръ  Штутгартскаго  Ми81ег1а§ег  или  точн-Ье  „Сеп1га1- 
81;е11е  Шг  Ыапс1е1  ипс!  белуегЪе",  описаннаго  нами  въ  дру- 
гомъ  м-Ьст-Ь  ^).  Задача  его  должна  сводиться  къ  до- 
ставленгю  возможности  воьмъ  нашимъ  промышленникамь 
своевременно  знакомиться  на  образцахъ  со  всгьмъ  ттьмъ,  что 
появляется  у  иностранцевъ ,  въ  соотвгьтствующихъ  отрасляхъ 
производства  новаго,  совершеннаъо  и  вообще  достойнаю 
вниматя  и  подражатя.  Эта  задача  должна  достигаться, 
какъ  гласитъ  объ  этомъ  уставъ  и  опытъ  Штутгартскаго 
образцоваго  учреждешя  нами  упомянутаго,  посредствомъ 
всевозможныхъ  м'Ьръ:  распространен1я  техническо-про- 
мышлееныхъ  и  торговыхъ  св'Ьд'Ьнхй,  издан1я  полезныхъ 
сочинешй,  которыя  иначе,  можетъ  быть,  не  появились  бы, 
выставки  и  собран1я  образцовыхъ  фабрикатовъ  изъ  чу- 
Яхихъ  странъ,  отправлешя  и  поддержки  промышлен- 
никовъ  и  рабочихъ,  посылаемыхъ  за  границу  для  ихъ 
образовашя,  пр1обр'Ьтешя  образцовыхъ  оруд1й  для  про- 
изводства, распространен1я  новыхъ  машинъ  и  инстру- 
ментовъ  и  т.  д.  и  т.  д.  Вотъ  т-Ь  важн-ЬЁття  средства, 
помощью  которыхъ  Вюртембергское  королевство  въ 
сравнительно  короткое  время  достигло  блестящихъ  ре- 
зультатовъ  въ  смысл-Ь  поднят1я  уровня  своей  промыш- 
ленности. 

Но  рядомъ  съ  ,,промышленнымъ  музеемъ",  органи- 
зованнымъ  указаннымъ  образомъ,  намъ  необходимъ 
также  и  торговый,  для  усилешя  своего  заграничнаго 
отпуска,  но  не  музей  съ  своими  собственными  произ- 
ведешями,  какъ  это  им'Ьетъ  м-Ьсто,  мы  вид-ёли,  на  вы- 
ставкахъ  экспортныхъ  союзовъ  и  въ  Венгерскомъ  му- 
зеЪ,  точно  также  и  не  съ  художественно-промышлен- 
ными произведен1ями  Востока,  какъ  наприм'Ьръ  въ  В'Ьн'Ъ 


О  См.  „Музеи  промышленныхъ  образцовъ:  ихъ  органнзащя  п  зна- 
ченхе":  „Часы  досуга",  очерки  и  картинки  по  экономическимъ,  об- 
щественнымъ  и  литерат5'рнымъ  вопросамъ.  Москва  1896  г. 
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и  чему  м1ьсто  скор'Ье  въ  промышленномъ  музе-Ь,  а  съ 
произведенгями  другихъ  экспортирующихъ  государствъ  на 
главномъ  естественномъ  рынкЪ  русскихъ  мануфактур- 
ныхъ  пронзведен1й,  какимъ  является  такъ  называемый 
Востокъ,  начиная  съ  Балканскаго  полуострова  и  кончая 
нашими  сос-Ьдями  въ  Аз1и— Перс1я,  Китай,  Белуджи- 
станъ,  Инд1я,  Кабулъ  и  т.  д.  Наша  постоянная  выставка 
товарныхъ  образцовъ  должна  быть  такимъ  образомъ 
устроена  по  типу  Брюссельскаго  музея,  но  отнюдь  не 
распространяться  на  весь  м1ръ,  какъ  тамъ,  а  ограни- 
читься тЪми  странами,  куда  мы  бол-Ье  или  мен'Ье  уже 
им'Ьемъ  или  можемъ  имЪть  сбытъ  мануфактурныхъ 
произведешй.  Устройство  такой  постоянной  выставки 
не  потребуетъ  уже  перед'Ьлки  существующей  у  насъ 
организац1и  консульской  службы,  за  исключен1емъ  од- 
ного лишь  Востока,  гд'Ь  могутъ  и  должны  быть  заве- 
дены у  Музея  свои  агенты  и  отд'Ьленхя  въ  разныхъ 
М'Ьстахъ  ^). 

Несомненно  Аз1я— нашъ  легчайшШ  для  завлад-Ьтя 
рынокъ,  на  которомъ  наши  произведен1я  давно  известны 
и  пользуются  даже  почетомъ  и  иногда  предпочтешемъ 
передъ  другими  европейскими  фабрикатами.  Между 
т-Ьмъ,  для  того,  чтобы  достичь  посл'Ьдняго,  мы  д-Ьлаемъ 
очень  мало,  если  не  сказать  ничего.  Англ1йск1й  консулъ 
Присъ  въ  Испаган-Ь,  Перс1и,  доноситъ  своему  прави- 
тельству    въ     1894   году,  что  изъ  ввозимыхъ  туда  бу- 


^)  Въ  видахъ  основан1я  Восточнаго  торговаго  музея  является  у 
насъ  чрезвычайно  важнымъ  поощренхе  къ  изученхю  „этнографхи" 
(особенно  Востока)  въ  нашемъ  отечестве,  Какъ  легко  убедиться 
нзь  обзора  многихъ  торговыхъ  музеевъ  и  гамбургскихъ  складовъ 
товарныхъ  образцовъ,  знакомство  съ  этнограф1ей  им-Ьетъ  песо.мтьн- 
по  большой  праыппуески!  нптересъ  и  значете  для  развття  экспортной 
шо2повли.  Безъ  знан1я  этнограф111  нельзя  быть  осв-Ьдомленнымъ  от- 
носительно костюмовъ,  утварп,  обычаевъ,  предразсудковъ  и  пр. 
полукульту рныкъ  народовъ,  а  безъ  этого  условия,  какъ  мы  вид-Ьли 
это  на  многихъ  прим-Ьрахъ,  цельзя  и  усп'Ьшно  съ  ними  торговать. 
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мажныхъ  тканей  русск1е  ситцы  и  кухМачи,  хотя  уже 
англШскихъ  товаровъ  и  выше  цЪной,  находятъ  пре- 
красный спросъ  и  ему  сообщали,  что  до  тЪхъ  поръ, 
пока  хоть  одинъ  кусокъ русскаго  товара  находится  на  рынть, 
ни  одинъ  англгйскгй  тгьхъ  же  рисунковъ  не  будетъ  проданъ. 
Причина  заключается  въ  томъ  по  его  объяснешю,  что 
русская  ткань  ^  прочн'Ье  въ  носк-Ь,  лучше  моется  и  не 
такъ  линюча.  Персидстй  крестьянинъ  бЪденъ  и  не  мо- 
жетъ  покупать  часто  свое  б'Ьлье:  когда  же  покупаетъ, 
то  требуетъ,  чтобы  веш,ь  долго  носилась,  хорошо  сти- 
ралась и  не  теряла  цв'Ьта.  Онъ  находнтъ,  что  русская 
ткань  лучше  удовлетворяетъ  этимъ  требован1ямъ,  не- 
жели англШская  и  всл-ЬдстЕхе  этого  ее  и  покупаетъ. 
„Къ  счастш",  добавляетъ  британскШ  консулъ,  „русск1е 
не  приготовляютъ  (будто  бы)  эту  ткань  спещально  для 
персидскаго  рынка,  а  посылаютъ  т-Ь  ситцы,  которые  упо- 
требляются у  себя  дома;  если  же  они  начнутъ  печатать, 
спещально  для  зд-Ьшнихъ  потребителей,  то  мы  очутимся 
съ  гораздо  болпе  серьезнымъ  соперничеств  о  мъ^  нелхели  ны- 
н-Ь"-,  (!!!)  т-Ьмъ  бол-Ье,  что,  по  его  словамъ,  русскхе  посы-^ 
лаютъ  своихъ  товаровъ  въ  эту  м-Ьстность  (1ездъ)  пока  еще 
весьма  мало.  „Пзъ  другой  м-Ьстности  Перс1п  тотъ  же  кон- 
сулъ сообщаетъ,  что  „британскге  импортеры^  чтобы  найти 
лучш1й  сбытъ,  печатаютъ  ситцы  въ  томъ  стилгь  и  т1ьми  же 
рисунками,  какъ  и  русск1е.  Эта  матерхя  известна  на 
персидскихъ  базарахъ  подъ  именемъ  „Читъ-урусъ"— 
русскгй  ситецъ  и  н-Ькоторые  несвЬдущ1е  англШск1е  пу- 
тешественники, иронизируетъ  консулъ,  предполагаютъ, 
что  это  въ  самомъ  д^л-Ь  русск1е  ситцы  и  оплакнваютъ 
упадокъ  англШской  торговли  въ  Персш". ..(!!?)  ^) 

Само    собой   разум-Ьется,    что    Восточный    Торговый 
Музей,  чтобы  вполн-Ь  удовлетворять  своему  назначенш, 


п 


^)  Рогехёп  ОШсе  1894.  №1376.  Рета.  Керог1  Гог  Пае  уеаг8  1892-93 
апй  1893—94.  ап  Пае  Тгас1е  еЮ:  оГ  Ше  Соп8и1аг  В151г1с{;  оГ  ЬраЬап. 
Ьопйоп  1894. 
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доляхбнъ  состоять  не  изъ  однихълишь  коллекц1й  ино- 
странныхъ  товаровъ,  отправляемыхъ  въ  т-Ь  или  иныя 
восточныя  страны  и  разум'Ьется  першдически  возоб- 
новляемыхъ,  но  непрем'Ьнно  заключать  въ  себ'Ь,  какъ 
и  большая  часть  остальныхъ  европейскихъ  музеевъ 
спец1альное  справочное  бюро,  по  Востоку,  гд'Ь  св'Ьдущ1я 
лица  давали  бы  интересующимся  справки  и  св'Ьд'Ьн1я 
о  путяхъ  сообщен1я,  цЪнахъ  провозки,  величине  тамо- 
женныхъ  сборовъ,  способахъ  упаковки  разиыхъ  това- 
ровъ въ  разные  пункты  и  м-Ьстныхъ  обычаяхъ  и  осо- 
бенностяхъ,  знан1е  которыхъ  необходимо  для  лицъ  тор- 
гующихъ.  Конечно  органпзац1я  такой  конторы  или  спра- 
вочнаго  бюро  для  аз1атской  торговли— дЪло  не  легкое, 
по  недостаточности  уже  нужныхъ  св'Ьд'Ьн1й,  но  труд- 
ное не  значить  еще  невыполнимое  и  такое  справочное  бю- 
ро несомненно  представляетъ  ваяш'Ьйшую  по  своимъ 
практическимъ  результатамъ  часть  всякаго  торговаго 
учрежден1я,  предназначеннаго  поощрять  сбытъ  това- 
ровъ. Весьма  существеннымъ  вопросомъ  при  всякой 
торговл-Ь  является,  конечно,  кредитоспособность  того 
лица,  которому  товаръ  отпускается.  Въ  наиболее  за- 
труднительныхъ  случаяхъ  всЬ  справочныя  бюро  при 
экспортныхъ  музеяхъ  и  союзахъ  обыкновенно  помогаютъ 
В7>  этомъ  важномъ  д-Ьл-Ь  желающимъ,  дЪлаютъ  справки 
на  \\\.ъ  счетъ  въ  м'Ьстныхъ  банкахъ,  у  консуловъ  или 
своихъ  агентовъ.  Въ  обыкновенныхъ  же  случаяхъ, 
справки  о  кредитоспособности  доставляются  спещаль- 
ными  для  того  частными  справочными  конторами  (Аиз- 
кипЙС!  или  АизкипЙзЬигеаи),  который  у  насъ  только  что 
начинаютъ  появляться.  ^}  Посильная  помощь  доллша 
быть  въ  этомъ  ваяшомъ  вопросЬ  оказываема  и  спра- 
вочнымъ  бюро  въ  нашемъ  Восточномъ  Торговомъ  Музе^, 
если  бы  такой  когда  либо  осуществился. 
Но   устраивая    подобный   музей    для  усилен1я  сбыта 


^)  См.  И^ш.юженк  къ  настоящей  книг'Ь. 
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мануфактурныхъ  произведен1й,  не  сл'Ьдуетъ  также  за- 
бывать преимущественно  сельско-хозяйственный  харак- 
теръ  нашего  йкономическаго  быта,  а  потому  нельзя, 
разум-Ьется,  въ  этомъ  музе-Ь  д'Ьлать  строгаго  различе. 
н1я  землед'Ьльческихъ  продуктовъ  отъ  произведешй 
обработывающей  промышленности.  Но  такъ  какъ  самые 
рынки  ихъ,  а  равно  и  пр1емы  торговли  сельско-хозяй- 
ственными  и  промышленными  продуктами  значительно 
рознятся,  то  естественн'Ье  всего,  конечно,  по  образцу 
того  же  Брюссельскаго  музея,  при  торговомъ  музе-Ь 
учредить  особое  сельско  -  хозяйственное  отдЪлеше  съ 
образцами  глава-Ьйшихъ  предметовъ  вывоза  изъ  Росс1и 
и  съ  своимъ  спец1альнымъ  сельско  -  хозяйственнымъ 
справочнымъ  бюро,  гд'Ь  бы  доставлялись  всЬ  важн-Ьйшгя 
свЪд'Ьшя  по  данной  отрасли  сбыта.  Очень  можетъ  быть, 
впрочемъ,  что  последнее  отд'Ьленхе  Торговаго  музея, 
въ  виду  разнаго  характера  производства,  гораздо  лучше 
совсЬмъ  выделить  въ  самостоятельное  учреждеше. 

Наконецъ  н'Ьтъ  основашя  для  Росс1и,  въ  виду  важ- 
ности заморской  торговли  для  многихъ  европейскихъ 
государствъ,  отказаться  отъ  мысли  участ1я  въ  ней  сво- 
ими мануфактурными  произведен1ями.  Хотя  въ  ц-Ьломъ 
промышленность  Росс1и  и  отстаетъ  значительно  отъ 
главн'Ьйшихъ  государствъ  Европы,  но  это  вовсе  не 
значитъ,  чтобы  всЬ  наши  произведен1я  были  ниже  и 
дороже  иностранныхъ,  а  главное  мен-Ье  годились  для 
сбыта.  Англ1йск1е  консульск1е  отчеты  показываютъ  ча- 
сто, что  н'ЬмецкШ  или  австр1йскШ  продуктъ  въ  н'Ькото- 
рыхъ  М'Ьстахъ  предпочитается,  наприм'Ьръ,  англШскому 
не  потому  чтобы  онъ  непрем'Ьнно  былъ  дешевле  или 
лучше,  а  потому,  что  больше  соотв'Ьтствуетъ  вкусамъ, 
требовашямъ  рынка,  или  потому,  что  лучше  былъ  упа- 
кованъ  или  удовлетворялъ  предразсудку.  Опытное  лицо 
въ  своихъ  сов-Ьтахъ  для  нЪмецкихъ  экспортеровъ  от- 
носительно отпуска  въ  Америку,  (пом'Ьш.енныхъ  въ  из- 
В'Ьстной     справочной   книг'Ь    Ехрог(;-Напс1-Аси'е88ЬисЬ  на 
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1896—97  годъ)  утверждаетъ  наприм'Ьръ:  „Предположе- 
н1е  многихъ  н-Ьмецкихъ  коммерсантовъ,  что  товаръ,  ко- 
торый лучше  II  практичн-Ье  нея^ели  приготовляемый  въ 
АмеринЪ,  им-Ьеть  тамъ  и  лучш1е  шансы  на  большой 
сбытъ,  нужно  считать  ошибочнымъ.  Только  тотъ  товаръ 
имЪетъ  эти  шансы,  который  соотв-Ьтствуеть  больше  и 
лучше  всего  наличнымъ  въ  Соединенныхъ  Штатахъ 
потребностямъ  и  привычкамъ". 

Какъ  припомнимъ,  10л1усъ  Бемъ  указываетъ  ц'Ьлый 
рядъ  русскихъ  мануфактурныхъ  произведепШ,  которыя 
нисколько  не  ниже  по  своему  достоинству  австр1йскихъ 
произведенШ,  почему  эти  посл-Ьдше  и  не  могутъ  съ 
Ш1МИ  конкурировать.  Съ  другой  стороны,  мы  только  что 
-вид'Ьли  показанхе  британскаго  консула  въ  Перс1и,  что 
русскШ  ситецъ,  бол-Ье  дорогой  и  сд-Ьданный,  будто-бы, 
съ  рисунками  не  по  м'Ьстному  вкусу,  т'Ьмъ  не  мен'Ье 
за  н-Ькоторня  свои  достоинства  предпочитается  англ1й- 
скому  и  англичане  подражаютъ  русскимъ  рисункамъ  и 
выдаютъ  свой  товаръ  за  чул^ой,  чтобы  найти  ему  луч- 
ш1й  сбытъ.  Наконецъ,  только  что  появилось  въ„Т1те8'' 
отъ  22  сентября  1896  года  сообпценхе  британскаго  ко- 
миссара въ  ЛадакЪ  (въ  Кашмир'Ь),  который  почему-то 
счелъ  долгомъ  по  телеграфу  сооб1цить,  что  Гермашя  и 
Франщя-де  захватили  тамъ  въ  ущербъ  Англш  всю  мест- 
ную торговлю  сукномъ,  шелкомъ  и  бархатомъ  и  что 
торговля  эта  за  посл-Ьдше  десять  л'Ьтъ  выросла  съ  28 
до  62  лаккъ  и  что  н-Ьмцы  въ  настоящее  время  въ  зна- 
чительныхъ  разм'Ьрахъ  поддплываютъ  спрое  русское  сукно^ 
чрезвычайно  популярное-де  въ  Китайскомъ  Туркестан'Ь 
и  сбываютъ  его  на  Кашгарскомъ  рынк'Ь  двумя  или 
тремя  аннами  на  ярдъ  дешевле,  нежели  настояш;1й 
русскШ  товаръ.  И  такъ,  въ  двухъ  случаяхъ  русскШ 
товаръ  оказывается  лучше  иностраннаго  или  по  край- 
ней м'Ьр'Ь  лучше  соотв'Ьтствуетъ  рынку  и  надо  помнить 
при  этомъ,  что  наши  производители  пользуются  та- 
кими высокими  покровительственными  пошлинами,  что 
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вполнгь  въ  состоянш  понизить  цгьну  7поваровь^  если 
пожелаютъ  завоевать  себ^  иностранный  рынокъ.  Въ 
этомъ,  между  прочимъ,  заключается  огромное  ихъ 
преимущество  сравнительно  съ  большинствомъ  евро- 
пейскихъ  фабрикантовъ  и  особенно  съ  англШскими. 

Такнмъ  образомъ,  желательно,  чтобы  Росс1я  испытала 
свои  силы  и  относительно  заморскихъ  странъ  для  сбыта 
своихъ  произведешй,  мнопя  изъ  которыхъ  несомн-Ьино 
не  хуже,  какъ  я  уб'Ьдился  изъ  осмотра  ц'Ьлаго  ряда 
складовъ  иностранныхъ  товаровъ,  предназначаемыхъ 
къ  экспорту.  Путь  для  этого  указанъ  въ  зам'Ьчатель- 
ной  попыт1:1^,  три  года  тому  назадъ,  г.  Раффаловича  и 
н'Ьсколькихъ  другихъ  лицъ:  мы  можемъ  воспользоваться 
услугами  Гамбургскаго  порта  съ  его  прекрасными  экс- 
портными учрежден1ями,  выше  описанными,  и  повто- 
рить опытъ  1893  года  отправки  русскихъ  товаровъ  уже 
на  большую  ногу  и  притомъ  неоднократно  и,  конечно, 
съ  устранешемъ  т-Ьхъ  препятств1й  и  затруднешй  для 
отпускной  торговли,  которые  будутъ  обнаружены  прак- 
тикой и  отчасти  уже  упомянуты  въ  докладной  запнск']^ 
г.  Раффаловича.  Что  касается,  наконецъ,  до  экспортныхъ 
союзовъ,  д'Ьятельность  которыхъ  выше  описана,  то  появле- 
ше  ихъ  служитъ  выраженьемъ  зр'Ьлости  и  сознатя  соли- 
дарности собственныхъ  выгодъ  съ  интересами  государ- 
ства со  стороны  самаго  торговаго  класса,  а  потому  не  мо- 
жетъ  быть,  конечно,  и  рЪчи  объ  основаши  у  насъ  т.  е. 
заведеши  подобныхъ  обществъ  или  союзовъ  искуствен- 
ными  средствами.  Единственно,  что  правительство  зд-Ьсь 
можетъ  сделать,  это— сод-Ьйствовать  лучшему  образо- 
ван1ю  и  подъему  знанШвъ  своихъ  торговыхъ  классахъ, 
какъ  и  во  всемъ  народе,  и  не  препятствовать  появле- 
шю  частной  иниц1ативы  и  организацш  всЬхъ  подобныхъ 
союзовъ. 


ПРИЛОЖЕНЫ. 


ПРИЛОЖЕН!  я. 

I.  Справочный  конторы  по  кредитоспособно- 
сти  и  имущественному  положенхю  ^  и  ц 'ь.  ^Р^^^"^^ 
венно-д-Ьловыя  справки  п  выгодный  стороны  нхъ.  I  хъ  яедостато  I 
ность  въ  настоящее  время  н  необходимость  профессюнальныхъ 
справокъ.  Появленае,  история  и  организашя  справочныхъ  У^ре>^>Де- 
шй  по  кредитоспособности.  Институтъ  Шимм  е  л  ьп  ф  е  нг  а 
и  описание  его.  Другая  Берлинск1я  справочпыя  конторы  хъ  ^ст- 
ройство  и  опасныя  стороны  его.  Предложен1е  Адамскаго  объ 
устройстБ-Ь  государственныхъ  справочныхъ  конторъ.  ^оР^^о^опР^' 
мышленные  союзы  и  общества  для  обезпеченш  кредита.  Адрес- 
ныя   бюро  и  ихъ  звачен1е для  торговли. 

Несомн1^нно,  весьма  важное  условзе  для  торговли  и 
ея  усп-ЬхоБЪ  составляетъ  знакомство  продавцевъ  съ 
кредитоспособностш  своихъ  покупателей:  на  этомъ  зна- 
комств1^  съ  платежного  способпостш  покупателя  и  до- 
в-Ьриг  къ  нему  держ.птся  кредитъ,  а  на  кредпгЁ,  какъ 
изв-Ёстно,  покоится  нын*  вся  торговля.  Прежде  воп- 
росъ  этотъ  разр1яиался  весьма  просто;  торговля  отли- 
чалась большей  устойчивост11о  и  постоянствомъ:  одвЪ 
и  т-Ь  же  фирмы  вступали  во  взапмныя  торговыя  сно- 
шен1я  въ  течете  многихъ  л-Ьтъ  и,  сл1ьдовательно,  им'Ь- 
ли  возможность  узнать  взаимно  также  состоятельность 
и  кредитоспособность  другъ  друга.  Въ  настоящее  вре- 
мя при  господств*  свободной  конкуренщи,  когда  мно- 
г1я  старыя  ограничен1Я  для  торговли  уничтожены  и  г.о 
всЬхъ  странахъ  получила  такое  важное  значеню  вы- 
возная торговля  на  чуж1е  рынки,  съ  постоянной  пере- 
м-Ьной  покупателя,  когда  въ  большинств'Ь  случаевъ 
продавецъ  не  дожидается  только  пассивно  покупателя, 
какъ  это  было  въ  доброе  старое  время,  а  всячески  усерд- 
но разъискиваетъ  его,  всЬми  путями  стремясь  найти 
лицо,  им-Ьющее  надобность  въ  такомъ-то  товар'Ь  и  ста- 
раясь часто  во  чтобы  то  ви  стало  сбыть  ему  этотъ  то- 
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варъ,  при  такихъ  условшхъ,  конечно,  весь  распоря- 
докъ  торговли  и  кредита  подвергся  такл^е  значитель- 
ному изм-Ьненш.  Кром-Ь  того  прежде  сфирма»  и  «лицо» 
(физическое)— большею  част1ю  совпадали;  нын-Ь  же  всЬ 
крупныя  фирмы  принадлежать  уже  коллективнымъ  вла- 
Д'Ьльцамъ — юридическимъ  лицамъ  (акщонернымъ  обще- 
ствамъ  и  товариществамъ),  кредитоспособность  коихъ, 
разум-Ьется,  уже  много  трудн-Ье  оиред'Ьлить. 

Такимъ  образомъ  прежде  кредитъ  основывался  глав- 
н-Ьйше  на  личномъ  зиакомств'Ьидов'Ьрш:  гд^Ьжеэтихъ 
условШ  не  доставало,  тамъ  на  сцену  выступали  дру- 
жественно-д'Ьловыя  справки,  т.  е.  одинъ  купецъ  спра- 
влялся у  другого,  съ  которымъ  велъ  д'Ьло  или  слы- 
щалъ  съ  добропорядочной  стороны,  о  третьемъ  купцЪ, 
относительно  котораго,  по  т'Ьмъ  или  инымъ  соображе- 
шямъ  перваго  лица,  его  корреспондентъ  долженъ  быть 
хорошо  осв'Ьдомленъ,  наирим'Ьръ,  какъ  близк1й  его  со- 
сЬдъ,  сотоварищъ  по  спещальности  или  же  въ  силу 
самого  характера  своихъ  занятШ  (напр.  м'Ьстный  бан- 
киръ_,  маклеръ  и  пр.).  Этотъ  способъ  ознакомлен1я  съ 
платежного  состоятельностш  лпца  при  отпуск'Ь  ему  кре- 
дита практикуется  въ  широкихъ  разм^Ьрахъ  до  насто- 
ящаго  времени  и  во  всЬхъ  странахъ  св'Ьта,  какъ  во 
внутренной,  такъ  еще  чаще  въ  экспортной  торговл'Ь, 
особенно  когда  она  ведется  со  странами  отдаленными. 
На  этихъ  началахъ,  наприм-Ьръ,  основана  вся  кредит- 
ная д-Ьятельность  Германскаго  Имперскаго  Банка  съ 
его  отд'Ьлен1ямп:  всЬ  необходимый  св'Ьд'Ьтя  по  кре- 
дитоспособности даже  исключительно  удовлетворяются 
дружественно -д'Ьловыми  справками  у  изв'Ьстныхъ  куп- 
цовъ;  въ  свою  очередь  такимъ  лицамъ  ИмперскШ  Банкъ 
доставляетъ  (исключительно  словесно)  справки  же  по- 
добнаго  рода.  Точно  также,  какъ  я  узналъ  въ  торго- 
выхъ  сферахъ  въ  Лондон-Ь,  свЪд'бнхя  на  Восток-Ь,  въ 
Аз]и,  добываются  англ1йскими  купцами  большею  частш 
въ  сл'Ьдующ[1хъ  банкахъ:  Ноп^копд  — ЗЬап^Ьа!  Вапк1п§ 
СогрогаНоп,  С11а1'1еге(1  Банк  оПпсИа,  Аи81гаИа  ап(1  СЫпа,  Ка- 
1;10па1  Вапк  о^  ЬкИа,  А^га  Вапк.  Такая  форма  справокъ 
им'Ьетъ  за  собой,  конечно,  то  достоинство,  что  всегда 
изв-Ьстно  лицо  или  учрежден1е,  къ  которому  обращают- 
ся за  справкой,  и  притомъ  это  лицо  илиучреждеше  поль- 
зуется дов-Ьрхемъ  со  стороны  лица,  нуждающагося  въ 
справк1\. 
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Къ  сожал-Ьнш,   дружественно-д'Ьловыя   справки   ста- 
новятся   бол'Ье    п  бол-Ье    недостаточными:    предпр1ят1я 
появляются  нын-Ь,  по  выражетю  одного  н-Ьмецкаго  пи- 
сателя, какъ  грибы  изъ  земли;  развит1е  отпускной  тор- 
говли и  поиски  за  рынками  во  всЬхъ  частяхъ  земного 
шара    затрудняютъ,    естественно,  и  поиски    лица    или 
учрежден1я,  къ  которому  возмояшо  обратиться  за  справ- 
коГ.;  наконецъ,  захотятъ  ли    эти   лица  учреягдешя    от- 
в'Ьчать  немедленно  на  подобные  запросы,  какъ  это  тре- 
буется часто  въ  торговл'Ь,  особенно  если  они  повторя- 
ются и  прптомъ  нер-Ьдко.  Кром-Ь  этихъ  затрудненШ  су- 
ществуютъ  и  мног1я  принцип1альныя   возражешя    про- 
тйвъ    дружественно-д'Ьловыхъ    справокъ.     Во-первыхъ, 
купеческое  суждеше  о  кредитоспособности    отличается 
крайней  субъективност1ю,и,  если  одному    торговцу    ка- 
5кется  немысллмымъ  при  наличности  такихъ-то  условШ 
дов-Ьрить    лицу,    положимъ,  тысячу  рублей,  то    мног1е 
друг1е,  напротивъ,  см'Ьло  пойдутъ  на  такую  сд-Ьлку    и 
даже  на  большую  сумму  при  т-Ьхъ  же   самыхъ   условь 
яхъ.  Какъ  ни  высоко  стоитъ,  напр.,  Ротшильдъ  по  тому 
дов'Ьрпо,  которымъ  онъ  пользуется  въ  финансовыхъво- 
просахъ,  т1Ьмъ  не  мен'Ье,  какъ  справедливо  зам-Ьчаетъ 
Шиммельпфенгъ,  у:ке  въ  силу  своего  исключительнаго 
богатства,  онъ  едва  ли  моя^етъ  быть  судьей  въ  вопросЬ 
о  кредитоспособности  какого-нибудь  вязальщика  метелъ 
или  мелкаго  лавочника. 

Но-вторыхъ,  не  каждое  лицо  торговаго  класса  им-Ьетъ, 
конечно,  одинаковую  способность  суждешя  объимуще- 
ственномъ  положен1и  другого  лица  и  его  кредитоспо- 
собности: одпнъ  наблюдателенъ,  все  зам-Ьчаетъ,  видитъ 
и  запоминаетъ-,  интересы  другого  въ  гЬсномъ  смысл-Ь 
ограничиваются  его  собственными  д'Ьлами,  и  онъ  не 
им-Ьетъ  никакого  представлешя  о  степени  состоятель- 
ности даже  своихъ  ближайшихъ  сосЪдей. 

Въ-третьихъ,  услов1я  купеческаго  кредита  изобража- 
ютъ  собой  какъ  бы  калейдоскопъ,  который  постоянно 
каждому  новому  зрителю  представляеть  новую  картину, 
и  суждеше  купца  о  кредитоспособности  отличается  от- 
сюда чрезвычайною  изм-Ьзчивост1ю  и  колебан1ямн.  Част- 
ныя  св1ьд^Ьн^я  лица  посторонняго  большею  част1ю  ог- 
раничиваются догадками  и  носятъ  характеръ  совер- 
шенно случайный.  Если  въ  маленькихъ  городахъ  и  се- 
лешяхъ  постоянные  жители  лучше  знаютъ  другъ  дру- 
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га,  катсъ  въ  смыстЬ  семейнаго,  тякъ  и  имущественпаго 
полоя^ехйя,  то  въ  городахъ  большпхъ  и  еще  больше 
среднихъ  {тд'Ь  мало  сближающихтз  другъ  съ  другомъ 
учрежденШ),  объ  экономической  состоятельности  и  кре- 
дитоспособности больпишства  торговцевъ  ппкакихъ  точ- 
Еыхъ  св'Ьд15Н1й  совсЁмъ  Ее  им'Ьется:  все  знаше  обык- 
новенно ограничивается  лишь  н-Ькоторымп  отдельными 
фактами  (сколько  заплатилъ  за  фабрику,  сколько  пла- 
титъ  за  лавку,  сколько  рабочихъ  или  приказчиковъ  дер- 
жптъ  и  т.  п.). 

Очевидно,  все  это  доказываетъ  недостаточность  полу- 
чешя  св'Ьд'Ьшй  о  кредитоспособности  или  имуществен- 
ной состоятельности  путемъ  однихъ  лишь  дружествен- 
но-д'ЬлоБыхъ  справокъ.  Требуется  особая  спещальная 
организац1я,  которая  посвятила  бы  себя  всец1эЛ0  Д'Ьлу 
собиран1я  разлнчн'Ьйшими  способами  всякаго  рода  св'Ь- 
д1зшй  о  кредитоспособности,  или  имущественной  и  пла- 
тежной состоятельности  лицъ  торговаго  класх^а.  Этими 
новыми  путями  для  достпжен1я  указанной  ц-бли  яви- 
лись, во-первыхъ,  т.н.  союзы  или  общества  для  обез- 
печен1я  кредита  (СгесИ!  ИеГогт  и  8аиуе^аг(1е  с1е  СгёсИ!) 
и,  во-вторыхъ,  учрежден1е  спец1альныхъ  справочныхъ 
конторъ,  которыя  бы  занимались  собпрашемъ  св'Ьд'Ьнхй 
о  кредитоспособности  и  доставленхемъ  ихъ  въ  видЬ 
особой  профессш,  за  установленную,  по  соглашенш, 
плату.  Первый  сиособъ,  путемъ  образовашя  торговыхъ 
для  этой  ц11ли  товарпществъ,  т.  е.  компан1й  изъ  самихъ 
заинтересованныхъ  лицъ,  несомн1эНпо  наибол'Ье  жела- 
тельный; но  онъ  преимущественно  ограничиутется  кру- 
гомъ  лицъ,  у5ке  бол-Ье  или  мен^е  знакомыхъ  другъ  съ 
другомъ  и  однороднаго  главнымъ  образомъ  занят1Я  въ 
той  или  иной  стране,  или  даже  отд-бльной  ея  м-Ьстпо- 
сти;  поэтому  для  обширной  и  разнообразной  отпускной 
торговли ,  гд^  приходится  им-Ьть  д1ьло  съ  иностранцами, 
этотъ  способъ  мало  пригоденъ,  и  приходится  обратиться 
къ  ирофесс1ональнымъ  учрежден1ямъ,  возникающимъ 
спещальпо  для  доставлен1я  всЪмъ  желающимъ  за  плату 
т'Ьхъ  или  иныхъ  св'!эД'Ён1й  о  торговой  кредитоспособ- 
ности даннаго  лица. 

ВсЬ  посл-Ьдняго  рода  учреждешя,  трудъ  и  капиталъ 
которыхъ  сиещально  посвященъ  па  д1эЛ0  собирашя  п 
доставлен1п  св'Ьд'Ьн1й  по  кредитоспособности,  состав- 
ляютъ  вполнЪ  плодъ  новпйшаю  времени  и  нашимъ  пред- 
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камъ  были  непзв-Ьстны.  Между  т^^мъ  по  разм-Ьрамь 
своей  деятельности,  важности  ихъ  услуги  и  польз'Ь 
ими  приносимой,  эти  учрежден1я  подъ  именемъ  Аиз- 
кипЙ.чЬигсап,  1)игеаи  (1е  геп8е1'8Потеп18,  МегкапШе  А^епсу 
несомненно,  являются  могучимъ  оруд1емъ  современной 
торговли,  исполняя  столь  важную  и  необходимую  для 
ея  развит1я  функц1ю  собирашя  т^хъ  самыхъ  свед1зН1й, 
которыя  даютъ  возможность  кредиту  осуществиться  и 
следовательно,  торговле  и  промышленности  идти  впе- 
редъ  и  расширяться...  ^) 

Прежде  всего  выяснимъ,  какъ  организовано  са- 
мое собиран1е  сведен1й  справочными  конторами,  па 
чемъ  оно  зиждется,  какими  соображен1ями  оправды- 
вается и  какими  способами  для  того  руководствуется?.. 
Въ  осно!;ан1и  всякаго  подобнаго  заведен1я  первое  ме- 
сто занимает'ь  такъ  называемый  архивъ,  заключаюи11й 
въ  себе  более  или  менее  богатое  собранхе  всевозмож- 
наго  матерьяла  справокъ  и  сведен1й,  хмогущихъ  осве- 
тить более  или  менее  матерьяльпое  иоложепхе  и  кре- 
дитоспособность всехъ  лицъ  торговаго  класса  извест- 
ной страны  пли  местности  пли  даже  многих ь  странъ 
въ  учрежден1яхъ  этого  рода,  но  междупароднаго  харак- 
тера. Подобный  архивъ  непременно  содержится  и  рас- 
положенъ  въ  строгомъ  порядке,  иначе  пользоваться 
бы  имъ  было  невозможно,  и  ведется  опъ  по  карточной 
системе,  какъ  распределяются  данныя  въ  каждомъ 
добропорядочномъ  статистическомъ  бюро.  Для  каждаго 
отдельпаго  лица  имеется  своя  карточка,  на  которой 
или  приаавочныхъ  къ  ней,  въ  случае  надобности,  за- 
носятся все  сведенхя  о  данномъ  лице.  Затемъ  кар- 
точки эти  по  строго  алфавитному  порядку  расположены 
по  отдельнымъ  местностямъ  или  професс1ямъ,  но  «во 
всякомъ  случае  такъ,  что  ка^кдую  справку  хотя  бы  о 
лице,  живущемъ  въ  отдаленной  стране,  возможно  было 
произвести  въ  несколько  минутъ. 


1)  См.  „Ли8к^шГ^8^Vе8еп"  въ  ]\[еуег'8  Коп\ег8а110П8-Ьех1коп.  18. 
Ег81;ез  ЛаЬгез  8ирр1етеп(;  1890-  91.'Стр.  64. 

Ж  ЪсЫтп\е1г(еп(/.  ^етХЪ  с1ег  ^еесЬаЙзГгеипсШскеп  ипй  ЬегиГвтаз- 
81^е.п  Аг18кип1-Ег111е11ип,д.  ВегИп,   1881.  (8е1Ь81уег1а§-  йез  УегГа88ег). 

2иг  бкЬегип^  йе8  СгейЦуегкеЬгз.  ВеЬгасЫип^еп  ипс!  Ап1га8-е  йен 
уегеЬгИсЬен  Нап(1е18каштегп  ипй  КаиГшашизскеп  Согрогаиопеп  уог- 
§е1е§Ь  уоп  ЛУ.  8сЫтте1р(епд.  ВегИп,  1878. 
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Архивъ  этотъ  составляется  слЪдующимъ  образомъ: 
БО  всЬхъ  важн'Ьйшнхъ  пунктахъ  собиран1я  св'Ьд'^.н1й  и 
гд'Ь  находятся  отд'Ьлея1я  или  агентства  пзв'Ьстной  спра- 
вочной конторы,  имеются  лица,  которыя  спещально  за- 
нимаются собиран1емъ  свЪдЪшй  изв-Ьстнаго  рода  обо 
ксЬхъ  торговыхъ  лпцахъ  этой  местности  или  города, 
т.  е.,  по  возможности  проводится,  если  позволяютъ 
средства  конторы,  принципъ  раздЪлешя  труда:  одинъ, 
наприм'Ьръ,  слЪдитъ  за  гипотечными  книгами  и  вся- 
кими актами  по  переходу  земельной  собственности  и 
сообщаетъ  всЬ  св'ЬдЪнхя  этого  рода  въ  свою  контору, 
гд'Ь  ихъ  тотчасъ  я:е  распред'Ьляютъ  по  отдЪльнымъ 
карточкамъ  соотв'Ьтственныхъ  лпцъ;  другой  слЪдитъ 
за  всЬми  объявлен1ями  о  копкурсахъ  и  несостоятель- 
ности, отмечая  тщательно  лнцъ,  потерп'Ьвшпхъ  потерн, 
разм'Ьры  ихъ  потерь  и  др.;  третье  лицо  тш,ательно  со- 
бираетъ  и  просматрпваетъ  (на  сколько  можно  ихъ  до- 
быть) податные  списки  для  разныхъ  сборовъ  и  налоговъ; 
четвертое  лицо  сл'Ьдитъ  за  прессой,  отм'Ьчаетъ  всЬ  газет- 
ныя  изв'Ьст1я  и  слухи,  относяш,1еся,  или  могущ1е  им'Ьть 
значен1едля  имуществепнаго  положешя  или  состоятель- 
ности т-Ьхъ  или  иныхъ  лицъ;  если  св'Ьд'Ьше,  добытое 
т'Ьмъ  или  инымъ  путемъ,  существенно  важно,  то  оно 
передается  по  телеграфу  или  телефону.  Множество 
лицъ  въ  контор'Ё  разносять  всЪ  этиданныя  по  карточ- 
камъ, пополняя  или  исправляя  старыя  свЪдъшя;  осо- 
быя,  наконецъ,  доверенный  лица,  т.  н.  «гес11е1с11еиг8> ,  пу- 
темъ распросовъ  у  разныхъ  св'Ьдующихъ  лицъ,  контро- 
лируютъ  и  обновляютъ  собранные  факты,  пршбщая 
новости  къ  прочимъ  даннымъ  архива. 

Въ  результате,  тэкимъ  образомъ,  архивъ  каждой  боль- 
шой справочной  конторы  по  кредитоспособности,  а  та- 
ковая, какъ  мы  видели,  непременно  должна  быть  боль- 
шая, чтобы  удовлетворять  своему  назпачешю  изряднымъ 
образомъ,  представляетъ  собой  сотни  работающнхъ  лицъ 
для  собирашя  и  разработки  сведен1й  и  мнопе  миллш- 
ны  карточекъ  съ  разнаго  рода  отметками  и  данными 
оффиц1альнаго  п  частнаго  происхожден1я,  которыя  да- 
ютъ  возможность  познакомиться  со  всей  псторхей  торго- 
вой фирмы  или  торговаго  лица:  когда  примерно  пред- 
пр1ят1е  началось,  въ  какихъ  размерахъ  и  на  чьи  деньги, 
какому  лицу  оно  принадлежитъ,  как1я  важнейш1я  пе- 
рипетти  въ  своей   жизни   эта  фирма  или  лицо  пережи- 
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вали,  КЛОНИТСЯ  ли  опо  къ  упадку  или  напротивъ  про- 
цв'Ьтаетъ,  какую  недвилшыую  собственность  оно  прхоб- 
р'Ьтало  или  отчуждало,  участвовало  ли  въ  какихъ  либо 
конкурсахъ  или  соглашешяхъ  (такъ  наз.  „аккордъ*^), 
потери,  которыя  оно  несло  при  этомъ,  сомнительные 
слухи,  ходивш1е  на  бирж-Ь  или  проникш1е  въ  газеты, 
заминки  когда-то  въ  платежахъ  и  т.  п.  и  т.  п...  ВсЬ 
подобнаго  рода  данныя  составляютъ  совокупность  св-Ь- 
Д'Ьшй,  имеющихся  въ  справочной  контор-Ь  о  каждомъ 
торговомъ  лиц-Ь  или  фирм'Ь.  Всякому  промышленнику 
или  торговцу  ведется  въ  подобной  контор'Ь,  такъ  ска- 
зать, кондуитный  или  послужной  списокъ  своего  ро- 
да, но  еше  болЪе  обстоятельный  и  подробный,  нежели 
тотъ  который  им'Ьетъ  м-ёсто  для  чиновниковъ  прави- 
тельства... 

Какъ  известно,  воззр-Ьтя  на  тайны  коммерческихъ 
операц1й  въ  посл-Ьдвее  время  подверглись  значитель- 
нымт>  изм'Ьнен1ямъ.  Уже  крупныя  акцшнерныя  учрежде- 
шя,  во  многихъ  странахъ  находясь  подъ  прямымъ  кон- 
тролемъ  правительства,  а  иногда  ради  даже  обществен- 
наго  мн-Ьтя,  иредаютъ  во  всеобщее  св'Ьд'Ьн1е  см-Ьты 
своихъ  доходовъ  и  расходовъ.  КупеческШ  кредитъ  осно- 
вывается на  дов'Ьр1и,  а  довЪрхе  это  обусловливается 
д'Ьйствительнымъ  знан1емъ  матер1альнаго  положен1я  и 
личяыхъ  обстоятельствъ  кредитующагося.  Отсюда  одинъ 
шагъ  сл'Ьдовало  сделать,  чтобы  придти  къ  заключен1ю 
о  необходимости  испробывать  еще  новый  путь  для  воз- 
можности познакомиться  полн'Ье  съ  кредитоспособно - 
ст1ю  лица — его  собственное  показанге  по  этому  предмету 
(декларащя)^  согласное,  конечно,  со  всЬми  остальными 
данными,  раньше  полученными,  или  им'Ьющимися  въ 
архив'Ь.  Д-ръ  Форштъ,  секретарь  Пражской  торго- 
вой палаты,  въ  австрШскомъ  парламент'Ъ  недавно,  во 
время  пренШ  о  необходимости  строго  соблюдать  ком- 
мерческую тайну  при  взиманш  налоговъ,  выразился 
сл'Ьдующимъ  образомъ.  „КупеческШ  кредитъ  зависитъ 
вовсе  не  отъ  густоты  того  покрывала,  которымъ  за?:у- 
таны  матер1альныя  и  финансовыя  силы  даннаго  купца: 
совершенно  напротивъ...  Кредитоспособность  торговаго 
человека  зависитъ  отъ  знашя  его  матер1альныхъ  об- 
стоятельствъ, которое  моя^етъ  добыть  себ'Ь  о  немъ 
кредитодатель'"''.  Поэтому  въ  посл'Ъднее  время  чаще  и 
чаще  справочныя  конторы  находятъ  возможнымъ   обра- 
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щаться  въ  чисдЪ  другихъ  псточниковъ  для  добыван1я 
этнхъ  св1!.д'ЬнШ  и  къ  наиболее  заинтересованному  ли- 
лицу  —  самому  кредитополучателю,  подобно  тому  какъ 
государство  при  организациг  своихъ  палоговъ  и  спе- 
ц1ально  обше-иодоходнаго,д11лаетъ  это, зам'Ьняя  со^сшвеи- 
ной  декларацгей  плательш,ика  друг1е  способы  опред'Ьлен1я 
его  дохода.  Точно  также  справочныя  конторы  усердно 
приглашаютъ  всЬхъ  торговыхъ  лицъ,  о  которыхъ  бы 
появились  каше-лнбо  ложные  или  зловредные  для  ихъ 
интересовъ,  или  торговой  репутацш,  слухи  —немедленно 
сообщать  имъ  о  томъ,  представляя  объяснен1я  или  опро- 
вержешя  этихъ  слуховъ,  дабы  конторы  въ  интересе 
этихъ  фирмъ,  а  также  своихъ  кл1ептовъ,  могли  неот- 
ложно успокоить  ихъ  и  разсЬять  сомн'Ьнхя^). 

Появлен1е  на  сб15тъ  новыхъ  професс10нальныхъ  орга- 
новъ  для  собпран1я  свЪд'ЬнШ  о  торговой  кредитоспо- 
собности всец'Ьло  принадлежитъ  нын1зшнему  В'ЬЕу  и 
впервые  им1ьло  м-Ьсто  тамъ,  гд'Ь  наибол'Ье  всего  раз- 
вился кредитъ,  а  торговля  отличается  наибольшей  иод- 
вижностш— въ  Соединенныхъ  Штатахъ  С'Ьверной  Аме- 
рики: необыкновенно  быстрый  экопомичесгай  ростъ  этого 
государства,  отчасти  благодаря  приливу  все  новыхъ  и 
новыхъ  переселепцевъ  и  новыхъ  капиталовъ,  недоста- 
токъ  въ  старыхъ  насл'Ьдственныхъ  связяхъ  и  учрежде- 
н1яхъ,  что  отличаетъ  ее  отъ  Европы,  всЬ  однимъ  сло- 
вомъ  особенности  амерпканскихъ  экономическихъ  от- 
ношеп1й,  рано  пробудили  въ  американцахъ  стремление 
изобр-Ьсти  новое  учреждеше,  могущее  устранить  ска- 
занный недостатокъ  устойчивости  въ  торговыхъ  отно- 
шен1яхъ  спец1альнымъ  собиран1емъ  нужныхъ  для  каж- 
даго  данныхъ  по  кредитоспособности.  Подобная  орга- 
низац1я  одинаково  интересовала  об^ь  стороны,  какъ  кре- 
дитодателей,  такъ  и  кредитополучателей  (т'Ьмъ  бол-Ье, 
что  эти  роли  постоянно  м-Ьняются),  ибо  одни  затрудня- 
лись продавать  свой  товаръ,  друпе  не  находили  до- 
в'Ьрчивыхъ  продавцевъ,  поэтому  всЬ  капиталисты  въ 
Америк^:,  шли  навстречу  подобному  учрежденш,  охотно 
объявляя  разм'Ъры  своего  капитала  и  своей  кредистоспо- 


^"1  Кгей!!;  шк!  АизкипГС.  1895.  1т  8е1Ь81уег1а§  йег  Аизкипйе!  \У. 
8сЫтте1рГепу'. 

ЛУапш!  5о11  тап  АнГвсЫизз  йЬег  8е1пе  (ле8с11аГ1;зуег11аип188е  йег 
Аизкипйе!  \У.  Зс111П1те1рГепу  §еЬеп?  1т  8е1Ь81уег1ад  йег  АизкипЛеь 
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собности  и  подтверледая  показашя  часто  докумепталь- 
ными  способами.  Первое  американское  справочное  бюро 
или  контора  была  основана  въ  1841  году,  хотя  н'Ькоторыя 
слабыя  попытки,  по  словамъ  Герлаха,  дЪлались  еще  въ 
тридцатыхъ  годахъ.  Почти  немедленно  вслЪдъ  зат1змъ 
справочная  контора  того  же  рода  открылась  въ  Лондон'Ь, 
вскорЪ  затЪмъ  въ  Паршк1].  и  уже  несколько  поздн1ье 
въ  Герман1и;  въ  последней  именно  лишь  въ  18би  году 
основалъ  подобное  учрежден1е  въ  ШтетинЪ  н1эКто  Са- 
ломонъ  подъ  назван1емъ  „Справочное  бюро  Саломона 
для  обезпечешя  купеческихъ  интересовъ  въ  Штетин'Ь 
и  въ  провпнц1И  Померан!;]"  „8а1отопь'  Егки1и1|'§ипр- 
Вигеаи  гиг  ДУаЬгипс;  КаиГта11п18с11ег  Хп^егеззеи  Гиг  81е1- 
11П  ипс1  с11е  Ргоу1п2  Роттсгп'''".  Въ  Россхи,  наконецъ,  д1Ьло 
основашя  справочныхъ  конторъ  по  кредитоспособности, 
можно  сказать,  еще  не  вышло  изъ  пеленокъ  и  ограни- 
чивается слабыми  попытками,  изъ  которыхъ,  кажется^ 
стар'ЬПшая  принадлелгитъ  н'Ькоему  Дяхонъ  Рихардъ 
Альтмаянъ,  Москва^]  и  Берлипъ,  съ  1884  года  2). 

Существующая  нын!.  справочныя  конторы  по  кредито- 
способности насчитываются  многими  сотнями  и  им^зются 
во  всЪхъ  мало-мальски  важныхъ  городахъ  всего  св'Ьта. 
По  своему  устройству,  характеру,  цЪлямъ  и  степени 
удовлетворешя  торговыхъ  потребностей,  окЬ  въ  высшей 
степени  отличаются  другъ  отъ  друга:  мног1я  пользуются 
весьма  сомнительной  репутац1ей  и  также  быстро  закры- 
ваются, какъ  и  открываются.  Отсутств1е  въ  большинств-Ь 
всякаго  надзора  со  стороны  правительственной  власти, 
такъ  какъ  лишь  въ  одной  Австриг  установленъ  концес- 
с1онный  спосабъ  ихъ  разрЪшешя,  въ  другихъ  же  евро- 
пейскихъ  странахъ  не  существуетъ  даже  и  этой  слабой 
степени  государственнаго  вмешательства,  приводитъ 
мног1я  изъ  этихъ  учрежденШ  къ  погон'Ь  за  разными 
неблаговидными  гешефтами  и  на  ряду  съ  ними  колеб- 
блеть  репутацш  сравнительно  малаго  числа  крупныхъ 
н  солидныхъ  справочныхъ  конторъ  этого  рода. 


1)  Въ  д'Ьйствнтельиости,  какъ  я  слышалъ,  въ  Москв*  контора 
Альтмана  уже  закрыта  и  продолжаетъ  работать  V^пшь  въ  Берлин'Ь. 

^)  См.  ^а11^Ъис11е^  Гиг  Каиопа1окопот1е  гтД  ЗЬаИзИк  уоп  РгоГ. 
СопгаЛ.  Хеие  Ро1|5е.  XX  Вапй.  Лепа  1890.  О^е  ЪегиГзтаззх^е  Кге- 
<111;-Егкип(]1^11п§  1п  Веи1;зс111ап(1  уоп  О  г   ОИо  СгегЬасЬ.  а  также 

КаиГтапп18с11е  ЕгкшкИ^ипд-  уоп  8сЫтте1р1епд,  1895. 
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Первымъ  учреждешемъ  по  разм-Ьрамь  своей  д-Ьятель- 
ности  данной  категорш  можетъ  считаться  безспорно 
знаменитая  ТЬе  Вга(381гее1  Сотрапу.  Д'Ьятельность  ея  про- 
стирается на  Соединенные  Штаты  Америки,  Канаду  и 
Австралш,  причемъ  въ  одной  Америк'Ь  она  им-Ьеть  8Н 
конторъ;  по  старымъ  уже  св'Ьд'Ьнхямъ,  имущество  этой 
акцюнерной  компаши,  торгущей  такимъ  страннымъ,  на 
взглядъ,  товаромъ,  простиралось  больше,  ч'Ьмъ  на  4 
милл1она  рублей  и  она  им-Ьда  въ  своемъ  распоряженш 
цЪлую  арм1ю  корреспондентовъ  во  100  тысячъ  челов'Ькъ. 
Отличительной  по  сравнешю  впрочемъ  съ  одной  Евро- 
пой, чертою  ея  д'Ьятельности  является,  помимо  сооб- 
щен1я  св'Ьд'Ьн1й  на  прямые  запросы  многихъ  десятковъ, 
если  не  сотенъ  тысячъ  лицъ,  издан1е  такъ  наз.  „Сот- 
тегаа!  Керог18",  которые  появляясь  4  раза  въ  годъ,  со- 
деряхатъ  въ  себ'Ь  2446  страницъ  въ  четверку  большаго 
листа  и  заключаютъ  въ  себ1э  обстоятельное  описаше 
капиталовъ  и  кредитоспособности  бол-Ье  нежели  одного 
съ  четверт1ю  милл1она  торговыхъ  фирмъ,  изъ  которыхъ 
около  100  тысячъ  ежегодно  м-Ьняются,  прибываютъ  или 
убываютъ^).  Издан1е  это  или  точн'Ье  подписка  на  него 
стоитъ  въ  годъ  125  долларовъ  и  съ  помощью  этихъ 
фолхантовъ  возможно  быстро  и  удобно  ор1ентироваться 
по  вопросу  о  кредитоспособности  въ  Америк-Ь,  невыходя 
изъ  своей  комнаты  или  кабинета:  въ  контору  Я1:е  ком- 
пан1и  Брадстритъ  обращаются  лишь  для  добавочныхъ 
св'Ьд'ЁнШ,  или  за  такъ  называемыми  „спец^альными^^ 
справками.  При  обозначени!  каждой  фирмы  въ  „Сот- 
тегс1а1  Керогаз"  упоминается  непременно  професс1я  или 
спец1альная  отрасль  промышленности  или  торговли,  къ 
которой  фирма  принадлежитъ,  имущество  фирмъ  раз- 
носится на  19  категор1й,  а  кредитоспособность — ^  на  6 
классовъ  и  сверхъ  того  для  отдЪльныхъ  городовъ  и 
Штатовъ  приводятся  торгово  -  географичесшя  данныя, 
экономичесшя  св'Ьд'Ьн1я  и  пр.  Кром'Ь  того  Брадстритъ 
и  К"  собираетъ  и  публикуетъ  ежегодно  подробную  ста- 
тистику конкурсовъ,  гд^Ь  сообщаетъ  не  только  ихъ  число 
и  высоту  пассива   и   актива,  но  и  въ  высшей  степени 


^1  Нужда  вызвала  и  у  насъ  въ  Россаи,  какъ  я  слышалъ,  изданзе 
книжки,  заключающей  въ  себ*  подобный,  но  кратгай,  перечень  лицъ 
торговаго  класса  съ  указан1емъ  разм-Ьровъ  ихъ  кредитоспособности. .. 
Книжку  эту  мн*.  къ  сожал-Ёнш,  не  пришлось  видеть  самому. 
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интересныя  св'Ьд'Ьн1я  о  причинахъ,  приведшихъ  ихъ 
къ  конкурсу.  Наконецъ,  общество  это  издаетъ  свой 
ежедневный  финансовый  органъ„Вгас1ь1ге  е!  Доигпа!",  поль- 
зующ1йся  большимъ  распространен1емъ  и  вл1ян1емъ  въ 
коммерческихъ  кругахъ. 

Величайшая  контора  для  собирашя  св'Ьд'Ьтй  о  кре- 
дитоспособности въ  Европ-Ь,  несомн-Ьнио,  —  столь  из- 
в'Ьстный  Институтъ  Шиммельпфенга,  им-Ьющй  централь- 
ное управлете  въ  Берлин'Ь,  а  отд'Ьльныя  конторы  и 
корреспондентовъ  —  почти  во  всЬхъ  странахъ  Европы. 
Н-Ьсколько  л'Ьтъ  тому  назадъ  собственникъ  или  осно- 
ватель учреждетя  —  г.  Шиммельпфенгъ  вступилъ  въ 
соглашен1е  или  картель  съ  изв'Ьстной  уже  намъ  Вгай- 
з^гее!  С^,  въ  силу  которой  является  единственнымъ  пред- 
ставителехъ  ея  для  Европы  и  Азш,  въ  свою  очередь 
Брадстритъ  и  К°  исполняетъ  всЬ  поручешя  для  Шим- 
мельпфенга или  его  абонептовъ  въ  ОЬверной  Америке, 
КанадЪ  и  Австрал1и.  Первыхъ  справокъ  для  Америки, 
по  заказу  Брадстритъ  и  К<^  въ  Берлинской  контор-Ь 
Шиммельпфенга  совершается  въ  годъ  до  10,000  и  въ 
свою  очередь  Брадстритъ  и  К°,  сообщаетъ  Берлинской 
контор-Ь  объ  американскихъ  фирмахъ  около  5,500  спра- 
вокъ въ  годъ. 

На  углу  Шарлоттенштрассе  и  Краузенштрассе,  на 
одномъ  изъ  самыхъ  оживленныхъ  пунктовъ  Берлина, 
помещается  огромное  зданхе,  принадлежащее  и  исклю- 
чительно занятое  справочной  конторой  Шиммельпфенга. 
Кром'Ь  множества  отд'Ьльныхъ  кабинетовъ  и  залъ,  за- 
нятыхъ  сотнями  лицъ,  которые  погружены  отчасти  въ 
корреспонденц1ю,  отчасти  въ  писан1е  многочисленныхъ 
карточекъ,  подсчитываше  и  разнесете  нхъ,  значитель- 
ная часть  здан1я  занята  архивомъ,  т.  е.  заломъ  въ  н1)- 
сколько  этажей  высоты,  ст'Ьны  которыхъ  сплошь  за- 
ставлены шкафами,  наполненными-  карточками,  а  легкая 
чугунныя  л-Ьстницы  и  галлереи  въ  каждомъ  этажЪ 
даютъ  возможность  проникать  во  всЬ  его  стороны  и 
быстро  по  особому  остроумно  устроенному  приспособл»'-- 
шю  передвнгающ1яся  по  воздуху  корзины  доставляютъ 
требуемыя  карточки  со  правками.  Архнвъ  этотъ  съ  мил- 
л1онами  своихъ  карточекъ  больше  всего  напоминаетъ 
обширное  статистическое  бюро  большого  государства, 
содержимое  притомъ,  какъ  мы  уб-Ьдилнсь  изъ  осмотра, 
въ  отличномъ  порядк'Ь.  Св'Ьд'Ьшя  которыя  заключаются 
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въ  этихъ  карточкахъ,  а  отчасти  въ  бол'Ье  нежели  ты- 
сячи 1п-Го1ю  томахъ,  на  которые  эти  карточки  ссылаются, 
нами  раньше  указаны,  он1ь  состоять  изъ  разныхъ  оф- 
фищальныхъ  и  неоффиц1альныхъ  данныхъ,  касающихся, 
какъ  имущественнаго  положешя  и  состоятельности  кая^- 
даго  даннаго  лица  въ  европейской  торговле  и  промыш- 
ленности, такъ  и  всЬхъ  важнЪйшихъ  фактовъ  его  Д'Ья- 
тельности^). 

„ЛизкипЛе!""  или  справочная  контора  Шимммельпфен- 
га  возникла  въ  1872  г.  и  следовательно  существуетъ 
уже  24  года  и,  начавши  съ  очень  скромной  д-Ьятельно- 
сти,  вырасла  до  пын-Ьшнихъ  колоссальныхъ  разм^ровъ 
дающихъ  ей  видъ  ц^лаго  министерства.  Какъ  сообш,а- 
ютъ  оффищальныя  изв'Ьст1я  Берлинской  выставки  1896г., 
гд'Ь  Шиммельпфенгъ  выставилъ  отдЪлеше  своей  кон- 
торы (именно  справочный  матерьялъ  для  русскихъ  и 
птальянскихъ  фирмъ),  весь  торговый  оборотъ  его  про- 
стирается свыше  2  миллюновъ  марокъ.  Учрежден1е,  пли 
Институтъ,  какъ  охотн-Ье  оно  себя  теперь  именуетъ, 
им'Ьетъ  21  отд1ьлен1е  въ  важн'Ьйшихъ  городахъ  Европы 
(кроме  Росс1и)  и  количество  чиновниковъ  свыше  500 
челов^къ,  причемъ  въ  одномъ  только  Берлине  занято 
безпрерывной  работой  писап1я  па  140  пишущихъ  ма- 
шипахъ  въ  городе  и  на  С — на  В1>1  ставке,  несмотря  при- 
томъ  на  то,  что  для  облегчен1я  всей  письменной  рабо- 
ты этого  учреждешя  существуетъ  более  150  т.н.  фор- 
муляровъ,или  бланокъ,  частью  наполненныхъ  печатнымъ 


1)  Я  навелъ  три  справки  при  осмотр1>  Института,  по  любезному 
предложению  г.  Шиммельпфенга:  одну  —  о  своемъ  Берлинскомъ 
книгопродавц'Ё  и  двЪ  о  знаком ыхъ  купеческихъ  фирмахъ  въ  Мос- 
кв-Ё,  а  мой  пр1ятель,  посвтившхй  Шиммельпфенга  из7>  любопыт- 
ства, навелъ  справку  объ  одномъ  Костромскомъ  фабрикант'Ё:  на 
всЬ  эти  вопросы  мы  получили  отъ  г.  Шиммельпфенга,  который 
самъ  читалъ  и  просматривалъ  присылаемыя  быстро  въ  корзинЪ 
карточки,  весьма  обстоятельный  отвЪтъ,  который  заключался  въ 
истории  каждой  фирмы,  когда  она  началась,  съ  какими  средства- 
ми, какъ  д'Ьло  велось  и  какое  ея  теперешнее  положен1е,  а  въ  од- 
номъ случаЬ  даже  прямо  была  указана  цифра,  очень  крупная,  до 
которой  можно  оказывать  фирм-Ь  кредитъ  въ  данное  время.  Един- 
ственное услов1е,  соблюден1е  котораго  требовалъ  г.  Шиммельп- 
феегъ— это  читая  карточки  самолично  и  не  показывая  ихъ  намъ, 
такъ  какъ  имя  корреспондента,  а  рявно,  очевидно,  н-Ькоторын  под- 
робности его  донесен1й  составляютъ  тайну  конторы  и  никому  со- 
общаемы быть  не  могутъ,  объяснилъ  онъ  въ  заключенхе. 
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путемъ,  ради  наискор'Ьйшаго  занесентя  получаемыхъ 
св'Ъд'Ьнхй.  ^)  Мноячество  агентовъ,  состоящихъ  на  слу- 
жб-Ь  или  въ  связи  съ  конторой,  подразделяются,  какъ 
объяснилъ  намъ  лично  г.  Шиммельпфенгъ,  на  три  раз- 
ряда: представ и'т^лей  (Уег1ге1е10 — собственно  чнновни- 
ковъ,  которые  не  могутъ  нести  какой-либо  другой 
слуя\бы;  главныхъ  корреспондентовъ  (Наир1-Со1те8ропс1еп1е11), 
могущихъ  им'Ьть  другое  занят1е,  но  обязанныхъ  добы- 
вать св1эД'Ьп1я  исключительно  лишь  для  ихъ  конторы:, 
и  наконецъ  второстепепныхъ  корреспондентовъ^  которые 
не  связаны  такими  обязательствами  или  об1ьщаБ1емъ. 
Первые  т.  н.  чиновники  состоять  на  постоянномъ  жа- 
ловань'Ь,  а  вторыя  двЪ  категорш  вознаграждаются  го- 
нораромъ,  поштг/чно  за  каждую  отд'Ъльную  услугу,  при- 
чемъ  есть  и  так1е  корреспонденты,  которые  работаютъ 
для  конторы  безплатно,  обратн-о  съ  утверждешемъ  Гер- 
лаха,  что  всяк1я  предложешя  даровыхъ  услугъ  конто- 
рой Шиммельпфенга,  будто  бы,  принципиально  отвер- 
гаются. ^)  ВсЬ  корреспонденты,  по  ув-Ьренхю  г.  Шим- 
мельпфенга, вербуются  исключительно  изъ  солидныхъ 
лицъ  торговаго  зван1я  и  справочная  д'Ьятельность  кон- 
торы точно  также  исключительно  и  строго  ограничивает- 
ся справками  торговыми  или  экономическими—для  тор- 
говыхъ  же  ц'Ьлей,  насколько  о  томъ  можетъ  судить 
контора;  справки  же  личнаго  характера  или  пресл^- 
дующ1я  сколько-нибудь  подозрительный  ц'Ьли  безуслов- 
но отвергаются  -). 


1)  См.  0Ш21е11е  АиззкеПип^з-КасИгьсЫеп.  Ог§ап  йег  ВегИпег  Ое- 
\\'егЪе-Аиз81:е11ипд  1896  СЛ»  1б2  отъ  26  сентября  и  поправки  въ 
№  164  отъ  28  сентября). 

2)  См.  Отто  Герлахъ:  В1е  ЪегиГдта881§е  КгесШ-ЕгкипсИ^ип^  ш 
Веи!зсЫап(1;  въ  Сопгай'з  ^аI1гЪйс11е^  Гиг  Хаиопа15копош1е  1шс1  Зка- 
1;1з11к.  Меие  Ро1§е  2\\'ап21§81ег  Вапй:  стр.  137. 

•')  Шиммельпфенгъ  въ  одной  пзъ  свопхъ  многочисленныхъ  бро- 
шюръ  сообщаетъ  содержан1е  дв^'хъ  такнхъ  обращен1й  въ  его  кон- 
тору: Въ  одномъ  письм'Ё,  челов'Вкъ  съ  именемъ  п  положен1емъ 
пгшетъ:  ,.Въ  такомъ-то  город*  живетъ  мпллхонеръ  такой-то,  кото- 
рый им-Ёетъ  двухъ  дочерей;  уплачивая  контор-Ё  обычное  вознагра- 
ждеп1е,  я  покорн'Ьйше  прошу  сообщить  мн-ё  адресъ,  такъ  какъ  на 
одной  изъ  дочерей  его  я  предполагаю  жениться"...  Одинъ  студентъ 
пишетъ  въ  контору  Шиммельпфенга:  „Каждый  разъ,  когда  я  полу- 
чаю вексель  отъ  одного  изъ  моихъ  кредиторовъ,  отецъ  мой  ;-калует- 
ся  и  повторяетъ,  что  я  долженъ  быть  бережлпвъ,  тогда  какъ  я 
им'Ёю  твердое  убЪжденхе,  что  мой  папаша  —  богатый  челов'Ькъ    и 

Пзсл4д.  и.  и.  Янжтть.  21 
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Справочная  контора  Шнммельпфенга,  а  по  одному 
образцу  съ  ней  организованно  большинство  прочихъ 
учрежденхП  этого  рода  лучшаго  качества,  состоитъ  пзъ 
двухъ  отд'ЬленЮ.  Отд'Ьлеи1е  1.т.  н.  „отд'Ьлен]е  спра- 
во  къ*^  или  сп'Ьд1зн1П  вЪдаетъ  ваялНЬйшую  часть  задачи 
всего  учрежден1я  по  собиран1ю  и  сообщешю  всякаго 
роца  матерьялов!  и  справокъ  поимущественному  поло- 
жен1ю  и  кредитоспособности,  а  отд-^ленхе  И  занимается 
взыскан1ями  долговъ  и  веденхемъ  вообще 
Д'Ьлъэтого  рода  для  СВОИХ!  клхеетовъ.  Второй  отд'Ьлъ 
возннкъ, вероятно,  по  необходимостивъсвязисъпервымъ, 
рндп  т1)Хъ  значител!  ныхъ  С'3ережев1й,  которыя  можетъ 
получить  заимодавецъ  при  коллектинномъ  ведеш'и  всЬхъ 
расходовъ  и  тратъ  на  представительство  и  судебныя 
издержки,  требующ1я  часто  помощи  и  заботъ  дорого 
оплачпваемыхъ  юристовъ.  Отд-Ьлете  I  доставляетъ 
всЬмъ  желающимъ  записаться  абонентами  на  большое 
или  меньшее  число  справокъ  всЬ  св1)Д'Ьн1я  по  ихъ 
запросу  ооъ  имущественномъ  полол^енй!  и  кредитоспо- 
собности. Каждому  абоненту  выдается  книжка,  въ  ро- 
дЪ  чековой,  въ  Боторой  отд-Ёльный  билетъ  или  листокъ 
соотв1ьтствуетъ  справк'Ь;  стоимость  же  посл1ьдней  на- 
ходится въ  зависимости  во-первыхъ  отъ  м-Ьста  справки 
и  во-вторыхъ  отъ  разм1эровъ  или  обширности  самой 
справки:  обыкновенная  короткая  справка  облагается  по 
низшему  тарифу  или  т.  п.  тарифу  А.;  а  наконецъ  бол'Ье 
подробная  справка  н'Ёсколько  разъ  проконтролируемая 
и  обстоятельно  знакомящая  со  вс1эмп  сторонами  эко- 
номическаго  положен1я  данпаго  лица  или  съ  какими- 
нибудь  спрц1альн111ми  вопросами,  которые  надо  особо 
выяснить  оплачивается  по  тарифу  Б.,  т.  е.  т-Ьмъ  же 
самымъ  билетомъ,  какъ  и  въ  П(фВОмъ  случае,  но  съ 
прибавкой  и  1И  приплатой  большихъ  или  меньшихъ 
размЪровъ,  смотря  по  свойствамъ  справки  и  согласно 
спещальному  для  этой  ц1элп  тарифу.  Обыкновенная 
справка  у  Шнммельпфенга  обходится,  при  абонемент-Ь 
отъ  УО  пфениговъ    до    1    марки  06  пф.  для  фирмъ   въ 


легко  бы  могъ  возвысить  мое  содерлсан1е;  поэтому  обращаюсь  въ  кон- 
тиру  съ  покорп-Ьйшей  просьбой  сообщитъ  мп-Ь  св'ЁД'Ьн1Я  о  его  иму- 
ществрнн!  мъ  положеп1и"...  Во  всъхь  подобныхъ  случаяхъ  контора 
Шиммельпфенга,  по  заявлению  ея  хозяина,  отвергаетъ  просителей  и 
справокъ  отнюдь  не  даетъ. 
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пред'Ьлахъ  Герман!!!  и  Австро-Венгр1и  (т.  е.  прим-Ьрио 
отъ  40  КОП.  до  75  за  справку).  Остальныя  справочныя 
н'Ьмецк1я  конторы  или  придерживаются  того  же  самого 
тарифа  или  н'Ьсколько  ниже  его  (хотя  впрочемъ  су- 
ществуютъ  и  обратныя  исключенхя),  чему  мы  увидимъ 
дальше  примеры.  Наоборотъ  въ  Америк-Ь  тарифъ  за 
справки  несравненно  выше  Европы  и  составляетъ  прп- 
м'Ьрно  на  наши  деньги  отъ  2  до  10  рублей  за  простую 
справку. 

В  отъ  статистическ1я  данныя  о  ход'Ь  развр1т1я  опера- 
щй  Р1нститута  Шиммельпфенга,  а  также  разм'Ьровъ  его 
абонемента  и  обыкновенномъ  тарифЪ.  Къ  сожалЪшю, 
по  какпмъ-то  страннымъ  причинамъ,  невольно  возбуж- 
дающимъ  недоумЪнхе,  эта  справочная  контора  прекра- 
тила съ  1889  года  публикац1Ю  своихъ  статистическихъ 
св'Ьд'ЬнШ,  почему  мы  и  неможемъ  сообщить  нов'Ьйшихъ 
св'Ьд'Ён1й  за  посл'Ьдте  годы: 

Р  Число  служа-  Число    абонен-  Справки  пись-    Справки  доба- 


1881 

— 

1882 

106 

1883 

144 

1884 

155 

1885 

164 

1886 

223 

1887 

242 

1888 

272 

товъ. 

менныя. 

вочныя. 

— 

217,028 

— 

12,441 

257,399 

— 

15,245 

354,766 

— 

15,685 

410,896 

— 

16,497 

450,651 

39,185 

18,442 

507,239 

40,000 

21,058 

579,402 

50,000 

22,307 

614,974 

60,000 

1889  283  23,796  750,000(1)       55,566 

Тарифъ  на  справки  для  Германш  и  Австро-Венгр1и 
определяется  въ  Институт'Ь  Шиммельпфенга  сл'Ьдую- 
щ,имъ   образомъ: 


При  абонементе  въ 

500  листе въ 
400       ,       „ 
300       „        „ 
200        „        „ 


цена. 

460  марокъ 
370       „ 
280 
190 


1)  Въ  настоящее  время  количество  письменеыхъ  справокъ,  по 
словамъ  г.  Шиммельпфенга,  превосходитъ  въ  его  контор'Ь  одинъ 
милл1онъ  въ  течен1е  года. 

21* 
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При  абонемент-Ь  въ Щна. 

100       „       ,  .    .    .  100 

50       ^       „  . 

25        „       „  . 

10       ^        „  . 

6        „        „  . 


•  УО  „ 
.  30  „ 

•  15  „ 
.  10  „   ^). 

Что  касается  до  тарифа  по  второму  отд'Ьленш,  то 
онъ  отличается  большою  сложност1ю:  каждое  отд'Ьль- 
ное  д'Ьйствхе  оплачивается  однимъ  пли  н^Ьсколькими 
абонемептнымп  билетами,  или  же  особой  оплатой  сверхъ 
покрыпя  обычныхъ  расходовъ.  Въ  другихъ  справоч- 
выхъ  конторахъ  Европы  этотъ  отд1эЛЪ  деятельности  по 
взыскашю  долговъ  и  соглашенш  съ  должниками  покры- 
вается и  оплачивается  разными  способами  и  по  разной 
систем'Ь:  въ  однихъ — похояхе  съ  Шиммельпфенгомъ,  въ 
другихъ  же  (напрпм'Ьръ  Висъ  Мюллеръ  и  К°.— \Ууз 
МиИег  &.  С^.)  одной  опред-Ьденпой  суммой  въ  годъ  (въ 
40  марокъ),  сколько  бы  взыскан1й  ни  было  и  кром-Ь  того 
прем1я  въ  пользу  конторы  со  взысканныхъ  долговъ  (въ 
157о)-  Для  иностранныхъ  государствъ  тарифъ  за  справ- 
ки заключается  въ  большемъ  или  меныпемъ  добавленти 
(2и8сЫа^)  или  наконецъ  въ  своемъ  спец1альномъ  тари- 
фе. Наприм^ръ  старая  Берлинская  контора  Лессеръ  и 
Лиманъ  (Ьеззег  &  ГЛтап)  за  каячдую  отд'Ьльную  справку, 
полояхИмъ'дляЕвропейскойРоссш.требуетъ прибавки  2  съ 
половиною  марки,  для  Соединенныхъ  Штатовъ — 5  ма- 
рокъ, для  центральной  и  Южной  Америки— 10  марокъ 
прибавки  къ  обыкновенному  абонементному  билету. 
Напротивъ  Висъ  АГюллеръ  и  К° — для  всЬхъ  иностран- 
ныхъ государствъ  им'Ьетъ  особый  тарифъ  и  абонементъ. 
Джонъ  Рихардъ  Альтманъ,  исключительно  работающ1й 
для  Росс1и,  им'Ьетъ  такой  прейсъ-курантъ: 

25  справокъ  въ  Россш 80  марокъ. 

50  у,  „  „  155  „ 

100  „  „  „  300 

Германъ  Впттъ  въ   Петербурге  за  справку  въ  этомъ 


1)  См.  превосходную  статью  по  данному  предмету  въ  пзв-Ьстномъ 
Словар-Ь  ^1ейера,  въ  одпомъ  изъ  пр11Ложен1й  къ  нему:  „АизкипПз- 
луезеп".  Меуег'з  Копуегза1;10пз  —  Ъех1коп.  18.  Ег81;е8  Ла11гез-8ирр1е- 
теп*.  1890—91. 
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город'Ь  взимаетъ  2  германскихъ    марки,   или,  конечно, 
ихъ  эквивалентъ. 

Каждый  корреспондентъ  составляетъ  донесете  по 
полученш  справочной  конторы  опираясь,  предполагается, 
какъ  на  собственный  наблюдешя  и  знакомство  съотно- 
шен1ями  м'Ьстной  фирмы,  о  которой  ему  поручено  соб- 
рать св'Ьд'Ьнхя,  такъ  и  на  спец1альномъ  м1ьстномъ  из- 
сл'Ьдованхн  по  каждому  данному  случаю.  Донесенхе  это 
немедленно  препровождается  въ  справочную  контору, 
гдЪ  его  данныя  сравниваются  со  св'Ёд1эн1ями,  находя- 
щимися въ  архив11:  если  являются  как1я-либо  сомн-Ь- 
н1я  или  неполноты,  то  отчетъ  возвращается  для  попол- 
нен1я  или  выяснен1я  сомнительныхъ  обстоятельствъ  или 
противор'ЬчШ.  Иногда  производится  справка  у  абонен- 
та, когда-либо  им^вшаго  д'Ьло  съ  лицомъ  изсл-Ьдуе- 
мымъ,  такъ  по  правилу  всегда  делается  отм'Ьтка  при 
справк'Ь,  когда  и  для  кого  такая-то  справка  произво- 
дилась. Иногда  же  для  окопчательнаго  выясненхя  сом- 
нительнаго  сообщешя,  контора  прямо  даже  обращается 
къ  самому  виновнику  справки,  прося  его  собственнаго 
объяснешя,  но,  конечно,  сохраняя  въ  тайн'Ь  имя  своего 
корреспондента.  Какъ  скоро  достаточный  матерьялъ 
собранъ,  особое  лицо  редактируетъ  сообщаемую  справ- 
ку: изъ  разрозенныхъ  св^эД'ЬнШ  д15лаетъ  выборку  и 
придаетъ  имъ  принятую  литературную  форму.  Зат'Ьмъ 
писанная  справка  переходитъ  въ  контрольную  инстан- 
Ц1Ю,  гд1э  окончательно,  такъ  сказать,  утверягдается  ея 
содержан1е  и  форма  и  уже  посл-Ь  этого  вручается  или 
посылается  абоненту,  д'Ьлавшему  запросъ.  Разумеется, 
Н'Ькоторыя  свед-Ьтя  могутъ  быть  добыты  тотчасъ  же 
по  первому  требовашю  изъ  архива  и  сообщены  абонен- 
ту словесно. 

Таковъ  господствующ1й  иорядокъ  въ  большихъ  спра- 
вочныхъ  конторахъ  и  спец1ально  у  П1иммельпфенга: 
конечно^  ч-Ьмъ  меньше  средствъ  у  конторы,  т'Ьмъ  д'Ьло 
упрощивается.  Если  въ  течете  года  посл15  справки 
справочная  контора  получила  какое-нибудь  валшое  со- 
общен1е  о  данной  фирм-Ъ,  то  обыкновенно  уже  безплатно, 
какъ  мы  вид-Ёли  выше  изъ  статистическихъ  данныхъ, 
доставляетъ  добавочныясв'Ьд'Ьн1я  всЬмъ  абонементамъ, 
которые  объ  этой  фирм!)  наводили  справки.  Большая  часть 
корреспондентовъ,по  уговору,  обязаны  обыкновенно  сооб- 
щать всЬ  подобныя  добавочныя  свЪд'Ьтя,  какъ  только 
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узнаютъ,  и  за  это  получаютъ  даже  особое  вознаграж- 
ден1е.  Сюда  относятся  всЬ  бол-Ье  или  мен-Ье  важныя 
сообщешя,  БЛ1яющ1я  на  кредитоспособность:  протесты^ 
пр1остановка  предпр1ят1я,  всл'Ьдств1е  напр.  пожара, 
крупныя  потери,  продажа  пли  ирхобр-Ьтеше  недвижп- 
маго  имущества  благодаря  наследству,  Лгенитьб'Ь,  вы- 
игрышу процесса  и  т.  д.,  въ  болЪе  экстренномъ  слу- 
ча'Ь  корреспондептъ  молгетъ,  конечно,  телеграфировать 
о  событш.  Приэтомъ  сл'Ьдуетъ  добавить,  что  мног1я: 
дЪйствхя  корреспондентовъ  и  чиновниковъ  отнюдь  не 
произвольны,  и  вопросы  и  порядокъ  собирашя  св-Ьд-Ь- 
нШ  корреспондентами  подчиняются  до  подробности  имъ 
даннымъ  инструкцхямъ,  которыя  предусматриваютъ  все- 
возможныя  случайности  и  затруднен1я  и  указываютъ 
корреспонденту  образъ  его  дЪйствхя.  Мног1я  важныя 
правила  изложены  въ  т^хъ  самыхъ  формулярахъ  или 
бланкахъ,  которые  употребляются  для  облегчен1я  или 
упорядочен1я  системы  собирашя  св'Ьд1ьн1й  при  самомъ 
процессе  изсл'Ьдовашя. 

Справки  по  тарифу  Б.  у  Шнммельпфенга,  называемыя 
спецгальными^  особыми  донесен1ями  или  отчетами,  пли 
рекомендованными^  заказными  отчетами  у  разныхъ  спра- 
вочныхъ  конторъ,  представляютъ  собою  болЪе  обстоя- 
тельныя,  подробныя  и  обшпрныя  коллекщи  св'Ьд1ьшй 
о  какомъ-либо  лиц^.  При  получен1и  такихт^  справокъ 
самъ  абонентъ  пли  контора  предлагаетъ  корреспонденту 
вопросы  или  указываетъ  спец1ально  стороны,  на  кото- 
рыя онъ  долженъ  обратить  внпмате;  иногда  контора 
обращается  съ  просьбами  къ  фпрмамъ,  съ  которыми 
данный  домъ  работаетъ,  на  сколько  возможно,  собирая 
полную  бхографш  даннаго  лица  и  устанавливается 
разм1ьръ  его  оборотнаго  капитала:  влад'Ьетъ  ли  позе- 
мельной собственностью  и  о  ея  задоллгенности,  о  преж- 
ней д-Ьятельности  даннаго  лица  и  предпр1ят1яхъ  его,  о 
его  торговой  репутацш,  если  лицо  усп'Ьло  ее  пр^обр-Ьсть, 
съ  к-Ьмъ  оно  состояло  въ  дЪловыхъ  отпощен1яхъ  или 
связяхъ  и  опытъ  по  этому  предмету  его  контръ-аген- 
товъ  и  т.  д.  и  т.  д.  Вообще  разм^ръ  пли  объемъ  та- 
кихъ  спец1альныхъ  заказныхъ  справокъ  зависитъ  отъ 
разм-Ьра  общей  Д'Ьятельности  справочной  конторы,  а 
также,  разум'Ьется,  и  отъ  значительности  лица,  о  ко- 
торомъ  сообщаются  данныя. 

Второе  отд-Ьленхе  Д'Ьятельности  Р1нститута  Шпммель-^ 
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пфенга  и  большей  части  другихъ  справочныхъ  конторъ 
ЭТОГО  рода  заключается,  кикъ  было  упомянуто,  во  взы- 
скан1и  долговъ;  въ  дФ.Пствителы10Сти  зд-Ьсь  разумеется 
вся  не11р1ятная  п  часто  пагубная  для  торгова10  чело- 
В'Ька  процедура  переговоровъ,  ходатайствъ,  совершен1я 
адмпнистратнвныхъ  и  судебныхъ  актовъ,  вооГще  всЬхъ 
дЪйствхй  для  получен1я  д1>й(-тв1П  по  векселю  пли  ино- 
му обязательству,  когда  должннкъ  не  можетъ  или  не 
желаетъ  уплатить  въ  досоворпый  срокъ.  Во  вс'Ёхъ  этихъ 
случаяхъ  справочное  бюро  за  установленную  тарифомъ 
плату  избавляетъ  кредитора  отъ  хлопотъ:  по  поруче- 
н1ю  абонента  она  сначала  обращается  съ  н.и10мннан1емъ 
къ  должнику,  затЪмъ  уже  съ  настойчивымъ  требова- 
шемъ,  въ  случать  несостоятельности  его  прпнимаетъ 
на  себя  представительство  при  конкурсЬ,  соглашенш 
кредиторовъ  и  т.  д.  Мало  того,  мно1']я  справочныя 
конторы  доставляютъ  пер10дически  своимъ  абонептамъ 
для  ихъ,  такъ  сказать,  св'Ьд'Ьн1я  именные  списки  всЪхъ 
дурныхъ  плательпшковъ,  или  т.  н.  у,черные  листы". 

Понятно,  что  при  огромныхъ  разм1рахъ  д1Ьятельно- 
сти  такого  учрежден1я,  какъ  Шиммельпфепгъ,  въ  та- 
комъ  Институт!)  Собирается  масса  важныхъ  какъ  тор- 
говыхъ  такъ  и  юридическаго  характера  св1эд1ьн1й  все- 
возможнаго  рода,  и,  несомн'Ънно,  р,о  миогихъ  случаяхъ 
справочная  контора  мояхетъ  быть  поэтому  весьма  по- 
лезнымъ,  почти  незам15нимымъ  иногда  сов'1ёлникомъ 
купца  и  промышленника  при  разспросахъ  о  тамошнихъ 
торговыхъ  порядкахъ,  правмвыхъ  отношен1яхъ,  усло- 
б1яхъ  и  обычаяхъ  сбыта  товаровъ  и  кредита.  Учрежде- 
Н1е  им'Ьетъ  свои  отд1ьлен1я  и  членовъ  во  всЬхъ  кои- 
цахъ  т'Ьхъ  многихъ  странъ,  которья  входятъ  въ  сферу 
его  д'Ьятельпости;  по  Шпммельпфенгъ,  напр.,  даже  въ 
той  части  св^та,  въ  Америк!»  и  Австрал1и,  гд!.  самъ 
не  работаетъ,  находится  въ  такой  близкой  непосред- 
ственной связи  со  всемо!'ущей  и  чуть  не  всев'Ьдущей 
Вга(]81гее1  Сотрапу,  имеющей  сто  тысячъ  корреспонден- 
товъ,  что  всегда,  конечно,  если  не  прямо,  то  косвенно, 
черезъ  посредство  своего  союзника,  можетъ  везд'Ь  до- 
ставить своему  кл1енту  полезныя  указан1я,  рекоменда- 
щи,  сов'Ьты  и  чуть  не  руководительство.  Выраженхемъ 
этой  отрасли  д'Ьятельности  справочныхъ  конторъ  яв- 
ляется рекомендац1Я  ими  приказчиковъ,  агентовъ  и 
торговыхъ  фирмъ  для  разныхъ  цЪлей.  У  многихъ  сира- 
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вочныхъ  конторъ  существуетъ  спещальный  тарифъ  за 
рекомендац1н  п  сов'Ьты  этого  рода  и  сообщенге  адре- 
совъ  возможныхъ  покупателей  или  посредниковъ  для 
продажи  товаровъ. 

Такова  въ  общихъ  чертахъ  организац1я  и  д-Ьятель- 
ность  Института  Шиммельпфепга  и  нЬкоторыхтз  бол'Ье 
круппыхъ  учреждешй  того  же  рода  и  характера.  Но 
какъ  уже  раньше  говорили,  число  подобныхъ  справоч- 
ныхъ  конторъ,  въ  настоящее  время  являющихся  на' 
свЪтъ  чуть  не  каждодневно,  насчитывается  въ  одной 
Европ1Ь  многими  сотнями  и  при  отсутств1и  повсюду  не 
только  правильпаго  контроля  со  стороны  государства 
или  общественныхъ  учрежден^,  но  даже  и  сколько- 
нибудь  хорошаго  знакомства  съ  пхъ  устройствомъ,  и 
недолгов-Ьчности  самаго  существовашя,  разум^Ьется, 
справочныя  конторы  для  кредитоспособности,  исполняя 
полезную  функцхю  въ  государстве,  весьма  ваяшую  для 
торговли,  въ  то  же  самое  время  могутъ  принимать 
очень  разнообразный  формы  деятельности  и  сказаться 
опасными,  если  не  вредными  для  общихъ  интересовъ. 

Весьма  важнымъ  вопросомъ  является  опред'Ълен1е 
юридической  ответственности  справочной  конторы  за 
неправильное  или  ложное  св1ьд1ьн1е,  ею  доставленное, 
которое  можетъ,  конечно,  привести  къ  большому  ущер- 
или  для  абонента,  т. -е.  лица  спрашивающаго,  въ  слу- 
чае благопр}ятнаго  отзыва  о  кредитующемся^  который 
скоро  обанкротилсл,  или  паоборотъ  можетъ  являться 
еще  большимъ  зломъ  для  лица  кредитующагося,  если 
благодаря  отрицательному  отзыву  о  немъ,  онъ  не  по- 
лучитъ  желаннаго  кредита.  Прежде  всего  сл-Ьдуотъ 
заметить,  что  решительно  все  справочныя  конторы, 
выдавая  справки  въ  своихъ  правилахъ  или  услов1яхъ, 
который  делають  известными  лицу,  обраи^аемуся  за 
справкою,  непременно  оговариваются,  что  никакой  от- 
вгьтственн'  ста  за  могущгя  быть  'послгьдствгя,  въ  случать  оши- 
бочности справки^  н'1  себя  не  принимаютъ.  Благодаря  та- 
кой оговорке,  судебная  практика  въ  Герман1и  въ  обоихъ 
случаяхъ,  какъ  по  отпошен1ю  къ  кредитору,  такъ  и 
кредитующемуся,  освобождаетъ  справочную  контору 
отъ  ответственности  за  ошибку  втэ  справке,  лишь  за 
однимъ  исключенхемъ:  если  при  сообщееш  справки 
имелъ  место  с1о1и8 — злой  умыселъ  ввести  въ  заблужде- 
П1е;  и  германсюй  кодексъ  наказываеттз  владельца  коп- 
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торы  въ  этомъ  случае  согласно  §  187,  Н'Ьтъ  сомн'Ьшя, 
что  такое  отношен1е  уголовнаго  закона  и  судебной 
практики,  благопр1ятное  для  справочныхъ  конторъ, 
Бполн'Ь  справедливо  и  оправдывается  существомъ  д-Ь- 
ла,  ибо  возлагать  отв'Ьтственность  за  серьезные  могу- 
Щ1е  последовать  результаты  неумышленной  ошибки  въ 
такомъ  ш;екотливомъ  и  трудномъ  для  опред'Ьлешя  дЪ- 
л'Ь,  какъ  кредитоспособность,  несомн'Ьнно  въ  корн'Ь 
подорвало  бы  возможность  самаго  суш;ествован1я  по- 
добныхъ  учрелэденШ,  и  современная  торговля  лиши- 
лась бы  одного  пзъ  необходимыхъ  орудШ  для  своего 
развит1я.  Въ  посл1эДнее  время,  какъ  я,  однако,  слышалъ, 
Бпрочемъ,  справочныя  конторы  въ  Германиг,  во  изб-Ь- 
жаше  привлечен1я  кь  суду  и  волокиты,  начали  практи- 
ковать обычай — выдавать  свои  справки  не  на  бланкахъ 
конторы^  а  на  простой  бумаг'Ь,  безъ  обозпачен1я  своей 
фирмы. 

Въ  то  же  время,  однако,  помимо  вопроса  объ  общей 
ответственности,  деятельность  справочныхъ  конторъ 
необходимо  упорядочить,  уничтоягивши  то  1а188ег  Ых&, 
котораго  въ  этомъ  отношен1и  нынЪ  держится  Гермашя 
и  большинство  другихъ  государствъ  Европы,  принявши 
рядъ  м^ръ,  которыми  возможно  было  бы  предупредить 
немалыя  злоупотреблешя,  могуш,1я  иметь  место  при 
ихъ  деятельности.  Какъ  мы  упомянули  раньше,  число 
этихъ  учреледешй  въ  настоящее  время  насчитывается 
въ  Европе  многими  сотнями,  и  даже  въ  одномъ  Верлить 
мы  сосчита.шЕ^  оспован1пА(1го88Вис11  игьлыхъ  70  справочныхъ 
конторъ  съ  весьма  различными  пр1емами,  целями  и  кру- 
гомъ  деятельности.  Какъ  уже  изъ  сделаннаго  выше  опи- 
сан1я  молгно  судить,  существенную  валшость  для  дости- 
жен1я  своихъ  целей  въ  подобныхъ  учреледен1яхъ  имеетъ 
устройство  архива,  благодаря  которому  собирается  въ 
рукахъ  справочныхъ  конторъ  огромная  масса  оффи- 
щальнаго  и  частпаго  матерхала  о  каладомъ  торговомь 
лице,  дающая  возможность  не  только  познакомиться 
со  всей  его  б1ограф1ей  въ  случае  надобности,  но  и 
иметь  точку  опоры  до  некоторой  степени  для  провер- 
ки или  контроля  новыхъ  сообп;аемыхъ  корреспонден- 
томъ  донесен1й  и  такимъ  архивнымъ  даннымъ  дается 
известный  весъ  при  решен1и  самаго  вопроса  о  креди- 
те. Очевидно,  для  выполнен1я  этого  услов1Я;  для  того 
чтобы  обладать  богатымъ  архивомъ,  необходимы  обшир- 
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ныя  средства,  трудъ  многихъ  лицъ  за  много  л'Ьтъ  и, 
сл-Ьдовательно  больш1е  для  этого  расходы.  Меледу  тЪмъ 
справочныя  конторы  появляются  каждый  день,  какъ 
грибы  поел!»  дождя,  ведутся  иногда  людьми,  очевидно, 
безъ  капитала  и,  какъ  видно  на  самыхъ  аннонсахъ, 
перем'Ьщаются  очень  часто  съ  мЪста  на  м-Ьсто,  что  ра- 
зум-Ьется,  при  значительномъ  архив'Ь  было  бы  невоз- 
можно. Н'Ькоторыя  справочныя  бюро  ставятъ,  повиди- 
мому,  себ'Ь  чуть  ли  не  въ  заслугу  даже  это  отсутств1е 
архивовъ.  Такъ  Берлинская  контора  Вг  ]ип8  Каг1  ГеИх 
Магег  &  С  (А1ехапс1ег5га85е  1)  утверждаетъ  въ  своемъ 
проспект-Ь,  что  огромныя-де  суммы  получаемыя  спра- 
вочными конторами  отъ  своихъ  абонентовъ,  благодаря 
архнвнымъ  матер1аламъ  пропадаютъ  задаромъ,  и  об'Ь- 
щаетъ  своимъ  клхентамъ  доставлять  лишь  самыя  новыя 
и  свЪж1я  св'Ьд'Ьн1я!  (^).  Точно  также  контора  МогИт. 
ТакоЬзоп,  то  открывавшая,  то  закрывавшая  свои  дЪй- 
ств1я  въ  Берлид'Ь  (1]5ес1от81га85е  17),  об'Ьш.аетъ  непрем1ьн- 
нно  всегда  новую  справку,  очевидно  не  им'Ья  достаточ- 
ныхъ  матер1аловъ  для  ея  пров^Ьрки^). 

Но  гораздо  опаснее  другая  сторона  д'Ьятельности 
конторъ:  какъ  мы  вид1ьли,  Институтъ  Шиммельпфенга 
принцип1альпо  отказывается  отъ  всякихъ  справокъ  и 
свЪд'Ьв1П  иного  рода,  какъ  для  коммерческпхъ  ц'Ьлей. 
Той  же  практики  держатся  и  друпя  нэибол'Ье  изв'Ьстныя 
справочныя  учреяеден1Я,  но  мног1я,  однако,  подгоняе- 
мыя  конкуренц1ей,  готовы  доставить  всякаго  рода  справ- 


^)  См.  брошюру:  Бег  КаиГгааппзсИаГг  §е\У1(1те1.  В-г  ^и^^8  Каг1 
РеИх  Ма1ег  &  С^».  ВегИп.  КоуетЬег  1894. 

2)  Любопытно,  что  авторъ  новЬйшей  брошюры  по  данному  во- 
просу, Артуръ  Кесслеръ,  вообще  высказывающей  много  дЪльныхъ 
мыслей,  также  возстаетъ  противъ  архивовъ  справочныхъ  конторъ 
и  требуетъ  однпхъ  нов'ёйшихъ  св'Ьд'Ьн1й!  По  его  мн-Ьнею,  задача 
„АизкипЛ"  а  состоитъ  въ  томъ  лишь,  чтобы  собрать  дапныя  и  пере- 
дать о  томъ,  что  „ювггрятъ'^  („оп  сПЬ")  объ  пзвЬстной  личности, 
забывая,  что  въ  такомъ  случае  задача  справочныхъ  конторъ  све- 
лась бы  исключительно  къ  собиран1ю  и  торговле  сплетнями...  Кре- 
дитующему прежде  всего  надо  знать  обстоятельно,  что  собою  изоб- 
ражаетъ  въ  матереальномъ  и  моральномъ  отношен1Яхъ  будущ1й 
должникъ,  а  въ  этомъ  случа'Ь,  разум-Ьется,  нельзя  довольствовать- 
ся „оп  йМ",  а  надо  пм-ёть  бол'Ье  солпдныя  данныя,  могущ1я  нахо- 
диться лишь  въ  архив*...  См.  „]\1е11г  Ыск!;  йЬег  йаз  каиГтапп18с11е 
Аи8кипГ1:8\\'е5еп".  ЕеГогта1оп8с11е  8ии11еп  топ  АгИшг  Кез81ег,  ВегИп. 
1896.  стр,   8,  13  и  др. 
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ки,  вторгаясь  въ  частную  жизнь  и,  н'Ьтъ  сомн-Ьтя,  своими 
д15йств1ями  иногда  граничатъ  съ  клеветой  или  прямо  мо- 
гутъ  вести  къ  шантажу.  Достаточно  привести  несколько 
прим'Ьровъ.  Такъ  справочная  контора  Ггоезе  въ  Берлин-Ь 
(81е§1112ег81га8§е  9)  предлагаетъ  свои  „услуги"  ого  част- 
ньгмъ  и  семейнымъ  сЫламь  и  даже  за  это  беретъ  недоро- 
го, всего  5  марокъ  за  справку:  справочная  контора 
Карла  Вагнера  (ВегИп,  В1итеп81га88е  71)  имЪетъ  особое 
т.  н.  III  отд^лен1е  (справки  частнаго  рода),  куда  отно- 
сятся „розыски  по  семеПнымъ  отношен1ямъ,  пресл^до- 
ван1е  убЪжавшихъ  должниковъ  и  наблюденхе  надъ  по- 
дозрительными особами^^.  Н'Ьпэ,  повидимому,  стороны 
личной  и  семейной  жизни,  на  которую  не  посягало  бы 
подобное  частное  и  собственно  торговое  учреждете, 
если  ему,  разум'Ьется,  заплатятъ,  съ  одной  лишь  ого- 
воркой, что  для  такпхъ  поручен!»  таксы  собственно  не 
существуетъ,  по  заявлеп1ю  конторы.  Въ  своихъ  проспек- 
тахъ  контора  Вагнера  приводитъ  ц^Ьлый  рядъ  вопрос- 
ныхъ  пунктовъ  для  образца,  чтобы  познакомить  съ  ха- 
рактеромъ  добываемыхъ  этими  „розысками"  св'Ьд'Ьн1й. 
Прим'Ьры:  рели1 1я  пли  религ1озпое  наиравлеше  даннаго 
лица,  возрастъ,  м'Ьсто  рожден1я,  личность,  здоровъ  или 
страдаетъ  какими-либо  т1злесными  недостатками,  тем- 
пераментъ,  степень  образования  характеръ,  обществен- 
ное положеше,  воспитанъ  просто  или  съ  большими 
требован1ями  къ  жизни,  им'Ёетъ  ли  приданое  и  полу- 
чила ли  его  и  сколько,  не  обрученъ  ли,  не  собирает- 
ся ли  женит», ся  и  т.  д. 

Международное  справочное  бюро  по  торговл-Ь  и  про- 
мышленности Вгппз  &  С°  (ВегИп,  ЙеЬа811ап8и-а88е  15)  км'Ь- 
етъ  особое  отдЪлен1е  по  бпрженымъ  д'Ьламъ  (Вбг5еп- 
^езсЬайе)  и  исполпяетъ  всиюя  поручен1Я  по  покупк'Ь  и 
продаях-Ь  всевозможпыхъ  ц1>нностей  на  бирж'1Ё)  и  вообще 
занимается  всякими  спекуляц1ями  на  бирж'Ь  для  сво- 
ихъ кл1ентоЕЬ.  Сверхъ  того  Брунсъ  даетъ  указаше  ме- 
дицинскихъ  авторитетовъ  для  нуждающихся  (?!}  и  св'Ь- 
Д'Ьн1я  по  сбыту  и  продаж'Ь  всякихъ  товаровъ.  Весьма 
любопытна  д'Ьятельность  справочной  К(1Нторы  у^ке  разъ 
упомянутаго  доктора  права  Каг!  ЕоИх  Махег,  которая 
вводитъ  мн(»го  нонаго  въ  свою  «систему»,  какъ  онъ 
выражается,  или  въ  органпзац1ю  конторы.  Между  про- 
чимъ  Мейеръ  уже  устаиавливаетъ  правилами  своей 
конторы   то  положен1е,    о  которомъ  мпмоходомъ  Шим- 
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мельпфепгъ  упоминаетъ  лишь  какъ  о  желательной  въ 
будущемъ  м'Ь-р-Ь,  а  именно  —  Майеръ  завелъ  у  себя 
Огес1о-Аи8кипЙе,  т. -е.  даются  справки  каждому  желаю- 
щему о  его  собственномъ  имущественномъ  положенш 
и  кредитоспособности,  чего  въ  другихъ  конторахъ  обы- 
кновенно не  д'Ьлаютъ.  Онъ  уничтожилъ  въ  данномъ 
случать  тайну  (В18сп11оп)  Какъ  онъ  объясняетъ  инЪ  по 
этому  поводу  въ  подробномъ  письме,  всл'Ьдстз1е  моихъ 
разспросовъ,  контора  Майера,  д-Ьлая  справку  о  какомтэ- 
либо  третьемъ  лиц1ь,  увпдомляетъ  единовременно  это 
третье  лицо,  что  о  немъ  наводится  справка  и  что,  если 
оно  того  пожелаетъ,  то  за  установленную  таксу  (для 
Герман1и  3,  для  Россш  напр.  5  марокъ)  оно  получитъ 
копш  съ  этой  справки  и  можетъ  представить  свои  воз- 
ражеп1я  или  зам^чан1я.  (!!?)  Несомн'Ьнно,  эту  м-Ьру  сл'Ь- 
дуетъ  признать  весьма  хорошей,  но  при  непрем'Ьнномъ 
услов1и  лишь  полной  нравственной  надежности  какъ 
руководителей  конторы,  такъ  и  корреспоядентовъ:  безъ 
этихъ  же  услов1й,  а  ихъ  весьма  легко  можетъ  и  не 
быть,  по  всЬмъ  высказаннымъ  соображешямъ  и  главное 
всл-ЬдстЕхе  полной  безконтпольности,  остроумная  вы- 
думка доктора  права  Мейера,  можетъ  весьма  скоро  въ 
ловкихъ  рукахъ  превратиться  въ  сильное  и  в-Ьриое 
оруд1е  шантажа  и  денежнаго  вымогательства:  контора 
или  корреспондентъ,  опираясь  на  юридическую  безот- 
В'Ьтственпость  ошибки,  кпкъ  было  упомянуто  выше, 
могутъ  всегда  безнаказанно  запугивать  лицо  сообще- 
шемъ  компромептирующихъ  или  прямо  выдуманныхъ 
фактовъ  изъ  его  Лгизни.  Такимъ  образомъ,  въ  сущно- 
сти хорошее  начинан1е  можетъ  превратиться  на  прак- 
тик'Ь  въ  вящее  зло. 

Все,  что  до  сихъ  поръ  было  приведено  относительно 
хорошихъ  и  дурныхъ  сторонъ  справочныхъ  конторъ 
для  собиран1я  справокъ  по  кредитоспособности,  уста- 
навливаетъ  два  положен1я:  во-первых1,;  справочныя 
конторы,  какъ  объ  этомъ  молено  судить  косвенно  по 
разм'Ърамъ  какой-нибудь  Вга(]81гее1  С*^  или  Шиммель- 
пфенга  и  мноя^еотву  сущее  гвующихъ  или  возникаю- 
щихъ  учрежден1й  этого  рода,  отв'Ьчаютъ  насущной 
потребности  торговли,  явились,  какъ  органи4еск1й, 
естественный  результатъ  хода  ея  развит1и;  необходи- 
мость ихъ  создана  живымъ  темпомъ  ньш'Ьшней  эконо- 
мической жизни.   Относительныя  понят1я   о  времени  и 
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разстоян1яхъ  въ  в'Ькъ  жел'Ьзныхъ  дорогъ,  электриче- 
скаго  телеграфа  п  телефона  подверглись  и  продолжа- 
ютъ  подвергаться  глубокимъ  изм1знен1ямъ.  Самыя  от- 
даленныя  страны  съ  пхъ  милл1онами:  производителей  и 
потребителей  приблизились  къ  намъ,  вошли  въ  сферу 
деятельности  европейской  торговли,  и  все  это  вм'Ьст'Ь 
уничто5каетъ  часто  самую  возможность  личнаго  знанхя 
или  знакомства  покупателя  съ  продавцемъ,  кредитора 
съ  должникомъ.  Старый  способъ  дружественнод'Ьло- 
выхъ  справокъ  им'Ъетъ  большой  в^Ьсъ  и  значеше  пре- 
пмуш,ественно  въ  пред1ьлахъ  т'Ьсныхъ  сношенШ  внутри 
страны  и  то  при  огранпченныхъ  разм'Ьрахъ  торговли; 
переходя  же  за  изв'Ьстные  пред'Ьлы,  старый  даровой 
способъ  получен1я  нужныхъ  справокъ  и  св'Ёд1ьн1й  ста- 
новится уже  недостаточнымъ,  и  за  границами  государ- 
ства —  прямо  неудовлетворительнымъ  и  ведетъ  или  къ 
сокращен1ю  кредита,  сл'Ьдовительно  торговли,  действуя 
на  нее  репрессивно,  или  создаетъ  необдуманный  рнскъ, 
косвенно  въ  ущербъ  ея  правильному  развит1ю.  Короче, 
описанная  выше  деятельность  справочныхъ  конторъ 
или  бюро  создана  въ  наши  дни  самой  необходимостью, 
исполняя  полезную  и  незаменимую  роль  указателей  и 
руководителей  по  вопросу  о  кредитоспособности,  когда 
этнхъ  сведенхй  добыть  инымъ  способомъ  невозможно. 
Съ  другой  стороны,  какъ  мы  видели,  недостатки  и 
прямо  даже  опасныя  стороны  теперешнихъ  учреждешй 
этого  рода  настолько  велики,  что  становятся  Лхелатель- 
ными  серьезныя  мЪры  ихъ  регулирован1я  и  контроля. 
Главное,  суш,ественное,  по  моему  мн^нхго,  возражен1е 
противъ  нынешнихъ  справочныхъ  конторъ  состоитъ  въ 
организации  института  ихъ  корреспондентовъ:  то  не- 
значительное вознагражден1е,  которое  они  получаютъ 
отъ  50  пфенниговъ,  какъ  слышали,  за  справку  ^),  яв- 
ляется, конечно  слпшкомъ  недостаточнымъ  вознаграж- 
дешемъ  за  трудъ,  чтобы  контора  могла  привлечь  къ  этому 


1)  Считаю  долгомъ  заметить,  что  г.  Шпммельпфенгъ,  отлпчав- 
ш1йся  при  посЁщеп^и  его  Института  большою  любезностью  и  го- 
товностью, повидпмому,  быть  полезнымъ,  щедро  снабжалъ  своими 
брошюрами,  но  въ  тоже  время  крайне  ловко  и  уклончиво  отвЪчалъ 
на  мои  д-Ьловые  разспросы,  или  точн-Ье  уклонялся  отъ  нЪкоторыхъ 
отв'Ьтовъ:  въ  томъ  чпсл-Ь  въ  дапномъ  случа-Ё  не  далъ  мн-ё  точныхъ 
св-Ёд-ЁН!!"!  0  вознаграждев1и  своихъ  корреспондентовъ,  какъ  и  отв-ё- 
товъ  на  мног1е  друг1е  вопросы. 
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д'Ьлу  д'^йствительно  серьезпыхъ  д'Ьловыхъ  людей.  Да- 
ровыя  же  справки,  хотя  и  практикуются  въ  н'Ькото- 
рыхъ  случаяхъ  и  справочными  конторами,  но  р-Ьдко. 
Самопоказате  лица  о  собственномъ  доход'Ь  хотя  болЪе 
и  бол'Ье  распространяется,  но  является  пока  все-таки 
исключительной  м-Ьрой  и  нуждается  каждый  разъ  въ 
серьезной  пров'Ьрк'Ь  опытных ь  же  корреспондннтовъ. 

Несколько  лЪтъ  назадъ  появилась  сенсацшнная  книж- 
ка, над'Ьлавшая  много  шума  въ  торгивыхъ  кругахъ 
Герман1и  и  выдерживавшая  н  ^сколько  издан1й  —  „Справ- 
ка о  справочпыхъ  бюро**  г.  Адамскаго  ^).  Книга  эта  можетъ 
считаться  довольно  ловкимъ  памфлетомъ,  которому  нель- 
зя отказать  въ  значительномъ  зннкомств'Ь  съ  трактуе- 
мымъ  вопросомъ,  но  въ  то  же  время  съ  страстною  и 
личною  окраскою  всЬхъ  р:  зсужден1й  и  желан1емъ  сво- 
дить старые  счеты  специально  съ  конторою  Шиммель- 
пфенга^).  Адамск1й  приводитъ  цЬлый  рядъ  указашй 
на  несомн1эННО  супдествующтя  слабыя  стороны  и  прямые 
промахи  справочпыхъ  конторъ  и  ихъ  д'Ёятелей:  под- 
купность и  легкомысленность  корреспондентовъ,  такъ 
наз.  гесЬегсЬеигз,  корыстность  и  недобросов'Ьстность  са- 
михъ  подчасъ  конторъ  и  т.  д.  и  кончаетъ  все  вполне 
верною  мыслью,  что  си'ЬдЪн1я,  которыя  собираются  по- 
добными учрежден1ями,  настолько  ван>ны  для  государ- 
ства, всей  торговли  и  промышленности,  что  справочныя 
конторы  моячно  см'Ьло  назвать  существеннымъ  факто- 
ромъ  современнаго  народнаго  хозяйства  и  оставлять 
дол'Ье  это  важное  д'Ьло  въ  рукахъ  частной  спекулящи 
прямо  невозможно:  настоящая  система  въ  каждомъ  ин- 
дивид'Ь  вредитъ  плательщику  налоговъ  и  если  государ- 
ство не  желаетъ  ослаГ1ить  платежную  силу  народа,  то 
обязательно  все  дЪло  справочпыхъ  конторъ  должно  взять 
въ  свои  руки,  т.  е.  превратить  ихъ  въ  государственныя 
учрежден1Я.  Считая  весь  доходъ  отъ  оборота  справоч- 
пыхъ конторъ  въ  40  мил1оновъ  марокъ  (за  20  милл1о- 
новъ  ежегодныхъ  справокъ  по  2  марки  каждая)  Адам- 


1)  Е1пе  тобеше  УеЬте.  Аиекипй  йЪег  АизкипЛз-Вигеаих  уоп  5. 
АйатзЫ.  Ье1р21§,  Л'ег1а^  уоп  \У1111е1т  Гг1ес1г1сЬ. 

2)  Мы  только  что  прочли  въ  Берлинскихъ  газетахъ,  что  по  иску 
Шпммельпфевга  за  оскорблен1е  его  въ  печати  Адамскимъ,  посл-ёд- 
н1й  приговоренъ  къ  4  мЪсяцамъ  ареста  а  его  брошюры  подлежатъ 
пзъятш  изъ  продажи.  Ве11а§е  виг  „Роз1",  Рге1<;а§,  30  Ок1;ооег,  1896. 
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СК1Й  сулитъ  германскому  правительству  половину  этой 
суммы  въ  чистый  государственный  доходъ*,  самое  же 
выполнеше  обязанностей  этихъ  конторъ,  по  его  мн-Ьнш, 
благодаря  широкой  доступности  для  него  всякихъ  спо- 
собовъ  пров'Ьрки  и  контроля  показашй  и,  главное,  ма- 
тер1алу  по  подоходному,  промысловому  и  инымъ  нало- 
гамъ,  для  государства  несравненно  легче,  удобнгье  и  вгьртье^ 
нежели  для  любого  изъ  существующихъ  частныхъ  учре- 
ждешй  этого  рода. 

Какъ  мы  вид'Ьли  раньше  неоднократно,  при  н-Ьсколь- 
кихъ  суш,ествующихъ  торговыхъ  музеяхъ  уже  д'Ьлаются 
попытки  черезъ  справочныя  бюро,  существующ1я  въ 
музеяхъ,  доставлять  также  свгьдгьтя  и  о  кредитоспособно- 
сти. До  снхъ  поръ  эта  сторона  деятельности  музеевъ 
однако  слабо  развита  и  выражается  больше  въ  справкахъ 
черезъ  консуловъ,  наприм'Ьръ,  на  Восток!.,  пли  черезъ 
государственныя  кредитныя  учреждешя.  Въ  большин- 
ств'Ь  же  случаевъ,  при  подобныхъ  справкахъ,  музеи 
отсылаютъ  къ  т'Ьмъ  же  самымъ  частнымъ  справочнымъ 
конторамъ.  На  мой  вопросъ  у  Шиммельпфенга,  всего 
н'Ьсколько  лЪтъ  назадъ  открывшаго  свое  отд'Ьлен1е  въ 
Буда-Пешт!.,  гд-Ь,  какъ  мы  вид-Ьли,  существуетъ  Музей, 
по  закону  доставляющШ  такого  рода  справки,  онъ  ка- 
тегорически отв'Ьчалъ,  что  на  конкуренц1ю  1пГогта11оп8- 
Ъигеаи  въ  Буда-Пешт^  не  жалуется,  но  упоминалъ  о 
подвохахъ  какого-то  тамъ  Уегеш,  устраивающаго  тамъ 
же  собственную  справочную  контору.  Точно  также  Ша- 
швари  въ  своемъ  отчет'Ь  по  изсл-Ьдовантю  справочныхъ 
конторъ  приходитъ  къ  заключен1ю,  что  Бенгр1я  наилуч- 
шимъ  образомъ  можетъ  устроить  государственную  спра- 
вочную службу  по  кредитоспособности,  „еслг/  восполь- 
зуется готовой  организацгй  крупнаго  европейскаго  учрежденгя 
этого  города'^,  очевидно  намекая  на  Шиммельпфенга^ 
котораго  сильно  превозноситъ  во  всей  своей  книжке.  1). 
Такимъ  образомъ,  время  для  государственныхъ  спра- 
вочныхъ конторъ,  невидимому,  не  созр'Ьло,  и  ц-блый 
рядъ  причинъ,  изъ  нихъ  главная — неприкосновенность 
такъ  называемой  коммерческой  тайны  (хотя  вЪра  въ 
необходимость  этой  неприкосновенности  заметно  и  быст- 
ро слабЪетъ  въ  современной  ЕвронЪ  и  Америк'Ь)— м'Ь- 


1)   ПеЪег    КаиГтапп13с11е    Аизкипйе.   Вег1сЫ;    уоп   Агт1п  8а$^агъ, 
ЗесгеШг  йез  Ви(1арез1ег  Напйе18ти8еитз.  Вийарез!;  1893. 
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шаютъ  государственной  д'Ьятельностп  въ  этомъ  напра- 
влен1И.  Какъ  было  это  выше  доказано,  въ  последнее 
время  эта  неприкосновенность  болЪе  и  бол-Ье  колеблется 
и  отрицается  въ  сущности  ограничен1ями  для  акцшнер- 
ныхъ  компанШ  и  товариществъ,  въ  большинств'Ь  пуб- 
ликующихъ  свои  отчеты  и  балансы.  Потребность  въ 
кредит'Ъ,  а  для  того  и  вт^  дов-Ьрит,  по  всей  вероятности, 
въ  бол'Ье  или  мен-Ье  близкомъ  будущемъ  изм'Ьнитъ  и 
самый  взглядъ  на  этотъ  вопросъ.  Современное  стремле- 
ше  къ  самопоказаяш  или  декларац1ямъ  въ  налоговыхъ 
системахъ  и  право  исправлять  неправильныя  оцЪнки  пу- 
темъ  предъявлешя  документальныхъ  доказательствъ  и, 
наконецъ,  бол'Ье  и  бол'Ье  распространяющШся  обычай 
самопоказашя  въ  т-Ьхъ  же  самыхъ  конторахъ  по  креди- 
тоспособности служитъ  наилучшнмъ  для  того  подтвер- 
жден1емъ. 

Пока  же  приходится  удовольствоваться,  конечно,  су- 
ществующими частными  учреждениями  этого  рода,  толь- 
ко что  описанными,  а  также  организащей  такъ  называе- 
мыхъ  товариществъ  кредитной  реформы  .(КгесШ-Кейгт- 
УегЬапс!,  напрпм'Ьръ,  въ  Лейпциг'Ь^),  Ишоп  Вшззе  роиг 
1а  8аиуе§;аг(1е  с1е8  Сгё(Л18  въ  Женев'Ь  и  т.  п.  учрежденШ 
во  многихъ  другихъ  городахъ  Европы.  ВсЬ  эти  обще- 
ства обезпечешя  кредита  собственно  пресл'Ьдуютъ  т'Ь 
же  цЪли  бол'Ье  дешевыми  способами  для  своихъ  чле- 
новъ,  но  менЪе  совершеннымъ  образомъ;  въ  герман- 
скихъ  обществахъ  главнымъ  пр1емомъ  является  соста- 
влете  такъ  называемыхъ  «черныхъ  листовъ»  дурныхъ 
плательщиковъ  и  доставлен1е  о  нихъ  справокъ  чле- 
намъ.  Весьма  симпатична  органпзащя  вышеупомянутаго 
«Швейцарскаго  Союза» ,  за  весьма  ум'Ьренную  членскую 
плату  1.5  франковъ  въ  годъ  и  5  фр  единственныхъ,  Союзъ 
доставляетъ  свопмъ  членамъ  всЬ  т'Ь  же  собственно 
услуги,  какъ  и  частныя  справ очныя  конторы  и  притомъ 
чбстью  безъ  всякой  добавочной  платы  (30  справокъ  для 
Швейцарш  въ  годъ  даромъ),  частью  же  за  очень  скром- 
ную прибавку,  гораздо  ниже  той,  которую  берутъ  част- 
ныя конторы.  Точно  также  Союзъ  исполняетъ  для  сво- 
ихъ членовъ  и  всЬ  обязанности   по  взыскашю  долговъ 


1)  8а81-аг1^  стр.  20. 
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опять  таки  на  весьма  скромныхъ  началахъ  относительно 
вознаграждешя  ^). 

Развитхе  подобныхъ  обществъ,  служащихъ  преиму- 
щественно нуждамъ  внутренней  торговли,  и  регулиро- 
ваше  въ  н'Ькоторыхъ  отношетяхъ  со  стороны  государ- 
ства д'Ьятельности  частныхъ  конторъ,  пока  незам'Ьни- 
мыхъ  для  интересовъ  торговли  международной,  соста- 
вляетъ,  по  нашему  мн'Ьн1Ю,  несомн'Ьнно  задачи  ближай- 
шаго  будущаго,  пока  не  созр'Ьла  пора  государствен- 
наго  для  этой  цЪли  учрежден1я. 

Современное  развит1е  торговли  и  спещальпо  на  даль- 
ные  мало  изв'Ьстные  рынки,  а  равно  спец1ализац1я  ея,  при- 
вели къ  созданпо  многихъ  иныхъ  торговыхъ  учрежденШ, 
которыя  не  им'Ьли  м-Ьста  при  прежнихъ  экономическихъ 
услов1яхъ.  Укажемъ  для  прим'Ьра  на  огромное  значеше 
рекламъ  или  аннонсовъ  въ  настоящее  время  для  тор- 
говли: общеизв'Ьстенъ  фактъ,что  мнопя  газеты  во  всЬхъ 
странахъ  держатся  или  существуютъ  собственно  объ- 
явлен1ями,  а  не  подпиской  или  продажей  нумеровъ, 
едва  покрывающей  расходы.  Но  скоро  однакоже  для 
мнох'ихъ  отраслей  торговли  это  оказалось  недостаточ- 
нымъ:  промышленнигш,  фабриканты  желаютъ  войти  въ 
сношеше,  сд15лать  напр,  какое-нибудь  предлоя^ен1е  то- 
вара или  техническаго  свойства,  съ  лицами  спец1аль- 
ной  категорш,  положимъ  сельскими  хозяевами,  имею- 
щими мельницы,  учителями,  заботящимся  объ  устрой- 
ств'Ь  лучшей  вентиляц1и  въ  своихъ  школахъ,  вла- 
д-^льцами  изБ'Ьстной  категор1и  фабрикъ,  напр.  гальва- 
нопластическими заведен1ями,  фабриками  целлюлозны- 
ми, по  выд'Ьлк'Ь  туковъ  и  т.  п.;  они  .нуждаются  въ  ука- 
занш  адресовъ  именно  подобныхъ  лицъ  и  обычнымъ 
способамъ,  т.  е.  съ  помощью  различныхъ  адресныхъ 
книгъ,  не  могутъ  удовлетвориться,  во-первыхъ  по- 
тому что  адресньтя  книги  существуютъ  въ  меньшин- 
ств1э  городовъ  и  для  большинства  населешя  ихъ  не 
им'Ьется  совсЬмъ  и,  во-вторыхъ,  потому  что  не  имеется 
на  лицо  желаемой  спец1ализац1и  въ  самыхъ  указан!- 
яхъ.   Такимъ  образомъ,    явилась    потребность   создать 


1)  См.  11п10П  8ш8зе  роиг  1а  8аиуе§агае  йез  СгёсШз.  81а1;ш1,з.  Ое- 
пеуё.  1892.  (1трг1тег1е  АиЬехЧ-всЬискагй!;)  Ви<;о:  Воигхёте  КаррогЬ 
(Зепёуе.  1896  (1трптег1е  Р.  Таропп1ег  Ки1  йе  Сагоп^е  19). 

5^2 


338  и.  и,  я  н  ж  у  л  ъ. 

новую  В'Ьтвь  торговой  жЬятелъвостп—собирате,  приведе- 
те въ  порядокъ  и  торговлю  адресами,  въ  пнтересахъ  самой 
же  торговли  и  промышленности.  Первоначально  этимъ 
Д'Ьломъ  занялись  т'Ь  же  справочныя  конторы:  напр. 
АизкипйзЬигеаи  В1ите  &  8оЬп  въ  Берлин1э  (21сс111еп- 
Ъегдегзи-аззе,  3),  въ  числ'Ь  своихъ  обязанностей,  берется 
доставлять  адреса  для  сбыта,  а  такл^е  для  выписки 
всЬхъ  возможныхъ  категорШ  товаровъ.  Другая  н'Ьмец- 
кая  фирма  Негтапп  8егЬе  въ  ЛейпцигЪ,  также  занима- 
ющаяся собиран1ем75  справокъ  о  кредитоспособности,, 
им'Ьетъ  обширное  отдЪлен^е  подъ  назвашемъ  „между- 
народное учрежденхе  адресовъ"  (В1е  1п1егаа110па1е  Ас1ге8- 
8еп-Л^ег1а§;8ап8и]1),  которое  доставляетъ  по  опред'Ьленной 
таксЪ  адреса  по  всевозможной  спец1альности  въ  раз- 
личныхъ  странахъ  и  точно  также  разыскиваетъ  гд-Ь  бы 
то  ни  было  адреса  отдЪльныхъ  указанныхъ  лицъ  ^). 

Но  быстрое  развитхе  торговли,  особеннно  въ  Герма- 
н1и,  за  посл'Ьдшя  25  л'Ьтъ,  опередило  так1е  способы 
доставлешя  адресовъ  и  привело  также  къ  спец1ализа- 
цш — открыт1ю  большихъ  заведенШ  фабричнаго  харак- 
тера, занимающихъ  огромное  количество  лицъ  исклю- 
чительно трудомъ  собпрашя  и  распред'Ьлешя  адресовъ 
чуть  не  со  всей  Европы.  Образцомъ  такого  торговаго 
учреждетя  можетъ  слуягить  въ  Берлин-Ь  адресное  бю- 
ро КоЬег(;  Теззтег  (ВегИп,  8сЬаг]оиеп51га85е,  84),  одно  изъ 
крупн'Ьйшихъ  этого  рода  заведенШ.  Оно  открыто  всего 
только  въ  1Я78  году,  а  уже  достигло  такихъ  разм1э- 
ровъ  Д'Ьятельности,  что  занимаетъ  постоянной  работой 
до  200  чиновниковъ  и  ежегодно,  по  требовашю  торго- 
выхъфирмъ,разсылаетъне  мало,  немного  до  25,000,000 
адресовъ. 

Г.  Тессмеръ  въ  33 -мъ  издаши  каталога  или  прейсъ- 
куранта  своего  Бюро  для  Берлинской  выставки  1890 
года  довольно  подробно  знакомить  въ  его  предисловти 
съ  истор1ей  его  предпр1ят1я  и  его  теперешнимъ  поло- 
жешемъ.  Задавшись  мыслью  въ  1878  г.  впервые  учре- 
дить подобное  бюро  для  нуждъ  торговли,  Тессмеръ 
былъ  поставленъ  въ  необходимость  придумывать  спо- 
собы добывать  и  пров'Ьрять  адреса,  что  оказалось  Д'Ь- 
ломъ сначала    весьма  нелегкимъ:    изъ    2,300   городовъ 


1)  См.  Ргозрек!;   и.  КаЫо§   йег    1п1;егпаиопа1еи-Ас1га88еп-Уег1а§8- 
Ап81аи  уоп  С.  Негт.  ЗегЪе.  Ье1р2]§,  \У1пс1тй111еп8(;га8зе   44. 
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въ  Герман!!!  адресъ-календари  им'Ьлись  лишь  въ  300 
и  т-Ь  крайне  несовершенные;  приходилось  шагъ  за  ша- 
гомъ,  цЪлымъ  рядомъ  изсл-Ьдовашй  и  распросовъ,  до- 
бывать адреса,  разносить  ихъ  по  категор1ямъ,  сохра- 
нять и  распред-блять.  Начавши  съ  одного  помош;ника, 
Тессмеръ  вынужденъ  былъ  ежегодно  ихъ  увеличивать 
десятками  до  настоящаго  крупнаго  числа  200  челов1эКЪ, 
постоянно  работающпхъ,  не  говоря  о  масс1з  врсхмен- 
ныхъ.  Число  лишь  корреспонденцШ,  получаемыхъ  за- 
ведешемъ,  доходитъ. ежегодно  до  50,000.  Мног1е  годы 
непрестаннаго  труда  и  большихъ  расходовъ  понадоби- 
лись, чтобы  довести  учрелгдете  до  теперешней  степе- 
ни его  совершенства.  Первое  издан1е  каталога  Тессме- 
ра  занимало  одну  лишь  страницу,  десятое  уже  заклю- 
чало 900  разныхъ  отраслей  и  спец1альностей,  апосл'Ьд- 
нее  (33-е)  за  1896  годъ  нм-Ьеть  уже  6,000  категорШ 
разныхъ  спец1альностей  и  даетъ  возможность  сношешя 
и  сообщешя  съ  тысячами  лицъ  самыхъ  разнообразныхъ 
отраслей  труда,  занят1я  и  обш;ественнаго  иолоужешя. 
Возьмемъ  для  примера  н'Ьсколько  выдержекъ  изъ  ка- 
талога Тессмера,  чтобы  познакомиться  съ  его  богатст- 
вомъ  и  практичностью,  Предположимъ,  понадобилось 
разослать  какой-нибудь  циркуляръ  съ  предложешемъ 
новой  машины  для  выдЪлки  письменныхъ  конвертовъ. 
Тессмеръ  для  одной  Герман1и  лишь  за  6  марокъ  до- 
ставляетъ  адреса,  а  по  желанно  разсылаетъ  циркуляръ 
для  180  фабрикъ  этого  рода.  Понадобилось,  положимъ, 
обществу  сельскихъ  хозяевъ  снестись  съ  фабрикантами 
сельскохозяйственныхъ  машинъ,  и  вотъ  Тессмеръ  къ 
ихъ  услугамъ  предлагаетъ  готовые  адреса,  такъ  что 
стоитъ  ихъ  лишь  наклеить  для  210  фабрикъ  сельско- 
хозяйственныхъ машинъ  въ  Австро-Венгрш,  для  25  въ 
П1вейцарш,  970  въ  Англш  (за  уплату  ,20  марокъ),  1,130 
въ  Герман1и  (15  марокъ)  и  2,000  фабрикъ  въ  Соединен- 
ныхъ  ХПтатахъ  (3  5  марокъ).  Предположимъ,  изобрета- 
тель новаго  способа  выд-Ьлки  кишечныхъ  струнъ  же- 
лаетъ  снестись  съ  фабрикахми  этого  рода,  и  вотъ  у 
Тессмера,  заплативъ  5  марокъ,  онъ  получаетъ  адреса 
110  фабрикъ,  занимающихся  выдЪлкой  этихъ  струнъ, 
а  за  7  марокъ — 265  торговцевъ,  занимающихся  пхъ  про- 
дажей. Предположимъ,  что  торговецъ  или  изобрета- 
тель новаго  приспособлен1Я  для  писан1я  противъ  пи- 
шущей судороги   (8сЬге1Ьк1'атрГ]    желаетъ   познакомить 
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съ  нимъ  заинтересовапныхъ  лицъ,  и  вотъ  съ  помощью- 
Тессмера  онъ  за  15марокъ  можетъ  получить  для  одной 
лишь  Германш  адреса  940  клубовъ  или  кружковъ  жур- 
палистовъ,  и  за  27  марокъ— адреса  3,000  писателей  и 
т.  д.  и  т.   д. 

Какъ  ни  различны  всЬ  эти  спец1альности,  которыя 
мояшо  найти  въ  каталог'Ь  Тессмера,  но  его  контора, 
благодаря  богатству  собраннаго  въ  ней  матер1ала  для 
интересовъ  торговли,  можетъ  добыть,  въ  случа'Ь  надоб- 
ности, множество  другихъ  егце  бол'Ье  спец1альныхъ  св'Ь- 
д-ЬнШ  адреснаго  характера,  которыя  вм'Ьст'Ь  съ  т'Ьмъ 
могутъ  являться  весьма  важными  для  торгующаго  клас- 
са. Приведемъ  несколько  подобныхъ  прим'Ьровъ  изъ- 
„заказовъ''^,  полученныхъ  конторою  Тессмера  и  испол- 
ненныхъ  его  заведешемъ.  По  порученш  разныхъ  лицъ 
имъ  были  доставлены  напр.  св-Ьд-Ьтя  объ: 

отцахъ  семейства,  им-Ьющихъ,    по  крайней  м-Ьр-Ь,. 
б  челов1)Къ  дЪтей; 

молодыхъ    людяхъ,     собирающихся  вступить     въ 
бракъ- 

колошальныхъ    магазинахъ,    торгу ющихъ    франк- 
фуртскими сосисками; 

винныхъ  торговляхъ,  которыя  сами  выдерживаютъ. 
вино  и  получаютъ  виноградъ  вагонами: 

посЬтителяхъ  водъ  и  л'Ьчебныхъ  м'Ьстъ*, 

влад'Ьльцахъ  частныхъ  квартиръ  и  многихъ  дру- 
гихъ. 
Этихъ  спец1альныхъ  прим'Ьровъ  требующнхъ  знан1я 
не  одпихъ  лишь  именъ,  достаточно,  чтобы  составить 
сужден1е  о  характер^!.  д-Ьятельности  адресныхъ  бюро  и 
неоспоримой  польз'Ь,  ими  приносимой  торговле  съ  про- 
мышленностью. Очевидно,  адреснымъ  бюро  приходится 
собирать,  помимо  адресовъ,  довольно  разнообразныя 
статистичесшя  свЪд'Ьшя,  дабы  быть  въ  состоянш  до- 
ставить данныя  на  подобныя  курьезны51  темы.  Несом- 
п'Ьнно,  въ  экономической  истор1и  каждой  страны  раньше 
или  позже  настаетъ  моментъ,  когда  ходъ  развит1я  тор- 
говли вызываетъ  на  св-Ьтъ  появлеше  новыхъ  неизв'Ь- 
стныхъ  нашимъ     предкамъ     торговыхъ    учрежденШ  ^). 


1)  Погоня,  напр,,  за  скрывшимися  должниками,  которою,  мы  ви- 
дЬли,  занимаются  между  прочимъ  н-Ькоторыя  справочныя  конторы, 
выд-Ьлилась  въ  посл-Ьднее  время  въ  особую  спец1альность  чисто 
сыскного    характера   вм'Ьст'Ь    съ    другими    подобными  функщями. 
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Спец1ализац1я  занятШ  ирипимаетъ  все  бол-Ье  и  бодЪе 
широюе  разм-Ьри:  поэтому  является  желательнымъ, 
чтобы  государство  въ  такихъ  новыхъ  явлешяхъ  эконо- 
мической жизни,  изъ  коихъ  въ  будущемъ  мног1я,  нЪтъ 
сомн'Ьнхя,  и  предусмотр-Ьть  невозможно,  относилось  съ 
большою  осторожностью,  дабы,  ограничивая  возможныя 
злоупотреблен1я  и  ограждая  существующ1е  интересы, 
не  повредить  съ  другой  стороны  т'Ьмъ  самымъ  серьез- 
нымъ  экономическимъ  интересамъ  и  не  нанести  круп- 
яаго  ущерба  свободному  развит1ю  торговли  и  про- 
мышленности. 


Прим-Ьромъ  можетъ  служить  слЬдующее  учреждее1е:  ВегИпег— 
Рг1уаЬ-ВеЬеск1У— 1п8111;и1  уоп  Са8раг1-КоШ  НоШ  (РгхейпскзЬгаззе 
76).  Какъ  изв'Ьстно,  въ  Англ1И  и  Америк-Ь  уже  давно  существуютъ 
ташя  общества! 


п. 

М'Ьры  для  оод'Ьйств1я  развит1ю  сельеко-хозяйственной  про- 
мышленности и  заграничнаго  отпуска  землед'Ёльческихъ  про- 
дуктовъ  въ  Австрал1и.  Колов1я  Ь*»?.'/«о^^(я:  законъ  п  правила  1688  г. 
„о  расходован!!!  суммы  233,000  фунтовъ  стерлинговъ.  дарованнь!Х7> 
парламентомъ  для  поо!црен1я  землед-Ьл'ю,  молочному  хозя11ству, 
'садоводству  и  винод-ёлио".  Отчеты  министра  землед-Ьл^я  Виктор!!! 
(В.  Маг1:1п)  о  расходованп!  этой  суммы  за  1893  и  1894  года;  отчетъ 
г.  Вильсона,  зав'Ёдующаго  молочнымъ  хозяйствомъ  въ  Виктор1и, 
за  189^/5  года,  правила  нагруз!ш  и  перевозки  мороженнаго  мяса   и 

Д!'1ЧИ    К0Л0Н1И    ВиКТ0р1И. 

Колония  Новый  Южной  Ъиллисъ.  Отчеты  министра  землед'Ьл1Я  за 
1893,  1894  и  1895   гг. 

Колон!!!  Южная  Австралия,  Евннслэндъ,  Тасматя  и  Новая  Зеланд'гя: 
ихъ  м'Ьропр1ят]я  по  отзывамъ  „Таймса"  для  развитая  своей  сельско- 
хозяйственной промышленности  !1  заграпичнаго  экспорта. 

Сельско-хозяйственный  крпзисъ  и  упадокъ  ц-Ьнъ  на 
хл'Ьбъ  въ  последнее  время  тяжело  отразился,  несмотря 
на  сравнительное  благосостояше  жителей,  и  на  эконо- 
мнческомъ  положенш  населен1я  брптанскихъ  колонЮ 
въ  Австрал1и,  почти  исключительно  посвящающихъ 
свой  трудъ  одному  сельскому  хозяйству.  Одна  изъ  цв'Ь- 
тущихъ  колоти — Виктор1я,  р'Ьшила  употребить  рядъ 
энергпческихъ  старан1й,  дабы  развить  тЪ  отрасли  сель- 
еко-хозяйственной промышленности,  которыя  об'Ьщали 
лучшШ  сбытъ,  нежели  зерновые  хл-Ьба,  каковы  всЬ  мо- 
лочные продукты,  плоды,  разведете  волокнистыхъ  ра- 
стен1й  и  употребляемыхъ  для  разныхъ  техническихъ 
цЪлей,  развит1е  винод'Ьл1Я,  пчеловодства,  выдЪлки  вся- 
каго  рода  консервовъ  и  доставки  мороженаго  мяса  въ 
Европу.  По  единогласному  признанхю  съ  разныхъ  сто- 
ронъ,  въ  томъ  числ'Ь  и  заяБлен1Ю  самого  правительства 
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Виктор1и  ^),  старан1я  его  Ув*^^^^"^,^,,^^/^^:;^^^,,?^^^^^^ 
Vпмъ  И  соавнптельно  въ  короткое  время  достигнуты 
в  :ьмГхТ;:ш1е  результаты  ?акъ  Д-  Р-итш  пов^^^^^ 
отраслей  сельскаго  хозяйства,  ^^''1\^''^^^^1''^'^  1^^^^ 
чптельнаго  отпуска  ихъ  продуктовъ  въ  Ъвропу  и  дру 
г  Гбынки    М^ры  эти  состояли  въ  сл^Ьдующемъ: 

Поежде  всего  следовало  развить  и  приспособишь  на- 
м1  ченныя  отрасли  сельской  промышленности  для  вы- 
"что  какъ  мы  уже  достаточно  знаемъ  изъ  многихъ 
пршЛро^ъ  въ  нашей  книг1ь,  даже  для  мануфактурной 
про  шшленности  связано  съ  большими  затрудненшм^ 
Сначала  требовалось  обучеШе  «ельскихъ  хозяевъ  разны^^^ 
пр1емамъ  кульуры  въ  Ук^занныхъ  отрасляхъ  хозяйства^^ 
лпя  этой  ц'Ьли  правительство  позаботилосп  завести 
Систему тн  ,хтранствующихъ  учителей^^  (ргасИса!  1гауе11т^5 

З.^анед^статк^.мъ  своихъ,  въ  н^^-^Р™  ^/,^^^ 
яхъ   учителя  выписывались  изъ-за  границы.  Ьтранству 
ю^е  учителя,  по  указанно  министерства  землед1ьл1я  пе- 
реТвиГаш^^^^^  по  стране,  объясняя,  наставляя  и  показы 
^зяевамъ  улучшенные  способы  и  "Р^^^^!^;^^-^*^;^,^^^^^^^^ 
молочнаго  хозяйства  (И  особенно  маслодЪлашя  и  сырова 
юешя)  въприготовленшфруктовыхъконсервовъ  и  заго 
?овк1^  ихъ  д^ля  вывоза,  первые  приемы  приготовлешя  во- 
локнистыхъ  растенШ, выделки  Р^стительныхъ  маслъ  ДО 
бывашяэфировъ  для  парфюмерпаго  "Р^^^^^^' ,^^!^^' ^^^ 
бы  выкорма  животныхъ,  убоя  и  пР^^^^^^^^^^^^;;^^^,^^ 
т  д    и  т    д.  Второй  сиособъ,  который    всл-Ьдъ  за  ооу 
ченЮмъ  и  параллельно  съ  нимъ,  былъ  уиотребленъ  дл^ 

достижешя  т1ьхъ  же  ц^Ьлей  з^^-^^^^^^-^^^,^;^  ^шттель- 
сидш  или  премш  за  усп^ьхи  въ  указанныхъ  правитель 
ствомъ  отрасляхъ  хозяйства  и  притомъ  при  соблюдены 
извЪ^тныхъ  УСЛ0В1Й  и  подъ  контролемъ  правительствен- 
ныхъ  сиешалистовъ.  ТретШ  сиособъ  сод^йствш  опре- 
деляется сами  мъ  географическимъ  п^^^^^^^^^^^^^^^^/^^^^^ 
Н1Й-отдаленностью  отъ  потребительныхъ  рынковъ  какъ 
Европы  такъ  отчасти  Америки  и  заключается  въ  раз- 
ныхъ  пособ1яхъ  и  апшшпомг  содгьисшвги  правительства 
кь  облегчетю  транспортировки  сельско-хозяиственньгхъ   про- 

1)  Въ  Ш1сьм1ь  къ  намъ  г.  Мартинъ,  ^инистръ   колоши    Викторш 
выражается  такъ  объ  этой  попытк*  поднять  землед^ше^^а^^^^^^^ 
система    оказалась    полней  шимъ  усп'Ьхомъ    (Ше   зув^ет    паз 
1п  еуегу  луау  а  зиссезз). 
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дуктово,  предназначенныхъ  для  сбыта,  какъ  внутри  стра- 
ны, такъ  особенно  черезъ  океанъ. 

Въ  1888  году  парламентъ  ассигновалъ  единовременно 
233,000  фунтовъ  стерлинговъ  для  указаннаго  выше  со- 
Д'Ьйств1я  выполнешю  изложенныхъ  сельскохозяйствен- 
ныхъ  реформъ  '^),  а  исполнительный  сов'Ьтъ  колонш, 
подъ  предсЬдательствомъ  губернатора,  издалъ  особыя 
правила,  обязательный  при  выдачЪ  прем1й  изъ  озна- 
ченной суммы  ^).  Содержаше  ихъ  вкратц'Ь  таково: 

Ассигнованныя  парламентомъ  233  тыс.  ф.  с.  разне- 
сены по  отдЪльнымъ  рубрикамъ,  смотря,  в'Ьроятно,  по 
относительной  важности  ихъ,  хотя,  какъ  показываетъ 
исполнеше  росписи  расходовъ  колоши,  распред'Ьлеше 
это  строго  не  соблюдалось  и  пришлось  въ  пред'Ьлахъ 
ассигнованной  суммы  д-Ьлать  перенесешя  изъ  одной 
статьи  въ  другую.  Ассигнованная  сумма  распред'Ьлена 
по  сл'Ьдуюш.имъ  шести  статьямъ,  заключающимся  въ 
восьми  пунктахъ: 

Прем1и  выдаются: 

^^  1.  А.  Производителямъ  винограда,  плодовъ  и  раз- 
личныхъ  растительныхъ  продуктовъ. 

^й  1.  В.  Фабрикамъ  для  приготовлешя  консервовъ, 
для  сушки  фруктовъ,  приготовлешя  изюма 
и  коринки,  выработки  молочныхъ  продуктовъ, 
приготовленхя  растительныхъ  маслъ,  перво- 
начальной обработки  и  приготовлен1я  льна, 
пеньки  и  шелка  и  другихъ  продуктовъ. 

^^?  1.  С.  За  молочные  продукты  и  фрукты  лучшаго 
качества,   вывозимые    на    иностранные  рынки. 

-№  2.        За  ввозъ  новыхъ  сортовъ  сЬмянъ  и  растеши. 

^Vо  3.  На  техническое  образоваше  путемъ  назначе- 
н1я  св'Ьдупдихъ  лицъ  для  обучен1я  уходу  и 
распространешю  новыхъ  растительныхъ  про- 
дуктовъ и  улучшешю  существующихъ  земле- 
д^льческихъ  методовъ. 


1)  Ас!  53  У1с1.  N0.  1046,  А§г1си1{;ига1  апй  оШег  6гап{;з  (аз  атеп- 
ае(1  Ъу  Ас1;  55  У1с1;.  N0  1235). 

2)  Ке^и1аиоп8  Гог  Ше  ехреасНЬиге  оГ  Ше  зит  оГ  1,\уо  Ьипйгей  апй 
Шг1;у  Шгее  Шоизапйз  роипйз,  §гап1:е(1  Ъу  РагИатеп!;  1;о  ргото^е  Ше 
а§г1сииига1  йахгу,  ГгиИ  апй  \уше  1п(1из{г1ез.  Ву  аиЫюгИ^у:  КоЬк.  8. 
Вга1п,  Ооуегптеп!  Рг1п(;ег,  МеШоигпе. 
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V  А  Ча  введен1е  въ  употреблен1е  новыхъ  машинъ 
^°  '•  и  приспособленШ,  чтобы  усовершенствоват 
производство  многихъ  сельскохозяйствен, 
ныхъ  продуктовъ,  улучшить  сельско-хозяй- 
ственные  методы  или  пр1емы  и  для  прем1й 
зГновыя  изобрЪтешя  вообще   въ  сельскохо- 

Л^  5         Гя"иГб^-ХГль^  -- 

^  4товъ!  включая  сюда  иллюстращи  въ  связи 

съ  д'Ьломъ  обучен1я  св-Ьдущими  людьми,  вы- 
шеуказанными. 
:№  6    Для  поощрешя  разведешя  л-Ьсобъ. 
Уолов1я  выдачи  и  размеры  прем1й  для  главн1ьйшихъ 
У СЛ0В1Я  выдачи      р         ^^  предназначена  была  сумма 

^."т'ооГф    заказные  виды'садовой  и  полевой  куль 
тVлыкъ  первой  относится  разведете  винограда  и  раз- 

Гы'^^^^внГкомТи  малиной.    Къ  полевымъ   культура»гь 
о?но^я?ся  различные  виды  волокнистыхъ  растенш  (ленъ 
прнька    дастта.раме,  новозеландскШ  ленъ  и  пр.),  расте 
нШ  яля  ВЫДЕЛЮ!  бумаги  (азраПо),   маслянистыя  расте- 
н  я,"сахаросодержа?ц1я  растения,  Р^^^^^^^^  «^'^/Х  ™ 
таннина,  красильныя  растен.я    «адицинскш  и  растешу 
„ля  1т*прП  пасФюмерныхъ.    Во  всЬхъ  этихъ  случаяхь 
?елов"емъ   вЗи   п';ем1й   является   предварительн 
^оглаЫе  министерства  землед*ли1  или  соглас1е  съ  его 

^::.ттГрастГе\ггг^^^^^^^^ 

Годовъ  его  обработки  или  культуры.  Поэтому  везд* 
тоебуется  предварительное  заявлена  сельскаго  хозяина 
?ж^лани.  изв\с?ной  культурой  з^Р^б°тать  прешю  и 
таазанный  участокъ  земли  поступаетъ  подъ  надзоръ 
^иновниковъ^  министерства,  им*ющихъ  постояиный  д,> 
ступъ  для  наблюдешя  за  обраооткой.  Зат1шъ  везда 
тпебтется  отъ  сельскаго  хозяина  предварительное  опи- 
сЕ  п^ложешя   земли   и  указап1я  »<У^ьтур«    и  сорта 

растенШ  и  доказательства,  "^^ ^,^''«Д"'"^;зенникомъ 
полнымъ  влад*льцемъ  земли,  если  не  собственникомъ^ 
Т1*котооыя  растетя,  какъ  виноградъ,  напр.,  вызываютъ 
ос*обыя?ре6ован1я:  прем1я  совс*мъ  не  выдается  вът*хъ 
м-Ьстностяхъ,  гд*  была  филоксера.  ^рокиД™  выдачи 
премШ  различаются  по  растеншиъ,  какъ  и  самые  раз 
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м-Ьры  ихъ.  Для  виноградника  максимальная  прем1я  не 
превышаетъ  2  ф.  за  акръ  при  услов1и,  что  втгаоград- 
нпкъ  заннмаетъ  не  меньше  ц'Ьлаго  акра  и  что  не  больше 
50  акровъ  находится  въ  одн'Ьхъ  рукахъ,  и  прптомъ 
уплата  прем1и  совершается  въ  течете  шести  л'Ьтъ  въ 
такомъ  порядк'Ь:  половина  прем1и  уплачивается  черезъ 
годъ  посл'Ь  посадки  черенковъ,  четверть— черезъ  два 
года  и  другая  четверть — через7>  три.  Для  фруктовыхъ 
садоБЪ  прем1я  3  ф.  с.  на  акръ,  кром'Ь  ягодныхъ  ку- 
старниковъ,  для  которыхъ  на  половину  меньше.  Для 
различныхъ  растительныхъ  продуктовъ,  кром'Ь  упомя- 
ну тыхъ  —  не  бол1эе  2  ф,  на  акръ  и  опять  для  однихъ 
растен1й  минимумъ  посадки— арфъ,  для  другпхъ  даже 
полъ-акра.  Прем1я  уплачивается  посл1ь  первой  жатвы 
этихъ  растен1й. 

По  №  1.  В.  назначена  обш,ая  сумма  прем1и  въ  о7;00(>, 
причбхмъ  пр1емы  и  размеры  назначен1я  премШ  разли- 
чаются, смотря  по  разнообразнымъ  производствамъ, 
входящимъ  въ  составъ  этого  номера.  Такъ  для  фабрпкъ 
по  приготовлен1ю  фруктовыхъ  консервовъ  и  сушк-Ь 
фруктовъ,  запервыя  20  тоннъ,  прем1я  можетъ  доходить 
до  100  ф.  с,  за  каждую  же  сверхъ  того  тонну— по  3  ф., 
и  если,  по  усмотр1зн1ю  министра,  подобная  консервная 
фабрика  фрургтовъ  содержится  не  въ  должной  чистот-Ь- 
и  порядке,  прем1я  можетъ  быть  отнята.  Заведенхе  (соб- 
ственно Гас1огу,  фабрика)  для  выд'Ьлки  сливокъ  и  масла 
получаетъ  прем1ю  во  100  ф.,  если  производитъ  тотъ 
или  иной  продуктъ  хорошаго  качества,  перерабатывая 
не  мен-Ье  въ  среднемъ  500  галлоновъ  молока  въ  нед'Ьлю 
въ  течете  12  мЪсяцевъ,  и  сверхъ  того  можетъ  полу- 
чить добавочную  премш  въ  5  ф.  на  1,300  галлоновъ 
молока,  переработанныхъ  въ  течете  12  м-Ьсяцевъ,  при- 
чемъ,  впрочемъ,  въ  одн-Ь  руки  не  можетъ  быть  выпла- 
чено бол-Ье  300  ф,  при  выд^ЬлкЪ  масла  или  200  —  при 
выд'Ьлк'Ё  сливокъ;  и  точно  такъ  же,  какъ  въ  первомъ 
случа'Ь,  выдача  прем1И  моягетъ  быть  остановлена,  если 
министръ  найдетъ,  что  заведен1е  содержится  не  въ 
достаточной  чистот-Ь  и  порядк-Ь.  Съ  изюма,  фпгъ  и  ко- 
ринки и  прпготовлен1й  пзъ  нпхъ  выплачивается  прелин 
не  больше  о  ф.  за  каждую  тонну  фруктовъ  и  въ  слож- 
ности не  больше  100  ф.  с.  на  одну  фабрику. 

Фабрпкамъ  растительныхъ  маслъ  уплачивается  по  1 
шил.  на  галлонъ,  но  не  больше  въ  сложности  500  ф.  с. 
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на  фабрику.  Сюда  относятся  масла:  миндальное,  олив- 
ковое, касторовое,  конопляное,  подсолнечное  и  шЬкото- 
рыя  друг1я.  Фабрикамъ  для  выд'Ьлки  льна  и  пеньки 
туземнаго  производства— прем1я  въ  5  ф.  съ  тонны, 
сахарнымъ  фабрикамъ^  выдЪлывающнмъ  сахаръ  изъ 
свекловицы  или  сорго  мЪстпаго  производства — 100  ф. 
за  20  тоннъ  сиропа  пли  сахара  рыночнаго  достоинства, 
а  за  добавочную  тонну  5  ф.,  но  въ  сложности  не  бол'Ье 
500  ф.  с.  на  фабрику.  Премхя  въ  40  ф.  с— фабрикамъ 
для  приготовлен1Я  порошку  для  истреблев1я  насЬко- 
мыхъ  изъ  туземнаго  продукта  при  ^риготовлен^и  не  ме- 
нЪе  тонны  и  добавочная  прем1я  въ  20  ф.  за  каждую 
новую  тонну  порошка,  максимумъ — 100  ф.  с.  для  фаб- 
рики. Такъ  же,  какъ  и  въ  первомъ  случае,  требуется 
предварительное  заявлен1ю  правительству  о  жела111и 
работать  для  получен1я  премш,  оппсан1е  фабрики,  м'Ь- 
стности  и  т.  д.  Сюда  же  относятся  премиг  табачным1> 
фабрикамъ  въ  разм'Ёр'Ь  50  ф.  при  выд-Ьдк-Ъ  изъ  м1ьст- 
наго  табаку  2000  фунтовъ  табаку  хорошаго  сорта  и  по 
настоящей  рыночной  ц^нЪ  и  добавочныхъ  5  ф.  стер- 
линговъ  за  каждые  200  фунтовъ  лишняго  приготовлен- 
наго  табаку,  максимумъ— 500  ф.  с.  Прем1я  можетъ  быть 
прекращена,  если,  по  мн-Ьихго  министерства,  фабрика 
будетъ  найдена  не  соотв'Ьтствующей  должному  порядку. 

Весьма  интересны  для  пасъ  услов1я  ире.м1й  для  №  1  С 
или  для  молочныхъ  продуктовъ  и  фруктовъ,  предназна- 
ченныхъ  для  вывоза  за  границу.  На  первомъ  м^Ьст^Ё» 
здЪсь  стоитъ  коровье  масло, конечно, туземнаго  ироиз- 
водства;  оригинальною  чертою  услов1я  можетъ  считать- 
ся, что  премгя  назначается  съ  каждаю  фунта  коровьяю 
масла,  вывезеннаго  за  грашщу,  но  соразмерно  той  цгьть, 
за  которую  масло  тамъ  продано. 

Если  такое  масло  продано  въ  стране,,  въ  которую 
вывезено: 

за  7  пенсовъ  или  выше,  до  9  п.  съ  фунта,  то  раз- 
м-Ьръ  премш  опред'Ьляется  въ  1  пенни  съ  фунта. 

если  за    9  п.  и  до  10  п.,  то.    .    .    .     въ  1\'2  пенни. 

если  за  10  п.  и  до     9  шиллинга.    .       „    2  „ 

если  за    1  шиллингъ,  то  прем1я.   .      „    3  „ 

Такнмъ  образомъ  прем1и  какъ  бы  пропорщональны: 
ч'Ьмъ  продуктъ  дороже  проданъ,  т'Ьмъ  прем1я  выше. 

Услов1емъ  выдачи  прем1и  на  масло  является,  во  пер- 
выхъ,  предварительный  осмотръ  вывозимаго  масла  чи- 
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новникомъ  министерства  и  одобрен1е  имъ  и  что  масло 
должно  быть  продано  въ  ту  страну,  въ  которую  выве- 
зено агентомъ,  одобреннымъ  министромъ.  Наконецъ,  съ 
ц1ьлью  пособ1я  молочному  хозяйству,  министерство  съ 
своей  стороны  обЪщаетъ  хозяевамъ  сохранять  масло 
въ  продолжеше  л'Ьтняго  сезона,  не  свыше  3  мЪсяцевъ, 
безъ  всякой  платы  въ  правительственномъ  холодиль- 
ник-Ь  въ  Ньюпорт-Ь.  Совершенно  аналогичны  правила 
по  вывозу  фруктовъ:  2  шиллинга  платится  за  ящикъ 
св1ьжихъ  фруктовъ  и  20  шилл.  за  11ип(1гес1-луе1^111;,  а  за 
консервы  и  сушеные  фрукты— отъ  20  до  30  шил.  за 
}1ип{1гес1-луе1^Ы;  но  во  всякомъ  случа-Ь  премхя  за  вывозъ 
не  должна  превосходить  257о  той  ц-Ьны,  за  которую 
опъ  проданъ  за  границей,  за  исключешемъ  фруктовъ 
въ  жестянкахъ.  Министру  предоставлено  право  за  каж- 
дый отд'Ьльный  пер1одъ  опред'Ьлять  максимумъ  прем1и 
каждому  отд'Ьльному  фабриканту.  Такъ  же  точно,  какъ  и 
относительно  масла,  обязательнымъ  услов1емъ  является 
предварительный  осмотръ  и  одобреше  чпновникомъ,  и 
если  фрукты  прибыли  въ  мЪсто  назначешя  въ  хо- 
рошемъ  состоянхи,  прем1я  уплачивается  мннистерствомъ 
по  полученш  отъ  агента  счетовъ  по  продаж'Ь  фруктовъ 
въ  стране  вывоза. 

Сообразно  съ  предыдущимъ,  по  №  2  выдается  прем1я 
въ  20  ф.  с.  лицу,  которое  ввезетъ  въ  колотю  и  усп'Ьшно 
культпвируетъ  новую  разновидность  растен1я  пли  сЬ- 
мянъ,  съ  одобрен1я  или  по  указашю  министерства  зем- 
лед'Ьл1я.  При  этомъ  ставится  въ  обязанность  желаю- 
щему получить  премш,  если  министерство  пожелаетъ, 
продать  ему  нзъ  вырош;енныхъ  такимъ  образомъ  ра- 
стеши, черенковъ  или  отростковъ  не  дороя^е  6  пенсовъ 
за  штуку.  Изъ  ассигнованной  на  этотъ  предметъ  сум- 
мы (10,000  ф.  с.)  министерство  само  моя^етъ  выписать 
сЬмена  или  растен1я  для  распространен1я  ихъ  въ  ко- 
лоши. По  №  3,  какъ  выше  указано,  ассигнована  сумма 
въ  43,000  ф.  с.  для  обучен1я  или  для  организацш 
странствующихъ  учителей,  обязанности  коихъ  опре- 
д15ляются  или  предсЬдателемъ  исполнительнаго  со- 
в'Ьта— губернаторомъ  или  министромъ.  Во  всякомъ 
случа-Ь  для  учителей  этихъ  обязательно  не  оставаться 
на  одномъ  м-Ьст-Ь  на  срокъ  единовременно  бол'Ье 
30  дней,  если  только  министръ  особымъ  на  то  предпи- 
сашемъ  не  распорядится  иначе.' 
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Странствующхе  учителя  преподаютъ  практически  сл^Ь- 

ду10Щ1е  предметы: 

Уходъ  за  виноградниками. 
Винод'Ьлхе. 

СушГГвыд*лыван1е    всякаго    рода   консервсвъ 

изъ  (Ъруктовъ.  .„     _^„ 

Культура  растенШ  волокнистыхъ,  растенШ  для 
производства  писчей  бумаги,  масляничныхъ  та- 
нинныхъ,  медицинскихъ,  красильныхъ,  парфю- 
мерныхъ  и  для  истребленхя  насЬкомыхъ. 

Первоначальная    обработка    вс1ьхъ    вышеуномян 
тыхъ  растительныхъ   продуктовъ  или  приготов- 
леше  ихъ  для  фабрики. 

Ирригащя  для  землед-Ьльческихъ  ц-ЬлеП. 

Вс-Ь  виды  молочнаго  хозяйства. 

ПоТЛссГуе^ся  П,000  ф.  с.  Для  ввоза —^^^^^ 
ствомъ  земледЪл1я  новыхъ  ^^™"«^  "  "Р^""'''^Хе. 
для  сельскаго  хозяйства  Р^  ^^^^^^^^,^^,^„ ''™тся 
нш  съ  ними  хозяевъ.  Изъ  этой  же  суммы  ^^^^''^^^ 
призы  за  новыя  изобр^^тешя  въ  ^^^^^^^^^^^^^Л^^Р^Гсти: 
у^требляемыхъ  при  хозяйст^^  и  кул^^УР^-^  Р^™. 
тельиыхъ  производствъ.  По  №  о  ^'^'^'^^ ^^^''•„^„  „„ 
чаются  на  издан1е  разнородпыхъ  землед^льческихъ  от 

ЧеТОВЪ    и    СОЧПНепШ.  ттллтттпРН1Я 

Такова    сущность    закона  и  правилъ    Д^я  поощрешя 
сельскаго  хозяйства  колоши,  ^сту пивш ихъ  въ  силу  въ 
1яч«)  гопу    Результаты,    которые    успели   уже  оОнару 
Ж1?;ь:яг  корГкШ  срокъ  существованш  данеой  с«сте- 
МЫ    гпФ.пуюш1е-  отчетъ  министра  землед1ьл1Я  за  1»у6  1. 

1"'вляетТ™^  1^1^  --^-^«   "^^:.1Гвино?рад" 

зяевъ  для  получентя  премШ  за  Ра^^^Д/^^'^Х^'^Ро^ъ 
на  11,932  акрахъ  и  1.377  заявлешй  ДЛЯ  заняия  подъ 
сады  7.514  акровъ,  засаженныхъ  ФРУ^товыми  деревьями 
и  364-новыми  растительными  произведеншми  Площадь 
подъ  садами  и  виноградниками  выросла  съ  40,4^и  ак 
ровъ  въ  1889  году  до  63,533  въ  1892  ^одуп  72,790-^^^ 
1893  году;  въ  слЪдующемъ  1894  ^ОДУ  плоЩадь,  заня 
тая  виноградниками,  увеличилась  на  12,500  акро^ъ^^^^ 
соотв1ьтствующимъ  увеличее1емъ  ^"^^Д„.'^™:''^^  „ 
Разм^ръ  плодовыхъ  садовъ  выросъ  на  8308  акровъ  и 
другихъ    растительныхъ  произведен1й-на  280  акровъ. 
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ВсЬ  ус11Л1я  министерства,  говорить  отчетъ,  направ- 
лены были  на  обучен1е  сельсрсихъ  хозяевъ.  Старая  си- 
стема неразборчиваго  разведешя  разныхъ  сортовъ  пло- 
довъ  для  снабжешя  ближаПшаго  рынка  фруктами  усту- 
пила м'Ьсто  бол'Ье  рац1ональнымъ  пр1емамъ,  и  распро- 
страняется разведен1е  такпхъ  деревьевъ,  плоды  р:ото- 
рыхъ  пригодны  для  сушки,  консервовъ  или  вывоза  въ 
зеленомъ  вид-ё.  Прем1ями  пользуется  значительное 
число  мелкихъ  земельныхъ  арендаторовъ  съ  ограни- 
ченными средствами,  и  увеличивается  число  ремеслен- 
ннковъ  п  другихъ,  которые  сберегли  немного  денегъ, 
чтобы  купить  кусокъ  земли,  поселить  тамъ  свои  семей- 
ства и,  несомн1ьнно,  добавляетъ  министръ,  так1я  лица 
увеличатъ  наше  плодоводство.  Многхе  сельскче  хозяева, 
прежде  сЬявшхе  лишь  зерновой  хлЪбъ  или  заннмавшь 
еся  скотоводствомъ,  принялись  за  виноградство  и,  по- 
видимому,  съ  выгодой  и  усп-Ьхомь.  Отчетъ  за  1894  годъ 
уже  говорить,  что  плодоводство  въ  колон1и  принимаетъ 
все  бол'Ье  и  бол'Ье  широк1е  разм1ьры  п  подаетъ  надеж- 
на хоропий  вывозъ.  Задержкой  для  развит1я  посл'Ьдней 
торговли  является  еще  педостатокъ  въ  странЬ  подхо- 
дящпхъ  для  экспорта  сортовъ  и  долягнаго  знакомства 
съ  практикой  фруктопаго  экспорта,  на  что  теперь  и 
устремлено  вниман1е  правительства.  Не  смотря  на  по- 
явлен1е  филоксеры,  министръ  выражаетъ  надежду,  что 
скоро  Виктор1я  сд'Ьлается  одною  изъ  крупныхъ 
странъ  вывоза  винограднаго  вина  и  другихъ  однород- 
ныхъ  продуктовъ.  Щедрая  прем1я  въ  2  ф.  на  акръ  для 
волокнистыхъ  растен1й  дала  значительный  толчектэ  нхъ 
разведенш:  пзъ  масляничныхъ  же  наибольш1Й  усн'Ьхъ, 
повидимому,  им'Ьетъ  разведен1е  растенШ  и  выд'Ьлка 
масла  льняного  и  кастороваго  или  клещевиннаго. 

Относительно  поощрен1я  фабрикъ  или  заведепШ  для 
разныхъ  сельскохозяйствепныхъ  продуктовъ  и  спец1аль- 
но  фруктовъ  и  иныхъ  растенШ  усп^Ьхи,  по  словамъ 
отчета,  превзошли  ожидан1я:  масса  фруктовъ,  которая 
прежде  ежегодно  пропадала,  вслЪдствхе  неум'Ьнхя  со- 
хранять, въ  насгоящее  время,  благодаря  обученш  спо- 
собамъ  рац1ональной  сушки,  сберегается  для  внутрен- 
няго  рынка  и  вывоза,  притомъ  по  очень  дешевой  цЪ- 
н-Ь.  Устроенная  недавно  школа  садоводства  съ  обшир- 
ными разсаднпками  и  питомниками  распространяетъ 
быстро  по  стран-Ь  новые  сорта  плодовыхъ  деревьевъ  и 
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куста^^нпковъ.  Пробная  ферма  съ  парфюмерными,  ме- 
дицинскими и  фабричными  растен1ями  деятельно  зна- 
комить съ  ними  заинтересованную  публику,  и  каждый 
годъ  иостунаютъ  заявлешя  въ  министерство  землед'Ё- 
Л1Я  о  засадкЪ  земли  или  иосЬвахъ  т'Ьми  или  иными 
новыми  растен1ями,  преимущественно  для  фабричныхъ 
ц-ЬдеГт.  Опыты  выд-Ьлки  маслъ  п  эфировъ  уя^е  изъ  ту- 
земныхъ  растен1й  оказались  внолн-Ь  удачны.  Разведете 
табаку  и  табачная  промышленность,  до  посл'Ьдняго  вре- 
мени почти  неизв-Ьстная  въ  колониг,  начинаетъ  быстро 
развиваться:  въ  1893  году  подъ  табакомъ  было  занято 
на  прем1и  477  акровъ,  а  въ  1894  г.  уже  1083  акра.  По- 
пытки разведеп1я  (^ахаросодержащихъ  растеши  также 
вполн-Ь  задались,  и  по  анализу  правительственнаго  хи- 
мика, свекловица,  вырощенная  въ  Виктор1и,  не  усту- 
паетъ  по  содержашю  лучшимъ  сортамъ  въ  Европ-Ь  ^). 

Самый  главный,  можно  сказать  колоссальный,  усшЬхъ 
въ  своихъ  предначертан1яхъ  Виктор  1Я  им'Ьла,  однако, 
въ  молочныхъ  продуктахъ  и  спец1ально  въ  выд'Ьлк'Ь 
и  вывоз-Ь  св-Ьяшго  масла:  „лишь  зимой  1889 — 90  года, 
благодаря  описанпымъ  старашямъ  правительства  Вик- 
тор1И,  въ  ней  началось",  пишетъ  въ  своемъ  отчет-Ь 
г.  Вильсонъ,  зав'ЬдующШ  молочнымъ  хозяйствомъ  въ 
колонии  „приготовлен1е  масла  въ  крупныхъ  разм-Ьрахъ 
или  буквально  фабричная  система  молочнаго  хозяйства 
(?ас1огу  8у51ет  о1'  Ва11-у)  и  результатъ  превзошслъ  самыя 
■сатвиническгя  ожидангя".  Въ  1894  году  42  заведен1я  для 
масла  получили  премш  и  124 — для  выд'Ьлки  сливокъ, 
и  вывозъ  масла  въ  Европу,  какъ  доказываетъ  нижепо- 
м-Ьщенная  табличка,  росъ  чуть  ли  пе  по  днямъ. 

Годы.  Въсъ  въ   топнахъ.  Ценность    вывоза. 

1889—90  36974  51,300 

1890  —  91  759^4  91,200 

1891-92  2,1397,  225,000 

1892  —  93  3,01372  404,432 

1893-94  '7,6527^  761,273 

1894-95  11,584-74  1,081,243 

Итакъ,  въ  шесть  л'Ьтъ  производство  масла  для  за- 
граничнаго  отпуска  выросло  по  размЪрамъ  въ  31  разъ. 


1)  Ас1;  53  У1с1;.  №  1046.  А§пси11ига1  апй  оШег  агаиЬз.  Ме1Ьоигпе. 
1883  апй  1894.  В.  МагИп,  8есге1агу  оГ  А§г1си11:иге. 
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а  по  ц-ЬнЪ  въ  21  разъ  п  семь  л'Ьтъ  назадъ  составляя 
ничто,  нын'Ь  даетъ  немногочисленному  населешю  коло- 
ши (1,137,272  чел,,  около  10-ти  миллхоновъ  рублей  въ 
годъ!  ^). 

Въ  своемъ  отчет'Ь  г.  Вильсонъ,  знакомя  съ  достигну- 
тыми результатами,  отнюдь  не  сов'Ьтуетъ  однако  па 
нихъ  успокоиться,  а  напротивъ  итти  дальше,  усовершен- 
ствуя, а  главное  удешевляя  производство.  Сельскимъ 
хозяевамъВикторш  приходится  конкурировать,  доставляя 
свое  масло  и  иные  продукты  за  десятки  тысячъ  миль, 
съ  ближайшими  сосЬдями  главзаго  англ1йскаго  рынка — 
Дашей,  Франц1ей,  Бельпей,  Голланд1ей  и  пр.  Въ  сред- 
немъ,  по  расчету  Вильсона,  выручается  10  пенсовь 
за  фунтъ  масла,  но  необходимо  по'стараться,  говоритъ 
онъ,  удешевить  эту  ц^Ьну,  нисколько  не  уменьшая 
высокаго  достоинства  продуктовъ.  Разрешить  эту  за- 
дачу возможно,  по  его  мн'Ьнхю,  если  пойти  по  стопамъ 
соперниковъ,  главнымъ  образомъ  шведскпхъ  и  норвеж- 
скихъ  молочныхъ  хозяевъ.  Въ  этихъ  странахъ,  по  его 
словамъ,  разведен1е  и  кормлеше  молочныхъ  коровъ 
сделалось  почти  наукою  и  удои  несравненно  выше  Внк- 
тор1и:  въ  этомъ  направленш  и  должны  д-Ьйствовать 
сельскхе  хозяева  колон1и  для  вящаго  усп-Ьха  въ  буду- 
щемъ,  т.  е.  стремиться  улучшить  породу  своего  скота 
и  выучиться  его  кормить  какъ  слЪдуетъ.  Этими  путя- 
ми главн^йшимъ  образомъ  можно  добиться  дальн-Ьй- 
шаго  удешевлен1я  продукта.  Дал1эе  г.  Вильсонъ  пере- 
даетъ  услов1я,  съ  помош;ью  которыхъ  завоеванъ  Лон- 
донскШ  рынокъ  для  масла  изъ  Виктор]п.  Самый  тща- 
тельный  осмотръ  и  надзоръ  за  качествомъ  и  упаковкой 
масла  и  другихъ  подверженныхъ  порч-Ь  продуктовъ 
установленъ  при  экспорт-Ь  за  границу.  Правительствен- 
ными чиновниками  допускаются  къ  вывозу  лишь  про- 
дукты лучшаго  качества  и  на  таковые  лишь  наклады- 
вается штемпель.  При  чрезвычайно  быстромъ,  какъ  мы 
видимъ,  рост-Ь  вывоза  естественно  должно  было  достав- 
ляться между  другимъ  и  много  масла  низкаго  досто- 
инства, но  таковое  р'Ьшительно  забраковывалось:  инспек- 
щя  производилась  до  такой  степени  строго,  чтобы 
поддержать    честь  и  репутащю    своего    продукта,    что 


1)  Вераг1;теп1  оГ  А§г1сиииге.  У(с1огга.    ЕерогЬ   Ьу    М-г   В.  ТГг^воп^ 
Ва1гу  Ехреп,  оп  1Ье  Ва1гу1и^  1п(1изсгу  ш  У1с^ог1а.  1894-95. 
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даже  очень  хорошее  масло,  но  съ  н'Ькоторымъ  наруж- 
нымъ  изъяномъ,  хотя  и  было  отправлено  въ  Англ1ю, 
но  съ  меткой  не  „столоваго'■^  а  „куxоннаго'^  масла  (ра81гу) 
и  продано  на  30»  407о  дешевле  ^). 

Дал'Ёе  Вильсонъ  еще  разъ  напоминаетъ  хозяевамъ  о 
необходимости  лучшей  упаковки  масла, непрем'Ьнно.въ 
ящпкахъ  установленнаго  в'Ьса(5бфунтовъ),  чтобы  ящнр;ъ 
отнюдь  не  былъ  сд'Ьланъ  пзъ  св^жаго  дерева,  чтобы 
масло  сбивалось  не  въ  слишкомъ  высокой  температур1з, 
и  въ  заключеши  рекомендуетъ  завести  спещальнаго 
агента  въ  Лондон'Ь  и  употребить  вс'Ь  старашя,  чтобы 
понизить  дал'Ье  фрахты  за  перевозку,  а  также  согла- 
совать, по  возможности  время  доставки  масла  и  другихъ 
продуктовъ  съ  временемъ  ихъ  транспортировки.  Для 
усп1эХовъ  спецхально  сыроварешя,  которое  тамъ  еще 
весьма  несовершенно,  Вильсонъ  предлагаетъ  непре- 
м'Ённо  пригласить  учителей,  указывая  въ  этомъ  отно- 
шен1и  на  Канаду  и  излагая  выгоды^  который  отсюда 
проистекутъ.  Другое  производство,  на  этотъ  разъ  уже 
не  молочное,  которому  онъ  пророчитъ  блестящую  бу- 
дущность въ  К0Л0Н1И  и  на  которое  обращаетъ  особое 
вциман1е  хозяевъ,  это — пчеловодство.  Поощряемые  ма- 
лены:ою  прем1ею.  хозяева  улчс  занялись  этимъ  д1ьломъ, 
и,  по  его  словамъ,  приготовлено  для  отправки  15  тоннъ 
меду  въ  Лондонъ,  гд-Ь  можно  выручить,  будто-бы,  до 
30  ф.  с.  за  тонну.  Вообще,  по  его  мн-Ьтю,  пчеловод- 
-ство  можетъ  сделаться  очень  хорошимъ  и  выгоднымъ 
подспорнымъ  занят1емъ  для  сельскихъ  хозяйствъ,  но 
необходимо  продуктомъ  высокаго  достоинства  и  стро- 
гпмъ  контролемъ  при  вывоз'Ь  завоевать  себ'Ь  довЪрхе 
на  европейскихъ  рынкахъ. 

За  сезонъ  1894  года  правительство  Виктор1и  въ  пер- 
вый разъ  сд'Ьлало  попытку  въ  небольшнхъ  разм1эрахъ 
перевозить  ц'Ьлый  рядъ  мясныхъ  продуктовъ  въ  св-Ь- 
жемъ  мороженномъ  видЪ.  Поощрешемъ  къ  этому  были 
ран'Ье  сд1>ланныя  попытки  вывозить  въ  холодильникахъ 
св-Ьжхе  фрукты.  Въ  впд1ь  опыта  также  свинина,  баранина 
и  птицы,  зайцы  и  кролики  были  доставлены  въ  Европу 
въ  превосходномъ  состоянпт,  и  съ  сезона  1895 — 96  годовъ 
министерство  землед'Ьл1я  Виктор1и  открыло,  какъ  новое 


1)  ВерагЬтеп!;  оГ  АдпсиКиге,   УШопа.  Еерог!:   Ьу  М-г   Т>.  ТГйяоп, 
Ва1гу  ЕхрегЬ,  оп  Ше  Ва1гу1п§  1п(1из1:гу  ш  МсСогха^  1894-95. 


23 


354  п.  и.  я  н  ж  у  л  ъ. 

и  серьезное  предпр1ят1е  въ  значительныхъ  разм-Ьрахъ,— 
доставку  въ  Европу  мясной  провпзш  и  яицъ  (конку- 
ренщя  съ  Росс1ей)  въ  мороженномъ  вид'Ь.  Для  этой 
ц'Ьли  устроены  особые  холодильники,  куда  въ  устано- 
вленное время,  посл'Ь  тщательнаго  осмотра  правитель- 
ственными чиновниками,  мясо  принимается,  взвеши- 
вается, штемпелюется,  замораживается  и  сохраняется 
въ  правительственныхъ  ледникахъ  до  нагрузки  на  судно, 
за  это  взыскивается  съ  отправителя  по  7  пенсовъ  сь 
бараньей  туши  и  по  7  пенсовъ  за  каждые  50  фунтовъ 
в'Ьса  быка  или  теленка  и  т.  д.  Спещальныя  правила 
по  этому  поводу,  только  что  изданныя,  предусматрп- 
ваютъ  какъ  время  для  каждаго  сорта  мясного  продукта, 
когда  его  лучше  доставить  для  отправки  въ  Европу, 
такъ  тщательно  и  впдъ,  въ  которомъ  продуктъ  долженъ 
быть  доставленъ,  и  самый  способъ  разд-Ьдки  или  упа- 
ковки его:  такъ  напр.  на  счетъ  свинины  сообщается,, 
что  лучше  всего  доставлять  ее  въ  пер1одъ  съ  октября 
по  мартъ,  туша  свиньи  должна  в-Ьсить  не  мен'Ье  05 
фунтовъ;  заколоты  свиньи  и  разд'Ълка  туши  должны 
быть  произведены  изв'Ьстнымъ  указаннымъ  способомъ; 
кто  же  съ  посл'Ёднимъ  не  знакомъ,  тотъ  долл^енъ  до- 
ставить живое  животное  въ  Престонъ,  гд1з  по  уплат1> 
3^2  шиллинговъ  съ  головы,  свинья  будетъ  заколота  и 
приготовлена  спец1алистомъ,приглашеннымъ  для  этого 
отъ  правительства.  Правила  предусматриваютъ  всевоз- 
можныя,  невидимому,  мелочи,  напр.  въ  упаковк-Ь  яицъ, 
чтобы  каждый  рядъ  яицъ  былъ  перелоя-зенъ  бума;гой, 
чтобы  каждый  теленокъ,  прежде  ч-Ьмъ  зарЪзанъ,  былъ 
тщательно  вымытъ,  такъ  какъ  онъ  доставляется  въ 
Европу  въ  своей  собственной  шкурЪ,  п  надо,  чтобы 
онъ  явился  въ  '^ириличномъ  ВИД'Ь»  (рге50п1аЫе  арреагапсе) 
и  т.  д. 

Неизв'Ьстно,  разум'Ьется,  какъ  пойдетъ  это  новое 
предпр1ят1е  Викторйг,— т'Ьмъ  бол'Ье  оно  им'Ьетъ  не  мало 
конкурентовъ,  особенно  въ  лиц1ь  американцевъ,  но 
отчетъ  г.  Мартина,  министра  землед'Ьл1я,  на  основаи1и 
уже  сд'Ьланныхъ  раньше  въ  маленькомъ  масштаб'Ь  по- 
пытокъ,  высказывается  о  будущемъ  радужнымъ  обра- 
зомъ,  продолжая  настаивать,  однако,  какъ  и  въ  ран'Ье 
указапныхъ  случаяхъ,  чтобы  вс1э  местные  продукты, 
доставляемые  хозяевами  для  экспорта,  были  непре- 
м'Ьнно  выстаго  качества  (рпте  диаШу),  ибо  этимъ  только, 
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вм'Ьст'Ь  съ  возмояшо  дешевой  ц'Ьпой,Виктор1я  можетъ 
завоевать  себ-Ь  прочный  рынокъ  въ  Европе.  Съ  своей 
стороны  правительство  озабочивается,  повидимому,  при- 
нят1емъ  всякпхъ  М'Ьръ  для  дальн-Ьйшаго  удешевлев1я 
транспортировки  въ  неменьшей  степени,  нежели  хозяева 
разведешемъ  и  приепособлен1емъ  животныхъ,  пригод- 
ныхъ  для  экспорта. 

Добавимъ  къ  этому,  что  н'Ькоторыя  изъ  названныхъ 
отраслей  сельскохозяйственной  промышленности  въ 
Викторш,  какъ  указываетъ  мн-Ь  въ  своемъ  письм-Ь 
г.  минпстръ  Мартинъ,  настолько  уже  усп'Ьли  развиться, 
что  правительство  колоши  нашло  дальн-Ьйшее  поошре- 
н1е  ихъ  премхямп  излишнимъ,  почему  эти  посл-Ьднхя,. 
напр.,  для  винограднпковъ,  для  маслод1ьлашя,уже  отме- 
нены. Для  новаго  предпр1ят1я,  вывоза  бнтаго  мяса— ихъ 
даже  совсЬмъ  н-Ьтъ,  помощь  правительства  ограничи- 
вается устройствомъ  холодильниковъ,  помощью  при 
упаковке,  и  нЪкоторымъ  содЪйствхемъ  при  транспор- 
тировк-Ь,  такъ  какъ  стоимость  провоза  уплачивается 
все-таки  владЪльцемъ  скота  или  пныхъ  продуктовъ. 

По    стопамъ    Викторш    идетъ    другая    австралШская 
К0Л0Н1Я,  Новый  Южный  Валлисъ.  Потому  ли  что  въ  ней 
населеше    еще    сравнительно    съ  площадью    ничтожно 
(въ  ней  подъ  обработкой  6%  площади)  пли  по  другимъ 
причинамъ,  но  потребность  изм'Ьнен1я   характера  сель- 
скаго  хозяйства  и  усилепхя  экспорта  въ  ней  не  чувство- 
валось такъ  остро,  какъ  въ  первой  колоши— Викторш, 
а  потому  она  переживаетъ  лишь   первую   стадио,  такъ 
сказать    развит1я,  исключительно  довольствуясь  обуче- 
темъ  и  разнообразными  опытами  или   экспериментами 
для  того,  чтобы  создать  услов1я  или  подготовить  почву 
для  экспорта  развит1емъ   новыхъ   отраслей    хозяйства, 
и  во  многихъ  случаяхъ  она  подражаетъ  Викторш.  1ри 
отчета  министерства  землед'Ьлхя  этой  колонш  за  18УЗ, 
1894  и  18:з5  гг.  содержатъ  по  этому  поводу  много  лю- 
бопытныхъ  образцовъ  и  указап1й.  Колон1я  завела  ц'Ьлый 
рядъ  экспериментальныхъ  станцШ,   несколько    агроно- 
мическихъ  учебныхъ  заведенШ,  им-Ьетъ  свой  обширный 
холодильнпкъ  при  мясномъ  рынке  въ  Ваг1т?  НагЬоиг  и 
усердно  занимается  опытами  съ  ц^лью  созданш  вывоза 

1)   ВерагЬпепк     о!"    А^псиНиге,    У1с1опа.     УШогт.    8  И  1  р  р  1  п  § 
Кее:и1а1;10пз.    Зеазоа  1895—6. 
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и  новыхъ  отраслей  сельскаго  хозяйства.  Отчетъ  мини- 
стра за  1893  годъ,  напр.,  содержитъ    описаше   ц'Ёлаго 
ряда  экспериментовъ  въ  казенномъ  холодильник-^  (со1с1 
81ога^е),  какого  рода  именно  фрукты  бол-Ье  удобны  при 
сохранен1и  при  длинной  перевозк'Ь,  въ  какой  темпера- 
тур-Ь  ихъ  надо  для  этого  держать,    р:акъ  упаковывать, 
какъ  содержать,  какая  степень  сухости  для  этого  тре- 
буется и  т.  д.  Въ  слЪдующемъ  году  сер1я  эксперимен- 
товъ  этого    рода   продолжалась   и   привела  къ  весьма 
поучительнымъ  результатамъ:  некоторые  бол-Ье  н-^жные 
фрукты   оказались    непригодными  для  перевозки,  д ру- 
не же  вполн-Ь  подходящими,  если  поддерживать  въ  хо- 
лодильник'Ь,  устроенномъ  на  корабл'Ь,  доляшую  венти- 
ляцш;  яблоки,  гругпп,    сливы,   некоторые    сорта  вино- 
града и    другихъ  фруктовъ  прекрасно  выдерживались 
при  искусственной  температур-Ь  даже  отъ  41  до  43  1ра- 
дусовъ   по  Фаренгейту,   но  при   услов1и,    если  фрурстъ 
заботливо  собирался,  сортировался  и  хорошо  уложечъ. 
По  изсл'Ьдован1ю  Бенсона,  ученаго,  зав-Ьдывающаго  са- 
доводствомъ  въ  колонш,  оказалось,  однако,  мало  хоро- 
шихъ   фруктовъ   для   вывоза,   такъ  какъ    большинство 
ихъ  потребляется  на  м'Ьстномъ  рынкЪ.  Съ  этою  ц'ёлью 
министерство  землед1эЛ1я  употребляетъ  старашя  распро- 
странить новые  сорта  фруктовыхъ   деревьевъ,    обучить 
уходу  за  ними  и  искусству  ихъ  укладывать.  На  экспе- 
риментальной ферм-Ь  \Уа§^а-'\У9д^а  устроенъ  былъ  об- 
ширный садъ  и  Епнограднпкъ,  и  давались  желающимъ 
наставлен1я  и  читались  пробные  уроки  какъ  собственно 
по    садоводству,    такъ    по    приготовлешю   плодовъ   въ 
про11Ъ,    сушк-Ь    ихъ,     консервирован1[0,    приготовленш 
изюма  и  т.  д.  Отростки,  черенки  и  с1)Мена  получались 
изъ  Впктор1и  и  изъ  Америки,    и   д-Ьдалпсь    опыты  ихъ 
посадки.  Въ  добавокъ  къ  этому  министерство  землед-Ь- 
Л1я  старалось  всЬми  способами  распространить    между 
сельскими    хозяевами   необходимость   представлять   на 
рынокъ  фрукты  въ  возможно  совершенномъ  вид'Ь,  при- 
лично и  удобно  уложенные,  и  для  этого  давались  нуж- 
ныя    наставленхя.    Партхя   апельсиновъ    (350  ящиковъ) 
мЪстнаго  произрастан1я  была  послана  въ  Лондон ь,  но, 
къ  сожал-Ьнш,  благодаря  дороговизн-Ь  перевозки,  была 
продана    съ    убыткомъ,   хотя   фрукты    пришли  въ  пре- 
красномъ  состоянш.    Странствующ1е   учителя-садоводы 
переходили  съ  мЪста  на  м-Ьсто  по  тЪмъ  участкамъ  ко- 
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лон1и,  гд1ь  больше  занимаются  этою  отраслью' хозяйства, 
демонстрировали,  читали  лекц1и  и  знакомили  публику 
съ  разными  видами  плодовыхъ  культуръ,  а  также 
съ  важностью  сортировки  фрур;товъ,  для  чего  прави- 
тельство Новаго  Южнаго  Валлиса  выписало  изъ  Ка- 
лифорнти  особою  сортировальную  машину  (дгасИп^ 
тас111пе) '). 

Изъ  прочихъ  растен1й  значительное  внимаше  въ  Но- 
вомъ  Юяшомъ  ВаллисЬ  обращено  на  цв-Ьточную  куль- 
туру и  культуру  растен1й  для  выд'Ьлки  эссенцШ  масла 
для  парфюмерныхъ  ц-Ьлей.  Съ  этою  ц'Ьлью  произведенъ 
былъ  д-^лый  рядъ  эксперементовъ  разными  хозяевамрг 
по  инищативЬ  правительства.  Вьтд'Ьланныя  масла  были 
посланы  изв'Ьстному  дистиллятору  и  торговцу  этими 
товарами  ДУ.  Л.  ВизЬ  апй  С"  въ  Лондоне,  и  съ  его  сто- 
роны вызвали  лестную  аттестащю  и  ув'Ьреше,  что  если 
въ  будущемъ  д'Ьло  поПдетъ  также  хорошо,  то  торго- 
вое предпр1ят1е  эссенц1и  масла  об'Ьщаетъ  полный  усп'Ьхъ. 
Разведен1е  тутоваго  или  шелковичнаго  дерева^  дая1е 
кофейнаго  въ  бол'Ье  теплыхъ  м'Ьстностяхъ  колоши,  дали 
прекрасные  результаты.  Выд'Ьланное  же  въ  колоши  вино 
уже  давно  въ  маленькомъ  количеств-Ь  доходптъ  до 
Европы  и  оц'Ьнено  по  достоинству. 

Тотъ  я;е  отчетъ  Министерства  за  1894  годъ  описываетъ 
ц-Ёлый  рядъ  попытокъ  со  стороны  правительства  колонйг 
развить  фабричное  или  крупное  маслод'Ьлан1е  въ  интере- 
сахъ  экспорта.  Новый  Южный  Валлисъ  идетъ  и  въ  этомъ 
случа-Ь  по  стопамъ  Викторй!  и  старается  воспользо- 
ваться ея  опытомъ  въ  этомъ  д'Ьл'Ь.  Изв'Ьстный  спещ- 
алистъ  по  этому  Д'Ьлу  въ  Англпг  Валентинъ,  при  по- 
сЬщеши  колоши  сдЪлалъ  рядъ  осмотровъ  заведен1й 
для  выд'Ьлки  масла,  и  нашелъ  ихъ  вполн'Ь  удовлетво- 
рительными и  познакомилъ  между,  прочимъ,  съ  си- 
стемой сортировки  масла,  Въ  отлич1и  отъ  Викторит,  ко- 
торая приготовляетъ  масло  спещально  для  экспорта  и 
этимъ  достигла  такихъ  блестяшихъ  результатовъ,  Но- 
вый Южный  Валлисъ,  им-Ья,  в'Ьроятно,  бОоТЬе  бога- 
тый внутренн1й  рынокъ,  готовитъ  масло  для  него 
и  только  избытокъ  съ  нЪкоторыхъ  наибол-Ье  круп- 
ныхъ  заведенШ    сбываетъ     за    границу.  Въ  1893  году 


1)   1893.  Жего    ЗоШЬ     Жа/ев.    Верагктеп!;    оГ    А^^гхсиНиге  (Аппиа! 
Керогк)  8у(1пеу:  С11аг1ез  Роиег,  Оол'егптеп!:  Рг1п(:ег. 
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экспортъ  масла  составлялъ  89,929  ф.  с.  и  1894  г. — 
114,000  ф.  с.  Съ  ц'Ёлью  бол^е  поощрить  эту  важную 
отрасль  хозяйства  правительство  колон1п  устроило  въ 
своемъ  сельскохозяйственномъ  ииститут'Ь  въ  На-^'кзЬигу 
для  всЬхъ  желающихъ  лицъ  обоего  пола  курсы  по  ма- 
слод'Ьлио  и  сыроварешю  и  вообще  старалось  распро- 
странить улучшенные  способы  какъ  выд'Ьлки  масла 
такъ  и  упаковки  его  для  отпуска  ^). 

До  1895  года  правительство  Новаго  Южнаго  Валлиса 
довольствовалось,  какъ  было  уже  сказано,  лишь    опы- 
тами и  эксперементами  въ  проязводств'Ь  сельскохозяй- 
ственныхъ  продуктовъ  и  отпуск'Ь  ихъ  за  границу.    Иу- 
темъ  обучен1я  главнымъ   образомъ  оно  старалось    раз- 
вить соотв'Ё.тствующ1я  отрасли  хозяйства  и  подготовить 
услов1я,  необходимый     для    вывоза,     напр.     разведен1е 
соотвЪтствующихъ  сортовъ  или  породъ,  знакомство  хо- 
зяевъ  со  способами  упаковки  и  пр.  Въ  прошломъ  1895  г. 
правительство  Новаго  Южнаго    Валиса    уже    обратило 
серьезное  вниман1е  на  ознакомлен1е  съ  своими  продук- 
тами иностранныхъ  рынковъ,  устроило  отпускъ  многихъ 
сельскохозяйственныхъ  продуктовъ  въ  болЪе  значитель- 
ныхъ  разм'Ьрахъ,    и    отчетъ   министерства    землед1Е)Л1я 
колонии  за  1895  годъ  весь  наполненъ    оппсанхемъ    ц'Ь- 
лаго  ряда  экспортныхъ  попытокъ  новыхъ  продуктовъ  и 
завязанныхъ  новыхъ  торговыхъ    связей    съ    Европой  и 
Америкой,  особенно  съ  Канадой  „Образцы  нашихъ  про- 
дуктовъ всЬхъ  сортовъ"",    говоритъ    отчетъ,    ^включая 
шерсть,  дерево,  н-Ькоторые  зерновые  хлЪба,  плоды,  мя- 
сные конзервы,  масло,  сыръ,  медь  и  т.  д.— были  посы- 
лаемы нами  во  всЬ  рсонцы  св'Ьта,   и    министерства  зем- 
лед'Ьлхя   признается  въ  настоящее    время    какъ    бы  за 
главную  справочную   контору   колон1и,    куда  являются 
покупатели  или  чаще  ихъ  агенты,  пишутъ   или  справ- 
ляются съ  цЪлью  получить  тЪ  или  иные  образцы  про- 
дуктовъ или  св'ЬдЪшя  о  нпхъ".  Дал'Ье  отчетъ  сообщаетъ, 
что  иногда  слышатся  голоса  что  Лондонск1й  рынокъ  уже 
будто  бы  переполненъ  продуктами,  и  зам'Ьчаетъ  по  это- 
му поводу,  что  англ1йская  провинц1я  еще   совсЬмъ  не 
знаетъ     австрал1йскихъ     продуктовъ,  что    мясо,   напр., 


1)  1894.  Кегс  ^оиПг  Жп/ез.  ВераПтепЬ  ог  А§т1сиИ;иге  аг.с1  Рогез1з 
(Р1г81;  КерогЬ)  Нагпе  М^ооЛ,  Бпйег  Зесгесагу  Гог  Мхпез  ап(1  А§Г1- 
сиНиге, 
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въ  Англ!!!  употребляется  преимущественно  лишь  выс- 
шимъ  исредпимь  классомт^и  что,  если  Австралш  удаст- 
ся тамъ  открыть  провпнщальные  рынки,  то  на  одномъ 
только  мясЬ  она  заработаетъ  крупную  выручку.  Въ  до- 
казательство этого  приводится  статистическая  таблица 
ввоза  въ  Англио  разныхь  сельскохозяйственпыхъ 
продуктовъ,  дающая  понять,  какой  неистощимый  для 
сбыта  австр1йскихъ  продуктовъ  рынокъ  представляетъ 
ея  метропол!я.  ЗатЪмъ  слЪдуетъ  собственный  списокъ 
сбыта  произведешй  Новаго  Юяшаго  Валлиса  за  посл'Ьд- 
нШ  отчетный  годъ. 

На  первомъ  м'Ьст'Ь  стоить  вывозъ  домашней  птицы. 
По  словамъ  отчета  Министерства  этой  отрасли  экспорта 
Новаго  Южнаго  Валлиса  въ  Англ1и  можно  об-Ьщать  боль- 
шое развпт1е   въ   будущемъ.— Известный    спец1алистъ, 
Валентинъ,  пишетъ  по  этому  поводу  таклхе,  что  экспорт- 
ную торговлю  битой  птицей  изъ  Н.  Ю.  Валлиса  въ  Англио 
можно  считать  установившимся  фактомъ.  Соединенное 
Королевство  за  1893  годъ  ввозило  птицы    изъ-за    гра- 
ницы на  578,959  ф.  с,  пзъ    которыхъ    300,000  ф.   при- 
ходилось на  Франц1Ю,  и  это  огромное  потреблеше  (бо- 
л'Ье  5  милл1оновъ  русскихъ  рублей)  продолягаетъ  расти. 
„13ъ  посл'Ьднее  время*"',  добавляетъ  Валентинъ,  „битую 
мороженную  птицу  начали  ввозить  изъ  Росс1и,  но  спо- 
собъ  упаковки  и  отд'Ьлки  ея  для  рынка  такъ  же  плохо 
рскомендусторусскшпродуктъ— -глазу ,какъ  порода  и  выкормка 
птицы— вкусу  У'  Новый  Южный  Валлисъ  и  вообще  Австра- 
Л1Я  по  его  мн-Ьихго,  им1ьютъ   въ  д'Ьл'Ё  снабжензя  дичью 
англШскаго     рынка  множество    преимуществъ    передъ 
остальными    странами,    главнымъ    образомъ    благодаря 
своему  климату  и  разницЬ  временъ  года.  ДалЪе,  отчетъ 
настоятельно  сов'Ьтуетъ  отпускъ  птицы  для  этой  цЪли 
наилучшаго     качества    и    породъ,     чисто    и  заботливо 
уложенной  и,  сообщая  в'Ьроятную  минимальную   Ц'Ьну, 
добавляетъ,  что   это    (2  шил.  6   пенс.)     расценка   рус- 
с?:ой  птицы,  которая-де  гораздо  ниже  австралШской.  По 
образцу   Виктор1и,   министерство    землед1!)Л1я     предпо- 
лагаетъ  обязательнымъ  при  вывоз'Ь  птицы  строг1й  тща- 
тельный контроль,  какъ  и  для  всЬхъ   вообще    продук- 
товъ, подверягенныхъ  легкой  порчЪ.  Тутъ  же  кстати  до- 
бавляется объ  удачномъ    вывозЪ   свЪжихъ    япцъ     изъ 
Н.  Ю.  Валлиса   въ  Канаду    (Ванкуверъ)  и  прптомъ  съ 
значительной  выгодой,  такъ  какъ  въ   это    время    года 
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яйца  въ   Сидне-Ь  5  пенсовъ    за    дюжину,  а  въ  Банку- 
вер-Ё—  10. 

Зав'Ьдующ1й  плодоводствомъ  въ  министерств'^  земле- 
Д'Ьл1я,  г.  Бенсонъ,  сообщаетъ  о  вывоз'Ь  плодовъ,  пов- 
торяя опять,  что  для  экспорта  остается  въ  колоб1в 
слишкомъ  ^шло  плодовъ  отъ  внутрееняго  потреблен1я, 
но  что  можно  развитр^  обширную  отпускную  торговлю 
фруктами  съ  Европой  и  съ  большимъ  барышомъ,  если 
производители  будуть  стараться  выращивать  тЪ  именно 
фрукты,  которые  наибол'Ье  требуются  для  европейскихъ 
рынковъ,и  выучаться  доставлять  плоды  на  рыеокъ  въ 
такомъ  вид'Ь,  чтобы  они  могли  получить  возможно  вы- 
сокую ц1":.ну.  Онъ  настоятельно  сов^туетъ  уменьшить 
количество  сортовъ,  такъ  какъ  для  экспорта  требуется 
лишь  признанные  образцы,  и  доставлять  вообш.е  отбор- 
ные фрукты  съ  строгимъ  ихь  Быборо:\1Ъ,  если  хотятъ 
обезпечить  себ-Ь  прочный  рынокъ.  Сд^зланы  были  ме- 
жду прочимъ  попытки  отправки  лимоновъ  и  апельсп- 
новъ  м^Ьстнаго  произрастан1я  въ  КанаДу  и  одного  м'Ёст- 
наго  фрукта  (раььюп-йиИ)  въ  Лондон^.,  которые  дошли 
въ  прекрасномъ  состояниг. 

По  молочному  хозяйству  была  обнаружена  большая 
д'Ьятельность,п,  какъ  пишетъ  отчетъ,  въ  колон1иН.  Ю. 
Валлисъ  распространяется  для  этой  ц^ли  устройства 
кооперацгй  или  ассоцгацгй,  и  прим1.нен1е  этого  способа 
къ  Д'Ьлу  производства  оказало  по  словамъ  отчета,  зна- 
чительную пользу  и  дало  ему  большой  толчекъ.  Мнопе 
мелк1е  хозяева,  живш1е  прежде  посЬвомъ  зерновыхъ 
хл1Ьбовъ,  благодаря  этимъ  артелямъ,  получили  возмоя:- 
ность  перейти  на  молочное  хозяйство  и  имъ  существо- 
вать. Былъ  сдЪланъ  также  опытъ  найти  новый  рынокъ 
для  масла,  а  именно:  св-Ьжее  несоленое  масло  лучша- 
го  качества  было  послано  во  Франц1ю,  дошло  въ  пре- 
красномъ С0СТ0ЯН1И,  и  ц-Ьны  были  весьма  подходящ1я; 
но,  къ  сожал'Ьн]1о,  высокая,  почти  запретительная  та- 
мол^енная  пошлина  лишаетъ  возмояшости  вести  даль- 
н1.йи1ую  торговлю  этимъ  продур:томъ  во  Франщи.  Дв'Ь 
парт1и  сыровъ  (сЬесМаг  сЬеезе),  приготовленеыхъ  примо- 
лочномъ  хозяйств!)  Агрономическаго  института,  посла- 
ны были  въ  Лондонъ,  и  оо'Ь  парт1И  проданы  за  хоро- 
ш1я  ц-Ьны  И  найдены  экспертами  прекраснаго  качества, 
гораздо    лучше,    нежели    канадск1е   сыры,  и  если   это 
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производство  разовьется,  то  об'Ьщаетъ  хорошее  буду- 
щее для  экспорта. 

Дал15е,  отчетъ  сообщаеть  объ  удачныхъ  попыткахъ 
устаповнть  постоянную  торговлю  мясными  консервамп 
съ  Канадой,  которая  лежитъ  ближе  Европы  и  т'Ьмъ 
представляетъ  выгоду  для  австрал1йскаго  вывоза.  Ц-Ъ- 
лы[1  рядъ  другпхъ  попытор^ъ  вывоза  за  прошлый  годъ 
въ  ту  же  Ка[1алу  п  въ Европу  винограднаго  вина,  пар- 
фюмерныхъ  маслъ,  табаку,  меду,  прессованныхъ  кожъ, 
совершенныхъ  при  участ1и  правительства  Н.  10.  Вал- 
лиса,  ув'Ьнчался  также  большими  или  меньшими  усптЬ- 
хамп  и  об'Ьш,аетъ  въ  будущемъ,  при  должной  энерг1и, 
разБИТ1е  многихъ  новыхъ  отраслей  сельскаго  хозяйства 
К0Л0НИ1  при  надежномъ  сбыт'Ь  ихъ  продуктовъ  за  гра- 
ницу 1). 

О  другихъ  колон1яхъ  Австрал1и  и  ихъ  попыткахъ 
для  развит1я  разныхъ  отраслей  сельскохозяйственной 
промышленности  и  отпуска  за  границу,  за  неим'ЁН1емъ 
подлинныхъ  отчетовъ,  сообщаемъ  по  данным*^,  опубли- 
кованнымъ  въ  Лондонской  газете.    «Таймсъ»   ^). 

Колон1я  Южная  Лвстралгя:  Уже  съ  давнихъ  поръ  въ 
Юлгной  Австрал1и  употреблялись  успл1я  на  развит1е 
винод'Ьл1я  и  на  расширен1е  сбыта  вина  въ  метрополш. 
Еще  до  1894  года  число  виноградныхъ  лозъ,  насажен- 
ныхъ  въ  Юлшой  Австралпт,  насчитывалось  свыше  10 
миллюновъ  штукъ  и  правительство  колон1и  р'Ьшилось 
открыть  ск.;адъ  вина  или  подвалы  съ  впномъ  въ  Лон- 
дон-Ь,  нричемъ  впрочемъ,  раньше  посылки  вина  въ  Ев- 
ропу, оно  выдерживало  его  на  М'Ъст'Ь  въ  спец1альныхъ 
для  того  подвалахъ  и  подвергало  его  химическому  ана- 
лизу въ  самой  колонйг.  ЛондонскШ  складъ  находится 
подъ  наблюден1емъ  правительственнаго  чиновника,  ко- 
торый не  ограничиваясь  однимъ  надзоромъ  надъ  этимъ 
складомъ  вина,  присылаемаго  туда  изъ  Австралхи,  за- 
ботится въ  то  же  время,  на  сколько  возможно,  и  объ 
отысканш  покупателей   продукта    въ  метропол1и,   при- 


1)  1895.  1>е8'151а1;'1\'е  АззетЫу.  Хего  8оиИ1  ^Vа(е8.  А,5г1си1и1ге  апй 
Роге8(гу  (КерогЬ  оп,  Ггот  1  ^апиа^у  1894  10  1  ^и1у  1895).  Огйегес! 
Ьу  016  Ье§181аГ1Уе  АвяетЫу  Ю  Ье  ргиаСес!,  28  ХоуетЬег  1895. 
Нагпе  ЛУоой,  Гпйег  8есге*;агу  Гог  М^пез  апй  А§пси1иге.  СЬаг1ез 
Ройег,  Соуегптеп!  Рпп(;ег.  1895. 

^)  „Т^тез",  \Уеек1у  ЕйШоп,  отъ  3  января  1896  года. 
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чемъ  входить  въ  сношен1я  съ  маклерами,  продаетъ 
иногда  присланное  вино  съ  аукщона  и  вообще  употре- 
бляетъ  всЬ  старан1я  для  его  сбыта,  такъ  что  южно- 
австралШскШ  впнод-Ьлъ,  отославши  вино  въ  Лондонъ 
черезъ  посредство  своего  правительства,  не  заботится 
больше  уже  ни  о  чемъ  и  лишь  ожидаетъ  получить 
чекъ  или  переводъ  за  проданное  вино. 

Впрочемъ,  не  ограничиваясь  виномъ,  правительство 
Юяшой  Австралш,  подобно  и  другимъ  колон1ямъ,  ста- 
рается сбывать  въ  Европу  также  мясные  продукты, 
птицу,  дичь,  фрукты  и  медъ,  для  чего  въ  главномъ  го- 
род!. колон1и  Аделаид'Ь  оно  выстроило  обширные  хо- 
лодильники и  погреба  и  вошло  въ  соотв'Ьтствующтя 
сд-Ьлки  съ  пароходными  компатями.  Подобно  Виктор1и 
Южная  Австрал1я  еще  въ  1892  году  назначила  спецх- 
альную  сумму  въ  15,000  фунтовъ  стерлинговъ  большихъ 
прелпй  хозяевамъ,  желающпмъ  экспортировать  въ  Ев- 
ропу свое  масло,  причемъ  прежде  прхема  масла  для 
отправки  въ  Европу,  правительственные  чиновники  про- 
изводятъ  строгой  осмотръ  продукта,  изсл'Ьдуя  его  какъ 
въ  отношеши  качества,  такъ  и  способовъ  упаковки. 
Прем1я  им-Ьла  значеше,  главнымъ,  образомъ,  воспита- 
тельное съ  ц-Ьдью  пр1учить  хозяевъ  къ  приготовлешго 
надлежащаго  продукта,  который  именно  требуется  на 
Лондонскомъ  рынк!.,  и  выучить  ихъ  должнымъ  обра- 
зомъ упаковывать  масло  для  дальней  перевозки,  что 
составляетъ  важную  часть  всей  торговой  операщи.  Ре- 
зультаты, по  словамъ  корреспондента  „Таймса'"'',  были 
удивительно  устьшны,  и  масло  изъ  этой  колон1и  въ  воз- 
растающемъ  колпчеств'Ь  сбывается  въ  Европу,  причемъ 
выд'Ьлка  его  приняла  повсюду  кооператывнофабричный 
характеръ. 

Торговля  виномъ  въ  Южной  Австрал1и  точно  также 
продолжаетъ  развиваться  и  принимать  все  большхе  раз- 
м1.ры:  уже  за  первый  годъ  въ  Англш  было  ввезено 
изъ  К0Л0Н1Ч  1700  хогсхэдовъ  вина,  при  чемъ  одной  по- 
шлины британскому  казначейству  было  заплачено  бол'Ье 
5000  ф.  с.  Единовременно  съ  этой  организащей  экспорта, 
правительство  Южной  Австрал1и  назначило  особаго  ка- 
зеннаго  винод'Ьла,  коего  обязанность  заключается  въ 
путешестБХИ  по  колон1ямъ  съ  ц'Ьлью  чтен1я  лекц1й  и 
практическихъ  демонстрац1яхъ  въ  випоградникахъ  по 
разведен1ю  лозъ  и  выдЪлк'Ь  в[ша  и  раздач!.  всЁмъ  я^е- 
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лающимъ  даровыхъ  сов'Ьтовъ  по  этому  предмету.  Для 
той  же  цЪли  поощрен1я  бинод'Ьл1я  и  садоводства,  въ 
посл-ЬдЕхе  годы,  прошелъ  ц'Ьлый  рядъ  законодатель- 
ныхъ  актовъ,  напр.,  ради  предупрежден1я  занесешя  въ 
колонш  зараз^ыхъ  бол-Ьзней  растенхй  и  противъ  ихъ 
распространен1я,  а  равно  принять  рядъ  законодатель- 
Еыхъ  м'Ьръ  для  истребления  кролпковъ  и  вороОьевъ, 
вредныхъ  для  земледЪлхя  и  въ  особенности,  для.  садо- 
водства. 

Колошя  Квинсляндъ  (^иееп81апс1).  Квинсляндъ,  какъ  и 
друг1я  австралШсьая  колон1и,  им'Ьетъ  министерство 
землед'Ьл1я,  главною  функц1ей  котораго  является  рас- 
пространеше  полезныхъ  свЪдЪнхй  о  предметахъ,  свя- 
заныхъ  съ  земледЪлхемъ,  част1ю  посредствомъ  пер1о- 
дическихъ  отчетовъ,  или  бюллетеней  по  разнообраз- 
нымъ  вопросамъ,  а  частш  посредствомъ  спещальнаго 
инструктора,  учителей  землед'Ьлтя,  ботаника,  двухъ 
путешествующихъ  экспертовъ  по  молочному  хозяйству 
и  эксперта  по  табаководству.  Министерство  добываетъ, 
пропагандируетъ  и  всячески  распространяетъ  новыя 
Ц'Ьнныя  сЬмепа  и  растен1я  и  содерл:птъ  на  казенный 
счетъ  питомники  и  экспериментальныя  станцш  въ 
двухъ  пунктахъ  колонхи. 

Точно  также  съ  ц'Ьлью  поощрить  мелкихъ  произво- 
дителей заниматься  разведен1емъ  сахарнаго  тростника, 
правительство  Квпнслянда  издало  въ  >89;->  г.  спец1аль- 
ный  законъ  (Зи^аг  \\''ог1\8  Гхиагатйее  Ас1),  въ  силу  кото- 
раго правительство  гарантируетъ  уплату  по  долгамъ 
или  Быдаетъ  пособ1я  коопсхуативнымъ  компангямг,  ко- 
торыя  пожелаютъ  устроить  сахарный  заводъ  (для  вы- 
д'Ьлки  продукта  изъ  сахарнаго  тростника),  куда  бы 
плантаторы  могли  посылать  свой  сахарный  тростникъ 
для  преБращен1я  его  въ  сахаръ  безъ  необходимости 
самимъ  входить  въ  больш1я  издержки  на  постройку  и 
обзаврден1е  машинами  подобнаго  завода.  Этотъ  законъ 
утверждаетъ  „Таймсъ",  далъ  большой  толчекъ  разви- 
т1ю  уже  сахарной   промышленности  въ  Квинслянд-Ь. 

Правительство  той  же  колонш  особенныя  старан1я 
прилагаетъ  къ  устройству  въ  сельскомъ  хозяйстве  ко- 
оиерац1й  или  практическому  приложен1Ю  принципа 
ассоцгацги;  съ  этою  Ц'Ьлью  въ  сентябр'Ь  1893  года  и 
декабр-Ь  1894  прошли  два  законодательныхъ  акта:  „для 
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поощрешя  производства  и  вывоза  мясныхъ  и  молоч- 
ныхъ  продуктоБъ  колоши".  Въ  силу  этихъ  законовъ 
установлены^  какъ  и  въ  Викторш,  премш  и  стропя 
правила  правительственнаго  контроля  данныхъ  отрас- 
лей сельско-хозяйственной  промышленности,  прпчемъ 
раньше  вывоза  всЬ  эти  продукты  тщательно  осматри- 
ваются правительственными  инспекторами  п  не  могутъ 
быть  вывезенными  раньше  ч-Ьмъ  они  заштемпелюют- 
ся,  или  получатъ  сертификаты  (одобрительныя  свид'Ь- 
тельства) . 

Точно  также  министерство  землед'Ъл1я  колон1и  Квинс- 
ляндъ  старается  развить  прогьзводство  табаку,  выд'Ьлку 
оливковаго  масла,  культуру  кофе  и  другихъ  растен1й. 
Колоп1Я  устроила  въ  Лондон'Ь  генеральное  агентство, 
которое  въ  настоящее  время  мелу1,у  прочимъ  д-Ьятель- 
но  запгтмается  распространен1емъ  шелководства  въ  ко- 
Л0Н1И,  для  чего  издаетъ  особый  пор10дическ1й  органъ 
и  выппсываетъ  яйца  шелковнчныхъ  червей  нзъ  Итал]'и 
и  Инд1и;  на  обязанности  этого  агентства  лежитъ  ув15- 
домлен1е  правительства  колон1п  обо  всЬхъ  отрасляхъ 
промышленности  или  новыхъ  рынкахъ,  св'Ьд1эб1я  о 
которыхъ  могли  бы  быть  полезны  для  его  отечества. 
Такимъ  образомъ,  черезъ  посредство  этого  агентства, 
правительство  Квннслянда  завязало  съ  городскимъ 
управлен1емъ  города  Лондона  значительную  торговлю 
л'Ьсомъ,  который  поставляется  колон1ей  для  устройства 
торцовыхъ  мостовыхъ  Лондона. 

Колон1Я  Тасматя.  Эта  колон1я  представляетъ,  по 
мн'Ьнш  „Таймса",  спец1ально  поучительный  прпм1зръ, 
ибо  является  образцомъ  развитая  значительной  экспорт- 
ной торговли,  всец'Ьло  созданной  старашями  правитель- 
ства и  при  томъ  относительно  такого  продукта  (ябло- 
ки), на  торговое  значен1е  котораго  обращалось  прежде 
очень  мало  внпмашя,  Въ  настоящее  время  тасманск1я 
яблоки  сделались  весьма  распространеннымъ  фруктомъ 
въ  Англ1и  и  притомъ  раннею  весной,  когда  друг1е 
фрукты  на  рынк4  еще  отсутствуютъ.  Они  появились 
впервые  въ  европейскомъ  торговомъ  оборот'Ь  не  рань- 
ше 1889  года,  когда  на  нихъ  обратилъ  вниманхе  сэръ 
Эдвардъ  Браддонъ,  нын'Ьшшй  первый  минпстръ  коло- 
н!и,  который  проживалъ  тогда  въ  Лондон'Ь.  Произведя 
добросов'Ьстное  изсл15ДОван1е    по    фруктовой   торговл'Ь 
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и  принимая  разницу  въ  сезонахъ  Европы  и  Австрал1и, 
онъ  разсчелъ,  что  яблоки  на  его  родин'Ь  посп15ваютъ, 
какъ  разъ  въ  пер1одъ  ранней  европейской  весны,  а 
потому  быстрая  пхъ  доставка  въ  Европу  можетъ  об'Ь- 
щать  вЪрный  и  выгодный  сбытъ.  Съ  этою  ц1элью  онъ 
вошелъ  въ  сношенхя  съ  главными  фруктовыми  торгов- 
цами Англ1и  и  маклерами  этого  вида  торговли,  вос- 
пользовался ихъ  сов^этами  относительно  сортовъ  ябло- 
ковъ  и  способовъ  ихъ  упаковки,  подговорилъ  одно 
пароходное  общество  посылать  свои  суда,  снаблхенныя 
обширными  холодильниками  въ  Гобартъ,  главный  го- 
родъ  колон1и,  какъ  разъ  ко  времени  собиран1я  тамъ 
яблокъ  и  устроилъ  въ  Лондоне,  также  генеральное 
агентство  для  всЬхъ  хлопотъ  по  продаже  прислаиныхъ 
фруктовъ.  Попытка  пм1зла  полный  финансовый  усп'Ъхъ 
и  Тасмашя  нын'Ь  продаетъ  въ  Лондон'Ь  въ  сезонъ  од- 
ннхъ  лишь  яблокъ  бол'Ье  100.000  бушелей  по  выгод- 
нымъ  цЪнамъ.  Также  усп'Ьшно  развился  тамъ  въ  по- 
сл'Ьдн1е  годы  и  отпускъ  л'Ьса  въ  Европу,  къ  чему 
правительство  Тасманхи  прилагало  также  не  мало  ста- 
ран1й . 

Колошя  Новая  Зеламдгя.  Еще  въ  1882  году  прави- 
тельство Новой  Зеланд1и  начало  принимать  особыя 
мЪры  къ  распространен1ю  въ  стран-Ь  кооперативнаго 
молочнаю  аюзяйства  и  съ  этою  цЪлью  тогда  же,  т.  е. 
гораздо  раньше  всЬхъ  остальныхъ  австрал1йскихъ  ко- 
лон1й  была  установлена  взв'Ьстная  намъ  система  пре- 
М1Й:  500  ф.  с.  полагалось  каждому  хозяину  за  первыя 
50  тоннъ  сыру,  произведенныя  фабричнымъ  способомъ 
(оп  Гас1огу  8у51ет).  Результаты  были  успешны  на 
столько,  что  въ  1895  г.  11овая  Зеланд1я  насчитывала 
уже  у  себя  73  крупныхъ  сыроварни,  78  маслод'Ьль- 
ныхъ  фабрикъ  и  88  молочныхъ  хозяйства  съ  сепара- 
торами для  выд1эЛЕИ  сливокъ  и  для  всего  этого  въ 
колон1и  содержится  въ  колонш  70.720  молочныхъ  ко- 
ровъ.  Приблизительный  ежегодный  оборотъ  выд1ьлки 
сыру  составляетъ  нын'Ь  10.365.453  фунтовъ,  стоимост1ю 
въ  172.743  ф.  с,  и  масла  8,084,294  фунта,  ц-Ьнностпо  269.424 
ф.  с.  Изъ  этого  количества  бол'Ёе  6  мил.  фун.  сыру 
и  н-Ьсколько  больше  фунтовъ  масла  экспортируется 
въ  Великобриташю. 

ТЪмъ  не  мен'Ье  съ  ц'Ьлью  поднять  еще  больше  свое 
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молочное  хозяйство  и  вывозъ  молочныхъ  продуктовъ 
за  границу,  въ  октябре  1894  года  въ  Новой  Зеланд1н 
прошелъ  новый  законъ,  въ  добавлен1е  къ  акту  1892  г. 
дающ1й  обширныя  полномоч1Я  правительству  для  ре- 
гулпрованзя  производства  всЬхъ  молочныхъ  продук- 
товъ, касательно  наблюден1я  за  чистотою  молока,  а 
также  для  предупреждешя  всякихъ  обмановъ  и  фаль- 
фпкащй  при  выд'Ьлк'Ь  и  сбытЪ  масла  и  сыру.  Въ 
силу  этого  постановлешя  правительственный  инспек- 
тора содержатъ  стропи  надзоръ  за  молочнымъ  хозяй- 
ствомъ  и  тялхелыя  пени  налагаются  на  лицъ,  которыя 
пытаются  экспортировать  масло  и  сыръ,  не  штемпеле- 
ванныя  или  не  снабженныя  одобрительнымъ  свид'Ь- 
тельствомъ  министерства  землед1Ё.л1я .  Кром1э  того  су- 
шествуетъ  также  спещальная  инспекц1я  этихъ  продур:- 
товъ  въ  смысл'Ь  ихъ  классификац1и  или  градацпт.  Во- 
обще правительство  практически  установило  въ  Новой 
Зеландш  самый  тщательный  надзоръ  за  этой  промыш- 
леБН0ст1ю,  чтобы  обезпечить  сбытъ  на  европейскомъ 
рынк!)  лишь  продуктовъ  вполн'Ь  доброкачественныхъ 
и  перваго  сорта.  Какъ  и  въ  другнхъ  колон1яхъ  суп];е- 
ствуетъ  правительственное  бюро  въ  Лондоне,  которое 
спец1ально  заботится  о  сбыт'Ь  присылаемыхъ  изъ  ко- 
лоши продуктовъ  и  сообщаетъ  по  этому  предмету  все 
интересное  для  сельскихъ  хозяевъ  колонш.  Такъ  ранЪе 
упомянутый  при  описан1и  Виктор1и  и  Новаго  Южнаго 
Валлиса  знатокъ  сыроварен1я  и  маслод1ьлан1я  Вален- 
тинъ,  по  порученхю  правительства  Новой  Зеландш, 
посЬтилъ  Бельпю,  С'Ьверную  Герман1ю,  Францш,  Гол- 
лапдш,  Дашю,  Швец1ю,  НорБег1ю  и  Соединен.  Штаты 
Америки,  всюду  изучая  молочное  хозяйство  и  торгов- 
лю молочными  продуктами  и  прислалъ  рядъ  интерес- 
ныхъ  и  ваяшыхъ  отчетовъ,  которые  и  распространя- 
лись правительствомъ  между  сельскими  хозяевами 
Новой  Зеландп!.  По  словамъ  главнаго  инструктора  по 
молочному  хозяйству  этой  колонй!  Джона  Сойерсъ 
(^о1т  8о\уег8)  „развит1е  хорошо  организованной  системы 
кооперативнаго  молочнаго  хозяйства  въ  колонш  Новой 
Зеланд1и  за  посл'Ьдехе  шесть  л'Ьтъ  составляетъ  часть 
образовательной  программы  министерства  землед'Ьлхя" 
и  сл'Ьд.  результатъ  его  старан1й. 
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Ознакомлеше  Европы  съ  л-Ьсомъ  и  особенно  ценны- 
ми породами  деревьевъ  пригодныхъ  для  столярнаго 
мастерства,  идетъ  въ  Новой  Зеландш  также  довольно 
усп-Ьшно,  ибо  СЪ  ничтожной  цифры  въ  14.000  ф.  с. 
въ  1871  году  отпускъ  колон1и  достигъ  въ  1891  г.  уже 
182.000  ф.  си  обЪщаетъ  дальнейшее  развитхе  ^). 


1)  я  обращался  съ  письмомъ  къ  министру  землед-Ьл^я  Новой  Зе- 
ланд1и  съ  просьбой  прислать  отчеты  п  друг1е  печатные  матерьялы 
по  экспорту  К0Л0П1И,  но  получплъ  отъ  него  отв'Ьтъ,  что,  къ  сожа- 
л'Ьн1ю,  ничего  печатяаго,  достойнаго  внпмаи1я,  колон]я-де  не  из- 
дала, а  потому  и  выслать  мн'Ь  не  молсетъ.  На  этомъ  основанпт 
намъ  и  приходится  ограничиться  вышеприведенными  св'Ьд'Ьтями 
объ  этой  интересной  колоши  изъ  газеты  „Таймсъ". 
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